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内容提要

这是一本在美国已确立其市场领导者地位的经济学教科书，被誉为“学生们真正在读的一本经济学书”。

本书在有限的篇幅内，涵盖了微观经济学、宏观经济学和国际经济学的核心内容和基本原理，是一本公认的将“清晰与简洁”、“现实性与可读性”完美结合的教科书典范。

本书专为用一个学期讲授经济学原理的教师和学习这门课程的学生而开发，同时也适合广大对经济学感兴趣的人士阅读。



前言

将经济事务中所有有趣之处打包进一个学期的课程是件很难的事情，一个压缩版的经济学导论式的教科书所能容纳的内容是相当少的。但是经济学毕竟是一门选择的科学，讲授经济学课程的老师就知道选择讲些什么内容有多难，因为总是有太多内容要讲，而时间却太少。

关注核心概念

很少有教科书直面稀缺性问题。有些针对一学期来教授的教材，几乎和那些内容全面的经济学原理课本一样冗长。有些篇幅较短的书则会压缩章节，省去其他的解释、说明和应用，而这些内容在概论性的课程中又是非常重要的。而且，从浓缩的课本中再提取精华，一向是令老师和学生很头痛的问题。

选《经济学基础》这个书名本身就是困难的选择。它的内容被精简到了最核心的部分，保留下来的内容都是经济理论中最核心的命题。例如在微观经济学中，我们就仅仅集中讨论了完全竞争和垄断这两个极端的模型，这本书也提到了处在中间的市场结构（寡头垄断和垄断竞争），但是没有进行分析。本书的目标只是传达出一种思维：市场结构是市场结果的一个重要决定因素。为表明这一核心思想，选择完全竞争和垄断这两种极端的情况进行对比就足够了。省略掉其他市场结构，也能充分地对市场结构如何影响市场行为进行解释和描述。

上述思想也体现在宏观经济学部分。本书并不试图包含所有流行的宏观经济模型，而是将重点放在总供求框架的简单介绍上。古典学派、凯恩斯主义以及货币主义学派的AD和AS模型就是在这种普遍的、一贯的框架中进行讨论的。本书不讨论新凯恩斯主义、理性预期学派、公共选择学派和马克思主义模型。因为对一门基础课来说，这些讨论所需要的抽象程度是不必要也是不合适的。把这些模型引入教材可能会引出一些连教师都回答不了的问题。在基础性教学中，学生只要知道一些理解宏观经济运行所必需的思想就够了。

主旨

这本教科书的核心目标就是说明不同的经济体制是如何影响经济结果的。回首20世纪，我们看到有些经济体繁荣发展，另外一些却衰退萧条。但即便是“成功者”，也常面临经济增长放缓甚至是负增长的困境。我们要分析的核心问题是：不同的经济体制是如何产生截然相反的增长记录的。美国相对较高的增长记录是历史的偶然，还是它坚持市场资本主义制度的副产品？其20世纪80年代和90年代长期的经济扩张是产生于开明的宏观经济政策的引导，还是源于更有效率的市场，抑或仅仅是靠好运气？在2001年的经济低迷中，政策、市场和（坏）运气又分别扮演了什么样的角色呢？又是什么力量使接下来的经济获得了复苏？

在2008年的总统竞选中，经济议题几乎经常出现在最前面（正如耶鲁大学经济学家瑞·法尔多年前告诉我们的一样），民主党候选人认为布什总统要为房地产业危机、高油价、财政赤字、美元走弱以及低迷的经济负责。共和党候选人回应道，布什总统实施的税收减免促进了经济增长，创造了数百万的就业岗位，而且缩减了赤字。作为较少的投票者，大学生应如何理清这些相矛盾的争论呢？《经济学基础》至少提供给你一个分析经济事件和政治宣言的基础。学生可以鸟瞰宏观经济学，它是将宏观决定因素与宏观结果联系起来的学说。然后学生就可以获得充足的工具认清因果关系，并整理出相竞争的政治论调。

《经济学基础》中一个经常探讨的主题就是经济制度和政策会起作用的观点。经济繁荣不是随机发生的，正确的制度和政策能够培养和推动经济进步，挑战之处在于知道什么时间以及如何去干预。

第1章集中反映了这一主题。我们的经济成就和无尽的物质欲望为生产可能性讨论提供了舞台。我们以俄罗斯和美国等国家对“大炮和黄油”的不同选择为例，讨论了经济体制及其选择的作用。我们着重强调了市场失灵（或者成功）和政府失灵（或者成功）的潜在可能性。读完第1章，学生们应该会感到“经济”对于他们的生活来说非常重要，而如何组织经济活动的公共选择也同样重要。

美国经济的全景图

为了给抽象的经济框架赋予具体含义，《经济学基础》独特地描写了美国经济。很少有学生能很容易理解抽象的经济，他们可能对经济有些一鳞半爪的了解，但是却缺乏对整体的认识。第2章通过提供一幅关于美国经济的全景图来弥补这一缺陷。本章围绕生产什么、如何生产和为谁生产三个问题展开描述。我们通过列举GDP及其各组成部分的数据来回答什么的问题。为了表明总值达到14万亿美元的美国经济意味着什么，我们作了历史和国际比较。对于美国生产结构和收入分配的情况，也作了类似的分析。对政府在经济产出形成中的作用我们也作了一个初步的介绍。这样一幅色彩斑斓的全景图对学生了解美国经济来说，可是非常重要的工具，同时也是本书的独到之处。

强调现实世界

专门用一章的篇幅来描述美国经济，表明本书对于现实世界的重视。学生很少对虚构的故事感兴趣，不幸的是，它们却充斥于经济学教科书中。如果我们用真实的而非虚构的事件进行描述，学生们的兴趣甚至激情将被激发出来。

每一章都是从核心概念在现实世界中的应用开始。随着内容的展开，一些实例将在分析中得到运用。大部分章节以政策透视作为结尾，鼓励学生用学到的新概念解释现实世界中的问题。

《经济学基础》通过每章都出现的新闻摘要使得本书更贴近现实。这80篇新闻摘要是最新的国内和国际经济理论应用的实例。一些新的例子将尤其引发学生的兴趣，包括：


	2007～2008年Wii游戏机的市场短缺

	iPhone的需求价格弹性

	二手烟的外部性

	学费的上涨

	不同大学专业的收入

	大学足球教练的天价薪酬

	2008年财政刺激计划的争论



这仅仅是贯穿整本书的众多现实应用例子中的一小部分。在本版中有20篇新闻摘要是最新的。

理论与现实

随着对美国经济了解的加深，学生必然会了解到商业周期带来的灾难。而随着课程的深入，学生也会发现经济学纸上谈兵的理论和令人沮丧的经济衰退现实之间存在巨大的差距。这会使学生产生强烈的疑问：如果经济学理论真的如此完美，那为什么现实又如此令人失望呢？

经济学家们的遁词是：理论是完美的，政客们却并非如此。这些说法不全对，而且对经济学家和政客都不太公平。实际上，经济政策的制定和执行将不得不受到信息不充分、环境变动、目标均衡以及政治因素等的限制。第16章展示了现实世界的复杂性。为了使讨论更加生动，专门增加了一个关于制作经济模型的“模糊艺术”的新闻摘要，还有一些关于政治因素对宏观经济政策影响的例子。最后，学生将会明白为什么现实和经济理论总是存在巨大的差距。
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基于对现实世界状况的强调，本书在每一章末尾设置了生活中的经济学这一专栏。通过将每一章中的概念与学生最重要的东西——他或她的生活相联系，该专栏增加了经济学的可读性。这是由田纳西州大学的琳达·威尔森和格兰岱市公立大学的马克·迈尔创作出来的。生活中的经济学探索了这些刺激而又相关联的问题，诸如：


	我将挣多少薪水？

	我为什么要关心利率？

	我应该为我的钱包投票吗？

	我应该如何同一家大企业沟通？

	我应该随身携带美元去旅行吗？

	怎么会没有足够的堤岸呢？



通过生动地介绍概念，这部分内容使学生有机会去思考为何经济学与他们息息相关。对大图景的这种概览，有助于学生了解作为一名有经济学常识的公民将如何去思考。若想进一步讨论生活中的经济学里涉及的话题，可参见学习指南里的附加材料。

网络活动

为了将《经济学基础》与现实世界联系起来，本书在每一章最后设置了网络活动。这个专栏是由巴克奈尔大学的埃米·沃拉弗创造出来的。这需要学生登录一个网站获取数据或资料，然后使用、总结，或者在本章所学的核心经济理论的基础上解释这些数据。《教师资源手册》中有这部分问题的答案。*

学习保障方案

现在许多教育机构都很关注学习保障部分，这业已成为评审标准的一项重要因素。《经济学基础》（第7版）就是专门为了支持学习保障所设的一项简单但功能强大的解决之道。

《经济学基础》（第7版）中的每个题库都对应于书中所列出的特定章节。你可以使用我们的题库软件系统EZ Test或者经济学作业指导来检验学习效果，而学习效果直接与你所学的课程相联系。然后你可以使用报表系统来归总学生的考核结果，将学习保障资料以简单容易的方式收集并展示出来。

本版的更新

本书第7版包含了众多新的资料。尽管教程的结构并没有发生改变，但是内容是焕然一新的。所有的统计数据已更新，每章中都加入了新的问题和讨论题，还添加了漫画和照片。新的例子、解说和新闻贯穿全书。列出所有这些新的资料并不会增加教程的长度。值得特别注意的是在本版每章中都有的5个学习目标。设计这些问题是为了使学生关注核心原理，从而有利于学生的理解（参见“学习保障方案”）。章节最后的总结、问题和讨论也是为了更好地理解这些学习目标，是对辅助资料（其中包括题库、教师资源手册以及学习指南）的补充。

辅助教学

对于现实世界应用的侧重鼓励学生重视基本经济学概念的学习。为了实现教学目标，我们采取了下面一些辅助手段：


	每章学习目标。本版中的最新部分，每章都以一系列学习目标开篇。学生和教授可以确信，每一章都是围绕章节首页上所列的5个问题概括出的主题展开的。

	每章开篇问题。对于核心理论，每一章都简短地在实证的基础上开始讲述，3个核心问题用于促进并指导学生学习。

	精确的图表。所有的分析图表都是经过精心策划的，并精确地标注出来。这似乎不值一提，但是令人吃惊的是这种图表在其他教科书中却不多见。

	同步表格和图片。图片链接上详尽完整的表格更有利于理解。例如图3.2，注意其带字的表格是如何与图片中带字的要点相配合的。

	完整的注释。所有的图片和表格都包含完整的注释，如那些新闻摘要、照片和漫画。这些标题有利于初次的学习和之后的复习。

	章节总结。在每章最后都有所有重点的总结。

	关键术语复习。在每章的最后都列示出了该章的关键术语，这有利于复习和自我检验。

	问题讨论。这是为了激发对核心概念本质的思考和讨论，以及这些概念在现实社会背景下的应用。

	数字的问题。每章最后都设置了数字问题，这些问题通常都需要学生使用先前的表格、图片或者新闻摘要中所提供的资料。这些问题的答案都在《教师资源手册》中，并有注释。

	篇后词汇表。每章的词汇定义以及关键术语复习与课程最后的词汇总表互相补充。

	网络练习。每章最后的4个问题需要学生从特定的网站上获取和使用所需资料。这些问题的答案和补充建议包含在《教师资源手册》中。

	生活中的经济学。每章最后的这一特色专栏使得学生认识到经济与他们日常活动的关系何在。



内容：微观经济学

微观经济学部分只包括6个章节。在这个简短的部分，学生可以对消费者需求、生产者供给决策、市场结构（竞争与垄断）以及劳动力市场行为有一个基本认识。每一个案例的目的都是为了强调市场行为的基础因素。例如，消费者的效用最大化行为，生产者的利润最大化行为，供求的相互作用如何决定工资和价格，等等。在垄断这一章中（第7章），对短期和长期的竞争和垄断行为进行了逐步的比较。

微观经济学中的最后一章考查了政府干预的目的，解释并阐明了市场失灵的主要来源（公共物品、外部性、市场力量和不公平）。同时也说明了政府干预的本质和政府失灵的潜在可能性。结束微观经济学部分时，学生应该对市场如何运转以及政府在何时、为何进行干预才是必需的有了一个基本的了解。

内容：宏观经济学

宏观经济学部分是从对商业周期的历史回顾和描述性介绍开始的。接下来解释并阐明了失业和通货膨的本质和后果。这样安排是因为我们认为，要使学生对旨在抑制商业周期的政策工具感兴趣，就必须先让他们明白商业周期为什么如此令人焦虑不安。这部分还说明了失业和通货膨胀的测量方法，以及国会和总统为它们设定的具体目标。

第11章介绍了总供给和总需求（AS/AD）的基本分析框架，焦点在于AS和AD曲线的不同形状和变动是如何影响宏观经济的。AS和AD框架同样用于解释决策者面临的基本政策选择。文中的图11.1是经济学中的典型模型，被反复用于解释宏观要素是如何影响宏观产出的（见图12.1 中的财政政策）。

财政政策章节总结了总需求的要素，并说明了政府支出或者税收是怎样改变宏观均衡点的。借助于AS/AD的分析框架，我们解释了财政政策的乘数效应，并讨论了通货膨胀的潜在结果。本章以对预算赤字和盈余的讨论结束。

宏观经济的货币主义维度包括两章内容。第一章介绍了货币的现代理论和派生存款的创造过程。第14章关注于联邦储备如何管理利率、银行储备金以及贷款对宏观经济产出的影响。

第15章是关于供给面的分析。探究了税收减免、管制减少以及其他供给面的政策选择能否提高短期和长期的宏观表现。本章还讨论了为什么虽然可能导致环境恶化和过度消费，但人们还是希望经济不断增长。

宏观经济学部分的最后一章是每个学生都感兴趣的。这章开始时对财政政策、货币政策和供给面政策选择的潜在作用和本质进行了简单的复习。然后通过经济记录对理论和现实的差距进行对比。该章的其他部分理清了阻止我们在现实世界中消除经济周期的障碍，这些障碍包括错误预测和愚蠢的政策。

内容：国际视野

要对经济学进行介绍，就不能不涉及全球经济。但是在这样一门基础课中，如何引入国际性课题呢？本书从两方面解决了这个矛盾。主要是把国际视野融入到整本书中。许多“新闻摘要”都使用国际方面的内容来说明一些核心概念。另外，市场经济和计划经济的对比不但构成了第1章的基本框架，同时也贯穿于本书的微观和宏观两个部分。对美国经济的描述也是在国际大背景下进行的（第2章），并把美国经济作为一个开放的、存在大量国际贸易和国际投资的经济体进行处理。学生在学习中，不会认为美国经济是世界经济的一个孤立体。

本书关于全球经济的第二部分是论述国际贸易的单独一章。第17章讲到了美国的贸易模式，在比较优势的基础上解释了贸易。与本书重视现实世界的风格相一致，我们讨论了贸易保护主义者的压力和障碍。此外，本书解释了汇率的决定因素，以及引起货币升值或贬值的特殊利率。目标就是让读者明白，为什么贸易是有利的，而且还具有如此的政治敏感性。

辅助资料*

麦格劳—希尔公司的作业管家

麦格劳—希尔公司的作业管家是一个完整的、以网络为基础的解决方案，它包括并且扩展了每章后的实际问题和试题库问题，提高了与学习目标配套的、自动打分的作业和图表练习技术。麦格劳—希尔公司的作业管家可以用于学生练习、打分作业以及正式考试。结果很容易与课程管理系统整合在一起，包括网络平台以及黑板，或者储存在麦格劳—希尔公司提供的个人计分本上。

学习指南

从学生角度来看，最有用的学习辅导资料就是《学习指南》，新版《学习指南》已由位于阿灵顿的得克萨斯州立大学的琳达·威尔逊更新完成。该《学习指南》提高定量技巧和经济学术语的使用，同时它提高学生的批判性思维能力。每章的学习指南包括下列内容：


	快速复习。每章的学习指导开始时重申本章的要点。

	学习目标。每章的学习指导章节中列示出正文中突出部分。

	使用关键词。利用填字游戏回顾关键词的定义。

	判断题。每章包括10个正误判断问题，类似于试题库中的判断题。

	多项选择题。每章包括20个多项选择问题。同样，它们类似于试题库中的多项选择题。

	问题与应用。这些练习让学生运用技能解决当下现实问题。很多问题出自每章的新闻摘要专栏。

	常见错误。解释了常见错误，同时给出了正确的原则。这对帮助学生发现他们自己的错误非常有效。

	答案。在每章最后给出了所有问题和练习的答案。



教师资源手册

《教师资源手册》是为了帮助教师处理教学需求而设计的。该手册已由巴科内尔大学的艾米更新至第7版，同时格伦代尔社区学院的马克·麦尔对更新材料做出了特殊贡献。每章的《教师资源手册》包括下列内容：


	本章讨论什么？本章的简要概述。

	本版新内容。本版与上一版相比，每章变化和更新内容的列表。

	开场白。给教师提供每一章如何引出具体话题的建议。

	普遍错误。为了将课堂与学生《学习指南》整合在一起，本部分内容就多数学生在学习每一章内容时普遍存在的错误为老师提供了简要描述。

	新闻摘要。为了便于参考，提供了原文中新闻摘要的一个列表。

	附注纲要。每章的附注纲要可以用作讲义。

	结构化争论。提供了与每章内容相关的、不需要额外阅读的小组辩论。内容从网页上也可以得到。

	小型辩论。与每章内容相关的额外的辩论主题，需要每位学生在准备时作一些课外研究。内容同样也可以从网页上得到。

	小型辩论项目。提供了7个项目，内容涉及所有章节，包括几个重点问题和课外研究。

	问题答案。《教师资源手册》提供了每章末尾问题和课后习题的答案，同时给出了如何得到答案的详细解释。

	网络活动答案。《教师资源手册》提供了课本中网络活动的答案，内容也可以从网页上得到。

	印刷纸介练习。提供随时可用的家庭作业。作业让学生利用现时的报纸或者期刊查找说明具体问题的文章。



试题库

与《经济学基础》配套的试题库效仿教科书，将经济学概念应用到世界经济问题、当前实例以及政府在经济中的角色。试题库已由位于阿灵顿的得克萨斯州立大学的琳达·威尔逊准备完成。试题库包含大约2500道客观题，主要是多项选择题。每个问题包括一张文字参考，其下面是要讨论的问题。试题库中所有的问题都标注了每章学习目标、AACSB（Association to Advance Collegiate Schools of Business，国际精英商学院协会）学习分类、布鲁姆（Bloom）的目标分类，以为学生高质量学习提供保证。

演示文稿PPT

莫里斯威尔州立学院的杰弗里·菲利普斯制作了一套与本书第7版配套的简洁的PowerPoint演示文稿。PowerPoint包含了每章的主要内容。

此外，菲利普斯教授为幻灯片制作了叙述式文件，以便学生可以用MP3倾听和阅读。

数字图像库

在线学习中心的教师可以找到课本中所有图像的数字图像库。教授可以将课本中的准确图像插入到他们的演示文稿中，或者张贴出来让学生在上课时观看。

新的亮点

《经济学基础》是更新版，但它不能预测未来。然而，随着未来成为现实，我会写一下新的亮点，描述主要经济学事件，并且将它们与课本中的具体话题联系在一起。每年都会有4个新的亮点公布在网页上（www.mhhe.com/schilleressentials7e）。

在线学习中心

经过格伦代尔社区学院的马克·麦尔和莫里斯威尔州立学院的杰弗里·菲利普斯的交互式内容修订，本书第7版的在线学习中心为学生提供了简单的途径以获得包括更新内容的总结提要、关键词、演示文稿以及下列包括更新内容的特征：


	自我测验——每章25～30个多项选择题，拥有自动打分功能，允许学生查看答案，并且将它们通过电子邮件发给教授。

	更新的课堂辩论。

	更新的扩展性辩论——课内辩论包括了额外的阅读。

	更新的辩论项目——7个项目，提供重点问题，需要课外研究。



教师也可以在线访问《教师资源手册》、演示文稿以及网络活动、结构化争论、小型辩论和小型辩论项目的资源。

付费内容

在线学习中心目前允许学生购买付费内容。例如电子学习指导、学生可以进行课前课后测试的OLC付费内容以及下载希勒独有的iPod内容，包括希勒的播客、叙述式演示文稿、实践测试以及每章的总结提要——所有这些可以通过学生的MP3运用自如。课本中的内容标识都可以在学生的MP3中运用。
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寄语

我非常感谢《经济学基础》获得的巨大成功。从第一版起至今，它一直是一学期概论课程的主流教材。我希望它简明的特征、精心选择的内容、独特的行文风格以及新颖的辅助材料，能够使其在未来几年继续保持畅销榜榜首。然而，该书成功与否，最终还要看它是否能激发学生的热情以及学习效果如何。作为作者，我希望听到《经济学基础》是如何卓越地达到了高标准。



布拉德利·希勒





* 本书提到的配套使用的网络资源和教辅资料中大部分为使用英文原版的书专有。——编者注

* 注：本书定价不包括“辅助资料”中提到的内容。对于采用本书作为教材的任课教师，我公司市场部将根据其个人教学需要提供相应服务。垂询电话：（010）84937153　84937152；E-mail：Marketing@ncc-pub.com


目录

内容提要

前言

第一编　基础
第1章　经济学面临的挑战
稀缺性的核心问题

三个基本的经济学问题

选择机制

非合意的选择

经济学到底为何物

政策透视：没有免费的堤坝

总结提要

附录


第2章　美国经济
美国生产什么

美国是如何生产的

美国为谁生产

政策透视：全球贫困

总结提要


第3章　供给与需求
市场参与者

市场中的相互作用

需求

供给

均衡

非均衡价格

政策透视：夏威夷的便宜汽油

总结提要



第二编　微观经济学
第4章　消费者需求
消费模式

需求的决定因素

需求曲线

价格弹性

政策透视：买者注意——广告的角色

总结提要


第5章　供给决策
产能约束：生产函数

生产成本

供给水平

经济成本和会计成本

政策透视：投资劳动力还是投资资本

总结提要


第6章　竞争
市场结构

完全竞争

企业生产决策

利润最大化

供给行为

行业进入与退出

政策透视：竞争的力量

总结提要


第7章　垄断
垄断结构

垄断者行为

进入壁垒

比较结果

垄断亦有益

政策透视：航空服务垄断

总结提要


第8章　劳动力市场
劳动的供给

劳动需求

雇用决策

市场均衡

改变市场结果

政策透视：首席执行官的薪酬上限

总结提要


第9章　政府干预
市场失灵

公共物品

外部性

市场权力

不公平

宏观不稳定性

政策透视：信任政府

总结提要



第三编　宏观经济学
第10章　商业周期
评估宏观表现

GDP增长

失业

通货膨胀

总结提要


第11章　总供给和总需求
宏观视角

稳定还是不稳定

总供求模型

宏观失灵

短期不稳定理论的比较

政策抉择

政策透视：变化着的政策工具

总结提要


第12章　财政政策
财政政策的本质

财政紧缩

政策透视：不平衡的预算

总结提要


第13章　货币与银行
货币的应用

货币供给

货币的创造

货币乘数

银行的宏观角色

政策透视：电子货币

总结提要


第14章　货币政策
联邦储备系统

货币工具

移动总需求

价格与产出效应

政策透视：固定规则还是相机抉择

总结提要


第15章　经济增长
增长的性质

增长指数

生产率提高的源泉

政策杠杆

政策透视：我们需要更多的经济增长吗

总结提要


第16章　理论和现实
政策工具

理想化的应用

经济记录

为什么办法不总是起作用

政策透视：固定还是随机

总结提要



第四编　国际经济学
第17章　国际贸易
美国贸易模式

贸易动机

比较优势

贸易条件

来自保护主义者的压力

贸易壁垒

汇率

政策透视：管理世界贸易

总结提要



术语表



第一编　基础


第1章　经济学面临的挑战

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　稀缺的含义。

2　机会成本的本质。

3　社会的三个核心经济学问题。

4　市场机制如何起作用。

5　市场失灵和政府失灵的本质。


[image: ]





20世纪对美国礼遇有加。上世纪初，人们生活艰辛、生命短暂。白种人的平均寿命只有47岁，而黑人和其他少数族群的平均寿命只有可怜的33岁。幸存下来的孩子还要继续面对肺结核、流感、肺炎或胃炎的巨大威胁。麻疹、梅毒、百日咳、疟疾、伤寒症和天花共同构成上世纪初人类生命的最大威胁。

此外，人们工作也异常艰难。1900年，1/3的美国家庭以耕种为生，人们日出而作、日落而息。居住在城里的人们通常每周工作60小时，仅仅得到每小时22美分的微薄薪金。人们工作时间长，体力消耗大，工作场所通常肮脏又缺乏安全保障。

而且，工作的回报还少得可怜。依照今天的标准，那时候几乎每个人都是一贫如洗。人均年收入不足4000美元（以美元现价计算）。拥有电话的人很少，有车族更是寥寥无几。没有电视机、家用冰箱、微波炉，没有洗碗机或中央空调，也没有计算机。连室内管道系统都算奢侈品。只有极少数精英上过大学；大多数人只受过八年基础教育。

当然，这些听起来像古代史。今天，大多数人都拥有新型汽车、中央空调、取暖设施、遥控电视、抽水马桶、移动电话和大学教育，并可享受悠长的周末。我们很少设想，如果失去了这些日常所需的丰富的商品和服务，生活将是怎样一幅景象。我们也很少去想，如果科技未曾改造工厂、办公室和住宅，工作将何其艰苦。

然而，我们应该思考，我们的生活是如何变得这般富足？应该将这一切归功于高尚的道德标准，还是归功于宗教信仰？政治与之有关吗？是妇女投票权的扩大、禁酒令的终止或军事计划的废除提高了我们的生活水平吗？还是20世纪的多次战争使我们变得富足呢？是公共部门的急剧扩张催化了经济增长吗？抑或仅仅是因为我们幸运？

一些人说美国的繁荣是因为上天赐予我们丰富的自然资源。但是，其他国家拥有更多恩赐。许多国家拥有更多的石油、耕地、黄金、人口和数学专家，但却没有几个国家和美国一样繁荣昌盛。事实上，当今许多国家的经济状况还不及一个世纪前的美国。

学历史的学生不能忽略经济体制在这些发展中的作用。早在1776年，英国经济学家亚当·斯密（Adam Smith）就断言，自由市场经济将最大程度地促进经济增长和提高人民生活水平。正如他预料的，资本家对利润的追求引导他们改进产品，降低价格并提高技术。他认为，市场资本主义将促进经济繁荣。

如今，美国的工人阶级已经拥有自己的房子、几辆汽车、电视机和平板手机；他们还会去那些从互联网上查找到的地方度过昂贵的假期。

而且，人们仍然没有停止对进一步繁荣的追求。越富有就越不满足。我们的物质欲望似乎总是比我们显见的繁荣超前。我们想要最新的iPhone、更大的电视、更大的房子，以及更有异国情调的旅行。即使是千万富翁也说他们需要更多的钱财才能过得舒适（参见新闻摘要）。



[image: ]新闻摘要　无法满足的欲望

一幅宏观的画面

多少金钱才能保证拥有一个无忧的未来？下面是有钱人说的他们所需要的。


[image: ]
数据：PNC Advisors，survey of 792 people during November 2004.

资料来源：Businessweek，February 28，2005，p. 13. Used with permission.



注：人们想要的总比他们所拥有的多。即使是千万富翁也说他们没有足够的金钱。



一个经济体系如何才能与这些不断上升的期望保持同步？经济体系能否像永动机一样每年不断产出更多的商品和服务？如此大规模的生产最终会不会耗尽生产所需的资源？

人们的确担心这种经济体系还能否继续为我们提供如此多的商品。在短期内，日常的居民调查显现出人们对经济前景的担忧。恐怖袭击、自然灾害、石油危机以及战争给经济体的弹性进一步敲响了警钟。当被问及经济前景时，人们表现出来的悲观情绪更加明显。民意调查显示，一半的美国人认为他们的孩子将拥有比他们少的商品和服务（参见新闻摘要）。成百上千万的消费者担心资源的短缺最终将把整个世界的经济增长引向恐怖的停滞。



[image: ]新闻摘要　经济预期

孩子们会生活得更好吗

问题：当现在的美国孩子长大成人，你认为他们将比现在的人活得更好还是更差？
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资料来源：Pew Research Center，May 2006.



注：要不断提高生活水平，经济就必须持续增长，经济会持续增长吗？怎样增长？



世界经济增长的停止对于其他国家的人来说将是毁灭性的。世界上多数人的收入远远低于美国的标准。地球上最贫穷的10亿人每天只靠不到2美元来生存——仅仅是美国家庭平均每年享受的75000美元中的九牛一毛。为了达到美国现在的富足标准，这些国家需要一个能够在未来几十年促进经济增长的经济体制。



	[image: ]
	[image: ]


	© Hisham Ibrahim/Getty Images
	© Rob Crandall/The Image Works



美国的繁荣是一个偶然还是一个有效经济体制的结果？

世界上所有的消费者能否实现他们所希望的经济增长？为了回答这个问题，我们需要对经济体系的含义及其运作原理有一个更好的认识。这也正是本书最重要的目标。我们想知道什么体系才是真正的“市场经济”。它是如何运转的？在市场经济中由谁来决定一本教科书的价格？又由谁来决定生产多少本教科书？每一个想得到课本的人都能得到吗？为什么石油的价格那么高？就业的情况又如何？在市场经济中由谁来决定提供多少职位或者报酬是多少？什么使经济持续增长？又是什么阻碍经济增长？

为了理解经济如何运转，我们就不得不提出并回答许多问题。其中有三个核心问题至关重要，它们是：


	一个经济体系的基本目标是什么？

	市场经济如何处理这些目标？

	在产生经济成果的过程中，政府应扮演什么样的角色？



在第1章中我们无法解答所有这些问题。但是，我们会对经济学研究什么，以及这些核心问题的答案为什么如此重要有一个大致的了解。


稀缺性的核心问题

美国陆地面积超过350万平方英里，人口超过3亿，大约一半的人在工作。我们还拥有价值超过50万亿美元的建筑物和机器。拥有如此多的资源，美国就拥有了非常庞大的产出能力。但是如前所述，消费者的欲望是无止境的。我们不但想要速度更快的汽车、更多衣服和更大的电视机，还想要更多公路、更好的学校和更多来自警方的保护。我们为什么不能拥有想要的任何东西呢？

答案非常简单：我们的欲望超出了我们的资源。虽然我们的资源看来可能是充裕的，但还是不能生产出所有我们想要的东西。同样的问题使做家庭作业变得令人痛苦。你一天只有24个小时。你可以用来看电影、购物、和朋友一起逛街、睡觉或者做家庭作业。因为一天只有24个小时，你不能做你想做的每一件事，然而，你的时间是稀缺的。因此你就必须选择哪些去做，而其他的只能放弃。

经济学（economics）为说明我们如何进行这种选择提供了一个框架。经济学理论的目标就是找出最适当地处理稀缺性问题的方法。

现在再考虑一下你选择阅读本章的这个决定。你当然会从阅读中获得一些东西。但是，要付出一些代价。你用于阅读的这段时间可以用来干其他的一些事情。也许你错过了一部正在上演的好的电视剧。错过这部电视剧就是你阅读本章的机会成本。你牺牲了看电视的机会来完成家庭作业。一般来说，你对于时间的任何一种安排都存在机会成本（opportunity cost），也就是对仅次于最优选择的放弃。理智的做法是，权衡做家庭作业的收益和你所付出的机会成本，然后做出选择。

社会面临同样的两难选择。对于经济整体而言，时间同样是有限的；用来生产合意的商品和服务的资源也是有限的。为了生产更多房屋、汽车或电影，我们不仅需要时间，还需要其他资源。这些资源——土地、劳动力、资本和企业家才能——都是生产的基本要素。它们被称为生产要素（factors of production）。我们所拥有的生产要素越多，在既定时间内所能生产出的产品就越多。

正如我们前面所提到的，可用资源总是难以满足我们的产出愿望。这里的核心问题仍然是稀缺（scarcity）——我们对产品和服务的需求超过了我们的生产能力。


三个基本的经济学问题

资源稀缺这一核心问题迫使每个社会必须做出艰难的抉择。每个国家都必须就稀缺资源的使用解决以下三个关键性问题：


	生产什么

	如何生产

	为谁生产



我们首先来看这些问题的本质，然后考察不同国家在解答这三个基本问题时所运用的机制。

生产什么

生产什么是一个容易理解的问题。我们前面提到过，一天中没有足够的时间去完成所有我们想做的事情。同样，经济中也没有足够的资源去生产社会需要的所有商品和服务。由于欲望总是超出可用资源，我们必须决定什么才是我们最需要的，并舍弃那些相对次要的行为和商品。

生产可能性　图1.1描述了这种选择困境。假设只有两种商品：“消费品”和“军需品”。在这里，生产什么的问题就归结为寻找这两种商品的最佳组合。
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图1.1　生产可能性曲线

生产可能性曲线描述了在一定的时期内、一定的资源和技术条件下，各种可能的最终产品和服务的不同组合。它是各种产出选择的一个排列。

　　点C表示我们可以生产OD数量的消费品和OE数量的军需品。为了生产更多的军需品（比如，到点X），我们就必须减少消费品的生产（从OD至OF）。

　　我们的目标就是在生产可能性曲线上选择一个最优的产出组合。



为了做出选择，首先要了解我们能够生产的每种商品分别是多少，这取决于可用资源的数量。我们所要做的第一件事就是将所有生产要素相加。生产要素如下：


	土地（包括自然资源）

	劳动力（劳动者的数量和技能）

	资本（机器、建筑物和网络）

	企业家才能（创造产品、服务和工艺流程中的技能）



我们拥有的生产要素越多，我们的产出就越多。技术同样关键。利用可获得的生产要素，技术和管理能力越先进，我们的产出就越多。如果列出我们拥有的所有资源和技术，那么我们就可以找到生产的局限所在。

为了简化计算，假定我们只生产消费品。我们能生产多少呢？很明显，不是一个无限的数量。在土地、劳动力、资本和技术有限的情况下，产出将会有上限。上限如图1.1中A点所示。也就是说，从原点（O点）到A点的垂直距离代表一年中可能生产出的最大消费品数量。为了生产A点这么多的消费品，我们必须使用所有的可用生产要素。在A点没有资源用于军需品的生产。生产最多消费品的选择意味着军需品产出为零。

对于生产什么，我们还有其他选择。以B点为例，它代表了另外一个极端。从原点（O点）到B点的水平距离代表一年中可能生产的最大军需品数量。为了生产这么多的军需品，我们就必须使用所有可用资源。在B点，我们将不会生产任何消费品。虽然我们得到了很好的保护，却会营养不良、衣衫褴褛（穿去年的旧衣服）。

我们对于生产什么的选择并非仅限于A点和B点这两种极端的情况。我们还可以选择一种消费品和军需品的组合。C点就代表了这样一种组合。为了得到C点的产出，我们不得不放弃最大消费品产出（A点），并使用一些稀缺资源来生产军需品。在C点，我们仅生产OD数量的消费品和OE数量的军需品。

C点只是我们能够生产的许多产出组合中的一种。我们还可以选择图1.1中曲线上的任意一种产出组合。由于这个原因，我们称这条曲线为生产可能性（production possibilities）曲线；它描述了一定时期内、一定的资源和技术条件下，各种可能生产出的商品和服务的组合。实际上，它就像一个菜单，我们必须从中选择某种产出组合。

生产可能性曲线把生产什么的问题图形化。我们也可以用数字的形式进行表述。例如，表1.1就描述了在导弹生产和住宅建筑之间的权衡。产出组合的A点将所有资源用于建筑房屋，没有顾及导弹生产。如果想要生产导弹，就必须减少房屋的建造。要想生产50枚导弹（组合B），房屋建筑就必须减少到90。从产出组合C点到F点显示了其他可能的选择。可以看出，每次当我们增加导弹产量的时候（从A移动到F）。房屋建筑都必须减少。因此生产什么的问题就归结为选择一种特定产出组合——导弹和房屋的特定组合。
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表1.1　特定的生产可能性

选择生产什么的问题最终要落实到一些特定的商品和服务上。在这里，这种选择是关于导弹和房屋的。只有减少对房屋建筑的投入，才有可能生产更多的导弹。在某一时期，只能选择一种产出组合。选择某种产出组合是一个基本的经济问题。



国家的选择　生产可能性曲线上不存在可适用于任何时间、任何国家的点。在美国，“大炮”在总产出中的份额变化很明显。二战期间，我们把汽车厂变成军车厂；纺织品生产商缩减民用服装产量，以保障军装生产；政府还强制性动员1200万人参军。通过资源由消费品生产向军用品生产的转移，我们实现了图1.1中产出组合沿着生产可能性曲线向X点的移动。到1944年，军需品已经达到总产出的40％。消费品如此匮乏以至于从黄油到高尔夫球的所有产品都要配给。

图1.2不仅描述了二战中军工产业的迅速壮大，还描述了我们如何在战后快速实现了生产要素在消费品生产中的重新分配。到1948年，军需品不足总产出的4％，产出组合接近图1.1中的A点。


[image: ]
图1.2　军需品支出在美国总产出中所占的比重

国防用品在总产出中所占的比重在战争期间急剧上升，在和平时期又很快下降。20世纪80年代，国防发展使得军需品支出在总产出中所占的比重超过了6％。随着冷战的结束，国防支出开始下降，这样就可以释放出资源用于其他的用途（和平的红利）。2001年9月11日在纽约和华盛顿发生的恐怖袭击再一次改变了生产什么这个选择问题。

资料来源：Congressional Research Service.



和平的红利　为了打赢朝鲜战争，美国再度大幅调整产出组合。1953年，军需品占美国总产出接近15％，以现在的美元和产出水平来看，那是接近2万亿美元的年度国防支出。然而我们目前没有在任何地方花这类钱。朝鲜战争之后，美国国防支出迅速减少。尽管爆发了越南战争（1966～1968年），“大炮”在产出中所占的份额还是从1953年的15％下降到2001年3％的低水平。在这个过程中，美国裁军将近60万人。这些人服务于民用产业，增加了消费品的产出。非军需品产出的增加被称为和平红利。观察图1.3，当产出组合从S点移动到R点时，消费品产出由OC1增加到OC2。消费品产出的增长正是军事产业收缩（在图1.3中，由OM1移动到OM2）带来的和平红利。
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图1.3　战争的成本

减少军需品的生产能够释放出生产要素来生产消费品。军需品的生产从S点移动到R点，使消费品的产出从C1增加到C2。

　　军需品生产的增长则会造成相反的结果——降低消费品的产出。战争的经济成本通过非防御品产出的潜在减少来衡量。



战争的成本　9/11恐怖分子袭击了纽约和华盛顿，这使得产出组合沿相反方向移动。在9/11之后的三年，军费支出增加了50％。伊拉克战争消耗了更多的资源。其经济成本可以用减少的消费品产出来衡量。政府花在战争上的金钱本可以花在学校、高速公路或其他非军事项目上。国防部因战争而召集的军队也将待在家里，进而生产出更多的消费品（包括救灾）。

在一些国家，军事产出的机会成本似乎过高。如图1.4所示，以色列的军需品和服务产出占总产出的7.3％，而美国的这个比例只有4％。
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图1.4　军需品产出的比重

军需品产出的比重可以用来衡量维持军队的机会成本。以色列的成本很高，将7.3％的资源用于军事。尽管美国和中国都各自拥有更庞大的军队，但是各自的军需品产出的比重都要小得多。

资料来源：U.S. Central Intelligence Agency （2005-2006 data）.



最优产出组合　选择何种产出组合作为最优组合最终取决于社会的价值判断。强调军事的国家会选择图1.1中更靠近B点的组合，相反，冰岛没有军队，因此它在A点进行生产。一般来说，一个国家只有一种最优产出组合，也就是具有竞争性的资源配置中最优可能方案。找到最优产出组合并进行生产正是生产什么这个问题所带来的挑战。

在决定怎样支配稀缺的时间资源这个问题上，也存在确定最优产出组合的问题。任何一天你都只有一种最优方式来支配时间。如果你按照这种方式来支配时间，将会得到最大效用。其他支配方式并不会危及你的生命，但是会降低你的效用。

经济增长　对于最优组合的选择部分取决于你对未来的态度。如果你不关心未来的工作或收入，一定会认为现在做功课没有意义。如果你是一个只顾眼前的人，也许会整日狂欢痛饮。相反地，如果你重视未来的工作和收入，那么拿出现在的一部分时间去学习就是有意义的。在今后求职时，你将拥有更多的人力资本（知识和技能）。

一个大社会同样面临当期消费和未来消费之间的选择。我们可以将现在的所有资源都用于消费品生产，但是如果我们这样做了，就不会有任何生产要素用于机器生产、工厂建设和电信网络的建立。然而，正是这些投资（investment）使我们的生产能力不断加强。如果我们希望经济持续增长——生活水平不断提高——我们就必须将部分稀缺资源用于投资，而不全用于当前消费。随之而来的经济增长（economic growth）会使我们的生产可能性曲线向外扩张，从而使我们能够生产更多的产品。经济增长现象如图1.5中生产可能性曲线的向外移动所示。在消费和投资之间的权衡使得生产什么这一问题更加复杂化了。
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图1.5　经济增长

自1900年以来，美国的人口增长了三倍。对机器和厂房的投资使得资本存量更快地增长。这些增长的生产要素加上先进的技术，扩张了（向外移动）我们的生产可能性。



如何生产

第二个基本经济问题就是如何生产。这门课应该在礼堂讲还是以小组讨论的形式进行？一周上两次课还是一次？教师是否应该更多地借助于计算机？这本书是否应该被网上的电子图书所取代（但愿不会如此）？开设一门课可以有许多方式。但是在现有的资源和技术条件下，只有一种方式是最优的。这种最优方式就是我们对于希望如何开设这门课的回答。教育研究人员和许多教师都花费大量的时间以寻求最优授课方式。

养猪农场主也在做同样的事情。他们知道很多不同谷物和其他饲料都可以把猪养肥；他们也可以改变喂养方式、光照强度和温度；在饲养过程中，他们既可以使用更多人工，也可以使用更多机器。在如此多的选择中，养猪农场主设法找到养猪的最佳途径。
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猪场老板应该可以随意养殖猪吗？可以任意处置垃圾吗？还是应该受到政府管制？
RF/Corbis/dal


如何生产的问题并不仅仅是怎样在既定投入下得到最大产出的问题，它还包括我们对环境资源的利用。我们应该允许养猪场的垃圾肆意污染空气、地下水或者当地河流吗？还是应该对废水进行净化以备它用？人道主义也应该一并考虑在内。活猪可以被随意处置吗？还是应该尽量减少对它们的伤害？如何生产的问题包含所有这些方面。尽管人们对这些问题有不同的看法，但是都有一个共同的目标：找到一种生产商品和服务的最优方式。最优解决方案不仅要考虑生产要素的使用效率，还要对环境以及其他社会利益给予充分保障。

为谁生产

每个社会必须回答的第三个基本经济问题就是为谁生产。生产什么和如何生产的答案决定了应该烤多大一块蛋糕以及怎样来烤。接下来，我们要分蛋糕了。是平均分配呢，还是有些人分到大块，另一些人仅仅分到蛋糕屑？换句话说，为谁生产的问题关注的是经济产出如何在社会成员中进行分配。

一块蛋糕可以有多种分法。就我个人来说，我希望分到一大块蛋糕，尽管这会使别人分到的少些。也许你也这么想。但是无论你怎么想，关于怎样分配最佳的问题始终会有很多争论。也许我们应该选择平均分配。但是，如果有些人什么也没干，他们应该和那些参与了蛋糕制作的人分得同样大小的蛋糕吗？童话中的小红母鸡认为，既然朋友和邻居们没有帮助她播种、收割或烘烤蛋糕，那么她自己享用蛋糕就是再公平不过的了。是否所有商品的分配都应该采用这种基于劳动平等意义上的方式呢？

卡尔·马克思对共产主义理想国的想象给为谁生产这个问题提供了一个完全不同的答案。共产主义的理想是“各尽所能，按需分配。”在那个理想国中，所有人根据自己的能力参与蛋糕的制作，但却把蛋糕按照各人的需要（饥饿、愿望）而不是对生产的贡献进行分配。在共产主义理想国中，劳动和消费之间没有直接的联系。

激　励　按需分配而不是按劳分配带来了一个这样的问题，如果不工作的人也得到了同样多的蛋糕，参加蛋糕制作的人就会认为自己上了当。更甚的是，如果参加制作蛋糕的人得不到切实的利益，他们就可能不再那么卖力。如果如此，蛋糕就会缩小，每个人的利益都会受到损失。

这也是收入转移计划面临的问题。政府收入转移计划（例如福利、失业保障、社会保障）试图帮助那些没有足够收入的人，满足他们的一些基本需求，然而福利水平上升会导致工作热情下降。如果人们宁愿选择福利支票而不是工资支票，那么整个社会的产出就会下降。

同样的问题也出现在税收体系中。如果对保罗课以重税来为彼得提供福利，保罗可能就会觉得努力工作和事业成功并没有给自己带来多大好处。在某种程度上税收打击了人们工作、生产或投资的积极性，以致我们赖以生存的蛋糕就会缩小。

对于税收、收入转移和工作的潜在权衡并不要求我们废除税收并取消所有的税收和福利计划。然而，它们的确使为谁生产这个问题变得更加难以回答。收入的最优分配方案必须满足我们对于公平的要求，还必须满足我们对于更多产出的欲望。


选择机制

到现在为止，我们清楚了两件事情。首先，每一个社会都必须就生产什么、如何生产以及为谁生产这些问题做出艰难的选择。其次，做出选择决非易事。做出每个选择时都会遇到许多矛盾，需要权衡众多因素。一种产品多生产一些就意味着另外一种产品少生产一些。更有效率的生产手段可能污染环境。帮助了穷人可能又会导致工作缺乏激励。在每一种情况下，社会都必须权衡利弊，做出最优选择。

“社会”实际上是怎样做出这些选择的呢？我们用以决定生产什么、如何生产以及为谁生产的机制又是什么呢？

政治过程

许多这些基本的经济决策是在政治过程中做出的。让我们再想一想20世纪90年代美国军事产业规模的收缩。谁做出了决策？不是我，不是你，也不是在各个真实或者虚拟的商场中涌动的大批消费者。决定军事产业收缩还是扩张的决策是在政治舞台上做出的。美国国会代表消费者和生产者做出了这些决策。国会还决定建设多少州际公路，开办多少学前儿童班，以及进行多大范围的太空探索。

是否所有关于生产什么的决策都应该在政治舞台上做出呢？国会是否还要决定生产多少冰淇淋、多少DVD播放机呢？一些生活必需品，比如食物和房屋又该生产多少呢？这些生产决策都应该在华盛顿做出吗，还是应该通过一些其他的方式选择产出组合呢？

市场机制

市场机制提供了另外一种可选择的决策过程。在市场经济中，产出组合的选择过程就像在杂货店中购物。如果你想要冰淇淋并且有足够的钱，那就尽管买好了。你的购买行为会向生产商传递一个需要冰淇淋的信号。通过表达你对冰淇淋的支付能力和愿望，你其实就是在告诉冰淇淋生产商，他们的努力将得到回报。如果有足够多和你一样的消费者——有能力并且愿意购买冰淇淋——冰淇淋生产商就会增加冰淇淋的生产。

同样的相互作用帮助我们决定种植何种农作物。好耕地的总量是有限的，我们应该用来种植大豆还是玉米呢？如果消费者偏好玉米，他们就会购买更多的玉米而不理睬大豆。农民将迅速得到市场反馈的信息，从而把更多的土地投入玉米生产，而减少大豆的生产。遵循这样的过程，产出组合发生了变化——使我们的产出更接近消费者的选择。

资源和产出重组决策的核心参与者是市场机制（market mechanism）。市场上的销售量和价格向生产商传达了消费者所需产出组合的信号。如果你想要某种商品并且有足够的钱，那就尽管购买。如果有足够多的消费者与你行动一致，这种商品的销售量就会增加，价格也可能随之上升。生产商看到销量和价格上升，就会增加该种商品的生产。为了增加生产，生产商会获取更多的资源，并利用它们改变产出组合。在我们和生产商之间并不需要直接的交流，市场销售量和价格传递信息并指导市场的运作，就像一支“看不见的手”。

“市场”选择合意的产出组合的能力给18世纪的经济学家亚当·斯密留下了深刻的印象。他认为，削弱政府干预而更多依靠市场这只看不见的手，能够使国家变得兴旺发达。在他看来，对于决定生产什么、如何生产，甚至支付什么水平的报酬，市场都是一个有效的机制。斯密在他的著作《国富论》（The Wealth of Nations，1776）中敦促政府采取自由放任（laissez  faire）政策——让市场自己做出基本的经济决策。

中央计划

卡尔·马克思有不同的看法。在他看来，一个自由放任的市场只会迎合富人的欲望，而忽视穷人的需要。工人会受到资本家和大地主的剥削。如果如斯密建议的那样，让市场“自行其是”，只会加重剥削。在19世纪中期，卡尔·马克思提出了一个激进的主张：推翻精英阶层的统治，建立各取所需的共产主义国家。马克思的著作《资本论》（Das Kapital，1867）提倡共产主义革命和实行中央计划经济。由（人民的）政府而不是市场决定生产什么、如何定价，甚至由谁消费。

在一些国家，中央计划仍然是其选择的基本机制。以朝鲜和古巴为例，中央计划的制定者决定生产多少汽车和面包，然后将工人和其他资源安排到这些行业以贯彻决策，他们还决定由谁得到生产出来的汽车和面包。个人不可以占有生产资料，甚至不可以雇用别人。生产什么、如何生产以及为谁生产都是由中央政府决定的。

混合经济

仍然完全依赖中央计划者（政府）做出基本经济决策现已为数不多。中国、俄罗斯以及东欧的一些前社会主义国家已经将很多决策转向市场机制。同样，也没有哪个国家完全依赖市场来决定产出。以美国为例，我们让市场决定应该生产多少冰淇淋和汽车，然而我们却让政治过程决定应该建设多少高速公路、设立多少学校和生产多少军需品。

因为大多数国家使用政府指导和市场机制来共同决定经济结果，所以称之为混合经济（mixed economy）。但是，各种混合经济之间也有很大的不同。朝鲜、古巴、老挝和利比亚的中央计划经济体系，完全不同于新加坡、巴林、新西兰或者美国的自由市场经济体系。


非合意的选择

尽管不同国家对于市场或者政府的依赖程度差异巨大，但是都共同采用了市场信号和政府指导，这就引发了一个很有意思的问题：我们为什么不让市场来做出所有的产出决策呢？如果市场能够很好地决定应该生产多少冰淇淋，难道它就不能决定应该建设多少高速公路或生产多少武器装备吗？

市场失灵

市场并不是在所有情况下都运转出色。实际上，在某些情况下，市场机制有可能无法满足社会对商品和服务的需求。国防就是这样一个例子。大多数人都希望国境安全，希望人民遵纪守法，但是几乎没有人能够负担得起一支军队或是维护一套法律体系的费用。即使有人有足够的财力来做这些事情，他们大概也不会愿意真的这样做。毕竟，军队或法律体系会造福所有社会成员，而不仅仅服务于为它们买单的人。认识到这一点，恐怕就没有人愿意为国防或者司法体系付账了。人们宁愿花钱去买冰淇淋和DVD播放机，而希望别人花钱去建立法律和秩序。如果所有人都等着搭便车，在国防或法制上就不会有任何投入。这样一来，尽管社会有大量需求，市场却不能够提供相应的产品。

在其他情况下，市场又可能会生产过剩的产品或服务。如果没有政府管制，任何拥有足够支付能力的人都可以购买并且驾驶汽车；出身于富有家庭的孩子、有酒后驾车历史的成年人都可以到高速公路上横冲直撞；没有人愿意在尾气控制系统、无铅汽油或消声器上花钱；我们的车可以想开多快就开多快。

一些人会欢呼这种没有管制的交通，对他们来说，这就像一个新乌托邦。然而，另外一些人则可能担心安全和污染问题。他们会意识到由市场来决定谁来驾车和生产什么样的汽车并不是一件好事。他们希望政府进行干预。为了保障安全和空气清新，人们也许会同意由政府来限制车速、尾气排放甚至驾驶员的资格。

错误产出组合	种种情况表明，单独由市场来决定不总能得到最优产出组合。这一问题如图1.6所示。理论上，在生产可能性曲线上，存在一个最优的产出组合。假设我们可以通过某种方式找到这一最优组合，在图1.6中，这一最优组合点位于X点。

现在问题是，市场会导致什么样的产出组合呢？假设市场决定的产出组合位于图1.6中的M点。很明显，市场结果（M点）并不是最优产出组合（假设是X点）。在这种情况下，我们可以得出市场失灵的结论。市场失灵（market failure）是指市场没能产生最优产出组合。在图1.6中，市场生产了过多的民用品，但是军需品提供不足。当市场不能形成合意的产出组合时，就需要通过政府干预让产出回到X点。

市场机制也可能无法充分利用经济的生产可能性。如果一些工人失业，产出组合就会停留在生产可能性曲线的内部，例如图1.6中的N点。在20世纪30年代的大萧条以及其后十几次较轻的衰退时期，都出现过这种现象。市场失灵的时候，经济政策的目标就是使生产回到生产可能性曲线上以实现充分就业。这时，政府干涉或许很有必要。
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图1.6　市场失灵

市场机制会分配资源以生产出一个特定的产出组合。然而，在这里，市场形成的产出组合（M点）并不是社会需要的最优组合（X点）。当这种情况发生时，就叫做市场失灵。
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一个不受约束的市场可能导致太多污染。这种市场失灵需要政府进行干预。

C. Lee/Photolink/Getty/dal



过多的污染　市场机制还可能对如何生产做出错误的选择。考虑一下不受约束的市场传递给生产者的信息。在一个没有管制的市场中，因为不属于任何个人所有，空气和水道都是免费的。所以，生产者就会把它们作为“免费”的商品进行使用。在这种情况下，工厂直接将废物排放到附近的水道里显然要比对之进行细致处理划算得多；发电厂直接将废气和烟尘排放到空气中也比安装环保装置要经济得多。上述情况导致的环境污染就是一种外部性（externality）——成本被摊派到无辜的第三方身上。空气和水的质量恶化损害了消费者的利益。

在一个完全不受管制的市场中，唯利是图的生产者很少会考虑外部性。如果利润和损失是决定怎样生产的惟一因素，人类最终可能会摧毁整个环境。为了避免这种灾难的发生，我们期望由政府出面来规范如何生产，以矫正市场失灵。

太多的贫困　市场还可能无法按照最优方式来分配商品和服务。市场机制按照人们在市场中的贡献支付报酬。体育明星、演员和公司管理层收入丰厚，其他人却为微薄的收入奔波操劳。高收入者可以消费更多的产出，而低收入者所获却少得可怜。

这种基于市场的分配方式是否公平？是不是富人就应该生活在豪宅中，而穷人则要睡在废弃的汽车里？许多人认为，市场不应该是决定谁该拥有住所的惟一仲裁者。如果大多数人认为市场分配的结果是不公平的，税收和转移支付政策（例如福利、社会保障）就可以被用来进行财富的重新分配。关于为谁生产的问题，政府干预可能会提供一个更好的答案。

政府失灵

找到市场失灵的证据相对容易，但是要修正每次失灵却困难得多。也许你想起来了，卡尔·马克思相信政府总是能够找出并实现最优解决方案。但是在现实中，中央计划体制对于生产什么、如何生产以及为谁生产这几个基本问题的回答，并不比市场机制好多少。单是市场失灵并不意味着政府就一定能够为生产什么、如何生产以及为谁生产的问题提供更好的解答。

政府失灵（government failure）——有些干预并没有改善市场结果（甚至使其恶化）——的可能性如图1.7所示。我们再一次假设最优产出组合位于X点，市场产生的不合意的产出组合位于M点。在这种情况下，政府干预的目标就是使产出向X点靠近。但是，还有一种可能是，错误的干预会导致经济移动到G1点，从而更加远离最优产出组合。更差的产出组合就说明政府失灵。
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图1.7　政府失灵

政府干预的目标是修正市场失灵（例如将产出组合点从M点移动到X点）。但是，一种可能的情况是，政府的决策会导致产出更加远离最优的产出组合（到G1点），甚至是到了生产可能性曲线内部（G2点）。



政府干预不仅可能导致更差的产出组合，甚至可能减少总产出的数量。当政府试图规范某一产业时，一般会雇用许多监管人员、律师和官员。文书工作和拖拉的官僚程序会增加私有产业的负担。这些被用于规划、贯彻和执行政府规范的资源既没有用来生产消费品，也没有生产军需品。结果是，最终产出组合可能位于图1.7中的G2点。在G2点，政府干预的无效性妨碍了经济体对其生产能力的充分利用。

对于如何生产的问题，政府同样可能失灵。执行中央计划经济的东欧曾经面临世界上最严重的环境问题。位于波兰克罗科瓦郊外的钢铁厂向空气中排放的硫超过了西欧钢铁厂排放的总量。在匈牙利首都布达佩斯，空气污染极其严重，以至于人们要花钱去呼吸压缩的新鲜空气。匈牙利、捷克斯洛伐克和保加利亚的工厂的污水把多瑙河变成欧洲污染最为严重的河流。更糟糕的是，前苏联的决策者使切尔诺贝利核电站变成了一场噩梦。很明显，政府这只看得见的手并不比市场那只看不见的手干净。

对于为谁生产的问题，我们对政府同样缺乏信心。当政府重新分割经济蛋糕时，政治的力量往往超过了慈善的本意。在美国，只有一小部分收入转移到穷人手中。富人得到的社会保险和医疗补贴比穷人从社会福利中得到的更多。“公司福利”（免税和补贴）也远远超过穷人得到的福利。结果，对于为谁生产这个问题，政府干预的效果往往并不比市场产生的效果公平。事实上，哈佛大学/《华盛顿邮报》的调查表明，只有11％的人认为政府改善收入分配的政策是成功的；49％的人认为政府干预使问题恶化。
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政府信誉的衰减
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资料来源：Washington Post，ABC News，CBS News，and Gallup polls.


注：政府干预原本是要修正市场失灵。但是，大多数人认为政府在改善市场结果时也常常是失灵的。



上面的新闻摘要指出政府失灵并不仅仅局限于税收和转移支付政策。当被问及是否相信联邦政府在做正确的事情时，大多数人回答“不”。对政府干预的消极看法并不能证明我们应该完全依靠市场机制来解决生产什么、如何生产和为谁生产的问题，但是这确实增加了对政府干涉的警惕。


经济学到底为何物

由于市场失灵和政府失灵的可能性都很大，我们过去居然把事情做得很好真是不可思议。但是公共政策的执行却基于这样一种信念，即差强人意比满盘皆输好得多。也就是说，政策所面临的挑战是改善经济结果，即使这种改善并不总是能得到最优结果。基于此，我们依靠市场信号和政府干预相结合的方式来为生产什么、如何生产以及为谁生产这几个问题提供更好的答案。这就是混合经济的精髓所在。

经济理论的首要目标正是为了帮助社会寻求这三个基本问题的答案。这就要求我们首先了解经济的运作方式。人们如何决定购买哪些商品？生产者如何定价？是什么力量决定了会有多少人就业？在通货膨胀中，哪些人受益，哪些人受损？

经济理论的第二个目标就是预测政府政策或市场制度的变化如何对经济结果产生影响。政府资助学生贷款会影响大学生的数量吗？利率下降会刺激新车的销售吗？提高最低工资标准会减少职位的数量吗？公司兼并会影响网络服务的质量和价格吗？

宏观与微观

对经济学的研究一般分为两部分：宏观经济学和微观经济学。宏观经济学着眼于经济全局——一幅宏观的画面。在宏观经济学中，我们研究国家的政策目标，例如充分就业、抑制通货膨胀以及经济增长等，而不考虑个人或者单个团体的利益或行为。对宏观经济学（macroeconomics）的关注是为了从总体上帮助并改善经济的运行。

微观经济学（microeconomics）则关注宏观画面中的细节。在微观经济学中，我们着眼于实际构成宏观经济的个人、厂商和政府机构。我们感兴趣的是这些独立经济单位的行为。他们的目标是什么？他们如何利用手中有限的资源来实现这些目标？他们对各种激励和机会将有怎样的反应？

例如，宏观经济学关注的一个主要方面是考察消费者总消费支出对总产出、就业和价格的影响，而很少关心消费者购买了哪些商品，以及影响购买行为的因素。微观经济学恰恰相反，它关注个体消费者的消费决策以及影响决策的因素（偏好、价格、收入）。

对商业投资的讨论也反映了宏观经济学与微观经济学的区别。在宏观经济学中，我们希望搞清楚总投资率的决定因素以及这些投资支出将如何影响国家的总产出、就业及价格。在微观经济学中，我们关注个体厂商对生产率、生产要素选择和特定产品定价的决策。

区分宏观经济学与微观经济学纯粹出于方便的考虑。实际上，宏观经济结果取决于微观行为，而微观行为又反过来受宏观经济结果的影响。因此，除非搞清楚各个部分的运行方式以及为何如此，否则你就不可能完全理解经济如何运行。但是正如你不了解发动机的构造却可以驾驶汽车一样，你也可以在不通晓各部分运作机理的情况下观察经济的运行。在宏观经济学中我们注意到，经济这部汽车在踩油门时加速，踩刹车时减速。大多数情况下，我们只要知道这些就可以了。但是也有时候，比如汽车抛锚时，我们就必须对踏板如何工作有更多的了解。这就使我们进入了微观领域。各个零件是如何工作的？哪些零件可以或者应该被修理？

理论与现实

对宏观经济和微观经济的区分只是我们研究经济行为的一个简化。经济是包罗万象、纷繁复杂的，以至于不可能在一门课程中（或者在人的一生中）得到清晰的描述和解释。所以，我们必须忽略一些不必要的细节，集中研究基本关系。也就是说，我们首先建立经济行为的理论或模型，然后利用这些理论去评估和设计经济政策。

经济学家用于解释市场行为的经济模型就像一幅地图。要从纽约到洛杉矶，你并不需要了解两个城市之间所有地形的细节，只要知道州际公路的位置或许就够了，因此一幅州际公路地图就可以提供你到达目的地所需要的信息。

我们对消费者行为的经济模型也做了类似的简化。根据经济模型，当某商品价格上升时，消费者就会减少购买。但是事实上，某些商品价格上升时，消费者的购买量可能更多。这种现象尤其发生在追求高档品的顾客身上，或者当人们预期价格将继续升高时。一般来说，在预测消费者对于价格上涨的反应时，我们忽略了上述可能性，而假定只有所研究商品的价格是可变的。这种“其他条件均相同（不变）”［拉丁语称为，其他条件不变（ceteris paribus）］的假设简化了我们的预测。如果我们在描述消费者对于价格上涨的反应时考虑所有情况（允许各个经济变量变化），那么每一个预测都会厚得像本书，里面充满了各种例外和限定。这样一来，我们看起来就更像律师而不是经济学家了。

虽然其他条件不变的假设使经济学理论和政策的陈述变得更简单，但是同时也增加了错误的风险。显然，如果其他条件发生了显著变化，我们的预测（和政策）就可能失败。但是，正如天气预报，尽管知道偶然的错误在所难免，我们还是要继续预测。之所以这样做是因为我们坚信，近似正确总比完全错误要好。

政治学与经济学

然而，政治家对于预测没有多少自信。政治决策每天都在进行，而一个政治家能否继续保有官位很可能取决于他是否能做出精确的预测。经济学家可以通过对经济影响的衡量和经济行为的预测为政治决策提供一些参考意见。但是在现实世界中，这些测量和预测总是不可避免的存在着错误的可能性。

即使前景明朗，经济政策也不能完全依赖于经济理论，总是需要做出一些政治上的选择。例如，生产更多消费品（“黄油”）还是更多军需品（“大炮”）的问题就不是一个经济决策问题，而是一个部分基于经济权衡（机会成本）的社会政治决策。“需要”更多黄油还是更多大炮的问题最后必须通过政治形式来解答——这又是一个目的和手段的对立。政治力量是经济决策的必要组成部分，但这并不是说政治决策总是正确的，然而这却说明，经济政策并不总是符合经济学原理。

自由放任还是政府干预的争论在政治学和经济学领域一直没有停息。争论的钟摆从自由放任（亚当·斯密）摆向中央政府集权（卡尔·马克思），又摆到一个模棱两可的中间立场（约翰·梅纳德·凯恩斯）；这种中间立场主张由政府对经济的稳定性，以及对生产什么、如何生产和为谁生产问题的回答承担主要责任。在20世纪80年代，里根政府通过减税、减少政府管制和采用市场激励等措施把钟摆推向了自由放任的一边。第一届布什政府又通过扩大政府在教育、管制和研究方面的作用把钟摆推了回来。但是在1990～1991年间的衰退时期，布什政府却拒绝进行政府干预，而是采取让市场自己纠偏的政策。

克林顿总统认为，在解决基本经济问题时政府应扮演更加积极的角色。他推行一项称为“美国梦想”的计划，计划中，政府在医疗保障、技能培训、环境保护和工作条件规范等方面将发挥更加积极的作用。这项计划认为，目标明确的政府官员将使市场失灵得到修正。乔治·布什总统则明确表示，他更倾向于市场机制的自我调节，反对过多的政府干预。在2008年的总统选举中，市场机制和政府干涉又一次成为辩论的热点，尤其是在医疗、工作保护和全球变暖等问题上。

某种程度上，对于市场与政府之间的长久争论不仅反映出纯粹的经济观点，更反映了不同的政治观点。有些人认为一个庞大的公共机构不仅对经济表现是个威胁，而且对个人自由也是一个威胁，他们几乎每次都希望是市场那只看不见的手而不是政府那只看得见的手对经济进行调控。另一方面，政府干预政策的支持者们则认为市场机制对于人们的价值观念具有内在的破坏性，所以政府应该限制贪婪的欲望，以确保经济安全并且保护环境。

我们在理解经济运行上存在的差异也是这场争论的原因之一。200多年来，经济学家一直在争论到底是什么东西推动着经济的运行，却始终没有一个理论占先。实际上，没有几个经济学家能够一直对重大经济事件做出正确的预测，甚至连每年对通货膨胀、失业率和产出的预测也常常是错误的。更糟糕的是，对于早已经发生了的经济事件的起因，总是存在着无休止的争议。事实上，至今经济学家们仍在为20世纪30年代大萧条的原因争辩着！

适度的目标

鉴于上述这些争论和不确定性，你应该明白，不能指望通过本书的学习而理解所有的经济现象。我们的目标非常适度——我们期望能够培养你对经济行为的观察力，并且了解一些基本原理。在此基础上，你应该对经济的运行有更好的理解。每天的经济新闻会给你更多帮助。你会更加明了对税收和预算政策的政治争论的含义。如果你能够将理论应用于商务活动或是职业生涯规划中，你甚至会得到更深刻的理解。
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没有免费的堤坝

2005年9月，当卡特里娜和丽塔飓风袭击新奥尔兰时，全世界人们都提供了援助。超过100万人无家可归。大量房屋、桥梁、道路、堤坝、医院、学院和教堂被毁。灾难之后，墨西哥湾沿岸面临重建的巨大挑战。飓风预计造成1000亿～2000亿美元的损失。

有着每年12万亿美元的商品和服务产出，对遭受重创的墨西哥湾沿岸基础设施的重建看起来似乎并不可怕。但是，即使有这么大的经济产出，仍然要做出很多艰难的抉择。重建所需的资金和资源从哪里来？在一个接近饱和能力的经济体中（2005年8月的失业率为4.9％），并没有很多闲置的资源。因此，重建墨西哥湾沿岸意味着要从其他活动中调集资源，然后分配到墨西哥湾沿岸。

伊拉克战争的批评家提出了一个简单的解决方法：缩减战争的投入，并且用这部分收回的资源重建新奥尔兰。换句话说，少生产“大炮”，多生产“黄油”，如图1.3中从S点移动到R点；而那些反对缩减军事力量的人更喜欢缩减高速公路建设、空间探索或者学校建设；还有些人建议通过提高税收以迫使家庭削减消费。

所有这些都不是简简单单的选择，但它们表明了每个社会共有的核心经济学抉择问题：世上没有免费的午餐。用来准备即使是“免费”午餐的资源将不再可能用在其他产品的生产上。同样地，世上没有免费的堤坝——用来建设堤坝的资源限制了其他合意商品的生产。为了更好地防御洪水，我们应该减少什么的生产呢？应该由谁做出这个决定呢？
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修复飓风造成的灾害必须占用其他活动需要的资源。

Jocelyn Augustino/FEMA




总结提要


	每个国家都面临生产什么、如何生产和为谁生产这三个基本经济问题。　LO3*

	由于生产能力有限，我们必须选择某一个产出方案（生产什么）。当我们的需求超出了资源的允许范围时，就产生稀缺。　LO1

	生产可能性曲线描述了在当前可得生产要素和技术条件的限制下产出的上限。生产可能性曲线上的点代表了各种可供我们选择的产出组合。　LO1

	所有生产都包含机会成本：我们要生产更多的A就必须减少B。B产出的减少就是产出A的机会成本。LO2

	如何生产的问题着眼于生产中投入什么生产要素。它往往还伴随着一些对于环境保护的考虑。　LO3

	为谁生产的问题关注产出在社会成员间的分配。　LO3

	每个社会的目标就是要选择生产什么、如何生产和为谁生产这几个基本问题的最佳可能（最优）答案。最优答案会因为社会价值和生产能力的不同而有所不同。LO3

	要回答这三个问题，可以借助市场机制、中央计划体系或者市场信号和政府干预相结合的混合机制。　LO4

	价格信号是市场机制的关键特征。消费者通过对某产品支付某一价格来表达他们对于这些商品的需求。生产者收到价格信号以后，集中生产要素以生产所需要的产品。　LO4

	市场失灵是指市场机制导致了错误的产出组合、不合意的生产方式或是不平等的收入分配。然而，政府干预也会失灵，表现为不能改善（甚至恶化）经济结果。LO5

	经济学研究主要集中于资源配置这个广义问题。宏观经济学关心如何分配所有资源以实现宏观经济目标（比如充分就业），微观经济学则关注单个的市场参与者的行为和目标。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

经济学

机会成本

生产要素

稀缺

生产可能性

投资

经济增长

市场机制

自由放任

混合经济

市场失灵

外部性

政府失灵

宏观经济学

微观经济学

其他条件不变


问题讨论


	阅读本章你会付出怎样的机会成本？　LO2

	在图1.7中，政府失灵导致产出低于可能的最大产出规模。这是怎么发生的？如果政府干涉将产出组合点移至介于M点和X点之间的某点，这也是政府失灵吗？　LO5

	2008财政年度，乔治·布什总统建议增加300亿美元的军费。这会给我们带来一些什么成本？你认为增加的军费是多了还是少了？我们如何决策？　LO2

	为了筹集飓风后重建所需的资源，你认为该缩减哪个公共或私人部门的产出？　LO2

	为什么有时候为了加快经济的增长不得不减少消费？你认为这是合算的吗？　LO2

	如果汽车尾气排放不受限制，人们会主动购买并安装相关设备吗？请解释。　LO5

	对一个国家来说，“大炮”和“黄油”的最佳组合是什么？　LO3

	哪一项政府收入转移落入富人手中？谁为此买单？LO5

	如果通过增加对富人的税收来为穷人盖房子，人们工作的意愿会受什么影响？总产出又会受什么影响？　LO3

	为什么公众对政府的信任度如此之低（参见新闻摘要）？如何避免政府失灵？　LO5




习题


	根据图1.1，将消费产出由OF提高到OD会带来什么机会成本？　LO2

	根据表1.1，绘出一条生产可能性曲线表示A～F点。增加导弹生产的机会成本是多少？　LO2
（a）从50到100？
（b）从200到250？

	假设粉刷一个房间要耗费4个小时的劳动时间，打磨地板则需要3个小时。如果一个工人工作24小时，可以粉刷多少房间？如果工人必须打磨两个房间的地板，那么会少粉刷几个房间？在生产可能性曲线上表示出来。LO1

	在习题3中，假设有两个工人。描述出生产可能性的变化。现在打磨两个房间的地板的机会成本是什么？LO2

	根据图1.3，将军用品产出从M2增加到M1带来的战争成本是多少？维持M1军需品产出的机会成本是多少？LO2

	在一幅图中，绘出1945年和2006年表示消费品和军用品的生产可能性曲线。将这两年的实际产出点分别标示为A和B（数据参见图1.2）。　LO3

	假设下表描述了某个经济体的生产可能性。使用表中数据思考下列问题：　LO3
（a）绘出生产可能性曲线，标示出各个生产可能性组合（A点到E点）。
（b）计算并在图中表示出每周建立一个便利店的机会成本。
（c）建立第二个便利店的成本是多少？和建立第一个便利店相比，成本变化的原因可能是什么？
（d）为什么不可能同时增加这两种产品的产出？
（e）曲线上的哪一点是最优的？如何确定？
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	2005年，朝鲜的总产出约是350亿美元，韩国的总产出约是8000亿美元。使用图1.4中的数据计算两个国家的国防开支。　LO3




网络活动


	登陆http://www.gpoaccess.gov/usbudget/fy08/hist.html上的“美国政府预算：2008财年数据表”，下载Excel表3.1——1940～2012年的支出。

（a）向下滚动查看按类型记录的联邦支出百分比，并记录1943年和过去5年间国防支出占美国GDP的百分比。

（b）画出两条假设的军用品和消费品的生产可能性曲线，一条是1941年的，另外一条是过去5年的。根据上面的数据，你认为美国政府大约在哪个点上？

（c）过去为什么发生了变化？什么决定了1943年的数据？

	登陆网站http://www.bea.gov/national/index.htm#gdp，找到关于非房地产固定投资的数据（提示：非房地产固定投资是GDP中的一类）。

（a）列出过去两个季度中，非房地产固定投资的百分比变化。

（b）这可能会对美国的生产可能性曲线产生什么影响？

	登陆http://www.bls.gov/cps/wlf-table2-2007.pdf找到联邦劳动力统计表2——按照性别、超过16周岁的非机构人口就业数据，1970～2006年妇女劳动力年均工资年鉴（2007版）。

（a）观察总人口以及男、女在劳动力中所占比例的变化趋势。劳动力的参与程度是如何变化的？男性和女性有没有区别？

（b）这些趋势会对美国的生产可能性曲线产生一些什么影响？
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为什么没有足够的堤坝呢

人工堤坝，或者路堤，一般都是沿河流和水道而建的防御洪水的设施。沿密西西比河的长达3500英里的堤坝系统是世界上绵延最长的堤坝。然而，密西西比沿岸仍然会发生洪灾。根据国家气象局数据，从1991年到2004年，由于洪水造成的损失总计达540亿美元。在如此繁华的美利坚合众国，我们为什么不能阻止洪水呢？

答案在于我们的局限性或者资源的稀缺性。土地、劳动力、资本以及企业家才能在修建和保护堤坝时都必须要用到，当这些资源被用来进行防洪时，就不能用来修建更多的学校、扩大铁路和高速公路系统、提高家园的安全、开发新的医疗程序，或者其他当地或国家关心的事情。

个人也面临同样的两难困境。作为一名大学生，你必须决定怎么分配自己有限的时间。发短信、玩游戏或者到当地商场购物的时间不能用来学习经济学。存在着权衡或者机会成本。因此，无论是在个人生活中，还是在国家的层面上，资源都是有限的，在怎样才能最好地利用它们这个问题上都要做出选择。


附录

图表的使用

经济学家喜欢绘制图表。实际上，如果不使用几副图表，第1章都很难说得清楚。这个附录的目的是让我们来看一下图表是如何绘制和使用的。

图表的基本目的就是描述两个变量的关系。举个例子，让我们考虑一下成绩高低和学习时间的关系。一般来说，你希望延长学习时间可以取得更好的成绩。这样你就会发现平均成绩高低和学习时间之间存在明显的关系。换句话说，应该有经验证据证明学习时间对成绩有作用。

假设我们调查了学习本课程的所有同学，将他们的平均成绩和学习时间的数据绘制成表A.1。

根据该表，从不学习这门课的学生得F；要想得到C，学生平均一周要学习8小时；每周学习16小时的同学成绩为A。

分数和学习之间的关系也可以使用图的形式表示出来。实际上，图的目的就是以一种视野觉方式以更直观的方式总结数值关系。

如图A.1所示，我们首先在图上画出水平边界和垂直边界。这些边界被称为图的坐标轴，纵轴和横轴各表示一个变量。
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图A.1　学习成绩与学习时间的关系

向上的（正的）斜率意味着更长的学习时间会带来更好的成绩。普通的学生（成绩为2.0或者C）每周学习8小时。在图中由点M表示。



在这里，我们使用纵轴表示成绩。从原点（坐标轴的交点）开始向上，成绩逐渐提高。两条水平线之间的距离表示半个（0.5）等级。标示出每一条水平线所代表的成绩等级，直到最上面的4.0。

我们使用横轴表示每周的自习时间。从原点开始向右，自习时间逐渐延长。刻度（编号方式）以每小时为一个单位，直到最右边的每周20小时。

当坐标轴被标定完成以后，我们就可以开始描述学习时间和成绩之间的关系了。首先考虑最通常的情况，每周学习8小时，成绩为2.0（C）。首先，我们在横轴上找出8小时的点，然后从这一点出发垂直向上直到对应于纵轴上2.0的点M。点M就表示每周学习8小时的同学，平均成绩为2.0。

表A.1中的其他信息可以按照同样的方法画（或描绘）到图上。要表示每周学习12小时的人的平均成绩，我们就从横轴上表示12小时的点出发，垂直向上直到对应于纵轴上3.0的点（N）。





	学习时间（每周学习的小时数）
	平均学习成绩


	16
	4.0（A）


	14
	3.5（B+）


	12
	3.0（B）


	10
	2.5（C+）


	8
	2.0（C）


	6
	1.5（D+）


	4
	1.0（D）


	2
	0.5（F+）


	0
	0（F）







表A.1　假设的学习成绩与学习时间的关系

这些数据表明随着学习时间的延长，学习成绩得到提高。

我们标出了表示学习时间和成绩关系的这些点之后，就可以用一条直线或者曲线将它们连接起来。这条直线（曲线）就是我们需要的结果。在这里，直线是向右上方倾斜的——也就是说，直线具有正的斜率。这样的斜率意味着更长的学习时间会带来更好的成绩。如果更短的学习时间会带来更好的成绩，那么图A.1中直线的斜率应该为负（向右下方倾斜）——一个最具扰乱性的结果。

斜率

图A.1中向上的倾斜不仅告诉我们更长的学习时间会带来更好的成绩，而且告诉我们学习时间的延长会提高多少成绩。请看图A.1中的M点，要得到成绩C（2.0），学生平均每周需要学习8小时。而要得到成绩B（3.0），显然学生平均每周需要学习12小时（N点）。也就是说，每周增加4小时的学习时间使得成绩提高一个学分。学习时间的变化和成绩变化的关系可以用曲线的陡峭程度或者说斜率表示出来。

任何图的斜率都按照下式计算
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有人把它简化为
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在我们的例子中，点M和点N之间的纵向距离（“高”）表示成绩的变化，两点之间的横向距离（“长”）表示学习时间的变化。所以点M和点N之间的斜率等于
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换句话说，增加4小时的学习时间（从8小时延长到12小时）使得成绩提高1个学分（见图A.1）。

移动

图A.1所描述的学习时间和成绩的关系并不是必然的，它不过是我们假想的一次对学生学习的调查图表。学习时间和成绩的关系可能是完全不同的。

假设学校决定提高学分标准，要得到好成绩需要更加努力。要得到C，学生们现在每周必须要学习12小时，而不再是8小时（图A.1所示）。原来，学生们每周学习12小时就可以得到B，现在则必须要学习16小时。

图A.2表示了新的学分标准。请注意新的曲线向右移动了。我们说曲线的移动反应了学习时间和成绩之间关系的变化。点R指出每周需要学习12小时只能“得到”成绩C而不是B（原先曲线上的N点）。现在每周只学习4小时（S点）意味着不能通过，而在过去，至少可以得到成绩D。曲线移动时，两个变量之间的基本关系相应发生改变。

曲线的变动也可能引起斜率的变化。在图A.2中，新的学分等级线平行于原先的等级线。无论在哪一种等级制度下，增加4小时的学习时间都使得成绩提高一个学分。所以图A.2中两条曲线的斜率都等于
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图A.2　移动

两个变量之间关系的变化会导致整个曲线的移动。在这种情况下，一种更加苛刻的学分政策导致学习时间和成绩之间关系的变化。要得到成绩C，每周需要学习12 小时（R点） 而不是8小时（M点）。


不过斜率也可能发生变化。图A.3就反应了这种可能性。在这种情况下，零学习时间仍然得到F。但是，延长学习时间的收益现在减少了。现在要得到D，学生们每周必须要学习6小时，而不再是4小时。也就是说，增加4小时的学习时间只能使成绩提高2/3个学分。
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图A.3　斜率的变化

曲线的变动也可能引起斜率的变化。在这里，新的学分政策要求学生付出更多的努力以提高成绩。举例来说，要想使成绩从C提高到B，现在需要增加6小时的学习时间（比较J点和K点），而过去只需要4小时。直线的斜率从0.25（＝1÷4）降到了0.17（＝1÷6）。


要学习6个小时才能得到满分，新曲线的斜率等为
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新曲线的斜率小了，所以位于原先曲线的下方。这意味着现在需要付出更多的努力以提高你的成绩。

线性和非线性曲线

在图A.1至图A.3中，学习时间和成绩的关系都可以表示为一条直线，即线性曲线。线性曲线的一个明显特征是斜率不变（是一个常量）。在图A.1中，每增加4小时的学习时间都使成绩提高一分。在图A.3中，每增加6小时的学习时间都使得成绩提高一分。

在现实中，学习时间和成绩的关系可能并非线性。高分数可能更难取得。每周增加6小时的学习时间，你可能使成绩从C提高到B。但是要想使成绩从B提高到A，恐怕就要困难得多。根据图A.4，要使成绩从B提高到A，每周需要增加8小时的学习时间。可见，在图A.4中，学习时间和成绩的关系是非线性的。随着学习时间延长，斜率发生了变化。此时，斜率随着学习时间的增加而减小，成绩虽然有所提高，但是没有那么快了，你需要花费越来越多的时间去做作业。你也许有这种体会。


[image: ]
图A.4　非线性关系

直线的斜率为常数，意味着两个变量之间的关系是不变的。但是，这种关系（和斜率）可能是变化的。在本图中，要使成绩从C（W点）提高到B（X点），每周需要增加6小时的学习时间。而要使成绩从B提高到A（Y点），每周需要增加8小时的学习时间。沿着曲线向上移动时，斜率逐渐降低。


因果关系

图A.4本身并不说明你每周增加4小时的学习时间就会使成绩提高。事实上，图A.4证明不了学习时间的增加会让成绩提高。该图只是一些经验性观察的总结，它并不能说明原因和结果。有可能存在这样的情况，聪明一些的学生接受能力更强一些，这样一来，能力差一些的学生即使付出更多的努力也未必会取得比聪明学生更好的成绩。换句话说，导致好成绩的原因是存在争议的。我们至多可以说，该图中反映出来的经验性关系可以用来支持某一种理论（比如说，延长学习时间会提高成绩）。图形、表格以及其他统计手段一样，本身并不说明什么；相反，它们必须要用一些基本理论或假设来解释。好戏刚刚登场。





* LO：Learning Objectives 学习目标


第2章　美国经济

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　一国经济的大小如何衡量。

2　美国经济的绝对和相对大小。

3　为什么美国经济能够产出如此之多。

4　产出组合如何变化。

5　收入分配如何平等。
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我们被各种经济现象环绕着，但从未真正地理解过它们。我们只看到了部分，从来没看到过整体。我们在商业街看到各种专卖店，但从来没看到过整个零售业；我们在互联网上看到各种购物网站，却不能描述整个电子商务的规模；我们在加油站加油，却不晓得每天有几百万桶汽油被消费掉；我们非常清楚自己的薪水是多少，却对整个工薪阶层的收入一无所知。大部分人也不知道自己的全部收入与美国平均家庭收入的比较结果，更不清楚与上辈人或其他国家国民收入的比较结果。这些细节根本不是我们日常生活的一部分。对于大多数人来说，“经济”只是为大量毫无意义的统计数字提供一个模糊的参考。

本章的意图是为认识美国经济提供一个更加友好的界面。美国经济的大体轮廓围绕三个核心问题构成：生产什么、如何生产以及为谁生产。我们的兴趣在于美国目前是怎样解决这些问题的，也就是说，


	美国生产什么样的商品和服务？

	这些商品和服务是如何生产出来的？

	这些商品和服务是为谁而生产的？



我们着眼于全局而非探究过多的统计学细节。同时，我们还会看到美国经济与别国经济有何不同。


美国生产什么

在第1章中，我们用二维的生产可能性曲线来描述什么样的产出组合是可以生产的。实际上，产出组合包括如此多种不同的产品，以至于我们并不能在一张图表中一一列举。但是，我们能够粗略地描述一下美国产出组合的情况，以及这些年它们是如何变化的。

产出有多大

描述经济的实际产出时所面临的第一个挑战是，用什么样的方法才能把数以百万计的产品加总为一个有意义的总数。生产可能性曲线采用实物形式进行了加总，其中只包含了两种产品。最终是用两种产品的精确数量对一种特定的产出组合进行了计算。理论上，按照同样的方法，我们也能够将每年生产出的数以百万计的产品列举出来，但这个列表将比这本书还长，并且也没有多少用处。我们需要一种加总的方法来描述生产了多少产品。

表2.1上半部分阐述了如何加总产出的问题。即使我们只生产三种产品——橘子、一次性剃须刀和保险单——也没有一个显而易见的方法可以通过实物形式计算总产出。我们应该用产品单位来衡量产出吗？在这种情况下，橘子看起来将是最重要的产品。我们应该用产品的重量来衡量产出吗？在这种情况下，保险单将没有任何价值。我们应该用产品的大小来衡量产出吗？很显然，实物形式的衡量方法并不易进行加总计算。
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表2.1　总产出的衡量

以实物形式计算总产出是不可能的。因此，总产出是通过货币形式衡量的，每一件商品或服务都是用市场价格衡量的。

　　GDP指一定时期内所生产的全部商品和服务的市场价值总和。根据本表中数据，橘子、一次性剃须刀和保险单的总价值是42亿美元。



如果用货币价值代替实物单位来计算总产出，计算就简单多了。在市场经济中，每一种商品和服务都有其特定的价格。因此，每种商品的价值可以容易地获得。用商品的实物量乘以它的价格，我们就能确定每种商品的总价值。如表2.1下半部分所示，我们可以轻而易举地将橘子、一次性剃须刀和保险单各项产出的价值加总起来。最后的总额（在此例中是42亿美元）就是对总产出价值的衡量。

国内生产总值　计算总产出最常用的方法是国内生产总值（gross domestic product，GDP）。GDP指一定时期内，一个国家生产的全部最终商品和服务的价值总和——它是衡量一国总产出的标准。GDP使我们在经济活动中，能够把橘子、一次性剃须刀甚至保险单加总为一个有意义的数字（如表2.1所示）。

实际GDP　虽然GDP能够方便地描述一年内的总产出，但它也可能会存在一些误导之处。GDP建立在商品实物数量和价格两者共同的基础上，因此，一年中不管是价格提高还是数量增加都会引起名义GDP（nominal GDP）的增加。

观察表2.2，当价格翻番时会有什么情况发生。总产出的计量价值也翻了一番——从42亿上升到了84亿美元。这听起来像是产出的大幅度增长，但实际上并没有生产出更多的商品；产出的实物数量没有改变。因此，看似增加的名义GDP只是由价格上升（通货膨胀）所引起的错觉。
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表2.2　通货膨胀调整

如果价格上升，产出价值也会增加。在这个例子里，尽管实物产出没有改变，但第二年的名义产值还是比第一年翻了一番。实际GDP修正了价格水平变化的影响。在此例中，按照第一年的价格计算得出第二年的实际GDP仍是42亿美元。



为了更清楚地了解我们生产了多少产出，需要根据通货膨胀的程度对GDP的数值进行调整。这些通货膨胀调整采用不变价格来计算产出价值，从而消除了价格上升的影响。这样得到的结果就是实际GDP（real GDP），即修正了通货膨胀影响后的总产出。

2007年美国创造了近14万亿美元的产出。其中包含了大量的橘子、一次性剃须刀和保险单——更不必说还有其他不计其数的商品和服务了。

国际比较　2007年，在全世界总产出只有70万亿美元的情况下，美国将近14万亿美元的产出特别引人注目。因此，美国产出超过了全世界总产出的20％。这对于人口还不到世界总人口5％的美国来说，是一个非凡的功绩。这无疑确立了美国作为世界经济巨人的地位。

图2.1列出了近年一些具体国家的数字。从图中可知，美国经济是位居世界第三的日本经济的2.5倍多，是墨西哥经济的12倍多。实际上，美国经济非常强大，其产出远远超过非洲和南美洲所有国家的产出总和。
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图2.1　一些国家的产出

美国是迄今为止世界上最大的经济体。美国商品和服务的年产出总值是日本的3倍多，是整个西欧的总和。第三世界国家的产出只是美国经济的一个零头。

资料来源：Data based on purchasing power parity from World Development Report，2008 （Washington，DC： World Bank，2008 as revised）.



人均GDP　另一个考察这亿万美元数字的方法，是将其与个人联系起来。用GDP除以人口总数，就得到人均GDP（per capita GDP）。人均GDP告诉我们的是平均每人能获得多少产出，而不是具体某一个人能得到多少产出。人均GDP是一个指标，它表示如果所有产出在总人口中平均分配，每个人将得到多少产出。

2007年美国的人均GDP大约为45000美元——是世界平均水平的5倍多。国家间的比较更加惊人。在埃塞俄比亚和海地，人均收入不足2000美元——每天少于6美元。美国那些无家可归的人的境遇都要比他们更好些——而且一般来说，是好得多。被列为穷人的美国人拥有比欠发达国家的大部分人所能希望的还要多的食物、庇护所和福利设施。这是表2.3中的统计数据及附带的图片所描述的现实。

表2.3　一些国家的人均收入

美国的生活水平是世界平均水平的5倍多。一些世界上最贫穷国家（例如海地、埃塞俄比亚）的人均收入只是美国的一个零头。





	美国　　
	$44970


	日本　　
	33150


	法国　　
	33740


	西班牙　　
	28030


	希腊　　
	24560


	墨西哥　　
	11410
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资料来源：World Bank（2006 data）.

历史比较　另一个观察美国经济的视角，是把现在的生活标准与以前的生活标准进行比较。一些人们喜爱的消费品（如手机、等离子电视、iPod、笔记本电脑、游戏机）在我们的上一代时甚至并不存在。人们更为辛苦地工作，得到更少的产品和服务。现在被美国政府列为穷人的美国人，其生活水准类似于20世纪30年代的中产阶级。自1900年起，美国经济的人均产出增长了500％。这就意味着人们现在享受着6倍于之前的人们所能享受到的产品和服务（并且是更好的质量）。美国人是富裕的，以至于每年付给卫生间管理员的费用就有10亿多美元，这是其他国家和以前的美国人所不能理解的。尽管美国有很多人仍在为所获不够多而抱怨，但还是应该意识到现在我们所享受到的大量商品和服务对前人来说仅仅是梦想。

更令人吃惊的是我们的富裕程度还在持续提高。美国实际GDP的年增长率大约是3％，这听起来可能不是很多，但它是累积的。在美国人口年增长率为1％的情况下，持续的经济增长（economic growth）还是意味着更多的人均产出。就像银行累计利息一样，经济增长使我们的生活水平不断提高。如果实际GDP的增长率始终保持比人口增长率高两个百分点的话，那么人均收入在大约35年后将再翻一番。

当然，也不能肯定经济能一直以这个速度增长下去。1929～1939年间，实际GDP就没有增长，结果是美国人的生活水平在大萧条期间下降了。在其他国家，人口增长与经济增长之间的矛盾一直是国家所忧虑的事情。1990～2003年间，海地、委内瑞拉、尼日利亚、刚果和其他许多依然贫穷的国家的人均产出实际上都下降了。

社会福利　尽管美国是世界上无可争议的最大经济体，但是我们一定不能将GDP同广义的社会福利衡量混淆起来。GDP只是关于生产的商品和服务数量的简单衡量。这些物质生产仅仅是我们人类所共有福利的其中一种要素。环境美化、家庭和睦、慈善活动、个人安全、人际网络、社会公平、身体健康以及宗教信仰都会影响到人类对幸福的感觉。物质财富的拥有并不能代替其他任何一个方面。事实上，物质商品的生产有时会降低我们的社会福利，因为生产增加了污染、拥堵或者社会的焦虑水平。即使GDP下降了，但如果有更多的爱、更少的犯罪以及更少的污染，那么我们的社会福利仍可能是增长的。

尽管GDP是社会福利的不完全衡量，但它仍是衡量一国经济状况的惟一最佳方式。回溯到1776年，亚当·斯密已经意识到一国财富最佳的衡量是产出大小，而不是拥有黄金或者资源的数量。更多的产出将改善贫穷国家的健康、教育、生活标准甚至是平均寿命。美国产出的增加不仅将增加我们的舒适感，而且能使我们减少疾病的发生，甚至可以保护环境。
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产出组合

除了总产出的数量以外，我们还关心产出的内容。正如我们在第1章中所介绍的那样，在任何给定的GDP水平下，都有许多种可能的产出组合。在第1章中，我们分析了不同国家对军需品和民用品不同组合的选择。我们同样可以将生产的汽车数量同家庭、学校或者生产的流动厨房数量相比较，很明显，总产出的内容其实是至关重要的。从最宽泛的意义上来说，产出的内容一般由其最终的主要用途来表示。总产出的主要用途包括：


	家庭消费

	企业投资

	政府服务

	出口



消费品　消费品占美国总产出的三分之二还多。消费品包括早餐麦片、经济学教科书、音乐下载和沙滩度假等等，即消费者所购买的每一样东西。

我们通常将种类繁多的消费品分为三类：耐用品、非耐用品和服务。耐用品是指使用期不少于3年的商品，一般说来，是一些所谓的大宗商品，例如汽车、电器设备和家具。这类商品一般比较昂贵，购买时大多借助银行信贷。正是由于以上原因，当消费者担心其收入问题时就会推迟对耐用品的购买。相反，当手头宽裕时，消费者就会积极地购买耐用品。这种消费方式使耐用品的生产呈现出周期性的特征，也就是说，耐用品对经济波动非常敏感。

非耐用品和服务没有这种周期性。非耐用品包括衣服、食物、汽油还有消费者经常购买的其他商品。服务是消费中比重最大、增长最快的部分。目前，消费品产出的一半以上是由医疗保健、娱乐、公共事业、教育和其他服务构成的。

投资品　投资品是一种完全不同的产出类型。投资（investment）品包括为企业所生产的厂房、机器及设备。这些投资品被用来：


	取代磨损的设备和厂房，从而维持生产可能性。

	增加和提高资本存量，从而扩大生产可能性。



我们也可以将投资品看做是企业为了以后卖给消费者而持有的存货。

由于过去的投资，例如工厂、电信网络和交通系统的建设，经济得到迅猛发展，从而使我们的生活水平得到如此大的提高。为了保持生活水平的持续增长，我们必须继续把一部分稀缺资源投入到新工厂和新设备的生产中去。这就要求我们节制消费品生产（也就是储蓄），这样稀缺资源才能被用来投资。这算不上巨大的牺牲，因为我们的消费水平已经很高了。但是在贫穷国家，在短期内减少消费品的生产必须承受巨大的牺牲。今天在美国，投资品只占其GDP的17％（如图2.2所示）。
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图2.2　GDP的使用

2007年美国的GDP总值约14万亿。其中的三分之二由个人消费的产品和服务构成。政府购买的产品和服务占了第二大的份额（19％）。投资占GDP的17％。最后因为进口超过了出口，消费比产出多出6％。

资料来源：U.S. Department of Commerce.



请注意，我们这里所说的投资是指实际产出——为企业所生产的厂房和设备，并不是大多数人所理解的投资概念。例如，人们经常在股票市场提及“投资”，但是购买公司股票的行为并没有创造商品和服务，这种金融投资只是把企业所有权从一个人转移到另一个人而已，金融投资有时使企业具备购买实际厂房和设备的能力。但实际（经济）投资只有在厂房和设备被实际生产出来时才发生。只有实际投资才被计算在产出组合中。

政府服务　GDP所包含的第三类产出是政府服务。联邦政府、州政府和地方政府购买资源来管理街道，组织教学，制定法律和建设高速公路。政府部门在以上购置中所使用的资源都不能再用于其他消费或投资。目前，政府提供的服务大约占总产出的五分之一（如图2.2所示）。

我们再次强调实际商品和服务的生产。联邦政府一年将近花费3万亿美元，但是这些花费的绝大部分是以收入转移的形式体现的，而不是用于资源购买。收入转移（income transfers）是指向不为其提供直接服务的人支付报酬。社会保障津贴、福利支票、发给失业者或贫民的食品券和失业补贴等都是收入转移的实际例子。这些转移支付大约占了联邦政府花费的一半（如图2.3所示）。此项花费不是商品和服务产出的组成部分。联邦政府花费中只有那些用来获得资源和提供服务的部分才可以计算到GDP中。2007年联邦政府购买（生产）的商品和服务仅占总产出的7％。
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图2.3　联邦支出类型

在2007年，联邦政府花费了3万亿美元。只有一半的开支被用于购买商品和服务（包括国防开支、健康计划以及所有其他服务）。剩余部分用于收入转移（社会保障补贴、政府养老保险、福利、失业补贴等）和利息支出。

资料来源：U.S. Office of Management and Budget.



州政府和地方政府使用的稀缺资源远多于联邦政府。因为它们要修建道路，供养学校、警务人员和消防人员，管理医院，并提供社会服务。所有这些州政府和地方政府的产出大约占到GDP的12％。为了提供以上服务，他们雇用的人数（1600万）是联邦政府雇员（400万）的4倍。

净出口　最后，我们应该注意到每年生产的商品和服务中，有一部分是在国外而非国内消费的。也就是说，我们出口（export）一部分产出到其他国家，而不管它们被用于何种用途。因此，如果我们出口一部分产出，GDP——美国境内所生产的总产出的价值——就会比我们自己的消费、投资和政府采购的总和大。

国际贸易不是单向的。在我们出口部分产出的同时，也会从其他国家进口（import）商品和服务。这些进口可能被用于消费（苏格兰的威士忌酒，日本的DVD播放机）、投资（德国的滚球轴承）或政府用途（法国的雷达防线）。但是无论何种用途，进口商品和服务都代表了被美国人使用但并非美国所生产的产出。

在GDP的计算中，用出口减去进口，所得差额就是净出口。2007年出口价值小于进口价值。这说明那一年我们使用的商品和服务比我们生产的多。因此，我们只好从消费、投资和政府服务中减去净进口的部分，来计算我们实际生产了多少。这也正是图2.2中净出口为负数的原因。

产业结构的变动

如前所述，我们今天消费的很多产品在10年前甚至两年前都还不存在。同时我们也看到产出量在这些年增加了很多。在经济增长的进程中，产出组合也发生了巨大的变化。

农业规模下降　产出组合最明显的一个变化是农业部门相对规模的下降。1900年，农业是美国经济最主要的组成部分。如图2.4中所示，在那个时候，10个劳动力中有将近4个被与农业相关的部门雇用。
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图2.4　产出组合的变化

在20世纪，美国经济的总产出增加了13倍。在经济增长的同时，农业部门缩小了，制造业在总产出中的比重下降了。从1930年开始，美国经济就被服务经济所支配，产出的增长和工作机会的增加越来越集中在零售业、教育业、医疗保健业、娱乐业、面向个人或者商业的服务以及政府部门。

资料来源：U.S. Departments of Commerce and Labor.



今天的产出组合发生了根本性的变革。1900～2000年间，2500万人离开农场到城里找工作。结果是，现在从事农业的人还不到劳动力总数的2％。而且这一数目每年还在不断减少，因为新技术使更少农民产出更多粮食成为可能。

制造业份额减少　20世纪初期，大多数因技术进步而被取代的农民，在不断扩张的制造业中找到了工作。19世纪后期蓬勃发展的工业革命给制造业带来了飞速发展（例如钢铁、运输系统、汽车、飞机）。1860～1920年，制造业在GDP中所占的比重翻了一番，最高达到27％。第二次世界大战也创造了对船舶、飞机、卡车和军需物资的大量需求，使得制造业规模更为壮大。第二次世界大战后，制造业在总产出中的比重下降了，现在已经不到总产出的20％。

制造业份额的相对下降并不意味着制造业真的萎缩了。因为和农业一样，尽管就业人数增长缓慢，但是技术进步使制造业的产出大幅飙升。在过去50年中，虽然制造业的就业人数只增长了20％，但是其产出却增加了4倍。

服务的增长　制造业的相对下降主要是由于服务业的迅速壮大。美国很大程度上已成为服务型经济。100年以前，不足25％的劳动力受雇于服务业；如今服务业（包括政府）的产出超过了总产出的70％。服务业中发展最快的是医疗保健、计算机科学与软件、金融服务、零售业、商业服务和法律。据美国劳工部分析，这种趋势还将持续。2005～2015年间净增长的职位中将有98％来自服务业。

贸易的增长　在如何生产的问题上，国际贸易也起到越来越重要的作用。美国产出的大约八分之一用于出口。如前所述，进口所占的比重更大（因此在图2.2中会出现负的“净出口”）。

国际交易最引人注目的地方是它们的增长速度。通信和运输技术的发展，使国际贸易和国际间的投资变得更加容易。在互联网上，点击一个英国服装生产商的网站和点击一个美国生产商的网站一样容易。外国消费者也可以轻易地从美国网上商店购买想要的商品。联邦快递公司或者其他昼夜服务的快递公司可以穿越国境，把商品送到各个国家。结果是，进口和出口商品的数量都急剧增加。服务（例如旅游、金融、电影、计算机软件）消费而不是商品消费的增加促进了贸易的增长。有了服务贸易，你甚至不需要昼夜的快递服务。


美国是如何生产的

国际贸易也会对如何生产商品和服务产生影响。数百家外国公司（如丰田汽车公司、宝马汽车公司、壳牌公司、法国航空公司）在美国生产商品和服务。它们在美国境内生产的任何产出都被计算在美国的GDP中。与此相对照的是，美国在其他国家（如一个在马来西亚生产耐克鞋的工厂）所拥有的生产要素（factors of production）却不会对美国的产出做出任何直接贡献。外国公司不仅给本国带来其他国家的生产要素，通常还会带来新技术。

生产要素

即使没有外国投资，美国也有足够的资源来生产商品和服务。首先，美国拥有世界第三的人口（排在中国和印度之后）。其次拥有世界第四的陆地面积（排在俄罗斯、中国、加拿大之后），并且拥有极其丰富的自然资源（如石油、沃土、水力发电）。

丰富的劳动力和自然资源赋予了美国绝对的优势。但是，单凭资源优势本身还不能解释美国经济的霸主地位。

资本存量　美国经济力量的强大可以部分归功于充裕的资本。美国积聚了大量资本——价值超过50万亿美元的机器、厂房和建筑物。结果是，美国的生产趋向于资本密集型（capital intensive），与较贫穷国家的劳动密集型生产形成鲜明对照。使美国商业高效运转的计算机网络或电信系统，对于俄罗斯的商业经理来说是可望而不可及的。

要素质量　美国工人较高的劳动生产率（productivity）——每个工人的产出——不但反映出生产过程中的资本密集度，而且反映出资本和劳动力的质量。美国每年不仅投资于更多的厂房和设备，而且还投资于更好的厂房和设备。今天新式的计算机比昨天的计算机更快捷，功能更强大；今天的激光手术室使昨天的外科手术看起来那么简陋原始；甚至连教科书都一年比一年好。资本质量的提高扩大了生产可能性。
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巨大的实物和人力资本投资使美国的巨大产出成为可能。在较贫穷的国家里，产出受限于低水平的教育以及工厂和设备的匮乏。

劳动力的素质也可以通过教育和技术培训得以提高。实际上，一个人可以像投资于实物资本那样投资于人力资本。人力资本（human  capital）是指劳动力的生产能力。在石器时代，一个人的生产能力主要取决于自身的体力和耐力。在今天的经济中，人力资本则主要是教育、培训和经验的产物。因此，一个国家即使没有更多劳动力也能获得更多的人力资本。

随着时间的流逝，美国已经在人力资本上投注了大量资金。1940年只有5％的美国青年从大学毕业；今天，超过35％的年轻人是大学毕业生。同期，中学的毕业率也从38％跃升到现在的85％。在第三世界的贫困国家里，只有二分之一的年轻人曾经上过中学，而从中学毕业的人就更少了（参见下文新闻摘要）。结果，超过10亿的人——全世界人口的六分之一——不会念书或者写出他们自己的名字。



[image: ]新闻摘要　人力资本

富裕国家和贫穷国家的教育差距

几乎所有的美国人都上过中学，且其中大约有85％的人从学校毕业。在贫困国家里相对的只有很少的工人上过中学，毕业的就更少了。在世界上最贫穷的国家里，有一半的工人是文盲。这种教育差距限制了他们的生产率。
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资料来源：From World Development Indicators，2007 （Washington，DC：World Bank，2007）.



注：美国经济具有巨大的生产能力部分是因为其劳动力资源的质量。欠发达国家和较贫穷国家的工人受到的教育或培训要少得多。



因此，美国的巨大产出不仅归功于丰富的资源，更要归功于这些资源的质量。美国经济之所以拥有较高的劳动生产率，是由于在资本密集型生产过程中雇用了受教育程度高的工人。

要素的流动性　我们持续不断地生产消费者所需的商品和服务的能力，依赖于我们从一个行业到另一个行业重新配置资源的灵活性。每年在一些行业扩大的同时，另一些行业在萎缩。每年在数千个新公司诞生的同时，也会有差不多数量的公司倒闭。在这个过程中，为了适应不断变化的需求和技术，土地、劳动力、资本和企业家才能，从一个行业转移到另一个行业。1975年，联邦快递公司、康柏计算机公司、微软公司、美国在线服务公司、Amgen公司和甲骨文公司在美国甚至还都不存在，1995年谷歌和雅虎还尚未出现。而今天，这些公司的总雇员超过了250000人。这些工人来自于那些发展不如它们快的公司和行业。

企业组织

那些从一些行业释放出来又被其他行业所吸收的生产要素，被有机结合成生产实体，我们称之为企业。一个企业就是一个组织，它利用生产要素来生产特定的商品和服务。实际生产活动发生在构成美国产品市场的3000万家企业中。

企业类型　企业有各种形式和规模。但是按照法律规定基本上可以划分为三种形式：


	有限公司

	合伙企业

	独资企业



这三种企业形式的主要区别在于其所有权的特征。独资企业由一人所有。合伙企业由少数人共同拥有。有限公司由很多人甚至数十万人共同拥有，每个人都拥有公司的股份（股票）。有限公司的一个主要特征是它的所有者（股东）对公司的债务或行为不负有个人责任（义务）。所以当一种缺陷产品致人受伤时，只有企业——而不是股东——将被起诉。这种有限责任使得有限公司能更容易地从成千上万人手中汇集资源。

美国的有限公司　因为责任是有限的，所以有限公司的规模有比其他类型企业更大的趋势。一般而言，独资企业规模较小，因为没有多少个人能拥有巨大的财富或信誉。独资企业一般拥有不足10000美元的资产，而有限公司平均拥有400多万美元的资产。由于规模大的原因，美国的有限公司在市场交易中处于支配地位，几乎占全部销售额的90％。

我们能够通过两种完全不同的方法区分这些不同的企业单位。如果从数量角度来描述，则个人独资企业在美国是一种最普遍的企业形式。它们在农业（家庭农场）、零售业（街角的杂货商店）和服务业（你的牙医）中占支配地位。然而，如果从规模角度来描述，则有限公司是美国经济（如图2.5）的主导力量。美国最大的四家非金融有限公司（沃尔玛、埃克森美孚、通用汽车和通用电气）的总资产比所有2500万家独资企业的总资产之和还多。即使在有限公司相对稀少的农业中，仅有的几家农业综合有限公司也非常强大，以至于控制了成千上万个小农场。
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图2.5　美国的企业：数量和规模

独资企业（个人拥有公司）是美国最普遍的企业组织形式。然而，有限公司的规模是如此之大，以至于它们占据了大部分的企业销售额和资产。尽管只占企业总数的20％，但有限公司控制了总销售额的84％，总资产的84％。

资料来源：U.S. Department of Commerce，Statistical Abstract of the United States，2007.



政府管制

尽管美国的有限公司能支配美国经济，但也不能对生产什么、如何生产或为谁生产做出最终的解答。在我们的混合经济中，政府拥有这些决策的重要发言权。甚至在美国独立之前，皇室宪章就通过特许的方式控制一些特定商品的生产和贸易。甚至欧洲对美洲新大陆的发现，也依赖于政府融资和财富发现者独占权的建立。现在，50多个联邦机构、数以千计的州和地方政府实体对商品生产实行管理。在此过程中，他们对商品如何生产的问题产生了重要的影响。

提供法律框架　政府最重要的一个基本职能是游戏规则的确立和执行。在过去的年代里，也许一个人的口头就可以对交货或支付提供足够的担保。但是今天的商业活动则更多地依赖于书面合同。政府通过建立并且强制执行合同规则，赋予合同法律效力。没有合法契约，很少有公司愿意在没有预付款（现金）的情况下发货。没有受法律保护的所有权，就没有几个人愿意购买或建造工厂。如果政府制定的版权法中不对未经许可的影印采取禁止措施，连编写教科书的动机也将消失。通过建立所有权、合同法和其他游戏规则，政府就构筑了市场交易的基础。

保护消费者　政府的许多规章都旨在保护消费者的利益。其中一个办法是阻止单个企业变得过于强大。在极端的情况下，一个企业有可能垄断（monopoly）某种特定商品的生产。作为此种商品的惟一供给者，垄断者能够控制产品的价格、质量和数量。在这种情况下，消费者则很吃亏——付出很多，得到甚少。

为了使消费者不受垄断者的剥削，政府设法阻止单个企业对特定市场的控制。反托拉斯法禁止对竞争造成威胁的兼并或收购。美国司法部和联邦贸易委员会也对定价行为、广告言辞和其他可能使消费者在产品市场上处于不公平地位的行为进行管制。

政府还会对很多产品的安全性进行管理。例如，消费者没有足够的专业知识来评判各种药品的安全性。如果他们依赖于尝试与错误来决定药品的安全性，那么他们可能就不会有第二次尝试的机会了。为了避免这种不幸事件的发生，政府需要对新型药品、食品添加剂和其他产品进行严格的测试。

保护劳动力　政府也要对生产过程中劳动力资源的使用进行管制。早在1920年的时候，10～15岁的孩子还受雇于矿山、工厂、农场和私人家庭。他们在南部地区采摘棉花、洗濯小虾；在西北地区挖割甜菜、拔洋葱；在阿巴拉契亚地区挖煤；在大西洋中部诸州采摘烟叶。为了一点微薄的报酬，他们一周要在恶劣的条件下工作6天。私人雇主得到了廉价劳动力，但是当如此多的人力资本受不到教育并饱受摧残时，整个社会失去了极有价值的资源。起初是州议会，然后是国会出面干涉让儿童远离上述虐待，它们限制或禁止使用童工，并强令学校制定严格的考勤制度。在贫困的国家，政府对使用童工的限制较少。例如在非洲，年龄在14岁以下的儿童中有40％的人为了生存或者养家糊口而工作。

政府还通过制定工作场所安全标准、最低工资标准、附加福利和加班规定，对商品如何生产的问题施加更加大的影响。经过几十年的努力，政府赋予了工人建立组织的权利，并且设立了工会与管理层之间关系的规范。失业保险、社会保障、残疾人保险和个人养老保险也会对保护劳动力免受市场突发事件的影响产生帮助。上述措施对多少人工作、工人什么时候退休甚至工人活多长时间都会产生深刻的影响。

保护环境　早些时候，生产者不必关心他们的生产行为会对环境造成什么影响。从匹兹堡周围钢铁厂的熔炉中排出的含硫磺气体，曾一度遮蔽了太阳；木材厂将废物丢弃在林间空地上，而丝毫没有考虑林中动物的生活环境或生态平衡；造纸厂把临近的河流当做工业污水排放地；航行在海上的船只很自然地把废弃物倾倒在海里；汽车和飞机都不曾装置控制噪音和空气污染的设备。

如果没有政府的干预，以上种种负面影响将非常普遍。个人在决定如何生产时，将只考虑个人成本，而不会顾及环境会受到何种影响。然而，这种外部性（externality）——强加于社会的溢出成本——会影响我们的集体福利。为了减少生产的外部成本，政府限制对空气、水和噪音的污染，并对环境的使用进行管制。

寻求平衡

所有这些政府干预的措施都是为了改变商品和服务的生产方式。这些干预反映了一种认识，即市场本身往往不能选择出最好的可能方式来生产商品和服务。市场对于怎样生产这一问题的回答是建立在狭隘的、盈亏计算的基础上，而非建立在更高层面、社会利益的基础上。为了纠正这种市场失灵，政府就要对生产行为进行管制。

正如第1章所述，我们并不能担保政府对于如何生产的管制必然会使状况好转。过度干预会抑制生产、提高产品价格并限制消费者选择。换句话说，政府失灵可能取代市场失灵，那样不仅不会使情况好转，反而会使我们的经济状况变得更糟。


美国为谁生产

我们在解答生产什么和如何生产的问题时无论遇到什么困难，都不能否认美国富裕的事实。如前所述，美国经济生产了14万亿美元的财富。我们要解决的最后一个问题是如何分割这个大馅饼。是每个人都得到相同的一份呢，还是在某些人暴饮暴食的同时让另一些人只得到碎屑？

既然财富的馅饼是被市场机制分割的，所以注定是不均匀的。市场依据个人对产出的贡献来做出回报。在市场经济中，个人收入依赖于两点：


	他所拥有的资源数量和质量

	这些资源在市场上的价格



这正是马克思最关心的地方。马克思认为，资本家（资本的所有者）在这种市场说了算的分配中具有决定性的优势。因为占有生产资料，资本家就能不断积聚财富、权力和收入。无产阶级只得到仅够维持生计的产品。相对于两个阶级之间的贫富差距，资产阶级或工人阶级内部的收入差别微不足道。所有资本家都富裕有加而所有工人都穷困潦倒。

收入分配

图2.6显示出收入馅饼在个人之间的分配是非常不均匀的。设想把人口分成同样规模的五组，但要按照收入来分类。这样，最上层（或者人口的五分之一）就包括了占总家庭数20％的最高收入家庭。最底层则包括占总家庭数20％的最低收入家庭。余下的人就分布在其余的三层中。
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图2.6　美国收入馅饼的分割

美国最富有的五分之一人口得到了超过一半的收入——收入馅饼的一大块。相反，最贫穷的五分之一人口仅得到狭窄的一小条。政府应该再多做点事情来使分割平均呢，还是任由市场来分割？

资料来源：U.S. Census Bureau（2006）.



图2.6表明最富有的五分之一人口得到了收入馅饼的一半。与此对照的是，最贫穷的五分之一仅得到极小的一小条。这种不平均在表2.4中表现得很清楚。数据和图表都强调了美国对于为谁生产问题的解决是极不平等的。
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表2.4　不公平收入

收入分配指出总收入在不同收入阶层中的分配情况。美国人口中最贫穷的五分之一只分到总收入的3.4％，最高收入阶层（人口的五分之一）则得到了总收入的一半。

资料来源：U.S. Department of Commerce，Bureau of the Census.



正如美国收入不平等所表现出来的令人震惊一样，其他许多国家收入分配甚至更不平等。下面的新闻摘要列出了不同国家中，收入最多的十分之一家庭的收入在总收入中所占的比重。一般而言，在较为贫穷的国家里，收入差距更大。国家越发达，收入的个人分配（personal distribution of income）就越趋向于平等。



[image: ]新闻摘要　不平等

富裕人口的收入份额

在贫穷的国家中，收入分配比富裕国家更加不平等。在大多数发展中国家中，最富裕的十分之一人口占据了30％～50％的收入。在美国以及其他发达国家，收入的不平等远没有如此严重。
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资料来源：World Development Indicators，2007（Washington，DC：The World Bank）. Data used with permission.





收入可变性

收入分配的另一个重要特征是人们处于某个分配地位的时间有多长。如果贫困只延续了一个礼拜或者一个月的时间，那么贫困对你来说就不会特别难熬。同样，如果馅饼经常被重新分割，那么分割所造成的不平均就不会那么不公平了。在这种情况下，每个人都有机会成为富人或沦为穷人。

实际上，每年对馅饼的分割都不是随意进行的。确实有一些人每年都得到大块的馅饼，而另一些人只得到些碎屑。不过，这种持久的不平等只是美国经济的例外而不是规则。美国收入分配一个最突出的特征是人们经常在收入的阶梯上上下下移动。这种收入的可变性使终生收入比年收入更平等。在许多国家，收入的不平等更加持久。

税收与收入转移

即使收入的不平等愈加严重或者持久，美国民众也许会感觉在这个国家，市场无法创造出一种足够“公平”的分配机制。如果是这样的话，政府的另一职能就是重新分配或再分配收入。这种重新分割收入馅饼的机制就是税收和收入转移。

税收　税收也是市场收入重新分配的一个重要机制。累进税（progressive  tax）通过对收入较高的人实施较高的税率来实现对市场收入的再分配。在这种体系下，收入较高的人不但要支付较多的税款，而且税款占其收入的比例也更高。因此，累进税使税后收入比税前收入更平等。

联邦个人所得税实行累进税制。2007年，收入低于7825美元的个人不但不缴所得税，还有可能从政府那里得到可用于消费的税收抵免。中等收入家庭平均要承担20％的税率，而高收入家庭则要承受近35％的税率。

除了个人所得税以外，美国的其他税收很少实行累进制。社会保障工资税与联邦和地方的消费税对于为谁生产这个问题则产生相反的影响。累退税（regressive  tax）是指对低收入家庭征收较高的税率。这看起来可能很奇怪，由于这种征税方法，其重新分配的后果与公平目标背道而驰。例如，你需要支付的消费税取决于你的花费。通常，穷人花费掉几乎所有的收入，富人则可以储蓄很多。结果，穷人支付的消费税占收入的百分比更大。因而，消费税和其他累退税趋向于使税后收入更不平等。

看来，当税收体系的所有税种累加起来时，不会对为谁生产这个问题产生多少影响。所得税的累进性刚好被其他消费税、工资税和财产税的累退性所抵消。因此，税收体系并没有显著改善收入不平等的状况。

收入转移　税收只是重新分配问题的一个方面。与税收同等重要的是谁得到了政府所聚敛的收入。政府通过向消费者转移收入和提供服务来完成重新分配的过程。其中最大的收入转移计划是每年向5000万老人或残疾人提供超过6000亿美元的社会保险。虽然富人和穷人同样享受社会保障津贴，但是相对于自己所挣的美元来说，低收入工人得到了更多的退休补助。因此，社会保障计划的好处通过累进的方式分配了。专为穷人实施的收入转移——福利津贴、发给失业者或贫民的食品券、公共医疗补助制和其他类似的措施——的本质是更加累进的。因此，收入转移支付体系使低收入家庭得到的产出比市场本身所能提供的更多。如果没有转移支付和税收，收入最低的五分之一人口只能得到总收入的1％，税收转移体系使其份额提高到3.4％。虽然这仍然是馅饼的一小块，但相对于他们在市场中所能得到的已经是天壤之别了。为了得到更大的一块，他们需要更多市场收入或者更多由政府引导的收入再分配。
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贫穷国家的收入不平等比富裕国家更明显。

Mick Clarke/Getty
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全球贫困

美国是世界的经济霸主，正如我们所看到的，于美国境内居住的占世界超过5％的人口，消费了世界超过20％的产出。美国最富有的三个人——比尔·盖茨、沃伦·巴菲特和保罗·艾伦——拥有的财富总量比世界上最贫穷的40个国家（大约有6亿人！）的产出之和还要多。即使是在美国被列为“贫穷”人口的3600万人所达到的生活水平，也是世界上30亿人可望而不可及的。根据世界银行的数据，将近30亿人每天以不足两美元艰难维持生计。在最贫穷的国家——拥有世界近一半的人口——每四人中只有三人可以喝到安全的水，而且平均两人中有不到一人拥有卫生设备。四分之一的人口营养不足；儿童中营养不良的状况更为严重。并不令人吃惊的是，12％的儿童在5岁之前就夭折了（在美国这一比率是0.8％）。而儿童时代过后存活下来的人又面临普遍的教育不足问题。

2000年9月，美国发表了“千年宣言”，旨在减少全球的贫困人口。这是一项任重道远的任务，美国并不是誓言要消灭贫困，而只是试图在15年的时间里减少贫困、教育不足、儿童早熟和艾滋病问题。世界上的富有国家现在只提供了各自GDP的0.23％来支持这项事业，为了实现这些目标，他们将要提供更多的支持。但是，即使给予的援助加倍也很难从根本上解决问题。最终，随着国家经济的发展，世界上贫困人口的总产出将增加，生活水平也会提高。这才是真正的千年挑战。
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以第三世界国家的标准来衡量，即使美国的“贫困人口”看上去也很富足。

Argus Fotoarchive/Peter Arnold, Inc.



总结提要


	生产什么、如何生产和为谁生产的答案从经济特征中反映出来。这些答案是市场力量和政府干预的结果。　LO1

	国内生产总值（GDP）是衡量一国经济产出的基本指标。实际GDP是剔除了通货膨胀的影响后，衡量一国经济产出价值的指标。　LO1

	美国如今每年大约生产14万亿美元的产出，超过世界产出总值的五分之一。美国人均GDP是全世界人均水平的5倍。　LO2

	如此高的人均GDP水平充分反映了美国工人较高的生产率。雄厚的资本、良好的教育、先进的技术、良好的培训和现代化的管理等诸多因素都是促成这一较高生产率的原因。　LO3

	美国产出的70％来自于服务业。服务业继续以超过商品生产行业的速度持续增长。　LO4

	美国绝大部分产出由消费品和服务构成。投资品只占总产出的17％。　LO4

	从数量上看，独资企业、合伙企业几乎是有限公司的5倍。然而，有限公司却创造了美国90％以上的产出。　LO3

	政府干预经济从而建立（市场）游戏的规则，并改变了市场对生产什么、如何生产和为谁生产的答案。政府失灵的风险激发了对市场依赖与政府管制二者合理组合的研究。　LO4

	收入在家庭间的分配很不平均，收入最高家庭（人口的五分之一）的收入几乎是最低收入家庭（人口的五分之一）的15倍。　LO5

	税收体系本身对于收入的平等程度没有多少影响。然而，诸如社会保障和社会福利等由税收作为资金来源的转移支付政策，却能对收入的再分配产生深刻的影响。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

国内生产总值

名义GDP

实际GDP

人均GDP

经济增长

投资

收入转移

出口

进口

生产要素

资本密集型

生产率

人力资本

垄断

外部性

收入的个人分配

累进税

累退税


问题讨论


	美国人已经达到了远远超过世界平均水平的生活标准，这是否足够了呢？我们是否应该努力创造更多的财富呢？　LO2

	为什么我们以价值形式而非实物形式来衡量经济产出？我们为何要费力去计量经济产出呢？　LO1

	为什么有人建议美国应多生产一些用于满足投资需要的产品？我们为什么不能只生产完全用于消费的产品？　LO3

	自1900年以来美国农业人口减少的人数超过了2500万。他们都去哪儿了？他们为何转移？　LO4

	富人的收入是穷人收入的15倍，这公平吗？社会的产出应如何分配呢？　LO5

	如果税收累进的程度更高一些，总的经济产出会受影响吗？　LO5

	为什么随着经济的发展，收入不平等的状况会逐步得到改善呢？　LO6

	为何美国的人均GDP比墨西哥的人均GDP高出那么多呢？　LO3

	美国政府应该加强还是减弱对生产什么、如何生产和为谁生产的问题的干预？请举出几个特例。　LO4

	贫穷国家如何提高他们的生活标准呢？　LO3




习题


	画一幅生产可能性曲线图，以消费品和投资品为两个坐标轴。　LO1

（a）确定从I1到I2增加投资的机会成本。

（b）如果投资增加，生产可能性曲线将如何变化？画图阐明。

（c）如果只生产消费品，生产可能性曲线将如何变化？

	假设用以下的数据来描述两年的产出：　LO1

（a）计算每年的名义GDP。

（b）与第一年相比，第二年的名义GDP以多大的百分率提高？

（c）以第一年的价格为基准计算第二年的实际GDP。

（d）实际GDP从第一年到第二年是如何变化的？
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	2007年美国的人均GDP大约为45000美元，如按以下的速率增长，到2015年美国的人均GDP应为多少？　LO1

（a）0％

（b）2％

	根据图2.4所示，　LO4

（a）工业制成品的数量自1900年起是上升了还是下降了？

（b）多大程度上的变化？（以百分比的形式）

（c）为什么工业制成品在GDP中所占的比重下降了？

	假设总产出是由下面的公式决定的：　LO1，LO3



工人数量×生产率=总产出

（工人的单位产出）


（a）如果生产率没有提高，产出将以多快的速度增长？

（b）如果生产率和工人数量分别以每年1％的速度增长，那么产出将以怎样的速度增长？




	据表2.4，　LO5

（a）美国的平均收入是多少？

（b）处在收入最高的第五个层次里的人，要使他们达到平均的收入水平应该征收多少税呢？

	根据前文的新闻摘要：不平等，纳米比亚收入最高的前10％的家庭要放弃自己收入的百分之多少，才能达到平均的收入水平呢？　LO5

	如下表所示，不同收入水平的个人有如下的消费行为：　LO5
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假设所有购买的产品的消费税都为10％，计算下列各值：

（a）各种收入水平所支付的消费税

（b）各收入水平下，消费税占收入的比例

相对收入而言，消费税是累进的还是累退的？




	美国现将GDP的0.15％投入到发展社会援助中。　LO2，LO5

（a）这笔钱是多少？

（b）如果投入的援助资金翻番，那么对于发展中国家27亿“赤贫”人口来说，每人所能获得的援助资金将增加多少呢？




网络活动


	登录www.economagic.com/popular.htm网站查看关于实际GDP的统计数据。近些年经济增长了多少？

	登录http://www.whitehouse.gov/fsbr/outout.html。非住宅型固定投资在去年是如何变化的？这是件好事吗？



[image: ]生活中的经济学

我们将何去何从

基于美国经济的重要特征，关于大学生的就业前景我们能说什么呢？首先，你们一定可以得到一份工作。大学毕业生的失业率一般只有2％～3％。其次，你们很有可能在服务业找到一份工作。现在70％的工作岗位——98％新创造出的职位——都处在服务业部门。在服务业部门中，你们有可能去生产消费品的部门（总产出的70％）或者在政府部门（总产出的19％）工作。

你开始工作的地方可能并非你结束职业生涯的地方。人们总是在职业生涯中频繁更换工作，甚至跨行业跳槽，这些变化就是生产要素流动的证据。所以，你的第一份工作也许和你之后的工作并不相似。毕竟，布拉德·皮特（好莱坞当红男影星，代表作有《七宗罪》、《神枪手之死》、《本杰明·巴顿奇事》等。——译者注）也只是穿着小鸡的毛绒服饰为一家快餐店做广告促销开始其职业生涯的，所以自第一份工作之后你可以向任何方向发展。这就是美国经济之所以如此独特和成功的秘诀之一。


第3章　供给与需求

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　为什么人们参与到市场中来。

2　市场需求和供给的本质。

3　如何找到市场均衡。

4　需求曲线和供给曲线何时发生移动。

5　市场过剩和短缺是如何产生的。
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几年以前，佛罗里达州一名男子试图在易趣网（eBay）上卖掉自己的肾。正如他在报价中所声明的，他只能供出一个肾，因为他需要另一个来维持生命。他希望底价是25000美元，另外再加上肾切除与运送的费用。他确信至少能够得到这么多钱，因为成千上万人患有可能致命的肾病。

他的想法是对的，人们对他的肾的出价很快便超过了10万美元。显然，许多肾病患者愿意并且能够为一次挽救生命的移植支付高昂的价格。

然而这名男子永远也没有机会把他的肾卖给出价最高的人。虽然器官移植在美国是完全合法的，但人类器官的买卖却是不合法的。当易趣网得知即将进行的销售是一项非法行为时，它们停止了这名男子的拍卖。

尽管其非法性，但买卖人肾市场却是实际存在的。也就是说，不但有人愿意卖肾，而且有人愿意买。这正是市场存在的充分条件。只不过在美国买卖人肾碰巧是非法的，尽管不合法，但它仍然是一个市场。毒品、卖淫和核弹头的市场也是非法的，但它们同样反映着潜在买方和卖方的意图。

很幸运，我们不必闯进黑社会去观察市场是如何运作的。你能通过访问易趣或其他电子拍卖网站来观察市场的运行。或者你也可以直接到商场观察人们购物。在以上任何一个场合你都会观察到，人们在不同价格水平下决定是否买卖商品。这正是市场行为的本质。

本章的目标是评价市场实际上是如何运作的。市场这只无形的手是如何化解买方（想以低价买）与卖方（想以高价卖）之间的利益冲突的？特别是：


	什么决定了商品或者服务的价格？

	一种商品的价格如何影响它的生产或者消费？

	为什么价格和生产水平经常变化？




市场参与者

超过3亿的个人消费者，大约3000万家厂商和数万个政府机构直接参与美国经济。数以百万计的外国人通过在美国市场上买卖商品也参与到美国经济中来。

目　标

所有这些经济参与者参与市场都是为了实现特定的目标。消费者试图使其快乐最大化；厂商设法实现利润最大化；政府机构试图实现整个社会福利的最大化；外国人则追求与消费者、生产商或政府机构相同的目标。在每种情况下，他们都是通过购买商品、服务或生产要素的最优可能组合来实现这些目标的。

约　束

所有市场参与者使某种东西——利润、个人满足感或社会福利——最大化的欲望，并不是他们惟一的共同特性。所有参与者的另一个共性是其有限的资源。你和我都不可能购买所有我们想要的东西；就因为我们没有足够的收入。因此，我们必须在可获得产品中做出选择。我们花钱时总是希望，我们不得不花出的有限的美元能给我们带来尽可能多的满足感。同样，厂商和政府机构也必须决定如何最好地利用他们有限的资源以实现利润或公共福利的最大化。这就是我们在第1章考察过的稀缺问题，它是所有经济决策的核心。

专业化与交换

为了让有限的资源带来最多的回报，我们参与到市场（market）中去，买卖各种商品和服务。我们做出参与这些交换决定出于两个方面的考虑。首先，我们中的大多数人都没有能力生产我们想要消费的每一样东西。其次，即使我们能生产所需要的所有商品和服务，专业化仍然是重要的，即只生产一种产品并且用该产品交换其他你想要的商品和服务。

假设你能够自己种植食物，自己缝制衣服，自己建造房子甚至自己编写经济学课本。即使在这个微型的乌托邦中，决定如何最好地利用有限的时间和精力，以及如何依靠其他资源来弥补缺陷仍然是重要的。如果你最熟谙种植食物，你最好把时间都花在耕作上。然后就可以用你种植的一部分食物换取你想要的衣服、房子和书。结果，你能消费比在自己试图生产所有商品的情况下更多的商品。

因此，我们和其他人之间的经济交往由于以下两方面约束而变得必要：


	作为个人，我们没有能力生产所有我们想要的东西。

	我们生产自己有能力生产的东西的时间、精力和资源也是有限的。



这些约束共同导致了专业化与合作，其所引发的经济交往大多发生在市场中。


市场中的相互作用

图3.1概括了发生在市场参与者之间的各种相互作用。注意，首先我们划分了四个独立的市场参与方：


	消费者

	厂商

	政府

	外国人



就国内来说，“消费者”这个方框包括了美国的全部3亿消费者。我们把所有买卖商品和服务的国内厂商聚集在“厂商”的盒子中。第三个参与者“政府”包括许多独立的联邦、州和地方的政府机构。图3.1也说明了外国人的作用。
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图3.1　市场的相互作用

厂商通过向产品市场提供商品和服务（A点）及在要素市场购买生产要素（B）参与市场。个人消费者通过提供生产要素，如自己的劳动（C）及购买最终商品和服务（D）参与市场。联邦、州及地方政府也参与要素市场（E）和产品市场（F）。外国人通过提供进口商品、购买出口商品（G）以及买卖资源（H）参与市场。



两个市场

了解所有这些市场行为的最简单的方法是区分两个基本的市场。图3.1是通过描绘产品市场和要素市场各自的循环来区分的。在要素市场（factor market）中交换的是生产要素。市场参与者购买或销售生产过程中所使用的土地、劳动或资本。例如，当你找工作时，你就是在使生产要素——你的劳动——为生产者可得。你在出售你的时间和才智。如果你将以他们愿意支付的价格提供他们需要的技能，生产者将雇用你——在要素市场购买你的服务。

要素市场中的经济往来只是故事的一半。努力工作一天后，消费者去食品杂货店（或电影院）购买想要的商品和服务——也就是说，购买产品。在这种情况下，消费者再次和厂商发生作用，但是这一次他们的角色颠倒过来了：消费者购买，厂商出售。这种商品和服务的交换发生在产品市场（product market）。

政府也向产品市场提供商品和服务。消费者很少直接购买国防、学校或高速公路；而是通过税收和政府支出间接购买。然而，图3.1中从政府出发，经过产品市场到达消费者服务的箭头提醒我们：所有政府产出都是想“为人民”。在这个意义上，政府充当了媒介的角色，购买生产要素并向消费者提供所需的商品和服务。

在图3.1中连接产品市场和消费者的箭头（D点）强调了这样一个事实：根据定义，消费者不提供产品。就个人生产商品和服务来说，只有在政府或商业部门内部才能做到。充当医生、牙科专家或者经济顾问的个人在两个部门发挥作用。当一个人在市场上出售劳务时，该人被视为“厂商”；出了办公室，他或她就被视为“消费者”了。这种区分有助于突出消费者的角色，即作为生产出来的商品和服务的最后接受者。

寻找市场　虽然我们反复提到两种市场，但是，如果真的去寻找产品和要素市场，未免有些愚蠢。要素市场和产品市场都不是单个的、可以辨认出来的架构。市场这个术语仅指经济交换发生的任何地方——买方和卖方在其中相互作用。交换可能发生在街上、出租车里，或通过电话、邮递、网络空间或报纸上的分类广告进行。一些情况下的市场可能是清晰可辨的，例如零售商店、芝加哥商品交易所或国家就业办公室。但不管市场看起来如何，任何时候，任何地方，只要有交易发生，就存在市场。
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只要有买卖双方互相作用的地方就有市场。

Stephen Chernin/Getty



货币与交换

人们有时在市场上用一种商品交换另一种商品。在易趣网上，或许你能说服卖方用你的旧CD换取她欲出售的DVD播放机。你或许可以通过为某人粉刷房子来换得免交房租。这种双向交易被称为物物交换（barter）。

物物交换的问题在于你必须找到合适的卖方，他能接受你作为支付手段的商品。这就使购物成为一个非常耗费时间的过程。庆幸的是，大多数市场交易都使用货币作为支付手段。如果你去购买一台DVD播放机，你无需寻找一个渴求旧CD的卖方；你必须做的只是找到一个愿意接受你愿意支付的美元价格的卖方。由于货币润滑了交易，几乎每一笔市场交易都涉及货币与商品（在产品市场）或资源（在要素市场）的交换。因此，货币在简化市场交易和促进专业化方面起了重要的作用。

供给和需求

每笔市场交易都有两个方面，分别称为供给（supply）和需求（demand）。正如我们先前所提到的，当我们寻找工作时，我们就在向市场供给资源——也就是说，我们提供劳动以换取收入。但是我们在超级市场购物时，即我们准备用货币换取一些食品时，我们就在需求商品。厂商可能在产品市场供给商品和服务的同时，在要素市场需求生产要素。

任何特定的市场交易中，一个人是供给方还是需求方取决于交易的性质，而不是参与人或机构本身。


需求

虽然供给和需求的概念有助于解释市场中发生了什么，我们仍然不能概括每天发生在要素市场和产品市场中的无数宗交易。回忆一下：每笔市场交易都涉及一次交换，并且因而涉及供给和需求的部分要素。然后仅仅考虑一下你自己在一个星期内就参与了多少笔交易，更不用说我们之间数亿的消费者了。为了解如此多的行为，我们需要对许多个人的行为加以总结。

个人需求

我们可以通过更切近的观察个别市场参与者的行为，开始了解市场力量是如何起作用的。让我们从汤姆——Clearview学院的高年级学生——开始谈起。汤姆在Clearview学院的3年内已经修了从艺术史到政治学的每门课。他不关心其中的任何一门课并且处于被大学除名的边缘。更糟糕的是，他的父母威胁道：如果他不慎重对待他的学业，就中断他的经济来源。他父母的意思是，他应该努力学习，以便毕业后能找到工作。汤姆认为他找到了一个完美的解决方案：网页设计。和互联网相关的每件事都花销不菲。再加上，女孩似乎认为从事网页很“酷”，或者至少汤姆这样认为，并且他的父母完全赞成。因此，汤姆加入了网页设计课程的学习。

汤姆不那么幸运，他从没受过计算机技能的培训。直到他进入Clearview学院时还认为掌握了索尼最新的多攻击型视频游戏就算达到了电子专家的水平。父母给了他一台可以上网的苹果牌电脑，但他只是用来在热门游戏网站上冲浪。单就用电脑做功课这件事（更不必说做一些网页开发了），对于他来说完全是陌生的。问题还不止于此，汤姆对网页设计老师在第一节课上讲的图像拖拽、界面连接、动画制作或其他概念没有一点头绪。

在这种情况下，汤姆不得不寻找一位能辅导他网页设计的人。但是，光靠不顾一切的劲头就想获得网页设计师的服务是远远不够的。在市场经济的条件下，你必须为你想要的东西付费。具体的说，仅仅当某人愿意并且有能力购买某商品时，才存在需求——也就是说，在市场中要用美元交换商品或服务。汤姆愿意并且有能力购买他显然需要的网页辅导吗？

让我们假设汤姆有一些收入，而且愿意花费其中的一部分以求得一名辅导教师。在这些假设条件下，我们可以称汤姆是网页设计服务市场的一个参与者。

但是汤姆愿意付多少钱呢？当然，汤姆不会准备用所有收入换取学习网页设计方面的帮助。毕竟，汤姆可以用他的收入购买更合意的商品和服务。如果他将所有的收入都花在网页辅导教师身上，那么这项帮助就会有极高的机会成本（opportunity cost）。他将放弃把这些收入用于购买其他商品和服务的机会。他或许能通过网页设计课程考试，但他几乎得不到其他东西。对汤姆来说，这听起来不像一个好主意。尽管他说愿意为通过网页设计课程付出任何代价，实际上他可能只愿意支付较低的价格。事实上，汤姆愿意为给定数量的网页设计辅导支付有限金额的假设更加合理。这些限制取决于汤姆必须花费的收入以及为了给辅导老师付酬所必须放弃的其他商品和服务的数量。

汤姆也知道，他的网页设计成绩部分取决于他购买的辅导服务的数量。只要几小时的网页设计辅导就能使他通过考试。然而，如果他想要更好的成绩，成本就会急剧上升。

很自然，汤姆什么都想要——优秀的网页设计成绩和高薪工作的入场券。但这里再次体现了欲望与需求之间虽相关但又有区别。他可能愿意精通网页设计，但是他实际的熟练程度却取决于他愿意购买的辅导时间。

接着，我们假设当汤姆开始寻找网页设计辅导老师时，他头脑中已存在一个需求表（demand schedule），如图3.2所描述的那样。根据该表的A行，如果汤姆必须每小时支付50美元，那么他每学期愿意并且能够购买仅仅1小时的辅导服务。在这个惊人的价格下，他学到的技能最少，通过考试的几率也最低。汤姆在这个价格下所愿意购买的辅导量是最小的。
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图3.2　需求表和需求曲线

需求表表明了在不同价格下消费者愿意而且能够购买的商品数量（假设其他条件不变）。该需求表显示：如果价格为每小时35美元（D行），汤姆每学期愿意购买5小时的网页设计服务。如果网页设计服务价格降低（E～I行），汤姆愿意购买更多的服务。

　需求曲线是需求表的图示。曲线上的每一点代表特定价格下的需求量。例如，如果网页服务的价格是每小时35美元，该曲线就告诉我们消费者每学期愿意购买5小时的服务（D点）。如果价格是每小时30美元，每学期将有7小时的需求量（E点）。这条需求曲线上的每一点和需求表中的某一行对应。



如果价格降低，汤姆的行为就会不同。根据图3.2，如果每小时的价格低一点，汤姆将购买更多的辅导服务。在较低的价格下，他不必因为每小时的技术辅导而放弃太多其他的商品和服务。较低的辅导服务价格意味着机会成本的下降，从而增强了专业辅导的吸引力。我们确实能从需求表的第I行看到：如果辅导价格降到每小时10美元，汤姆每学期将愿意购买20小时的服务——所有的网页设计诀窍。

注意，需求表并没有告诉我们关于为什么这个消费者愿意为不同数量的辅导支付特定价格的任何事情。汤姆表达出来的购买网页设计辅导的意愿可以反映他完成网页设计课程的迫切需求、将要花费的很多收入或对其他商品和服务相对小的欲望。需求表告诉我们的全部信息只是：消费者愿意并且能够购买多少商品或服务，而不论什么原因。

我们也注意到：需求表没有告诉我们任何关于消费者实际将购买多少小时的网页设计辅导。图3.2仅仅说明汤姆每学期愿意而且能够以每小时50美元的价格购买1小时的辅导服务，以每小时45美元的价格购买2小时的辅导服务，等等。他购买多少服务将取决于市场上网页服务的实际价格。只有我们知道了该价格，才能断定他将购买多少服务。因此，需求是消费者的购买倾向和购买意愿的一种表达，而不是对实际购买的表述。

需求曲线（demand curve）是对购买倾向的一种简便概括，是对需求表的图解。图3.2中的需求曲线再次告诉我们：如果价格是每小时50美元，消费者每学期仅仅愿意购买1小时的网页设计服务（A点）；如果价格是每小时45美元，消费者愿意购买2小时（B点）；如果价格是每小时40美元，消费者愿意购买3小时（C点），等等。一旦我们知道网页服务的实际市场价格，看一下需求曲线就知道该消费者将要购买的数量。

“需求”强调的观念是：我们购买某种商品的数量取决于该商品的价格。即使我们曾经打算购买一定数量的某商品，却几乎不可能在任何价位下都坚持购买。相反，我们带着一些期望和有限的购买资金进入市场。我们实际购买的任何商品数量都取决于它的价格。

需求曲线的共同特征是向下倾斜。随着一种商品价格的下降，人们倾向于购买更多的该种商品。在图3.2中，随着每小时网页辅导服务价格的下降（沿着纵轴向下移动），它的需求量增加（沿着横轴向右移动）。这种价格和数量间的反向关系是如此普遍，以至于我们称其为需求法则（law of demand）。

大学管理者认为，需求曲线可以用于控制学生饮酒。低零售价和酒吧的促销活动鼓舞学生喝更多的酒。正如新闻摘要中解释的，更高的价格会降低酒的需求量。
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更高的酒品价格与学生饮酒

大幅度地提高酒类产品的价格，一些大学生就不会喝酒或喝得更少一点。这是哈佛大学对158所大学里22831名学生进行调查所得出的结论。若价格比2.17美元的均价高1美元，饮酒的学生将可能减少33％左右。因此，提高大学社区里的酒品价格，能显著地减少学生饮酒和解决相关问题（与酗酒相关的死亡、财产损失、被迫的性侵犯、逮捕）。这可以通过提高当地税收、取消酒吧的促销和禁止“无你不能喝”活动而达到。

资料来源：Jenny Williams，Frank Chaloupka，and Henry Wechsler，“Are There Differential Effects of Price and Policy on College Students' Drinking Intensity？”Copyright Blackwell Publishing．Used with permission by the author，Jenny Williams．

注：需求法则预测：任何商品——甚至啤酒和其他液体——的需求量都会随其价格的上升而减少。



需求的决定因素

图3.2中的需求曲线只有两个维度——需求数量（在横轴上）和价格（在纵轴上）。这似乎意味着网页设计服务的需求数量仅仅取决于该服务的价格。当然事实并非如此。消费者在不同价格下购买某种商品的意愿和能力取决于多种因素。市场需求的决定因素包括：


	偏好（消费者对该商品或其他商品的欲望）

	收入（消费者的）

	其他商品（其可获得性和价格）

	预期（对收入、价格、偏好的）

	购买者数量



如果汤姆不必通过网页设计这门课，他对网页设计辅导就没有偏好（欲望），因而就没有需求。如果他没有收入，就没有支付能力，也就不能进入网页设计服务的市场。其他商品的价格和可获得性影响着辅导服务的机会成本，这是汤姆必须放弃的。对收入、成绩和毕业前景的预期都会影响他购买该服务的意愿。

假设其他条件不变

如果需求实际上由多维因素所决定，我们怎能将它简化为价格和数量的二维关系呢？这就是我们以前遇到的假设其他条件不变（ceteris paribus）的方法。为了简化他们的世界模型，经济学家们每次仅集中考虑一两个因素，并且假设其他条件不变。我们知道，消费者的偏好、收入、其他商品和预期都会影响购买网页设计服务的决策，但我们的焦点在于关注需求量和价格之间的关系。也就是说，我们想知道价格对消费决策单独产生的影响。为了发现这种影响，我们必须将一种影响——价格——分离出来，并且假设需求的（其他）决定因素保持不变。

其他条件不变的假设可能并不像它看起来那样牵强。人们的偏好（欲望）变化得不是很快；每周的收入也倾向于稳定；甚至对未来的预期也只是缓慢地改变。因此，一种商品的价格可能是任何给定的一天中惟一变化的因素。在这种情况下，价格变动可能是促使消费者行为变化的惟一因素。

需求的移动

当然，需求的决定因素确实是变化着的——尤其随着时间的推移。因此，需求表和需求曲线只有在需求的（其他）决定因素恒定的情况下才保持不变。如果违反了其他条件不变的假设——如果偏好、收入、其他商品或预期发生了变化——购买能力或意愿也将改变。当这些变化发生时，需求曲线将移动（shift）到一个新的位置。

例如，假设汤姆在国家发行的彩票中赢得1000美元。这一收入的增加将大大提高他购买辅导服务的能力。图3.3说明了这笔意外之财对汤姆网页设计服务需求的影响。原来的需求曲线D1不再适用。汤姆中彩票赢得的钱使他能在任一价格下购买更多的辅导服务。新的需求曲线D2说明了这一点。按照这条新的需求曲线，幸运的汤姆现在每学期愿意而且能够以每小时35美元的价格购买11小时的服务（d2点）。需求量增加了很多，原先（中彩票前）在该价格下他仅需求5小时（d1点）。
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图3.3　需求曲线的移动
需求曲线说明了如果所有的其他条件保持不变，需求数量如何随着价格的变化而变化。但需求的决定因素本身可能会变化，从而引起需求曲线移动。在这个例子中，收入的增加使需求曲线从D1移动到D2。需求曲线移动后，汤姆在价格为35美元下的需求量是11小时（d2），而不再是5小时（d1）。在其他价格下的需求量也增加了



随着他收入的提高，汤姆在每一价格下能购买更多的辅导服务。因此，当收入提高时，整个需求曲线向右移动。图3.3对以前的（彩票中奖前）和新的（彩票中奖后）需求曲线进行了说明。

收入只是需求的四个基本决定因素之一。需求的其他任何一个决定因素的变化也将引起需求曲线的移动。例如，如果汤姆的其他教授把个人网页的质量作为课程成绩的一个重要决定因素，那么他对网页设计服务的偏好程度会大幅度提高。如果他的父母许诺，只要他在考试中得一个A，就给他买辆新的小汽车，那么他对网页设计服务的偏好（欲望）提高的幅度甚至会更大。不管当初怎样，偏好（欲望）的增强也使需求曲线向右移动。

其他商品也能使需求曲线移动。如下文新闻摘要所说，丰田的混合车型普锐斯在汽油涨价时更受欢迎。省油的混合型车的需求量增加，而耗油车型的需求量减少。
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丰田、通用提高了5月份美国汽车的销量

底特律——当汽油价格上涨时，汽车行业中最大的受益者算是丰田了。丰田的混合动力车型普锐斯（prius）销量持续增长，且其凯美瑞、花冠、雅力士以及其他车型销量也增长，5月份丰田实现了14.1％的增长率，并创下了月度最高纪录。

丰田汽车公司于星期五透露，随着全国范围内汽油价格触及3美元一加仑的最高点，丰田公司售出了24000多辆油电混合动力型普锐斯，较去年同期上涨了185％。

普锐斯在城市道路和高速公路上每加仑汽油能行驶约55英里，这种优越性帮助丰田大大提高了其在美国的销量，且超过了福特汽车公司。后者因为持续剥离低利润销售项给租赁公司而面临6.9％的萎缩。

——Tom Krisher

资料来源：From Tom Krisher，The Associated Press，June 1，2007．Used with permission．

注：当偏好增加、替代商品（如汽油）价格上涨或者需求的其他决定因素（收入、预期）变化时，需求就会增加（移动）。



沿着曲线的移动与曲线的移动

区别需求曲线的移动和沿着需求曲线的移动是重要的。沿着需求曲线的移动是对该种商品的价格变化做出的反应。这样的移动假设需求的其他决定因素是不变的。相反，当需求的其他决定因素变化时，需求曲线将发生移动。当偏好、收入、其他商品或预期改变时，价格和需求数量的基本关系发生了改变（移动）。

为方便起见，沿着需求曲线的移动和需求曲线的移动都有自己的标志来显示它们的区别。要特别注意区分：


	需求量的变动：沿着给定的需求曲线的移动，反映的是商品价格的变化（如图3.3中d1移到d3）。

	需求的变动：由于偏好、收入、其他商品或预期的变化，需求曲线发生的移动（如图3.3中d1移到d2）。



前面的新闻摘要告诉我们：更高的酒价如何降低大学生的饮酒量，即通过使学生的需求曲线上升，使其达到一个更少的需求量。大学行政官员或许也使总的需求曲线向左移动：如果校园饮酒的惩罚增加，可变预期会使需求曲线向左移，导致学生在任何给定的价格下购买更少的烈酒。

汤姆在网页辅导市场的行为也受到类似的影响。辅导价格的变化使汤姆沿着他的需求曲线上下移动。相反，潜在的需求决定因素的变化将使他的整个需求曲线向左或向右移动。

市场需求

改变个人消费行为的同种力量也将影响整个市场。假设你想评估一下Clearview学院对网页辅导服务的市场需求。为了达到该目的，你必须确认每个学生对该服务的需求。当然，一些学生对专业的网页设计服务没有需要或欲望，并且不愿购买任何这种服务，因而他们不参与网页设计市场。另外一些学生对这种服务有欲望，但是没有足够的收入去购买，他们也被排斥在网页设计市场之外。然而，很多学生不仅对计算机设计服务有需要（欲望），而且也愿意和能够购买这种服务。

于是，在产品市场上，我们从许多个人需求曲线开始谈起。幸运的是，我们可以把所有的个人需求曲线加总成一个单一网页设计服务的市场需求（market demand）。假设你愿意每学期以每小时80美元的价格购买1小时的辅导服务，同样拼命学习网页设计的乔治，愿意以这个价格购买2小时的服务；我不会购买该服务，因为我的出版商（麦格劳—希尔）已经为我创建了一个网页（试试mhhe.com/economics/Schiller）。在此价格下，我们对网页设计服务总的（市场）需求是多少小时？很明显，我们的个人购买倾向说明：如果价格是每小时80美元，我们每学期乐意购买的设计服务总共是3小时。我们总的购买意愿——我们集体的市场需求——只不过是我们个人需求的总和。我们也可以对所有消费者做相同的加总，从而得到对Clearview学院网页设计辅导服务总的市场需求。该市场需求由潜在购买者数量和他们各自的偏好、收入、其他商品及预期决定。

市场需求曲线

图3.4提供了一个仅有三个消费者参与市场时的简单的市场需求表和需求曲线。正如他们各自的需求表所暗示的一样，Clearview学院参与网页服务市场的三个人存在明显的区别。汤姆不得不通过网页设计课程，否则将面临学校和父母的遗弃。他也有足够的补贴（收入），所以能够购买许多辅导服务。图3.4中表格的第一栏（跟我们观察过的图3.2是同一个）描绘了汤姆的需求。我们已经提到的乔治也迫切地想获得一些工作技能，并且愿意以较高的价格购买网页设计辅导。他的需求被概括在“服务的需求量”下的第二栏。
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图3.4　市场需求表和市场需求曲线的构建
　　市场需求代表了所有市场参与者的总需求。为了确定在任何给定的价格下网页辅导服务的需求总量，我们把单个消费者的各自需求进行加总。该表的G行表明：当价格为每小时20美元时，每学期该服务的需求总量是39小时。



这个市场中的第三个消费者是莉莎。莉莎已经知道了网页设计的窍门，因此她对辅导服务没有那么迫切的需要。然而，她愿意提高她的技能，尤其是动画制作和电子商务应用方面的技能。但她有限的预算不能使她购买很多的服务。只有当价格降到每小时30美元时，她才会购买一些技术帮助。如果辅导价格更低，她将愿意购买更多的设计服务。
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如果音乐会的价格上涨，还会有这么多音乐迷出现吗？
AP/Wide World Photos



如图3.4所述，汤姆、乔治和莉莎不同的个性和消费习惯是用他们各自的需求表和相应的需求曲线来表示的。为了从这个信息中确定网页服务的市场需求，我们只要把他们三人各自的需求相加就可以了。总的最终结果首先是一个市场需求表（表中最后一栏），其次是合成的市场需求曲线（图3.4d中的曲线）。这些对市场的概括描述了Clearview学院的学生在不同价格下，每学期愿意并且能够购买的网页服务的各种数量。

需求曲线的应用

为什么每个人都关心网页设计服务需求曲线的样子？我们做这些数学运算并且画这么多图有什么价值呢？

如果你是Clearview学院的一名网页设计师，你肯定愿意得到图3.4所描述的信息。市场需求曲线告诉我们，在各种价格下能够向Clearview学院的学生销售多少网页设计服务。假设你希望以每小时30美元的价格销售30小时的服务。根据图3.4d（E点），在该价格下，学生仅愿意购买22小时。因此，你不会达到你的销售目标。当你在校园贴出广告等待回应时，你就会知晓这一点。然而，如果你提前知道需求曲线的样子，就会更容易发现这个点。

策划音乐会的人需要同样的信息。他们想让演出现场坐满尖叫的音乐迷。但音乐迷的收入是有限的，而且还想购买其他商品。因此，购买音乐会门票的乐迷数量取决于价格。如果音乐会的策划者把价格定得太高，会场上就会有很多空位；如果价格定得太低，音乐会的策划者可能会损失潜在的销售收入。策划者想知道何种价格可以诱使出恰好与场地座位数一样的需求数量。如果策划者有可资参考的需求曲线，就可确定合适的价格。


供给

即使我们知道每种商品大致的需求曲线，也不能预期消费者将购买的数量。需求曲线仅仅告诉我们，在特定价格下消费者愿意而且能够购买的商品数量。但是，我们还不知道价格。为了找到实际支付的价格，我们需要知道销售商品和服务的人们的行为。也就是说，我们需要考察一下市场的供给方。某种商品的市场供给（market supply）反映了不同价格下愿意而且能够销售该商品的所有厂商的集体行为。

供给的决定因素

让我们暂时回到Clearview学院的校园。我们现在需要知道的是人们愿意而且能够提供多少网页辅导服务。一般而言，网页设计也许是令人兴奋的，但也是一件苦差事，尤其当你是为其他人做的时候。虽然一些软件程序，如Photoshop、Flash 及Fireworks使网页设计变得更加简单和更富创造性，但是教其他人设计网页仍是一种工作，所以很少有人只是为了娱乐而提供网页服务供给。网页设计师是为了赚钱才这样做。实际上，他们是为了赚取收入以购买他们想要的商品和服务。

向网页设计师提供多少收入才能使他们做这项工作取决于许多因素。市场供给的决定因素包括：


	技术

	要素成本

	其他商品

	税收和补贴

	预期

	卖方数量



例如，网页设计的技术总是使事情变得更加简单和更富创造性。譬如，用程序PageOut很容易设计一个实用的网页。新的软件程序（如Fireworks、Dreamweaver ）的不断涌现拓展了制图、动画制作、交互性和信息存储的可能性。这些技术进步意味着网页设计服务的提供变得更快和更便宜，也使网页设计的教学更加轻松。因此，它们诱使人们在每一价格下提供更多的网页设计服务。

在任一给定价格下，人们所提供的网页设计服务的数量也取决于生产要素的成本。如果制作网页所需的软件程序很便宜（或者完全免费！），网页设计师就可以接受较低的价格。然而，如果需要投入的软件花费很昂贵，他们就不得不对每小时的服务收取更多的钱。

其他商品也会影响网页设计服务的供给意愿。如果你在饭店做服务员比做网页设计赚的钱更多，为什么还不扔掉电脑？当其他商品和服务的价格发生变化，就会对人们是否提供网页服务的决策产生影响。

在现实世界里，提供商品和服务的决策还受到美国政府调节的影响。联邦、州和地方政府对在市场中获得的收入课税。当税率很高时，人们能够保留的收入就较少。一些人甚至可能认为不值得继续在网页设计领域卖命，从而退出市场。

预期对市场供给方也是重要的。如果网页设计师预期价格会上升、成本下降或税收降低，他们可能更愿意学习新的软件程序。另一方面，如果他们对将来有不乐观的预期，他们可能会卖掉他们的电脑并去寻找别的工作。

最后，网页设计师的数量将影响不同价格下提供并用于销售的服务数量。如果校园里有许多乐于提供服务的网页设计者，我们就可以得到大量的网页服务。

市场供给曲线

图3.5显示了Clearview学院网页服务的市场供给曲线。和市场需求一样，市场供给曲线是所有单个供应商在任何给定价格下做出的关于生产多少的决策的总和。市场供给曲线向右上方倾斜，它表明价格愈高，供给量就愈多。这个基本的供给法则（law of supply）反映了这样一个事实：增加的产出必定需要更高的成本，而且，只有在较高的价格时才会有较多的产出出现。较高的价格也可以增加利润并且诱使生产商提供更多的商品和服务。
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图3.5　市场供给曲线
市场供给曲线说明了所有市场参与者总的销售意愿。如果网页设计服务的价格是每小时25美元（e点），每学期供给的网页设计服务总量为62小时。该数量是通过将所有单个生产者的供给决策相加而得到的。



注意图3.5，它说明了市场供给。我们没有费神为Clearview校园里每个愿意而且能够提供网页服务的人构建各自的供给曲线。我们跳过第一步，直接到市场供给曲线。然而，和市场需求曲线一样，市场供给曲线仍是基于单个生产商的供给决策的。曲线本身是通过将每个供给者在任何给定的价格下愿意而且能够供应的商品数量加总而计算出来的。图3.5中的f点告诉我们，当价格为每小时30美元时，那些个人供给者每学期总共愿意而且能够提供90小时的网页辅导。该供给曲线上的其余各点告诉我们其他价格下愿意并且能够供给多少小时的网页辅导。

供给曲线（图3.5）上的任何一点都没有告诉我们Clearview校园中实际销售了多少网页服务。是对卖方意图，即出售能力和出售愿望的描述，而不是对实际销售的描述。我隔壁的邻居或许愿意以8000美元的价格卖掉他那辆1996年的本田思域汽车，但是他不大可能在该价格下找到买方。然而，他以该价格销售他的汽车的意愿却构成了二手车市场供给的一部分。

供给曲线的移动

同需求一样，任何类型的供给倾向都没什么神秘的。当下面影响供给的决定因素变化时，供给曲线发生移动。因此我们再次区分


	供给量的变动：沿着给定的供给曲线移动

	供给的变动：供给曲线的移动



我们的拉丁文朋友“其他条件不变”的假设再次成为决定性的因素。如果网页服务价格是惟一变化的因素，那么我们能沿着图3.5中的供给曲线追踪供给量的变动。但如果违背了“其他条件不变”的假设——如果技术、要素成本、其他商品、税收或预期发生了变化——那么供给的变动将由供给曲线的移动来说明。随后的新闻摘要举例说明了一次寒冬如何引起加利福尼亚州橙子的供给曲线向左移，这导致了橙子价格的一次骤涨。
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寒潮促使橙子价格上涨

华盛顿——因为加利福尼亚州遭受寒流侵袭，数百万美元的农作物遭受毁损。几星期后，美国人至少将支付双倍的价钱来购买橙子，也可能影响到其他水果和蔬菜。

一位关注加利福尼亚州经济的经济学家史蒂文·科克伦在穆迪经济网上发表说：支付给橙子种植农民的价格在上星期已经翻了两倍，有时甚至三倍。价格的上涨可能会迅速同等程度地波及到杂货店里的货架标价。

政府官员阿诺德·施瓦辛格宣布自上周末寒潮袭击后，加利福尼亚州10个县已于周二进入紧急状态。此次全州农作物造成的损失可能超过10亿美元之巨……

加利福尼亚州本地只有四分之一的橙子在寒潮来袭之前被采摘，未采摘的橙子中可能有四分之三被毁，Sunkist Growers的发言人克莱尔·史密斯说。Sunkist Growers是加利福尼亚州和亚利桑那州6000名种植者的联合社。

——Barbara Hagenbaugh
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资料来源：USA TODAY，January 19，2007．Reprinted with permission．



注：如果供给的一个潜在决定因素发生了变化，整个供给曲线将会移动。一次突然的天气变化减少了橙子的供应，导致了价格上涨。




均衡

我们现在有工具来确定将在Clearview学院销售的网页辅导服务的价格和数量。市场供给曲线描述了生产者在各种价格下销售网页服务的能力和意愿。而市场需求曲线说明的是汤姆、乔治和莉莎在那些同样价格下购买网页服务的能力和意愿。当我们把这两条曲线放在一起时，将发现只有一种价格和数量的组合使现有买者和卖者的意愿相符。均衡价格（equilibrium price）出现在图3.6中两条曲线的交点上。一旦均衡价格确立，网页辅导服务就值每小时20美元。在该价格下，校园网页设计师每学期将总共销售39小时的辅导服务——等于该价格下学生希望购买的数量。
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图3.6　市场均衡
只有在市场达到均衡时，需求数量才等于供给数量。在本例中，均衡价格是每小时20美元，均衡数量是39小时。
　　当价格更高时，会出现市场过剩——供给数量超过需求数量。当价格低于均衡价格时，会出现市场短缺。
　　在该图中，需求曲线和供给曲线的交点表示该市场中的均衡价格和均衡产出。



市场出清

均衡并不意味着每个人都对现行的价格和数量满意。例如，注意一下图3.6，一些想购买网页设计服务的学生根本没有得到该服务。这些想成为买方的人沿着均衡点下方的需求曲线排列。因为他们愿意支付的价格低于均衡价格，因此他们没有得到任何网页设计服务。

同样，在市场中还有一些想成为卖方的人也没有卖出如他们所希望的那么多网页辅导服务。这些人沿着均衡点上方的供给曲线排列。因为他们坚持以高于均衡价格的价格销售，他们实际上没有售出任何东西。

虽然并不是每个人都对市场均衡完全满意，但是这个惟一的结果是有效率的。均衡价格和数量反映了买方和卖方的相互妥协。没有另外的妥协能使产生的需求量恰与供给量相等。

看不见的手　均衡价格不是由任何单一因素决定的。更确切地说，它是由许多买方和卖方的集体行为所共同决定的，这些买方和卖方中的每个人都依各自的需求表或供给表行事。正是这种非个人的价格决定，使得亚当·斯密所描述的市场机制的特征就像是一只“看不见的手”。为了解释市场机制是如何运作的，这位18世纪著名的经济学家特别提到了市场定价的这一特征。市场行为好像某种看不见的力量（看不见的手），时刻审视着每个人的供给表或需求表，然后挑选一个保证均衡的价格。实际生活中，价格决定的过程并非如此神秘：相反，它是反复试验的一个简单过程。

盈余和短缺

现在假想一下，有人在Clearview校园里散布消息说：网络指导费每小时仅为15美元。那么，汤姆、乔治和莉莎就会排队等候他们的网页辅导。但是，在这种价格下校园的网页设计师将不愿提供大家想要的服务数量。正如图3.6证实的那样，如果价格是15美元/小时，需求的数量（47小时/学期）将会远远超过供给的数量（20小时/学期）。在这种情况下，我们就可以谈到市场短缺（market shortage），即需求的数量超过供给的数量。在15美元/小时的价格下，网页设计服务短缺的数量为27小时。

存在市场短缺的时候，并不是所有消费者的需求都能够得到满足。一些愿意以现行价格（15美元）购买辅导服务的人将不能达到他们的目的。为了确保取得好成绩，汤姆、乔治、莉莎或其他消费者，可能会提出支付一个较高的价格，从而引起图3.6中需求曲线的向上移动。这一较高的价格反过来又会促使其他想赚钱的学生（网页设计师）提供更多的网页辅导，从而确保供给量沿着市场供给曲线向上运动。因此，较高的价格趋向于引起较多的供给数量，这与供给曲线向上倾斜的表现是一样的。再一次注意，提供网络辅导的愿望在这里并没有改变，仅仅是价格变动引起了供给数量的变化。

接下来的新闻摘要阐述了当票价低于均衡价格时，音乐会将会出现什么情况。愿意花费65美元来支付2007～2008年汉娜·蒙塔娜之旅的歌迷人数，远大于演出场所能提供的座位数。在均衡价格以下，市场机制不再充当音乐会为谁生产的惟一判定者。入场不仅需要票价，而且需要熟练的电脑技术或排队的意愿——有时，排队要花好几天时间。对自己的时间拥有低机会成本的消费者（例如，不工作的学生）更愿意排队。一旦他们得到票，他们甚至可以把票以较高的价格转卖给赚取更高薪水的人，这些人排队的机会成本也更高。被倒卖的汉娜·蒙塔娜之旅门票的卖价远高于它们的面值。如果最初的价格是由供给和需求决定的话，那么这种“倒卖黄牛票”的行为就不可能发生了。
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汉娜·蒙塔娜抢手的门票

本年度无可争议的最抢手的音乐会当属一位14岁流行歌手/演员的音乐会了。它促使那些失落的家长以此来取悦他们十几二十岁的狂热小孩。

过去6星期，在全国范围内54个城市开始销售的米利·赛勒斯和汉娜·蒙塔娜“Best of Both Worlds Tour”音乐会门票仅在数分钟内就被抢购一空。

辛辛那提的美国银行营业部不到半小时就销售完12月13日的演出门票。

此次演出门票的最高面值是65美元一张。

在二级市场上，汉娜演出门票的价格曾创造了历史最高记录，在易趣网上竟售出9000美元的天价。也许这是一次荒谬的例外，是过去第一次人们愿意花费四位数的价钱去购买一张流行演出的门票。

相关出版物报道称，蒙塔娜演出门票的全国转售均价为214美元，超过了其他深受欢迎的演出门票的均价，比如警察乐队（209美元）和贾斯汀·廷伯莱克（182美元）。

当然，二级市场，或说“黄牛党”仅仅是在用过去惯用的伎俩——操纵老式的供需原理。

——Rick Bird

资料来源：Cincinnati Post，October 23，2007．

注：低于均衡的价格引起市场短缺。当存在市场短缺时，必须使用分配门票的其他方法（例如倒卖或花时间排队）来决定谁能获得门票。



2007年，当任天堂开始销售Wii游戏机时，也发生了类似的情况。价格表中标为200美元时，需求数量远远超过了供给数量（见新闻摘要）。为了得到一个Wii游戏机，人们将不得不花数小时的时间来排队，或者在像易趣网这样的转售市场上支付溢价。
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圣诞节Wii游戏机恐难买回家

那些认为圣诞节会是疯狂投入到视频游戏中的最好时机的消费者可能会失望了，因为美国“任天堂”主席雷吉·菲尔斯-艾梅表示2007年假期Wii游戏机的供应仍然趋紧。

即使雷吉·菲尔斯-艾梅发表了行情预测，但对游戏机的极大需求却再度上升。增加Wii游戏机的产量以满足需求，做起来比说起来难得多。雷吉·菲尔斯-艾梅说，尽管“任天堂”已经努力提升产能并尽量把更多的游戏机送上货架待售，但硬件生产商却无法保证满足假期的需求。

赶早的人能得到Wii

分析人士指出，那些在这个假期想买到Wii的消费者，需要展开一场有计划的持久战，同时还得准备支付一定的溢价。

“目前在亚马逊网站上Wii的价格已经高出了100美元。这是相当令人惊讶的，因为索尼和微软近期已经降价处理了。人们需要准备支付更高的溢价来得到它，并且相对权衡自己的决策。它不再是一件溢价200美元的商品，而是300美元的商品。”分析人士补充说。

——Walaika Haskins

资料来源：TechNewsWorld，Copyright 2007 by ECT News Network，Inc．Reproduced with permission of ECT News Network，Inc．in the format Textbook via Copyright Clearance Center．

注：如果价格低于均衡价格，需求数量就会超过供给数量。即使你愿意支付250美元，也不能保证在2007年购买到游戏机Wii。



当市场过剩存在时，就会发生完全不同的情况。暂且假定，Clearview学院的设计者相信自己的网页辅导服务能以每小时25美元的价格售出，而不是每小时20美元的均衡价格。从图3.6描述的需求和供给表中，我们能够预见到结果。在价格为每小时25美元时，校园里的网页设计者提供的网络辅导服务（y点）多于学生在这一价格下愿意购买的数量（x点），网页设计服务的市场过剩（market surplus）就会存在。在这种情况下，提供的用来销售（供给）的网页辅导服务多于学生在既定价格下愿意购买的数量。

如图3.6所描述的，当价格为每小时25美元的时候，就会存在每学期32小时的市场过剩。在这种情况下，校园的网页设计者将在他们的计算机上捱上很多空闲时间来等待消费者的出现。但是，他们的等待将是徒劳的，因为辅导服务价格不下降的话，对网页辅导服务的需求数量就不会增加。这正是需求曲线所表达的明确讯息。在图3.6中，沿着需求曲线从x点到较低价格的点，需求量在增加，这阐明了价格下降需求数量就会上升的倾向。当我们沿着市场需求曲线下移时，对辅导服务的要求并没有改变。但是，人们能够并愿意购买的数量增加了。Clearview的设计者为了吸引足够的买方，将不得不把价格从每小时25美元（y点）降到每小时20美元。

经历了几次惨痛的教训，U2乐队才明白了市场短缺和市场过剩的不同。1992年音乐会提供的便宜票价（28.5美元）不仅使整个会场挤满了歌迷，场外更有成千上万的歌迷要求进入。1997年4月，乐队开始了另一轮演出，计划用14个月的时间在80个城市里举办音乐会。但是，U2这次定的票价为52.50美元——几乎是1992年票价的两倍。当他们在第二个预定的城市演出时，出现了好多空位（见新闻摘要）。有关评论认为，明显的市场过剩使1997年的PopMart巡回演出成为一场灾难。在2001年的“Elevation”巡回演出中，音乐节的票价也只有35美元，而且卖光了所有的演出门票。有了这次试验和差错的教训，U2最终确定了他们音乐会的均衡价格。



[image: ]新闻摘要　市场过剩

U2乐队第二次巡回演出的门票销售被视为一场“灾难”

业内人士告诉我：U2乐队今夜响彻丹佛的“PopMart”巡回演出，是摇滚乐史上收入最低的运动场巡回演出。他们说：“这是一场灾难。”这次奢侈的演出，动用了75辆拖车把重达500吨的设备运到丹佛，上周在拉斯维加斯演出的票全部售空，但是在第二站的圣迭哥仅吸引了30500名乐迷。这次乐队计划的世界巡回演出在巨大的美国市场上销售疲软。在那些市场上有很多U2乐队的竞争对手——并且，包括服务费在内，U2乐队的门票高达37.50～52.50美元。

——Bill Husted

资料来源：Denver Post，May 1，1997．Reprinted with permission of the Denver Post．

注：在运动场里、飞机上或者戏院里的空位意味着市场过剩——在现行的价格下，供给的数量多于需求的数量。



我们发现，无论何时，只要市场价格高于或低于均衡价格，就会出现市场过剩或市场短缺。为了克服过剩或短缺，买方和卖方将会改变他们的行为。只有在均衡价格下，才不需要进一步的调整。

厂商能够通过反复试验找到均衡的市场价格。如果他们发现消费者的购买不能跟上生产的步调，那么他们就可能得到此时价格高于均衡价格的结论。为了处理积压存货，他们将不得不降低价格（或许会通过一次盛大的年末抛售活动）。在消费者的购买超过生产步调的令人高兴的状况下，厂商会得到此时价格低于均衡价格的结论，并稍微地提高价格。无论在哪种情况下，我们都可以在市场上通过几次试验来确定均衡价格。

均衡的变化

对于任何一种产品来说，买方和卖方的集体行为能很快地确立其均衡价格。然而，任何一个均衡价格都不是永久不变的。例如，在Clearview学院网页设计服务市场上确立的均衡价格，是特定需求表和供给表的惟一结果。这些表只有在特定的时间和地点才是有效的。只有当其他条件不变的假设成立时，这些表才对市场起作用。

实际上，偏好、收入、其他商品的价格和可获得性或者期望在任何时候都是能改变的。当这些改变发生时，其他条件不变的假设将被破坏，从而需求曲线必须重新绘制。需求曲线的移动将会导致一个新的均衡价格和数量。实际上，只要供给或需求曲线移动，均衡价格就一定发生变化。

需求变化　我们可以通过研究Clearview大学的网页设计服务市场，来阐明均衡价格是如何变化的。在图3.7中，我们已经描述了供给曲线和需求曲线，以及它们的均衡点（E点）。假设从现在开始，Clearview的教授在他们的网络设计课程中要求学生掌握更多的专业知识。这些增加的课程要求将会影响市场需求。在任一价格水平下，汤姆、乔治和莉莎都愿意马上购买比原先更多的网页辅导服务。也就是说，对网页设计服务的需求将会增加。正如图3.7所描述的那样，我们可以用市场需求曲线的向右移动来表示这些增加的需求。
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图3.7　新的均衡点
需求曲线的向右移动表明，在任一价格下，消费者愿意并能够购买更多的同一商品。结果，在更高价格和更多数量的地方产生了一个新的均衡点（点E2）。只有当其他条件不变的假设被破坏时——当需求的一个决定因素发生变化时，需求曲线才会发生移动。
　　当供给的决定因素发生变化时，均衡也会改变，这时就会引起市场供给曲线的移动。



注意：这条新的需求曲线与供给曲线（未改变的）相交于一个新的价格点（E2点）；现在的均衡价格是每小时30美元。这个新的均衡价格将会一直持续到需求曲线或供给曲线再一次移动。

供给曲线和需求曲线的移动　接下来的新闻摘要将阐述，当需求曲线和供给曲线都移动时，均衡价格是如何变化的。小麦需求上升的同时，恶劣天气减少了小麦的供给。在小麦需求曲线右移和供给曲线左移的共同作用下，其价格双倍上涨。
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小麦价格在供给紧张时创出新高

强劲的需求推高了市场

受全球小麦供应趋紧和需求强劲的影响，华盛顿周四的小麦期货市场价格创下了新的记录。形势不久可能会有所缓和。

在芝加哥，11月交割的小麦价格以9.33美元/蒲式耳收市，这已较去年的价格翻了一番多。澳大利亚干旱和其他国家农作物欠收，也导致了美国及世界的小麦供应达到了近几十年的最低水平。……

“小麦产出问题只是一个例外，世界上许多不同地方不会总是经历坏天气，”爱德华·艾伦说，他是美国农业部经济研究服务中心的农业经济学家。

小麦主要生产国俄罗斯和乌克兰面临了出口限制。在意大利，消费群体举行面包和面食的抵制活动以抗议价格。……
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“我们非常需要……将谷物生产成燃料，我们不能全速跟进全球化，”乔·维克托说，他是一家商品研究咨询公司阿伦达（Allendale）的副总裁。

——Sue Kirchhoff

资料来源：USA TODAY，September 28，2007．Reprinted with permission．

注：如果需求增加（右移），并且供给降低（左移），则均衡价格将会急剧升高。



这里所描述的各种价格变化是非常普遍的情况。在一个股票经纪人的办公室里呆上几分钟，或者对日报的股票专栏瞥上一眼，你都能发现足以证明市场价格波动性的有力证据。如果数以千计的股票持有人都决定，明天抛出谷歌公司的股票，那么你就能确定这支股票的价格将下跌。注意一下其他价格——杂货店里的价格、音像店里的价格或者加油站里的价格——变化的频率。然后考虑一下，这些价格的变化是只由供给曲线或需求曲线的移动引起的，还是由两者都移动而引起的？


非均衡价格

市场达到均衡价格和数量的能力是很明显的。但是，人们还是对那些结果感到不满意。在Clearview学院，购买网页辅导服务的学生可能会觉得这些服务的价格太高；另一方面，校园里的网页设计者也可能觉得相对于他们提供的辅导服务来说，他们得到的报酬太低。

价格上限

有时，消费者能够说服政府通过限定价格来保护他们的利益。例如，在许多城市，穷人和他们的支持者就使当地政府确信租金过高。他们认为，高额租金使住房对于穷人来说变得极其昂贵，那些穷人无家可归或住在拥挤的、不安全的地方。为了使每个人都能支付住房费用，他们要求政府对租金加以限制。200个当地政府——包括纽约、波士顿、华盛顿和旧金山，已经对租金控制做出了反应。在所有情况下，租金控制都是一个价格上限（price ceiling）——对商品和服务所施加的最高限度。

租金控制对更多的穷人能够得到住房起到了立竿见影的作用。但是，这些价格是非均衡价格，并将在无形中无意识地改变住房决策。图3.8阐明了这一问题。没有政府干预的时候，能够通过市场供给曲线和需求曲线的交点（点E），来确定住房的消费量（qe）和现行租金（pe），但这种均衡并不能满足每个人的住房要求。处在需求曲线末端（pe以下的）的一些人，显然没有足够的收入来支付均衡的租金pe。他们可能会和亲戚或者是一些他们根本不认识的人住在一起。或者，在极端情况下，他们甚至无家可归。
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图3.8　价格上限引起短缺
为了使人们能够住得起房，许多城市对租金进行了控制。消费者对低于均衡价格的上限（pc）做出的反应是需求更多的住房（qd与qe相比较）。但是，房主把住房移作了他用（例如，分户出售公寓），或者干脆把原先的租借单元荒废掉，从而使住房的供给减少。重新建造住房的速度也放慢。结果，产生了住房短缺（qd-qs）和实际可获得住房量的减少。



为了改变这种情况，当地政府设定租金上限pc。对每个人（包括穷人在内）来说，这一较低的价格使住房看起来更容易得到。在受控制的租金pc这一价格下，人们愿意并能消费更多的住房：需求数量从qe增加到qd（点A）。

但是，住房供给的数量怎样呢？租金控制并没有增加可利用的住房数量。相反，价格控制却倾向于起到负面的影响。注意在图3.8中，当颁布租金上限时，供给数量是怎样从qe降到qs的。当供给数量沿供给曲线从点E下滑到点B时，可利用的住房数量比原先少了。因此，价格上限有三个可预见的效果，它们是：


	增加需求数量

	减少供给数量

	产生市场短缺



你可能觉得奇怪：那些“丢失的”住房哪去了？那些住房并没有消失。可是，一些房主认为不值得再出租他们的住房。于是他们选择出售这些住房，把它们变成分套出售的公寓，或者，甚至是由他们自己来居住。其他一些房主不再维护他们的房屋，任其变为废墟。房屋建造者认为，租金控制使建造新房没有多少利润可图，所以房屋的重建率也是很低的。房屋的供给量虽然是缓慢但却是真实地从qe降到了qs。因此，为了使一些人能够付得起房费而施加的租金控制，却使每个人的住房减少了。

图3.8还说明了另一个问题。租金上限pc产生了住房短缺——需求数量（qd）和供给数量（qs）之间的缺口。谁将会得到越来越稀缺的住房？市场对于为谁生产这个问题的解决方法是：允许租金上升，把可利用的住房分配给愿意并能够以pe价格租赁的消费者。但是，现在租金是不能上调的，并且还有许多人在极力地要求得到那些不可利用的住房。我们必须找到另外一种分配商品的方法。空房将分给那些首先得到消息的人，按名单耐心等候的人，或者给房主或租房代理人好处的人。在纽约市，租金控制被列入法律已有70年了，当人们搬迁时，就会将他们被限定了租金的公寓住宅“卖掉”。

价格下限

市场上，人为的高价（均衡以上）也会产生类似的问题。价格下限（price floor）是政府强加给某种商品或服务的最低价格。目的是抬高这种商品的价格，以便给卖方带来更多的收入。例如，联邦最低工资法规定，雇主对劳工所支付的工资不得低于每小时6.55美元（2009年7月后不得低于7.25美元）。

在农业部门，价格下限是很常见的。为了稳定农民的收入，政府为某些农作物提供价格担保。政府为国产蔗糖规定了每磅18美分的价格担保。如果蔗糖的市场价格低于18美分，政府许诺以担保价格购买。因此，农民知道，不管市场需求如何，他们都能以每磅18美分的价格卖掉他们的蔗糖。

图3.9阐明了价格下限的结果。担保价格（18美分）位于均衡价格pe以上（否则就没有作用了）。在这一较高的价格下，农民提供了较多的蔗糖（qs与qe比较）。但是，消费者在那个价格下不愿意购买那么多的蔗糖，此时，他们的需求量仅为qd。因此，价格下限有三个可预见的效果，即：


	增加供给数量

	减少需求数量

	引起市场过剩
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图3.9　价格下限产生市场过剩
美国农业部给蔗糖设定的最低价格是每磅18美分。如果市场价格低于18美分，政府将购买过剩的蔗糖。
　　农民在这一规定下的产量是qs。但是，只有当价格降到pm（需求曲线上的a点）时，消费者愿意购买的量才能达到qs。因此，政府将不得不购买并存储这部分（qs-qd）过剩产品。



2001年政府保障价（18美分）是世界价格的两倍。结果蔗糖的市场盈余高达100万吨。联邦政府花了3.5亿美元才全部购进这些市场盈余。对于消费者来说，他们将不得不用高于无管制市场价的价格来购买蔗糖。此外，他们还必须缴纳高额税款，来为政府购买蔗糖提供经费。这是政府失灵（government failure）的一个典型例子，社会所得到的最终结果是：错误的产出组合（蔗糖太多）；增加的税收负担和被改变了的收入分配（使蔗糖种植者变富裕）。

自由放任

价格上限和价格下限明显的无效率暗示我们：最好不要干涉市场。现代经济理论的创始人亚当·斯密在很久以前就得出了这个结论。在1776年，他提出了自由放任（laissez faire）政策——字面意思是“任其自然”。正如亚当·斯密所理解的那样，市场机制是一个配置资源和分配收入的有效手段。政府应该制定并执行市场规则，但是不应对其他方面进行干涉。干涉市场——通过价格上限、价格下限或其他调节方式——所引起的问题可能比它本身所希望解决的问题还多。

提倡自由放任政策不但基于政府干涉的潜在缺陷，而且还基于对市场机制怎样才能很好运作的认识。回忆一下我们对Clearview学院的研究，在那里我们必须确立网页辅导服务的价格和数量，在Clearview学院并没有中央代理机构来确立网页辅导服务的价格或数量，它们都是由市场机制（market mechanism）——许多独立的（分散的）买方和卖方相互影响——来确定的。

生产什么，如何生产，为谁生产　注意市场机制是如何解决生产什么、如何生产及为谁生产这些基本经济问题的。生产的问题涉及到社会产出组合中将包含多少网页辅导服务。Clearview学院的答案是每学期39小时。这一决策不是由公民投票而是由市场均衡决定的（见图3.6）。类似的例子还有：数百万的消费者和少数几个汽车生产商共同决定了在年产出组合中要包括1700万辆小汽车和卡车。

市场机制也将决定这些商品是如何生产的。以追逐利润为目的的生产商，会尽可能通过最有效率的途径来生产网页设计服务和汽车。他们不但利用市场价格来决定生产什么，而且还利用它来决定在生产过程中使用什么资源。

最后，市场那只看不见的手还将决定谁会得到那些产出的商品。在Clearview学院 ，谁将得到网络设计的辅导服务？只有那些愿意以每小时20美元的价格来支付这种服务的学生们才能得到。生产商每年是为谁生产那些汽车的？答案是相同的：那些愿意并能够以市场价来购买新车的消费者。

最优不等于最完美　当然，并不是每个人都对这些答案感到满意。汤姆可能只愿意为网页设计服务支付每小时10美元的价格。还有一些Clearview学院的学生，他们没有足够的钱来购买任何帮助，所以必须靠自己的努力去掌握网络设计技能，而那些富裕点的学生则可以请人来辅导。他们认为这对他们来说是不公平的。买不起汽车的学生对市场为谁生产这一问题的答案也感到不满意。

尽管市场结果不是完美的，但它们往往是最优的。在一定的收入水平、收入分配以及资源稀缺的条件下，最优结果就是最可能实现的最好结果。换句话说，我们认为市场做出的选择对于每个参与者来说都是可能的最佳选择。我们为什么会得出这个结论呢？因为在Clearview学院，汤姆、乔治和其他人在做出自己的购买和消费决策时，都拥有（并且继续拥有）绝对的自由。而且，还因为我们假设他们迟早都会做出令自己感到最满意的选择。因此，在给定的收入和智力水平下，从每个人都达到自己最期待的结果这一角度来说，市场结果是最优的。

市场结果的最优性为自由放任提供了有力的依据。就其本质而言，自由放任学说认为：权力下放的市场不但能很好地运营，而且还能给予每个参与者使自己感到最满意的机会。在此背景下，政府干预就成为达到“正确的”产出组合和其他经济目标的一个威胁。自从1776年亚当·斯密创立自由放任学说以来，此学说对经济运行的方式和政府应该做什么（或不做什么）都产生了深刻的影响。
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夏威夷的便宜汽油

卡特里娜飓风和丽塔飓风重挫新奥尔良周边的港湾海岸，同时削减了石油和汽油的生产、加工和运输。这次向左的供给变动导致汽油价格在数小时内上涨近20％。所有的消费者都为价格上涨而恼怒。印度尼西亚有大范围动乱，尼日利亚有大范围罢工，美国更有恐慌的抢购。汽车司机要求领导者有所作为。美国数个州的立法者和政府官员声称，他们将公诉“价格流氓”。

在夏威夷，州立法部门采取了更有力的措施。他们已经设定了阿洛哈州内汽油批发价的合法上限。立法者指出，一个低的批发价（加油站支付）能保证降低消费者加油时需支付的零售价。

他们竟犯如此的错误！当原油价格在飓风侵袭后暴涨，汽油市场短缺时，夏威夷的两大石油炼油厂被控制了。法律禁止它们随原油成本上涨而提高汽油价格，炼油厂没有增加产出的动机。汽油进口也因没有价格上限而转向各州，进一步限制了供给量。结果便是在批发市场上出现市场短缺。汽油供应更少，零售价格急剧上升。两周时间内，瓦胡岛的汽油价格就达到了历史最高水平：每加仑3.7美元。夏威夷岛外的州则达到了每加仑4美元。夏威夷的司机们甚至需要支付比美国大陆更高的汽油价钱。他们很快认识到立法者不可否认供给与需求的法则。
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当供给或需求变动时，价格随之改变。
© ACE STOCK LIMITED/Alamy




总结提要


	消费者、厂商、政府机构和外国人通过买卖商品、服务或者生产要素参与市场。市场参与的动机是效用最大化（消费者）、利润最大化（厂商）或者整个社会福利最大化（政府机构）。　LO1

	市场中的相互往来涉及生产要素或产成品的交换。虽然实际交换能在任何地方进行，但是我们根据交换内容确定它们是发生在产品市场还是要素市场上。　LO1

	愿意而且能够以某一价格购买特定商品的消费者构成了该产品市场需求的一部分。所有愿意而且能够以某一价格销售特定商品的生产者，都构成该产品市场供给的一部分。总的市场需求或供给是个人需求或供给的总和。　LO2

	供给曲线和需求曲线说明需求数量或供给数量如何随着商品价格的变化而变化。需求曲线向下倾斜；供给曲线向上倾斜。　LO2

	市场需求的决定因素包括潜在的消费者数量和他们各自的偏好（欲望）、收入、其他商品及预期。如果这些决定因素中的任何一个发生了改变，需求曲线就会移动。只有商品价格变化，才将引起沿着需求曲线的移动。　LO4

	市场供给的决定因素包括技术、要素成本、其他商品、税收、预期和卖者数量。当这些决定因素变化时，供给曲线发生移动。　LO4

	每个市场上实际交换的商品或资源的数量取决于所有买方和卖方的行为，正如市场供求曲线所示。在两条曲线的交点，均衡价格（在此价格下，需求数量等于供给数量）将被确定。　LO3

	市场均衡的一个显著特征是：它是买卖双方都能接受的惟一一组价格—数量组合。价格较高时，卖方供给的数量高于买方愿意购买的数量（市场过剩）；价格较低时，需求数量超过供给数量（市场短缺）。只有均衡价格下市场才能出清。　LO3

	价格上限和价格下限是政府在市场上施加的非均衡价格。这些价格控制引起需求数量和供给数量间的不平衡。　LO5

	市场机制是用来确立价格以及产品和资源流动的工具。同样，它可以用来回答基本经济问题：生产什么、如何生产和为谁生产。市场机制明显的高效率促使人们提倡自由放任的政策——政府不干预市场的政策。　LO3




概念复习

解释以下概念的含义：

市场

要素市场

产品市场

物物交换

供给

需求

机会成本

需求表

需求曲线

需求法则

其他条件不变

需求曲线的移动

市场需求

市场供给

供给法则

均衡价格

市场短缺

市场过剩

价格上限

价格下限

政府失灵

自由放任

市场机制


问题讨论


	人类的肾的供给和需求该是怎么样的？如果肾市场是合法的，谁将得到肾？禁止肾销售的法律怎样影响肾移植的数量或者它们的分布？　LO2

	在网页设计服务市场上，什么力量可能引起：　LO4
（a）需求曲线向右移动？
（b）需求曲线向左移动？
（c）供给曲线向右移动？
（d）供给曲线向左移动？
（e）均衡价格的增加？

	今年你们学校的学费变化了吗？可能是什么原因引起了该变化？　LO3

	说明2007～2008年汉娜·蒙塔娜音乐会门票的市场短缺（参见前文新闻摘要）。为何开始票价定得如此之低？　LO5

	当音乐会门票的价格低于均衡价时，谁能得到这些门票？门票的这种分布比纯粹的市场分布更公平吗？这样更有效吗？如果所有的门票都以市场出清的价格被转卖（倒票），谁获利谁受损？　LO5

	在你们学校存在校园停车位置的短缺吗？怎样解决该短缺？　LO5

	如果搬走的住户将租金受控的公寓的租用权出售，最终谁可能得到公寓？还可以如何分配稀缺的租金受控的公寓？　LO5

	如果租金控制达不到预期目标，为什么许多城市还采取租金控制的政策？穷人住房问题如何解决？　LO5

	为何任天堂最初把Wii游戏机的价格定在均衡价格之下（参见前文新闻摘要）？任天堂应该马上提高价格吗？　LO5

	政府设定了汽油零售价格的上限，夏威夷的司机们如何受到影响（参见政策透视）？　LO5




习题


	参考图3.7，确定在（a）40美元（b）20美元的价格下市场过剩或者短缺的大概规模。　LO5

	假设供求曲线稳定，举例说明1992年和1997年U2音乐会不同的市场状况。均衡价格是多少？（参见前文新闻摘要）　LO3，LO5

	给定下列数据，（a）画出市场供给和需求曲线，并确定均衡价格；（b）确定在价格为4美元时市场存在的短缺或者过剩数量。　LO2，LO3
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	假设问题3中描述的商品如此受欢迎以致每个消费者在各种价格下都有一单元的额外需求。说明该市场需求的增加，并确定新的均衡。哪一条曲线已发生了移动？沿着哪条曲线存在价格和数量的移动？　LO4

	用国内汽车市场上的供给和需求变动说明以下事件：　LO4
（a）美国经济陷入萧条。
（b）美国汽车工人罢工。
（c）进口车变得更贵。
（d）汽油的价格升高。

	画图说明2007年圣诞节市场上任天堂Wii游戏机的情况（参见前文新闻摘要）。

	假设以下数据描述了汽油市场：　LO3，LO4，LO5
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（a）均衡价格是多少？

（b）如果各种价格下的供给减少5加仑，新的均衡价格将是多少？

（c）如果政府把汽油的价格冻结在起初的价格，当供给按上述情况减少时存在多少过剩或者短缺？

（d）在曲线上说明你的回答。


	画出新闻摘要中讨论的关于学生对更高酒品价格的反应。　LO2

	用图表示如下关系：如果州长施瓦辛格在2007年的寒潮后设定一个每磅2美元的橙子价格上限，橙子市场（见前文新闻摘要）的产出状况如何？　LO5




网络活动


	登录芝加哥贸易委员会网http://www.cbot.com，找出一种价格上涨的商品和一种价格下降的商品，画出它们供给和需求的表格，表示出为什么它们的价格会变化。

	登录http://www.cnn或www.msnbc.com，并且用关键词“原油价格”搜索。查找讨论最近原油价格变化的论文。什么原因导致了原油价格的变化？用供给和需求曲线图说明文中讨论的内容。

	登录www.ebay.com，记录一些商品在30分钟期间的价格投标。用供给和需求分析解释投标的过程。
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我们如何与大公司交流

我们大部分人都花了不少时间在产品市场中。典型的一天中，你或许在去上课的路上停在一家咖啡店前，在一家快餐店里买份午餐，在街角的加油站为你的汽车加油，并在大商场里买条牛仔裤。甚至你可能在网上购物。

但当我们在产品市场中的时候，我们很少有人直接与一位商人或生产商对话。或者，至少我们是这么想的。但是，公司必须知道我们想买什么以及我们愿意为此付出多少钱，因为我们常常回到这个市场为更多的东西支付更多的钱。所以，在我们没有给他们打电话或发邮件的情况下，商家又是怎么知道这些信息的呢？

每当我们进入产品市场，你我都会给生产商发出强烈的信号。当我们发生购买行为时，我们告诉厂家：“我喜欢这个，我愿意出这个价钱。”如果我们没有购买这件商品，也表现出了一定信息。或许我们会这样说：“这个价格太高了”，或许我们会说：“这件商品太丑了，没有什么用处。”无论怎样，厂商都从我们做出购买选择时所说的内容得到信息。下次你去商场购买一条牛仔裤，对着镜子大声说：“我喜欢这些裤子，它们值78美元。”


第二编　微观经济学


第4章　消费者需求

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　为什么需求曲线向下倾斜。

2　需求的价格弹性衡量的是什么。

3　价格弹性、价格与总收入的关系。

4　哪些因素影响价格弹性。

5　广告如何影响消费者需求。
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“买到扔为止”显然是许多美国人的生活方式。一般的美国人（男性、女性或儿童）每年消费在商品和服务上的花费大约为30000美元。以现金的形式累加起来，所有美国人一年的消费将近9万亿美元。

微观经济学关注的主要问题之一是解释这种疯狂的购买行为。是什么驱使我们到百货公司、杂货商店和各种大型的商场？更确切地说：


	我们是如何决定自己购买任何一种商品的数量的？

	产品的价格变化如何影响我们购买商品的数量或我们花钱的量？

	除了价格以外，还有什么因素影响我们的消费决策？



在第3章首次出现的需求法则，为我们回答以上问题提供了一些线索，但是我们需要跳出需求法则以寻求更完整的答案。虽然意识到需求曲线是向下倾斜的这一点对我们来说很重要，但是在现实社会中，这个认识对我们并没有多大的用处。在现实社会中，生产者需要知道在不同的价格水平下，社会对商品需求的确切数量，还需要知道什么因素会影响消费者的需求。

消费者需求的特性对于公共决策来说也是很重要的。假设一个城市想要减轻高速公路的堵塞状况，鼓励更多的人使用公共交通工具。对公众的呼吁会对改变乘客的行为产生作用吗？大概不能。但是，相关的价格变化就有可能做到这点。经验证明，提高私人汽车费用（例如更高的停车费和过桥费）的价格并降低公共交通的费用，对于改变消费者的行为来说是有效的。经济学家尝试预测价格改变多少才能引起市场发生我们所希望的反应。

你的学校也会关心消费者需求的详细情况。如果学费又一次上涨，一些学生就会跑到别的学校，其他的学生可能选学较少的课程。当入学率开始下降的时候，学校的负责人可能就学费问题向经济学教授征求一些建议，教授的建议将基于对消费者需求的研究。


消费模式

开始研究消费者需求的一个好方法是观察消费者是怎样花掉他们的收入的。图4.1提供了一个简要的总结。消费者全部开销的一半用于食物和住房。形象地说，在消费者花掉的每1美元中有33美分用于住房——包括租赁、修缮、公用支出和草籽的各项费用。另外13美分用于食物，包括在杂货店和麦当劳购买的食物。我们还把许多钱花在汽车上：运输工具的支出（购买和维护汽车的费用，购买汽油和保险的费用）用掉了这1美元中的18美分。
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图4.1　消费者的钱是怎样花费的
消费者把他们的收入花费在各种商品和服务上。通过说明一般消费者的钱是如何花费的，图4.1对这些消费决定做了一个大体的总结。经济理论的目标是解释并预测这些消费选择。
资料来源：U．S．Department of Labor，2005，Consumer Expenditure Survey．



总体上，住房、交通、食物和医疗花费占了一般家庭预算的70％。大多数人把这些当作是“基本需要”。但是，并没有规定说，每一个消费者都必须将1美元中的12.8美分用于食品，或者“必须”将预算的32.7％用于住房。图4.1揭示的是，一般说来消费者是如何选择花费他（她）的收入的。我们当然也可以选择别的方式来花掉我们的收入。

对消费模式的进一步考察揭示出，有时我们确实会改变自己的习惯。过去10年中，我们对红肉（未煮前颜色是红色的肉类，尤指牛、羊肉。——译者注）的年消费量从每人125磅下降到115磅。同时，我们对鸡肉的年消费量从每人47磅上升到70磅。与10年前相比，我们现在消费较少的咖啡、威士忌酒、啤酒和鸡蛋，却消费较多的葡萄酒、芦笋和冰淇淋。今天，移动电话和DVD播放机被认为是必不可少的，尽管15年前没有一个人拥有这些产品。是什么促使消费模式发生了这些变化呢？

消费中的某些变化更加突然。在1990～1991年的经济衰退期间，美国人突然停止了对新汽车的购买。这是否意味着汽车不再必需了呢？当2007年汽油价格急剧上升时，人们就较少地使用自己的汽车。这是否表明他们不太喜欢驾驶了呢？或者，是收入和价格的变化改变了消费者的行为？


需求的决定因素

在寻求对消费者行为的解释时，我们必须认识到经济学并不能做出完满的回答。但是它却为我们提供了一种有别于其他领域的研究视角。

社会精神病学的解释

首先，来考虑一下其他学科提供的对消费者行为的解释。精神病学家和心理学者能够做出明确的解释。奥地利精神病学家弗洛伊德（Sigmund Freud，1856～1939）是最早把我们人类描述为下意识的（无意识的）恐惧、变态心理和焦虑的综合物的人之一。弗洛伊德认为，我们不断地争取更高水平的消费是为了满足我们对于安全、性和自我价值的追求。如同人的本性，我们以能表现自己身份和价值的方式来穿着和装饰。因为满足口腹之欲，我们要吃很多东西，抽很多香烟。在妈妈的怀里撒娇是为了获得安全感。一般说来，任性能引起我们孩提时代的安全感和满足感。超大型的住房和汽车能给我们提供一个温暖和安全的源泉，就像当初在妈妈子宫里得到的感觉一样。另一方面，我们经常购买和消费一些自己并不想要的东西，只是为了发泄对父母（或其他人）的反抗情绪。从弗洛伊德的观点看来，本我、自我和超我之间持续的相互影响激发我们不断地购买、购买、再购买。

社会学家为我们的消费行为提供了另外的解释。他们强调了我们对于自己能在人群中出类拔萃和得到众人赏识的向往。对具有超常才能的人来说，很容易就能得到别人的赏识。但是对一般人而言，要获得这种赏识可能就要依赖惹人瞩目的消费。一辆更大的汽车、一件更时尚的衣服、一次更具有异国情调的休假都能引起大众注目甚至赏识。因此，我们不断地争取更高水平的消费——使自己能超越与自己社会地位相当的人，而不是仅仅和他们保持一致。

当然，并不是所有消费都源于对自我或身份的关注。我们购买的有些食物是为了生存，有些衣服是为了温暖，有些住房是庇护所。可是，一个典型美国消费者的收入远远多于满足这些基本需求所需的费用。在今天的经济条件下，消费者拥有许多可自由支配的收入，能够用来满足自己心理上或社会地位上的渴求。结果单身女性把大量的钱花费在衣服和宠物上；而男人也能在娱乐、食物和酒（参见新闻摘要）上自由地消费；而十几岁的青少年则是通过购买电子产品、汽车和衣服来炫耀他们的富足（如图4.2）。
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图4.2　富裕的年轻人
青少年一年的花费超过3000亿美元。这些花费中的大部分用于汽车、立体声音响和其他耐用品。美国青少年拥有特定物品的比例如图所示。
资料来源：Teenage Research Unlimited（2006 data）．
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男性和女性的比较：他们是怎样花钱的

男性真的和女性不同吗？如果花费习惯是一些线索的话，男性确实不同于女性。这是从美国劳工统计局（BLS）最近关于消费者花费的调查中得出的结论。下面是劳工统计局对自食其力的年轻男女（25岁以下）花费习惯的一些发现。

共同的特征


	年轻男性能用来花费的收入（13680美元）比女性（10741美元）更多。但是，所有的男女都深深地陷入负债中——他们的花费比他们的收入要多4000～6000美元。

	男人和女人都不在慈善事业、阅读或卫生保健上花费很多。



不同的特征


	男性花费在速食店、饭店和外卖上的费用比女性多出30％。

	男性花费在酒精饮料和香烟上的钱是女性花费的两倍。

	男性花费在电视、汽车和立体声设备上的钱是女性花费的两倍。

	年轻女性花费在衣服、宠物和个人保健上的钱是男性的两倍。



资料来源：U．S．Bureau of Labor Statistics，2005 Consumer Expenditure Survey．

注：消费模式由于性别、年龄和其他特征的不同而不同。经济学家设法分离出影响消费者行为的共同因素。



经济学的解释

尽管精神病学家和社会学家为这些不同的消费模式提供了许多解释，但他们的解释都有不足之处。社会精神病学理论最多只告诉了我们为什么十几岁的青少年、女性和男性会对某些商品和服务产生渴望，但并没有解释出哪种商品将被实际购买。渴望仅是消费过程的第一步。为了获得商品和服务，一个人必须愿意并且能够为他想要的东西付费。生产者不会仅仅因为你想满足自己的渴望（如弗洛伊德所说）而把他们的产品给你，他们希望你用钱来交换他们的产品。因此，价格和收入与更基本的渴望和偏好一样都与消费决策相关。

在解释消费者行为的时候，经济学家把重点放在对商品和服务的需求上。说某人需求（demand）某特定商品，是指在一定价格水平下他或她能够并愿意购买这种商品。在市场中，金钱告诉我们：支付的意愿和能力非常重要。许多强烈渴望保时捷（如图）汽车的人可能既没有真正购买它的能力，也没有这样的意愿；他们对保时捷汽车没有需求。同样，许多有钱人愿意并能够购买某些商品仅仅是因为他们有一点点渴望得到这种商品，他们对所有种类的商品和服务都有需求。

一个人购买某商品的意愿和能力是由什么决定的呢？正如我们在第3章中看到的，经济学家已经提出了对消费者需求的四种不同影响：偏好、收入、预期和其他商品的价格。再次注意到，渴望（偏好）仅仅是需求的一个决定因素。在特定的价格水平下，需求的其他决定因素（收入、期望和其他商品）也会影响一个人是否愿意并能够购买某种特定商品。
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也许，你想要一部这样的车，但是你能够并且愿意购买吗？
Getty Images



正如第3章所述，一种商品的市场需求（market demand）就等于所有单个消费者的需求总和。因此，某特定商品的市场需求由以下因素决定：


	偏好（对这种或其他商品的渴望）

	收入（消费者的收入）

	预期（对收入、价格、偏好而言）

	其他商品（它们的可得性及价格）

	市场中的消费者数量



接下来，我们将讨论需求的这些决定因素如何使需求曲线向下倾斜。我们的目标不仅是对消费者行为做出解释，而且还要理解（并预测），当一种商品或者服务的价格或需求的潜在决定因素改变时，消费模式是如何相应变化的。


需求曲线

效用原理

对需求的经济学分析的起点是简单易懂的。经济学家将消费者偏好看作社会精神病学和文化影响的产物，他们不会深入探究这些偏好的起源。经济学家只是注意到某些偏好（渴望）的存在，然后考察这些偏好是如何影响消费决策的。假设一种产品能给我们带来的快乐越多，我们愿意为它支付的价钱就越高。如果看电影时大嚼奶油爆米花确实能给你带来快乐，那么你很可能愿意用很高的价钱去购买它。如果你对爆米花没有特别的喜好或强烈的渴望的话，那么在你吃爆米花之前，电影院的人可能早就把它扔掉了。

总效用和边际效用　经济学家用效用（utility）这个词来描述我们从商品和服务中获得的预期的快乐或满足感。总效用（total utility）是指从一种产品的全部消费中获得的满足感的数量。相反，边际效用（marginal utility）是指从某种商品的最后一单位（边际单位）消费中所获得的满足感。

边际效用递减　总效用和边际效用的概念不仅说明了人们为什么会在电影院买爆米花，还说明了人们为什么在某些时候会停止购买。即使非常喜欢吃爆米花（即从中得到很大的效用）并且买得起的人，也不能无限量地吃爆米花。为什么不会呢？大概是因为每一口爆米花所带来的快乐在逐渐减少。第一包爆米花可能带来感觉上的满意，但是第二或第三包就有可能引起胃痛了。我们这样来表达这种感觉上的变化：第一包爆米花的边际效用高于第二包爆米花的附加效用或者说边际效用。

爆米花偏爱者的行为并不奇怪。一般说来，当我们持续消费一种产品时，我们从这种产品中获得的附加效用的量是下降的。第三块比萨饼没有第一块那样诱人，第六瓶汽水也没有第五瓶那样好喝，等等。实际上，边际效用递减的这种现象非常普遍，以至于经济学家针对这一现象提出了一个规律——边际效用递减规律（law of diminishing marginal utility）：随着对某商品消费量的增加，每一单位商品所产生的额外效用递减。

边际效用递减规律并不是说我们不喜欢第三包爆米花、第二块比萨饼或者第六瓶汽水，只是说我们不会像喜欢先前消费过的那样喜欢而已。要注意，在这里时间也很重要：如果第一块比萨饼是去年吃的，而第二块是现在吃的，那么它们的味道可能一样棒。边际效用递减规律适用于较短的时间周期。

边际效用递减规律如图4.3所示。左图描述了我们吃爆米花所获得的总效用。在我们吃前五包（啊！）爆米花的时候，总效用是连续增加的，但是总效用递增的幅度越来越小。图4.3中总效用曲线的每个连续上升步幅比前一个短一点。
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图4.3　总效用和边际效用　消费一种产品的总效用（图a）来自于每一个连续单位的边际效用。总效用曲线展示了前五包爆米花对总效用的贡献。注意到每一个连续的步幅是越来越小的，这反映了边际效用递减规律。
　　第六包爆米花使总效用步幅下降。实际上，第六包使总效用减少了。这表明第六包的边际效用是负的。
　　边际效用曲线（图b）表明每增加一个单位的消费，总效用的变化量。它源自总效用曲线。前五包的边际效用虽然是正的但却是递减的。



图4.3中总效用曲线的每个台阶的高度表示边际效用——总效用的增量。图4.3右图说明了这些边际增量——总效用曲线（左图）中每个台阶的高度。这个曲线图更清晰地说明了边际效用是如何递减的。

不要将边际效用递减和不喜欢的概念相混淆。图4.3并没有包含第二包爆米花令人不满意的意思。它只是说明第二包令人满意的程度没有第一包高。但是，第二包给人的感觉依然很好。我们是如何知道的呢？因为它的边际效用是正的（右图），并且，当吃完第二包以后，总效用（左图）是增加的。只要边际效用是正的，总效用就一定增加。

当吃到第六包爆米花的时候，情况急剧变化。根据图4.3，第六包爆米花使人彻底忘记了爆米花所带来的良好感觉。这时，恶心和胃痛的感觉占了上风。第六包爆米花确实非常令人讨厌，正如图4.3所反映的那样，这时总效用下降并且边际效用是负的。只有吃五包爆米花的时候我们是比较高兴的——我们拥有了更多的总效用。第六包爆米花——带来负的边际效用——使整体的满足感降低了。这种感觉和你吃了过多的汉堡包之后的感觉是一样的（如漫画所示）。

边际效用不但解释了为什么我们会在吃破肚皮之前停止进食，还解释了为什么我们在饮用水上花费那么少。水对我们来说具有很高的总效用：没有水我们无法生存。但是水的边际效用很低，因此，我们不愿意为加一杯水花很多钱。

并不是所有商品都能到达零边际效用（或更少的负边际效用）。但是，比边际效用递减规律更为普遍的原理却是我们每天都能遇到的。也就是说，不断增加的商品数量最终将使满足感的增量变小。总效用持续增加，但是随着消费量的增加，总效用增加的速率却越来越小。当然，边际效用递减规律也存在一些例外，但是不多。（你能想到一些吗？）

价格与数量
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你可以拥有许多好东西，但无论你怎样喜欢一样东西，随着消费量的增加，边际效用都会递减。
来自Invitation to Economics．2d ed．，James Eggert，p．160．Copyright © 1991 by Bnsuecone Books．Mayfield Publishing Company．Reprinted by permission of the publisher．



本质上，边际效用是我们对特定商品渴望程度的一个衡量标准。但是，我们将会购买哪种商品呢？很明显，我们不会总是购买我们最渴望的产品。价格往往是一个问题。我们时常不得不购买边际效用较少的商品，只是因为它们的价格较低。这也是大多数人不能拥有保时捷的原因。我们对保时捷的渴望（“喜好”）可能是强烈的，但是它的价格比我们的渴望还高。大多数人面临的难题是不知怎样才能调和自己的喜好与银行存款余额。

在决定是否购买某种商品时，我们的注意力很快就集中到一个单一变量上，即价格。暂时假设消费者的偏好、收入和预期都不变，并且其他商品的价格也是固定的。这就是我们在第1章中提到的其他条件不变（ceteris paribus）的假设。这并不意味着影响消费者行为的其他因素是不重要的。更确切地说，其他条件不变的假设只是允许我们在某个时刻把注意力全部集中在一个变量上而已。在这个例子中，我们把注意力放在价格上。我们想知道的是，当价格多高时同一消费者才愿意多购买一单位的此种产品。

边际效用和其他条件不变的假设使我们能够回答这一问题。一种商品提供的边际效用越多，你愿意支付的金钱就越多。但是，随着一种产品消费数量的增加，边际效用会递减。因此，你不愿意为了购买额外数量的同种商品而花费同样多的钱。常看电影的人也许非常愿意花50美分来购买一盎司令人垂涎的奶油爆米花，但是，他们可能不愿意花同样多的钱来购买第二或第三盎司。这对于第二块比萨饼、第六瓶汽水来说是同样的道理，依此类推。假设消费者的收入、偏好和预期以及其他商品和服务的价格不变，那么只有当一种商品的价格下降时，消费者才愿意购买更多的数量。也就是说，当一种商品的边际效用递减时，我们的购买意愿也是递减的。

一种商品的需求数量和价格之间的这种反向关系就是我们所说的需求法则（law of demand）。图4.4就爆米花的例子又一次阐述了这种关系。注意，需求曲线（demand curve）是向右下方倾斜的：在较低的价格水平下，人们会购买更多的爆米花。
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图4.4　需求表和需求曲线
因为边际效用递减，所以只有在较低的价格下消费者才愿意购买更多数量的同种商品。这里的需求表和需求曲线展示了不同价格下的需求量。
　　曲线上A～J点对应于表中A～J行。如果爆米花的价格是每盎司25美分，消费者就会购买12盎司（曲线上F点）。只有当价格下降时，才会有更多对爆米花的需求（G～J点）。



我们为什么会对爆米花产生渴望或者我们的渴望为什么会减退？需求法则和边际效用递减规律一点也没有解答。那是精神病学家、社会学家和生理学家的工作。经济学法则只描述我们的市场行为。


价格弹性

需求理论有助于我们解释消费者行为。可是，我们常常需要更多具体的信息。假设你拥有一家电影院并且非常关心爆米花的销售情况。知道需求曲线向右下方倾斜，并不能告诉你该制定什么样的价格。你真正想知道的是，当你提高或降低价格时，爆米花的销售量将会改变多少。

航空公司也想知道类似的具体数据。航空公司知道在圣诞节前后，即使它们收取全价也照样能让飞机座无虚席。但是，假期过后，人们就没有多少旅游的欲望了。航空公司想让飞机在二月份满载的话，就必须提供打折机票。但是，它们的票价要降低多少呢？这取决于跟价格降低相比乘客流量改变了多少。

苹果公司在2007年也遇到类似的问题。苹果公司以每部599美元的价格推出了新的iPhone手机，该产品一炮走红。但是苹果公司想要卖掉更多，于是他们将价格降到399美元，日销售量从9000部猛增至27000部（见新闻摘要）。
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降价将iPhone的销售量增至三倍

Piper Jaffray公司的吉恩·蒙斯特对于苹果商店进行了50小时的调查，提供了迄今为止最权威的关于iPhone销量的估计数据。他将他的数据与昨天苹果于周日销售了其第100万部iPhone的报告进行了整合，以计算上周降价33％的影响。

根据蒙斯特的估计，在降价前，苹果和AT＆T每天平均销售9000部iPhone，这将使得截至9月5日的季度销量达到594000部。在上一季度，这两个公司已经销售了270000部。为了在9月9日前使销量达到100万，他们必须销售超过136000部手机，或者说每天销售27000部——200％的增长。
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Apple
资料来源：Posted by Philip Elmer-DeWitt on September 11，2007，Track-Back，http://www.typepad.com/t/trackback/8162/21507321．



注：根据需求法则，当价格下降时，需求量增加。需求的价格弹性描述了消费者对于价格变化的敏感程度。



所有这些决策的核心问题是需求数量对价格变化的反应。消费者对价格变化的反应用需求的价格弹性来衡量。具体来说，需求的价格弹性（price elasticity of demand）是由需求量变化的百分比除以价格变化的百分比得来的——也就是：
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假设，我们把爆米花的价格提高了20％。由需求法则，我们得知爆米花的需求数量将下降。但是，我们需要观察市场行为来了解销售量将会下降多少。假设销售量（需求数量）下降了10％。然后，我们就可以计算需求的价格弹性了：
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因为价格和需求量的变化常常是反向的，所以E的值是负数（这个例子中是-0.5）。然而为了简便起见，我们使用E的绝对值（没有负号）。我们可以得出以下结论：爆米花需求量减少的比例是价格升高比例的一半。当爆米花的价格上升时，常看电影的人就会很不情愿地减少对爆米花的消费。

需求富有弹性和缺乏弹性

我们可以用富有弹性、缺乏弹性和单位价格弹性中的任意一个来描述对不同商品的需求。如果E大于1，我们就说需求是富有弹性的——消费者对价格变化的反应很强烈。

如果E小于1，我们就认为需求缺乏弹性。爆米花就是这种情况，它的价格弹性只有0.5。如果需求缺乏弹性，消费者对于价格的变化并不十分敏感。

如果E等于1，需求具有单位价格弹性。在这种情况下，需求量变化的百分比与价格变化的百分比是相等的。

让我们看看吸烟的情况。许多吸烟者都说，他们会为香烟“不惜一切”。但是的确如此吗？如果香烟的价格是原来的两倍或三倍，吸烟者对香烟的消费量会始终保持不变吗？研究结果是否定的：较高的香烟价格的确能抑制香烟的消费。对香烟的需求至少存在一定程度的价格弹性。但是，需求弹性较低。表4.1表明，香烟需求的价格弹性只有0.4。





	弹性类型
	估计值


	相对有弹性（E＞1）
	


	　航空旅行，长期
	2.4


	　鲜鱼
	2.2


	　新车，短期
	1.2～1.5


	具有单位弹性（E＝1）
	


	　私立教育1.1


	　广播和电视1.2


	　鞋子0.9


	相对无弹性（E＜1）
	


	　香烟
	0.4


	　咖啡
	0.3


	　汽油，短期
	0.2


	　长途电话
	0.1







表4.1　价格弹性估计
价格弹性差异很大。汽油的价格上涨时，消费者几乎不会减少消费。但是当鱼的价格上涨时，人们会明显减少对鱼的消费。这些差异反映了便捷的替代品的可获得性、商品的价格，以及改变行为所需要的时间长度。
资料来源：Compiled from Hendrick S．Houthakker and Lester D．Taylor，Consumer Demand in the United States，1929-1970（Cambridge，MA： Harvard University Press，1966）； F．W．Bell，“The Pope and Price of Fish，”American Economic Review，December 1968； and Michael Ward，“Product Substitutability and Competition in Long-Distance Telecommunications，” Economic Inquiry，October 1999．

虽然一般的成年吸烟者对香烟的价格不敏感，但是十几岁的青少年吸烟者对于香烟的价格十分敏感。随后的新闻摘要说明，香烟价格每上升10％，青少年吸烟者的数量几乎会下降7％。所以，青少年吸烟者的价格弹性为：
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在十几岁的青少年中，吸烟人数猛增

在美国的青少年中，吸烟者的比例曾经连续15年下降。但是，从1992年开始，这个比例开始急剧攀升。到1997年，青少年中吸烟者的比例比1991年的最低水平增加了三分之一。

针对20世纪90年代青少年吸烟人数激增的现象，一种常见的解释是把它归咎于90年代初香烟厂商价格战所引发的香烟价格的急剧下降。Gruber Zinman发现香烟的价格能够明显地影响青少年的消费决策。作者估计香烟价格每下降10％，青少年吸烟者的数量会上升大约7％，这样高的价格敏感程度远远超过成年吸烟者。所以，自20世纪90年代初以来香烟价格的下降就能够解释从1992～1997年，青少年吸烟的比例为什么会增加了将近四分之一。类似地，1998年青少年吸烟者的数量显著降低，至少有部分原因是香烟首次急剧上升，这种香烟价格的急剧上升是从20世纪90年代初开始的。作者也发现，同白人青少年和那些父母受过较多教育的青少年相比，黑人青少年和其他一些父母所受教育比较少的青少年更容易受到香烟价格的影响。

资料来源：National Bureau of Economic Research，NBER Digest，October 2000，P．1．

注：通过提高香烟价格来控制青少年吸烟的效果依赖于需求的价格弹性。



因此，较高的香烟价格是控制青少年吸烟者的有效政策。1998年香烟大幅提价后，青少年吸烟者数量的减少证明了这种预期。

根据表4.1，航空旅行的价格弹性更大一些。一旦宣布机票打折，航空公司的订票电话就会忙碌起来。如果机票打7.5折，乘客就会增加60％。由表4.1可见，航空旅行的价格弹性高达2.4，也就是说，需求量变化的百分比（60％）是价格变化百分比（25％）的2.4倍。根据前文的新闻摘要，iPhone需求的价格弹性明显比2.4要大。

价格弹性和总收益

价格弹性的概念有力地否定了这样一种广泛的误解，即认为生产商总是给商品制定尽可能高的售价。除非在商品完全没有价格弹性（E=0）这样极其特殊的情况下，这样的定价策略一般而言是不明智的。事实上，更高的售价可能反而会降低总的销售收入。

卖者的总收益（total revenue）是指卖者出售商品得到的货币数量。总收益取决于售出商品的数量和售价。具体地说：

总收益=价格×销售量

如果爆米花的价格是每盎司25美分，总共售出12盎司（图4.5中的F点），那么总收益就是3美元。总收益可以用图4.5矩形阴影区（矩形的面积等于高p乘以宽q）来表示。
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图4.5　价格弹性和总收益
销售收益等于销售价格乘以销售量。可以用矩形的面积p×q来表示。矩形阴影区就代表了3美元的销售收益，此时售价25美分，销售量12盎司。
　　如果价格下降到20美分，矩形面积和总收益将会增加（请看虚线围起的矩形），因为在该价格范围内需求是富有弹性的（E＞1）。
　　如果需求缺乏弹性（E＜1），价格的削减将减少总收益，如同这里价格低于20美分时。



降价的影响　现在考虑爆米花降价后总收益如何变化。总收益会随之下降吗？也许不会。让我们回忆一下需求法则：随着价格的下降，需求量上升。因此，总收益事实上可能随着爆米花价格的下降而增长。收入是增长还是下降取决于价格下降时需求量变化多少。这就把我们带回到需求的价格弹性概念上。

假设爆米花的价格由每盎司25美分下降到20美分。总收益会发生什么变化呢？由图4.5可知，F点的总收益是3美元。在20美分这样一个较低的价格下，销售量明显增加（至16盎司）。事实上，销售量增加得如此多，以至于总收益也随之增长了。G点的总收益（3.2美元）多于F点的总收益（3美元）。由于价格下降时总收益反而上升，所以在当前的价格范围内需求一定是具有价格弹性。

随着价格的不断下降，总收益并不能持续上升。在极端情况下，价格下降至零，总收益一定也下降到零。所以，随着价格的下降，在需求曲线的某个地方，总收益也开始下降。在图4.5中，当爆米花的价格由20美分下降到15美分时就发生了上述情况。销售量虽然上升了（至20盎司），但是不足以弥补价格的下降。所以总收益反而由G点（3.2美元）下降到H点（3美元）。本例中总收益之所以下降，是因为与价格下降的幅度相比，消费者对价格下降的反应较小。换句话说，此时需求缺乏价格弹性。所以，我们可以得到如下结论：


	如果需求缺乏价格弹性（E＜1），降价会减少总收益。

	如果需求富有价格弹性（E＞1），降价会增加总收益。

	如果需求具有单位价格弹性（E=1），降价不会引起总收益的变化。



表4.2同样总结了这些反应，以及价格上升的情况下总收益的相应变化。





	需求
	当价格上升，总收益将
	当价格下降，总收益将


	富有弹性（E＞1）
	下降
	上升


	缺乏弹性（E＜1）
	上升
	下降


	单位弹性（E=1）
	不变
	不变







表4.2　需求的价格弹性和总收益
较高价格对总收益的影响取决于需求的价格弹性。仅当缺乏弹性时，较高的价格才会带来较高的总收益。如果是富有价格弹性，较低的价格反而会带来较高的总收益。

一旦我们了解了需求的价格弹性，我们就可以预测消费者对价格变化的反应。同样，我们还可以预测销售商提高或降低价格时总收益的变化情况。

价格弹性的决定因素

表4.1列举出一些常见商品和服务的价格弹性。价格弹性的巨大差异在于如下几个因素。

必需品与奢侈品　一些商品对于我们的日常生活而言非常重要，我们将它们视为生活必需品。梳子、牙膏或者一本教材都可以列入这个范畴。我们对这些商品的需求太强烈了，以至于很难想象如果没有这些商品我们的生活会变成什么样。所以，当价格上升时，我们对这些必需品的需求变化不大。也就是说，必需品的需求相对缺乏价格弹性。

相比之下，奢侈品是那些虽然我们想拥有、但是一般不会购买的商品，除非我们的收入猛增或者奢侈品大幅度降价。度假旅行、新车和高清晰度电视都属于这类商品。我们希望拥有它们，但是没有的话也可以。因此，奢侈品的需求相对富有价格弹性。

替代品的可得性　我们对于必需品的定义还取决于此商品的替代品的可得性。如表4.1，对鱼的需求具有高的价格弹性反映了这样一个事实：当鱼价上升时人们可以总是选择鸡肉、牛肉或者猪肉等作为替代品。与此不同的是，大多数喜欢喝咖啡的人很难找到一种饮料来取代咖啡。所以，如果咖啡的价格上升，并不会导致消费量的明显降低。同样地，汽油的需求缺乏价格弹性也说明对于大多数车辆来说，没有其他燃料可以替代汽油。一般说来，一种商品的替代品的可得性越大，这种商品的需求价格弹性就越大。这就是纽约从将每包香烟的价格从6美元涨到7.5美元中得到的教训。市区的销售量急剧下降（见新闻摘要），因为吸烟者转向毗邻的国家和城市、印第安人保留地以及互联网去购买香烟。
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美国国内最高的香烟税使销售量减半

根据昨天公布的数据，自上月纽约市对香烟征收美国国内最高的香烟税起，纽约香烟销售量减少了几乎一半，征税使得很多香烟的价格增至每包7.5美元。

纽约市财政部发言人萨姆·米勒说，作为征税的第一个月，全市7月份香烟销售总量是15630000包，与去年7月的29220000包相比下降了47％。

布隆伯格政府将纽约市香烟税从每包8美分增至每包1.5美元，除此之外每包香烟还要征收1.5美元的州香烟税。纽约市长迈克尔·布隆伯格将此项政策视为公众健康的倡议，以使人们戒掉香烟，而不是作为赚钱的工具……

不知道有多少纽约人已经戒烟了，这真是难以估计。

但是很多吸烟者去了其他地方。巴里·华莱士在马斯蒂克（Mastic）附近长岛上的普斯柏德印第安保留区（Poospatuck Reservation）拥有一个普斯柏德香烟店，以每包3.9美元的价格销售万宝路。华莱士说，他见到了很多新的顾客，但是没有大规模的上升，并且尚不清楚是由于新的税收还是仅仅是每年夏天都要涌向长岛的人群。

“我们正在试着弄清是由于夏天的原因还是由于税收，”他说，“还有很多网站从其他州和保留区销售香烟，现在的等式不同了。” 

——Michael Copper

资料来源：New York Times，October 16，2002．Used with permission．

注：一般来说香烟的需求是缺乏弹性的。然而，纽约市高税收香烟的需求是富有弹性的，因为吸烟者可以从其他地方买到香烟。



相对于收入的价格　影响价格弹性的另外一个关键因素是商品价格本身。如果一种商品的价格相对于消费者收入来说很高，那么这种商品的价格变化就很重要。例如航空旅行或是新车都是比较昂贵的消费品，所以价格的微小变动也会明显影响消费者的预算（和消费决策）。一般说来，对于这种贵重商品的需求富有价格弹性。相比较而言，对大多数人来说咖啡的价格较低廉，价格变动很大的百分比也不会对消费行为造成显著影响。

消费者行为的其他变化

在开始讨论时，我们强调过我们将重点关注一种商品的价格及其需求量，因此我们忽略其他的一切。但是，现在是时候考虑其他因素对消费者行为的影响了。

替代品　飓风卡特琳娜和丽塔的来袭使得汽油价格上升，消费者减少开车。他们怎么出行？有时候，他们减少出行，但是他们也更多地利用公共交通工具，例如公共汽车、地铁以及火车。因此，公共交通成为较高汽油价格和私人交通的替代品。当某种商品的价格上升时，其替代品的需求量增加（向右移）。当电影院价格上升时，对DVD的需求量上升；当机票价格下降时，对汽车和火车旅行的需求随之下降。

互补品　2005年汽油价格的上升对于运动型多功能汽车的销售有着相反的效果。正如下面的新闻摘要所述，当汽油价格上升时，卡车和运动型多功能汽车的销售量下降。“油老虎”（耗油量大、大排量的汽车。——译者注）和汽油是互补品，不是替代品。如果另一种商品的需求沿着与某种商品价格变化相反方向（上升或者下降）变化，那么这两种商品是互补品（例如，汽油价格上升时，运动型多功能汽车的需求量下降）。如果它们沿着相同的方向移动，那么它们就是替代品（例如，汽油价格上升时，地铁需求增加）。
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汽油价格上涨，卡车和运动型多功能汽车销量剧减

随着汽油价格的急剧上涨，底特律卡车9月份的销量有所下降，消费者转向购买燃油效率更高的汽车。

飓风卡特琳娜使汽油价格涨至每加仑3美元甚至更高。上月客车的销量有所增加，而大油耗运动型汽车的销售有所衰减。总之，行业销售增量9月份比一年前下降了7.6％。

通用汽车公司报道与去年同期相比汽车销售下降了24％。福特汽车的销量下降了20％。

在本田公司，作为该公司最受欢迎的小型车之一的思域（Civic），其销量比去年增加了37％。本田报告说思域油电混合型汽车销量增加了25％，而本田普锐斯（Prius）的销量几乎翻番，达到每月8193辆。

——Sholnn Freeman

资料来源：Washington Post，October 4，2005，p．D01
©2005，The Washington Post，reprinted with permission．

注：一种商品价格的变化将导致另一种商品需求的变化。更高的油价降低了运动型多功能车（互补品）的需求，同时增加了油电混合型汽车（替代品）的需求。



真正重要的是要注意到一种商品价格的变化不仅会影响到该商品的需求量（由价格弹性衡量），而且会影响到其他商品的需求量（替代品和互补品）。这就是为什么汽车制造商担心汽油价格、唱片公司担心音乐下载价格的原因。

收入变化

如果消费者有更多的钱用来花，那么汽车制造商和唱片公司将少些担心。正如我们早些时间观察的，收入是需求的一个决定因素。我们对于需求曲线的分析是基于其他条件不变的假设，惟一变的就是价格。这种假设让我们能够研究价格变化如何推动消费者沿着需求曲线上下移动。但是如果我们的收入增加了，在任何价格上我们都能购买更多商品。我们用需求曲线的移动来解释收入的变化，而不是沿着曲线移动（由价格变化引起）。当经济进入衰退期时，人们失去工作和收入，多数商品的需求——尤其是大项目，例如汽车、旅游和新房子——将会下降（需求曲线向左移动）。在经济比较繁荣的时期，收银机则忙个不停。
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买者注意——广告的角色

营销人员很快意识到需求曲线移动的重要性。厂商不能改变消费者的收入，但是需求的其他决定因素呢？偏好不是其中的一个决定因素吗？

一个全新的赚钱机会突然出现了。如果厂商能够改变消费者的偏好，就可以使需求曲线向上移动，并且以更高的价格卖出更多的产品。他们如何做到这一点呢？广告。正如前文中提及的，精神病学家认为人是一个复杂的混合体：充斥着各种各样的原始欲望、内心的焦躁不安，并具有阶层意识。他们认为人们进入市场时伴随着困惑的感觉，这种感觉包括内疚、不安全和野心。另一方面，经济学家把消费者看作理性“经济人”，认为消费者知道自己想要什么和怎样满足自己的需求。然而事实上，我们并不总是了解自己需要什么，以及哪些商品能够满足自己的需求。这样的不确定性给广告业创造了一个绝好的发展空间。

生产商通过电视、广播、杂志或者广告牌等渠道来说服我们购买、购买、再购买。美国生产商每年花费2000多亿美元来改变消费者的偏好。这就相当于在每位消费者身上花费了400美元，这是全世界最高的人均广告费（参见新闻摘要）。许多广告（包括产品上的商标）用来提供现有商品的信息，或者是吸引消费者对新产品的注意。但是也有许多广告是利用了我们的感觉和对某些知识的缺乏。意识到消费者的负疚感、不安全感和性饥渴，广告商为我们提供了免责、认知和爱情的画面和承诺：我们要做的就是购买合适的商品。
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哪里的广告最频繁

人均广告投入最多的国家。
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资料来源：Ad Age Global（February 2001）．
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The McGraw-Hill Companies，Inc．
Andrew Resek，photographer



注：广告试图改变消费者的偏好，进而引起需求变化。



广告商的一大秘诀就是利用我们的不安全感。品牌形象给予消费者对商品的认同感。吸万宝路香烟让人联想到充满男子汉气概的牛仔；喝某些品牌的啤酒或者伏特加意味着成功的社会地位；使用某些品牌的香水使你产生不可抵挡的性感魅力；穿X牌牛仔裤使你显得非常时尚。或者至少，广告商们希望我们这么认为。

需求是被创造出来的吗？　不能把所有“愚蠢”的消费行为都归咎于广告的误导。即使是从没有受过广告诱惑的原始部落中的成员，也会使用戒指、手镯和垂饰来打扮自己。而且，有史以来，消费就一直增长，但是广告形成气候却是最近40年的事情。

虽然我们不能说是广告使我们产生了需求，但是广告的确鼓励了我们满足需求的特定方式。所有广告的目的都是改变我们的消费决策。正如一些商品使用特定的品牌形象来吸引顾客一样，慈善团体使用一些饥饿的、衣衫褴褛的孩子的图片来进行募捐。同样，公务员候选人也通过公众活动的噱头来争取选票。在消费品方面，广告设法通过增加我们对于某种商品或服务的偏好，从而刺激我们的购买欲望。一个成功的广告使产品的需求曲线向右移动，使消费者在所有的价格水平上都提高了消费量（参见图4.6）。广告还能够提高消费者对品牌的忠诚度，使得需求曲线的价格弹性降低，从而在产品提价时消费量变化不大。即使没有完全达到目的，通过上述方式，广告还是成功地改变了我们的消费支出分配。
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图4.6　广告对需求曲线的影响
广告试图增加我们对于某种商品的偏好，如果我们的偏好（商品的边际效用）增加了，我们消费的意愿就会增加。广告使得需求曲线向右移动，并且常常会导致弹性下降。




总结提要


	我们对商品和服务的渴望源于个性和社会动力，且无法用经济理论加以解释。经济学理论关注需求——也就是在不同价格下，我们购买某种商品的意愿和能力。　LO1

	效用是指我们从某种商品或服务中得到的满足感。总效用是指我们从某种商品的全部消费中所得到的满足感。边际效用是指最后一单位商品给我们带来的满足感。　LO1

	边际效用递减规律告诉我们，我们对某种商品的消费越多，我们从附加的一单位商品中所获得的快乐就越少。这是需求法则的基础。　LO1

	需求的价格弹性（E）用来定量地描述消费者对价格变化的反应（其他条件不变）。它等于需求量的变化百分比除以价格的变化百分比。　LO2

	如果需求是富有弹性的（E＞1），价格的微调就会导致消费量的明显变化。“富有弹性”的需求意味着消费者对价格的变化非常敏感。　LO2

	如果需求是富有弹性的，提高价格会降低总收益。只有在需求缺乏价格弹性时，价格和总收益才以同方向变化。　LO3

	需求曲线的形状和位置取决于消费者的收入、偏好、期望以及其他商品的价格和可得性。如果以上因素中的任何一个发生了变化，其他条件不变的假设就不成立了，需求曲线就会移动。　LO4

	广告设法改变消费者的偏好从而刺激购买意愿。如果消费者偏好发生了变化，需求曲线也会发生相应的移动。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

需求

市场需求

效用

总效用

边际效用

边际效用递减规律

其他条件不变

需求法则

需求曲线

需求的价格弹性

总收益


问题讨论


	为什么在自助餐厅里人们总是吃得很饱？请你使用效用和需求理论来解释一下。　LO1

	社会对你所在大学提供的教育产品需求如何？每一个专业又如何？需求是否具有价格弹性？你是如何评判的？　LO1

	如果本书的印刷商降价，本书的售价和总的销售收益会如何变化呢？　LO3

	如果禁止所有苏打水的广告，百事的销售会受到怎样的影响？苏打水总的销售情况又会如何？　LO5

	各举出三种对你的需求来说富有价格弹性或者缺乏弹性的商品。是什么因素导致了这样的差别呢？　LO2

	负责公共事业的公司往往要求政府提高相应的事业收费。这说明公共事业需求的价格弹性如何？为什么？　LO3

	和整个市场上对香烟的需求相比较，为什么对纽约香烟的需求具有大得多的价格弹性呢（参见前文新闻摘要）？　LO4

	当汽油价格上升时，以下商品的需求如何被影响：（a）运动型多功能汽车；（b）混合动力汽车；（c）海滩酒店；（d）iPod？　LO4

	当人们收入增加时，哪些商品的购买量会大幅增加？哪些商品的购买量不受收入变化的影响？　LO4




习题


	下面的表格是对鞋的需求表：　LO1，LO3
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（a）在后面的图表中，绘出鞋的需求曲线。

（b）按照下面的价格，消费者花在鞋上的钱分别是多少？（i）$80；（ii）$60。当价格从$80降低到$60时，需求是否有弹性？

（c）如果广告商使人们相信要想时髦一些就应该拥有更多鞋子，需求曲线会如何变化呢？请在后面的图表中绘出相应的变化。

（d）如果收入减少，人们对鞋子的需求将如何变化？请在后面的图表中绘出相应的变化。
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	根据前文价格弹性的计算方法，如果价格上涨10％，爆米花的销售量会变化多少？如果上涨30％呢？　LO2

	根据表4.1，如果价格上涨20％，（a）咖啡；（b）鞋；（c）飞机旅行的销售量会下降多少？总收入会如何？　LO3

	根据前文的新闻摘要，大学生对酒的需求价格弹性是多少？　LO2

	根据表4.1，如果咖啡价格翻倍，咖啡的销售量会下降多少？如果星巴克的咖啡价格翻倍，其销售量又会如何呢？你如何解释这些反应？　LO2，LO4

	6.1998年，克林顿总统建议对每盒香烟加征$1.10的税，从而使香烟的售价大约提高60％。根据前文的新闻摘要，说明这一税收政策会使吸烟青少年的数量下降多少？　LO3

	假设下表反映了吃比萨饼给人的总效用：　LO1
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（a）每个比萨饼的边际效用是多少？

（b）是什么导致边际效用的下降？


	8.2007年9月iPhone的需求价格弹性是多少（前文新闻摘要）？　LO2

	经济学家使用平均价格和销量来计算变化百分比，以更准确地估计价格弹性，即，
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使用上述公式计算：（a）爆米花的价格从每盎司20美分上涨到40美分时的价格弹性（图4.5）；（b）纽约香烟的价格弹性E（见前文新闻摘要及相关内容）。　LO3


网络活动


	一个麦当劳巨无霸的当前价格是多少？用欧元标价的话一个巨无霸的价格是多少？
（a）为了进行转换，请登陆http://www.oanda.com/converter/classic，将美元价格转化为欧元。现在，登录http://www.oanda.com/products/bigmac/bigmac.shtml．查询巨无霸的当地价格。将当地价格根据实际汇率转换成美元会如何？为什么它们会不同？
（b）登录网站http://www.oanda.com/convert/fxhistory．查询最少一个月的汇率。与其他货币相比，在过去几年里，美元价值如何变化？在价值上有没有升值或者贬值？用图表表现出这种变化。它是否表示对美元需求的增加或者减少？
（c）汇率的变化将导致从美国到其他国家的出口如何变化？从其他国家到美国的出口呢？贸易平衡将如何变化？

	登录网站http://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/fields/2050.html．找出一个国家以及它最大的贸易伙伴。
（a）登录http://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/fields/2049.html ，比较两个贸易伙伴的主要出口。
（b）现在登录http://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/fields/2058.html，比较进口的商品。
（c）讨论一下比较优势的理论信息。

	登录网站www.census.gov/indicator/www/ustrade.html。
（a）美国当前的贸易差额是多少？该差额是增加还是降低了？贸易总量（进口加上出口）如何变化？增加了还是减少了？
（b）请从贸易、保护主义压力给微观经济主体带来损失，以及社会从贸易中获得净收益的角度讨论一下贸易平衡的变化。
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我对较高价格如何反应

你是否曾因为不考虑价格就购买了某种商品而感到不负责任？你有没有注意到价格已经上涨？你是否因此改变了你的支出行为？这一章解释了为什么人们经常相对不受价格变化的影响。当你早上喝咖啡时，其成本相对于其他购买来说很小。为汽车加满汽油，这对于你开车去上学或者工作是必需的。再者，当你支付停车费时，或许没有替代品。从短期来看，所有这些都具有较低的需求价格弹性，因此当你发现较高的价格并没有很大程度地影响你的消费行为时，你不应该感到惊奇——或者有负罪感。

但是，如果价格一直保持很高，你会如何反应？当人们预料到汽油将会保持较高价格时，他们首先更多考虑他们的开车习惯——甚至他们所驾驶的汽车。你或许决定不再如此频繁地开车去商场或者快餐店；或者更加频繁地拼车；或许你会考虑购买一辆混合动力车或者拥有较好里程的小汽车。随着时间的推移，你的需求很可能变得更加富有弹性，也就是说，对于价格上涨更加敏感。

第5章　供给决策

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　什么是生产功能。

2　收益递减规律。

3　固定成本、可变成本和边际成本的本质。

4　生产决策和投资决策的不同之处。

5　会计成本和经济成本的区别。
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大多数消费者认为，生产者在每一次市场销售中都能获取巨额利润。大多数生产者也希望事实如此。实际上，生产者从每1美元销售额中平均只能获利4～6美分，而且这些利润来之不易。只有做出了正确的供给决策，生产者才能够实现获利。他们不得不密切关注价格和成本，并且适时生产合宜数量。如果他们做好所有这些事，就有可能获利。但是，即使生产者恰当地做了这些，也不能保证一定获利。尽管企业主们为追逐利润竭尽其能，但去年仍有50000多家美国企业倒闭。

本章我们从供给的角度考察市场，探讨两个截然不同的问题。首先，一个企业能够生产多少产出？其次，企业愿意生产多少产出？正如我们即将看到的，以上两个问题的答案罕有相同之处。

能够生产多少产出的问题很大程度上是一个工程学和管理学问题。应该生产多少产出则是一个经济学问题。如果成本扩大到一定程度，就应该降低产出。甚至在某些情况下，可能由于生产成本过高，利用可用设备进行任何生产都没有意义。为解决上述问题，最终将引入供给（supply）决策，即表明不同价格水平下生产某产品的能力和意愿。

本章集中讨论供给决策。我们首先考察生产能力，然后考察如何确定供给量。分析围绕以下三个问题：


	什么限制了企业的生产能力？

	产品生产过程中产生了哪些成本？

	成本如何影响供给决策？



回答了这些问题，我们就能够理解，在产品市场供给因素是如何影响我们所需商品与服务的价格与可得性的。


产能约束：生产函数

所有的企业无论规模如何，其所有者是谁，都面临同一个核心问题：生产产品需要资源。农民生产玉米需要土地、水、种子、设备和劳动力。牙医补牙需要一把椅子、一台钻孔机、一定的空间和劳动力。甚至教育服务（例如这节经济学课）的“生产”也需要利用劳动力（你的老师）、土地（学校用地）和一些资本（砖、灰浆或电子教室）。简而言之，除非你正在生产的是未经提炼、未经包装的空气，否则你都需要生产要素（factors of production）——也就是可以用来生产商品或服务的资源。

用来生产商品或服务的生产要素提供了衡量经济成本的基本方法。如果有人问你经济学课程的成本是什么，你可能说是你所支付的学费。但是学费是课程消费价格，并不是课程的生产成本。生产经济学课程的成本是用所需的土地、劳动力和资本的数量来衡量的。这些就是生产的资源成本。

生产的一个本质问题是，生产既定产量究竟需要多少资源？你既可以利用很多资源来生产，也可以只使用少数的几种。我们真正想了解的是，如何最好地利用资源进行生产。生产某种特定产品所需要的最少资源数量是多少？或者从另一个角度来提相同的问题，即对于给定数量的资源投入，可以达到的最大产出是多少？

这些问题很难回答。但是假若我们了解生产过程使用的技术，就能给出答案。此答案告诉我们既定资源投入所能达到的最大产出。生产函数（production function）反映了对任何产品生产上的限制。生产函数告诉我们不同要素投入组合所能带来的X产品的最大产出。使用一把椅子和一台钻孔机，一名牙医一天最多可以补32个牙洞。有两把椅子、一台钻孔机和一名助手，一名牙医一天可以填补多达55个牙洞。

生产函数是对我们生产某特定产品能力的技术性概括。图5.1提供了这样的生产函数例子。在此例中，期望产出是Tight Jeans公司生产的新款牛仔裤。生产牛仔裤的基本投入是土地、劳动力（制衣工人）和资本（一间厂房和缝纫机）。利用这些投入，Tight Jeans公司生产并出售精美牛仔裤给注重身份的消费者。
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图5.1　生产函数
生产函数告诉我们，不同的要素投入组合所能带来的最大产出。此例中的函数告诉我们，在只有一台缝纫机和劳动力数量可变的工厂里，我们能够生产多少条牛仔裤。
　　在只有一个制衣工人的情况下，我们每天最多可以生产15条牛仔裤，如表中的B栏和图中的B点所示。要生产更多牛仔裤，我们需要更多的劳动力。短期生产函数反映了劳动力增加时产出的变化。



如果企业尽力生产，我们想知道利用可得资源究竟能生产多少条牛仔裤。为使问题简化，我们假定厂房已经建成，并且假定只有一台租赁的缝纫机可用。因此，土地和资本投入是固定的。在这种情况下，只有劳动力数量可变。我们能够生产的牛仔裤数量直接取决于雇用的劳动力数量。生产函数的目的正是告诉我们，利用不同数量的要素投入所能生产的最大产出。图5.1提供了牛仔裤生产的相关信息。

根据图5.1上方表格中的A栏，显而易见：没有工人就无法加工牛仔裤。即便土地、资本（一间空厂房和闲置设备）甚至布料一应俱全，要是没有关键的劳动力的投入，就没法生产牛仔裤。或许机器人方面的进步会改变这一事实，但是眼下，图5.1中所描述的工厂还没有如此先进，其生产过程仍然需要活劳动力的参与。

表格中B栏的数字表明只雇用一名工人时牛仔裤的产出情况。使用一台设备和一名工人，牛仔裤生产终于可以大张旗鼓地开始了。这种情况下（第2行，B栏）的最大产出是每天15条牛仔裤。现在我们开始经营了。

表中其他栏的数字告诉我们，在雇用更多工人但是仍然只租用一台缝纫机的情况下，我们可以生产多少条牛仔裤。在有一台设备和两名工人的情况下，最大产出上升到每天34条（C栏）。如果雇用了第三名工人，产出可以增加到每天44条。

有关生产能力的这些信息可以用图5.1表示。A点揭示了我们无法在没有劳动力的情况下进行生产的残酷事实，B～I点则表明产出如何随着新劳动力的雇用而增加。

效率

图5.1所示生产函数曲线上的每一点都代表给定数量的工人所能生产的最大产出。以D点为例，它说明三名工人最多可以生产44条牛仔裤。但是必须承认，我们也有可能无法达到最大产出。如果工人偷懒或者没有妥善维护缝纫机，总产出可能低于每天44条。在这种情况下，我们未能充分利用稀缺的资源：我们的生产将缺乏效率。在图5.1中这就意味着产出水平低于D点。只有以最大效率进行生产，才能使产出位于D点或生产函数上的其他点上。

生产能力

尽管生产函数强调了产出如何随着工人数量的增加而提高，但这种提高却不是无止境的。劳动力并不是生产牛仔裤所需的惟一要素，我们还需要资本。在本例中，我们只拥有一间小型厂房和一台缝纫机。如果我们持续雇用工人，将很快耗尽空间和可用设备。土地和资本的约束设定了潜在产出的上限。

注意图5.1中总产出如何在G点达到最大值。在此点，通过雇用6名工人，我们一共可以生产51条牛仔裤。如果我们继续雇用更多工人，情况将如何？根据图5.1，如果我们雇用第七名工人，总产出并不会继续增加。在H点，总产出仍为51条，正好与G点我们只雇用六名工人时的产出相同。

假如我们雇用了第八名工人，牛仔裤的总产出事实上将会下降，正如I点所示。由于第八名工人加剧了厂房内的拥挤状况，造成缝纫机的使用延误，或者对别人构成妨碍，从而实际上降低了总产出。在厂房规模既定并且只有一台缝纫机可用的情况下，雇用六名工人最有效率。因此，该工厂的生产能力是每天产出51条牛仔裤。我们可以雇用更多工人，但是产量不会继续提高。

边际物质产品

限制产出的土地和资本约束，对单个工人的生产力也有一些有趣的影响。考虑牛仔裤厂房里的第七名工人。如果她被雇用了，总产出并不会增加：无论雇用6名工人还是7名工人，总产出都是51条牛仔裤。因而，第七名工人对总产出没有任何贡献。

每一名工人对生产的贡献，是用这名工人被雇用后导致总产出的变化量来衡量的。这个概念被称作边际物质产品（marginal physical product，MPP），可根据下述公式计算：
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在本例中，第七名工人被雇用后总产出没有发生变化，因此她的MPP等于零。

将这种情况与第一名工人被雇用后的情形相对比。请再次注意雇用了第一名工人后，牛仔裤工厂所发生的变化：总产出从零（图5.1中A点）跃升至每天15条牛仔裤（B点）。产出的增加反映了第一名工人的边际物质产品（MPP）——也就是由于雇用了额外一单位（劳动力）投入而引发的总产出的变化量。

如果我们雇用第二名制衣工人，牛仔裤产量将增加一倍多，达到每天34条（C点）。第一名工人的边际物质产品仅为15条，而第二名工人使总产出增加了19条。

第二名工人更高的MPP引起了我们对第一名工人的质疑。为什么第一名工人的MPP较低？是由于她懒惰，还是由于第二名工人更快、更专注或工作更努力？

我们不能将第二名工人较高的MPP理解为更卓越的才干和努力。我们假设生产过程中的所有劳动力都相同——也就是说，每一位工人都与其他工人一样。他们在边际产品上的区别来自于生产工序的结构，而非各自能力上的差异。第一名制衣工人不仅要缝制牛仔裤，还不得不摊开卷在一起的布料，测量其尺寸，设计样式，并将其裁剪成合适的大小块。大量的时间在从一项工作转向另一项的过程中浪费掉了。尽管这名工人尽了最大努力（并且假设她效率很高），但毕竟分身乏术。

第二名工人缓解了这种情况。由于有了两名工人，工种转换过程中所浪费的时间减少。此时对于每一名工人而言，都有了专攻于某项工作的机会。当一名工人测量和裁剪时，另一位工人可以继续缝纫。这样就提高了劳动力对其他生产要素的比率，从而导致了总产出的大幅上升。第二名工人较高的MPP并不是非他莫属：即使我们以相反的顺序雇用这两名工人，仍将发生同样的情况——第二名被雇用工人的MPP仍将高于首先被雇用的工人。关键在于每一单位劳动力所能使用的资本或土地的数量。换句话说，工人的生产力（MPP）部分地取决于生产过程中其他资源的数量。

收益递减规律

遗憾的是，产出并不能一直保持这个比率增长。让我们看看第三名工人被雇用后的情况。牛仔裤的总产出仍在增长。但是图5.1中从C点到D点的增长量只有每天10条。因此第三名工人的MPP（10条牛仔裤）比第二名工人（19条）少。边际物质产品递减。

资源约束　是什么造成了MPP的下降呢？答案仍然与劳动力对其他生产要素的比率有关。第三名工人开始使设备使用变得紧张，我们仍然只有一台缝纫机，两人不能同时缝纫。结果，一些时间由于工人们排队轮流使用机器而溜走了。即使他们分工进行不同的工作，仍然会有窝工现象，这是由于测量和裁剪的工作没有缝纫耗时。从这个角度讲，我们没有充分利用第三名工人。其他投入（资本和土地）的相对稀缺性限制了劳动力的边际物质产品。

第四名工人被雇用后，资源的约束更加明显。总产出继续增加，但是这一次幅度很小。有了第三名工人，我们每天可以得到44条牛仔裤（D点）；雇用4名工人时，我们最多能得到48条（E点）。这样第四名工人的边际物质产品只有4条牛仔裤。第四名工人的确开始损耗我们的生产能力。要充分利用如此多的劳动力，设备明显不足。

负的MPP　如果雇用了第七名工人，工人将相互妨碍、争吵，且浪费布料。如前所述，当第七名工人被雇用后，总产出一点也没有增加。第七名工人的MPP是零。第七名工人被浪费了，因为她对总产出没有丝毫贡献。但是Tight Jeans的经营者并不想雇用那些对总产出没有贡献的人。当然它们更不会雇用第八名工人，因为当雇用了第八名工人后，总产出将从51条牛仔裤（图5.1中H点）下降到47条（I点）。换句话说，第八名工人的MPP为负值。

设备的紧张状况在大多数生产过程都会发生。短期内生产过程的特点是，可用土地和资本的数量固定。通常情况下，短期内惟一可变的要素是劳动力。然而，随着更多劳动力被雇用，分摊到每个劳动力的资本和土地减少。这是个简单的除法：可用设备被越来越多的工人共享。到了某个当口，这种矛盾变得尖锐起来。此时边际物质产品开始下降。这种情况非常普遍，从而构成经济规律的基础：收益递减规律（law of diminishing returns）。此规律指出，在既定的生产条件下，随着某种生产要素（例如劳动力）的不断增加，其边际物质产品将在经过某点时开始下降。

可以把收益递减规律放到简单的例子中来看，比如说一个割草的服务。假设你只有一台电子割草机和几个耙子，如果你雇了更多的员工，那么总产出将如何呢（草坪每天修剪）？边际物质产出达到零需要多久？然后去星巴克看看，如果他们雇了更多的服务生，那么产出（每天都喝咖啡）将增加多少呢？什么抑制了产出在短期内的快速增长呢？

短期和长期

有限的可用空间或设备是导致收益递减的原因。一旦我们购买或租赁了一间厂房，它就会对当前的牛仔裤生产构成约束。当作为投入的资本（例如厂房和机器）固定时，我们所面临的就是短期（short-run）生产问题。如果不存在土地或资本限制——如果我们可以建造或租赁任何规模的厂房——我们面临的就是长期决策问题。长期（long run）内我们还可以学习生产牛仔裤的更新更先进的方法，从而提高生产能力。然而，我们暂时必须接受一个事实，即图5.1所述生产函数描述了对牛仔裤生产的短期约束。我们的短期目标是尽可能充分利用已经获得的厂房。这是生产者每天都面临的挑战。

有限的可用空间或设备是导致收益递减的原因。一旦我们购买或租赁了一间厂房，它就会对当前的牛仔裤生产构成约束。当作为投入的资本（例如厂房和机器）固定时，我们所面临的就是短期（short-run）生产问题。如果不存在土地或资本限制——如果我们可以建造或租赁任何规模的厂房——我们面临的就是长期决策问题。长期（long run）内我们还可以学习生产牛仔裤的更新更先进的方法，从而提高生产能力。然而，我们暂时必须接受一个事实，即图5.1所述生产函数描述了对牛仔裤生产的短期约束。我们的短期目标是尽可能充分利用已经获得的厂房。这是生产者每天都面临的挑战。


生产成本

生产函数告诉我们，企业借助现有厂房和设备能够生产多少产出，但是并没有为我们回答，企业愿意生产多少产出。合意的产出水平取决于价格和成本。如果获利前景明朗，企业可能愿意尽其所能地去生产。另一方面，如果成本总是超过销售收入，企业也可能不生产任何产出。最合意的产出水平是使总利润（profit）——总收益和总成本之差——最大化的产出水平。

因此，生产函数只是供给决策的起点。为了通过此函数来决定生产多少产出，企业下一步必须考察生产的资金成本。

总成本

生产产品的经济成本，根本上是由生产过程中所使用的稀缺资源的数量来衡量的。但是在市场经济中，我们需要更加方便的方法来衡量成本。我们只想得到一个美元数值，而不是将所有投入的数量一一列举。为了得到这个美元数值，我们必须明确生产中所使用的全部资源，计算它们的价格并加总。最后结果将作为生产总成本（total cost）的美元数值。

在牛仔裤生产中，所用资源包括土地、劳动力和资本。表5.1标识出了这些资源，它们的单位价格以及与其使用情况相关的总成本。此表格基于每天产出15条牛仔裤、有一名机器操作工人和一台缝纫机的假设（图5.1中B点）。厂房租金是每天100美元，一台缝纫机的成本是每天20美元，一名制衣工人的工资是每天80美元。我们假设Tight Jeans公司以每卷30美元的价格购买布料，每卷布料足够生产10条牛仔裤。换句话说，一条牛仔裤需要1/10卷布料（价值3美元）。我们忽略其他潜在开支。基于以上假设，每天生产15条牛仔裤的总成本共计245美元，如表5.1所示。
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表5.1　生产总成本
生产一件产品的总成本等于生产这件产品的过程中所使用的全部资源的市场价格之和。在本例中，我们已经假设每天生产15条牛仔裤所需要的资源总价值为245 美元。



固定成本　当然，当我们改变生产水平时，总成本将发生变化，但并不是所有成本都增加。短期内，当产出增加时，有些成本根本不增加。这就是固定成本（fixed cost），它们不随产出水平的改变而变化，厂房租金就是一个例子。一旦租赁了一间厂房，你就有支付租金的义务，而不管你是否使用了它。这间厂房的所有者希望每天得到100美元。即使你没有生产牛仔裤，也必须支付这笔租金。这就是固定成本的本质。

缝纫机的租赁费是另一个固定成本。当你租用了一台缝纫机，就必须支付租赁费用，而不在于你是仅仅使用了几分钟，还是一整天——租赁费用都是固定的每天20美元。

可变成本　劳动力成本完全是另一回事。生产牛仔裤所雇用的劳动力数量可以轻易改变。如果我们决定明天关闭厂房，只要通知惟一的那名工人不要上班就可以了。我们仍然需要支付租金，但是可以降低工资费用。另一方面，如果我们想增加日产出，也可以方便又快速地招到额外的工人。在这个行当中，劳动力被看作可变成本（variable cost）——也就是随着产出水平的改变而变化的成本。

布料本身是另一个可变成本。今天没有使用的布料可以留到明天使用。因此，我们今天“消耗”多少布料直接取决于生产多少条牛仔裤。在这点上，投入布料的成本便随着牛仔裤产出水平的改变而变化。

图5.2说明这些可变成本如何受到生产水平的影响。纵轴代表生产成本，单位是每天的美元数。注意到每天生产15条牛仔裤的总成本仍为245美元，如B点所示。此数值由120美元固定成本（厂房和缝纫机的租赁费）和125美元可变成本（80美元工资和45美元布料）构成。如果我们提高产出水平，总成本将上升。但是，由于固定成本保持在每天120美元，总成本上升的速度只取决于可变成本。（请注意图5.2中水平的固定成本曲线。）
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图5.2　生产牛仔裤的成本
总成本包括固定成本和可变成本。即使没有产出（A点），也必须支付固定成本。可变成本从零开始，并随着产出率的增加而增加。生产15条牛仔裤的总成本（B点）包括120美元固定成本（厂房和缝纫机的租赁费）和125美元可变成本（布料和工资）。总成本随产出增加而上升，这是由于必须投入额外的可变成本。
　　在本例中，短期生产能力为51条牛仔裤（G点）。如果投入继续增加，成本将上升而总产出不会增加。



使用一台缝纫机和一间厂房，对牛仔裤的日常生产造成了绝对的限制。正如生产函数（图5.1）所示，一间厂房和一台机器的生产能力为每天51条牛仔裤。如果我们试图通过雇用额外的工人来生产更多牛仔裤，总成本将增加，但是总产出不会增加。事实上，我们可能使厂房内挤满制衣工人，从而总成本极高。但是空间和一台缝纫机的局限不允许产出超过每天51条。生产能力上的这一约束在总成本曲线上表现为G点。投入上的进一步花费将提高生产成本，而不会增加产出。

尽管成本没有最高上限，却存在最低下限。如果产出降低至零，总成本将只有每天120美元，即固定成本水平，如图5.2中A点所示。如前所述，短期内无法避免固定成本。如果你租赁了厂房和设备，就必须支付租金，而无论你是否生产出了牛仔裤。

哪个成本重要

固定成本和可变成本的不同性质引发了一个令人好奇的问题，即如何衡量生产一条牛仔裤的成本。在计算一条牛仔裤的生产成本时，我们是应该仅仅关注生产中所使用的布料和耗费的劳动时间，还是应该将厂房租金和缝纫机的租赁费也考虑进去？

当你要判断餐馆是否对你的一顿牛排索价过高时，会产生同样的疑问。餐馆供应饭菜的成本都包括什么？是应该仅仅考虑肉和厨师的烹饪时间，还是应该包括部分租金、电费和保险费呢？

餐馆所有者同样需要决定使用哪种方法来计算成本。她必须决定牛排的价格。她是要获取利润的。如果使定价刚刚超过肉和工资的费用，她能够获利吗？或者，她必须使价格足够高来涵盖全部固定成本的一部分吗？

为了回答这些问题，我们需要引入衡量成本的两种不同方法，即平均成本和边际成本。

平均成本

平均总成本（average total cost，ATC）也就是用总成本除以产出率：
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如果供应10块牛排的总成本（包括固定成本和可变成本）是62美元，那么牛排的平均成本就是6.20美元。

如图5.2所示，总成本随产出水平的增加而改变。因此，ATC公式中的分子和分母都随着产出水平的变化而变化。这使得计算有些复杂，如图5.3所示。
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图5.3　平均总成本
附表第5栏的平均总成本（ATC）等于总成本（第4栏）除以产出率（第1栏）。注意ATC如何先递减后递增。如曲线图所示，ATC曲线呈U形。



图5.3说明平均成本如何随着产出水平的改变而变化。以成本表的J行为例，仍然代表每天生产15条牛仔裤时的固定成本、可变成本和总成本。固定成本仍然是120美元（厂房和设备的租赁费），可变成本（布料和劳动力）是125美元。因此每天生产15条牛仔裤的总成本是245美元。这一产出率的平均成本是将总成本（245美元）除以产量（15），即每天16.33美元。这一平均总成本体现在表格的第5栏和曲线图上的J点。

U形ATC曲线　ATC曲线的一个重要特征是它的形状。平均成本曲线经历先递减再递增的过程，形成独特的U形。

ATC曲线最初的下降主要归因于固定成本。当产出率较低时，固定成本在总成本中的比例很高。显然，租赁（或购买）一整间厂房来生产少数几条牛仔裤的代价非常昂贵。厂房的全部成本必须分摊到为数不多的产出上，这就导致了很高的平均生产成本。为了降低平均成本，我们必须更加充分利用租来的厂房和设备。

相同的成本分摊问题也将影响一天只提供两餐的饭馆。经营餐馆的总成本可能每天至少要500美元。如果仅提供两餐，每一餐的平均总成本将超过250美元。因此餐馆需要很高的营业额来降低菜肴价格。

当产出增加时，生产的固定成本被更多产出分摊。随着产出的增加，固定成本在总成本中不再占据支配地位（对比图5.3附表第2栏和第3栏）。结果，平均总成本趋于下降。

然而，平均总成本并不会永远下降。其在图5.3中M点降至最低点，然后开始上升。是什么造成了这个逆转呢？

边际成本

ATC曲线的上升源于增加的边际成本。边际成本（marginal cost，MC）表示增加一单位产出时，总成本的变化量。在实践中，边际成本易于衡量，只需关注增加一单位产出时总成本的增加量。当产出增加很多时，可以通过如下公式近似计算边际成本：
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通过此公式和图5.3我们可以进一步证实，边际成本如何在牛仔裤生产中递增。当牛仔裤的产量从每天20条（K行）增加到30条（L行）时，总成本从270美元增加到360美元。因此，总成本的变化量（90美元）除以总产出的变化量（10）等于9美元。这就是这一产出范围（20～30条）内牛仔裤的边际成本。

图5.4说明边际成本如何随牛仔裤产出的增加而变化。当产出进一步从每天30条增加到40条时，边际成本增加。总成本从360美元（L行）增加到470美元（M行），增加了110美元。再用这个数值除以产出的增加量（10）便得到了现在的边际成本11美元。边际成本随产出增加而上升。
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图5.4　边际成本
边际成本是产出增加时总成本的变化量。MC=ΔTC/Δq。
　随着越来越多的工人不得不共享在短期内有限的空间和设备（固定成本），边际成本上升。这种“拥挤”降低了边际物质产品，增加了边际成本。



上升的边际成本意味着增加的每一单位产出的成本越来越高。为什么会这样？为什么生产第三条牛仔裤的成本比第二条高？为什么餐馆提供的第十二道菜肴的成本比第十一道高？

对于边际成本上升之谜的解释存在于生产函数中。如前所述，当接近生产能力极限时，产出增加的速度非常缓慢。边际产品递减规律告诉我们，我们需要越来越多的劳动力来应对每一条新增牛仔裤的生产。相同规律也适用于餐馆。随着供应菜肴的增加，服务员和厨师在有限的空间里和设备前摩肩接踵，准备每道菜的时间将有所增加（并且因而增加了工资费用）。因此，当顾客增加时，每道菜的边际成本也增加。


供给水平

这些成本计算着实令人头痛，但另一方面却会使你重新思考Tight Jeans的生产、餐馆的经营或任何其他生意。经营者面临艰难的抉择。每个企业都能有许多不同的产出水平，每个产出水平又对应着不同的成本水平。经营者必须决定以何种产出水平进行生产，也就是向市场供应多少产品。这一决策不仅基于生产能力（生产函数），还要考虑生产成本（成本函数）。只有做出正确的决策，才能够获得生意上的成功。

短期生产决策

供给决策的性质随时间期限的改变而变化。基于此，我们必须区分短期决策和长期决策。

短期　短期的特点是存在固定成本。我们已进行如下投资：建造厂房、租赁办公室或购买设备。惟一要做的决策就是利用这些现存设施生产多少产出。这就是生产决策（production decision），即决定在何种程度上利用现有车间和设备。此决策通常每天（例如牛仔裤生产）、每周（例如汽车生产）或每季度（例如农业生产）进行一次。

关注边际成本　短期生产决策中最重要的因素是边际成本。只有生产所得至少能够弥补边际成本时，生产者才乐于生产。如果生产某产品的边际成本超过了它的市场价格，就没有必要生产这最后一单位产品了。对于想从最后一单位产品中获利的生产者而言，价格必须超过边际成本。因此，边际成本是短期供给（生产）决策的基本决定因素。

回想图5.4。假定Tight Jeans每天生产40条牛仔裤，并且以每条18美元的价格销售。这样总收益为720美元（18美元×40条），总成本为470美元，每天赚250美元。

现在假设这些利润使工厂经理倍受鼓舞，因此她将总产出增加到每天50条。利润会成比例增加吗？让我们脱离图5.4来思考一下。当产出增加到每天50条时，边际成本上升到20美元，因而生产这额外10条的成本（每条20美元）比售价（18美元）还要昂贵。边际成本将提示我们不要生产这些额外的牛仔裤。如果进行生产，总利润将下降（核对一下图5.4）。因此，边际成本对于生产更多产出的获利性提供了重要线索。

边际成本也会指导短期的定价决策。假设提供一顿牛排的平均总成本为12美元，但是边际成本仅为7美元。餐馆能够对这顿饭索取的最低价格将是多少？理想情况下，餐馆将至少索要12美元来弥补全部成本。但是如果餐馆只索取7美元，至少可以弥补边际成本。在这个价格下，餐馆提供额外一餐饭菜将既不赚钱、也无损失。提供这餐饭菜的额外成本得到了补偿。

必须强调，弥补边际成本是生产额外产出最起码的条件。如果餐馆只补偿边际成本而非平均总成本，将导致亏损，甚至可能歇业。这是从许多现已停业的互联网公司得到的教训。他们花费了成百上千万资金用于建设电信网络，以提供互联网服务。生产互联网服务的边际成本是较低的，所以他们以较低的价格出售服务。但是这种低价并不能带来足够的收入以弥补固定成本，所以一批网络公司破产了。他们很快认识到，短期内仅仅弥补边际成本尚可，但是如果想在商业游戏中立足，最好还是补偿平均总成本。在第6章中，我们将进一步探讨边际成本因素如何影响短期供给行为。

长期投资决策

长期为决策范围掀开了全新的一页。长期内，不存在固定的租赁或购买费用。我们可以随意重新开始，自由选择任何规模的厂房和设备。长期内不存在固定成本。因此，长期供给决策更加复杂。如果没有置办生产设备，生产者必须决定建造、购买或租赁多大规模的设备。所以，厂房和设备的大小（规模）也成为长期供给决策的一部分。在长期（没有固定成本）的情况下，企业需要做出投资决策（investment decision）。

不存在固定成本　注意短期和长期供给决策的区别不在于时间，而是在于是否对生产进行了投资。如果没有签订租赁合约，没有建筑合同，没有购买资产，生产者就尚未受到任何约束。没有固定成本的羁绊，生产者可以迅速从潜在业务中撤离。

固定成本一旦产生，便缩小了决策的范围。关键问题也随之变为如何尽可能利用既有资产（例如厂房、办公场所、设备）。一旦有了固定成本，生产者就很难轻易撤离，目标就变成了从已有投资中尽可能多的获利。下面的新闻摘要说明了这些生产和投资决策之间的差异。汽车生产中关于每周汽车产量的决策属于短期生产决策。他们正在考虑如何充分利用其生产能力。与之相反，英特尔决定通过在亚利桑那州建设另一处制造芯片的厂房来提高生产能力，这是一个投资决策。
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福特汽车计划增加混合动力车的生产

DEARBORN，Mich．——2010年，气—电混合动力发动机将用于一半的福特、林肯和谋克利这些品牌的车，福特汽车公司的CEO比尔·福特在周三如是说……

福特称公司在2010年将有能力一年生产25万台混合动力车，是现在产量的10倍。目前市场上福特只生产两种混合动力的运动型多功能汽车。

——Dee-Ann Durbin

资料来源：The Associated Press，September 22，2005．Used with permission．

英特尔将耗资30亿在美国亚利桑那州新建另一工厂，工厂将雇用1000人

旧金山——并非所有高技术制造业都在离开美国。

世界第一的芯片生产商英特尔在周一发表声明称，英特尔计划在位于凤凰市附近的亚利桑那州钱德市建设一个先进的半导体生产工厂，这个工厂将耗资30亿，在2007年完工时将雇用大约1000名员工。

——Michelle Kessler

资料来源： USA Today． July 26，2005．Reprinted with permission．

注：生产决策注重（短期内）现有设备的使用。投资决策与可获得的（长期）生产设施有关。




经济成本和会计成本

我们这里所探讨的成本定义基于实际生产关系。我们计算的美元成本反映了潜在的资源成本——生产过程所使用的土地、劳动力和资本。并不是所有人都这样计算。相反地，会计师和商人常常只计算美元成本，而忽略所有不直接引起美元成本的资源。这种观点可能引发严重的错误。

回顾Tight Jeans的例子来看看二者区别。当我们计算每天生产15条牛仔裤的美元成本时，注意到以下资源投入：
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因此生产15条牛仔裤所使用的全部资源总值为每天245美元。但是这些经济成本不会随实际美元成本变动而变动。假设Tight Jeans的所有者们打算亲自生产牛仔裤，他们无需再雇用一名工人，否则每天要支付其80美元工资。这样一来，美元成本将下降到每天165美元。生产者及其会计师视此为了不起的成就，他们声称将生产牛仔裤的成本降低了。

经济成本

经济学家不会得出这样的结论。最重要的经济问题是生产中使用了多少资源。这一点没有改变。工厂仍然使用着一单位劳动力。只不过现在这个劳动力是所有者本人，而不是雇用的工人。无论哪一种情况，这一单位劳动力都不能进行其他商品和服务的生产。因此，无论Tight Jeans的所有者是否以这个数字记账，都给社会造成了生产牛仔裤的245美元的机会成本。我们根本不关心是谁生产了牛仔裤——关键在于，有人（也就是一单位劳动力）在生产。

当Tight Jeans自己拥有厂房而不是租用厂房时，上述结论同样成立。如果所有者拥有厂房而非租用，他很可能不会记录任何租赁费用。这样一来，会计成本每天又下降100美元。但是对整个社会而言，并没有节省任何资源。厂房仍然被牛仔裤生产所占用，从而不能被用来进行其他商品和服务的生产。因此厂房的机会成本仍旧是每天100美元。结果，生产15条牛仔裤的经济（资源）成本依然是245美元。

经济成本和会计成本之间的区别本质上是资源成本和美元成本的区别。美元成本指生产者支出的直接美元费用，是会计师的命根子。相反，经济成本（economic cost）指生产过程中所使用的全部资源的美元价值，是经济学家的命根子。由于通常是签发支票，所以会计师的美元成本是直接的；而经济学家还要考虑间接成本，也就是那些并未直接引起支付的成本。换句话说，经济学家这样计算成本：

经济成本=直接成本 + 间接成本

正如公式所指出的，只要存在生产要素未以直接工资（或租金等）的形式支付的情形，经济成本与会计成本就存在差异。

作业成本　对于家庭作业的“生产”，同样存在经济成本和会计成本之间的差异。你可以雇人帮你写学期报告，也可以从互联网上购买。在规模大一些的学校，还可以经常购买课程笔记。但大多数学生最后还是自己完成家庭作业，这样不仅上交了必须做的作业，还学到了知识。

但是，即使你没有雇人为你完成，家庭作业仍然很昂贵。你用来学习本章的时间是有价值的。如果你现在没有学习，就可以做其他事情。你将做什么呢？放弃了的活动——对时间最好的利用方式——代表完成作业的机会成本。即使你没有为学习本章而给自己付费，你仍然有经济成本。

经济利润

经济成本和会计成本的主要区别直接影响了利润的计算。提供产品和劳务的生产者都想从付出中得到利润，但究竟什么是“利润”呢？经济学上，利润是总收入和总经济成本的差额，即，

利润=总收入 - 总成本

经济学家并不依赖会计师计算利润，相反，他们不仅考虑会计师所关注的直接成本，而且关注那些使用了但不直接支付所产生的间接成本（如公司所有者的时间和资本投资）。假设Tight Jeans每天的总收入为300美元，每天的总产出为245美元（参见前面的成本计算），那么利润就是每天55美元。如果所有者自己缝纫牛仔裤，那么会计成本将降低80美元，会计利润将以同等数量增加，但是经济利润不会改变。通过记录所有的成本（直接成本和间接成本），经济学家们可以一致地计算利润。在下一章中，我们将学习企业如何使用供给决策以使他们的利润最大化。
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投资劳动力还是投资资本

美国劳动力继续以每年超过100万的速度增长。如果资本投资不能同步增加，这些增加的工人将耗尽现有生产设施。边际生产力递减规律将使工资下降，并降低生活水平。下个千年的前景不容乐观。

为了打破边际生产力递减规律，我们不得不提高所有工人的生产率。这就意味着必须使生产函数曲线上升，如图5.5a中的曲线所示。
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图5.5　生产率的提高降低了成本
科学技术或管理上的进步提高了生产能力。这一点反映在生产函数的上升（a）和生产成本曲线的下降（b）上。在劳动力（教育和培训）或资本（新厂房和设备）方面的投资促进了这种移动。



我们如何全面实现这种生产率的提高呢？有以下几种可能性。一种可能性是通过加强教育和培训来对劳动力进行投资。受教育程度高的工人在使用任何生产设备时，都可能生产更多产出。在世界上最贫穷的那些国家里，每两名工人中就有一名是文盲（参见前文的新闻摘要），在这些国家中，即使是基础教育也能使劳动生产率大幅提高。在美国，大多数工人都接受过大学教育，但这并不是技能培训的终点。通过教室或者工作中的技能培训仍能持续提高美国的劳动生产率。政府通过学生贷款、学校补贴和培训项目以鼓励这种技能培训。2008年，联邦政府在教育上的支出达800亿美元，各州及地方政府的支出是这个数量的10倍还多。

增加资本投资同样会提高生产率。正如我们在第2章中所看到的，美国工人的生产优势，不仅在于受教育程度高，还因为每个工作的地方都拥有更多的资本资源。资本的形成不仅增加资源储量（数量），还提高了资源质量。新的设备、厂房和网络系统几乎都包含了最新技术。因此，更多的资本投入总是带来技术进步，从而使生产可能性成倍提高。政府可以通过税收激励政策来鼓励这种投资。

人力资本和非人力资本投资都可使生产函数曲线向上移动，如图5.5a所示。这两种情况下，劳动力的边际物质产品都增加，边际成本都下降（图5.5b）。这不仅提高了劳动生产率，而且扩展（提高）了整个社会的生产可能性，也有可能使每个人的状况都变好。


总结提要


	供给决策受到生产能力和使用成本的限制。　LO1

	短期内部分投入（例如土地和资本）数量固定。（短期内）产出的增加来源于可变投入（例如劳动力）的增加。　LO1

	生产函数表明既定生产设施下，不同可变投入所对应的最大产出。生产函数上的每一点都代表有效率的生产。产出能力指既定生产设施下所能生产的最大产出。　LO1

	在既定生产设施下，随着劳动力数量的增加，产出倾向于以递减的比率增长。额外的工人使现存设施紧张，每人分得的工作空间和设备减少。　LO2

	生产成本包括固定成本和可变成本。固定成本（例如租赁的工作场所和设备）即使在没有产出的情况下同样存在。可变成本（例如劳动力和原料）只有当厂房和设备投入使用时才存在。　LO3

	平均成本等于总成本除以生产量。ATC曲线通常呈现U形。　LO3

	边际成本指增加一单位产出时，总成本的增加量。边际成本由于边际收益递减而增加。　LO3

	生产决策即短期内决定利用现存设施生产多少产出。生产者愿意进行生产的最起码条件，是产品价格至少要弥补边际成本。　LO4

	长期的特征是不存在固定成本。投资决策必须决定如何获得固定成本，也就是必须决定建造、购买还是租赁厂房和设备。　LO4

	生产的经济成本包括所使用的全部资源的价值。会计成本通常只包括实际支付的美元成本（直接成本）。　LO5

	纵观历史，技术进步和投入要素的质量是促使生产率提高的主要原因。这些进步使生产函数曲线上升，并促使成本曲线下降。　LO1




概念复习

解释以下概念的含义：

供给

生产要素

生产函数

边际物质产品（MPP）

收益递减规律

短期

长期

利润

总成本

固定成本

可变成本

平均总成本（ATC）

边际成本（MC）

生产决策

投资决策

经济成本


问题讨论


	你就读的学校现在正在进行扩招吗（也就是说，尽可能多地招收学生）？什么因素可能抑制生产能力的充分利用？　LO1

	你的经济学课程的生产成本是什么？固定成本是什么？可变成本呢？招收更多学生的边际成本又是多少？　LO3

	假定你提供割草服务并召集朋友帮忙。收益递减规律在此是否适用？请解释。　LO2

	（a）比萨店；（b）互联网服务提供商；（c）种植玉米的农场，以上这些生意的固定成本分别是什么？哪一个获利所必需的销售额最高？　LO3

	小型加油站的老板虽然亲自提供服务，却极少按小时给自己支付工资。这种做法会降低配售汽油的经济成本吗？　LO5

	在前文的新闻摘要中，为什么MPP下降至零？这些过剩工人的机会成本是什么？　LO2

	英特尔出于何种考虑来确定它在亚利桑那州的新工厂雇用多少名员工呢？　LO3

	对于一般的快餐店，限制劳动者生产率的固定投入约束是什么？　LO2

	资本投资如何影响劳动力的边际物质产品？更多大学教育能否产生同样的影响？哪种投资更好？　LO1




习题


	图5.1中每增加一单位合格员工的边际物质产品是什么？　LO2

	计算图5.3中每一产出水平的平均固定成本和平均可变成本，在何种产出水平下　LO3
（a）平均固定成本最低？
（b）平均可变成本最低？
（c）平均总成本最低？

	完成下列图表，然后在同一图表中画出边际成本和平均总成本曲线。在图中指出最低单位成本。　LO3
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	在上表中固定成本的价值是多少？　LO3

	假设我们虚构的Tight Jeans公司租赁了第二台缝纫机，使生产函数变为：　LO1，LO2
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（a）绘出生产函数曲线。

（b）在另一幅图中绘出边际物质产品曲线。

（c）收益递减规律在哪一个雇用水平开始显现？

（d）MPP在哪一个雇用水平变成负数？

（e）MPP为什么变成负数？


	利用习题5中的数据并按照每个工人20美元的工资水平，计算产出从72条牛仔裤增加到78条的边际成本。　LO3

	利用图5.3中的数据，若每单位价格是18美元，分别计算总产出是40单位（a点）、50单位（b点）时的总利润。为什么产出增加时利润却下降了呢？　LO3

	假设某公司成本如下：






	劳动力
	500美元


	设备
	400美元


	原料
	100美元





公司拥有建筑物从而无需支付通常需要的800美元租金。　LO5

（a）总会计成本是多少？

（b）总经济成本是多少？

（c）如果公司出售了建筑物又将其租回，将引起会计成本和经济成本怎样变化？


网络活动


	登录http://www.whitehouse.gov/fsbr/employment.html并点击生产率图。
（a）近10年来，美国生产率的变化趋势是什么？
（b）发生在美国生产函数上的这种变化趋势表明了什么？
（c）这种生产率的变化将如何影响成本曲线？

	登录www.whitehouse.gov/fsbr/employment.html并点击雇用成本指数图。
（a）按小时支付的雇用成本是固定成本还是可变成本？
（b）在你找到的这张图中，雇用成本自近10年来的变化趋势是什么？

	登录www.federalreserve.gov/releases/g17/current。
（a）当前美国生产力的利用率是多少？
（b）当前的利用率是否接近历史平均水平？
（c）当前比率所显示的短期内提高产出的能力有多大？

	登录www.msnbc.com，并用“生产成本”进行检索。选择一篇关于企业面临成本变化的文章。成本变化对企业的意义何在？
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上大学是个好买卖吗

尽管大学招生是个耗资巨大的决策，但是很多学生是在未考虑其经济后果前开始大学生活的。你也许会关注上大学的某些收益。平均而言，在一生中一名大学毕业生比一名高中毕业生多赚100多万。在2006年，美国人口普查局报道称，拥有学士学位的人平均每年赚54000多美元，而高中学历的人赚不到30000美元。拥有高等学位的员工会更好，他们平均每年赚79000多美元。（当然实际的数量是由个人努力、职业选择、位置和其他因素决定的。）

在成本方面，学费是大学学生的主要支出。2007～2008年，私立学校的学费平均是23000多美元，而公办学校的学费平均是6000多美元。但是这一章中我们指出了经常被忽视的另一成本，即放弃收入的间接成本。如果你决定去全职工作而不是上学，你可能会在工作上花费更多时间并且获得提升。然而，总体上多数大学毕业生的工作收入都比这些所放弃的收入多。

在以后的生活中，你还会想起直接成本和间接成本的区别。如果你拥有一份产业，你的经济成本将不仅包括会计成本，如员工和供给支出，还包括你的时间这种间接成本，这是经常被忙碌的商务人士所忽略的。如果你投资于股票市场，记住经济成本不仅包括直接成本，如佣金费用，也包括这些钱的间接成本，即如果你未进行股票投资这些钱可获得的利息收入。

第6章　竞争

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　完全竞争厂商和市场的独特特征。

2　随着产出水平的提高，总利润如何变化。

3　利润最大化的产出率是如何找到的。

4　竞争性市场供给的决定因素。

5　为什么竞争市场的利润消失了。
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南部的鲶鱼养殖者如坐针毡。在过去20年中，他们投资成百上千万美元将棉田改造成鲶鱼养殖塘。现在他们拥有150000英亩鱼塘，供应全国90％以上的鲶鱼。从2004年1月～2007年1月，鲶鱼价格涨幅不错，从每磅67美分涨到了84美分。这让养殖者很高兴。但是后来价格下跌，2007年底一度跌至70美分以下。这次突然的价格下跌毁灭了养鱼者获取巨额利润的一切希望。事实上，由于鲶鱼价格过低，很多养殖者开始抽干鱼塘，再次种起农作物。

鲶鱼养殖者所面临的困境在竞争性市场中时有发生。当获利前景看好时，人人都想分一杯羹。但是当越来越多的企业开始生产某种产品时，它的价格和利润却暴跌。这就解释了为何每年有200000余家新兴企业出现的同时，却有50000家倒闭。

本章我们考察如何在竞争性市场（相对于市场而言，所有生产者都如此之小，以至于缺乏市场权力）做出供给决策。对于竞争的探讨主要集中在以下问题上：


	竞争性市场独一无二的特征是什么？

	竞争性厂商如何做出供给决策？

	竞争性市场中如何确定商品数量和价格？



通过回答这些问题，我们将进一步理解供给决策，以回答商品和服务生产中的核心问题，即生产什么、如何生产以及为谁生产。


市场结构

追逐利润是商业企业的共同目标，但是它们获得利润的机会不尽相同。和南部的鲶鱼养殖场一样，数以百万计的厂商完全受市场支配。其产品市场价格的轻微下降经常意味着破产的可能。即使获利，也必须时时关注新竞争、新产品或工艺技术方面的改进。

大点的企业不必为了维持生计而疲于奔命。它们能够提高价格，改变消费者偏好（通过广告），甚至阻止竞争者分食任何利润。这样，强大的企业可以保有利润并使之长存。与其说它们受市场眷顾，不如说它们是市场的主宰者。

企业并不总是非巨人即侏儒。这些都是市场结构（market structure，阐明企业可能拥有的权力范围）的极端情况。从没有权力到权力强大，市场结构的分布如同光谱，而现实中的企业总是属于其间的某个状态。光谱（图6.1）的一端是完全竞争性厂商（competitive firm）——不能左右其产品价格的企业。如同南部的鲶鱼养殖者，一个完全竞争性厂商必须接受其产品的市场价格，它是一个价格接受者。完全由竞争性厂商所构成的市场——并且其需求方面也不受任何控制——被称作（完全）竞争性市场（competitive market）。在完全竞争性市场中，任何生产者或消费者都不能控制产品的价格和数量。
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图6.1　市场结构
各行业间生产产品的企业数量和相对规模不同。市场结构范围从完全竞争（大量企业生产相同产品）到垄断（只有一家企业）。多数现实中的企业位于不完全竞争的区间。



市场结构光谱的另一端是垄断者。垄断（monopoly）是指单独一家企业提供了某种商品的全部供给。尽管遭受法律和技术上的再三攻击，微软几乎仍旧垄断着计算机操作系统。这种地位赋予微软操纵市场价格的权力，而不仅仅是对价格做出反应。几乎占据软饮料市场75％份额的可口可乐和百事可乐实际上是双头垄断，它们同时拥有为其饮料制定价格的权力。所有具备这种权力的企业都是价格创造者，而非价格接受者。

垄断是市场权力的极端情况。在图6.1中，它们位于光谱的最右端，与位于权力光谱低（左）端的小的竞争性厂商极易区分。

在美国的大约2600万家企业中，垄断者寥寥无几。地方电话公司、有线电视公司和公用事业公司在其特定地域内常构成垄断。美国国家足球联盟（NFL）对职业足球也构成垄断。NFL的所有者清楚，即使他们提高票价，球迷也不会去其他地方观看球赛。然而，以上情况都是特例。通常，一种商品总是由多家企业供应。

以IBM为例。IBM是拥有1000多亿美元年销售额和30多万雇员的巨型公司，但它并不是垄断企业。其他公司生产的计算机本质上与IBM的产品完全相同。这些IBM的“复制品”限制了IBM操纵其产品价格的能力。换句话说，同一市场中的其他公司限制了IBM的市场权力（market power）。但IBM并不是完全没有权力，它的规模还是足以对计算机的价格和产量造成一些直接影响。由于它对计算机价格具有一定的市场权力，因此IBM不是一个完全竞争性厂商。

经济学家已经发明了划分产品市场竞争程度的方法。这些不同的市场结构如图6.1所示。光谱的一端是完全竞争，其中许多小企业为使消费者购买自己的产品而竞争；另一个极端是垄断，某种商品由单一厂商来提供。

在垄断（没有竞争）与完全竞争这两个极端情况之间，包括以下几种不同形式的不完全竞争：


	双头垄断：仅由两家企业控制某一产业。

	寡头垄断：少数几家大企业完全或几乎完全控制某一产业。

	垄断竞争：许多家企业共同生产本质上相同的产品，但是不同品牌的产品之间存在差别。



如何将一家企业在该光谱的不同种类型间进行划分，不仅仅取决于它的规模，还取决于生产完全相同或类似产品的企业的数量。以IBM为例，它被划分为生产大型商用计算机的寡头范畴。IBM几乎占据商用计算机市场70％的份额，并且只有少数几个竞争对手。然而，在个人电脑市场，IBM只拥有很小的市场份额（低于10％），并且面临许多竞争者。在这个市场上，IBM将归入垄断竞争范畴。加油站、快餐店甚至大学都是垄断竞争的例子：许多企业都想鹤立鸡群，以赢得消费者的青睐（和购买）。
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迫于其他企业也在生产类似的iPod，苹果公司不得不持续改进其产品品质。
Apple



市场结构对于产品供给具有重要影响。购买某产品需要支付的价格部分地取决于为销售而生产此产品的企业数量。如果其他出版商不提供替代产品，你手中的这本教科书将昂贵得多。直到竞争企业打破了美国电报电话公司（AT＆T）对此市场的垄断，远程电话服务价格才变得低廉。如果其他的服务供应商不蜂拥打折，美国在线（AOL）也不会降低互联网联接的价格。在以上各个案例中，市场中的企业数量都对价格造成了显著影响。

产品质量也依赖于市场的竞争程度。为什么iPod特征改变得如此快？主要是因为很多公司在追赶着苹果公司，试图从苹果已获得的数字音乐（和视频）播放器市场分得一杯羹。苹果并不是完全竞争的公司，但它仍感觉到巨大的竞争压力。相反，美国司法部称，正是由于有效竞争的缺乏，才使微软能够销售对普通计算机使用者而言过于复杂、笨拙的操作系统。市场中的企业越多，消费者就越能获得价廉物美的产品。

本章我们只集中讨论一种市场结构，即完全竞争。我们的目标是考察完全竞争性厂商如何做出供给决策。下一章我们将对垄断行为与完全竞争模型做一比较。


完全竞争

设想一家完全竞争性厂商不是件容易的事情。没有一家能够叫得上名字的企业适合完全竞争模型。完全竞争性厂商几乎都不知名。它们没有商标，也没有实际的市场识别标志。

没有市场权力

完全竞争最重要的特征就是行业里的每个企业都完全没有市场权力。在完全竞争性市场中，每个企业的产出相对于市场而言都是如此之小，以至于它们的产出决策无法影响市场价格。竞争性厂商能够以现行市场价格将其产出全部销售出去。如果该企业想提高价格，那么它什么也卖不出去，因为消费者会去其他场所购买。在这点上，完全竞争性厂商没有市场权力——没有能力控制它所销售的产品的市场价格。

乍一看，似乎所有企业都拥有市场权力。毕竟不会有人阻止生产者提高价格。然而，这里核心的概念在于市场价格，也就是说，商品实际出售时的价格。或许你想以50美元的价格转售这本教材，但是你会发现，书店不会按这个价格买它。任何人都可以改变商品要价，但是只有当要价等于市场价格时，才会有实际销售发生。由于许多学生想卖掉教材，书店知道购买它并不必支付你索要的50美元。既然你没有任何市场权力，想卖掉教材就不得不接受旧教材的“通行价格”。

小型鲶鱼养殖场的场主也同样无能为力。和所有生产者一样，单个鲶鱼养殖者可以通过做出不同的生产决策来提高或降低产出水平。但是这些决策并不会影响鲶鱼的市场价格。

甚至年产量达100000磅的大养殖者，也不能影响鲶鱼的市场价格。为什么不能？因为每年都有超过6亿磅鲶鱼涌入市场，100000磅的数目便显得微乎其微。换句话说，相对于整个市场供给而言，单个养殖者的产出是如此之小，以致无法显著影响市场中的总数量或价格。

试想鲶鱼养殖者沃林霍斯的一个鱼塘没有了氧气，从而导致100000条鲶鱼死亡（参阅新闻摘要），会给美国鲶鱼供给及其价格带来何种影响。再试想福特公司如果突然倒闭将给美国汽车供给及其价格带来的后果。两者相比，就可以看到完全竞争性厂商与拥有市场权力的厂商之间的区别。我们会看到，前者并不会引起公众注意，而后者的影响将异常引人注目。
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南方农民找到了新的生财之道——养鱼

南方大部分地区，尤其是密西西比三角洲地区生产80％的养殖鲶鱼，在这些地区鲶鱼正在取代庄稼和奶制品，成为经济产业。

美国的鲶鱼产量剧增，从1975年的1600万磅到今年预期达到3亿4000万磅。

这一产业正在阿拉巴马、阿肯色和路易斯安那州的农民中壮大。

专家称鲶鱼养殖与其他农业相类似。有一点是相同的：起步时都需要花钱。

“如果你有一名出色的庄稼汉，你就有一位优秀的鲶鱼养殖者，”密西西比荷兰代尔的Farm Fresh鲶鱼公司的霍夫曼说，“但是你不能把一个差劲的庄稼汉变成好的鲶鱼养殖者。”

阿拉巴马州格林斯伯勒市的鲶鱼养殖者沃林霍斯说，他每周要花费18000美元去喂养鱼塘中的100万条鲶鱼。

“每个鱼塘中都有大约10万条鱼，”他说，“每条鱼大概要花60美分，所以一共需要6万美元左右。”

霍林沃斯说“如果鱼塘中出现了什么问题的话”——例如氧气不足——投资很快就化为泡影了。

“可能你晚到了15分钟，所有的鱼就都死了”，他说。

——Mark Mayfield

资料来源：USA Today，December 5，1989．Reprinted with permission．

注：在竞争性市场中，当有利可图时，新企业进入市场的速度非常快。由于如此迅速的进入，利润通常都不会持续很久。



当一个企业的产出增加时，这种差异更加显著。假设鲶鱼养殖者沃林霍斯产能加倍（再建10个鱼塘），增加的鲶鱼产出也不会显示在商业统计数据中。美国的鲶鱼产量以亿磅来衡量，没有人会注意到这多出的100000磅鱼。另一方面，假设福特公司产量翻了一番，其结果不仅会引起关注，还会由于它试图减轻大量存货而使汽车价格降低。

价格接受者

福特与鲶鱼养殖者沃林霍斯的显著区别并不在于它们的动机，而在于它们改变市场状况的能力。两者都想挣钱。使鲶鱼养殖者沃林霍斯的情况不同的是它的产出决策不能影响鲶鱼价格。所有鲶鱼看起来都一样，因此鲶鱼养殖者沃林霍斯的鲶鱼与其他人的鲶鱼以相同的价钱。假如他试图通过使自己的鲶鱼价格高于市场水平来增加利润，他会发现顾客不见了，因为顾客将到其他地方购买鲶鱼。为了实现利润最大化，鲶鱼养殖者沃林霍斯只能靠提高工作效率，并做出正确的供给决策。他是一个价格接受者，只能将鲶鱼的市场价格作为既定价格来接受，并在此约束下尽可能做到最好。

另一方面，福特汽车公司担任了价格创造者的角色。福特公司有能力在每年的年初公布价格，而不是等待市场价格形成后对产出做出相应调整。在消费者心目中，福特汽车与雪佛兰、丰田不完全相同。因为福特汽车是有差异的，它深知销售额不会因为其价格比其他汽车制造商的价格略高而降低至零。福特公司面对着向下倾斜而非完全水平的需求曲线。

市场需求与企业需求

为了了解完全竞争的特性，必须区分市场需求曲线与单个企业所面对的需求曲线。鲶鱼养殖者沃林霍斯的小量业务与需求规律并不矛盾。超市中卖的鲶鱼数量仍然取决于鲶鱼的价格。也就是说，鲶鱼的市场需求曲线仍然是向下倾斜的，正如向下倾斜的汽车的市场需求曲线一样。

但是鲶鱼养殖者沃林霍斯的需求曲线有着独特的形状：它是水平的。记住，如果要价比现行市场价格高，它将失去全部顾客。因此高出市场价格的要价将导致需求量降至零。另一方面，他可以使产出增至二倍或三倍，并以现行市场价格卖掉所有的鱼。结果，单个完全竞争性厂商所面对的需求曲线是水平的。鲶鱼养殖者沃林霍斯面对的需求曲线之所以是水平的，是由于他所占有的市场份额微不足道，产出的任何变动都不会干扰市场均衡。

然而，全体养殖者共同的产出变动却举足轻重。如果10000家小型竞争性养鱼场与鲶鱼养殖者沃林霍斯同时增加鲶鱼产量，市场均衡将遭到破坏。也就是说，一个由10000家单个的、没有市场权力的生产者构成的竞争性市场，仍然充满了斗争。然而，这里所说的权力并不是产生于任何单个生产者的行为，而是产生于所有生产者全体的行为。如果鲶鱼产量突然增加，就只能以较低的价格出售，这是与市场需求曲线向下倾斜的性质相一致的。

单个生产者行为与整个市场行为的区别，如图6.2所示。注意：


	产品的市场需求曲线总是向下倾斜的。

	单个完全竞争性厂商所面对的需求曲线是水平的。
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图6.2　市场需求与企业需求
消费者对于任何产品的市场需求都是向下倾斜的。鲶鱼的均衡价格（pe）形成于左图市场需求与市场供给曲线的交点上。
　　单个养殖者只能以这个由市场决定的价格出售鲶鱼。如果养殖者要价高于市场价格（例如p1），就不会有顾客光顾，因为他们可以在其他养殖者那里以pe购买到同样的鲶鱼。但是，养殖者也可以均衡价格卖掉所有鲶鱼。因此单个养殖者面临一条对其产出来说水平的需求曲线。（请注意以下两图水平轴数量单位的区别。）



水平的需求曲线是完全竞争性厂商与众不同的特征。如果一个企业可以提高价格而又不损失所有顾客，那么它就不是一个完全竞争性厂商。（麦当劳满足这个条件吗？美国联合航空公司呢？苹果公司呢？你的大学呢？）


企业生产决策

因为竞争性厂商是价格接受者，不需要担心如何定价，他们生产的所有产品都以市场价格出售。但仍然需要做出一个重要的决定——竞争性厂商需要决定在这种价格水平下该生产多少产品。

产出水平的选择就是企业的生产决策（production decision）。企业是应该尽一切可能地进行生产，还是应该使产出少于最大产出呢？

产出和收益

如果竞争性厂商增加产出，其销售收入必然升高。总收益（total revenue）等于产品价格与销售数量的乘积：

总收益=价格×数量

由于竞争性厂商能够以市场价格销售其全部产出，因此总收益就等于市场价格与销售数量的乘积。这正是图6.3中总收入曲线向上递增的原因。
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图6.3　产出的获利性范围
随着产出扩大，总收益上升。但是利润取决于总收益相比于总成本上升的速度。只有在q1～q2这个产出范围，企业才是有利可图的。目标就是在这个产出范围内寻找使总利润最大化的产出水平。



收益与利润

如果竞争性厂商欲使其总收益最大化，其策略显而易见：只需尽可能多地生产。但是总收益最大化并不是目标。企业的经营目标是使总利润最大化，而不是使总收益最大化。

如在第5章所知，总利润（profit）是总收益与总成本之间的差额。因此一个追求利润最大化的企业不仅需要关注收益，还要关注成本。随着产出增加，总收益上升，但利润也许并不增加。假如成本上升太快，利润很可能随着产出增加而减少。

我们或许应该从以下两条线索出发寻求利润最大化：


	产出最大化或收益最大化并不是寻求利润最大化的途径。

	总利润取决于产出扩大时收益与成本共同的变化情况。



注意图6.3中由于固定成本的存在，开始时总成本高于总收入。在低产出水平时，存在亏损。之后，收入超过成本（点q1），使生产获益。但是利润没有保持增长。在某一点（在q2），成本可能会超过收入，再次引起亏损。因此，利润只存在于一个产出范围内（图6.3中q1到q2）。

企业的目标是找出使总利润最大化的产出水平。这个产出水平必定落在图6.3中q1～q2之间。但是我们如何确定它的位置呢？


利润最大化

通过使用另外一条相当简单但却非常实用的准则，我们可以更接近利润最大化的目标。这第三条线索告诉我们生产额外一单位产出的惟一条件，是这一单位产出所带来的收益大于其增加的成本。遵守这一准则的生产者将逐步趋近利润最大化的目标。为了解释这一线索，我们首先考察生产的收益方面（它带来了什么），其次考察成本方面（它花费了什么）。

价格

对于完全竞争性厂商，确定一单位产出所带来的收益非常容易。我们只需看价格。由于竞争性厂商是价格接受者，所以他们必须接受其产品的现行市场价格。因此鲶鱼养殖者只要知道鲶鱼的市场价格，就可以容易地确定他所养殖的鲶鱼的收益。

边际成本

一旦我们知道额外一单位产出所带来的收益（其价格），那么只要知道生产额外一单位产品的成本，就可以知道利润是否最大化。

养殖鲶鱼的生产程序相当简单。这种情况下“厂房”就是鱼塘，生产水平就是每小时从鱼塘收获的鲶鱼数量。养殖者可以任意改变生产水平，最高可以达到鱼塘的养殖容量。

假设鱼塘的固定成本是每小时10美元。固定成本包括鱼塘租金和给鱼塘充氧供鱼呼吸的用电成本。无论养殖者能够收获多少鲶鱼，这些固定成本都必须支付。

为了从鱼塘收获鲶鱼，养殖者还必须支付额外成本。需要劳动力来捕鱼并把鱼分类。劳动力成本是可变成本，它取决于养殖者决定生产多少产出。如果不收获鲶鱼，就没有可变成本。

收获的边际成本（marginal cost，MC）指多收获一筐鱼所发生的额外成本。一般情况下，边际成本随生产水平的提高而上升。第5章遇到的收益递减规律同样也适用于鲶鱼养殖。当雇用更多的劳动力时，每个工人所使用的工作空间（鱼塘区）和资本（渔网、分类托盘的使用时间）减少。因此，收获额外的每一单位鲶鱼都需要更多的劳动时间（边际成本）。

图6.4说明了这些边际成本。这里所使用的产出单位是筐每小时。注意MC如何随着产出水平的增加而上升。在每小时4筐的产出水平下（E点），边际成本为13美元。因此第4筐鲶鱼使总成本增加了13美元。第5筐更加昂贵，其边际成本高达17美元。
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图6.4　增加的边际成本
边际成本是多生产一单位产品的成本。当产量从每小时2筐增加到3筐时，总成本增加了9美元（从每小时22美元到31美元）。因此第3筐的边际成本是9美元，参见表格D行和图中D点。



利润最大化产出率

我们现在该做出生产决策了。可以把不从事任何成本大于收益的生产原则，归结为价格与边际成本的比较。我们不想生产MC超过其价格的额外产出。如果MC大于价格，我们生产额外一单位产出的花费将超过所得：如果我们进行生产，总利润将下降。
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当MC等于价格时，渔业生产是最有利可图的。
Photo by Lou Manna/Courtesy of the Catfish Institute



相反地，当价格超过MC时比较原则同样成立。如果额外一单位产出带来的收益大于其生产成本，就使总利润增加。总利润在这种情况必然增加。因此，只要价格超过MC，竞争性厂商就会扩大生产率。

由于价格超过MC时我们会扩大产出，价格低于MC时缩减产出，因此容易找到利润最大化的产出水平。短期利润在价格等于边际成本的产出水平时达到最大化。表6.1总结了竞争性利润最大化原则（competitive profit-maximization rule）。

表6.1　竞争性厂商的短期利润最大化原则
价格与边际成本的关系决定短期生产决策。对于竞争性厂商而言，利润在使价格=MC的产出水平时达到最大化。





	价格水平
	生产决策



	价格＞MC
	提高产出水平


	价格＝MC
	保持产出水平（利润最大化）


	价格＜MC
	降低产出水平







图6.5表明利润最大化原则在鲶鱼生产中的应用。鲶鱼的现行价格是每筐13美元。在此价格下我们能够卖出生产的全部鲶鱼——达到短期产出能力。由于大量养殖者养殖鲶鱼并以13美元的价格出售，因此鲶鱼不能以更高价格出售。如果我们试图提高价格，顾客将转到其他生产者那里购买。因此单个厂商所面对的需求曲线是一条经过每筐13美元的水平线。


[image: ]



[image: ]
图6.5　竞争性厂商的利润最大化
竞争性厂商的总利润在MC=p的产出率达到最大化。如果MC低于价格，厂商可以通过提高产出来增加利润；如果MC超过价格，厂商应该降低产出。既然这样，利润最大化发生在每小时产出4筐鲶鱼的水平。



图6.4已经考察了收获鲶鱼的成本。这里说明的关键概念是边际成本。MC曲线向上倾斜。

p＞MC的决策　图6.5同样给出了不同生产水平下的总收益、成本和利润水平。首先请看表格。注意到厂商如果不生产鲶鱼（A行），每小时将损失10美元。零产出水平下总收益为零（p×q=0）。然而，厂商每小时仍需支付10美元的固定成本。总利润（总收益减去总成本）因此为负10美元，厂商出现亏损。

表中B行说明了当每小时生产1筐鲶鱼时亏损降低的情况。每小时1筐鲶鱼的生产和销售带来13美元总收益（第3栏）。每小时生产1筐鲶鱼的总成本是15美元（第4栏）。因此产出水平为每小时1筐鲶鱼时的总亏损为2美元（第5栏）。也许这并不是我们所期望得到的，但比起零产出时10美元的亏损无疑是好多了。

每小时生产1筐鲶鱼相对于不生产的优越性在B行第6栏和第7栏也显而易见。生产的第一筐鲶鱼售得13美元。其边际成本只有5美元。因此它带来的收益大于其生产成本。在这种情况下——只要价格超过MC——产出就应该扩大。这是表6.1所总结的决策原则之一。

第一单位产出的价格超过MC的情况在图6.5中同样有所体现。B点（13美元）位于MC（5美元）上方。这两点之间的差异衡量了第1筐鲶鱼对厂商总利润的贡献。既然这样，则贡献等于：13美元-5美元=8美元。并且当产出水平由零增加到每小时1筐时，生产亏损也减少了8美元。

只要价格超过MC，产出水平的进一步提高就是值得的。请注意当产出水平由每小时1筐增加到2筐（C行）时，利润的变化情况。第2筐的价格是13美元，其边际成本是7美元，因此它使总利润增加6美元。补偿了先前每小时亏损的2美元，厂商现在每小时能够获利4美元。

厂商通过进一步扩大产出水平可以获得更多利润。请注意产出水平达到每小时3筐（表中D行）时所发生的情况。第3筐的价格是13美元，边际成本是9美元。因此第3筐对总利润的贡献即为4美元。通过使产出水平提高到每小时3筐，厂商的总利润增加了一倍。

此厂商永远不会获得巨额利润。第4单位产出的价格为13美元，边际成本也为13美元。它对总利润既无贡献也无损害。第4单位产出代表厂商的最高期望产出水平。在价格等于MC的产出水平下，厂商的总利润最大化。

p＜MC的决策　请注意产出超过每小时4筐的情况。第5筐的价格仍然是13美元，其边际成本是17美元。也就是说第5筐的成本大于收益。如果我们生产了这第5筐，总利润将下降4美元。第5单位产出使情况恶化。这一情形在图6.5中显而易见：在每小时5筐的产出水平下，MC曲线位于价格曲线上方。这里的教训很明显：当MC超过价格时，不应该增加产出。

p=MC时利润最大化　生产决策的结果在图6.5中以价格曲线与MC曲线的交点表示。在这一交点上价格等于MC，利润达到最大化。如果我们少生产些，就放弃了一部分潜在利润。如果我们多生产些，总利润也会下降。因此，MC=p这一点是利润最大化的临界点。

总利润

为了得到正确的生产决策，我们只需比较价格与边际成本。然而，当找到了合意的产出水平之后，我们也许还想进一步考察正在累积的利润。当然图6.5表格中的统计数据会满足我们的要求。但是用一张图也不错，尤其当它能够反映在生产上的成功时。图6.6便提供了这样一张图。
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图6.6　图解总利润
总利润可以通过单位利润（p-ATC）乘以销售数量来计划，如矩形阴影所示。为了找到利润最大化产出率，我们可以利用此图或图6.5中的MC与价格曲线。



图6.6利用了计算总利润的两种方法：

总利润=总收益-总成本

或者，

总利润=平均利润（单位利润）×销售数量

图6.6主要依据第2个公式。具体就是，我们用价格减去平均总成本来计算单位利润，即：

单位利润=p-ATC

在图6.4的基础上，图6.6加了一条平均总成本曲线。该曲线告诉我们单位利润如何随着产出率的增长而变化。与我们在第5章（图5.3）遇到的ATC曲线一样，这一条也呈U形。

单位利润等于价格减去平均总成本。正如前面，假定鲶鱼市场价格为每篮13美元，图中用水平价格线标出。因此，价格与平均成本的差异——单位利润——用价格与ATC曲线间的垂直距离表示。例如产出水平为每小时4筐时，单位利润等于：13美元-11美元=2美元。

要计算总利润，我们用：
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这样，总利润将为每小时8美元。总利润如图6.6中的矩形阴影所示。[回忆矩形面积等于高（单位利润）乘以宽（销售数量）。]

单位利润不仅用来计算总利润，它也可以用来计算所有权的收益。商人们喜欢引用毛利数据，而毛利正是单位利润的粗略统计。但是，追求利润最大化的生产商从来不寻求单位利润最大化。有价值的是总利润，而非单位利润。这是设法以每勺5美元的价格销售冰淇淋的古老问题。你或许可以通过以每勺5美元的价格销售冰淇淋，使单位利润最大化，但是以每勺50美分的单位利润卖出100勺，也许可以挣更多钱。

同样地，追求利润最大化的生产商并没有特别的兴趣以最低ATC下的产出水平进行生产。最低ATC确实代表生产的最低成本，但是尽管额外产出增加了平均成本，它们还是增加了总利润。这一点在图6.6中容易看出：在ATC最低点（U形曲线底部）右边，仍有部分产出的价格超过MC。因此，当产出水平超过最低平均成本下的产出水平时，总利润随着产出水平的增加而增加。总利润只有在p=MC时才达到最大化。


供给行为

现在你可能想知道为什么我们要记住利润最大化公式。谁关心边际成本、平均成本以及所有其他成本概念？也许我们都关心。如果我们不知道厂商如何做出生产决策，就永远无法领会市场是如何决定我们合意的产品价格和数量的。当你购买一辆汽车、一次旅行安排甚至电子交易中的某物时，供给决策的相关知识同样具有价值。我们这里所讨论的问题是，在既定价格下销售者乐于提供多少产品。

单个厂商供给

完全竞争性厂商最突出的特点就是缺乏价格决定权。作为价格接受者，竞争性厂商所能做出的惟一决策就是在现行市场价格下生产多少产出。他们的供给（supply）行为由利润最大化原则决定。很明确，竞争性厂商调整供给数量直至MC=价格。

假设鲶鱼价格仅为每筐9美元而不是13美元。那么每小时收获4筐还有意义么？没有。只有当鲶鱼价格为13美元时，利润最大化产出水平才为每小时4筐。在每筐9美元的价格水平下，由于第4筐（13美元）的MC超过其价格，因而继续生产4筐是没有意义的。在这种情况下的决策原则（表6.1）要求减少产出。在9美元的市场价格下，最有利可图的产出水平将为每小时3筐鲶鱼（参见图6.5）。

因此边际成本曲线告诉我们，在不同价格水平下一个厂商愿意供给多少产出。一旦我们知道了鲶鱼的价格，就可以通过观察MC曲线来确定鲶鱼养殖者沃林霍斯究竟应收获多少鲶鱼。换句话说，边际成本曲线是竞争性厂商的短期供给曲线。

供给移动　既然边际成本决定了厂商的供给决策，那么引致边际成本改变的任何事情都将引起供给行为的变化。对于边际成本（和供给行为）最重要的影响分别是：


	要素投入的价格

	技术水平

	预期



如果饲料价格下降，鲶鱼养殖者在任何既定价格水平都将供给更多鲶鱼。如果鲶鱼由于遗传工程的进步繁殖速度加快，生产率将提高，养殖者的边际成本曲线将向下移动。随着边际成本降低，厂商在既定价格下将供给更多产出。

相反地，如果工资上涨，养殖鱼的边际成本也会上升。边际成本曲线的向上移动会导致企业在任何价格下都供给更少的鱼。最终，如果养殖者预期要素价格上升或需求将下降，他们或许更愿意现在就供给产出。

下次当你购买汽车的时候，可以应用边际成本定价的概念。汽车经销商想取得一个涵盖所有成本的价格，其中包括部分租金、电费和保险费（固定成本）。但他也有可能愿意仅以边际成本来销售这辆汽车——也就是说，汽车批发价加上一点点劳动时间（可变成本）。只要价格超过边际成本，经销商卖掉汽车就比不卖好。

市场供给

到目前为止，我们已经探讨了单个竞争性厂商的供给行为。但是鲶鱼的市场供给（market supply）如何呢？我们需要市场供给曲线来确定单个养殖者将面对的市场价格。在前面的讨论中，我们只是任意地选取一个价格，即每筐13美元。现在我们的目标是找出这一市场价格从何而来。

和我们在第3章首次遇到的市场供给曲线一样，鲶鱼的市场供给也是通过简单相加而得到的。我们要做的只是将每一价格水平下每个养殖者准备供给的数量加在一起，然后就得到此价格水平下市场上总的鲶鱼供给量。加总过程如图6.7所示。注意到市场供给曲线是所有厂商的边际成本曲线之和。因此无论决定一个典型厂商的边际成本是什么，它都将同样决定行业供给。特别是，竞争性行业的市场供给由以下因素决定：


	要素投入的价格

	技术水平

	预期

	行业中的厂商数量
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图6.7　竞争性市场供给
MC曲线是竞争性厂商的短期供给曲线。MCA曲线告诉我们，如果市场价格是每磅3美元，养殖者A每天将生产40磅鲶鱼。
　　为了确定市场供给，我们将每个养殖者的供给数量加总。这里市场总供给为每天150磅（=a+b+c）。市场供给取决于行业中的厂商数量以及他们各自的边际成本。




行业进入与退出

有了市场供给曲线和市场需求曲线，我们就可以确定均衡价格（equilibrium price）——也就是使需求量与供给量相等的价格。这一均衡如图6.8中E1所示。
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图6.8　市场进入使价格下降
如果更多厂商进入行业，市场供给曲线（S1）将向右移动（S2>）。这样便产生了新的均衡（E2），此时产出增加（q2）、价格下降（p2）。



如果一切尽在掌握，寻求市场均衡就既不困难也不十分有趣。竞争性市场当然不是这样。竞争性市场的实际情况是时刻变化，并不存在长久的市场均衡。在竞争性市场中，新厂商总是拼命地想挤入行业，分食一部分行业利润。企业家们也总是在寻找改进产品或生产程序的方法。均衡不会长久。因此，要理解竞争性市场的实际运作，与其关注某一确定的静态均衡，倒不如关注均衡的变化。驱使这些变化的力量之一是行业中新厂商的进入。

进入

假设鲶鱼行业的均衡价格是13美元。这一短期均衡如图6.8市场需求曲线与市场供给曲线S1的交点E1所示。在这个价格水平，典型的鲶鱼养殖者每小时将收获4筐鲶鱼，并赚得8美元（如图6.6所示）。所有养殖者的总养殖数量是图6.8中的q1。

然而，E1处有利的均衡不会持续很久。仍在种植棉花和其他农作物的农民将目睹鲶鱼养殖者的利润并萌生渴望。他们也将挖走农作物并用鲶鱼塘取而代之。

这对于南部的鲶鱼养殖者而言是个严峻的问题。进入鲶鱼养殖业的费用相当便宜。拥有一个鱼塘、一些鱼苗和相当少的资本设备就可以开始经营。因此，当鲶鱼价格很高时，很多棉农都愿意挖几个鱼塘进入鲶鱼养殖业。更多养殖者进入鲶鱼业使市场供给增加，并驱使鲶鱼价格下降。

进入市场对市场结果的影响如图6.8所示。最初的均衡E由现有生产者的供给行为决定。但是如果这些生产者能赚钱，其他厂商也将进入此行业。当他们进入后，行业供给曲线向右移动（S2>）。这一进入导致的市场供给曲线的移动改变了市场均衡。新的均衡在E2建立起来。在E2，供给数量大于E1而价格低于E1。因此当新厂商进入某行业时，行业产出增加而价格下降。这种竞争性行为使平板电视变得非常便宜（参见下文新闻摘要）。
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平板电视利润微薄

由于众多小品牌进入而引发的剧烈竞争，使电视机比以往任何时候都更便宜。

就如其他人在曼哈顿的百思买选购平板电视一样，平面设计师罗伊·格兰特也渴望拥有一台飞利浦或者松下电视。但是看了价格标签后，他盘算西屋也许是更好的选择。

西屋仅仅是100多个平板电视品牌之一，它充斥着诸如百思买、塔吉特和好事多等零售店的走廊。电视机品牌从名不见经传的Sceptre和Maxcent到已然过气的宝丽莱都有。

对于想换掉笨重的模拟电视的数以百万计的美国人来说，便宜就是一个福音。

然而这个行业内厂商太多，竞争惨烈。LCD电视的价格下降如此迅速，以致于过早订货的零售商，将承担高昂库存的风险。

——Pete Engardio


[image: ]
资料来源：BusinessWeek，February 26，2007，p．50．Used with permission．



注：随着更多厂商进入一个行业，市场供给将增加（曲线右移），价格将下跌。



零经济利润趋势

更多棉农是否进入鲶鱼行业取决于他们对利润的预期。如果鲶鱼养殖比棉花种植看起来更有利可图，那么更多农民将淹没他们的棉田。当他们这样做时，鲶鱼市场供给曲线将持续向右移动，这使得鲶鱼价格下降。

鲶鱼价格能降低多少呢？驱使鲶鱼价格下降的力量是市场进入。只要存在利润，新厂商就会继续进入竞争性行业。因此鲶鱼价格将持续下降，直到所有经济利润消失。

注意在图6.9中发生的上述情况。当价格由p1下降到p2，典型厂商将产出由q1减少到q2。但是厂商在价格p2仍能获利，这是由于产出为q2时价格仍超过平均成本。此利润如图6.9b中阴影矩形所示。
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图6.9　利润的诱惑
如果行业的经济利润存在，更多厂商将会进入其中。当他们进入行业，市场供给曲线将向右移动并导致市场价格下降（左图）。较低的市场价格将依次降低典型厂商的产出和利润（右图）。一旦市场价格下降到p3，所有利润随即消失，市场进入停止。



利润的持续存在吸引了更多农民进入该行业。随着他们的进入，鲶鱼的市场价格将被压得更低（图6.9a）。当价格下降到p3，最有利的产出水平将为q3（在此处MC=p）。但是在这一水平下，价格不再高于平均成本。一旦价格下降到最低平均成本，所有经济利润都将消失。这一零利润的情况发生在U形ATC曲线底部。

当经济利润消失时，市场进入随即停止。一旦鲶鱼价格下降到最低平均总成本，就不会再有棉农改行养殖鲶鱼。

市场退出

短期内鲶鱼价格可能会低于平均总成本。这发生在2006～2007年，当时越南出口到美国的鲶鱼翻了一倍，多达2400万磅；同时中国出口到美国的鲶鱼量翻了两倍（参见后文的新闻摘要）。市场供给曲线的移动导致了其价格的下降，以至于许多美国鲶鱼养殖者蒙受损失（p＜ATC）。
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鲶鱼养殖者面临全球竞争

至少对于鲶鱼行家来说，在亚特兰大起来不太像鲶鱼，尝起来也不像鲶鱼。但是越南巴町常常愚弄美国消费者，当作亚洲鲶鱼来卖，有时它们甚至被贴上三角洲的标签。

是湄公三角洲，而不是密西西比河。

美国养殖的鲶鱼，主要产地是美国东南部，它主导着世界鲶鱼市场。但本土养殖者需要防御日趋强大的越南鲶鱼竞争。越南鲶鱼养殖成本低，冲击着美国鲶鱼市场的主导地位……

联邦政府预测，今年美国本土鲶鱼产量达5.6亿磅，较3年前下降了15％，而外国竞争对手的市场份额正在上升。

从国家海洋渔业服务机构得知，今年2400多万磅越南鲶鱼被运往美国，是去年总量的两倍；而从中国进口的鲶鱼翻了三倍，冷冻无骨鲶鱼增长至410万磅。

——Greg Bluestein

资料来源：The Associated Press，November 25，2006．Used with permission．



突然间，棉田看起来将比满是鲶鱼的鱼塘更具诱惑力。不久，一些鲶鱼养殖者开始填充他们的鱼塘并再次种植棉花。随着他们退出鲶鱼行业，市场供给曲线将向左移动，价格有所上升。最后，价格将上升到平均总成本，并在这一点市场退出停止。一旦市场进入和退出停止，市场价格就稳定了。

均衡

从鲶鱼养殖那里得到的教训很简单：


	竞争性行业存在利润，导致市场进入。

	竞争性行业存在损失，导致市场退出。



因此，我们可以预期竞争性市场的价格将持续调整，直至全部进入和退出都停止。在这一点，市场将达到均衡。长期竞争性市场均衡时：


	价格等于最低平均总成本。

	经济利润消失。



如果鲶鱼价格没有下降到经济利润消失的地步，鲶鱼养殖者当然会更开心。但是他们如何防止这一点呢？鲶鱼养殖者沃林霍斯完全了解需求规律，并愿意让他的同伴们在所有利润消失前稍稍减缓生产步伐。但是鲶鱼养殖者沃林霍斯没有控制竞争性市场的权力，他也负担不起降低自己鲶鱼产量的损失。谁也不会注意到，结果导致市场供给减少，鲶鱼价格持续下滑。惟一受到影响的就是鲶鱼养殖者沃林霍斯，他舍弃了鲶鱼市场仍有的发财机会而其他的养殖者仍在坚持。只要其他厂商乐于并能够进入行业并且增加产出，鲶鱼养殖者沃林霍斯就必须随波逐流，否则他连一点利润也得不到。只要鲶鱼能带来经济利润，其他厂商就乐于扩大鲶鱼生产，也就是说，只要鲶鱼生产的利润率高于其他行业，其他厂商就乐于扩大鲶鱼生产。只要容易进入鲶鱼行业，他们就会这样做。

鲶鱼养殖者沃林霍斯的困境对解释为何鲶鱼养殖不是高利润的行业。每当利润前景看好，所有人都设法加入该行列。这种对价格和利润的压力正是竞争性市场的一个基本特征。只要现有生产者容易扩大生产，或新厂商容易进入一个行业，经济利润就不会持续太久。行业产出将扩大，市场价格将下降，并且利润率将减小。因此，任何拥有一个鱼塘、几条鲶鱼的养殖者都能轻易进入行业的事实限制了鲶鱼养殖的利润率。

低进入壁垒

只要没有很高的进入壁垒（barriers to entry），新生产者将会进入有利可图的行业，并使价格和利润下降。这种壁垒包括专利权、对关键生产要素的控制、商标权、品牌忠诚度和各种形式的价格控制。所有这些壁垒都使新厂商进入该行业的代价变得昂贵、需要冒风险或根本无法进入。如果没有这些壁垒，新厂商进入行业就更加容易，风险也更小。

意料之中地，有利可图的行业中现存厂商会通过设立进入壁垒而尽全力把新厂商拒之门外。正如我们所看到的，鲶鱼行业几乎没有什么进入壁垒。当2002～2003年进口自越南的鲶鱼第一次大增时，本土养殖者就利用新的壁垒，包括源产地本土标签、更严格的卫生检查和彻底的进口配额来努力阻止鲶鱼进口。这些进入壁垒阻止了鲶鱼市场供给曲线的右移，保持价格仍处高位。没有这些保护，那些不能及时根据价格下降和产量上升调整的本土养殖者就会退出行业。T恤店老板也同样因为低进入壁垒使价格偏低和利润微薄而烦恼（参见新闻摘要）。
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T恤店老板的悲哀：T恤店太多

德克萨斯海滩度假胜地南Padre岛以其白沙、蓝天（大部分时间）、墨西哥湾清澈的海水而闻名，当然，还有那里的40多家T恤店。

而这正是Oogav面临的难题，他是其中一家店铺的老板。“每天你都必须与其他店铺竞争，”他说，“而且如果你有了新想法，他们就会抄袭你。”

Padre岛说明了T恤行业的一般情况——不加约束，不理智地发展。很多人认为T恤适合于长期休假穿——很多人都这么认为。“过去几年，所有关闭了的店铺都改成T恤店重新开张。”南Padre岛商会执行总裁霍尔说。

29岁的以色列移民Oogav先生6年前来到南Padre岛度假，他以为自己发现了天堂并决定继续停留。他后来在镇上的一家T恤店得到一份工作，那时镇上的T恤店还不到12家。由于他拥有了自己的店铺，并且竞争已变成原来的四倍，他的天堂消失了。“晚上我睡不着觉，”他愁眉苦脸地说。

——Mark Pawlosky

资料来源：The Wall Street Journal，July 31，1995．Copyright 1995 by Dow Jones＆Company，Inc．Reproduced with permission of Dow Jones＆Company，Inc．in the format Textbook via Copyright Clearance Center．

注：单个厂商提高其产品价格的能力，取决于提供相同产品的其他厂商数量。完全竞争性厂商没有市场权力。



市场特征

以下对鲶鱼经济学的简短回顾概括总结了竞争性市场的结构、行为以及结果：


	众多厂商。竞争性市场包括很多厂商，每个厂商的产量只占总产出微不足道的一部分。

	产品同质。产品相同。一个厂商的产品本质上与其他厂商的产品没有区别。

	MC=p。所有竞争性厂商都致力于扩大产出，直至边际成本等于价格。

	低进入壁垒。进入行业的壁垒很低。如果可以获得经济利润，就有更多的厂商将进入行该业。

	零经济利润。高利润下生产和市场供给扩大的趋势给竞争性行业的价格和利润带来压力。长期内经济利润随着价格压低至平均生产成本而趋向于零。

	完全信息。所有买者和卖者都充分了解市场提供的机会。
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竞争的力量

竞争市场上的所有细节都给予了公共政策重要的暗示。在第3章我们特别指出，必须了解市场机制的整体框架。特别是，我们注意到市场机制允许单个消费者和生产者通过特定的产品和服务选票，来表达他们对生产什么、如何生产和为谁生产的主张，而这种选择又是通过市场购买和销售来实现的。市场机制运转得如何部分地取决于市场的竞争程度。

无情的利润压缩　我们在本章所看到的价格和利润被无情压缩是竞争过程的基本特征。实际上，市场机制（market mechanism）在这种环境下运转得最好。经济利润的存在意味着消费者对特定产品评价很高，并愿意以相当高的价格购买它。高昂的价格和高利润将信息反馈给追逐利润的企业家，从而使他们满怀热情地去满足消费者需求。因此某个特定行业的高利润暗示着消费者需要不同的产出组合（此行业的更多产品）。这些利润同时又被竞争压缩，表明资源进行重新分配以生产消费者满意的产品组合。低进入壁垒和利润的激烈追逐，使消费者以较低价格得到更多其渴求的产品。

效率最大化　当价格竞争压力达到极限时，该产品的生产成本也降到最低，并达到新的经济效率。这一点在鲶鱼价格趋向于最低平均成本的例子中得到证实。一旦市场均衡实现，社会就使可利用的（稀缺）资源得到了最充分的利用。

零经济利润　在生产过程的极点，全部经济利润将消失。然而这并不意味着生产者将一无所获。即使开始出现零利润的情况，也没有什么大碍。这是因为新产品继续引进，或产生更有效率的生产方法，消费者需求会发生变化。事实上，竞争过程对开发新产品和进行技术革新产生了极大压力。在竞争性市场中，“捷足先登”这句谚语尤其恰当。正如我们在鲶鱼市场所看到的，最先从事鲶鱼养殖的人获利最多。

所有竞争性市场都会发生的事件依次是：


	高昂的价格和高利润显示出消费者对产品的更多需求。

	经济利润吸引了更多的供给者。

	市场供给曲线向右移动。

	价格沿着市场需求曲线下滑。

	有需求的产品数量增加、价格下降，形成新的均衡。随着更多产品的供给和消费，平均生产成本达到或接近最低水平，经济利润趋向于零。

	生产者在整个生产过程都面临着为保持利润领先而降低成本的巨大压力。这种压力常常导致新产品出现和技术革新。



对竞争过程我们应注意到，其他厂商扩大生产或新厂商进入该行业的潜在威胁会迫使现有厂商保持警觉。即使是最成功的厂商也不能长期吃老本。为了在竞争中立足，厂商们必须不断改善工艺、改进产品和降低成本。

社会价值损失　并非所有厂商都能跟上竞争的步伐。在整个竞争过程中，很多厂商会出现经济亏损、停产并退出该行业。这些亏损是市场机制的重要部分。经济亏损对于生产者而言意味着没有充分利用社会的稀缺资源。消费者希望这些资源在其他厂商或行业中得到重新分配，以更好地满足其需求。在竞争性市场中，亏损厂商被淘汰，使更具效率的厂商得以利用这些稀缺资源。

竞争性市场自相残杀的特征使许多人感到困惑。评论家们称竞争性市场“惟利是图”，对社会没有裨益。但是这些批评并没有事实依据。社会的经济目标是最有效率地生产出尽可能好的产出组合，并实现产出的公平分配。换句话说，社会会设法寻求“什么、如何、为谁”这些基本问题的最佳答案。竞争性市场之所以如此吸引人，也正是因为它是最有可能产生上述结果的模式。

因为竞争市场能够较好地配置资源，所以它们极力支持自由主义。就此而言，政府应该通过消除阻止新竞争者进入市场的壁垒，促进竞争。通过反托拉斯政策，政府可以使竞争最大化，并施加更大压力使生产者给消费者提供他们需要的商品。


总结提要


	市场结构范围由完全竞争（一个行业内有众多小厂商）到垄断（只有一个厂商）。　LO1

	完全竞争性厂商没有改变销售产品市场价格的市场权力：它是一个价格接受者。即使相关的市场需求曲线向下倾斜，完全竞争性厂商仍面对一条水平的需求曲线。　LO1

	利润最大化促使竞争性厂商以边际成本等于价格的产出水平进行生产。这代表了厂商的短期均衡。　LO3

	竞争性厂商的供给曲线即边际成本曲线。短期内供给数量依价格变化而上升或下降。　LO3

	决定供给的因素包括投入要素的价格、技术水平和预期。如果其中之一发生变化，厂商的供给曲线就会移动。如果成本或行业中的厂商数量发生变化，市场供给曲线将会移动。　LO4

	如果某竞争性行业存在短期利润，新厂商就进入市场。随即发生的供给移动将迫使价格沿着市场需求曲线下降。随着价格的下降，行业及厂商的利润减少。　LO5

	竞争性价格和利润的减少在价格下降到最低平均总成本时达到极限。额外的产出和利润只有在技术革新（降低了成本）或需求增加的情况下才会出现。　LO5

	如果市场价格低于ATC，厂商将退出该行业。价格只有在进入和退出都停止时（获得零利润）才达到稳定。　LO5

	竞争性市场最具特色的方面即施加给价格和利润的持续不断的压力。在迫使生产者对消费者的需求做出快速反应并寻求更有效率的生产方式方面，竞争的威胁具有巨大的激励作用。从这个角度出发，竞争性市场最好地完成了市场的职责——有效率地对资源进行配置。　LO1




概念复习

解释以下概念的含义：

市场结构

竞争性厂商

竞争性市场

垄断

市场权力

生产决策

总收益

利润

边际成本（MC）

竞争性利润最大化原则

供给

市场供给

均衡价格

进入壁垒

市场机制


问题讨论


	你认为什么行业的竞争程度很高？你能否识别进入这些行业的壁垒？　LO1

	依照前文的新闻摘要（南方农民找到了新的生财之道——养鱼），鲶鱼生产在1975～1989年间增长了多少？所有这些鲶鱼从何而来？你能否用一幅图来加以解释？　LO5

	如果校园周围有更多的书店，教科书的价格将会增长还是下降？为什么没有更多的书店呢？　LO5

	为什么当可口可乐提高价格时并不会失去所有顾客？为什么当某鲶鱼养殖者提高价格时却失去了全部顾客呢？　LO1

	职业渔民一天会设法捕捉多少鱼？他应该竭尽所能，还是在鱼尚未装满渔船时就返回码头？在什么经济条件下，他甚至根本不应该出海呢？　LO3

	图6.9中典型厂商的产出即使在行业产出增加的情况下仍在减少。为什么会存在这种情形？　LO4

	为什么厂商明知利润最终将由于竞争而消失，却还是要进入有利可图的行业呢？　LO5

	对于非营利性企业（例如一所大学或一家医院），什么样的产出水平较为适合？　LO3

	越南鲶鱼出口事件中，谁是受益者？谁是损失者？（见前文新闻摘要）　LO4

	亚当·斯密在《国富论》中提出，竞争性厂商追逐个人利益的行为促进了社会利益。你如何理解他这句话的涵义？　LO1




习题


	根据图6.5回答下列问题：　LO3



（a）在以下市场价格水平应该收获多少鲶鱼？
ⅰ．17美元
ⅱ．13美元
ⅲ．9美元

（b）每一价格水平的总收益是多少？

（c）在这些价格水平，养殖者将获得多少利润？


	假设典型鲶鱼养殖者在现存价格p发生亏损。什么力量会提高价格？长期均衡时的价格如何？分别用鲶鱼市场和典型养殖者两幅图对你的答案加以解释。　LO4

	假设某厂商成本如下：　LO3
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（a）如果现行市场价格是每单位14美元，厂商应该生产多少产出？

（b）在此产出水平，厂商将获得多少利润？

（c）如果市场价格下降到10美元，厂商将采取何种措施？


	请用图描绘新闻摘要（平板电视利润微薄）中所描述的市场行为。　LO5

	假设飞盘的月市场需求表如下：
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进一步假设每个竞争性厂商生产飞盘的边际成本和平均成本如下：　LO4，LO5
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最后，假设飞盘的市场均衡价格是每个6美元。

（a）画出典型厂商的成本曲线，并确定利润最大化产出水平及其总利润。

（b）画出市场需求曲线并确定市场均衡。

（c）市场均衡价格下将出售多少飞盘？

（d）最初有多少家（同样的）厂商生产飞盘？

（e）典型厂商将获得多少利润？

（f）由于能够获利，更多厂商将加入飞盘生产。长期内，这些新厂商将使市场供给曲线向右移动并导致价格下降到平均总成本，从而消除利润。在什么均衡价格水平下利润将完全消失？在此价格水平将有多少厂商生产飞盘？


网络活动


	登录http://usda.mannlib.cornell.edu/reports/nassr/other/pcf?bb/，分析去年鲶鱼价格、产量以及进口如何变化。如何解释这些变化？

	登录www.cnn.com或www.msnbc.com。用关键词“牛肉市场”进行检索。
（a）请解释为什么美国的牛肉市场是一个竞争性市场。
（b）在你所找到的文章中，决定牛肉市场供给或需求的哪些因素在改变？
（c）这一改变将如何影响短期均衡价格？

	登录www.census.gov，并点击经济统计数据，选择“地理区域学习”，点击你所在州的表格，并选择建筑领域。
（a）你所在州有多少家建筑公司？
（b）这个数字能构成竞争性市场吗？请解释。
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我做边际决策吗

本章中你学到，竞争市场中理性的厂商会找出使边际成本等于产品价格的产出率。其他条件不变，在这一点，厂商能获得最大的总利润。超过这点的额外生产实际上会使厂商效益变差。

如果你是理性的，生活中你也应该努力做出同样的决策。你可能已经做了，只是没有利用经济术语。作为一个消费者，你的目标是使满足感最大化，而非总利润。你不是要使边际成本等于价格，而是使活动或购买行为的额外机会成本等于活动或购买行为能给你带来的额外收益。例如，当你决定去看电影，你会比较成本（金钱和时间）和将得到的收益（娱乐和可能的知识）。

作为此门课程的学生，你经历了收益和成本。接下来你尝试决定是否要花费额外一小时在你的家庭作业上，利用边际的思想来做出这个决定。只要学习的边际收益（额外的学习、分数和学分）大于所放弃的活动的边际成本（另一种利用你时间所能获取的最佳价值），你就应该多学习一小时。这便做出了一个边际决策！

第7章　垄断

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　什么是垄断。

2　在垄断中，价格为什么大于边际收益。

3　垄断者如何确定产量和价格。

4　垄断和竞争的结果如何不同。

5　垄断结构的优点和缺点。
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1908年，福特公司推出了Model T——一种面向大众的汽车。像它取代的马和马车一样，这款汽车便宜、可靠、易于驾驶。1909年，即这款汽车全年投产的第一年，福特就卖了10000辆。此后，该款汽车的销量每年都要翻一番。1913年，销量已近200000辆。福特公司迅速改变着当时美国人的消费和旅行方式以及生活标准。

在美国汽车工业发展初期，亨利·福特主导了这个领域。生产汽车的厂商不止一家，但是福特公司是惟一一家能生产便宜的面向大众的汽车的生产商。在这种情况下，亨利·福特就能自定所产汽车的价格和款式。当公司在海兰帕克启用新的装配流水线时，福特突然把Model T的价格提高了100美元（上涨了12％），以帮助这家新工厂融资。接着他决定将所有的Model T都漆成黑色。1913年，当得知顾客抱怨汽车颜色单调时，亨利·福特对他手下的主管说：“只要是黑色，顾客要什么颜色都可以满足他们。”(1)

亨利·福特具有市场权力。他既能左右美国人能购买何种颜色的汽车，又能轻易提高Model T的价格，而不必担心会失去所有的顾客。竞争性厂商根本不可能有这种力量，后者总面临降低成本、提高质量以迎合顾客偏好的压力。

在这一章我们将继续讨论市场结构如何影响市场结果。尤其是，我们研究单一生产者（垄断者）控制下的市场是如何运作的。我们将特别关注下面几个问题：


	垄断者如何为其产出定价？

	垄断者如何阻止其潜在竞争者进入？

	当一家公司控制整个市场时，消费者的处境是更好还是更糟？




垄断结构

市场权力（market power）的本质就是改变产品价格的能力。第6章提及的鲶鱼养殖者就没有这种能力。因为还有大量的农夫也生产销售同样的产品，所以每个鲶鱼养殖者不得不作为价格接受者行事。按照现行的市场价格，每个渔场都可以售磬他们的鲶鱼。如果有人试图索取较高的价格，他将会失去所有的顾客。不能为其产出的产品定价，是完全竞争性厂商最显著的特征。

当然，鲶鱼没有破坏需求法则。即使鲶鱼美味可口，人们也不愿以每磅13美元的价格无限量购买。事实上，额外的鲶鱼的边际效用是迅速递减的。因此，要使顾客购买更多鲶鱼，惟有降低价格。

需求法则与竞争性厂商的处境之间看似具有的矛盾，可以用现存的两条明显的需求曲线来解释。对全部鲶鱼的需求代表了对这种产品的市场需求（market demand），和其他所有的消费者需求曲线一样，鲶鱼的市场需求曲线是向右下方倾斜的。第二条需求曲线，是根据单个厂商在竞争性的鲶鱼市场上面对的形势画出的，该需求曲线是水平的。

垄断者＝整个行业

现在我们面对一个完全不同的市场结构，设想一下，市场上的鲶鱼全部由一家大型厂商提供。比如有一家名为Universal Fish的公司，它拥有一项关于氧化装置的专利权，而该装置是保证鱼塘能赚钱所必需的。专利（patent）是授予一个厂商的生产或许可经营某种产品的排他性权利。有了这项权利，Universal Fish就可阻止其他厂商使用这种氧化装备，从而使自己成为鲶鱼市场的惟一供给者。这样的公司就是一个垄断（monopoly）者——也就是说，垄断厂商提供一种产品的全部市场供给。

由于垄断者不面临直接竞争这一现实，所以你很难期望它们像竞争性厂商那样行事。竞争性厂商往往在行业内其他厂商的压力下降低产品成本，提高产品质量，同时还要担心行业新进入者所带来的降价压力。而垄断者则不然，整个市场都是它的，并且由它来设定该行业的游戏规则。垄断者能甘心收取同竞争性厂商一样的价格吗？不可能。下面我们将会发现，运用自己的市场权力，垄断者会收取较高的价格从而获得更多的利润。

垄断的出现消除了行业需求曲线与厂商面对的需求曲线之间的矛盾。垄断者就是整个行业，因此只需考虑一条需求曲线，即市场（行业）需求曲线。垄断情况下，厂商所面对的需求曲线与该产品的市场需求曲线是一致的。

价格与边际收益

垄断简化了公司的几何图形，但却使供给决策的数学规则变得更复杂了。竞争性厂商在价格等于边际成本的位置进行生产，以实现利润最大化。垄断者不采用这种方式。虽然他们仍然遵循不在成本大于收入的情形下生产的法则。但是，同样令人迷惑的是，此时垄断者从增加的销售中所得到的收入不再是以前的价格了。

增加额外一单位产出所增加的总收益被称为边际收益（marginal revenue，MR）。为计算边际收益，我们可比较在该产出率下增加一单位产量前后的总收益，两者之差就是边际收益。

如果任一单位产出都能以同一价格出售，边际收益就等于价格。但是此时的需求曲线看起来会是什么样子呢？它必定是水平的。这表明，消费者在既定价格下想买走市场上的全部产品。但是，我们已经注意到了，水平的需求曲线只适用于小的竞争性厂商——它们仅能够提供全部市场容量的很小比例。只有完全竞争的厂商，其价格才会与边际收益相等。

垄断的情形则不同。厂商的规模很大，以至于它的产出决策会影响市场价格。记住：垄断者面对的市场需求曲线永远向右下方倾斜。结果就是垄断者要销售其额外的产出，就只有降低价格。

假设Universal Fish的1吨鱼可以卖6000美元。如果想卖2吨，就必须意识到需求法则，削减其每一吨的价格。为能卖出更多鱼，我们假设该公司将不得不把价格削减到5000美元。这样，我们会有如下的结果：


[image: ]


注意市场需求量是如何伴随价格的降低而增加的（仍是需求法则）。不过还要注意，这一吨卖出后，总收益是怎样变化的：这里的总收益增加了4000美元。总收益的变化代表了第二吨的边际收益。

注意在这个计算过程，边际收益（4000美元）低于价格5000（美元），只要厂商所面对的需求曲线是向右下方倾斜的，情况就总是如此。为了增加销量，就必须降低价格。增加的销量会带来总收益的增加，但是每一吨价格的下降却起着相反的作用。它们相互抵消后的净结果即为边际收益。既然垄断厂商所面对的需求曲线总是向下倾斜的，因此垄断厂商的边际收益总是低于价格，如图7.1所示。
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图7.1　在垄断的情况下，价格高于边际收益
如果一个厂商只有降低价格才能售出更多的产出，则边际收益低于价格。例如，如果这个厂商想把它的销售量从每小时1磅增加到每小时2磅的话，价格必须从13美元降到12美元。第二磅的边际收益仅为11美元。（＝价格为12美元时的总收益24美元-价格为13美元时的总收益13美元）正如表中B行和图中b点所示。



图7.1提供了关于边际收益如何计算的更多细节。需求曲线和需求表描绘了鲶鱼的市场需求和垄断者Universal Fish的销售机会。根据这一信息，Universal Fish能以每磅13美元的价格每小时销售一磅鱼。然而，如果该公司想销售更多的鱼，就必须降低价格。根据图7.1中的市场需求曲线，该公司要想每小时销售2磅鱼，就必须把价格降至每磅12美元。沿着需求曲线从A点移动到B点表示价格的削减。

此处，我们主要的着眼点是边际收益。我们想说明，当销售量以每小时增加1磅鱼的速率增加时总收益的变化。要做到这一点，我们必须计算出与每种产出率相应的总收益，然后观察其发生的变化。

图7.1概括了计算边际收益所必需的步骤，表格的A行表明，每小时销售一磅的总收益是13美元。为了增加销售量，必须降低价格。B行表明，当鲶鱼销售量是原来的两倍时，每小时的总收益仅增加至24美元。由于新增的销售量所增加的总收益是11美元，所以第二磅的边际收益就是11美元。表的最后一栏和边际收益曲线上的b点也说明了同样的结果。

注意，第二磅的边际收益（11美元）低于它的价格（12美元）。这是因为全部的两磅鱼都以每磅12美元的价格销售。实际上，该公司为了以较低的价格卖出更多的鱼，放弃了能以13美元的价格每小时售1磅鱼的机会。在这个意义上，该公司为了增加总收益，牺牲了在第一磅鱼上潜在的1美元收益。边际收益度量了总收益的这种变化。

只要需求曲线是向下倾斜的，边际收益就将总是低于价格。比较图7.1中表格的第2栏和第4栏，在每个超过一磅的产出率下，边际收益低于价格。这在曲线图中表现得也很明显：除了起始点，边际收益曲线的每一点都位于需求（价格）曲线的下方。


垄断者行为

像所有其他的生产者一样，垄断者也试图在商业活动中最大化自己的总利润。但它与竞争性厂商的做法有点不同。回忆一下：完全竞争性厂商是价格接受者，它通过调整自己的产出率来屈就给定的市场价格，从而达到利润最大化。相反，垄断厂商是价格的制定者。因此，垄断厂商必须做出竞争性厂商根本不必做的价格决策。

利润最大化

像完全竞争性厂商一样，垄断厂商在制定价格时追求利润的最大化。为达到这个目的，垄断厂商首先要确定利润最大化的产出率（生产决策），然后确定出这么多产出的合适价格是多少。

为找出最佳的产出率，垄断厂商将遵循一般的利润最大化原则（profit-maximization rule）——关于使边际成本（增加额外一单位产出所引起的总成本的增加）等于边际收益（增加额外一单位产品所增加的收益）的一个原则。因此，在MR＝MC时的产出率下，垄断厂商实现了利润最大化。

注意，竞争性厂商的做法实际上和垄断厂商相同。在竞争的情况下，MR和价格相等。因此，竞争性厂商在MR＝MC＝p时的产出率达到利润的最大化。由此可见，一般的利润最大化原则（MR＝MC）适用于所有厂商，只是完全竞争性厂商是个特例：MC＝p＝MR。

生产决策

图7.2说明了垄断厂商如何将利润最大化原则用于生产决策（production decision）中。需求曲线代表对鲶鱼的市场需求；边际收益曲线得自市场需求，如图7.1。图7.2中的边际成本曲线代表Universal Fish向市场供应商品时发生的成本。该厂商的目标是找出使利润最大化的产出率。
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图7.2　利润最大化
利润最大的产出率的点是边际收益曲线与边际成本曲线的交点（d点）。在这种情况下，边际收益和边际成本在每小时4磅的产出率相交。
　　D点表示消费者愿意用每磅10美元的价格来购买这么多的产出。价格（10美元）减去平均总成本（8美元），再乘以销售量（4）就得到总利润的值。



竞争性厂商通过确定边际成本曲线和价格线交点的位置来做生产决策。然而，垄断厂商寻找的是边际成本等于边际收益时的产出率。图7.2中MR和MC曲线的交点（d点）说明了这个道理。从该交点我们可看到：相应的产出率是每小时4磅。因此，4磅是该垄断者利润最大化的产出率。

垄断价格

Universal Fish的这4磅鱼应卖多少钱呢？垄断厂商自然索取很高的价，但它索取较高价格的能力受需求曲线的限制。需求曲线表明了大多数消费者愿意为给定的商品数量支付的金额。一旦我们确定了将要供应的数量（每小时4磅），我们就能通过观察需求曲线来确定消费者愿意为这些鲶鱼支付的价格（在D点是10美元）。也就是说：


	边际收益和边际成本曲线的交点（d点）确定了使利润最大化的产出率。

	需求曲线告诉我们消费者对特定的产出数量愿意支付的最高价格（D点）。



如果Universal Fish忽视了这些原则，试图将每磅鱼卖到13美元，消费者将只会购买1磅，另外的3磅卖不出去。垄断厂商很快就会意识到：对应于利润最大化产出率的价格只有一个。在本例中，这个价格为10美元。我们可通过将图7.2中MR＝MC的交点向上移至需求曲线的D点找到该价格。D点告诉我们：消费者正好能够而且愿意以每磅10美元的价格每小时购买4磅鱼。如果垄断厂商想以高于10美元的价格销售，它就不能将这4磅鱼全部卖出。如果垄断厂商执意这样做，只能等到鱼发臭，而不会赚到钱。

垄断利润

图7.2也说明了Universal Fish所能获得的垄断利润。为了计算总利润，我们仍利用平均总成本（ATC）曲线。在产出率为4磅鱼时，价格（D点）和ATC之间的距离表示每单位的利润。本例中，每单位产量的利润是2美元（10美元的价格减去8美元的ATC）。每单位产量的利润（2美元）乘以销量（4磅）就可以得到总利润，即每小时8美元，如图7.2中带阴影的矩形所示。

我们也可以通过比较总收益和总成本来计算总利润。当q＝4时，总收益等于价格（10美元）乘以销售量（4），即40美元。总成本等于销售量（4）乘以平均总成本（8美元），即32美元。如图7.2，用总收益（40美元）减去总成本（32美元），我们就得到了总利润为8美元。


进入壁垒

Universal Fish由于其垄断地位获取了利润，但是故事并没有结束。如前文所述，经济利润的存在将吸引那些追逐利润的企业家蜂拥而至。情况确实如此，在第6章的竞争性鲶鱼行业中，高额利润的诱惑导致国内养殖鱼业的迅速扩张、鱼的大量进口和鲶鱼价格的急剧下跌。那么，Universal Fish现在处于垄断地位并享有经济利润的鲶鱼行业会出现什么样的情形呢？

从图7.3中我们可以看出，垄断给价格和产出带来的影响。在这里，我们有必要将垄断行为与竞争行业中的行为做一个对比。回顾一下，垄断是指整个行业由一个厂商组成的情况。以下我们想描述的是，不同的市场结构（完全竞争）将会如何改变产品的价格和供给数量。
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图7.3　垄断与竞争结果的比较
垄断者将选择在MR＝MC所对应的产出水平上生产。竞争性行业将选择在MC＝p所对应的产出水平上生产。因此，垄断者的产出（q＝4）将低于竞争性行业（的厂商）的产出（q＝5）。垄断者也将收取较高的价格（10美元与9美元相比）。



如果一个竞争性行业按D点生产，那么它也将发生图7.3中所示的经济利润和成本。然而一个竞争性行业不会停留在这样一个产出率上。处在竞争性行业中的所有厂商都将努力使价格等于边际成本以实现利润最大化。但是在D点价格是高于边际成本的。因此，一个竞争性行业将很快从D点（垄断者的均衡点）移动到E点，即边际成本等于价格时的点。在E点（短期竞争均衡点），鲶鱼的供给量更大而价格更低，行业利润缩小了。

进入威胁

在E点，鲶鱼养殖依旧是有利可图的，因为在这个产量水平上，价格（9美元）高于平均成本（8美元）。虽然在E点的利润（每小时5美元）低于在D点的利润（每小时8美元），但它仍然是有吸引力的。这些剩余将诱使更多的企业家进入竞争性行业。当更多的厂商进入后，市场供给曲线将向右移动，这使得价格进一步下跌。正如我们在第6章中看到的，产量持续增长而价格持续下跌，直至经济利润全部消失，市场进入才会停止（达到长期竞争均衡）。

在垄断行业中，这一连串情形会上演吗？绝不会的。记住Universal Fish目前被假定拥有一项有关氧化装置的排他性专利，它能将此专利作为阻止他人进入的壁垒。结果，潜在竞争者只能眼睁睁看着Universal Fish大把赚钱，自己却徒劳挣扎，最后无功而退。Universal Fish是不会让潜在竞争者进入来分享其利润的。Universal Fish有能力而且愿意将产量和价格维持在图7.3中的D点。由于缺乏竞争，上述结果是不会改变的。所以我们可以得出结论：垄断者可以通过限制产出获取较高的价格和利润。

垄断成功的秘密就在于它设置的进入壁垒（barriers to entry）。只要存在进入壁垒，垄断者就能控制（限制）产品的供给量。在鲶鱼案例中，进入壁垒就是氧化装置的专利权。由于不能获得这项技术，那些想养殖鲶鱼的人就只能继续种植棉花了。

专利保护：宝丽莱与柯达之争

在宝丽莱与伊士曼·柯达的争斗中，专利也是垄断权力的源泉之一。埃德温·兰德（Edwin Land）在1947年发明了即时成像照相机，并且为他的发明申请了专利。在随后的29年里，他所创立的公司是即时成像照相机的惟一供应商，并因此获得了数十亿美元的巨额利润。同时，宝丽莱公司申请了更多的专利，以保护兰德博士的原始发明和随后的改进。

宝丽莱公司丰厚的利润是如此诱人而不容小觑。1976年，伊士曼·柯达公司开发了自己的即时成像照相机，决定进入这一市场。新的快速照相机的出现立刻使此类照相机的价格下降，宝利莱公司的利润被挤压。

宝丽莱公司愤而将柯达公司告上了法庭，指控其非法进入即时成像照相机市场。宝丽莱公司宣称柯达公司侵犯了其专利权，是在非法生产即时成像照相机。柯达反驳说，公司独立地开发了自己的产品，并没有使用任何宝丽莱公司受保护的专利技术。

随后这场法律大战持续了14年之久。最终，联邦法院认定柯达公司侵犯了宝丽莱公司的专利权。柯达公司不但要停止生产即时成像照相机，而且还必须回购其已经售出的全部1600万架产品（因为不再有人提供胶卷）。

除了归还宝丽莱公司的垄断权力，法庭还要求柯达公司赔付由于侵犯专利权给宝丽莱公司造成的丧失垄断利润的损失。法庭依据图7.3来计算宝丽莱公司如果在即时成像照相机市场上的垄断权力不受侵害时原本可得的利润。也就是说，产品的价格应该更高一些，产量更低一些，而利润也更大一些。照此推理，法官判定，如果柯达公司没有进入这一市场，宝丽莱公司的利润本应该再多9.095亿美元，相当于目前实际获利的两倍。柯达公司必须向宝丽莱公司赔付这些损失的利润。

虽然宝丽莱赢了这场官司，但消费者最终却遭到损失。柯达的进入证明了一个道理：哪怕只有一点竞争（第二家厂商），就可以导致价格下降，扩大消费者的选择权，并提高产品质量。而一旦其垄断地位恢复，宝丽莱就不必再努力满足消费者的愿望了。

其他进入壁垒

专利权是一种非常明显而有效的壁垒。然而还有其他很多阻止潜在竞争者进入的方式。

法律诉讼　一种抑制竞争的越来越有效的方式是控告新的进入者。即使新的竞争者并没有侵犯垄断者的专利权或者商标权，诉诸法律仍是一种公平的游戏。我们可以回想一下，柯达曾经花了14年的时间与宝丽莱在法庭上争斗。小公司却奉陪不起这样的法律纠纷。当率先提供免费音乐下载的一家公司Napster在2000年卷入版权纠纷案之后，就注定了它的命运。它无法支付一场旷日持久的法律纠纷造成的费用，在法庭裁决之前，Napster就放弃了斗争而选择了庭外和解。因为一场旷日持久的法律纠纷耗资不菲，所以仅仅是法律纠纷的威胁都有可能阻止厂商进入一个垄断市场。2003年，当唱片公司起诉261个下载用户时，Kazaa的顾客不敢再使用其音乐共享网络系统。正如上面新闻摘要中，Linux的销售也因为法律诉讼有所减缓。

独家授权　任天堂涉嫌在20世纪90年代初期使用另外一种策略来控制电子游戏市场。任天堂禁止游戏开发者为与其竞争的公司编写软件。这种独家授权使潜在竞争者很难获得所需要的生产要素（游戏开发者）来与任天堂竞争。直到1995年电子公司巨头索尼携新技术（PlayStation）进入这个市场，任天堂才不得不与其分享垄断利润。

任天堂还通过限制销售竞争，人为维持游戏的高价格。2002年10月，欧洲委员会反垄断部做出裁决：任天堂禁止在低成本国家的零售商在高成本国家销售任天堂游戏。这种做法消除了潜在的价格竞争，让任天堂”保持高利润。
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诉讼威胁减缓了Linux的销售

在旧金山，企业继续购买Linux软件，虽然与以前相比慢些，尽管诉讼威胁着这套流行操作系统的使用者。

根据Forrester调查公司的最新调查，在50个大公司技术经理中只有16个认为，来自技术公司SCO的法律挑战会阻止他们购买Linux软件。SCO宣称其拥有部分计算机编码的所有权，而这些编码是开发操作系统必须的，它想让所有用户支付版税，或者面对法律行动。

在购买之前，公司花了额外几个星期或者几个月来评估法律的冲击。“有一个延伸的销售周期，”Linux软件制造商Suse Linux公司的乔·埃克特如是说，“但这不是一种恐慌。”

SCO宣称其目的不是为了减缓销售。“我们的目的是保护我们的知识产权，”SCO的发言人Marc Modersitzki如是说。

——Michelle Kessler

资料来源：USA Today，October 3，2003．Reprinted with permission．

注：法律诉讼，甚至是法律诉讼的威胁，或许会阻止一个公司进入一个行业或者阻止消费者购买其产品。
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法官判定微软违反了反托拉斯法

昨天，一位联邦法官判定微软公司违反了反托拉斯法，理由是微软竭力维护其视窗系统的垄断地位。这一判决为政府终结历史上最成功的公司打开了大门。

美国地方法官托马斯·彭菲尔德·杰克逊认为微软压制竞争，司法部和19个州几乎取得全胜。他的判决将损害被称为“新经济”发动机的软件巨人的声誉。

杰克逊认为，“微软蓄意发动了一场打击行动，破坏了许多宝贵的企业家精神。而这些企业家精神如果任由其自生自灭，一定会将竞争引入英特尔兼容个人计算机操作系统的市场。”

杰克逊直率地指出，强大而且具有掠夺性的微软采取了广泛的策略，以破坏任何可能威胁其视窗垄断地位的创新。在这些受害者中，也包括计算机产业内那些身价数十亿美元的大型电脑公司：英特尔公司、苹果公司、IBM公司以及RealNetworks公司等。

杰克逊认为，为了消除互联网浏览器带来的竞争威胁，微软将其浏览器集成到操作系统中以排挤竞争者。通过威胁取消价格折扣，微软强迫计算机生产商安装微软的浏览器，并通过威胁停止发放视窗系统许可，迫使生产商将网景浏览器从其生产的个人电脑的桌面上撤除。

杰克逊法官在其长达43页的判词中说：“只有当我们看到这些分散行为的本质时，也就是把它们看作是一个整体的、精心组织的过程时，微软对竞争过程的打击才能全部暴露出来。”

——James V．Grimaldi

资料来源：Washington Post，April 4，2000，p．1．

©2000，The Washington Post，reprinted with permission.

注：微软试图通过设置各种进入壁垒来阻止竞争者进入操作系统和应用软件市场。这种行为延缓了技术创新，限制了消费者的选择权，并且抬高了价格。



捆绑产品　另一种阻碍竞争的办法，是强迫消费者购买附属商品。美国司法部反复控告微软公司将其应用软件（如Windows浏览器）与Windows的操作软件捆绑在一起。在操作系统上，近似垄断的地位使微软公司可以给Windows定高价，并随每个系统免费赠送一个应用软件。这种捆绑使得潜在竞争者几乎不可能在应用软件市场上以赢利的价格销售产品。上面的新闻摘要描述了微软为保护和利用其垄断地位而采取的此类“打压”策略。捆绑帮助微软获得了互联网浏览器市场份额的96％（取代Netscape），办公室软件市场份额的94％（取代Word Perfect），并且增加了资产管理应用程序的份额（通过Intuit获得）。联邦法庭认定，如果电脑操作系统竞争更加激烈，消费者将会享受更好的产品和更低的价格。

当微软开始将其Media Player与其Windows操作系统绑定在一起时，同样的对进入壁垒的担心早早就显现出来。这次欧盟击败了微软，微软被罚款6亿美元，并且要求微软公司提供捆绑和未捆绑版本的Windows。2005年，微软开始这样做。但是它继续通过互联网提供可免费下载的Media Player。

政府特权　在许多情况下，垄断得以维持的原因仅仅在于政府给某一个公司在某一特定市场上生产特定产品的特权。在这里，进入壁垒不是产品专利权，而是销售这种产品的专有权力。地方有线电视和电话公司常常是被赋予特权的垄断者。在邮递第一类信件上，美国邮政服务公司就是这样的垄断者。你们学校的书店也可能拥有在校园内销售课本的特权。


比较结果

上述以及其他进入壁垒成了垄断力量的最终源泉。借助这种垄断力量，垄断者可以改变市场对消费者需求反应的方式。

竞争与垄断

通过总结，我们再来说明一下完全竞争市场和垄断市场行为方式的不同。在这两种市场结构下可能产生的情形如下所示：


竞争行业


	较高的价格和利润是消费者需要更多产出的信号。

	高利润吸引新的供应商。

	生产和供应增加。

	价格沿市场需求曲线下滑。

	新的均衡形成，产量增加，相应的价格下降，平均生产成本接近最低，同时经济利润接近于零。

	整个过程价格等于边际成本。

	整个过程都面临很大压力，只能通过降低成本或者改进产品质量来获取利润。



垄断行业


	较高的价格和利润是消费者需要更多产出的信号。

	进入壁垒排斥了潜在竞争者。

	生产和供应受限。

	价格不会沿市场需求曲线下滑。

	没有新均衡的建立，平均成本不需要处于或者接近最低水平，所以经济利润最大。

	价格始终高于边际成本。

	没有降低成本或者改进产品质量获取利润的压力。





近乎垄断

这些比较结果并不总是绝对的。同样，垄断也不单单局限于单一厂商的情况，实际上，两个或多个厂商同样可以操纵市场以取得垄断结果和利润。

双头垄断　在双头垄断的情况下，存在两家厂商而非一家。它们可能是市场上仅有的两家厂商。或者由于有对市场的操控能力，即使有其他厂商存在，它们也可以对价格和产量进行控制。

那么你认为双头垄断者会如何作为呢？它们将相互竞争，把价格和利润压低到竞争性市场的水平，还是会意识到减少竞争才可保存行业利润？如果他们成为真正的竞争者，则要冒着损失经济利润的风险；如果他们不这样做，则能确保自己继续分享近乎垄断市场才有的利润。

索思比和克里斯蒂这两大拍卖行的例子，可以说明上面哪一种方式更有利。这两家拍卖行合起来控制了90％的拍卖市场，而这个市场价值40亿美元。它们并没有以向潜在卖主提供低价服务的方式展开竞争，相反，它们达成一致，将代理费固定在一个较高水平。当2000年两家拍卖行因此被起诉时，它们同意支付5.12亿美元罚金给拍卖行的客户。

寡头垄断　在寡头垄断下，市场由几家（而非一两家）厂商控制。这里仍然存在着战略选择问题——是展开激烈的竞争还是保持一定程度的合作。在某种程度上，具有控制力量的厂商会意识到在高价格和高利润的情况下，它们有着共同的利益，应该可以避免在完全竞争行业中经常出现的价格战。举个例子来说，可口可乐和百事可乐公司愿意使用更明智的广告手段，而不是以低价来吸引顾客。这两家公司占据了75％的市场份额，同时它们也意识到价格竞争对彼此都没有好处。
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OPEC削减石油产量旨在支撑价格

计划从2月1日起削减产量1.9％制止原油价格下跌的信号

在尼日利亚的阿布贾，OPEC宣布削减产出计划，从2月1日起削减产量1.9％，这是其试图阻止油价继续下降的强劲信号。……

该通告表明，OPEC打算保持原油供应紧张以维持油价，并且削减全球存货，存货的建立是对卡特尔权力的威胁。……

昨天，美国纽约商品期货交易所油价上涨，明年1月份到期的轻质原油期货价格上涨了1.14美元（约1.9％），达到每桶62.51美元。

——Bhushan Bahree

资料来源：The Wall Street Journal，December 15，2006，p．A2．Copyright 2006 by Dow Jones＆Company，Inc．Reproduced with permission of Dow Jones＆Company，Inc．in the format Textbook via Copyright Clearance Center．

注：OPEC的12个成员国共同设定它们的组合产出率。为了达到这个目的，它们卖力地效仿垄断。



在一些例子中，我们可以看到一个寡头可以有效地控制市场的产量和价格。由13个国家组成的石油输出国组织（OPEC）就是一个典型，它们大约每6个月就开一次会，以限制石油产量（供给量）来维持石油的高价格（参见上面的新闻摘要）。OPEC在美国境外操作，因此不受美国反价格操纵法律的控制。然而，唱片业并不享受这种豁免。2002年10月，8家唱片公司因为抬高CD在Tower Records、Musicland Stores以及Trans World Entertainment的销售价格而给其消费者退款6740万美元（见新闻摘要）。
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唱片公司平息诉讼

退款协定停止CD价格操纵案

在明年的某个时间，五大唱片公司和三大唱片零售商同意退款6740万美元给消费者，以平息多个州的价格操纵诉讼（它涉及销售音乐光盘协议）。

该诉讼于2000年8月提交，它宣称过去的5年内，唱片公司和零售商有一个非法的市场协议，该协议减少了竞争，夸大了在Tower Records、Musicland Stores以及Trans World Entertainment销售CD的价格。

诉讼宣称在该协议下，如果零售商以唱片公司确定的最低价格对CD进行广告宣传，唱片公司将会补贴广告费用、店内展示费用以及其他形式的促销。

资料来源：© 2002，The Washington Post，reprinted with permission．

注：当少数公司主导一个行业时，它们或许会合谋，确定垄断价格。



垄断竞争　星巴克也具有为其产品定价的能力，即使有不少其他厂商也在市场上出售咖啡。但它并不具有像可口可乐和OPEC那样的力量，因为出售咖啡的商家太多。当一个市场是由许多厂商构成的，并且每个厂商都有自己鲜明的品牌标志时，这个市场被称为垄断竞争市场。每一个厂商因自己的品牌标志而在一定领域内具有垄断性，但仍然必须与其他品牌竞争。这种情况与完全竞争是有区别的，在完全竞争市场中没有哪个厂家拥有自己的品牌标志或定价能力。因此，任何一个被少数厂商控制的行业都更接近一个垄断行业，而不是完全竞争行业。

生产什么

在某种程度上，具有控制能力的厂商就会像我们已经讨论过的那样行动。它们通过两种特殊的方式来改变商品和服务的供应量。请记住，从长远的角度看，竞争性行业倾向于在平均总成本最低的水平上进行生产。竞争性行业也同时追求成本的降低和产品质量的提高，这些压力有助于扩大生产的可能性。但在我们讨论过的垄断性行业中并不存在这种压力。因此就垄断本身而言，它有抑制经济增长的倾向。

竞争性市场另一个重要的特点是趋向于进行边际成本定价（marginal cost pricing）。边际成本定价对于消费者来说是非常重要的，因为它可以使消费者在多种商品和服务之中进行理性选择。而且，它还可以使消费者明了各种商品真实的机会成本，从而使他们选择某种商品组合，这种组合可以在资源有限的情况下达到效用最大化。然而，在我们讨论过的垄断市场的例子中，消费者并没有按照他们所希望的那样得到更多的鲶鱼。相反，没有多大需求的棉花和其他商品却在源源不断地供给出来。当Universal Fish公司垄断了该行业后，产品组合中鲶鱼的数量开始减少。因此，垄断的存在改变了“社会该生产什么商品”这个问题的答案。

为谁生产

垄断也改变了“为谁生产”这个问题的答案。鲶鱼数量的减少和价格的提高，使一些人不得不去购买罐装金枪鱼来代替烹制的鲶鱼。垄断者限制产量的行为也将减少南方地区的工作机会，使许多家庭收入减少。而垄断者却从中得到了丰厚的利润，因此它们会有更多的机会到所有的商品和服务。

如何生产

最终，垄断者可能也会改变“如何生产”的答案。竞争性厂商很可能会寻找新的方式来养殖、收获和分销鲶鱼，而垄断者则会继续利用现存的设备和技术来获得利润。相应地，垄断者将会通过将潜在的竞争者排斥在市场之外的方法来阻碍技术进步——技术代表的是如何生产。


垄断亦有益

虽然有大量有说明力的案例可以用来攻击垄断，但可以想像得出，垄断行为也可能对社会有利。关于集中的市场权力的争论之一是，垄断者更有能力进行研发。另一方面，垄断能诱导大量的发明和创新。支持垄断的第三个理由是，大型厂商比小厂商的生产效率更高。最后，即使是垄断者也要担心潜在的竞争，因此会采取相应的行动。因此，我们必须暂停一下，思考另一个问题，市场权力是否可能以及以何种方式有益于社会。

研究和开发

原则上讲，垄断者更有优势去进行有价值的研发工作。第一，垄断厂商不必面临持续竞争的压力。第二，它们有资源（垄断利润）去进行价格昂贵的研发活动，而完全竞争性企业的经理们却不得不每天操心生产决策和利润边界。于是，他们就无法从长远的角度去考虑研发的重要性。即使意识到了这种重要性，他们也没有能力承担相应的支出。

研发争论的最基本问题在于它的动机。尽管垄断者拥有明显的财务优势去进行研发，但它们并没有一个明确的动机。它们可以通过保持现有的市场权力来获取丰厚的利润，因此研发对于它们获取利润来说并不重要。事实上，研发活动倾向于使现有的产品、厂房和设备过时，这与垄断者的利益背道而驰，从而研发有可能被压制。

2003年，两家药品公司承认，每年支付给第三方公司1亿美元以阻止新药竞争。如同新闻摘要里说的一样，消费者每月在药品上花费73美元，而第三方公司可以以32美元的价格生产并销售。在真正竞争性市场中有太多的公司，以至于无法用这种方法控制。人人都抢着给市场带来改进的产品。
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两家制药公司同意平息定价诉讼

1月27日，在纽约州奥尔巴尼，两家制药公司同意支付8000万美元来平息针对它们串谋使一种价格便宜的普通血压药退出市场的控告。

根据今天宣布的解决办法，Aventis和Andrx这两家公司要给州政府、保险公司以及全国范围内的消费者支付上述8000万美元。

消费者为Cardizem CD及其类似的药品支付了太多，原因就在于这两家公司串谋延迟了价格便宜的竞争者市场的出现，纽约州总检察长埃利奥特·斯皮策如是说。

斯皮策说，1998年，德国制药巨头Hoechst公司在1999年与Rhone-Poulenc公司合并组建了Aventis。Hoechst公司支付给Andrx将近1亿美元，以普通的Cardizem CD药在长达11个月内不进入市场。他还说该协议每年更新。

这种“最懦弱的反竞争行为”让无数人根本无法得到这种药品，斯皮策说。

消费者保护团体说，Cardizem每年国内的销售额是7亿美元。Cardizem的使用者每月为该药支出73美元，而普通成本只要每月32美元。

——Michael Gormley

Associated Press

资料来源：Washington Post，January 28，2003，p．E3．Used with permission．

注：主宰市场的一家公司可能没有多少动机去提高产品质量或者降低成本。它甚至可能会阻止产品的改进。



对企业家的激励

关于垄断的市场权力的第二个辩护理由是激励——很有趣，这是个扭曲的激励方式。如同我们在第6章所看到的，每一笔交易都要产生收益，这也是赚钱和保持行业运转的必要条件。因此有人争辩说，更大的利润回报将会刺激更多的企业家采取行动。如果小公司Horatio Algers梦想有一天拥有对行业的完全垄断，就会更勤奋，并且延长工作时间。

关于市场权力能激励企业家的这个讨论很吸引人，但不是非常令人信服。毕竟在竞争性市场中，早期进入者能够大量获利，其他竞争者需要大量时间才能赶上来。回想第6章的鲶鱼行业，尽管后期利润的空间被大大压缩了，但是捷足先登者获利仍然成立。因此这并不能证明竞争性行业的利润激励不都是没道理的。

规模经济

第三个维护市场权力的证据是最让人信服的。相对于小厂商，大厂商可以以较低的平均单位成本生产，即存在生产的规模经济（economy of scale）。因此，若希望以最高的效率生产（单位产品消耗资源最少），我们就应该鼓励和支持大厂商。

再想一下，我们先前对Universal Fish和竞争的鲶鱼行业所做的比较。我们明确假定Universal Fish和竞争行业的厂商具有相同的生产成本。因此，Universal Fish不能以低于竞争对手的成本生产鲶鱼，而且我们关心的是竞争性厂商和垄断者在制定生产决策方面的差别。

但是，Universal Fish可以利用规模优势达到更高的效率。它可以建造巨大的鱼塘，进行集中养殖、捕捞和分销等活动。如果成功了，这种集中化管理会降低生产成本，使Universal Fish的生产比由几千家小渔场（鱼塘）组成的竞争行业更有效率。

虽然存在可能性，但是大厂商不能保证一定比小厂商更有效率。不断扩大（规模）的企业，其运营效率可能会降低。在大型企业中，工人可能会有疏离感，从而不能发挥他们的潜能。高度集中化也可能使管理更加繁琐，成本也将增加。在评估规模经济所具有的市场权力时，我们必须意识到，效率和规模不一定同进退。事实上，垄断也可能产生规模不经济，使生产成本高于竞争性行业。

即使规模经济确实存在，也不能保证消费者会受益。考虑一下多厅电影院的例子，多厅电影院提供了很多银幕。与单屏幕影院相比，多厅电影院有显著的规模经济（综合考虑票房、广告、快餐、休息室、投影机）。然而，一旦它们将小影院排挤出市场，它们很少降低票价。

自然垄断

关于规模经济的讨论中，有一个具有更大潜在说服力的特殊例子。该例中所谓的自然垄断（natural monopoly）——一家厂商提供全部市场供给的效率高于由大量的（小）厂商共同供给时的效率。随着这家公司规模的扩张，平均总成本持续下降。规模经济使这家大厂商比其可能的竞争对手具有更明显的优势。自此，规模经济就扮演了“自然的”进入壁垒的角色。

本地电话、有线电视和公共事业公司是自然垄断的典型例子。它们具有非常高的固定成本（例如传输线路和开关）和异常低的边际成本。因此，平均总成本随着产出的扩张不断降低。所以设置一个有线电视或电话线系统比多家竞争要便宜得多。相应地，由单独一家电话或能源公司供应全部市场需要比由多家竞争性公司同时供给更有效率。

尽管自然垄断在经济上是合意的，但也许会被滥用。我们可以问一下，消费者是否或在多大程度上享受到自然垄断带来的高效率的好处。是消费者不再想要更低的价格、更高的产出、更优质的服务了吗，还是垄断者想自己占有收益——较高的利润、工资和更舒服的办公环境？典型的做法是，联邦、州和地方政府负责制定自然垄断的相关法规，确保消费者能够与厂商共享垄断厂商提高效率带来的收益。

可竞争市场

政府制定的法规不是限制垄断的惟一因素。即使一家厂商目前可以提供一种商品的全部供给，但它也许会面临市场中其他厂商的潜在竞争。潜在的对手可能会静立在侧，看垄断者过得怎么样。如果后者的日子太好过，这些对手就可能进入这个行业，破坏垄断结构，蚕食其利润。在这个可竞争市场（contestable market）中，垄断行为可能会受潜在的竞争所限制。

市场的可竞争程度与其说取决于市场结构，不如说取决于进入壁垒。如果壁垒难以逾越，潜在的竞争者就被市场排斥在外。但如果进入壁垒适中，而垄断利润的诱感又难以抵抗时，他们就被征服。如果国内的垄断利润和价格居高不下，国外生产国样产品的竞争者很可能就会进入国内市场。
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为什么当一个航空枢纽关闭时旅行者会受益

社会民众认为，失去一个航空枢纽如同世界末日——更少的交通，更少的威望。但是在匹兹堡，今年发生的情形正好相反：在美国航空公司减少一半的航班时，当地旅游业急剧上升。

自从去年秋天美国航空公司宣布了停止使用匹兹堡国际机场作为“枢纽”，5折机票层出不穷，更大的老式航线提高了服务水平，机票费用大幅下跌，例如，从匹兹堡到费城的往返机票从680美元降到了186美元。因此人们旅行的次数更多了……

2001年美国交通运输部一项关于航空枢纽的研究表明：从总体来看，枢纽市场的旅行者比竞争市场的旅行者多花费41％。研究发现，夏洛特、辛辛那提、明尼阿波利斯以及匹兹堡拥有最高的枢纽价格。

取消枢纽之后，价格变化最大的航线之一是从匹兹堡到费城的航线。当美国航空公司垄断时，往返价格是680美元，这鼓励了很多旅游者开车出行（5小时）。而当西南航空公司从5月份开始飞往匹兹堡时，往返机票价格暴跌，最贵的也只有186美元。现在很多人乘坐这条航线。

——Scott McCartney

资料来源：The Wall Street Journal，November 1，2005，p．D1．Copyright 2005 by Dow Jones＆Company，Inc．Reproduced with permission of Dow Jones＆Company，Inc．in the format Textbook via Copyright Clearance Center．

注：当一家航空公司主宰一个“枢纽”机场时，它也许在选定的线路上收取垄断价格。



市场结构与市场行为

从可竞争市场的角度看，反垄断的所有案例都存在误解。市场结构本身并不是问题所在，真正起作用的是市场行为。若潜在的对手迫使垄断者像竞争者那样行事，则垄断并不会随便给消费者或社会强加成本。

福特公司T型车的经历验证了可竞争市场的基本概念。当时亨利·福特决定提高T型车的价格并把它们全部漆成黑色时，福特汽车公司享有基于大规模生产而造就的垄断地位的好处。不过潜在的竞争对手发现，向市场提供其他颜色和性能（如自动档、左置方向盘等）的汽车有利可图。当它们开始生产这样的汽车时，福特公司的市场权力就被大大削弱了。1926年，福特汽车公司试图通过供应其他颜色（非黑色）的汽车夺回市场的独占地位。但是，消费者那时已经有了更多的选择，1927年5月，福特停止了T型车的生产。

T型车的经历表明，潜在的竞争可以迫使一个垄断者改变其做法。然而，批评者指出，即便竞争性市场也不能迫使垄断者完全像竞争性厂商那样行事。在竞争结果和可能诱使新进入者的垄断结果之间总是存在差距，这个差距使消费者付出很大代价。现有竞争对手的缺乏也极可能妨碍产品和效率的提高。1913～1926年，所有的T型车都是黑色的，消费者没有选择余地。在潜在的竞争者成为事实上的竞争者之后，福特才改变了其一贯的行为。即便在1927年以后，福特汽车公司虽然已经不再享有垄断地位，但仍然没有按边际成本给汽车定价。
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航空服务垄断

人们都很奇怪，为什么同样的距离，飞往一个地方要比飞往另一个地方费用高。问题的答案可能与市场结构有关，就像我们在这一章和前一章看到的那样：市场上公司数目越多，价格就可能越低。更多的竞争还将增加供给。

行业结构　从全国的角度来看，民航运输业竞争激烈。除了超过90家国内公司提供客运服务外，至少还有150家国外厂商也在提供同样的服务。因此，美国人每年用于空中旅行的1000亿美元，是被许多家公司瓜分的。

然而，航空公司并不能飞往所有你想去的地方。如果你想找个航班从洛杉矶到棕榈泉，别考虑合众国航空公司、大陆航空公司、西北航空公司或德尔塔航空公司，更不用考虑法国航空。这些航空公司都没有开通这条航线。事实上，只有一家航空公司（美国联合航空公司）在2007年开通了这条航线。所以说，从洛杉矶到棕榈泉的旅客将会面临垄断的局面，最终会支付垄断价格。

从匹兹堡到费城的旅客的选择一样有限，只有合众国航空在这条航线上提供服务。2005年当另一家航空公司进入该市场时，往返费用从680美元降到了186美元（见新闻摘要）。
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追踪机票价格

司法部认为，一旦有一些费用低廉的航空公司进入，美国航空公司就会降价；一旦这些竞争者退出，美国航空公司又会提高它的价格。下面是美国航空公司1995～1996年从达拉斯—沃思堡机场起飞的一些航线的票价（当地所有航空公司直达航线的平均价格）：
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资料来源：Washington Post，May 14，1999，p．1

注：为了将一个新进入者逐出市场，或者是阻止新的进入者进入，一个垄断性的航空公司就会临时性地大幅调低价格。



在评估市场结构的时候，一定要明确区分相对市场范围。在上面的例子中，范围最好限定为一条特定的城际航线。采用为某一条航线服务的航空公司数量，比起采用飞往各个地方的航空公司数量，是一个更好的度量市场力量的尺度。有了这个尺度，民航运输业才能用市场权力来衡量。在美国2/3的航线中，一个航空公司就提供了至少一半的服务量。在“枢纽”机场，一家航空公司占的比重更大。正因为如此高的地域集中，所以1/10的航线都是被垄断的。

行业行为　如果市场结构真的起作用的话，某条航线上的机票价格将会随着开通这条航线的航空公司的数目而发生变化。事实也的确如此，美国审计署（GAO）1996年的一项研究表明：由1～2个航空公司掌控的机场，其机票售价比其他更具竞争性机场的票价要高45～85个百分点。

进入效应　另外一种评价市场结构对价格影响的方法，是考察当航空公司在进入和退出一个特定市场时，机票价格是如何变化的。根据美国司法部提出的一个反托拉斯案：美国航空在有其他公司进入其主宰市场时，会大幅度降低机票价格；而当其他航空公司被迫退出这个市场的时候，该公司又将机票价格提升至垄断价格水平。上面的新闻摘要提供了这种掠夺性定价（predatory pricing）的一些例子。

进入壁垒　6家大型航空公司（联合、德尔塔、美国、大陆、合众国和西北）要想在特定的航线上维持高额利润，它们就必须阻止新公司的进入。最强大的进入壁垒之一，是它们对机场跑道（起降权）和登机门的所有权。例如，在华盛顿特区的国家机场，6个航空巨头2000年占据了97％的可用起降权。如果一个新的公司要在那些机场提供服务的话，它将不得不从六巨头那里购买或者租借起降权，而且还要寻求一个登机门以使乘客能够登机。潜在的竞争者抱怨六巨头不公平地占有起降权和登机门，阻止了竞争。

1999年，美国交通部开始考虑给潜在的进入者更多进入航空市场的机会。有一项建议主张使用抽奖办法对一部分起降权进行重新分配，但是，在抽奖预演中，几乎所有获得起降权的新进入者都将起降权再次卖给了六巨头。这使得旅行者们还要面对那个再熟悉不过的规矩：要么呆在家里，要么接受垄断服务。
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注：掠夺式定价，甚至是威胁，可以用来消除竞争。
Source © Roy Delgado/Artizans.com


总结提要


	市场权力是指影响市场上商品和服务价格的能力，其极端的情况就是垄断。在垄断情况下，市场上某一种特定产品的供给完全由一家厂商提供，它对市场上的产品数量和价格有着直接的影响。　LO1

	任何具有市场权力的厂商具有的可辨认的特征是，它所面对的需求曲线是向下倾斜的。在垄断情况下，厂商的需求曲线和市场需求曲线是一致的。　LO1

	垄断者所面对的向下倾斜的需求曲线带来了边际收益和价格之间的分离。为了售出更多的产品，垄断者必须降低价格。边际收益是总收益的变化量除以产量的变化量。　LO2

	垄断者会按照使边际收益与边际成本相等的产出率进行生产。　LO3

	面对同样的市场需求和机会成本，垄断者的产量少于竞争性行业的产量。而按照向下倾斜的市场需求曲线，减少后的产量将获得更高的价格。　LO4

	垄断行业会获得较竞争性产业更高水平的利润，因为它具有使行业（也就是它自己）的边际收益与边际成本相等的能力。相反，竞争性市场最终会使边际成本等于价格，因为竞争性行业中的各个厂商不能控制供给曲线。　LO4

	垄断带来的较高的利润会引起其他窥视已久的厂商的羡慕，因此建立壁垒以阻止其进入并扩大市场供给，就是必要的。专利权就是一种进入壁垒。其他壁垒还有法律诉讼、独家授权、捆绑产品和政府特权。　LO4

	对市场权力的辩护有如下理由：（1）大厂商具有长期研发的能力；（2）获得市场权力的机会中隐含着激励；（3）更大规模的厂商才能获得效率；（4）甚至垄断市场也具有可竞争性。前两点的效果会因为如下事实而削弱：在巨大压力下的竞争性厂商的创新活动一旦付诸实施，也有可能带来巨大收益，而可竞争性的辩护最多只是承认了一些垄断剥削而已。　LO5

	自然垄断存在于一个单独的厂商能够比大量小厂商更有效率地生产整个行业的产出的情况下。这种优势可以从规模经济中获得，但大公司并非都更有效。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

市场权力

市场需求

专利

垄断

边际收益（MR）

利润最大化原则

生产决策

进入壁垒

边际成本定价

规模经济

自然垄断

可竞争市场

掠夺性定价


问题讨论


	如果你在校园内或在其附近拥有惟一的一家书店，你会对这本书索要多高的价格？你会付给学生使用过的二手书多少钱？　LO3

	为什么竞争性厂商不像垄断者一样，在行业利润最大化的生产率进行生产？　LO4

	拥有对整个行业惟一的所有权是获得垄断力量所必需的吗？一个有若干家厂商的行业，如何获得相同的结果？你能举一些例子吗？　LO1

	除了额外的利润，一家具有垄断权力的厂商还有没有其他的好处？　LO4

	为什么垄断者不像一般人追求的那样，尝试采取最高的价格？这对于销售会有什么影响？对利润呢？　LO3

	在什么情况下，垄断者索取的价格低于使利润最大化的价格？　LO3

	免费的Media Player（随Windows捆绑的或者免费下载的）如何伤害消费者？　LO4

	以下产业：（a）快餐业；（b）有线电视业；（c）汽车业；（d）非法药物贸易；各存在什么样的进入壁垒？　LO1

	一个公司为什么向另一个公司支付这么多钱，不让其生产？（见新闻摘要“两家制药公司同意平息定价诉讼”）　LO4

	如何使航线更具竞争性？　LO1




习题


	在图7.1中：　LO2
（a）垄断者可以索要的最高的但仍能够卖出去的鱼的价格是多少？
（b）在最高价格下的总收益是多少？
（c）当价格从最大值下降时，总收益发生何种变化？
（d）价格下降时边际收益是正的还是负的？
（e）价格是多少时总收益达到最大化？

	利用图7.2回答下列问题：
（a）使利润最大化的产出率是多少？
（b）在这一产出率下的MR是多少？价格呢？
（c）如果产出率超过上述点，MC和MR的关系如何？这会如何影响总利润？　LO2，LO3

	假设如下数据反映了市场对鲶鱼的需求：　LO2
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（a）计算总收益和边际收益，完成上表。

（b）使总收益最大化的产出率是多少？

（c）在什么产出率下MR小于价格？

（d）在什么产出率下MR变成负值？

（e）画出需求曲线和MR曲线。


	假设以下边际成本数据反映鲶鱼的供给：　LO4
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（a）画出MC曲线。

（b）使用问题3的市场需求数据在上图中画出MR和需求曲线。

（c）使MC＝MR的产出率是多少？

（d）在这个产出率，垄断者的要价是多少？

（e）如果这个市场是完全竞争的，哪个价格会被采用？会生产多少产品？


	利用下面的市场需求数据计算边际收益：　LO2
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	如果油的需求价格弹性是0.1，那么与2006年OPEC的提价相对应（见新闻摘要“OPEC削减石油产量旨在支撑价格”），石油需求数量会降低多少？　LO3

	如果校内对苏打的需求如下：　LO4
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供应苏打的边际成本是50美分，在什么价格下学生不再购买？

（a）完全竞争市场。

（b）垄断市场。


	根据新闻摘要“两家制药公司同意平息定价诉讼”，如果Cardizem与其一般替代品的平均总成本相等，Cardizem的生产者每年的利润是多少？　LO4




网络活动


	登陆www.usdoj.gov，搜索关键词“monopoly（垄断）”。列出目前司法部介入的两个反垄断活动。简要解释每个行动的起因。

	登陆www.ftc.gov/be/econrpt.htm，选择最近由FTC提供的讨论垄断市场的经济报告。概述这份报告，并说明FTC是如何对市场进行归类的。

	登陆http://moneycentral.msn.com/investor/home.asp，搜索关键词“monopoly（垄断）”。选择最近的一篇文章，并解释讨论的市场为什么是垄断市场。
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我应该收取多少钱

或许你从未想过自己是一名垄断者。然而，如果你曾经为诸如音乐会、烤面包、洗车甚至卖废品之类的校园活动定价，你也许遇到过与垄断者遇到的相同的定价问题。最初你或许认为，这是今天校园内惟一的音乐会或者烤面包，所以我可以定我想要的任何一个价格，并且人们都会支付该价格。当然情况并非如此，你既不是校园内惟一的售书人，也不是大型摇滚音乐会的发起人。

作为一个相对小型活动的组织者，通常你没有足够的信息来应用边际收益等于边际成本的利润最大化原则。相反，在定价问题上，你必须依赖以前的经验和好的判断力。但是无论你有没有意识到，在你的定价决策中内含的是一些经济法则。根据需求法则，如果价格过高，你将失去所有顾客；另一方面，如果定价过低，总成本将大于总收益，那么你将会赔钱。两个极端都不能造就一个成功的筹款活动。

这对于大型垄断者来说同样正确。惟一的售书人或者摇滚音乐会发起人，或许可以收取一个比有同样成本结构的完全竞争性企业更高的价格，但是她不能漫天要价，并且赢利。因此，当你下次遇到定价问题时，要仔细注意收益和成本才能实现利润最大化。





(1) Charles E．Sorensen．My Forty Years with Ford（New York：W．W．Norton＆Co.，1956），p．127．

第8章　劳动力市场

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　什么力量影响劳动力供给。

2　为什么劳动力需求曲线向下倾斜。

3　均衡工资和就业水平是如何决定的。

4　法定最低工资如何改变市场结果。

5　为什么工资如此不公平。
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2006年，沃特·迪斯尼公司的总裁在履行完一份10年期的工作合同后退休，这份合同向他提供了5亿美元的薪金。泰格·伍兹正处于履行与耐克的一份价值至少1亿美元背书合同的第7年。勒布朗·詹姆斯正处于履行一份与耐克的价值9000万美元合同的第4年。然而，美国总统的年薪仅为40万美元，而录入这部书手稿的文秘只挣了19000美元。我们用什么来解释在收入方面如此大的差距呢？

为什么大学毕业生的平均年薪超过55000美元，然而高中毕业生的平均年工资仅仅为32000美元呢？这种在薪金上的不一致仅仅是对度过大学四年生活的一种回报，抑或是他们之间才能差异的一种反映？你真正比高中生多学到些什么，使你比他们更有价值？如果是这样的话，你的价值到底是多少？不以形而上学的形式来衡量，而是以你在市场上得到的工资来衡量。

如果我们要去解释为什么一些人收入甚少，而另一些人却收入颇丰，我们就要考察劳动的供给与需求。在这一点上，如下这些问题就出现了：


	人们如何决定用多少时间去工作？

	是什么决定了雇主愿意支付的工资水平？

	为什么一些工人收入颇丰而另一些所得甚少？



要回答这些问题，我们需要研究劳动力市场的行为。


劳动的供给

下面是出现在一所著名大学校报上的两则广告：



	为了挣钱乐意做任何工作：男性，身体健康，思想开放，缺钱，想打工挣钱。自己有车。有意者请和汤姆联系。电话555-0244。
	网页设计：计算机科学专业毕业，有较强的编程技巧和软件相关知识（例如：Flash，DreamWeaver）。有意者请与玛格丽特联系。电话555-0872，9-5。



虽然这两则广告是出自才能迥异的两个人，但是广告清楚地表达了汤姆和玛格丽特工作的愿望。我们并不知道他们为各自的才能要价多少，也不知道他们是否能找到工作，但是我们能确定他们在一定的工资水平上会接受一项工作，否则他们就不会掏钱在校报的“求职”专栏中粘贴广告了。

广告中所传达的二人工作的意愿代表了劳动供给（supply of labor）。对任何能付给他们想要的工资的人，他们乐意提供自己的时间和才能。他们这种提供时间和才能的明确表示，与其他寻找工作的人是一样的。求职者在学生招聘办公室查询当前工作机会的信息，或者向潜在的雇主寄送简历，都表达了接受雇用的意愿——也就是说，提供劳动。26000人申请位于底特律的米高梅赌场的工作，也是一种劳动的供给（见新闻摘要）。
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26000人竞争赌场的1000个职位

在底特律，26000多人在线申请了底特律米高梅金殿酒店为年底即将开业的酒店所招募的1000个职位，该酒店总共斥资7.65亿美元建造，集酒店和赌场为一体。

从米高梅公司在第三和巴格来街宣布为公司新建的娱乐综合体招募人员开始，洪水般涌来的应聘者（反映了该地区下滑的经济状况）大约持续了三周时间。

周二，大约300人在米高梅公司位于底特律商业区的员工中心外排起了长队，使用那里的电脑来申请管理、环境服务、金融、餐饮、酒店运营、人力资源、市场营销、保障、桌上游戏、侍者，以及衣橱服务等各种职位。

位于木桥街600号的员工中心于周二投入使用，以后将用于员工面试和培训。中心将提供25台电脑以供那些没有电脑的人申请职位。

在米高梅公司外排队的多数人并不在意每小时的工资是多少，他们仅仅是想拥有一份工作和收入。


[image: ]
Clarence Tabb，Jr．/The Detroit News



“任何职位我都会接受，”周二在排队中的一位21岁的底特律人Sharika Haywood如是说，“每天我都在找工作，我一直在填申请表却从未得到回复，希望在这会有所改变。”

这个赌场将雇用全职和兼职员工，米高梅公司将根据工作的不同类型而区别对待。大多数的新职位有工会合同，而且相比于其他赌场也是很有竞争力的，米高梅公司如是说。但是他们拒绝谈论更多关于工资的问题。

——Joel J．Smith

Reprinted with permission from The Detroit News．March 28，2007．

注：人们通过表现一种工作的愿望来提供劳动力，工资变高，提供的劳动就增多。



本章的第一大任务就是解释劳动供给决策。如图8.1所示，我们认为劳动供给的量——人们愿意工作的小时数，在工资水平提高时增加。如果底特律米高梅金殿酒店提供更高的工资，将会有比26000名更多的求职者投递简历。


[image: ]
图8.1　劳动供给
用于出卖的任何商品或者服务的数量，一般都随着其价格的提高而增多。劳动的供给也是这样。在w1的工资水平上，所提供的劳动数量是q1（A点）。在更高的工资w2上，工人们愿意每星期工作更长的时间，也就是说提供更多的劳动（q2）。



但是人们如何决定在某一工资水平下提供多少工作时数呢？人们会尝试着使他们的收入最大化吗？如果是的话，他们将每天保持三班倒，在上下班的交通车上睡觉。但是，几乎没有人这样生活。因此我们认为，除了收入最大化外，人们一定还有其他生活目的。

收入与闲暇

工作最显著的好处就是能获得工资。总的说来，工资越丰厚，提供的工资率越高，个人就越愿意工作。

但是与工资同等重要的是，人们意识到工作也意味着某种意义上的牺牲。我们每花一个小时去工作，就意味着我们少了一个小时来从事其他活动。如果我们去上班，我们看电视、看球赛或者在家悠然自得的时间就变少了。换句话说，工作有一种机会成本（opportunity cost）。一般说来，我们认为工作的机会成本就是工作过程中我们必须放弃的用于闲暇的时间。

由于休闲和收入对我们来说都是有价值的，因此我们在决定是否工作的时候就面临一种权衡关系。去上班意味着更多的收入与较少的闲暇时间，呆在家里则有相反的效果。

这种不可避免的劳动与闲暇的权衡解释了单个人的劳动供给曲线的形状。当我们把更多的时间用在工作上时，我们的闲暇时间将变得更稀少——也就是说闲暇更有价值。当闲暇时间变得越来越稀少时，我们将越来越不愿意放弃任何剩下的闲暇时间。一周都在工作的人星期六就不愿意再干了。这并不是因为身体受不了，而是因为他们想要一些时间来享受他们劳动的成果。换句话说，随着工作时间的机会成本的增加，我们将会要求得到更高的支付。想要我们愿意提供额外的劳动——工作更长时间，只有付给我们更高的工资，这就是向上倾斜的劳动供给曲线给我们传达的信息。

我们收入价值的变化强化了劳动供给曲线向上倾斜的趋势。我们工作的主要动机就是获得其带来的工资。我们获得的第一美元确实很珍贵，特别是你有账单要支付而又没有其他收入来源的时候。但是当你继续工作获得更多收入时，你会发现最迫切的需求已经被满足。可能你还想要得到更多的东西，但是你消费的欲望已经不是那么急切了。换句话说，随着你收入的增加，收入的边际效用是递减的。相应的，让我们工作更多小时的工资就失去了一部分吸引力。除非你得到更高的工资，否则你也许不愿意工作更长时间。

向上倾斜的劳动供给曲线反映了两个现象：


	劳动的机会成本递增。

	随着工作时间增加，个人收入的边际效用递减。



现在每两名美国工人中就有大约一名认为，他们愿意放弃一部分收入以获得更多的闲暇。随着工资和生活水平的提高，对更多钱的需求减弱了。人们需要更多的闲暇时间来花掉他们的收入。结果就是，要用更高的工资来吸引人们去工作更长的时间。

当然，工资并不是人们工作的惟一动机。人们确实也会放弃一些高收入的工作去干一些他们喜欢但收入相对较低的工作。许多母亲就会因为想得到较多在家的灵活时间而放弃高收入的“事业”。志愿者仅仅是为了对社区做贡献而提供无偿服务。就连MBA毕业生也认为是高收入工作的挑战性，而不仅仅是收入激励他们工作。但是需要用钱时，工资就确实起了作用：提供更多工资的时候，人们确实乐意提供更多的劳动。

市场供给

劳动的市场供给（market supply of labor）是指人们在各种工资水平下愿意提供劳动的总时数。它也是向上倾斜的。当工资水平上升时，工人们不仅提供更长时间的劳动，而且更多的人将会进入劳动力市场。如果工作机会充足并且工资够多，许多学生就将离开学校而开始自己的工作。同样，许多家庭主妇也会难以抗拒高工资的诱惑而外出工作。工资水平高的时候，进入劳动力市场的移民人数也会增多。劳动力市场进入者的增多将会导致劳动力市场上的劳动供给增多。



劳动需求

无论有多少人愿意工作，都是由雇主们来决定到底有多少人能够实际地工作。人们在求职时，雇主必须愿意并能够雇用工人。也就是说，必须要有劳动需求（demand for labor）。

在报纸的“招聘”栏里你很容易看到对劳动的需求。掏钱做那些广告的雇主，愿意并能够以一定的工资水平雇用一定数量的工人。那么雇主们是怎样决定工人的工资，或者雇用多少人呢？

派生需求

在以前的章节里，我们强调了雇主是追求利润最大化的。企业追求利润最大化，就需要边际收益等于边际成本时的产出率。企业一旦确定了利润最大化的产出率，就会进入要素市场购入所需要的劳动力、设备和其他资源。因此，企业购入的资源量取决于它的预期产出量和销售量。在这个意义上讲，我们认为对包括劳动力在内的生产要素的需求是一种派生需求（derived demand），它派生于市场对企业产品和服务的需求。在2005年，德国电话公司Deutsche Telekom的19000名员工认识到，当对有线电话的需求下降时，对于提供这种服务的劳动力的需求同时也会下降（见以下新闻摘要）。
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Deutsche Telekom公司将裁员19000人

在法兰克福，世界上收益排名第二的电信运营商Deutsche Telekom AG计划在未来三年裁员19000人……

裁掉的职位大部分是在公司中的固定线路部门，该部门已经连续数个季度收益缩水，这是因为德国的消费者开始使用无线电话和互联网进行廉价的通话。

——Mike Esterl

资料来源：The Wall Street Journal，November 3，2005，p．A3．Copyright 2005 by Dow Jones＆Company，Inc．Reproduced with permission of Dow Jones＆Company Inc．In the format Textbook via Copyright Clearance Center．

注：劳动力的需求取决于劳动力生产的产品的需求情况。



我们再来看看草莓采摘者的困境吧。草莓种植业的年产值为6.5亿美元。然而在田地里辛勤耕耘的众多采摘者们每小时只挣7美元。联合农场工会批评贪婪的农场主，认为他们提供的工资太低。他们说如果农场主将每品脱草莓的价格提高5美分，工人们的工资就能提高50％。

不幸的是，不仅仅是雇主的贪婪造成了工资水平低下。和很多生产商一样，草莓农场主也想以更高的价格卖出更多的草莓。如果是这样的话，他们将很可能雇用更多的工人甚至提供更高的工资。但是农场主们必须适应市场对草莓的需求。如果他们提高草莓的价格，哪怕每品脱提高5美分，草莓的需求量就会下降。最终他们将雇用更少的工人。如果利润降低了，工人的工资也会遭受减少的命运。





[image: ]新闻摘要　不平等的工资

赚钱最多的大学学位

根据最新的调查显示，10名雇主中有9位意识到招到合格大学毕业生的竞争更为激烈了。为什么愿意付钱给这些书呆子呢？

根据一项最新的调查，在纽约（CNNMoney.Com）由于需求的增加，大学毕业生的薪水在今年有了大幅提升。

根据全国大学与雇主协会（NACE）的一项调查显示，10位雇主中有9位表示，比起往年，今年招聘到新大学毕业生的竞争更为激烈了……

收入增加最多的是化学工程专业的学生。他们的平均收入比上年增加了5.4％……根据调查，他们的年平均工资达到了59361美元。

经济学毕业生（商学/管理学）的平均工资是48483美元，金融学毕业生的平均工资为47239美元。

——Rob Kelley

资料来源：CNNMoney.com，July 12 2007．© 2007 Cable News Network LP，A Time Warner Company．All rights reserved．

你所学专业的收入是多少？

2007年夏天的调查





	专业
	收入（美元）


	化学工程
	59361


	计算机科学
	53396


	民用工程
	48509


	经济学
	48483


	管理与信息系统
	47648


	金融学
	47239


	会计学
	46718


	工商管理
	43701


	市场营销
	40161


	政治科学/政府
	34590


	历史
	33768


	英语
	32553


	社会学
	32033


	心理学
	31631







资料来源：Reprinted from the Summer 2007．Salary Survey，with permission of the National Association of Colleges and Employers，copyright holder．

注：大学毕业生的工资部分取决于他们所学的专业。能够提供社会急需商品或服务的毕业生的工资最高。



产品市场与劳动力市场的联系也解释了为什么工程专业或计算机专业的毕业生工资如此之高（参考上面的新闻摘要）。对相关产品的需求增长如此之快，使雇主们急切地招募有相关技能的人员。与此相对的，哲学专业的学生必须面对一个现实：对事物内涵的探究已经不再是一个成长性的产业。

派生需求原理表明，如果消费者真想改善众多草莓采摘者的境遇，他们就应当吃更多的草莓。消费者对草莓需求的增加将激励种植者种更多的草莓，雇用更多的劳动力来采摘它们，直到采摘者境遇不再改善为止。

工资率　农场主所雇用的草莓采摘工人的人数不是完全由草莓的消费需求所决定的。一个有成吨草莓要收获的农场主不会愿意花每小时30美元找工人帮忙。但是如果降到每小时7美元，农场主们倒是乐意请一堆人来帮忙。这就是说，劳动需求量取决于劳动的价格（工资率）。总的说来，草莓农场主在低工资水平的时候愿意雇用更多的工人。所以说对劳动力的需求不是一个固定的量，需求量与价格（工资率）之间存在一个变化的关系。和其他需求曲线一样，劳动力需求曲线是向下倾斜的（如图8.2）。
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图8.2　劳动的需求
工资水平越高，对劳动的需求就越少（假设其他条件不变）。在工资水平为W1的时候，只需要L1的劳动力。如果工资水平降到W2，就会需要更多的（L2）的劳动力，劳动力曲线遵循需求法则。



边际物质产品

向下倾斜的劳动力需求曲线反映了当工人人数增多时工人生产率的变化。每一个工人对雇主的价值与下一个工人是不一样的。当更多工人被雇用时，每增加一个工人，其对雇主的价值会趋于降低。在草莓采摘这个例子里，工人的价值取决于他每小时采摘的草莓的盒数。更一般地，我们用他的边际物质产品（marginal physical product，MPP）来衡量一个工人对雇主的价值，即增加一个工人时总产出的变化量。在大多数情况下，边际物质产品随着所雇用人数的增多而减少。

设想一个退学的大学生马文，他有三个暑假做独木舟指导员的经验，现在他每小时能采摘5盒草莓。这5盒草莓就代表了马文的边际物质产品（MPP），换句话说，就是农场主雇用马文后总产量的增加。用公式表示为：
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边际物质产品为雇主的支付意愿设定了一个上限。很明显，农场主不可能每小时支付给马文超过相当于5盒草莓价值的工资，农场主支付给马文的工资不会超过马文的产出。

边际收益产品

当然，几乎所有的草莓采摘者都不愿意以草莓实物的形式获得工资。在田地里劳动一天后，他们最不愿意看见的就是哪怕是一颗草莓。和其他采摘者一样，马文也想以现金的形式获得自己的报酬。想要知道他能获得多少报酬，我们只要知道一盒草莓的价值就可以了。这是很容易的。一盒草莓的市场价值就是农场主能将它卖出去的价格。所以，马文对总产出的贡献可以从两个方面来衡量：边际物质产品（每小时5盒草莓）以及产品的美元价值。

工人对总产出贡献的美元价值称之为边际收益产品（marginal revenue product，MRP）。边际收益产品即当更多劳动力被雇用时总收益的变化量。用公式表示为：
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如果农场主能以2美元一盒的价格出售草莓的话，马文的边际收益产品就是每小时的5盒草莓乘以每盒草莓2美元，或者说每小时10美元。这就是马文对雇主的价值。相应地，农场主付给马文的每小时工资顶多为10美元。因而，边际收益产品为雇主愿意支付的工资率设定了一个上限。

但是下限又是怎样确定的呢？设想这些采摘者没有被组织在一起，或者马文急切地需要钱。在这些情况下，他可能愿意工作，提供劳动，且每小时只要6美元。

工资如此之低，农场主应该雇用马文吗？对于追求利润最大化来说答案是显然的。如果马文的边际收益产品是每小时10美元，他的每小时工资只有6美元，农场主将很乐意雇用他。马文的边际收益产品（10美元）与他的工资水平（6美元）之间的差值，意味着对农场主来说每小时4美元的额外利润。事实上，这种情况下的经济学结论将是：农场主乐意雇用他能找到的、所有工作一个小时只要6美元工资的人。毕竟，如果农场主雇用马文能每小时获利4美元，为什么不雇用1000个采摘工人以更快的速度积累利润呢？
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25000个采摘工人负责收获全美国价值6.5亿美元的草莓，但是他们每小时的收入仅有7美元，为什么他们的工资这么低？



收益递减规律

前述马文采摘草莓只是为引出问题，不是很真实。作为一个初学者，你不用在商学院读两年就意识到这个潜在的问题：一个农场主怎么可能让1000名工人挤在一英亩地上，而且还得让草莓有地方生长。农场主迟早会没地方种植农作物的。早在达到那个限度前，草莓的采摘效率就可能开始下降了。事实上，农场主雇用额外工人的愿望在1000名工人被雇用以前就已经开始减弱了。这里有一个关键性的概念就是边际产量。

边际物质产品递减　做出雇用马文的决定来源于他的边际物质产品——就是每小时马文能采摘5盒草莓。要评估雇用额外工人是否明智，我们就要考虑雇用这个新工人后总产量的变化。我们需要回顾边际物质产品这个概念。

图8.3表明了当雇用更多工人的时候草莓的产出是怎么变化的。我们从每小时采摘5盒草莓的马文开始。由于他是被雇用的第一个工人，所以产量与他的边际物质产品是相等的。当农场主再雇用马文以前的大学室友乔治的时候，我们可以看到总产量增加到每小时10盒（图8.3中的B点）。这个图表明每小时的总产量又增加了5盒。因此，我们可以知道，乔治的边际物质产品与马文一样，也是每小时5盒。农场主很自然会雇用乔治并且会寻求更多的采摘者。
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图8.3　边际物质产品递减
劳动的边际物质产品是当雇用一个新工人时总产出的增加量。随着新工人不断被雇用，边际物质产品趋于降低。这种递减归因于每一个工人赖以工作的要素（例如土地）递减。
　　当第二个工人（乔治）被雇用时，每小时的总产出由5盒增加到10盒。所以第二个工人的边际物质产品等于每小时5盒。自此以后，资本和土地的限制使边际物质产品递减。



随着更多的工人被雇用，草莓的总产量还会继续增加，但是不会像开始那样快了。虽然后来被雇用的工人工作同样努力，但是可供使用的土地和资本限制了他们的边际物质产品。一个问题就是盒子的数量。农场里只有12只盒子，增加的工人经常需要等空出来的盒子。花在等待上的时间降低了边际物质产品。最严重的还是空间的问题：当更多的工人都挤到一英亩土地上的时候，他们开始互相妨碍。采摘的进程减慢了，边际物质产品减少了。请注意有5个工人的时候，边际物质产品为每小时2盒；在有6个工人的时候，这个数字降到了每小时1盒。当第7个工人到来的时候，边际物质产品已经为零，因为草莓每小时的总产量没有增加。

如果农场主继续雇用更多的工人，事情就更糟了。如果一共有8个工人，总产量就会减少。在如此拥挤的环境下工人无法有效地工作。所以不管第8个工人多么雄心勃勃或是多么努力工作，他的边际物质产品会为负值。图8.3的H点和h点表明了边际物质产品是负值。

我们对草莓生产的这种观察适用于很多行业。事实上，边际物质产品递减的规律在最简单的过程中就十分明显。设想你叫一个朋友帮助你写作业。一点点的帮助也许会极大地帮助你提高成绩。那是否意味着你请两个朋友来帮你，你的进步就会加倍呢？你叫5个朋友来又会怎样呢？他们会忽然在你家里开起了晚会，你的家庭作业就别想再写了。总之，边际物质产品随所雇劳动力的数量增加而最终会下降。

你可能已经意识到收益递减规律（law of diminishing returns）在这里起作用。当更多的人要共享有限的设施时，边际生产率会降低。典型的情况是，更多的工人在一起工作，每一个人有更少的土地和资本，这将导致收益递减。

边际收益产品递减　边际收益产品（MRP）随着边际物质产品递减而递减。前面已经提到，边际收益产品就是增加一个单位劳动（或者是其他投入）所引起的总产出价值的增量。在我们的例子中就是增加一个采摘工人时草莓销售收入的增量。

边际收益产品的下降对应着边际物质产品的减少。回忆一下，一盒草莓卖2美元。根据这个价格和图8.3的产出统计数字，我们可以容易地算出边际收益产品，参见表8.1。当边际物质产品递减时边际收益产品也会递减。当有4个工人的时候，马文每小时的边际收益产品由10美元降到了6美元，当有7个工人时这个数字降为零。


表8.1　边际收益产品递减
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边际收益产品衡量当雇用一个新的工人时总收益的变化。产品价格恒定时，边际收益产品等于边际物质产品乘以价格。所以，边际收益产品随着边际物质产品的递减而递减。


雇用决策

边际收益产品递减的趋势肯定会给农场主雇用1000个工人的愿望泼一盆冷水。但是我们仍然不知道到底有多少工人会被雇用。

厂商的劳动力需求

图8.4提供了答案。我们已经知道农场主想要雇用边际收益产品高于其工资的采摘工人。设想现在草莓采摘工人的一般工资是每小时6美元。在这个工资水平上，农场主肯定至少会雇用一个工人，因为第一个工人的边际收益产品是每小时10美元（图8.4中的A点）。第二个工人也会被雇用，因为他的边际收益产品（图8.4中的B点）也高于现行的工资水平。事实上，农场主将会雇用新的工人，直到工人的边际收益产品降到市场的工资率。图8.4表明边际收益产品与市场工资水平在有4个工人被雇用的时候交于一点（C点）。所以我们可以认为在每小时6美元这个工资水平上，农场主将会愿意雇用（将需要）4个采摘工人。
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图8.4　边际收益产品曲线就是劳动力的需求曲线
一个雇主不会愿意向工人支付超过其边际收益产品的工资。这样的话，一个农场主会很乐意雇用第二个工人，因为这个工人的边际收益产品（B点）超过了工资水平（6美元）。但是，因为第5个工人的边际收益产品（D点）低于6美元，在这个工资水平上，雇主将不会雇用这个工人。所以我们说边际收益产品曲线就是劳动力的需求曲线。



图8.4也画出了雇用4个以上工人的不明智的情况。第5个工人的边际收益产品只有每小时4美元（D点）。雇用第5个工人将会使所付的工资比工人带来的收益还要高。在现行的工资水平下，农场主愿意雇用的工人的最大数量是4个（C点）。

边际收益递减规律也意味着全部4个工人的工资是一致的。一旦4个工人被雇用，我们就不能说是哪一个工人应该为我们所观察到的边际收益产品减少负责。边际收益产品递减不是因为最后一个被雇用的工人没有其他工人能干，而是因为每个工人能用于工作的资本和土地变少了。相应地，这第4个工人不能被看作是一个特殊的个体。一旦4个工人被雇用，马文的边际收益产品也不再高于其他工人。每一个（相同的）工人的价值都不会比最后一个被雇用的工人边际收益产品更高，而且他们的工资应该是一样的。

边际收益产品递减的原理除了适用于草莓采摘工人之外，还适用于足球队的教练。阿拉巴马一个新来的足球队教练一年挣了400万（见新闻摘要）。为什么他的工资是大学校长的10倍之多？因为他所带的连连取胜的球队每场比赛都吸引了成千上万名掏钱看球的球迷，外加大量媒体的报道和表示谢意的男校友。大学方面认为，他的边际收益产品使得他的高工资受之无愧。



[image: ]新闻摘要　边际收益产品

萨班的400万工资引发争议

在阿拉巴马的蒙哥马利，这样一个公立学校的经费都成问题的贫穷的州，为阿拉巴马大学一个新来的足球教练支付400万的薪水，这给某些人发出了一个错误的信号。

“这确实在整个州内引发了激烈的讨论，而这个州是学生人均教育基金最低的州之一”，制定教育预算的内务委员会主席和州议员里查德·林赛如是说，“我认为这些事已失去控制。”

许多深红潮流队的球迷却为尼克·萨班的到来而欢呼，因为他在迈阿密海豚队的薪酬是450万美元，而来到阿拉巴马薪酬是减少的。但是据报道称，一年400万的薪酬已使他成为本国价值最高的大学教练，比年薪340万的鲍勃·斯杜普斯还要排名靠前。……

文森特说拥有一个像萨班这样引人注目的教练可以为阿拉巴马大学创造更多收益，这样也将为学术方面带来更多收益和收入。

运动指导马尔·穆尔在被问及萨班的收入规模时称，在合同签订之前他不能透露更多细节。但是他说聘用在LSU中赢得国家冠军头衔的萨班是“这项计划的一个关键部分”。

资料来源：The Associated Press，January 4，2007．Used with permission．

注：各大学均愿意向足球教练支付高于教授的工资。成功的教练将会带来更多的收益。



如果我们接受根据边际收益产品设定足球教练和草莓采摘者的工资这样的观念，我们是不是就要对那些低工资的工人失去信心呢？我们能为采摘工人创造更多的岗位或更高的工资做点什么吗？要回答这个问题，我们就要知道市场供求间的相互作用是怎样决定就业和工资水平的。


市场均衡

指导草莓农场主雇用决策的原则可以延伸到整个劳动力市场。这就是说劳动力的市场需求取决于：


	雇主的数量。

	每一个行业、每一个企业中劳动力的边际收益产品。



在劳动力市场的供给方面，我们已经观察到劳动力的供给取决于：


	可得的工人数量。

	在可选择的工资水平上，每个工人工作的意愿。



工人提供劳动的决策依次反映了他们的偏好、收入、财富、预期、其他价格水平和税收。

均衡工资

图8.5将市场的各个方面集中到了一起。市场供给与需求的交点决定了均衡工资（equilibrium wage）。在前面的例子中，我们假设现行的工资水平是每小时6美元。在现实中，市场价格是we，如图8.5所示。均衡工资就是使劳动力的供给等于其需求时的工资水平。每一个愿意并且能够在这个工资水平上工作的人将会找到一份工作。
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图8.5　均衡工资
在有竞争的劳动力市场上，市场的供给与需求的交点决定了均衡工资水平。行业中的所有企业得以在均衡工资水平上雇用它们想要的劳动力数量。同样，愿意并且能够以w工资工作的任何人将会找到一份工作。



许多人会对均衡工资不满。雇主可能会嘟囔工资太高了，工人会抱怨工资太低了。但是不管怎样，只有均衡工资能让市场出清。

均衡就业

劳动力供给和需求的交点不仅能确定现行的工资水平，它还能决定就业水平。在图8.5中，均衡就业水平发生在qe点。这是在给定供需水平下惟一可以保持的市场就业水平。


改变市场结果

在任何市场上已经达到的均衡都会发生变化。如果阿拉巴马足球队开始大量输球，门票和广告收入将会下降，那么教练的薪水就要缩水了。与此类似，如果有人发现草莓能够治疗癌症，这些草莓采摘者将变得十分抢手。在这一节，我们就要来考察变化的市场条件是如何改变工资和就业水平的。

生产率的变化

收益递减规律造成了工资水平和就业水平之间的权衡。但是向下倾斜的劳动力需求曲线，并不意味着工资和就业不能同时增长。如果劳动生产率（MPP）提高了，工资的增长就不会以牺牲就业量为前提。

设想马文和他的朋友参加了当地一个农业技术学习班，在那儿学到草莓采摘的新技术。用这些新技术，每一个采摘者每小时的边际物质产品将增加1盒草莓。如果草莓的价格仍然是每盒2美元，这种劳动生产率的提高就意味着每个工人每小时增加2美元的边际收益产品。现在农场主就会更愿意雇用采摘工了。这种对草莓采摘工需求量的增加在图8.6中表现为劳动需求曲线的移动。
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图8.6　增长的生产率
工资与雇用的决定取决于边际收益产品。如果生产率提高了，劳动力需求曲线将会向上移动（例如从D1移动到D2），将使所有工人的边际收益产品提高。这样农场主将能够支付更高的工资（S点）或者雇用更多的工人（E点）。



请注意，生产率的提高是如何改变草莓采摘者价值的。第4个采摘工的边际收益产品是每小时7美元（S点）而不是6美元（C点），因而农场主能够支付更高的工资。或者说农场主可以雇用比以前更多的工人，交点由C点移到E点。劳动生产率的提高意味着工人们不用牺牲就业量就可以获得更高的工资，或者说不用降低工资就可以提高就业量。在历史上，生产率的提高是涨工资和提高生活标准的最重要的源泉。

价格的变化

草莓价格的提高也会帮助草莓采摘者。边际收益产品反映了生产率和产品价格的相互作用。如果草莓的价格加倍，草莓采摘工人甚至在不用增加其物质生产率的情况下使其产出价值翻倍，但是这样的价格变化取决于市场上草莓的供求情况。

法定最低工资

草莓采摘工不必坐等市场力量去提高他们的工资，他们可以寻求政府干预。美国联邦政府1938年颁布法令，规定工人的工资不得低于每小时25美分。从那以后，国会就不断地提高法定最低工资水平，2008年将最低工资提高到6.55美元，2009年又将其提高到7.15美元（见新闻摘要）。
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国会同意提高最低工资水平

国会于昨天不动声色地同意了提高联邦最低工资水平，这是近10年来的第一次。投票决定在未来两年内，将最低工资水平由每小时5.15美元提高至7.25美元……

民主党声称，昨天的决议将提高1300万工人的收入水平——包括每小时工资低于7.25美元的560万人，以及每小时工资水平稍高但是收入并未显著增长的740万人……

由小型企业说客和餐饮团体支持的共和党领导人争辩称，提高最低工资会有损于经济，除非同时出台有力的小企业税收削减政策。由匹兹堡PNC银行管理的最近一期《PNC经济视点》调查发现，当大多数中小型企业并未受影响时，三分之一的零售商和批发商声称最低工资的提高将迫使它们提高商品价格，限制雇用，削减员工或者减少医疗保健福利。

——Lori Montgomery

历史上的最低工资





	时间（年，月）
	最低工资（美元）
	时间（年，月）
	最低工资（美元）


	1938.10
	0.25
	1978.1
	2.65


	1939.10
	0.30
	1979.1
	2.90


	1945.10
	0.40
	1980.1
	3.10


	1950.1
	0.75
	1981.1
	3.35


	1956.3
	1.00
	1990.4
	3.80


	1961.9
	1.15
	1991.4
	4.25


	1963.9
	1.25
	1996.10
	4.75


	1967.2
	1.40
	1997.9
	5.15


	1968.2
	1.60
	2007.7
	5.85


	1974.5
	2.00
	2008.7
	6.55


	1975.1
	2.10
	2009.7
	7.25


	1976.1
	2.30
	
	







资料来源：The Washington Post，May 25，2007，p．D01．© 2007，The Washington Post，reprinted with permission．



图8.7显示了最低工资立法的结果。如果没有政府干预，劳动力供求曲线会建立一个均衡工资we。在这个均衡点上，qe数量的工人将被雇用。
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图8.7　最低工资的使用
最低工资增加了劳动的供给，却减少了劳动的需求。一些工人（qd）的工资提高了，但是其他人（qs-qd）的工资不变或失业了。



需求方效应　当法定最低工资wm设定后，情况就变了。劳动力的需求量将会忽然下降。在先前的均衡中，雇主不断雇用新的工人，直至他们的边际收益产品达到we。但是如果按照最低工资wm支付的话，雇用那么多雇员就没有什么意义了。所以雇主的劳动力需求就沿着劳动力需求曲线从E点移到了D点。在D点，边际收益产品足够高，正好支付法定最低工资。作为紧缩的结果，数量为（qe-qd）的工人将会失去他们的工作。

供给方效应　注意图8.7中供给方发生了什么变化。更高的最低工资吸引更多的人进入劳动力市场。愿意工作的人数由qe（E点）增至了qs（S点），每一个人都想找一个工资更高的工作。

但是没有那么多的工作机会眷顾你，法定最低工资水平下可以获得的工作岗位数量为qd，但是有qs的求职者在找工作，求职者比工作职位多，失业就产生了。这里产生了市场过剩（qs-qd），这些工人将会失业。

政府施加的工资底限有两个明显的效果。最低工资：


	减少了劳动力的需求。

	增加了劳动力的供给。



进而：


	造成了市场过剩。



市场过剩带来了低效率和挫败感，特别是对那些愿意工作但是找不到工作的人。但并不是所有的人都会遭受这些。那些保住了工作的人（图8.7中的qd）就会有比以前更高的工资。相应地，法定最低工资的限制引起一种此消彼长的情况：一些人比以前变好了，一些人比以前更差了。最有可能比以前差的人就是那些青年人和那些缺乏经验的工人，这些人的边际收益产品低于法定最低工资。在法定工资底线提高时，他们找工作是最困难的。

法定工资底线的变化损失了多少潜在的职位取决于法定最低工资提高了多少。同时，劳动需求弹性也是很重要的。民主党人士认为劳动需求是无弹性的，因此只有很少的职位损失；而共和党人认为劳动需求是有弹性的，有很多职位损失。另外，一国的经济状况也是决定性的。如果经济快速增长，劳动力需求的增加（曲线的移动）就抵消了由于最低工资上升带来的职位损失。

工会

工会组织是企图偏离均衡工资的另一股力量。某一个特定行业的工人也许对均衡工资不满，他们可能决定采取集体的行动来获取更高的工资。这样，他们就成立了工会，开始集体与雇主讨论工资待遇的问题。这就是加利福尼亚草莓农场的联合农场工会想做的事。

工会的成立并不能把供求原则撇在一边。均衡工资仍然在we，也就是劳动力供求曲线的交点（参见图8.8a）。如果工会成功地将工资协商到更高的水平（图中的wu），那么将会出现劳动力市场的过剩（图8.8a中的l3-l2）。这些没有工作的工人将会同工会工人竞争，这给工会协商的工资一种降低的压力。因此，工会如果想获得并保持高于市场均衡的工资，它就必须将一部分工人排斥在市场之外。有效的排斥方式包括会员制、学徒项目，以及要求工人与雇主签订雇用合同。
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图8.8　工会组织对相关行业工资的影响
如果没有工会，平均工资水平应该在we。但是，当工会操控了市场，它们将寻求将工资水平提高到wu。更高的工资水平将使有工会的市场的就业数量从l1减少到l2。被工会市场挤出来的工人将会在无工会的市场上寻找工作，这将会使无工会的劳动供给曲线向右移动，造成无工会市场上工资水平的降低（降至wn）。最终会使有工会市场的工资比无工会的市场的工资高。



对那些被排斥的工人来说发生了什么呢？在限制全国最低工资的情况下（图8.7），那些过剩的工人依然不能被雇用。但是对工会而言，只能在一个产业或行业内设定高于均衡水平的工资。因此，被排斥的非工会工人也有其他很多潜在职位，但是工资会很低。随着被排斥的工人从有工会的市场（图8.8a）涌入无工会的市场（图8.8b），他们使无工会的劳动供给曲线向右移动。这些工人的涌入降低了无工会工人的工资，也就是从we降到wn。

虽然理论上讲，工会的性质对相关行业工资的影响十分清楚，但经验估计，这种影响十分轻微。我们确实知道，工会工人的工资水平比非工会工人的工资明显偏高（2007年分别是每小时23.33美元和18.53美元）。但是这种区别部分是基于这样一个事实：工会在资本集中的产业中相当普遍，而这些产业一般工资都较高。当在一个特定的产业或部门内进行比较的时候，工资的差别就会大大缩小。但是不管怎样，人们还是有一个共识：工会能够将竞争性的均衡工资提高15％～20％。


[image: ]政策透视

首席执行官的薪酬上限

我们在这一章的开头已经看到了，沃特·迪斯尼的首席执行官1997年签订了一个10年期的合同，按合同，公司将会付给他一笔天文数字的薪金：5亿美元。如果迪斯尼能够给它的首席执行官支付这么多，那么它一定能够给最不熟练的工人支付高于最低工资的薪水。但是迪斯尼公司说这样的比较是不相关的。当为自己天文数字般的工资辩护时，迪斯尼的首席执行官坚持说，自己依靠提高公司股票的市值来挣得了每一分工资。

首席执行官高工资的批评者们不接受这个解释。他们提出三点：第一，迪斯尼公司股票价格上涨并不是边际收益产品的一个衡量标准。股票价格的上涨是由于公司业绩与金融市场变化的共同作用，因此股票价格的上涨只有一小部分可以归功于首席执行官。第二，迪斯尼公司的收入绝对不会因为没有迈克尔·艾斯纳（迪斯尼的首席执行官。——译者注）而减少5亿美元。因此他的边际收益产品不到5亿美元。最后，艾斯纳的工作努力程度可能只配得到4亿美元左右。因此，他的实际工资要高于能引发想得到的供给水平的工资要求。

批评人士认为，许多首席执行官的工资与供求的现实不吻合。他们要求公司减少首席执行官的工资，并且修改用来确定首席执行官工资水平的程序。

无法衡量的边际收益产品　确定首席执行官合理工资水平的一个难题就是难以捉摸的边际收益产品。衡量一个草莓采摘者甚至一个销售迪斯尼玩具的小职员的边际收益产品是非常容易的。但是一个公司首席执行官的贡献就不是那么好界定的。一个首席执行官应有战略领导力和使命感。这对公司的成功是十分重要的，但又难以量化。

国会在确定总统工资水平的时候遇到了同样的问题。前面我们提到，美国总统的年薪是40万美元。我们能认为这份薪金代表的是总统的边际收益产品吗？我们实际付给美国总统的工资与其说反映了他对总产出的贡献，还不如说是一种习惯。总统的工资也反应了选民所认定的吸引竞选者放弃私人工作而承担总统责任所必需的价格。在这个意义上，付给总统的工资和其他公务员的工资是他们的机会工资（opportunity wage）——就是他们从事私人产业所能挣得的工资。
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公司高级职员的薪水也许不能全用他们的边际收益产品来判断。
资料来源：© The New Yorker Collection 2000 William Hamilton from cartoonbank.com．All Rights Reserved．



相同的考虑也会影响大学教授的工资。一个大学教授的边际收益产品是难以衡量的。是依据他教的学生人数，还是传授知识的量，或者是其他什么呢？面对这种问题，许多大学按照教授们的机会工资——教授们在其他地方能够挣到的工资数额，来支付他们的工资。

机会工资也有助于解释迪斯尼公司的首席执行官与卖迪斯尼玩具的小职员之间的工资差距。销售职员较低的工资水平除了反映他们的边际收益产品，还说明了他们没有受到从事其他工作所需的训练。这也就是说，他们的机会工资较低。与之相反，迪斯尼的首席执行官出色的管理技巧使得许多公司也需要他，他的机会工资就高了。

机会工资有助于解释首席执行官工资的依据，但是并没有证明如此高的工资水平是合理的。如果迪斯尼首席执行官的薪金按照机会工资说来是合理的话，那么也就意味着其他的公司也会愿意付给他这么高的工资。那什么又能证明那个公司支付这么高工资是合理的呢？难道说在那个公司里艾斯纳的边际收益产品便于衡量吗？也许所有首席执行官的工资确实都有些偏高。

批评人士认为，首席执行官薪金水平的制定过程应该有所改变。执行官的工资待遇一般由来自相同或类似公司的执行官组成的独立委员会设定。批评人士认为，应该由与公司没有隶属关系的专家和股东代表来对工资水平做一个更加独立的评估。一些批评人士更进一步地想给首席执行官的工资强制性地加一个上限。克林顿总统拒绝给首席执行官薪酬上限立法，但是他向国会承诺会限制首席执行官工资的免税行为。任何超过100万美元的首席执行官的“非正常”工资，将不会被当作经营支出而用税后利润支付。这些改变给公司施压，让他们检查那些上百万美元工资单的合理性。

如果市场有效运行的话，这些政府干预也就不需要了。那些给他们的首席执行官支付过量工资的公司，将会比那些支付市场工资的公司得到较少的利润。时间一长，机构精简的公司将会比臃肿的公司更具竞争力，这种过高的工资水平也将会被消灭。法定的首席执行官工资上限意味着首席执行官劳动力市场还不够有效率，或者说其对工资的调节过程过于缓慢。


总结提要


	人们工作的经济动机起源于人们需要收入来购买所需的产品和服务。结果就是人们愿意工作，提供劳动。　LO1

	工作有一种机会成本，那就是他们牺牲的闲暇时光。只有提供给他们更高的工资，人们才愿意放弃更多的闲暇时光。所以劳动供给曲线是向上倾斜的。　LO1

	一个厂商对劳动力的需求反映了劳动的边际收益产品。一个追求利润最大化的雇主是不会付给工人超过其所产产品价值的工资的。　LO2

	劳动的边际收益产品将会随着从事一项特定工作的工人人数的增加而递减（收益递减规律）。由于更多的工人要共享现有的土地和资本，使得每个工人拥有的土地和资本更少，因而造成了这种递减。边际收益产品的递减使劳动需求曲线向下倾斜。　LO2

	劳动供给和需求的交点决定了均衡的工资水平。高于均衡点的工资导致工作机会减少，求职者增加，从而引起劳动力过剩。　LO3

	工会通过将一些工人排斥在一个产业或行业外来获得高于均衡工资的工资水平。那些被排斥的工人增加了无工会的劳动力供给，降低了该市场的工资水平。　LO4

	边际收益产品不同是工资不平等的一个重要原因。但是在很多例子中，边际收益产品难以衡量，这就使很多工资水平取决于习惯、权力、歧视或机会工资。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

劳动供给

机会成本

劳动的市场供给

劳动需求

派生需求

边际物质产品（MPP）

边际收益产品（MRP）

收益递减规律

均衡工资

机会工资


问题讨论


	你为什么要做这个家庭作业？你为此放弃了什么？你想得到什么？如果作业的好坏决定期末成绩的话，你会在这上面多花时间吗？　LO1

	为什么你写作业的时间越多，它的机会成本就越高？　LO1

	前面的“新闻摘要：赚钱最多的大学学位”里提到英语、社会学或心理学专业的学生牺牲掉了许多潜在收入，这种现象合理吗？　LO1

	假如乔治为手提电脑装芯片每小时挣18美元。你愿意接受每小时收入8美元干这份工作吗？为什么追求利润最大化的雇主会拒绝你的求职？　LO2

	在什么情况下最低工资的增加不会减少低工资岗位的数量？多少岗位损失是可以接受的？　LO4

	联合农场工会想要草莓采摘工人们加入工会。他们想说服消费者只购买工会工人采摘的草莓。这种行为会提高工人的工资吗？还有其他可以帮助工人提高工资的方法吗？　LO3

	解释为什么边际物质产品随着以下情况减少：
（a）办公室里雇用了更多的文员；
（b）经济系里来了更多的教授；
（c）招募更多的工人修建学校。　LO2

	为什么计算机专业的教授要比英语文学教授的工资高？　LO5

	你怎样衡量以下边际收益产品：（a）一个四分后卫；（b）一支队伍的教练。　LO5




习题


	根据图8.4，如果现行工资是以下两种情况，分别有多少工人被雇用：　LO3
（a）每小时8美元
（b）每小时4美元

	下面的表格列出了在劳动力数量不同的情况下，每小时能采摘的葡萄数量：　LO2
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使用这些信息绘制葡萄采摘工人总实物产品图，以及边际物质产品图。


	设想每篓葡萄的价格是1.5美元，用问题2中的数据绘制葡萄采摘者的边际收益产品图。如果现行工资水平为每小时10.5美元，有多少工人会被雇用？　LO2

	在图8.7中，　LO4
（a）多少工人在最低工资法案执行的时候失去了工作？
（b）在最低工资水平上有多少工人失业？
（c）用什么来解释（a）、（b）答案间的差异呢？

	阿拉巴马大学的收益必须增长多少才可以平衡教练萨班的工资？（参见前文的新闻摘要）这是可能的吗？　LO5

	2007年11月，纽约扬基队同意在10年中支付亚力克斯·罗德里格斯至少2.75亿美元。如果这些薪水只是来源于门票收入，那么若每张门票收入为40美元，在以后的81场主场比赛中，每场比赛要售出多少张票才可以支付罗德里格斯的薪水呢？是否有其他的收入来源可以使扬基队有能力保证罗德里格斯的薪金成本？　LO4，LO5




网络活动


	登录www.whitehouse.gov/fsbr/employment.html，在该页面上点击国内劳动力图表。
（a）总体上讲，2000年以来劳动（供给）发生了什么变化？
（b）使用同样的路径，点击失业的图表。在相同的时期，失业人数又发生了什么变化？
（c）这两个数字一致吗？

	登录www.census.gov/ftp/pub/hhes/www/img/edugraph.html，然后列出三种工资最高的学位。为什么它们的工资会这样高？在你的回答中，要包括机会工资的内容。

	登录http://www.dol.gov/esa/minwage/america.htm，指出有哪些州的最低工资水平高于联邦最低工资。哪个州拥有最高的最低工资水平？
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我能挣多少钱

正如大多数大学生一样，你可能也期待着某天毕业。一方面是因为毕业意味着熬夜奋战、学期论文以及综合考试的终结，另一方面是因为它意味着你将开始你的职业生涯。你可能幻想着你将在第一份真正的工作中挣多少钱，以此来激励自己更努力地学习。但是你需要知道的是，单凭成绩是不能决定你毕业之后会赚多少钱的，而是由你的专业来决定。

就像“不平等的工资”这篇新闻摘要中所指出的那样，平均来说，特定领域的大学毕业生，如工程学，可以获得比其他学科，如社会学或英语专业，更高的工资水平。化学工程师的供给是较为紧缺的，但制造、医疗保健和生物医学工业这些生产高需求商品和服务的行业却需要这些技术。所以，如果你在意薪金，根据你毕业之后可能生产的产品或服务的需求，你可能需要重新考虑一下专业选择了。

第9章　政府干预

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　市场失灵意味着什么。

2　为什么市场生产“公共物品”不足。

3　外部性如何扭曲市场结果。

4　市场力量如何阻止最优结果。

5　一些用于政府干预的政策选择。
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市场的耳朵对私人需要反应敏锐，但却听不到公众的需要。

——Robert Heilbroner

18世纪的经济学家亚当·斯密发明了自由放任一词。他想让政府“随它（市场）去”，从而阻碍市场效率。但是，即便是亚当·斯密也认为政府有时必须干预市场。例如，他在《国富论》中发出警告：有市场权力的公司可能会聚在一起，共谋固定价格或者限制竞争。亚当·斯密也认为，政府可能不得不帮助和安抚穷人。因此，他并不真的相信政府应该完全放任市场不管，他仅仅是想建立一个市场效率的假设。

从那时开始，经济学家、政府官员和政治学家就一直在争论政府的角色问题。普通大众也是如此。虽然人们很快就得出结论说政府太大了，但是他们也同样迅速地察觉到，我们需要更多的学校、更多的警察和更多的转移支付。

本章的目的是帮助阐释市场中政府干预的合适范围。为这一目的，我们试图回答以下问题：


	市场在什么情况下失灵？

	政府如何干预才是有用的？

	多少政府干预是理想的？



正如我们将要看到的，市场如何失灵以及何时失灵，已经给我们回答生产什么、怎样生产和为谁生产的最佳答案，对此，我们已经达到一致共识。但是，关于政府干预是否改善了现有状况却很少有一致的意见。实际上，绝大多数美国人对政府干预抱有矛盾心理。他们想让政府确定产出组合、保护环境，以及确保每个人有足够的收入，但是选民同样也谴责政府对于许多经济困境进行的干预。


市场失灵

我们能通过聚焦生产什么的问题，来想象政府干预的潜力。在这里，我们的目标是用现有的资源生产出尽可能好的产出组合。我们前面已用生产可能性曲线说明了这一目标。图9.1列出了所有我们能想象的可能的产出组合，在X点处的惟一组合代表了我们最想要的组合，即最优产出组合（optimal mix of output）。X点被假设为考虑到所有其他选择、它们的机会成本和社会偏好之后社会选择的产出组合。
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图9.1　市场失灵
我们能生产生产可能性曲线上的任何产出组合。我们的目标是生产最优的（最可能的）产出组合，如X点代表的产量。然而，市场权力可能产生另一个组合，如M点。在这种情况下，出现了市场失灵——市场产生了一个次优的产出组合。



市场失灵的本质

我们已经观察到市场机制如何帮助我们找到这个最想要的产出组合。市场机制（market mechanism）根据消费者的需求把资源从一个行业转移到另一个行业。如果我们需要更多的计算机（愿意以某一给定价格购买更多），那么更多的资源（劳动力）将被分配到计算机制造业。类似地，需求的下降将促使生产者停止生产计算机，并且在另一个行业提供他们的服务。市场价格的改变引导资源从一个行业转到另一个行业，使我们沿着生产可能性曲线边界移动。

重要的问题是，市场机制选择的产出组合是否是社会最想要的。如果是，我们就不需要政府干预来改变产出组合；如果不是，我们就可能需要政府干预来引导市场那只看不见的手。

我们用术语市场失灵（market failure）来表示不那么完美的（次优）结果。如果市场那只看不见的手产生的产出组合不是社会最想要的，那么市场就失灵了。市场失灵意味着供给和需求的力量没有把我们引导至生产可能性曲线上最好的那一点。图9.1中的M点说明了这种失灵。假定M点是市场力量作用产生的产出组合。我们发现市场组合（M点）并不代表最优组合（假定在X点）。在这种情况下，市场失灵，我们得到生产什么的错误答案。具体而言，在M点生产了过多的计算机和过少的其他商品。并不是我们不用更多的计算机——额外的计算机仍然是需要的，但是我们宁愿要更多其他的商品。换句话说，稍微改变一下产出组合，正如X点处的组合，我们的经济状况就会变好。

市场失灵为政府干预打开了大门。如果市场不能胜任，我们就需要一些非市场的力量去获得正确答案。在图9.1的条件下，我们需要某种东西来改变产出组合——把我们从M点（市场产出组合）移动到X点（最优的产出组合）。因此，市场失灵为政府干预提供了依据。

市场失灵的来源

因为市场失灵为政府干预提供了正当的理由，所以我们需要知道市场失灵是在何时并且是怎样发生的。微观经济的市场失灵有4个特定的来源：


	公共物品

	外部性

	市场权力

	不公平



在这一章里，我们将研究这些微观问题的本质，同时也会注意到由于宏观的不稳定而导致的失灵。沿着这条路线，我们将明白每种情况下需要政府干预的原因。


公共物品

市场机制在引导消费者对名种商品和服务的需求方面起着独特的信号灯作用。通过为某些商品支付较高或者较低的价格，我们对生产什么的问题给出了集中的回答。然而，只有当购买该产品或服务的个人能获得这种商品或服务的利益时，市场机制才会有效地运行。

例如，来考虑一下油炸圈饼。当你吃油炸圈饼时，你独自享受它的油味、甜味——也就是说，你获得私人的好处。没有其他人从你对油炸圈饼的消费中获得明显的好处：你在市场上购买的油炸圈饼是由你独自消费的。因此，你预期的满足感、收入以及机会成本，将决定你是否购买油炸圈饼。

共同消费

公共部门生产的许多商品和服务不同于油炸圈饼——不只是因为油炸圈饼看起来、尝起来和闻起来不同于核潜艇。当你购买油炸圈饼时，你排除了其他人消费该产品。如果邓肯圈饼店向你销售一种独特的点心，它就不能再向其他人提供同一点心。如果你吃了该点心，则其他人就不能品尝其美味。从这个意义上来说，交易和商品是完全私人的。

公共物品，例如国防，就不具有同样的排他性。如果你购买核潜艇在太平洋上巡弋，你没有办法把你的邻居排除在你的核潜艇提供的保护之外。核潜艇或者阻止了攻击者，或者没有。在前一种情况下，你和你的邻居从此以后就幸福地存活下来；在后一种情况下，你们将一起遭到攻击。从那个意义上说，你和你的邻居或者共同地消费核潜艇防卫的好处，或者都没有消费核潜艇防卫的好处。这里没有排他性的消费。不管谁购买核防卫，对它们的消费都是公共行为。正是由于这个原因，国防被认为是公共物品（public goods）。从这个意义上来说，一个人对公共物品的消费不能排除其他人对同一个物品的消费。相反地，油炸圈饼是私人物品（private goods），因为如果我吃了它，其他人就不能吃。

搭便车者的困境

公共物品的公共性导致了真正的困境。如果你和我都能从核防卫中受益，那么谁应该购买核潜艇呢？当然，我愿意让你购买，从而我可以获得保护而不承担直接成本。因此，我可能表示出对核潜艇没有需求，背地里却希望搭便车（free ride）。不幸的是，你也有隐藏对国防表示渴求的动机。因此，我们中没有一个对市场上的核潜艇有需求。我们最终都将得不到保护。
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防洪设施是公共物品。
© Akira Kaede/Getty Images/dal



抗洪设施也是公共物品。山谷中没有一个人想被冲走。但是，每个土地所有者都知道：不管谁付款，防洪堤坝将保护所有的土地所有者。或者整个山谷被保护，或者没有一个人能得到保护。因此，单个的农民和土地所有者可能会说他们不想要水坝，并且也不愿意为它付费。每个人都在等待且希望其他人为防洪付费。换句话说，每个人都想搭便车。因此，如果我们让市场力量去解决这个问题，将没有人会对抗洪设施有需求，并且山谷中的每个人都将被冲走。

排他性　公共物品和私人物品的区别在于对技术方面而非政治哲学方面的考虑。核心问题是我们是否有把未付款的人排除在外的技术能力。在国防或者抗洪的情况下，我们只是没有该能力。即使是城市街道也有公共物品的特性。虽然理论上我们能限制街道的使用，只让付款的人使用，但是在每个角落设立收费大门是开销很大的，并且是不现实的。在这里，共同或公共消费看来是惟一合适的选择。正如关于Napster的新闻摘要所强调的，把未付款的人排除在外的技术能力，是识别公共物品的关键因素。
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Napster一不留意惹官司

肖恩·范宁有一个获得更多音乐的好主意——用朋友的计算机到网络上下载音乐。因此，他编写了在线共享音频文件的软件。这种对等网络的在线分布系统（P2P）一夜成名：在1年内，3800万消费者使用Napster软件获取录制的音乐。

乍一看，Napster的服务像标准的公共物品。服务是免费的，并且一个人的消费不能阻止另一个人消费相同的服务。另外，这种分布系统的形式不能把未付款者排除在服务之外。

然而，公共物品的定义取决于未付款者是否能被排除在外，而不是他们是否被排除了。换句话说，在把商品划分为公共物品或者私人物品时，技术是关键。在Napster的例子中，该公司是有能力利用编码技术把未付款者排除在外的，但是该公司选择了不使用该技术。由于侵权被大唱片公司诉讼后，Napster只好出售。2001年，该公司和贝塔斯曼（BMG唱片公司）联合，并且改装它的软件以便把未付款者排除在外。现在，消费者不得不为这种私人物品付款。

注：只要未付款者不能被排除在产品的消费之外，该产品就是公共物品。



我们能把司法管理、商业管制和对外交关系的引导列入公共物品的名单。这些服务（需要花费数百亿美元和雇用成千上万个工人）不管谁购买，都为每个人带来好处。更重要的是，没有有效的办法来阻止未付款者获得这些服务带来的好处。

与公共物品相关联的搭便车行为，扰乱了为你所得到的东西付款的惯例。如果我能不花钱而得到所有想要的街道、防卫和法律，我不会有什么抱怨。我很乐意由你付费而由我们大家消费。当然，你可能有同样的想法。当你的邻居支付整个账单而你又能够消费同样多的服务时，你为什么还要为这些服务付费呢？或许，不支付那份为你提供公共服务的成本，对你来说看似是自私的。但是，如果你把收入花在购买油炸圈饼上，而让其他人为公共服务付账，那么你在物质方面的状况将会更好。

生产不足　由于付费和消费之间常见的联系被打破，所以我们不能在超市销售公共物品。人们不愿意为能够免费得到的东西付费。对于收入有限的消费者来说，这是很理性的反应。因此，如果公共物品像私人物品那样在市场上交易，那么每个人都将会等待其他人去购买。最后的结果可能是公共物品的完全缺乏。这正是Robert Heilbroner在谈及市场“聋的耳朵”（见该章开始的引言）时提出的两难困境。

图9.2中的生产可能性曲线说明了公共物品造成的两难困境。假定A点代表私人物品和公共物品的最优组合。如果每个人的偏好已知而且被反映在生产决策中，该组合就是我们愿意选择的商品和服务组合。然而，由于隐藏了对公共物品的需求，所以市场机制不会把我们引导至A点。如果我们依赖市场，几乎每个人都将会抑制对公共物品的需求，等待搭便车至A点。因此，市场趋向于使公共物品生产不足，并且使私人物品生产过量。市场机制将我们引导至如B点处的产出组合，在此处即便是有也只有很少的公共物品。因为A点被假定为是最优的，那么B点就一定是次优的（次于A点）。
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图9.2　公共物品生产不足
假定A点代表最优的产出组合，也就是使社会福利最大化的私人物品和公共物品的组合。因为消费者对纯粹的公共物品的需求不能在市场上得以体现，所以价格机制不会分配许多资源来生产公共物品。相反地，市场往往趋向于生产类似于B点的产出组合，与最优点相比较，这一点意味着较少的公共物品和较多的私人物品。



图9.2说明了市场是如何失灵的：不管对公共物品的需求多么强烈，我们都不能依赖市场机制分配资源去生产公共物品。如果我们想要更多的公共物品，我们就需要一个非市场权力（政府干预）来得到它们。政府将不得不强迫人们纳税，然后用这些税收来支付国防、抗洪设施和其他公共物品。

注意，我们这里所使用的术语“公共物品”不同于大多数人使用它时的含义。对大多数人来说，术语“公共物品”指政府生产的任何商品或服务。然而，在经济学里，该术语的内涵受到更加严格的限制。公共物品和私人物品的区别在于商品的性质，而不在于是由谁生产的。术语“公共物品”仅指那些被支付者和未支付者共同消费的商品和服务。无论公共物品还是私人物品，政府部门和私营部门都可以生产。


外部性

伴随公共物品出现的搭便车问题，为政府干预市场生产什么的决策提供了理由。然而，这并不是惟一的理由。政府干预市场更深层次的依据来自于一种倾向，即一些市场行为给第三方带来成本或利益的倾向。

你对商品的需求反映了你期望从消费这种商品中得到的满足程度。然而，你的消费往往会影响到其他人。例如，购买香烟表达了吸烟者对香烟的需求，但是对香烟的消费可能会损害其他人的利益。在这种情况下，不断扩散的烟尘被其他消费者吸入，使得他们不舒服甚至可能生病（见新闻摘要）。然而，他们的损失没有反映在市场上——香烟的市场价格并没有体现出对不吸烟者造成的损害。
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二手烟争论“结束”

在华盛顿，不要介意非吸烟区，或者酒吧、餐馆或办公室里更好的通风系统。美国卫生总署最新报告指出，任何程度的二手烟都是健康的公害。

这份700页的报告引述了二手烟给公共健康带来威胁的“警告性的”、“大量的结论性科学证据”，认为禁烟令是保护非吸烟者的惟一途径。

“争论结束了”，卫生署长理查德·卡莫那在周二发布报告时说，“科学论证结果很明确，二手烟不仅仅是讨厌的事，更是健康的严重威胁。”

报告指出，尽管许多州和数百个城市都已经通过禁止吸烟的法律，但仍然有1.26亿年龄在3岁和3岁以上的美国人继续被二手烟困扰着。每年有近50000名非吸烟者死于二手烟。

卡莫那说，在家里或办公室中接触二手烟的非吸烟者患心脏病和癌症的可能性提高了30％。即使是很轻度地接触二手烟，也会损伤细胞，这可能会是癌症的开始，而且也会使血凝风险增大，引致心脏病和中风。

年度数据：





	二手烟杀害：
	在小孩中，它导致：


	46000名成年非吸烟者死于心脏病
	790000名有听力缺陷


	3000名成年非吸烟者死于肺癌
	200000名有间歇性气喘


	430名新生儿死于突发性婴儿死亡综合症
	至少24000名低体重或早产







资料来源：U．S．Surgeon General

——Liz Szabo

资料来源：USA Today：June 28，2006．Reprinted with permission．

注：吸烟的人感受到吸烟的乐趣，他们认为负担成本（价格）是正当的。但是不吸烟者最终负担了外部成本（被动吸烟），他们并非自愿负担这些成本。



术语外部性（externalities）是指由某种市场行为引起的，由直接生产者或者消费者之外的第三方所承担的成本或获得的利益。当存在外部性时，市场对一种商品的偏好将不能完全体现这种商品的社会价值。因此，市场将不能生产正确的产出组合。尤其是，市场将导致产生外部利益的商品生产不足，并且导致产生外部成本的那些商品生产过量。这就可能需要政府干预，将产出组合移动到靠近最优点的位置。

消费决策

外部性通常来源于市场需求方。消费者总是通过购买每1美元带来最多满足（边际效用）的产品，来最大化他们的个人利益。在这个过程中，他们不会考虑自己的消费行为如何影响其他人的利益。

外部成本　汽车的驾驶说明了这一问题。汽车的价格和驾驶汽车的边际成本影响人们的汽车拥有量。但是汽车的使用不仅涉及私人成本，而且也涉及外部成本。当你在高速公路行驶时，你增加了道路的拥挤，使其他司机减慢了速度。汽车往外排放废弃物（一氧化碳、碳氢化合物等）而污染了空气，使其他人呼吸的空气质量变坏。因此，当你的汽车消费使你的状况变好时，却使一些人的状况变坏了。

当你购买汽车时，你考虑这些外部成本了吗？可能没有。你购买汽车的愿望更有可能只是反映你自己预期的满足。因此，汽车的市场需求不能完全代表社会的利益。相反地，市场需求仅仅反映私人的利益。

为了更完全地说明我们的共同利益，当存在外部性时，我们必须辨别商品的社会需求和市场需求。这并不难，我们只要知道：

社会需求＝市场需求＋外部性

在汽车的例子中，外部性是负面的。换句话说，是一种外部成本。因此，汽车的社会需求少于（私人的）市场需求。简单地说，这意味着：如果考虑到汽车产生的外部成本（污染、拥挤），我们将拥有和驾驶更少的汽车。当然，我们不会考虑外部成本，因为我们常常试图最大化我们的个人利益。此时，市场失灵就产生了。

图9.3说明了对汽车的社会需求和市场需求之间的差异。市场需求表达的是预期的驾驶的私人利益。因为驾驶会带来外部成本（拥挤、污染），所以市场需求夸大了汽车消费的社会利益。为了描绘汽车的社会需求，我们必须从私人利益中减去外部成本，由此我们就得到了图9.3中的社会需求曲线。注意，社会需求曲线低于市场需求曲线，其间距正是外部成本。同时也注意，市场在各种价格下生产的数量多于社会最优的数量。例如，在价格p1下，市场需要qM辆汽车，但社会真正需要的数量仅仅是数量qS。
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图9.3　社会需求和市场需求
只要外部成本存在，市场需求就会夸大社会需求。在p1价格下，市场需要为qM辆汽车。然而，因为外部成本，在该价格下社会仅仅需要qS辆汽车。



我们甚至可以从最简单的消费行为，例如把空的汽水瓶扔出汽车窗外，来观察社会和私人成本间的差异。保留汽水瓶然后把它放入垃圾桶，涉及到人力和因此造成的私人边际成本，把瓶扔出窗外就有效地把处置成本的负担转移给了其他人。因此，私人成本不同于社会成本，而由此产生的外部性最终导致的结果是路边的垃圾。

私人成本和社会成本间的差异同样可以解释：为什么人们宁愿把旧汽车丢弃在大街上，而不是把它送到废弃场；为什么人们把空地当作露天的垃圾堆。在所有这些例子中，污染者通过用外部成本取代私人成本而获得好处。换句话说，市场动机促使了环境破坏。

外部利益　并不是所有的消费外部性都起负作用。完成这门课程将对你个人有好处，但是可能对社会也有好处。如果更多的经济学知识使你成为更加见多识广的选举人，你的社区将从你的教育中获利。如果你和朋友共同分享供给和需求的课程，他们不用上课就能获利。如果你的研究成果有助于市场更有效率地发挥作用，其他人将会赞扬你。在所有的这些例子中，外部利益证明了个人受教育的好处。只要外部利益存在，社会需求都会超过市场需求。在图9.3中，如果存在外部利益，社会需求将位于市场需求之上。对于能产生外部利益的那些商品和服务，社会所需要的比市场本身所需要的更多，这是政府补贴教育和流行病防治的原因。

生产决策

外部性也存在于生产中。发电厂使用硫磺含量高的煤碳破坏了周围的环境。然而，污染给附近的人、植被和建筑物带来的危害没有计入公司的成本。由于电的价格里没反映该污染的成本，所以公司生产的电（和污染）比社会需要的多。为了减少这种不平衡，政府不得不介入并且改变市场产出。

假设你正在经营一个电厂。电厂是空气污染的主要来源，并且是造成几乎所有的热水污染的原因。因此，你的身份使你成为最恶劣的环境破坏者之一。但是假设你不憎恶社会并且真正乐意帮助减少污染。让我们考虑一下可供选择的办法。

利润最大化　图9.4a描述了电力生产的边际成本（MC）和平均总成本（ATC）。通过让边际成本等于价格（＝边际收益），我们观察到（A点）在每天的产出为1000千瓦小时时出现了利润最大化。价格线和平均总成本曲线之间的矩形阴影部分表示了总利润。
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图9.4　利润最大化与污染控制
控制污染的生产过程可能比不考虑污染的生产过程花费高。如果考虑到污染，则MC和ATC曲线将会向上移动（移到MC2和ATC2）。更高的成本将降低产出和利润。在这种情况下，保护环境使利润最大化点从A点移动到了B点，总利润缩小了。因此，生产商就有了使用廉价的技术继续制造污染的动机。



图9.4a描述的利润部分可通过在锅炉（产生使发动机运转的蒸汽）内使用最便宜的燃料获得。不幸的是，最便宜的燃料是含硫磺量高的碳——空气污染的主要来源。其他的燃料（例如低硫磺碳、燃料油）污染较小但成本较高。一旦你采用了其中的一种，平均总成本和边际成本曲线都会向上移动，如图9.4b中所示。在这些情况下，利润最大化时的产出（B点）低于以前，并且总利润下降（见图9.4b中较小的矩形利润）。因此，污染可以消除，但以牺牲利润为代价。如果你拥有这座发电站，你是否会因更清新的空气而牺牲利润？

相同的成本考虑使该工厂产生热污染。必须让冷水流过电厂以阻止涡轮过热。而且一旦水穿过工厂，这些水就变得太热而不能再循环流动。因此，它必须被倒入附近的河里或者通过让它流过冷却塔而被冷却。正如你预期的，仅仅将热水倒进河里成本较低。虽然鱼不喜欢这些水，但是工厂省去了建造冷却塔的成本。一旦你赶保护环境的潮流，并且建造了那些塔，你的生产成本将提高，如图9.4b所示。鱼将从中受益，但是要由你付钱。

外部成本　这里存在的最大问题是，你和你的股东是否愿意增加成本来减少污染。要消除发电厂排放的空气污染或水污染，任何一个都需要花费大量的钱，而两者都消除则需要更多的费用。谁会从中得到好处呢？是住在河边和下风口的人吗？我们不能指望只想获得最大利润的生产商考虑这些。追求利润最大化的行为是受成本和收入比较所支配的，而不是受慈善事业、对美的关心或者鱼的利益所支配的。

这件事的寓义（污染行为的主要因素）是人们趋向于使自己的福利最大化，并对照私人成本来平衡个人利益。对于发电厂来说，这意味着在做出生产决策时，要以可得到的收入和由此而承担的成本为基础。发电厂把自己的成本通过空气和水污染的形式强加在别人身上的事实，与其利润最大化的决策是不相关的。这些成本对于发电厂来说是外部的，不会在它们的损益表中出现。这些外部成本是真实存在的，但它们是由整个社会而不是由单个厂商来承担。

无论何时，只要外部成本存在，私人企业就不会按照使社会福利最大化的方式来分配它的资源或是经营它的工厂。实际上，社会允许发电厂自由使用宝贵的资源——洁净的空气和水。因此，发电厂在生产过程中就有很大的动机用它们来替代其他的资源（例如，价格昂贵的燃料或冷却塔）。我们回想一下，市场的功能是根据消费者表达的需求分配稀缺资源，由此看来，这种安排的无效率就表现得很明显了。但这就是我们所处的情况，我们强调洁净空气和水的昂贵价值，而我们鼓励发电厂使用这些资源时，却是以零成本提供给它们的。
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Copyright © The New Yorker Collection 1985．Joseph Mirachi from cartoonbank.com．All Rights Reserved．

社会成本与私人成本

市场安排的无效率可以通过社会成本和私人成本的区别表达出来。社会成本（social cost）是指在一个特定的生产活动中使用的所有资源的总成本。另一方面，私人成本（private cost）是指特定的厂商所使用资源的成本。

理论上来说，一个厂商的私人成本将包括所有出现的社会成本，生产决策也将和我们的社会福利相一致。遗憾的是，这种令人高兴的一致性常常是不存在的，正如我们所提到的发电厂的例子。当社会成本与私人成本不同时，就会存在外部成本。实际上，外部成本就等于社会成本和私人成本之间的差，也就是说

外部成本＝社会成本-私人成本

当外部成本为正时，市场机制将不能有效地分配资源。厂商面临的价格信号是有缺陷的。因为没有很好地表达稀缺资源的所有（社会）成本，市场鼓励了过多的污染。我们以一个次优产出组合而告终，即错误的生产过程和一个被污染了的环境。这是市场失灵的另一种情况。

这种市场失灵的本质和结果在图9.5中有所说明，它又一次描述了发电厂所面临的成本问题。注意，这次我们使用了两条不同的边际成本曲线。下面的一条是私人边际成本曲线，反映的是发电厂的私人成本。这种情况下，发电厂使用最便宜的生产过程，即使用含硫量较高的煤块，并且不使用冷却塔。这条曲线与图9.4a中的边际成本曲线是一样的。但是现在我们知道，这种经营通过空气和水污染的形式把外部成本强加在别人身上。因此，社会成本比私人成本高，如社会边际成本曲线所示。为了使社会福利最大，我们令社会边际成本和边际收益相等（图9.5中的A点），因此，应在产出轴的qs点生产。然而为了使私人利润最大化，则应使私人边际成本和边际收益相等（B点），因此应在qp点生产。这一点可以带来更多的利润，但是也产生更多的污染。一般说来，如果污染成本是外部的，则企业就会生产更多的污染商品。对外部成本的担心已经成为反对北极钻井采油的推动力（参见新闻摘要）。
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图9.5　市场失灵
社会成本高出私人成本的部分就是外部成本。只考虑私人成本的生产决策在B点，此处私人边际成本场＝边际收益，产出率为qp。
　　为了使社会福利最大，应使社会边际成本＝边际收益，我们就会得到A点。只有qs的产出是社会所渴望的。市场在传达总的生产成本上的失灵，阻止我们达到这一结果。
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北极钻井采油需要投票决定

25年来，环境保护者一直阻止在油量储藏丰富、150万英亩的北极国家野生动物保护区（驯鹿、麝香以及数百万迁徙鸟的栖居地）钻井采油。但是创纪录新高的油价及共和党去年的选举成果改变了这个政治动向，而国会为了能源发展开始开发这块区域……

“我很乐观，”美国石油组织的华盛顿代表鲍勃·莫兰说。他认为保护区地下至少藏有50亿桶油……

双方一直存在隔阂，直至今年。北极国家野生动物保护区却主意不定，不知是该保持原始生态还是追求能源财富。

“这几乎成了双方的象征，”反对开采的阿拉斯加野生动植物联盟的执行主管辛迪·肖根说，“问题是美国人民及其文化是保护这些特殊的地方，还是发展所有的事物。”……

美国共和党领导估计在保护区开采石油和燃气，将会产生25亿美元的收入，但是反对者认为这些数据夸大其辞。

——Juliet Eilperin

资料来源：Washington Post，November 9，2005，p．A3．
© 2005，The Washington Post，reprinted with permission.

注：基于市场价格和私人成本，北极钻井采油必定是利润丰厚的。然而，反对者认为外部成本太高。



政策选择

政府应该做点什么来补救这些市场失灵呢？

把生产和消费决策中的环境成本包括在内，再来考虑一下市场失灵。我们的目的是阻止把外部成本强加于社会生产和消费的行为。可以通过下面两种方法的任何一种来达到这个目的。


	改变市场动机。

	规避市场动机。



排污费用　基于市场的环境保护的关键是消除私人成本和社会成本之间的差距。把一部分成本转移到别人身上的机会是污染问题的核心。如果我们能以某种方式强迫生产者使所有成本内部化（支付所有私人成本和以前的外部成本），那么这种差距连同污染的动机就会消失。

一种可能的方式是建立一个排污收费（emission charge）体系，即附加于污染行为的直接成本。假设我们让你保留你的发电厂，并允许你按照利润最大化的原则进行经营。惟一不同的是，我们不再零成本地向你提供洁净的空气和凉水。相反，我们要就这些稀缺资源向你收费。比如说，我们可能以每克2美分为收费标准，对由你排放到空气中的有害排放物征收费用。另外，我们也可能以每加仑3美分为收费标准，对你使用的加热后又排放到河里的水收费。

面对这样的排污收费，厂商不得不重新考虑其生产决策。排污收费增加了私人的边际成本，并因此导致了较低的产出。图9.6就描述了这种结果。
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图9.6　排污费用
排污收费用来弥补社会成本和私人成本之间的差距。如果排污收费为t，则私人生产者的产出就会从q0减少到q1。



一旦存在排污费用，厂商就会重新评估他的生产过程。重新考虑我们虚构的发电厂所使用燃料的选择。我们原先选择含硫量较高的煤，是因为它是我们所能得到的燃料中最便宜的。然而，由于现在要对有害的污染物质实行排污收费，所以使用这种燃料就会附上另外的成本。这种较高的边际成本可能会促使使用有较少污染的燃料。厂商的真实反映依赖于相关的相对成本。如果排污收费很低的话，则对继续使用含硫量较高的煤而造成的污染只需支付少量名义上的费用，那还是非常有利可图的。这只是一个简单的定价问题。政府能够通过提高排污收费来促进其想要得到的行为反应。

影响厂商的因素同样也能影响到消费者。你肯定听说过有关可回收瓶子押金的事情。过去有段时期，押金是饮料厂商鼓励回收旧瓶并重新利用的主要方式。30年前，几乎所有软饮料和大部分啤酒是用可回收瓶子来装的，但是后来厂商发现押金的方式阻碍了销售且没有节省多少费用。可回收瓶子的经济性先是被金属罐的出现破坏了，后来又被塑料瓶的出现所破坏。现在，可回收瓶子很少被使用了。结果就有了我们固体废弃物处理问题中的超过300亿个瓶子和600亿个罐子。

我们可以通过对所有饮料容器征收押金的方式来减少固体废物问题。这不仅会使消费者的污染成本内部化，而且使从窗户向外扔汽水罐的行为等同于向外扔钱。也许一些人为了寻求刺激仍会这样做，但更多的人更看重钱，因而不会这样做。当俄勒冈州对饮料容器征收5美分的押金时，俄勒冈州乱丢饮料容器的现象下降了81％！

管制　尽管排污费用能用来改变市场动机，但直接管制也是改变市场结果的另一种选择。联邦政府从1968年开始对汽车排放物进行管制，并通过1970年的空气洁净法使这种管制变得强硬起来。该法令要求汽车制造商在法令开始实施的6年内，使碳氢化合物、一氧化碳和氮氧化物的排放量减少90％。虽然这个期限后来延长了，但是这个法令确实使汽车制造商急剧降低了汽车排放物的量。到1990年，新汽车排放污染物的量仅为1970年排放量的4％。这种汽车废气排放量戏剧性地减少，使得汽车产量增长且同时污染下降（见下面的新闻摘要）。
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轻松呼吸

美国的空气在上一代变得更加干净了。从1970年测量开始，尽管国内生产总值和旅行不只翻了两倍，但是美国废气排放量却急剧下降了。换句话说，美国产出大量增加而同时污染减少。

周围空气的污染水平（1976～2001）





	臭氧
	-33％


	二氧化硫
	-67


	二氧化氮
	-42


	二氧化碳
	-73


	颗粒*
	-27


	铅
	-97







注：*1996～2001

资料来源：Index of Environmental Indicators，2003．
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资料来源：The America Enterprise，July/August 2003，p．17．

注：市场动机和政府管制的组合使得在污染程度降低的情况下产出增长。若仅由市场无法做到这一点。



管制标准不但规定排放物需要减少的量，而且规定了获得这些减少量的方法。空气洁净法要求的不仅是更少的汽车排放物，还有达到更少排放物的特定方法（例如催化式排气净化器、无铅汽油）。水处理和有毒废物的处理也需要特定的方法和技术。要求垃圾分类和再利用的法令也是管制方法的实例。

尽管这种实践中的管制是有效的，但是这种政策选择也会有风险。通过要求所有的市场参与者遵守特定的规则，这种管制可能把额外的成本强加于某些行为，而减少对其他人的约束。某些团体也许不用遵守联邦政府有关污水处理的规定标准。单个家庭不可能产生足够的值得用来分类的垃圾，也不可能完全经济地收集分类。有些厂商可能有更好的或更便宜的方法来达到环境标准。过多的管制方法可能会增加环境保护的成本，并有可能阻碍成本节约的创新。在它们过时以后，也会存在这些管制方法变成制约因素的风险。
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强制回收是一种浪费

当纽约市面临减少警察和消防部门预算的可能时，环境主义者抱怨着垃圾问题。市长迈克尔·布隆伯格2003年将暂时停止城市金属、玻璃和塑料回收的预算，这将减少纽约5700万美元的开支。

像美国其他城市一样，纽约市的回收项目耗废了很多纳税人的钱。1989年当地法规第19条规定，到1994年，纽约市要回收25％的垃圾，自从1989这个项目开始，每一名市长都试图停止这项浪费。

“回收”每吨塑料、玻璃和金属要花费240美元，然而简单地把这些垃圾掩埋掉每吨只需要花费130美元。

你不需要经济学学位就能看出这其中存在的问题。回收垃圾不是被认为节省金钱和资源吗？当由市场力量决定时，有些回收确实是值得的。私人部门不会自愿回收垃圾，除非它们认识到回收能节省金钱以及资源。但是强制性的回收可能是浪费的，一则因为回收本身需要花费能源、水和劳动力来收集、分类、清洗和处理这些废品；二则回收车在街上缓慢行驶收集垃圾，会带来废气排放、增加交通量和道路损耗。结果是大多数强制性的回收没有改善环境，反而使环境恶化。
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“5700万美元可以用来做更有益处的事，”市长迈克尔·布隆伯格说。比如纽约遭遇最大灾难后的重建工作。但是首先市长迈克尔·布隆伯格需要去与绿色倡导者争辩，以废除这个浪费的回收项目。

——Angela Logomasini

资料来源：The Wall Street Journal，March 19，2002，p．A22．Copyright 2002 by Dow Jones＆Company，Inc．Reproduced with permission of Dow Jones＆Company，Inc．in the format Textbook via Copyright Clearance Center．

注：回收项目减少污染，但也占用可用于其他目的的资源。回收的收益应该大于它的机会成本。



管制也能带来遵从和执行的成本。政府部门必须对市场行为进行监控，从而确保那些管制得以执行。市场参与者必须学习、执行这些管制，并完成一些相应的文书工作。所有这些行为都需要使用可用来生产其他商品或服务的稀缺资源（劳动）。因此，不仅必须要很好地谋划管制，还必须保证考虑到机会成本时这些管制足够有利。纽约市市长迈克尔·布隆伯格认为强制性的回收不能满足这点（见上文新闻摘要）。


市场权力

当公共物品或外部性存在时，市场的价格信号是有缺陷的。消费者愿意并能支付某一特定商品的价格，并不能反映出生产那种商品的所有利益或成本。因此市场无法生产社会所需要的产出组合。

即使价格信号是准确的，我们仍可能只得到次优的产出组合。与其说这些信号本身，不如说对这些信号的反应是有缺陷的。

有限的供给

市场权力常常是造成这些反应缺陷的原因。假设世界上只有一家航空公司，那么作为一个垄断者，这家公司就能够索要很高的票价，而无需担心旅行者会涌到与其竞争的航空公司去。理论上讲，这种高价格向生产者发出信号——改变产出组合，也就是制造和运营更多的飞机。但一个垄断者不必去迎合每个消费者的想法。它能够限制航空旅行，以阻碍我们努力达到一个最优产出组合。

垄断是市场权力（market power）最极端的形式。更一般地，市场权力是指单一生产者或消费者拥有改变一种特定产品市场价格的能力的情况。如果出版商（麦格劳—希尔）为这本书制定很高的价格，那么你将不得不支付这个价格。因为相对来说，经济学课本很少，而且你的老师要求你用这本书，所以麦格劳—希尔拥有市场权力。在课本市场你没有权力，因为无论你买书与否都不能改变这本书的市场价格。你只是今年选这本经济学入门课本的百万学子中的一个。

麦格劳—希尔拥有的市场权力来源于这本书的版权。无论卖这本书的利润有多高，都不允许其他人出版或销售这本书。专利是市场权力另一个常见的来源，因为它们也阻止其他人制造或销售某一特定产品。市场权力也可能来源于对资源的控制、限制性的生产协议或大规模生产的效益。

不管市场权力的来源是什么，市场权力的直接后果，是一个或更多生产者获得了对价格信号的市场反应进行自由决策的权力。它们可能利用这种决策权力使自己富有，而不是使我们的经济走向最优产出组合。在这种情况下，市场在生产社会最需要的商品和服务方面将会又一次失灵。正如我们从第7章所知，政府认为微软利用它们在计算机操作系统上的实际垄断，限制了消费者选择同时令自己获利。

反托拉斯政策

在这种情况下，政府干预的一个主要目标是防止或阻碍市场权力的集中。这也是反托拉斯（antitrust）政策的基本目的。联邦反垄断行为的法律基础包含在三个法案中：


	谢尔曼法案（The Sherman Act，1890）　谢尔曼法案禁止“限制贸易的共谋”，包括可能导致垄断一个行业的兼并、契约或收购。违反谢尔曼法案的公司会被处以近100万美元的罚款，它们的执行官可能会被判监禁。另外，受限制贸易共谋损害的消费者——例如，支付了高价的消费者，可以追回3倍的赔偿。美国司法部门利用这个法案作为打击托拉斯的主要武器，阻止了许多企图兼并和收购的行为，迫使其在价格和产出行为方面有所改变，并要求大公司卖出它们的某些资产，甚至因为限制贸易的共谋而将公司的执行官送进监狱。

	克莱顿法案（The Clayton Act，1914）　克莱顿法案于1914年通过，用来说明谢尔曼法案没有包括的一些特定的反托拉斯的违法行为。这个法案的基本目的是阻止垄断的发展。最后，克莱顿法案还禁止价格歧视、排外性贸易协定、特些形式的兼并，以及竞争性企业的董事相互之间形成联盟。

	联邦贸易委员会法（The Federal Trade Commission Act，1914）　联邦政府反托拉斯责任的日益增加，创造了研究行业结构和行为的代理机构的需求，从而确定了反竞争的行为。基于这个目的，1914年成立了联邦贸易委员会。



20世纪初的反托拉斯法规，常用来打破钢铁和烟草行业的垄断。在20世纪80年代，同样的法规被用来摧毁美国电话电报公司在电话业务上近乎垄断的行为。法院迫使美国电话电报公司卖掉它的地方电话业务公司（the Baby Bells），并允许竞争者更多地进入长途业务。结果竞争推动了价格降低，并产生了新的电话技术和服务。

虽然反托拉斯政策发挥了显著的成效，但是它的潜力是有限的。美国有超过2600万的企业，联邦反托拉斯检察官也只能监管这么多。即使当他们决定采取行动时，反托拉斯政策本身也会面临决策上的困难。例如，现实社会中垄断是由什么构成的？一个公司必须生产100％的某种商品才能对消费者的福利构成威胁吗？99％会怎样？甚至是75％呢？

什么样的垄断行为应该禁止呢？我们应该寻找价格欺骗的确凿证据吗？或者我们应该把注意力集中在进入壁垒和不公平的市场行为上吗？在针对微软的反托拉斯案（见第7章的新闻摘要）中，司法部门判定把IE浏览器和窗口捆在一起是反竞争行为。微软公司的董事长比尔·盖茨回应说，法官不理解激烈竞争的软件市场是如何运行的。谁是正确的呢？

这些问题决定了将在何时并且如何执行反托拉斯法律。然而，正是执行的这些威胁，才可能有助于把市场结果推向一个令人满意的方向。例如，在微软公司的案例中，当政府将微软公司列为反托拉斯案例后不久，公司就改变了一些排外的许可策略。由此推测可知，在看到微软公司受到的裁决后，其他实力强大的公司在滥用市场权力时就会变得更谨慎了。


不公平

公共物品、外部性和市场权力都能引起资源的分配不当。只要这些现象存在，市场机制就不能产生最优产出组合。

在生产什么的问题之后，我们也关心产出是为谁生产。由市场产生的商品和服务的分配是公平的吗？如果不是，那么就有可能需要政府干预来重新分配收入。

一般而言，市场机制趋向于这样解释为谁生产这个基本问题，即将大部分的总产出分配给那些获得大部分收入的人。虽然这种结果可能是有效的，但它不一定是公平的。例如，老年人和残疾人可能没有能力挣到很多收入，但是他们仍然被认为是应当获得商品和服务的。在这种情况下，我们可能应该改变市场关于为谁生产这个基本问题的答案。

政府利用税收和转移支付改变收入的分配。联邦的收入税拿走了富人们35％的收入。这种税收收入的很大一部分用来给穷人提供收入转移（income transfer）。

如图9.7所示，在没有政府干预时，穷人仅获得经济收入中很小的一块，约1％。税收及转移支付系统使其收入在其初始收入的基础上翻了两番。尽管穷人们的收入仍不够，但政府干预确实在一定程度上弥补了市场形成的不公平。
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图9.7　调整不公平
市场力量仅仅能将总收入的1.1％分配给穷人。政府税收和转移支付将这个比例提高到了4.6％。
资料来源：U．S．Census Bureau data on income of lowest quintile（2002）．



表9.1列出了几种较大的收入转移项目。社会保险是其中最大的转移。尽管社会保险的支付对象实际上是所有的退休人员，但相对于老龄贫困者它们更重要。如果没有这些每月的社会保障支票，这个国家几乎一半的老龄人口都将是贫困的。对于更年轻的家庭，食物券、福利支票和公共医疗是减少贫困的所有重要的收入转移。


表9.1　收入转移
市场机制可能在使一些人拥有太少收入的同时使其他人拥有太多的收入。政府利用税收和转移对收入进行重新分配，从而使收入分配更加公平。
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资料来源：The Economics of Poverty and Discrimination，10th ed．by Bradley R．Schiller，© 2008．Adapted by permission of Prentice Hall，Upper Saddle River，NJ．


宏观不稳定性

市场的微观失灵意味着我们正处于生产可能性曲线上一个错误的点，或者对产出的分配是不公平的。然而，这正是我们需要解决的另一个基本问题。首先，我们怎样才能到达生产可能性曲线呢？为了做到这点，我们必须利用所有可用的资源和技术。但是，我们能保证市场看不见的手会利用我们所有的资源吗？或者，一些人将继续失业，换句话说，这些人愿意工作，但是找不到工作。

价格又如何呢？价格信号是市场机制的一个关键因素。但是，这些信号的有效性依赖于一些稳定的价值尺度。当你的薪水与你购买的所有东西的价格同时翻倍的时候，对你来说是好事吗？一般来说，价格上升会使那些拥有财产的人变得富有，而使那些承租人变得贫穷。所以，我们努力避免通货膨胀——一种平均价格水平渐增的情况。

历史上，市场周期性地受失业和通货膨胀的打击。这些经历促进了对政府在宏观水平上进行干预的需求。宏观干预的目标是鼓励经济增长——使我们到达生产可能性曲线（充分就业），保持一个稳定的价格水平（价格稳定），并提高我们的生产能力（增长）。达到这个目标的方法在本书的宏观部分有所分析。
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信任政府

市场潜在的微观和宏观失灵为政府干预提供了明确的理由。下面的问题转到公共部门的行为是如何跟这些隐含的问题很好地协调的。我们能相信政府可以弥补市场的缺陷吗？

信息　如果政府打算弥补这些缺陷，它不仅要确定市场失灵之处，还要确认何为社会的最优。这不是简单的事情。回到图9.1，我们任意标明X点作为社会最优组合点。然而，在现实中只有市场结果是可见的；社会最优结果是不可见的，它必须经过推断。为了给它定位，我们必须知道这个社会的偏好，以及所有外部性的因素。同样地，如果我们想要政府改变收入的市场分配，我们就必须知道社会所认为的公平是什么样的。没有人真正拥有所有想得到的信息。因此，如果没有最优的结果，政府干预通常需要在黑暗中经过许多摸索才能得到更好的结果。

既得利益　既得利益常常试图引导这种偏离社会最优结果的探索。香烟制造商不希望人们戒烟。汽车公司不希望消费者拒绝它们开发的燃料技术。所以，它们尽力阻止政府改变市场结果。为此，它们可能发起使外部成本最小化的研究；它们可能努力地用公益广告来改变公众的看法；也可能用它们的财富资助支持它们的政客参加竞选。在这个过程中，要得到社会最佳结果的位置就更难了，要达到那个确切位置更是难上加难。

政府失灵　这些恰好是政府干预常常不能改善市场结果的几个原因。是的，一个无管制的市场可能会导致一个错误的产出组合，产生太多的污染，或者使许多人陷入贫困中。然而，政府干预与其说是改善了市场结果，不如说是使市场结果变得更坏。如果是这样，我们就可得出政府干预失灵的结论。

政府失灵（government failure）是指不能成功地改善市场结果的任何干预。在政府的干预下，产出组合或收入分配也许会变得更糟，或者说是干预所引起的调整/管理的成本超过了它的收益。

一般市民都清楚地知道，政府干预常常没有我们所希望的那样成功。一个2005年的民意测验显示，人们对于政府改善市场产出的信心是很小的。如图9.8所示，只有1/4的美国人认为联邦政府大多数时候能做好，5％的美国人认为政府“从来没”做好过。人们对州和地方政府的信心要高点，但还远远没有达到令人欣慰的水平。
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图9.8　很低的期望
对于政府修补市场失灵的能力，公众存有大量怀疑。
资料来源：Gallup poll，June 2005．



市场失灵和政府失灵中的任何一个都是不可避免的。公共政策面对的挑战是判定什么时候政府干预是合理的，然后以最低成本的方式来进行干预。


总结提要


	用市场失灵，即次优的市场结果，证明政府干预是正当的。　LO1

	市场在公共物品、外部性、市场权力和不公平中会发生微观失灵。这些缺陷阻止市场达到最优的产出组合或最优的收入分配。　LO1

	公共物品的消费是非排他性的；不管由谁来购买，它们都是被共同消费的。因为每个人都企图搭便车，所以在市场上没有对公共物品的需求。因此，市场不能提供足够的公共物品。　LO2

	外部性是由第三方负担的市场交易成本（或利益）。外部性带来了社会成本（或利益）和私人成本（或利益）之间的差异，从而导致了次优的市场结果。市场会生产过量的存在外部成本的产品，也会生产不足的存在外部收益的产品。　LO3

	市场权力使得生产者能够阻碍市场信号的作用，并保持一个次优的产出组合。反托拉斯政策是用来阻止或限制市场权力的。　LO4

	市场产生的收入分配也许被认为是不公平的。对平等的追求，使政府通过税收和转移支付这些收入再分配的途径进行干预。　LO5

	市场的宏观失灵表现为失业和通货膨胀。政府干预的目的是实现充分就业和价格水平稳定。　LO5

	当干预不能改善甚至恶化经济产出时，就会出现政府失灵。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

最优产出组合

市场机制

市场失灵

公共物品

私人物品

搭便车者

外部性

社会成本

私人成本

排污收费

市场权力

反托拉斯

收入转移

政府失灵


问题讨论


	为什么纳税人应该资助公立大学？高等教育能带来什么样的外部收益？　LO3

	如果每个人都在寻求搭便车，那么在图9.2中应该产生怎样的产出组合？为什么任何人都该自愿地为购买公共物品（如防洪设施）做贡献？　LO2

	各地方的消防队能由私人经营，把服务直接提供给消费者吗？这种体系会有什么问题？　LO3

	确定被不同市场失灵证明是正确的特定的政府行为。　LO1

	北极钻井采油（见前文新闻摘要）的外部成本是什么？你怎么用美元评估它们？它们会使一些钻井采油项目提前流产吗？　LO3

	在良好的正常运转状态下，是否每个人都有维护汽车尾气排放控制装置的动机？怎样才能确保它们会得到维护？　LO5

	假设我们对水污染制定了10000美元的罚金，是否还有许多公司认为污染是经济的？在什么情况下会有这种看法？　LO5

	纽约市的回收项目（见前文的新闻摘要）的成本是什么？这些成本是合理的吗？　LO5

	事实上，只有四个公司生产了所有的早餐谷类食物。这种市场权力的集中会怎样影响市场产出？如果有什么不同的话，政府应该怎样做？　LO4

	现在，政府每年要花费将近6000亿美元用于社会保险福利。为什么我们不把这些钱留给个人，让他们为了自己的退休而储蓄呢？　LO1




习题


	（a）以汽车为横轴，另一种商品为纵轴，画一条生产可能性曲线。
（b）在你所画的曲线上阐述图9.3中所示的市场失灵。　LO3

	画出治疗流感药物的市场需求曲线和社会需求曲线。　LO3

	假设下列数据代表市场对大学教育的需求：　LO3
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（a）如果学费是4000美元，会有多少学生注册？

（b）在这种情况下，绘制社会需求和市场需求曲线。

现在假设每一个注册的学生产生了1000美元的外部利益（比如说，使得投票人更有知识）

（c）当学费为4000美元时，注册的最优水平是什么？

（d）如何达到这种最优的注册水平？


	假设市场对香烟的需求如下：　LO3
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更进一步地假设，吸烟使每包烟的外部成本增加了50美分。

（a）画出社会和市场需求曲线。

（b）当价格是2美元的时候，市场对香烟需求的数量是多少？

（c）在这个价格水平，社会最佳的需求量是多少？

（d）怎样才能达到这个最佳的需求量？


	假设前一问题中每包征税25美分：　LO5
（a）将会消费多少包？
（b）这是社会最优消费率吗？如果不是，这个比率是偏高还是偏低？

	重画图9.4b，简要说明当公司采用了较少污染的技术时，公司将会牺牲多少利润？　LO3

	假设生产一种产品的边际成本如下：　LO3
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如果这种产品的市场价格是6美元：

（a）一个竞争性厂商将会生产多少产出？

（b）如果每单位生产能引起1美元的污染，这种产品的社会需求水平是多少？

（c）画图阐明你的答案。


网络活动


	登录www.epa.gov，阅读一篇新闻报道，回答：
什么是外部性？
（b）在这一报道中，美国环保署企图纠正的外部性是什么？

	登录www.usdoj.gov/atr/index.html，查看在重点区列出的前两个主题。为什么美国司法部在所描述的情况下进行反托拉斯调查或诉讼？
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我该回收吗

你刚喝完一瓶冷饮。你应该将瓶子投入到附近的垃圾桶吗？或者，你应该留着它直到你经过一个回收箱吗？作为个人，回收成本（找到回收箱的麻烦）可能高于你获得的收益（比如“绿化”贡献成就感）。然而，扔掉空瓶子的个人成本并没有反映出所有的社会成本，包括需要掩埋垃圾和生产一个新瓶子的环境成本。因而，存在外部成本，并且用于减少外部性的政府干预可能是必要的。

哪种形式的政府干预是最有效的？政府可以通过广告宣传，提高个人那种不回收便会带来的社会耻辱感来推动回收。或者，利用市场动机，比如瓶子押金。在荷兰，每回收一个瓶子可获72美分，因此其瓶子回收率高达99％。在丹麦，回收箱到处都是，一半的城市垃圾都得到回收。无论什么特定的干预形式，因为社会成本和私人成本之间的差异减小，回收水平提高了。


第三编　宏观经济学


第10章　商业周期

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　经济增长如何衡量。

2　失业如何衡量。

3　为什么通货膨胀是一个问题。

4　“充分就业”和“价格稳定”如何定义。

5　美国经济增长、失业和通货膨胀的历史记录。
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1929年，美国经济恰如永不落的太阳，连续8年一直飞速增长。在经济繁荣的20世纪20年代，典型的美国家庭开上了自己的第一辆汽车，购买了第一台收音机，并且第一次享受到电影的乐趣。由于工厂以最大生产能力运转，任何希望得到工作的人都能轻而易举地找到工作。

在这种形势下，每个人都乐观向上、信心十足。在1928年11月的就职演说中，当选总统赫伯特·胡佛重申了这种乐观：“对于克服贫困的斗争，我们今日的美国比历史上任何国家都更接近最后的胜利。……在上帝的帮助下，在这个国家消除贫困的战果指日可待。”

股票市场的繁荣似乎也证实了这种乐观的展望。1921～1927年间，股票市场价值翻了一番多，使美国家庭和企业的财富增长了数十亿美元。1927年股票市场加速发展，使股票价格在不到两年中又翻了一番。股票市场的繁荣使在美国致富看起来异常简单。

然而，这一切在1929年10月24日戛然而止。在后来被称为“黑色星期四”的这一天，股票市场彻底崩溃。寥寥数小时，美国公司的市场价值在历史上最疯狂的抛售中（参见新闻摘要）陡然下跌。胡佛总统第二天试图向美国股东担保经济“基础稳固而繁荣”。但是尽管总统担保并且主要银行为阻止滑落做出了努力，股票市场还是继续跳水。第二周的星期二（10月29日），抛售的步伐更加迅速。到这一年底，超过400亿美元的财富在大崩溃中化为乌有。富人一夜间沦为乞丐；普通家庭失去了他们的储蓄、住宅甚至生命。
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市场由于一天内倾销12894600股股票而陷入恐慌：银行家群起阻挠

影响深入街头巷尾并遍及全美国——金融区一片混乱

昨天全美国的股票市场到了摇摇欲坠的边缘，富有的人们突然间吓得歇斯底里，同时不惜一切代价试图卖掉有史以来最大额的有价证券。

这个结果是金融业的梦魇，在华尔街是史无前例的。它使金融区跌至底线，并令人绝望地摧毁了它的机器设备，这一切令人心惊胆战。

在一个以信心为基础、或多或少用纸片来体现实际财富的社会中，经济稳定性的整个架构将发生可怕的颠覆。

全世界的卖单都从纽约证券交易所大厅里上千名经纪人手中狂乱地涌出。抛售、抛售、抛售——人们不顾一切地连续抛售，直到下午1∶30。

——Laurence Stern

资料来源：The World，October 25，1929．

注：股票市场通常是商业周期的晴雨表。1929年的经济崩溃不仅预见了大萧条的发生，并且使之恶化。



这种毁坏并不局限于华尔街。金融的烈焰吞没了农业、银行业和工业。1930～1935年间，数百万农村家庭失去了他们的农场。汽车生产从1929年的450万辆下降到1932年的仅仅110万辆。被迫关闭的银行如此之多，以至于新当选的罗斯福总统不得不于1933年3月宣布一个“银行休假日”，以阻止现金源源不断地从恐慌的存款者手中流出。

在这些年里，失业人群不断扩大。1929年10月只有3％的劳动力失业。一年后，失业人数超过了劳动力总数的9％，而且形势每况愈下。到1933年，1/4以上的劳动力无法找到工作。人们露宿街头，在垃圾箱里寻找食物，华尔街也卖起了苹果。

大萧条似乎永无止境。1933年，罗斯福总统悲叹1/3的国民衣衫褴褛，居住条件恶劣，营养不良。成千上万名失业工人到国会大厦游行，要求得到工作和援助。1938年，也就是经济崩溃后的第9年，仍然有20％的劳动力处于失业状态。

大萧条不仅动摇了世界经济的根基，还动摇了经济学家的自信。没有人能够预言大萧条的到来，也没有几个人能够解释它。为什么经济会如此长时间地表现低迷？政府如何才能阻止这样的灾难？突然间，疑问远远多于答案。

对这些答案的寻求成为现代宏观经济学（macroeconomics），也就是对总体经济行为的研究的出发点。宏观经济学理论的一个基本目标就是对商业周期（business cycle）加以解释，确定导致经济整体扩张或收缩的原因。宏观经济政策试图利用宏观经济理论的洞察力来控制商业周期。

本章我们集中探讨商业周期的性质，以及与之相关的失业和通货膨胀问题。我们的目的是揭示为何商业周期如此令人畏惧。为了解决这些问题，我们需要了解：


	什么是商业周期？

	失业会引起哪些损失？

	通货膨胀会对谁产生危害？



当我们对这些问题进行解答时，将会明白人们为什么如此担心宏观经济，以及人们为什么要求华盛顿为稳定宏观经济做点事情。


评估宏观表现

医生通过一些例如体温、血压和血液指标的简单测量来判断一个人的健康状况。这些测试并没有为医生提供了解病人所需要的全部信息，但是却提供了病人大体健康状况的重要线索。在宏观经济学中，经济医生们也需要对病人的健康进行同样的测量。宏观经济是一个包含了所有经济行为的复杂架构。为了迅速摸清它的运行情况，经济学家依赖于三个标准。宏观经济表现的三个基本衡量指标是：


	产出（GDP）增长

	失业

	通货膨胀



当产出增长变慢或者更糟，与大萧条时期一样转向负增长时，宏观经济就遇到了困难。经济医生看到失业或通货膨胀上升时，也会担心宏观经济的发展。这些症状中的任何一个都令人痛苦，并且都有可能成为一场重病的先兆。一些人必须决定是采取干预措施，还是观望经济自身能否克服这些症状。


GDP增长

对宏观经济健康的第一个测试即产出增长率。正如我们在第1章首次提到的，一个经济的潜在产出是由其生产可能性（production-possibilities）曲线来反映的。这条曲线告诉我们，利用可用资源和技术，经济能够生产多少产出。测试相关的表现，即看我们是否充分开发了我们的潜能。我们是否充分利用了可得资源，还是生产低于产能？如果我们在生产可能性曲线内部进行生产，一些资源（例如工人）就被不必要地被闲置起来了。如果我们处于生产可能性曲线内部，宏观经济的表现就不尽人意。

现实中，要保持经济健康发展，产出就必须持续增长。人口逐年增长，技术也逐年进步。因此生产可能性曲线持续向外移动。这就意味着，单是为避免落后于日益增长的产能，产出就必须以一个适宜的速度保持持续增长。

商业周期

对宏观经济最核心的考虑是，产出率不可能永远跟上不断扩大的生产可能性。事实上，当宏观经济医生研究病人的体检表时，会用适度、开始和停止来对产出增长加以区分。有时候产出量以适宜的速度增长；在其他时候，增长率降低；甚至在一些情况下，总产出实际上会收缩，就像2001年时一样（见新闻摘要）。
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第三季度经济收缩

一些经济学家认为：衰退已经开始

在第一份表明国家经济可能已陷入衰退的文件中，政府数据显示美国经济自夏末起开始了1993年以来的首次收缩，并且是以1990～1991年间那次衰退以来的最快速度收缩。

根据经济分析局的调查，国内生产总值（GDP）这个衡量商品和服务产出的关键指标，在7月～9月这个季度中以按全年计算的0.4％的速率下降。这是自1993年年初GDP曾下降0.1％以来的第一次季度下降，回溯至1990～1991年间连续3个季度，当时GDP以3.2％的速率剧烈下降。对比1999～2000年间，那时经济以4.1％的速率暴涨。

这些数字证明了“衰退已经开始”，美林证券首席经济学家布鲁斯·斯坦伯格如是说，他预言在一个强劲的反弹出现之前这种下降会持续至春天。

衰退的一个粗略定义是指至少连续两个季度的经济收缩。

——George Hager

资料来源：USA Today，November 1，2001．Reprinted with permission．

注：产出的收缩表明经济已经移向了生产可能性曲线内部的某一点。这种收缩降低了生活水平，并造成了更多的失业。



典型的商业周期如图10.1所示。在经济扩张期，总产出迅速增长，直达最大值，然后开始下降。一旦到达波谷，经济便再次开始繁荣。这种波浪式的形式乍看起来像一个周而复始的循环。
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图10.1　商业周期
商业周期模型类似于一个波浪。产出首先爬升至波峰，然后下降；达到波谷之后，经济复苏，实际GDP再次增加。
　　宏观经济理论的一个核心考虑，是确定是否存在商业周期；并且如果当商业周期存在时，确定它的起因。



实际GDP

当我们谈论产出扩张或收缩时，我们所想象的是产出商品和服务的实物数量。但是实物形式的产出量事实上是无法测量的。每年都会产出数百万计不同的商品和服务，并且没有人曾经想出如何将这些产出的实物数量相加（例如，3000万个柚子＋1.28亿次音乐下载＝？）。因此，我们用市场价值来衡量产出量，而不是用它们的实物数量（例如，柚子的美元价值＋电子商务的美元价值＝1美元的总值）。我们将一年中生产的所有产出的美元价值称为国内生产总值（GDP）。

由于价格逐年改变，所以GDP标准必须据通货膨胀做适当的调整。假定第二年的所有价格都是第一年的两倍，如此普遍的价格上升即使在产出数量没有改变的情况下，也将导致产出价值翻倍。因此不做调整的名义GDP（nominal GDP）测量方法将使我们陷入误区：我们或许会认为产出迅速增长，而事实上产出却是停滞不前的。

为了避免这样的错误理解，我们对产出的衡量做出适应价格水平变化的调整。实际GDP（real GDP）通过以不变价格衡量产出价值而实现了这种调整。因此，实际GDP的变动就代表了我们一年中所生产的柚子、房屋、汽车、衣服、电影等数量的变化。

2001年的经济活动说明了名义GDP与实际GDP之间的区别。名义GDP在这一年中从9.825万亿美元增加到10.082万亿美元，增长了2.6％。但是名义GDP中的一大部分是来源于价格的上涨，实际GDP只略微增长了0.3％。

不规则增长

20世纪90年代，美国的实际GDP几乎每年都实现了良好的增长。如图10.2所示，1992～2000年间实际GDP年增长率从未低于2.4％，并且最高达到了5.0％。这些或许听起来并不是很大的数字，但是在一个14万亿美元的经济中，即使很小的增长率也意味着大量的额外产出。此外，这些年GDP的增长超过了生产可能性的扩张，因此经济不断向（持续扩张的）生产可能性边界靠近。在这个进程中，生活标准提高，并且几乎所有求职者都能找到工作。


[image: ]
图10.2　美国历史上的商业周期
从1929～2008年，实际GDP以平均每年3％的速度增长。但是年增长率却与此平均值相去甚远。年增长率高于平均水平的年份似乎在缓慢增长的年份与总产出实际下降的年份之间交替。这些衰退发生在1980年、1981～1982年间、1990～1991年间，并于2001年再次发生。
资料来源：Economic Report of the President，2008．



经济并不是总能运行得这么好。仔细观察图10.2。横穿图表中部的水平虚线代表实际GDP增长率的长期平均值，即每年3.0％。注意经济增长经常低于此平均值，并且当增长率低于零、总产出实际每年下降时，会发生周期性的经济失败。这些经历证实了，实际GDP并不会保持持续平稳的增长，而是以阶梯式、时断时续甚至有时倒退的形式增长。

大萧条　为期最长的倒退发生在大萧条时期。1929～1933年间，美国总产出逐步下降。实际GDP在这4年中几乎下降了30％。工业产出下降更多，因为对新厂房和设备的投资实际上都停止了。全世界的经济都陷入停滞状态（参见新闻摘要）。



[image: ]新闻摘要　世界范围内的损失

萧条冲击世界经济

大萧条不仅仅局限于美国经济。大多数其他国家也遭受了产出和就业上的巨大损失，并且这种损失持续了多年。在1929～1932年间，全世界工业产量下降37％。美国和德国所遭受的损失最大，而西班牙和斯堪的纳维亚诸国只遭受了很小的产出损失。具体国家的产出下降如附表所示。

一些国家完全逃脱了大萧条的破坏。20世纪30年代的苏联正处于斯大林高压下的工业化建设之中，所以很大程度上与西方经济体相隔绝。中国和日本也相对地与世界贸易和金融体系相隔离，因此遭受大萧条的破坏较轻。





	国家
	产出下降百分比


	智利
	-22％


	法国
	-31


	德国
	-47


	英国
	-17


	日本
	-2


	挪威
	-7


	西班牙
	-12


	美国
	-46







注：贸易和金融往来使国家间变得互相依赖。当一个经济体陷入萧条，其他经济体也可能遭受牵连。



美国经济于1934年再次开始增长，但是增长率却非常有限，数百万人仍然没有工作。1936～1937年，形势再次恶化，总产出再次下降。结果，1939年的总产出率实际上与1929年完全一样。由于人口持续增长，1939年的人均GDP实际上低于1929年。1939年美国家庭的生活水平比他们10年前所享受到的还要低。

第二次世界大战　第二次世界大战极大地增加了对商品和服务的需求，并且结束了大萧条。在战争年间，产出以空前的速度增长——有一年几乎达到19％（1942年）。事实上所有人都被雇用了，不是在军队里就是在工厂里。在整个战争过程中，我们的生产能力发挥到了极致。

近来的衰退　战后这些年，美国经济重新开始了在增长与紧缩之间的交替。紧缩的时期被称做衰退。更明确些，衰退（recession）指实际GDP下降至少持续两个季度。如表10.1所示，自1944年以来已发生了11次衰退。其中最严重的一次衰退发生在第二次世界大战结束之际，这是由于军工生产的突然减少导致了产出的急剧下降（-38％）。然而战后的第一次衰退仅仅持续了8个月，失业率也只增加到4.3％。相比之下，1981～1982年间的衰退持续时间更长（16个月），并且使整个国家的失业率增加到10.8％。这是自20世纪30年代大萧条以来的最高失业率。


表10.1　1929～2007年，经济衰退
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美国经济自1929年以来已经历了13次经济衰退。第二次世界大战后任何一次衰退的严重性都无法与20世纪30年代的大萧条相提并论。近期衰退平均持续10个月（20世纪30年代的萧条持续了10年）。


[image: ]
衰退按照持续时间和规模有不同的种类。影响深远、持续时间长的衰退被称为萧条。
Rob Rogers © The Pittsburgh Post-Gazette Distributed By United Feature Syndicate，Inc．



从1982年11月～1989年11月，美国经济经历了一次异乎寻常的长期且稳健的扩张。在此过程中，共产生了近2000万个工作岗位，并且总产出增长超过30％。然而，经济再次失去了劲头。这次增长在1990年冬天减缓了其步伐，并在这一年的7月不知不觉地步入另一次衰退。

然而8个月后便发生了另一次高涨。尽管复苏起步缓慢，却在1993年和1994年恢复了势头。到2000年，90年代的扩张已成为历史上最长时期的扩张。然而，到2001年1月乔治·布什总统就职的时候，GDP增长已缓慢到了蠕行的地步。另一次萧条（短暂而且温和的）在9/11恐怖袭击之后发生并持续了两个月时间，之后GDP再一次开始增长。


失业

尽管衡量经济健康状况的首要指标是实际GDP，但这种衡量方法却有点没人情味。不只是产出，人们也在衰退中遭受损失。当产出下降时，就业也随之减少。在1990～1991年的衰退中，超过200万美国工人失去了工作。同样的事情在2001～2003年的经济衰退中再次发生了。其他想要得到工作的人（包括大学毕业生）都很难找到工作。这是衰退在人力方面的表现。

劳动力

对于衰退中人力方面的关心并不意味着我们就认为人人都应该得到工作。事实上，我们所做的是确保所有想要工作的人都得到工作。这就要求我们将总人口与具备工作能力和工作意愿的数量较小的群体，也就是被称为劳动力（labor force）的人区别开来。劳动力由所有16岁以上已经拥有工作和没有工作、正在积极寻找工作的人所构成。如图10.3所示，大约只有一半人口参与到劳动力市场中；剩余人口（未参与者）则属于下列情况：太年轻，在求学，已退休，疾病在身或残疾，被收容，或者照料家庭。


[image: ]
图10.3　美国劳动力
劳动力只占美国总人口的一半。剩余人口包括太年轻、在求学、在家、已退休或其他不满足劳动力定义的人群。
　　失业统计只计算那些当前没有工作并且在积极寻找有偿工作的人。非参与者既没有工作，也没有积极寻找工作。
资料来源：U．S．Department of Labor and U．S．Bureau of Census（2006 data）．



注意，我们对于劳动力参与的定义排除了大多数家庭和自愿性行为。如果一名妇女选择全身心投入到家庭责任或无偿的慈善工作中，那么无论她工作多么努力都不能算作劳动力的一部分。因为她既没有得到有偿工作，也没有在劳动力市场中寻求这种工作，因而被认为处于劳动力市场之外（未参与者）。但是如果她决定在家庭范围外积极寻找有偿工作，那么我们将称她“加入了劳动力队伍”。学生也是典型的非劳动力，除非他们离开学校并积极地寻找工作，而不论这是发生在暑假中还是毕业后。

失业率

为了评估劳动力参与者在宏观经济中的雇用情况，我们计算失业率（unemployment rate），如下：

[image: ]

一个人只有在没有工作，同时又在积极寻找工作的情况下，才被算作失业者。以一个全日制学生为例，他或许没有工作，但是不能算作失业者。同样地，没有在家庭外寻找有偿工作的全职家庭主妇也不能纳入我们的失业（unemployment）范畴。

图10.3表明，2006年美国有将近700万人口被列为失业者。这一时期的劳动力人口（包括军队）为1.51亿。因此，失业率为：
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如图10.4所示，2006年的失业率比1982年衰退时期低得多。事实上，这是30多年来最低的失业率。
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图10.4　失业记录
失业率在大萧条时期达到历史最高。战后记录比战前记录好得多，尽管很少实现充分就业。
资料来源：U．S．Department of Labor．



如前所述，失业率是我们衡量经济健康状况的第二个指标。它还经常被视为人们的痛苦指标。在衰退中失去工作的人们不仅要遭受突如其来的收入损失，还会失去安全感和自信。长期失业将破坏家庭和财源。一项研究表明，失业率每上升一个百分点会增加10000起离婚事件，失业者的健康状况也会下降。哈佛医学院的讲师托马斯·科特尔更为坦率地陈述这个问题：“我现在确信，失业正是这个国家的致命疾病——是造成殴打妻子、不孕甚至蛀牙的原因。”下面的新闻摘要中证实了这个诊断所依据的部分症状。



[image: ]新闻摘要　社会成本
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资料来源：USA Today．June 27，2003．Reprinted with permission．

注：失业成本超出了潜在产出的损失。失业可能造成绝望、犯罪、不健康和其他社会问题。



充分就业目标

考虑到高失业率给人们带来的痛苦，保证所有劳动力参与者都能得到工作似乎是应该的。但是事情永远不会如此简单。宏观经济医生永远不会提议消除失业。相反，他们会开出一个低水平的、但不是零失业率的处方。他们得出这一结论有以下几个原因。

季节性失业　就业条件的季节性更替是造成失业的一个持久原因。只要我们总是在一年的特定季节种植庄稼、建造房屋或滑雪，失业就是不可避免的。在这些季节结束的时候，成千上万的工人不得不寻找新的工作，而在此过程中便经历了季节性失业。

季节性波动也会由劳动力市场中的供给方引起。例如，当暑假中学生们都在寻找临时工作时，青少年失业率急剧上升。若要彻底避免这种失业情况，我们将不得不让学生们都留在学校，或者确保所有学生离开教室后都能立即找到工作。但是这两种方法都无法实现，更不足取。

摩擦性失业　存在一定量的失业人口还有其他理由。很多工人因拥有充裕的资金或个人理由而离开一个工作，去寻找其他工作。在此过程中，一个人可能几天甚至几周没有工作，但是对于个人和社会都不会产生严重的影响。相反，那些花费很长时间来寻找工作的人，往往能找到更好的工作。

当学生们第一次步入劳动力市场时，情况是一样的。一离开学校便立即找到工作是不太可能的，你也不必接受为你提供的第一份工作。如果你多花些时间来求职，就更有可能找到一份你喜欢的工作。求职期间为你提供了发现工作岗位，了解工作所需技能和他们愿意支付的薪金的机会。因此，正在进入劳动力市场的人们短暂的求职期将有益于相关的个人和整个经济。这种求职期间所发生的失业被称作摩擦性失业。

结构性失业　对于许多求职者，由于不具备招聘单位所要求的技能，他们从离开原工作岗位到找到新工作之间的时间可能拖上数月甚至数年。20世纪80年代早期，钢铁和汽车工业缩减规模，从而减少了50多万个工作岗位。这些下岗工人拥有多年工作经验，但是他们的特殊技能不再被需要了。他们是结构性失业者。当网络泡沫破裂时的2000～2001年，同样的命运也落到了程序员和软件工程师的头上，继而在2006～2007年当房地产业收缩时，技术工人同样面临失业。

中学便辍学的人们也遭受了类似的结构性问题。他们完全不具备当今工作所要求的技能。当这种结构性失业发生时，单纯靠增加工作岗位并不能降低失业人口。相反，更多工作岗位可能仅仅推动了技术工人的工资上涨，而那些没有技能的工人仍然得不到工作。

周期性失业　第四种失业类型使宏观经济医生更加不安。周期性失业指发生在工作岗位供应不足时的失业。当劳动力需求数量小于劳动力供给人数时，便存在周期性失业。这并不是工种（摩擦性失业）之间或者求职者技能（结构性失业）之间的灵活转换问题，而仅仅是对商品和服务从而对劳动力的需求水平不足的问题。

大萧条是周期性失业最显著的实例。1930年开始的失业率急剧上升（参见图10.4），并非由于任何摩擦性的升高，或工人技能的突然下降。相反，持续了10年之久的高失业率正是由于对商品和服务的市场需求突然下降。我们如何知道呢？只需注意1941年当人们对军需品和服务的需求增加时失业率发生的变化。

政策目标　我们在后面的章节里将考察导致周期性失业的原因，并对可能发生的政策反应加以探索。基于这一点，我们所要做的只是为宏观政策设立一些目标。我们已经看到，零失业率并不是一个适当的目标。那么，什么才是低失业率的合理水平呢？如果我们希望评价宏观经济政策，就必须了解要达到什么样的特定失业率水平。

对于何种失业率水平构成充分就业（full employment），始终没有完全达成一致。然而，大多数经济学家都赞成，最佳失业率介于4％～6％之间。


通货膨胀

当失业率降低到充分就业水平，你也许认为每个人都将欢呼雀跃。但是，这种情况很少发生。事实上，当失业率下降时，许多宏观经济学家都会非常焦虑。他们担心物极必反。他们为之担心的问题就是通货膨胀。

对通货膨胀的畏惧是基于伴随产能的价格压力。当经济紧贴着生产可能性曲线而增长时，是很难找到闲置资源的。产品需求与供给之间的不均衡将导致价格开始上升，所引发的通货膨胀会带来全新的创伤。即使一次程度较低的通货膨胀也会缩小家庭经济来源，颠覆金融市场，并点燃一场政治抗议的风暴。失控的通货膨胀会带来更多损害。它们会压垮整个经济，推翻政府。在1922～1923年德国的恶性通货膨胀中，物价在一个月之内上涨了25倍多。正如新闻摘要所描述的那样，失控的价格迫使人们从根本上改变他们的市场行为。1989年苏联解体以后，俄罗斯也在一年中遭受了2000％的价格上涨。这种失控的通货膨胀促使消费者抢购商品，而这些商品的价格越来越不合理。2007年在津巴布韦，物价上涨了令人震惊的10000％，从而引发了经济和政治危机。为了避免这种经济上的破坏，弗兰克林·罗斯福之后的历任美国总统都表示了他们抑制价格上涨的决心。
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通货膨胀与魏玛共和国

1921年年初，德国的生活费指数比战前的1913年高出18倍，而批发价格迅速上涨了4400％。所有这些增长都不容忽视，但是通货膨胀与战争总是结伴而行。然而一般情况下，当战争结束时，通货膨胀的程度也会降低。1921年年末似乎就发生了这样的情况：价格上涨更为缓慢。随后的1922年，通货膨胀又再次爆发。

德国恶性通货膨胀的顶点

批发价格上升了40倍，几乎等于前8年上涨的总和，而零售价格的增长更为迅猛。恶性通货膨胀在1923年达到顶点。1923年5月～6月间，零售价格增长到原来的4倍多；7月～8月增长了15倍多；9月增幅超过25倍；9月～10月的增幅则达到前一月增幅的10倍。……

德国经济彻底瓦解。商人们立刻认识到理性的经济规划在这里毫无用处。由于职工频繁要求工资调整，利润随之下降。工人们常常按天领取工资，有时候甚至一天领取两三次，这样他们就可以在下午价格必定上涨前的早晨购买商品。……

在信用卡尚未出现的时代，周游各国的商人们发现，每到一站都要向他们的客户借钱。他们分配给整个旅程的钱只够到达下一站。投机买卖开始主宰生产。

由于收益下降，提前计划能力降低，以及更加关注投机而非生产，使失业率上升；1923年9月1日～12月15日间失业率增长了600％。此外，由于恶性通货膨胀的加剧，人们很难得到商品。

恶性通货膨胀压垮了中产阶级。那些节俭的德国人将储蓄用于购买公司债券或政府债券，却眼睁睁地看着他们的毕生辛劳化为乌有。债务人纷纷找到债权人，以毫无价值的货币偿还债务。……

——Jonas Prager

资料来源：Wall Street Journal（Central Edition）．© 1980 Dow Jones＆Company，Inc．Reproduced with permission of Dow Jones＆Company，Inc．in the format Textbook via Copyright Clearance Center．

注：当价格迅速上涨时，人们被迫改变他们的市场行为。失控的通货膨胀会使一国经济脱轨。



相对价格与平均价格

尽管大多数人都担心通货膨胀，却很少有人理解它。大多数人会将具体商品和服务的价格上升与通货膨胀（inflation）联系起来。然而，并不是每次每杯咖啡价格的上升都必然意味着经济正在经历着通货膨胀。我们必须仔细地将通货膨胀现象与具体商品的价格上升区分开来。通货膨胀是平均价格水平的上涨，而不是任何具体商品价格的改变。

假定你想知道超市中水果的平均价格。想必你不会找到一种代表平均水平的水果——大家一定对你感到不可理解。但是，如果你试图得到苹果、桔子、樱桃和桃子的价格，那你倒是有可能取得一些成功。知道了每一种水果的价格，就可以计算出水果的平均价格。所得出的数值并不代表任何一种具体产品的价格，却能告诉我们特定的一篮子水果的大概价值。通过每天重复这些计算，你就可以确定水果的平均价格是否发生了变动。有时你可能会发现，苹果价格上涨的同时桔子价格下降，而水果的平均价格却没有变化。

同类的计算可以用来衡量整个经济的通货膨胀。我们首先要确定所有产出的平均价格（平均价格水平），然后观察此平均水平的变化。平均价格水平的上升就表示通货膨胀。

平均价格水平除了可能上涨以外，还可能下降。平均价格的下降——通货紧缩（deflation），发生在某些商品和服务的价格下降，在价值上超过其他商品和服务的价格上升的时候。尽管自1940年后我们没有经历过任何一次普遍的通货紧缩，但早期的普遍价格下降却非常频繁。

由于通货膨胀与通货紧缩都是根据平均价格水平来衡量的，因此个别价格可以在不改变平均价格水平的情况下不断上升或下降。例如我们已经注意到的，只要其他某种水果（例如桔子）的价格下降，苹果价格上涨就可能不会改变水果的平均价格。在这种情况下，相对价格（relative price）在发生变化，而不是平均价格。例如，苹果相对价格的上升只是意味着相对于其他水果（或任何其他商品或服务）而言，苹果变得更加昂贵。

相对价格的变化既可以发生在平均价格的稳定时期，也可以发生在通货膨胀或通货紧缩时期。事实上，在我们这样规模庞大的经济中——数百万商品和服务在要素市场和产品市场中进行交换，相对价格总是在发生变化。的确，相对价格的变化是市场机制的基本组成部分。如果苹果的相对价格上升，便向农民发出这样的信号，即他们应该种植更多苹果，而少种植其他水果。

一般意义上的通货膨胀——平均价格水平上升，却不能完成这样的市场功能。如果全部价格以相同的比率上升，那么具体商品的价格上升作为市场信号的价值便微乎其微。在不这么极端的情况下，大多数而非全部商品或服务的价格上升时，的确会发生相对价格的变化，但不是立即显现。

再分配

相对价格和平均价格的区别使我们能够确定谁受到了通货膨胀的损害，以及谁在通货膨胀中受益。尽管大众意见认为所有人都在遭受损失，事实却并非如此。尽管通货膨胀使一些人遭受损失，却使其他人从中受益。当价格上涨时，一些人甚至变得更加富有。这种收入和财富的重新分配之所以出现，是由于人们购买不同组合的商品和服务，拥有不同资产，并出售不同的商品或服务（包括劳动力）。因此，通货膨胀对个人的影响取决于人们购买或出售的商品和服务的价格变化情况。从这个意义上，通货膨胀扮演了与税收同样的角色，它剥夺了一些人的收入或财富，再转交到其他人手中。而这个“税收”是在价格、收入和财富的变化中征收的。

价格效应　价格变动是通货膨胀带来的最常见的痛苦。如果你交过学费，就能体会到这种痛苦。1975年公立学院和大学的学费平均是每年400美元，2007年州立大学的学费达到了6185美元并且还在上升（参见新闻摘要）。在过去的10年中，私立大学的学费增长了8倍，达到24000多美元。即便没有学过所有的经济学课程，也不难领悟这些学费飞涨的含意。为了留在大学里，你（或你的父母）必须放弃对其他商品和服务的更多消费量。结果，你的生活标准下降，因为你无法购买和学费上涨以前一样多的商品和服务。



[image: ]新闻摘要　价格效应

大学费用的上涨超过了通货膨胀

大学董事会在昨天发布的一份报道中指出，近几年公立和私立大学的学费和其他费用的上涨率已经超过了通货膨胀率。

报告发现，高等教育成本的提高使得学生和家庭使用个人贷款的数量持续增加。

在今年，公立学校四年制大学的学费和其他成本（不包括住宿费和伙食费），平均增加到了6185美元，比去年上涨了6.6％；同时私立大学的收费增长到了23712美元，增长了6.3％。在公立的两年制学院中，学费和费用平均上涨了4.2％，达到2361美元。

根据这项研究，在许多公立大学中住宿费和伙食费同样持续上涨。在四年制的公立学院中，学费、住宿费以及伙食费平均为13589美元；私立大学平均为32307美元。

——Jonathan D．Glater

资料来源：New York Times，October 23，2007．Used with permission．

注：学费的上涨降低了大学生的实际收入，迫使他们不得不减少其他商品和服务的消费。



学费上涨对你的经济福利的影响反映在名义收入与实际收入的区别上。名义收入（nominal income）指你在特定时间周期得到的货币额，以现时的美元衡量。相比之下，实际收入（real income）指这些货币的购买力，以你的美元所能购买的商品和服务的数量来衡量。如果你每年所得到的美元数都相同，那么你的名义收入不变；但是如果价格上涨，那么你的实际收入就会降低。

假定你在求学期间每年收入6000美元。你必须用这6000美元来支付学费、食宿费、书本费和其他费用。你在学校第一年的预算可能是这个样子：
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支付了主要费用之后，你还有700美元用于衣服、娱乐和其他消费。

现在假定第二年学费增长到3500美元，其他费用保持不变。你的名义收入会发生什么变化吗？不会。你一年仍然得到6000美元。然而，你的实际收入将缩水。这一点在第二年的预算中显而易见：


[image: ]


现在你不得不用更多收入来支付学费。这就意味着你用于其他消费的收入将减少。支付完食宿费、书本费和增长了的学费之后，只剩下200美元用于其他消费。这比第一年的预算少了500美元。从而意味着较少的比萨、电影、约会或其他任何你想购买的东西。较高学费所带来的痛苦很快就显现出来。你的名义收入没有改变，但是实际收入发生了变化。

从这个悲哀的事例中，我们得到关于通货膨胀的两个基本教训：


	通货膨胀中并不是所有价格都以相同的比率上涨。在我们的例子中，学费显著上涨，而其他费用保持稳定。因此“平均”价格上涨率并不代表任何具体商品或服务的上涨程度。一般地说，一些价格上涨迅速，其他价格只是适度上涨，甚至还有一些价格实际上会下降。表10.2例举了近来的一些价格变化情况。平均通货膨胀率（2006年为3.2％）掩盖了苹果、汽油、大学学费和课本价格的急剧升高（抱歉！）。

	并非所有人都在通货膨胀中遭受同样的损失。这是从我们的第一个观察中得出的结论。那些消费了价格上涨较快的商品和服务的人们在通货膨胀中承受的负荷较大。他们的实际收入下降更多。2006年每天吃苹果的人在食品价格的变化中遭受的损失最大。其他消费者承受的负荷较小，甚至根本没有负荷。这取决于他们所享用的商品价格上涨的程度。



表10.2　并不是所有价格都以相同的比率上涨
平均通货膨胀率掩盖了具体商品和服务间价格变化的巨大差异。通货膨胀对个人的影响部分地取决于人们消费了何种商品和服务。那些购买了价格上涨最快的商品的人们，损失的实际收入最多。2006年大学生遭受到了通货膨胀的猛烈冲击。





	项目
	2006年价格变化（百分比）


	苹果
	＋12.8


	汽油
	＋12.5


	桔子
	＋11.7


	大学学费
	＋6.7


	课本
	＋6.4


	平均价格水平
	＋3.2


	快餐食品
	＋2.9


	咖啡
	＋2.5


	热狗
	＋1.4


	新汽车
	-0.2


	电脑
	-15.6







资料来源：U．S．Bureau of Labor Statistics．

于是我们推断，价格上涨总是伴随着通货膨胀对实际收入的重新分配。在我们所讨论的例子中，大学生最后所得到的商品和服务比以前少。其他消费者可以继续购买至少和以前一样多的商品，或许会更多。因此产出就被有效地从大学生手中重新分配到了其他消费者那里。当然，大多数大学生都会对这个结果感到不满。幸运的是，通货膨胀并不总是以这样的方式进行。

收入效应　通货膨胀的重新分配作用并不局限于价格的变化。价格的变化也会自然而然地影响到名义收入。

如果学费确实比其他价格上涨得更快，我们就有把握做出三个预测：


	大学生的实际收入相对于非学生的收入将会下降（假设名义收入恒定）。

	非学生的实际收入相对于大学生将会上涨（假设名义收入恒定）。

	学院和大学的名义收入将会上涨。



最后一条预测只是为了提醒我们，总有人因较高的价格而获益。对买方而言为代价的东西，对卖方恰为收入。如果所有学生都缴纳更高的学费，大学将得到更多的收入。当价格上涨以后，大学最终将有能力购买比以前所能购买的更多的商品和服务（包括教员、建筑和图书馆藏书）。大学的名义收入和实际收入都增加了。

并非所有人都在价格上涨时得到更多的名义收入，但是知晓此点你或许会感到惊奇：平均而言，人们的收入确实与通货膨胀并驾齐驱。这又是一次循环流动的直接结果：一个人的付出总是为其他人所接收。如果价格上涨，收入也必定随之上涨。注意图10.5中名义工资几乎与价格上涨步调一致。结果，实际工资相当稳定。从这个角度，“通货膨胀危及每个人”的说法就没有任何意义。平均起来，当价格上涨时我们的情况至少没有变得更糟，这是因为我们的（平均）收入同时得到了增长。
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图10.5　名义工资与价格
通货膨胀不仅意味着更高的价格，同时还意味着更高的工资。对于某人是代价，而对于其他人则是收入。因此通货膨胀并不能使每个人都遭受损失。本图证实了平均计时工资与平均价格一起上涨。当名义工资比价格增长迅速时，实际工资上涨。更高的实际工资反映出更高的生产力（更多的人均产出）。
资料来源：Economic Report of the President，2008．



当然不会有哪个人刚好达到“平均水平”。实际上，一些人的收入比通货膨胀增长得快，而另一些人的收入增长相对缓慢。因此通货膨胀的重新分配作用也源于名义收入的不同增长率。

财富效应　同类型的重新分配还发生在持有某种形式的财富与不持有这种财富的人们中间。假定你在1月1日将100美元存入储蓄存款账户，直到12月31日提取存款时你才能得到5％的利息。年底你将得到比开始时（100美元）多的名义财富（105美元）。但是如果与此同时所有价格都增长了一倍，会发生什么情况呢？到了年底，你积累起来的储蓄（105美元）只能买到比年初时更少的商品和服务。换句话说，此种情形的通货膨胀降低了储蓄的实际价值。最后你所能购买到的商品和服务将少于那些在该年提前花掉所有收入的人们。表10.3显示了10年内不同的通货膨胀率如何改变不准备花掉的货币的实际价值。当发生恶性通货膨胀时，德国家庭的储蓄价值几乎接近于零（见前文的新闻摘要）。

表10.3　通货膨胀的影响，2008～2018年
20世纪90年代，美国的通货膨胀率从最低1.6％到最高6.1％。4～5个百分点的范围真的有很大区别吗？检验的途径之一是观察货币实际价值缩水的具体数值。
　　这里给出了从2008年1月1日～2018年1月1日1000美元的实际价值在不同通货膨胀率下的变化情况。当通货膨胀率等于2％时，持有的1000美元在10年后价值820美元。当通货膨胀率等于10％时，同样的1000美元在2018年只能购买到价值386美元的商品。
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表10.4显示了20世纪90年代各种资产价值的实际变化情况。在1991～2001年间，平均价格水平上涨了32％。然而，在黄金价格下降的同时，相反，股票价格却上涨更快。因此，以股票形式持有财富的人们比持有黄金的人富裕得多。债券和白银的名义价值上涨，但其实际价值却下降了。

表10.4　财富的真实故事
当各种资产的价值发生变化时，人们的财富也相应发生变化。1991～2001年间，平均价格上涨了32％。但是股票、钻石和石油的价格增长更快。持有这些资产的人们获得了更多的实际（根据通货膨胀做了调整）财富。住宅的价格也比平均价格增长更多。因此20世纪90年代住宅的实际价值也得到了提高。投资于白银、债券和黄金的人们却没有这么幸运。





	资产
	价值的变化1991～2001


	股票
	＋250％


	钻石
	＋71


	石油
	＋66


	房产
	＋56


	美国农田
	＋49


	平均商品价格
	＋32


	白银
	＋22


	债券
	＋20


	邮票
	-9


	黄金
	-29







罗宾汉？　通过改变相对价格、收入和其他财富的实际价值，通货膨胀变成了一种重新分配收入的机制。通货膨胀的再分配功能包括：


	价格效应。那些青睐价格上涨最慢的商品和服务的人们，最后将得到更多的实际收入份额。

	收入效应。名义收入比通货膨胀率增长更快的人们，最后将得到更多的实际收入份额。

	财富效应。拥有实际价值上涨的资产的人们，最后将比其他人更加富有。



另一方面，名义收入跟不上通货膨胀步伐的人们，最后只分得较少的总产出份额。喜欢价格上涨最快的商品或持有实际价值正在下降的资产的人们，会遭遇同样的不幸。在此意义上，通货膨胀扮演了与税收同样的角色，剥夺一部分人的收入或财富，又转交到其他人手中。但是我们不能确保这种特殊的税收会像罗宾汉那样劫富济贫。也许结果刚好相反。难以获悉谁能够获得通货膨胀的好处，谁又将在通货膨胀过程中蒙受损失，这使每个人都对价格水平的上涨充满畏惧。

不确定性

通货膨胀的不确定性也会导致人们的消费、储蓄或投资行为的改变。当平均价格迅速变化时，经济决策变得愈发困难。例如，如果你或者你的父母不能确定是否能够支付得起全部费用，你还会坚持接受四年的大学教育吗？在价格比较稳定的时期，你至少可以对一定时期内大学费用的变化情况有相当把握。但是如果价格正在上涨，就很难确定价格这个账单有多大了。在这种情况下，很多人宁愿选择不上大学，也不愿意承担因日后学费上涨而被逐出校园的风险。在极端的情况下，由于惧怕价格迅速上涨，用餐者甚至不敢点菜（参见漫画）。

价格水平变化所产生的不确定性同样会影响生产决策。设想某企业正在考虑建造一间新厂房。一般情况下，建造一间新厂房要花费大约两年时间或更久，其中包括规划、选址和实际建造的时间。如果建筑费用变化迅速，企业可能会发现无法完成厂房的建设，或无法通过运营来赢利。面临这些增加了的不确定性，企业可能会决定不建造新厂房，或者将其建设推迟到价格再次稳定的时期。
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对于价格上涨的恐惧会改变生产、消费和投资行为。
From The Wall Street Journal，by permission Cartoon Features Syndicate.


通货膨胀并不总是必然导致消费和生产的减少。通货膨胀产生的不确定性无疑将促使人们在价格进一步上涨前购买更多的商品和服务。然而，在匆忙抵制通货膨胀的过程中，消费者和生产者都可能做出愚蠢的决策，购买了那些日后并不真正需要的商品或服务。

衡量通货膨胀

在说明了通货膨胀带来的所有痛苦之后，将通货膨胀率视为宏观经济健康的晴雨表就不足为奇了。为了衡量经济健康的程度，政府要对几个价格指数进行计算。在这些指数当中，消费价格指数（consumer price index，CPI）是最为人们所熟悉的。正如名称所指，CPI是衡量生活消费品和服务平均价格变化的机制。这与我们前面讨论过的水果的价格指数相类似。CPI并不代表任何一种具体商品的价格，而是所有消费品的平均价格。

就其本身而言，消费品的“平均价格”并不是一个非常有用的数字。但是，我们一旦知道了消费品的平均价格，就能够观察此平均价格是否上涨，也就是说，是否发生了通货膨胀。通过观察价格的变化情况，我们可以计算通货膨胀率（inflation rate），也就是平均价格水平的年增长率。

为了计算CPI，劳动统计署定期对家庭进行调查，以此确定消费者实际购买的商品和服务种类。接下来，劳动统计署再前往全国的不同城市采购，记录下组成典型市场篮子的184项商品的价格。这些采购调查每个月都要在85个地区的多家商店进行。

通过这些调查结果，劳动统计署可以告诉我们消费价格的变化情况。例如，假定去年市场篮子价值100美元，并且今年相同的一篮子商品和服务价值110美元。以这两次采购历程为基础，我们可以得出消费价格一年中增长了10％的结论，也就是说，通货膨胀率是每年10％。

在实践中，CPI通常是根据1982～1984年市场篮子的价格来表示的。例如，2008年1月的CPI为210。换句话说，在基本周期（1982～1984年）中价格仅为100美元的同一市场篮子，在2008年要花费210美元。因此在这段时期，价格平均上涨了两倍还要多。劳动统计署每月更新一次CPI，告诉人们同一市场篮子的当前价格与1982～1984年价格的对比情况。



价格稳定目标

鉴于通货膨胀导致的不公平、恐慌和实际损失，将价格稳定作为经济政策的主要目标便不足为奇。正如我们本章开始时所提到的，美国继弗兰克林·罗斯福之后的历任总统，都下令将价格稳定性作为最重要的政策目标。不幸的是，没有几个总统（或者他们的顾问）能够确切地说出价格稳定性意味着什么。它是否意味着平均价格水平保持不变？或者是与价格稳定性相一致的CPI的缓慢爬升？

政策目标　1978年的充分就业和稳定增长法案第一次明确提出关于价格稳定（price stability）的数字化目标。根据此项法案，经济政策的目标是使通货膨胀率保持在3％以下。

国会为何选择3％的通货膨胀率而不是零通货膨胀率作为价格稳定的标准呢？有两个因素非常重要。首先，国会认识到保持绝对价格稳定（零通货膨胀）的努力可能会威胁充分就业。回想一下我们的充分就业目标，它被定义为与稳定价格相一致的最低失业率。这种思想在此处显而易见。被认为可以容忍的通货膨胀程度，部分地取决于反通货膨胀战略对失业造成的影响。如果政府承诺零通货膨胀而引发了过高的失业率，那么人们将宁愿接受一定程度的通货膨胀。在回顾了失业与通货膨胀的经历之后，国会最终得出结论认为3％的通货膨胀率是一个安全的目标。

品质改进　将价格稳定目标定位在零通货膨胀以上的第二个理由与计量能力相关。尽管消费价格指数非常全面，却不是衡量通货膨胀的完美手段。本质上，CPI只是监控了具体商品随时间发生的价格变化。然而，随着时间的流逝，商品本身也发生了改变。原有产品由于品质改进而变得更好。今天的电视机比1955年价格更高，但同时也能传送更大、更清晰的图像——采用数字图像和立体声。因此电视机价格的上涨夸大了实际通货膨胀率：部分高价位代表了更多的产品。

同样的质量改进也歪曲了我们对于汽车价格如何变动的看法。1958年以来，新汽车的平均价格从2867美元上涨到大约20000美元。但是今天的汽车与1958年的汽车实际上不具备可比性。汽车品质随着电打火、紧急照明系统、后窗除冰装置、防撞击装置、气囊、反锁刹车、遥控镜、安全带、变速风档雨雪刷、子午线轮胎、双倍燃料里程、成百倍地降低排气污染等技术的出现而得到了改善。因此，自1958年以来汽车平均价格6倍的增长极大地高估了实际通货膨胀率。

新产品　对新产品而言，衡量品质进步的问题更加显著。今天许多人都拥有的电脑，在1972～1973年人口调查局实施消费者开支调查时并不存在。1982～1984年的调查中包括了这些新产品，但是CPI本身直到1987年才做了修订。在这些年中，消费者的实际收入同样受到CPI所不包含的各种商品的影响。现在，同样的事情仍在发生：新产品和持续的品质改善丰富了我们的消费，尽管它们在CPI中都没有得到反映。因此，从衡量消费者支付的平均价格的变化这个角度，CPI存在着显著（尽管没有计量到）的遗漏。3％通货膨胀率的目标就考虑了这样的遗漏。


总结提要


	宏观经济的健康状况由三个指标来衡量：实际GDP增长、失业率和通货膨胀率。　LO1

	美国经济的长期增长率大约等于每年3％。但是产出并不是每年都能增长3％。在某些年份，实际GDP增长迅速；在其他年份，则增长缓慢；有时候总产出甚至会下降。　LO5

	GDP增长率的短期变化是宏观经济的焦点。宏观理论设法解释以商业周期为特点的经济增长与收缩的交互期。宏观政策正是试图控制这种周期。　LO1

	为了理解失业，我们需要将劳动力与人口相区别。只有正在工作（被雇用）或者花时间寻找工作（失业）的人们才算作劳动力。既没有工作又没有寻找工作的人不属于劳动力。　LO2

	失业所带来的最明显损失是商品和服务产出的降低。失业者遭受收入损失，不安全感增加，甚至寿命缩短。　LO2

	失业有四种类型：季节性失业、摩擦性失业、结构性失业和周期性失业。由于一些季节性和摩擦性失业是无法避免的，甚至是合理的，因此我们并没有将充分就业定义为零失业。这些理由加上人们对通货膨胀的恐惧，最终将充分就业定义为介于4％～6％之间的失业率。　LO4

	通货膨胀就是平均价格水平的上涨。通常情况下用价格指数的变化来衡量，例如消费价格指数（CPI）。　LO3

	通货膨胀通过改变相对价格、收入和财富来实现对收入的再分配。由于并非所有价格都以相同的比率增长，并且并非所有人都购买（和出售）相同的商品或持有同样的资产，因此通货膨胀对每个人产生的影响不尽相同。事实上有些人会从通货膨胀中受益，而其他人则遭受了实际收入的下降。　LO3

	通货膨胀的威胁之所以会降低总产出，是因为它增加了未来的不确定性，从而抑制消费和生产决策。对价格上涨的恐惧还会刺激支出，迫使政府不得不采取抑制措施，但是这又会威胁到充分就业。　LO3

	美国的价格稳定目标被确定为通货膨胀率每年低于3％。此目标认识到零通货膨胀与充分就业之间的潜在矛盾，以及衡量品质改进和新产品的困难。　LO4




概念复习

解释以下概念的含义：

宏观经济学

商业周期

生产可能性

名义GDP

实际GDP

衰　退

劳动力

失业率

失　业

充分就业

通货膨胀

通货紧缩

相对价格

名义收入

实际收入

消费价格指数（CPI）

通货膨胀率

价格稳定性


问题讨论


	微软出售操作系统、应用软件和技术服务。你将如何计算微软每年的产出变化量呢？价格变化将对你的计算产生何种影响？　LO1

	根据前文的新闻摘要，美国经济何时陷入衰退？　LO5

	我们能否实现低于充分就业水平的失业率？如果失业率低于充分就业水平，我们会面临什么问题？　LO2

	你在求职的过程中曾经遇到过困难吗？为什么你不能立刻得到一份工作？你所经历的是哪种类型的失业？　LO2

	为什么在通货膨胀加速的同时，失业率会下降呢？　LO4

	在表10.4所示的时期中，下列价格发生了怎样的变化：
（a）黄金的名义价格？
（b）黄金的实际价格？　LO3

	根据表10.2，谁在2006年的价格变化中受到了最不利的影响：（a）早饭吃水果的消费者；（b）早饭只喝一杯咖啡的消费者？　LO3

	当通货膨胀率从3％增长到6％时，下述情况下的哪些人会遭受损失？　LO3
（a）拥有50000美元固定利率抵押贷款的房主。
（b）从原雇主那里每月取得500美元退休金的退休人员。
（c）雇用合同中含有生活费条款的汽车工人。
（d）拥有公司债券的富人，该债券每年支付给她8％的利息。

	如果你预期价格即将升高，那么现在借钱是否有利可图？为什么有利可图，或者为什么没有？请用数字举例。　LO3

	大萧条为什么持续了如此长的时间？它对所有行业产生了什么样的影响？　LO5




习题


	如果14万亿美元的美国经济以下列比率增长，美国人平均将多拥有多少产出？
（a）2％
（b）5％
（c）-1.0％
假定人口为3亿。　LO1

	假设下列数据描述了一国人口：　LO2




[image: ]


（a）每年的失业率是多少？

（b）从第1年到第2 年，失业人口数是如何变化的？

（c）（a）与（b）之间的显著矛盾是什么？


	如果工人平均能生产80000美元的GDP，那么当劳动力人口等于1.5亿，失业率从5.2％下降到4.5％时，GDP将增长多少？　LO1，LO2

	如果你将500美元藏在床垫下面，那么当通货膨胀率等于下列数值时，这些钱在10年后的实际价值是多少？
（a）4％
（b）8％　LO3
（提示：表10.3提供了线索。）

	根据下列数据，　LO3
（a）名义工资在1990～1992年间如何变化？
（b）实际工资在1990～1992年间如何变化？
（c）名义工资在1990～1999年间如何变化？
（d）实际工资在1990～1999年间如何变化？（计算百分比的变化）
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	如果价格变化如同德国在1923年5月～10月间的通货膨胀率一样，那么一小杯星巴克咖啡在5个月后价格是多少？（参照前文的新闻摘要）　LO3

	下表分别列出了2000年和2008年购买一个小市场篮子的价格。假设这一篮子货物代表了全部商品和服务，　LO3
（a）计算2000年市场篮子的费用。
（b）计算2008年市场篮子的费用。
（c）平均价格水平在2000～2008年间增长了多少？
（d）2000～2008年，平均家庭的名义收入从45000美元增长到70000美元。实际收入发生了怎样的变化？
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网络活动


	登录经济分析局的国内生产总值页面http://www.bea.gov/nation/index.htm#gdp，以及劳动统计署的页面“最新数据”http://www.bls.gov，并回顾今年的消费价格指数和失业率数据，
（a）做一张前四个季度关于实际GDP、CPI变动和总失业率的表格。
（b）计算每一个季度的经济增长率。
（c）基于上述数据，美国经济是处在一个扩张还是收缩的过程中？

	登录http://www.bls.gov ，点击失业率，找到“失业状况总结”。
（a）现在美国的总失业率是多少？美国哪个群体拥有最高的失业率？对比男性和女性以及黑人、白人与西班牙裔间的失业率。
（b）什么因素可以解释最高的失业率水平？什么因素可以解释性别间、种族间失业率的不同？
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通货膨胀如何影响我

当大多数人读到通货膨胀时，他们担心的是更高价格带来的负面影响。毕竟，根据需求法则，更高的价格引起私人物品和服务需求量的下降。但是在这一章中，你们学到通货膨胀是指平均价格水平的上涨，这并不意味着所有商品和服务价格的上涨，或者它们将以同样的比率上涨。事实上，一些产品的价格会在其他商品价格上涨时下降。因此，并不是所有的个人都会受到通货膨胀同等程度的影响。

例如，假定一段通货膨胀时期内，汽油的价格比大多数其他商品的价格上涨得更多。如果你需要经过一段很远的距离到学校，由此花费你收入的很大一部分在购买汽油上，那么你将比一般人受到这个时期通货膨胀更严重的影响。另一方面，如果你住在学校里，而且很少开车，那你将比一般人受到更小的影响。类似地，如果医疗保健的成本比其他产品的价格上涨更快，而且你消费许多医疗保健，那么你将比在医疗保健上花费较少的人受到更多的影响。所以，下次当你再听到“通货膨胀”发生时，记住这意味着平均价格水平的上升。尽管如此，在通货膨胀时期，你购买的商品的价格可能是上升、下降或者不变。


第11章　总供给和总需求

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　主要的宏观结果及其决定因素。

2　古典理论与凯恩斯宏观观点有哪些不同。

3　什么决定了总需求和总供给曲线。

4　宏观失败如何发生。

5　政府干预的宏观政策选择。
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反复出现的衰退、失业和通货膨胀表明，经济并非总是那么健康。现在是该考虑一下产生这些问题的原因和解决之道的时候了。为什么经济会不时地滑向衰退？什么引起了失业率和通货膨胀率的飙升？如果有可能，政府该做些什么以治愈这些疾病呢？

这些问题正是宏观经济学（macroeconomics）的核心，即：什么引起了商业周期？政府能为此做些什么？政府干预能防止或纠正市场的偏差吗？还是说政府干预只能让情况变得更糟？

回答这些问题需要一个关于经济如何运转的模型。这个模型应该能清晰地表明经济的各个环节如何相互作用。它不但应该能告诉我们宏观经济如何运转，而且还能使我们洞悉宏观经济失败的可能原因是什么。

我们所建立的宏观经济模型，必须能够解答下列问题：


	总产出的主要决定因素是什么？

	供给和需求的力量如何共同决定宏观经济的状态？

	对宏观经济问题的产生原因和解决之道为何存在争议？



这些问题总是伴随着关于商业周期原因的持续不断的争论，回答它们需要费些时间和精力。宏观经济模型也可用于分析政府干预时的政策选择。


宏观视角

宏观结果

图11.1提供了一个关于宏观经济的鸟瞰。宏观经济的主要结果列在图的右侧。这些基本的宏观结果包括：


	产出：生产的全部商品和劳务的总价值（实际GDP）。

	就业：就业和失业的水平。

	价格：商品和劳务的平均价格。

	增长：年复一年产出能力的提高。

	国际收支平衡：美元的国际价值；与其他国家的贸易和收支平衡。
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图11.1　宏观经济

宏观经济的主要结果是商品和服务的产出、就业、价格、经济增长和国际收支平衡（贸易、通货）。这些主要结果由内部市场力量（例如，人口增长、创新、支出形态）、外部冲击（例如，战争、天气、贸易中断）和政策杠杆（例如，税收和预算决策）的相互作用而产生。


这些宏观结果决定了我们国家的经济福利水平。在第10章我们看到，我们用实际GDP（产出）的增长、失业（就业）以及通货膨胀（价格）来判断一国经济是否健康。对这个图，我们加上了一个国际指标——我们与世界其他国家的贸易和金融关系的平衡。

宏观决定因素

图11.1也是一个对影响宏观经济的各种力量的概括，共有三个板块。这些宏观经济结果的决定因素包括：


	内部市场力量：人口增长、支出行为、发明和创新，以及其他类似的因素。

	外部冲击：战争、自然灾害、恐怖袭击、贸易纠纷，等等。

	政策杠杆：例如税收政策、政府开支、利率和货币可获得性的改变、贸易政策、移民政策、管制，等等。



没有外部冲击和政府政策，一个经济也仍能运转——仍然能生产，创造工作岗位，形成价格，甚至会增长得更快。历史上美国的经济基本上就是如此运转的。即使在今天，很多相对欠发达的国家和地区也没有政府干预，同时很少有国际交往。在这种情形下，宏观经济的结果全部取决于国内市场的力量。


稳定还是不稳定

宏观经济理论所关注的核心是单靠市场的内部力量能否产生令人满意的经济结果。市场机制能保证充分就业吗？市场自身能保证价格水平的稳定吗？或者反过来，市场失灵会迫使我们屈服于一波又一波的失业、通货膨胀和产出下降吗？

古典理论

20世纪30年代之前，宏观经济学家认为永远不会出现大萧条，那时经济思想家们断言经济是有内在稳定性的。在整个19世纪和20世纪的头30年，美国经济也有过一些困难的年头——整个产出下降和失业增加，不过这样的时期相对短暂。产业革命时代的主流现象是增长——几乎每年都是经济扩张，产出增长，就业机会增加，并有较高的收入。

自我调整　面对这种情形，正如人们后来所知道的那样，古典经济学家提出了一个关于宏观经济的乐观观点。按照古典学派的看法，任何对给予长期增长趋势的偏离，经济通过自我调整来校正。生产者可能会偶尔削减其产量和解雇工人，不过这些小的混乱不至于引起灾难性的后果。一旦产出下降和失业出现，市场内部力量很快就可以使经济恢复到繁荣状态。经济下滑被视为暂时的后退，而非持久的问题。

富有弹性的价格　古典学派乐观的基石就是价格和工资富有弹性。如果生产者不能在现行价格下售出全部的产出，他们有两种选择。他们可以减产、辞退一些工人；或者降价，以刺激对其产品的需求。按照需求法则，价格降低会使销售量增加。只要价格下降幅度足够大，所有已经生产出来的产品都可以卖光。这样，弹性价格——随需求下降而下降的价格——一定能确保所有产出售磬。没有人会因为消费需求不旺而失去工作。

富有弹性的工资　要素市场也存在价格富有弹性的情况。如果一些人暂时没有工作，为了争得一份工作，他们将愿意以较低的工资提供劳务。当工资率下降，生产者将发现雇用更多工人是有利可图的。最终，弹性工资将确保每一个愿意工作的人都会找到工作。

萨伊定律　这些对宏观经济乐观的观点可以用萨伊定律概括。萨伊定律（Say's Law）——以19世纪经济学家简·巴蒂斯特·萨伊的名字命名——宣称“供给能够创造它自己的需求。”在萨伊看来，如果你生产了某种东西，就一定有某人买它，你需要做的全部事情只是确定正确的价格而已。在古典学派的世界里，尚未卖出的商品终将被卖掉，买卖双方将以他们找到的合适价格成交。

同样的自我调整也有望出现在劳动力市场上。不错，是有一些人会失去工作，特别是在产出下降的情况下。但是如果他们愿意接受较低的工资，他们必将找到新的工作。如果工资具有较大的弹性，没有人会总是处于失业状态。

在古典学派的世界里，没有持久的宏观失灵——不会出现大萧条。确实，市场内部的力量（比如，弹性价格和工资）能对威胁宏观经济稳定的外部冲击（如战争、干旱、贸易纠纷）做出自动调整。在古典经济学家看来，图11.1中的“政策杠杆”是没有用处的，政府干预对（可以自我调整的）宏观经济是不必要的。

大萧条是对古典经济学家的致命一击。在萧条开始的时候，古典经济学家们信誓旦旦，认为产出的下降和失业的挫折都只是暂时的，很快就会烟消云散。1930年1月，即股票市场崩溃的几个月后，美国财政部长安德鲁·梅隆发表了他对时局的乐观看法。在评估来年的形势时，他说：“我看没什么……既不危险也不那么悲观……我非常确信春天将会有一个复苏出现，整个来年国家将会是平稳增长的。”(1)美国最大的证券公司美林证券力促人们买进股票，但是萧条加深了。尽管价格和工资下降了（见图11.2），但失业却确实在增加并且呈持续态势。古典学派的市场自我调整机制似乎根本没有起作用。
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图11.2　通货膨胀和失业，1900～1940年
20世纪早期，价格对总需求的增加和减少都会做出反应。存在较高失业率的时期也非常短暂。然而，到了20世纪30年代，失业率达到空前的高度，并且连续10年居高不下。工资和价格的下降也无法恢复充分就业水平。宏观经济的失灵引发了对控制商业周期的新理论和新政策的呼吁。
资料来源：U.S. Bureau of the Census. Historical Statistics of the United States，1957.


凯恩斯革命

大萧条使古典经济理论信誉扫地。就像约翰·梅纳德·凯恩斯1935年指出的，古典经济学家

对他们的理论和他们所观察到的现实之间的差异视而不见，而这些差异就连一个普通人也不会忽略。……

（古典）经济理论一向以乐观著称……这种乐观态度的由来……我认为是因为他们忽视了一点：有效需求不足，可以妨碍经济繁荣。如果一个社会像古典经济学家所设想的方式运行，社会资源的就业量显然就有一个达到最适度水平的趋势。古典学派理论也许代表了我们对于经济合意运行的愿望。不过如果现实经济真的如此运行，那就真是把我们的困难都假设掉了。(2)

自我调整的缺失　凯恩斯继续发展他关于宏观经济的另外一种见解。尽管古典经济学家认为宏观经济具有内在稳定性，但凯恩斯断言私有经济是内在不稳定的。经由市场这只看不见的手，产出、价格和失业方面的较小扰动很可能会放大，而不是静默不动。大萧条绝非独一无二，凯恩斯争辩道，如果我们依靠市场机制的自我调整来恢复经济，那将是灾难性的。对一个完全的私有经济来说，宏观上的失灵不是例外，而是注定如此。

在凯恩斯看来，市场内在的不稳定性要求政府干预。如果经济出现波动，我们等不起一些人所设想的自我调整机制，而是必须通过干预来确保就业和收入。凯恩斯断定，政策杠杆（参见图11.1）既是有效的又是必要的。他认为，如果没有这样的干预，宏观经济的失灵注定是要轮番上演的。

当代的经济学家们不愿肯定政策干预有重大的作用。几乎所有的经济学家都意识到政策干预影响宏观经济结果，不过他们对于政策杠杆的效果究竟如何却存在非常大的争论。部分有影响的经济学家甚至附和古典经济学家的论调，认为政策干预或者有可能是无效的，或者有可能把事情搞得更糟，加剧内在的不稳定性。


总供求模型

要很好地理解这些持续不断的争论，可以用我们熟悉的供求模型——经济学家工具箱里最常用的工具。图11.1中所有的宏观经济结果都是市场交易——供给和需求的相互作用——的结果。因此，对宏观经济结果的任何影响因素必将经由供给或需求来传递。换句话说，如果任何列在图11.1左边的力量既不影响供给又不影响需求，它们对宏观经济结果就不会有影响。这一点将使我们的工作变得轻松些。着眼于宏观经济中形成供给和需求的力量，我们就可以解决关乎宏观经济稳定性的问题了。

总需求

经济学家们用“总需求”这个词表示市场上所有买者的集体行为。具体而言，总需求（aggregate demand）表示某一个给定时期，在各种价格水平下，所有市场参与者愿意并有能力购买到的各种产出的数量之和。我们这里着眼的是对所有商品和劳务的集体需求，而非单个商品的需求。

为了更好地理解总需求这个概念，可以设想一下：每个消费者都在同一天取得工资。手里攥着钱，然后就到了商品市场上。问题是：他们会买多少东西？

想回答这个问题，我们必须对价格有所了解。如果商品和劳务的价格低廉，在收入一定的情况下，人们就可以买到较多的东西。相反，高价格水平既限制了人们对商品和劳务的购买能力，也打击了他们的购买愿望。注意，我们在此谈论的是平均价格水平，而不是某个商品的价格。

实际GDP（产出）　平均价格水平与实际支出之间的简单关系可以用图11.3表示。横轴代表的是可供购买的各个产出量。它指的是实际GDP（real GDP），即经过通货膨胀调整后度量出来的实物产出。


[image: ]
图11.3　总需求

总需求指不同价格水平下总产出的需求量（保持其他条件不变）。纵轴衡量所有价格的平均水平，而不是某一种商品的价格。同样，水平轴代表所有商品的实际价值，而不仅仅是一种产品的数量。


价格水平　纵轴度量的是价格水平。具体而言，图11.3表示的是各种平均价格水平。越往上，平均价格水平越高；越往下越低。

图11.3中的总需求曲线看起来很眼熟，不过这个向下倾斜的宏观曲线所传递的信息有一些不同。总需求曲线表明购买总量如何随平均价格水平的变化而变化。总需求曲线向下倾斜表示在给定的（不变的）收入水平下，面对较低的价格，人们将会购买更多的商品和劳务。该曲线并没有告诉我们人们会购买哪些商品和劳务，它不过是指明人们愿意购买的总量（数量）罢了。

乍一看，向下倾斜的总需求曲线很难让人注意到什么。但是因为总需求代表总支出量，因此对图11.3需要做出明确的宏观解释。这个解释包括三个独立的现象：


	真实余额效应：对总需求向下倾斜的主要解释是较低的价格水平使美元购买力提高了。这就是说，货币的真实价值是由每一美元可以买到多少商品和服务来度量的。这样一来，较低的价格水平使你变得更富裕了：当价格下降后，你口袋里的现金余额、你的银行账户，或者你枕头底下的钱都增值了。低价格也使其他以美元计价的资产（如债券）升值，于是消费者的财富在增长。



当由于价格水平下降使得真实收入和财富增加时，消费者的反应是购买更多的商品和服务。他们收入中的储蓄份额减少，而消费份额增加。这将导致总需求曲线向下和向右倾斜。


	对外贸易效应：总需求曲线向下倾斜也可以用进出口的变化来解释。当美国生产的商品变得便宜的时候，美国消费者将减少对进口品的购买而增加国内产品的购买，外国消费者也将逐步增加对美国商品的购买。



反过来也成立。当美国国内价格水平上升时，美国消费者就会增加对进口品的购买。同时，外国消费者会减少对美国商品的购买。


	利率效应：价格水平的变化会影响人们的借款量，进而影响利率。在较低的价格水平下，消费者的贷款需求低。随着贷款的需求降低，利率也趋于下降。这样货币变得便宜了，它会刺激更多的借款和信贷消费。



真实余额效应、对外贸易效应和利率效应三者影响的合力让总需求曲线向下倾斜，当价格水平下降时（假设其他条件不变），人们会购买更多数量的商品。

总供给

虽然较低的价格水平有增加所需求的产出数量的倾向，但是对总的可供给的数量却有相反的影响。

利润边界　如果价格水平下降，生产者作为一个群体将被挤压。在短期，生产者除了要承担一些相对不变的成本，比如租金、利息、协议的工资外，还要承担其他合同规定好了的投入。如果产出价格下降，生产者将被催逼支付以上的成本，很难再说有什么钱赚。他们的反应将是缩减生产规模。

产出价格水平的上升有相反的效果。因为短期内有不少成本是相对固定的，较高的商品和服务价格倾向于扩大利润边界。利润边界扩张时，生产者愿意生产和销售更多的商品。于是，当价格水平上升时厂商希望产出率增加。这种期望反映在图11.4中向上的总供给曲线。总供给（aggregate supply）曲线反映了在给定时期内，在各种价格水平下，所有厂商愿意并有能力生产的真实产出的各种数量。
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图11.4　总供给
总供给指不同价格水平下（保持其他条件不变），生产者愿意并且能够提供给市场的总产出量。向上倾斜的总供给曲线反映了当产出价格上升（尤其是短期成本恒定）时，利润边界扩张的事实。生产者通过增加产出供给来对利润边界的扩张做出反应。


成本　向上倾斜的总供给曲线也可以用上升的成本来解释。为了增加产出率，生产者必须获得更多的资源（如劳动力），并且更充分地利用现有的厂房和设备。生产能力不断吃紧会提高生产成本。因此生产者必须制定较高的价格来弥补随生产能力利用程度不断提高而增加的成本。

越接近最大生产能力，成本的压力就越大。如果还有很大的生产能力可以挖掘，增加产出就不会有什么成本压力。因此，总供给曲线（AS）的下端几乎是水平的。然而越逼近最大生产能力限度，经营将变得更艰难。老板不得不支付加班工资，提高基本工资，并且为争取到所需的投入支付额外的费用。这种状况用较高产出水平时陡峭的AS曲线来反映，如图11.4所示。

宏观均衡

我们这里用的就是看起来很平常的供给和需求曲线。不过这些特定的曲线有特殊的意义。总供给和总需求曲线概括的是整个（宏观）经济的市场行为，而不是描述单个市场上买者和卖者的行为。这些曲线告诉我们的是在各个价格水平上，供给和需求的商品和服务的总量。

这些对买方和卖方行为的图解式概括提供了如何度量宏观经济结果的初步线索。最为重要的线索就是图11.5中的E点，在该点总供给曲线和总需求曲线相交。这是使买方和卖方行为相容的惟一点。从总需求曲线我们可知，价格为PE时，人们愿意并且能够购买的商品总量是QE。从总供给曲线可知，价格为PE时，所有厂商准备出售的商品总量是QE。因此买卖双方愿意在这个价格水平上正好成交数量QE。我们称之为宏观均衡（macro equilibrium）——买卖双方合意的价格水平和产出的惟一组合。
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图11.5　宏观均衡
总需求与总供给曲线仅相交于一点（E）。在这一点，价格水平（PE）和产出（QE）组合同时满足消费者和生产者的意图。经济将向着均衡价格（PE）和产出水平（QE）移动。在任何其他价格水平（例如，P1）下，消费者和生产者的行为都不相一致。


非均衡　为理解宏观均衡的意义，设想存在另外的价格或产出水平。可以想象较高的价格水平，比如图11.5中的P1，人们在这个价格水平愿意购买多少产出？厂商在此价格水平又愿意出售多少呢？

总需求曲线告诉我们，在较高的价格水平P1，人们愿意购买的总量仅为D1；相反，厂商却愿意出售很大的量S1。这是一个非均衡的情形，此时买卖双方的愿望不一致。供给总量（S1）超出需求总量（D1），于是，很多商品在P1时卖不出去。

市场调整　要把这些商品卖出，厂家必须降价。随着价格下降，厂商将会减少提供给市场的商品数量。同时，消费者愿意购买的数量将增加。这个过程会一直持续到E点，供给和需求数量相等为止。在该点，较低的价格水平PE被确立。

如果开始存在的是较低的价格水平，同样的调整过程会再现。在较低价格水平，总需求量将超过总供给量，短缺发生允许卖方提高价格。随着卖方提高价格，总需求量将减少，而总供给量将增加。最后，我们会回到E点，该点的总需求量和总供给量相等。

均衡是惟一的；它是惟一使总需求和总供给相一致的价格—产出组合。如果用图形表示，它就是总供给曲线和总需求曲线的惟一交点。在E点，产出和价格水平都没有改变的动因，买卖双方的行为是一致的。相反，任何其他的产出和价格水平都会造成非均衡，并需要市场做出调整。因此，所有其他的价格和产出组合都是不稳定的，它们不会持续。最终经济将重返E点。


宏观失灵

宏观经济均衡伴有两个潜在的问题，可以用图11.5来说明。


	非合意性：均衡点的价格—产出关系也许与宏观经济目标不协调。

	不稳定性：即使给定的宏观均衡是最优的，但却是以宏观经济不稳定为代价。



非合意的结果

图11.5表明的宏观经济均衡仅仅是两条曲线的交点而已。我们所知的全部就是在价格水平PE，人们愿买的数量和愿卖的数量一致。这个数量（QE）可能大于或小于我们充分就业所需要的量。这个可能性可以用图11.6说明。
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图11.6　非期望均衡
只有当价格和产出水平同时满足消费者和生产者的意图时，才形成均衡。这些结果也许无法满足我们的政策目标。在这种情况下，均衡产出率低于充分就业时的GDP（QF）。


图11.6的新内容就是设计了一个充分就业的产出（full-employment output），也就是产出能力。图中的QF代表社会的充分就业目标，它指的是如果劳动力充分就业的话可能生产的产出总量。然而，此时的宏观均衡点表明，产量仅仅是QE，社会没有充分利用它的生产可能性。这就是2002年美国经济面临的两难境地（参见后文的新闻摘要）。



[image: ]新闻摘要　非合意的结果

过多的供给，过少的需求

经济学家称，商业扩张或雇用鲜有激励

想要弄懂美国经济为什么不能迎来强劲的复苏，不妨寻找一下加州Victorville身陷困境的原因。Victorville有500架不用或不需要的喷气式客机（一些是全新的），翼尖对着翼尖停放在沙漠里。

或者看看底特律，美国三大汽车巨头低利润甚至零利润出售它们的汽车，只为了让工厂继续生产。

再或者看看，几乎所有的主要大城市市区，在18个月后，这些地区商务办公楼的空置率依然上升。在达拉斯，空置率达到了25％，达拉姆是24％，旧金山是18％。

但是最好的解释也许能够从衣服、电视、旅馆和手机服务价格的下降中找出。美国的消费者非常喜欢讨价还价，他们只获得公司临时解雇的工资、微弱的股利和突增的贸易赤字——短期内，这种经济很难获得明显的好转。

经济学家认定这种现象是生产能力过剩，也就是供应过多而需求太少。最近在很大范围都出现这种现象，包括农业、汽车业、广告业、化工业、计算机软硬件、咨询行业、金融服务业、林业、家具业、采矿业、零售业、钢铁业、纺织品、电信业、货运业和发电行业，这只提及一小部分。几乎在所有情况下，都伴随着价格的不变和下降。

无可否认，生产能力过剩是所有衰退的特征。消费支出和投资的下降突然留给很多企业太多的工人、低利用率的工厂和效益差的商店。大多数情况下，仅在剩余被消化掉之后，供需平衡才能粗略地达到，企业开始雇用员工，再投资，为下一期的经济扩张打下基础。

—Steven Pearlstein

资料来源：Washington Post，August 25，2002，p. 1. ©2002 The Washington Post，reprinted with permission.

注：市场力量可能导致不合意的结果。在这种情况下，宏观均衡使经济生产在生产可能性曲线内部存在较多的失业。



失业　图11.6中均衡点的产出不足意味着经济可能受阻于反复出现的失业（unemployment）。充分就业只有在产出达到QF时才有。不过，市场力量把我们导向了QE这一低产出水平，一些工人将失业。

通货膨胀　均衡价格水平也会带来类似的问题。假设P*代表最合意的价格水平。在图11.6，我们看到均衡价格水平PE高于P*。如果由市场行为决定价格水平，价格水平将高于合意的水平。平均价格水平上升就是我们所说的通货膨胀（inflation）。

当然，明显的宏观失灵是否仅仅是人为的结果，是一个有争议的问题。在图11.6中，我们可以把总供给和总需求曲线画在F点相交。在该点，我们可以保证价格稳定和充分就业。为什么我们不这么画，而是把它们画在E点相交呢？

在图中，我们可以想画在哪里就画在哪里。然而在现实世界中，我们只有一套曲线能正确地表达买者和卖者的行为。这里要强调的是，现实世界中的曲线也许并不相交在F点。这样，或者是价格不稳，或是不能充分就业，或者是二者兼而有之。这就是图11.6中所示的经济情况。

不稳定的结果

图11.6仅仅是我们对宏观经济担忧的开始。假设，仅仅是假设一下，总供给和总需求曲线正好相交于最好的一点。这就是说，宏观均衡所产生的结果，无论是价格水平还是就业，都是最优水平。如果果真如此，我们是否就可以安心，不再为宏观经济担忧？

不幸的是，即使宏观均衡处于最佳状态，也仍然不能确保让人满意。这些短暂赐福于我们的总供给和总需求曲线不会总保持不动。它们可以移动——实际上也是如此——只要买卖双方的行为发生改变。

AS曲线的移动　2005年8月卡特里娜飓风袭击新奥尔良地区的时候，石油价格飞涨。石油价格直接促使大范围内的美国产业生产成本抬高，生产商不愿意同时也没有能力在现行价格下供应商品。此时总供给曲线向左移动，如图11.7a所示。
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图11.7　宏观扰动
（a）供给移动：总供给（AS）曲线的减少（向左移动）将降低实际GDP，并使平均价格上升。当供给从AS0移动到AS1时，均衡点从F移动至G。供给的这种移动可能源于自然灾害、进口价格上升、税收政策变化或其他事件。
（b）需求移动：总需求（AD）曲线的减少（向左移动）将降低产出和价格水平。需求降低可能由股票市场跳水、进口偏好增加、预期变化、税收增加或其他原因而产生。


供给曲线的左移对经济的影响是明显的。宏观均衡点原来在F点，而新的均衡点是G。在G点，产出较低而价格较高。充分就业和价格稳定性在我们眼前消失了。这是一种能使任何经济不稳定的“外部冲击”。

AD曲线的移动　AD曲线的移动也会造成类似的灾难。设想一下如果股票市场明天跳水，股民们会做出怎样的反应？眼见着积累的财富消失，他们可能会增加储蓄而减少消费。在任何价格水平下，所需求的商品和服务都减少了。消费者行为的这种改变可以用总需求的向左移动来表示，见图11.7b。移动的结果是均衡点从F被拉到H，产出比原来减少了。这就是2000～2001年美国股票市场跳水时对经济造成损害的那种移动情况（见后文的新闻摘要）。
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下跌的股票毁掉了人们的积累

“财富效应”已经消失，许多投资者的消费计划也随之化为泡影

对查克·亚纳斯来说，有很长一段时间股市形势是非常好的，好到可以使他和妻子出去旅行，并花费约1万美元现金为他们自己买了两辆铃木摩托车。

亚纳斯一家感到非常宽裕，以至于今年当本田汽车介绍它新型的世界一流的金翼越野自行车（标价：税前17000美元）时，夫妇两个就开始计划买一辆作为他们的圣诞礼物。

但是接着市场突陷，从三月份股票达到峰值开始之后的9个月之内，超过价值2万亿美元的股票价值蒸发不见了。以科技股为主的纳斯达克指数今年令人震惊地下跌了36％，与去年春季振奋人心的高峰相比下跌了约48％。旧经济冷静的体现——道琼斯工业平均指数——要好一点，但也没能好到可以逃避痛苦：它在今年下跌了7％，而在去年上涨了25％。

股票下跌使投资者提前退休和可随心所欲购物的想法破灭了。

“当你从你的底线砍掉25％时，你会停下来思考。”纽约州锡拉丘兹市太阳微系统公司的地区经理，46岁的亚纳斯说。诸如金翼这样的大计划是不加考虑的。“我说见鬼了，让我们等等。”亚纳斯说。

对于许多像亚纳斯一样的美国人来说，兴奋的感觉已经过去。“财富效应”——消费者在看到他们的有价证券和住宅的价值飞涨时所获得的那种令人眩晕的富裕感觉——已经被长时期的市场衰退毁掉了，至少是被严重挫伤了。

——George Hager and Dina Temple-Raston

资料来源：USA Today，December 19，2000. Reprinted with permission.

注：股价的下跌可能导致消费者减少在商品和服务上的开销。这样的一个负财富效应使AD曲线向左移动。



周期性移动　当总供给曲线和总需求曲线沿不同方向反复移动时，情况就变得更令人不知所措了。总需求曲线左移能引起衰退，因为产出率将下降；而随后的右移却引致复苏，此时实际GDP（和就业）再次上升。供给曲线的移动也能引起类似的起伏。因此，商业周期（business cycle）源于总供给和总需求曲线的周期性移动。

移动因素

没有理由认为总供给和总需求曲线的移动总是如此不合意，但是，确实有不少原因使得它们如此移动。

需求移动　总需求曲线是会移动的，比如在消费者的情绪出现变化的情况下。如上面提及的那样，股票市场的跳水会粉碎股民的信心，让他们削减支出计划。税收冲击亦有类似的影响。较高的税收降低了可支配（税后的）收入，迫使消费者减少支出。较高的利率也使信用消费支出变得昂贵，而且可能减少总需求（特别是需要大笔花销的小汽车和房子）。2004～2005年，利率从历史的低点上升引起了显著的担扰。

2001年9月份针对纽约和华盛顿的恐怖袭击，导致了突然明显的总需求变化。当恐怖和不确定笼罩着这个国家时，企业和消费者都推迟了他们的支出计划。总需求下降导致非常难达到或维持充分就业。

供给移动　外部力量也能迫使总供给曲线移动。正如前述内容，油价提高是限制GDP增长的又一原因。高油价增加了商品和服务的生产成本（例如，空中旅行、供热、递送服务），生产商在给定价格水平下的供给意愿减少。相似的移动发生在2001年9月遭受恐怖袭击的时候。为了达到安全所需要的更高的成本，生产和运输商品更昂贵。结果是，在任何给定的价格水平下只能获得更少的商品。港湾地区的交通系统被飓风毁坏时，发生了同样的供给曲线左移情况（详见后文的新闻摘要）。
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飓风摧毁港湾港口，推迟了交付，提高了成本

卡特里娜飓风和丽塔飓风给重要的海湾海岸港口和海航航道带来了损失，推迟了货物的正常交付，海运成本突增，并使重建被暴风雨摧毁的区域十分困难。

成本增长给经济增长带来了更大的下行压力。尤其是那些对通过该地区运输的重要产品的依赖度较高的企业。若进口钢铁经过替代港口，则美国制造商需要支付的价格会上升，马丁协会的主席约翰·马丁说。马丁协会是兰开斯特的一家海运咨询公司。诸如原木等林业产品的成本增加将使重建该地区的成本上升，而粮食公司将看到它们的出口失去竞争力。

按吨位算，从休斯顿到阿拉巴马州的摩拜尔的港口承担美国三分之一以上的货物运输。这些港口连续遭遇飓风袭击，受到同样遭遇的还有附近的船只泊位、仓库、航道、铁道。……

自从卡特里娜飓风袭击后，从圣路易斯运到新奥尔良的供出口粮食的驳船税率——由非长期运输合同下实施运输（将谷物从圣路易斯运到新奥尔良以用于出口）的粮食公司支付——已经增长60％～100％。……

除了粮食以外，受影响的港口、船只泊位和仓库还是石油、化工品、原木、纸类、橡胶、咖啡、家禽肉和其他食品类产品的中心。一些货物被重新运到其他港口，但是增加的船运运输距离提高了运输成本。

——Daniel Machalaba

资料来源：The Wall Street Journal，October 3，2005，p. A8. Copyright 2005 by Dow Jones ＆ Company，Inc. Reproduced with permission of Dow Jones ＆ Company，Inc. in the format Textbook via Copyright Clearance Center.

注：如果外部冲击提高了生产成本，将会削弱厂商在任何给定的价格下提供产出的意愿。这导致总供给曲线向左移动。



较高的工商税收也将打击生产，因此导致总供给曲线左移。过于严格的环境和工作场所管制也增加了商业成本，削弱了给定价格水平上的供给意愿。另一方面，更宽松的移民规定可能使劳动力供给增加，进而增加商品和服务的供给（右移）。


短期不稳定理论的比较

显然，总供给或总需求曲线会移动，但是经济学家们对于这样的移动是否经常发生以及移动的后果如何却没有完全一致的看法。从图11.6和图11.7可知，在宏观经济中情况可能很糟糕。

图11.6表明，市场出现充分就业和价格稳定均衡的几率大概跟在干草堆里找一根针差不多。而图11.7告诉我们，即使我们足够幸运，找到了那根针，但只要AS或AD曲线移动，我们就很可能会再把它弄丢了。从这个角度说，我们对商业周期的担忧是有根据的。

古典经济学家没有这样的担心。如我们先前知道的那样，他们相信经济会被引向充分就业状态。相反地，凯恩斯却担心如果没有政府的干预，宏观均衡可能就将开始变坏而且会继续恶化。

总供给和总需求曲线为比较上述以及其他关于宏观经济如何运行的理论提供了一个很方便的框架。简单地说，宏观问题上的争论焦点是总供给和总需求曲线的形状以及促使它们移动的潜在力量。有了正确的形状——或者正确的移动——任何合意的均衡都能实现。我们将会看到，关于令人满意的结果能否以及如何产生存在许多不同的观点。这些不同的观点可以分为需求方面的理论、供给方面的理论以及二者的某种结合。

需求方面的理论

凯恩斯主义　凯恩斯的理论是需求方面的理论中影响最为深远的。尽管古典学派经济学家们断言供给能够创造它自己的需求，凯恩斯却背道而驰：需求将创造自己的供给。

需求驱动理论认为，需求不足将引起经济紧缩。如果总支出不足，部分商品将卖不出去，部分生产能力将被闲置。这个特殊情况可以用图11.8a中的E1点表示。
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图11.8　衰退的起源
失业可能由几种市场现象产生，这些市场现象包括：
（a）需求移动：当总需求（AD）下降时，总产出也随之下将。从AD0到AD1的移动使均衡点从E0移至E1。
（b）供给移动：如果总供给（AS）下降，也可能导致失业，如图中AS0到AS1的移动所示。
（c）AS/AD移动：如果总需求和总供给都下降，产出和就业水平也将下降（E0到E3）。


凯恩斯在大萧条期间发展了他的理论，当时经济被困在一个很低的均衡产出水平上，远低于充分就业的GDP水平。他强调说，结束大萧条的惟一出路是有人开始增加购买。他提议政府大幅度增加开支以使经济朝着充分就业方向移动。当时，他的建议被大大忽视了。然而，当美国卷入第二次世界大战的时候，政府开支突然大幅度的增加使AD曲线右移，经济恢复到了充分就业。

在20世界90年代末期，美国不再需要那样庞大的政府开支。股票市场极为可观的上涨为消费者支出的飙升提供了动力。消费的增加使AD曲线右移，GDP增长加快。

如果消费者支出意愿不强，凯恩斯主义经济学家们可能会建议削减税收刺激消费者消费。手头有了更多的税后收入，消费者花钱就可能更多。因此凯恩斯理论强调把增加政府开支或削减税收作为增加（移动）总需求的机制。布什总统使用这条凯恩斯论点说服国会在2001年和2003年减税。正如新闻摘要所建议的，这种策略在总需求曲线右移中非常有用。反之，当过多的总需求使价格水平上升的时候，凯恩斯就建议在相反方向上使用这些政策杠杆。
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消费者大量消费来临

美国人似乎在大幅减税中快步前行。

商务部报道，消费支出自上月出现0.9％的增长后，8月份再次增长0.8％。根据贝尔斯登公司估计，第三季度前两个月经通货膨胀调整后的消费支出的最新数据显示，年增长率不同寻常地达到7.4％。如果这样的消费水平在9月份得以保持——最终数据要到下个月才能得到——这将会是1985年以来消费支出最高的季度增长率。

“大量的减税使得可支配收入和实际消费支出大增”，环球视野经济学家史蒂文·伍德在一则短信中对其客户说，“这些财政刺激措施将给第三季度带来强劲增长。”

——Jon E.Hilsenrath和Patrick Barta

资料来源：The Wall Street Journal，September 30，2003，p. A2. Copyright 2003 by Dow Jones ＆ Company，Inc. Reproduced with permission of Dow Jones ＆ Company，Inc. In the format Textbook via Copyright Clearance Center.

注：消费支出的上涨使AD曲线向右移动。增加的需求可能会促进GDP增长。



货币主义　另一种需求方面的理论强调的是货币在总需求调节中的作用。货币和信用影响人们购买商品和服务的能力和意愿。如果没有信用或者取得信用的成本过高，消费者可能不会买那么多小汽车、房子和其他贵重商品。趋紧的货币可能阻碍企业投资。这些环境可能证明了总需求是不足的。此时人们就可能要求增加货币供给，以使总需求曲线移动到合意的位置上。所以，为使总需求曲线移动，货币理论着眼于货币控制机制和利率控制机制。为了刺激总需求，2001年1月～2003年7月，美联储13次降低利率。为了制约总需求，2005年全年和2006年年初，美联储减少流动性，提高利率。2007年9月份，美联储再次减少流动性。

供给方面的理论

图11.8b提供了一个关于商业周期的完全不同的解释。请注意图11.8b中移动的是总供给曲线。初始的均衡点仍为E0。不过，这次保持总需求曲线不动，而让总供给曲线移动。总供给的下降导致产出和就业的减少（从QF到Q2）。

图11.8b还告诉我们总供给也可能是经济低迷的祸首。我们不能实现充分就业可能源于生产者不愿意在现行价格水平上提供更多商品和服务。这种不情愿可能源自成本的上升，资源的短缺，自然的或恐怖分子制造的灾难，抑或来自政府方面的税收和管制变化。无论起因是什么，只要总供给曲线是AS1而不是AS0，充分就业就不可能在总需求为AD0的条件下实现。为扩大产出，供给曲线必须回移到AS0位置。使总供给曲线朝向合意方向的机制是供给方面理论的着眼点。

折衷的理论

不是每个人都仅仅诟病需求方面的理论或供给方面的理论的一方。各种宏观理论告诉我们，供给和需求两者均能使我们达到或偏离政策目标。这些理论也证明总供给和总需求曲线的不同移动如何能令我们达到任一产出或价格水平。图11.8c说明了总供给和总需求曲线两者的移动如何导致非合意的总体经济结果。商业周期的折衷理论注意到了市场供求两方面的情况。


政策抉择

总供给和总需求曲线不仅有助于说明商业周期的原因，它也提供了一个如何进行政策选择的清楚直观的暗示。简单说来，政府有三种政策选择方式：


	移动总需求曲线。找出并运用能刺激或紧缩总支出的政策工具。

	移动总供给曲线。找出并执行能降低生产成本或者在每个价格水平上能刺激更多产出的政策杠杆。

	什么也不做。如果我们不能确定或者控制总供给或总需求的决定因素，那我们就不应当干预市场。



历史地看，所有这三种方式都被使用过。

经济政策的古典方式体现了“什么也不做”的观点。大萧条前夜，大部分经济学家确信经济可以通过自我调整达到充分就业状态。如果初始的均衡产出率过低，这一不平衡结果将导致价格和工资的调整，并促使市场行为发生变化。总供给和总需求曲线将自发移动，直到图11.8中的交点E0为止，在该点，经济实现充分就业（QF）。

古典理论的翻版——被称为新古典经济学——强调市场具有自我调整的内在能力，可以使经济达到长期均衡，而政府却连改进短期经济表现的能力也没有。

财政政策

大萧条让人们对古典理论的自我调整观念产生强烈的质疑。在凯恩斯看来，经济没有自我调整的能力。相反，它可能被阻滞于图11.8中的E1点，直到总需求曲线被强制移动。政府增加商品和服务的购买可能会提供这种所需的移动。另外也可以采取减税的办法来刺激消费和投资支出的扩张。这些就是财政政策的工具。准确地说，财政政策（fiscal policy）就是政府运用税收和政府支出的力量以改变宏观经济结果。

财政政策是现代经济政策的内在组成部分。每年总统和国会都会为预算而辩论。他们辩论经济是否需要刺激或紧缩，然后会争论什么样的开支和税收水平才能确保合意的经济结果。这是财政政策的要点。

货币政策

政府预算不是问题的全部。原先我们提到，流通中的货币量也可能影响宏观经济的均衡。如果这样的话，政策工具箱中就应该备上几种控制货币供给的东西。这就是货币政策。货币政策（monetary policy）就是运用货币和利率来改变宏观经济结果。

美联储直接掌管货币政策。它是一个独立的管理机构，负责维持“合适”的货币供给量。实际操作中，美联储是按照它对宏观经济均衡的看法来增加和减少货币供给量的。

供给学派政策

财政和货币政策着眼于市场中的需求方。它们的做法就是让总需求曲线适当移动，以达到合意的产出或价格水平。供给学派政策（supply-side policy）提供了另外一种选择，它们寻求改变总供给曲线。

供给学派政策有其功劳。最著名的是1981年里根任总统的减税运动。削减税收为的是增加供给，而非改变需求（像传统的财政政策所做的）。通过降低工资税和利润税的税率，里根政府减税的意图是在任何给定价格水平上，增加商品供给的意愿。更高的税后收入的保证是促使供给曲线移动的关键。

2003年共和党提出了类似的建议，把资本利得税（出售资本财产的收益）的税率从20％降低到15％。较低的资本利得税率鼓励人们在厂房、设备和办公楼上进行更多投资。随着投资的增加，商品和服务的供给能力也提高了。

其他的供给学派政策杠杆很少被意识到，但也同样重要。你的经济学课程就是一个例子。你在这里学到的概念和技能可以增加你的生产力，它使整个经济的产出能力提高。如果劳动力受到更多的教育，在任何给定价格水平上商品和服务的供给都会大大增加。因此，政府对高等教育的补贴可以认为是供给学派政策的一部分。政府对就业和培训项目的支持也能使总供给曲线向右移动。增加劳动力流入的移民政策能够使供给效果更迅速显现。

政府管制是另一类供给学派政策。管制阻碍创新，又增加商业成本并降低总供给。减少不必要的管制能带来更多产出，并减少通货膨胀的压力。
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变化着的政策工具

各种政策工具不时地被用在我们的基本宏观经济模型中。“什么也不做”的论调直到大萧条时期一直占上风。鉴于过去的惨痛经历，更积极的政策成为主流。

20世纪60年代　财政政策是20世纪60年代的主流。当时的经济由于减税和政府开支增加的刺激而异常繁荣，似乎意味着财政政策就是我们解决宏观经济问题的灵丹妙药。许多经济学家甚至开始断言他们能够玩转经济——用合适的税收和政府开支政策使宏观均衡发生任何特定的改变。

信誓旦旦的财政政策因20世纪60年代末期控制通货膨胀的失败而黯然失色。而70年代通货膨胀和失业共存的现象更使财政政策蒙羞。这个新的宏观失败似乎是漫长的，而财政政策却回天乏力。医治宏观问题的药方要在他处寻找。

20世纪70年代　货币政策是接下来的主角。有人争辩说，财政政策的毛病源于它忽视了货币的约束。比如更大的政府开支所要求的过多的货币供应可能会挤压私人支出。为保证总需求的净增加，就需要更多的货币，这有赖于美联储的作为。

20世纪70年代末期，美联储是宏观政策的主角。人们希望货币供给量的适度变化有助于宏观经济的更加稳定。低通货膨胀和低利率是中间目标，这两者都要靠较大程度的银根紧缩来实现。

对货币政策的过分倚重仅仅持续了很短时间，随着经济步入另一轮衰退，对有效政策的寻找重新开始了。

20世纪80年代　供给学派的政策变得重要起来。在1980年的总统竞选中，罗纳德·里根声称，供给方面的减税、市场管制的解除，以及其他以供给为核心的政策将降低通货膨胀和失业。根据图11.8c，这样一个结果看起来至少是可行的。总供给曲线的右移确实减少了通货膨胀和失业。尽管后来里根当局采取的是财政、货币和供给学派政策的折衷混合物，它最初对供给方面政策的强调却是与众不同的。

20世纪90年代　乔治·布什实行的是减少积极干预的政策。布什的高级助手们最初反对增税，但是后来却接受了一个同时削减政府开支的折衷预算。当经济于1990年滑向衰退的时候，布什总统仍然坚持其不干预政策。与古典经济学家一样，布什一直想让公众相信，经济自己会恢复到原来状态。直到1992年大选，他才想采取更积极的干预措施。但是为时已晚，选民们被比尔·克林顿的用减税和增加政府开支（财政政策）来创造“工作，工作，工作。”的许诺所打动。

当选后，克林顿总统的政策转向了。他没有履行减税的承诺，反而提议国会增加税收。他也缩减了原本计划的政府开支增加的规模。财政政策的退却为货币政策重新作为决定性政策工具打开了空间。

21世纪　20世纪90年代末期的财政紧缩有助于联邦预算从赤字走向盈余。这些预算盈余如此大而且如此迅速，以至于2000大选年最热门的话题之一是，把联邦预算盈余用于减税、增加政府开支，还是用来支付债务。到2001年1月乔治·布什当选总统后，经济增长过于缓慢，以至于人们担心另一场衰退即将来临。这促使国会把财政政策作为刺激经济的杠杆来用。第一轮减税没有充分使总需求右移，2002和2003年国会再次两轮减税。小布什不想冒老布什同样的重选风险，他非常有力地推动了刺激计划。

财政刺激和2001～2004年间的低利率实现了总需求曲线的大幅右移。实际上，经济快速增长再次开始引起了人们对通货膨胀的担扰。既然白宫和国都不会提高税率或减少政府支出，那么美联储不得不承担掌控宏观经济大局的角色，利用高利率来限制总需求。当经济增速下降太多时，美联储在2007年的秋天又开始降低利率。


总结提要


	主要的宏观经济结果是产出、价格、就业和国际收支平衡。这些结果源于内部市场力量、外部冲击以及政策杠杆的相互作用。　LO1

	所有对宏观经济的影响因素都是通过总供给或总需求来传递的。总供给和总需求决定了产出和价格的均衡水平。宏观经济将被导向产出和价格水平的惟一均衡点。　LO3

	市场宏观经济均衡也许与整个国家的就业或价格目标不吻合。当经济均衡不是最优的时候，宏观失灵就出现了。　LO4

	宏观均衡可能由于总供给（AS）和总需求（AD）的改变而出现扰动。这些改变可以用AS和AD曲线的移动来说明，并且它们的移动会把宏观经济引向新的均衡。不断发生的AS和AD曲线的移动引起了商业周期。　LO4

	不同的经济理论试图解释总供给和总需求曲线的形状和移动，进而解释商业周期。不同的理论对总供给和总需求影响的重视有所不同。　LO2

	宏观经济政策包括从什么也不做（古典的做法）到各种可以使总需求或总供给曲线移动的一系列可供选择的做法。　LO5

	财政政策用政府税收或支出来改变总需求。货币政策用货币或信用达到同样的目的。　LO5

	供给学派的政策包括所有可以使总供给曲线移动的选择。例如税收激励、（解除）管制、移民政策以及资源开发。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

宏观经济学

萨伊定律

总需求

实际GDP

总供给

均衡（宏观）

充分就业

国内生产总值（GDP）

失　业

通货膨胀

商业周期

财政政策

货币政策

供给学派政策


问题讨论


	如果价格水平低于图11.5的PE，将会看到什么宏观问题？为什么PE被认为是一个均衡点？　LO4

	什么因素会导致总需求曲线右移？什么因素引起总供给曲线右移？　LO3

	什么样的外部冲击能给经济带来益处？　LO1

	如果所有的工资和价格下降了20％，你将过得更好还是更糟？你会增加购买吗？　LO2

	一条水平的总供给曲线对生产者行为来说意味着什么？垂直的呢？　LO3

	既然均衡是买者和卖者意志的相互融合，它怎么会不稳定呢？　LO4

	从1996年到2000年，美国股票市场的价值增加了两倍多，这可能对总需求有何影响？如果股票市场跳水，对总需求又有何影响？　LO3

	乔治·布什总统在1990～1991年的衰退中仍然采取放任政策，他希望经济如何自己恢复到原有状态？　LO2




习题


	用总供给或总需求曲线的移动说明这些事件：　LO3
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	基于新闻摘要“飓风摧毁港湾港口，推迟了交付，提高了成本”，　LO4
（a）说明发生的总供给曲线的移动。
（b）确定旧的（E0）和新的（E1）宏观均衡点。
（c）产生了怎样的宏观问题？
（d）此时经济怎样才能保持健康状态？

	画出总供给和总需求曲线（一定标出刻度）。　LO3
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（a）总供给曲线的形状由何决定？

（b）均衡价格水平是什么？

（c）均衡产出是多少？

（d）如果在每个价格水平所需求的产出量都增加了1万亿美元，均衡产出与价格水平将发生什么变化？画出你的答案。


	在图上画出一条常规的总需求曲线。然后添加三条不同的总供给曲线，标上　LO1，LO3



S1：水平的线

S2：向上倾斜的线

S3：垂直的线

它们与AD曲线的交点相同。

如果总需求增加（右移），哪条总供给曲线将导致：

（a）最大的产出增加？

（b）最大的价格上升幅度？

（c）最低的通货膨胀？


	下面的表格提供了如何画总供给与总需求曲线的信息。假设它们都是直线。　LO4
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（a）均衡在哪个价格水平出现？

（b）如果在700的产出水平和700美元的价格水平上形成新的均衡，哪条曲线必须移动？

（c）如果在700的产出水平和500美元的价格水平上形成新的均衡，哪条曲线必须移动？

（d）如果在700的产出水平和300美元的价格水平上形成新的均衡，哪条曲线必须移动？

（e）与最初的均衡（a）相比，（b）、（c）和（d）的价格水平或产出发生了怎样的改变？


	用图表示新闻摘要“过多的供给，过少的需求”描述的情况。　LO4




网络活动


	登陆www.whitehouse.gov/fsbr/output.html。



（a）找到目前非住房固定资产投资数据。这种趋势对于总需求来说暗示着什么？

（b）找到目前个人可支配收入数据。其他因素不变，这种趋势对于总需求来说暗示着什么？

（c）第（a）题和第（b）题的数据是否相互一致？为什么？换句话说，非住房固定资产投资和可支配收入的变化是否都导致总需求的增长或下降？


	利用第（a）题和第（b）题的数据制作一张表格，并回答第（c）题。



（a）登陆http://www.bls.gov，记下过去4年的平均年度失业率和通货膨胀率。

（b）登陆http://www.bea.gov，记下过去4年实际GDP值（以2000年为基准）。

（c）利用总供给和总需求分析法，解释最后一年三种测量指标的变化。

[image: ]生活中的经济学

新闻报道究竟意味着什么

直到现在你可能还认为你需要一张经济学文凭才能理解那些与政府政策、新技术或自然灾害相关的新闻报道所造成的经济影响。然而，利用总供给/总需求模型，你已能够分析这些事物了。

如果你知道一场港湾海岸飓风毁坏了许多炼油厂，并扰乱了密西西比河的航运，那么经济上将出现生产问题。你现在知道总供给曲线会向左移动，价格上升，GDP增长率下降，这对于你的收入和工作前景来说是个坏消息。另一方面，如果你知道有关更快的电脑芯片提高生产率的商业故事，你会明白这将导致总供给曲线向右移动，价格水平下降，实际GDP增加。这对于你的收入和工作前景来说是好消息。

当然，任何时候，其他因素也影响着经济，因此最终的结果也许与预期会有所不同。但是，你现在拥有一套工具，可以帮助你理解新闻中主要事件的经济后果。





(1) David A. Shannon，The Great Depression （Englewood Cliffs，NJ：Prentice Hall，1960），p. 4.

(2) John Maynard Keynes，The General Theory of Employment，Interest and Money（London：Macmillan，1936），pp. 33-34.


第12章　财政政策

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　什么是财政政策。

2　为什么需要财政政策。

3　什么是乘数，它如何发挥作用。

4　如何实现财政扩张或者财政紧缩。

5　财政政策如何影响联邦预算。
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在19世纪30年代的大萧条时期，有多达1300万的美国人失业。他们有工作能力并且渴望工作，但是没有人雇用他们。即使雇主可能有同情心，但也不能再雇用更多的工人。消费者不再购买已经生产出来的商品和服务。与其说雇主会雇用更多新工人，倒不如说他们更可能降低产量，解雇更多工人。结果，1929年产生了一支“失业大军”，其规模不断扩大，并且保持了近10年。直到第二次世界大战爆发，失业人员才找到了足够的工作岗位，而大多数“岗位”是在军队里。

大萧条是凯恩斯经济政策的起点。约翰·梅纳德·凯恩斯认为，失业阶层的扩大是因为产品市场需求方的问题。人们当然不能也不愿购买经济所能生产的全部商品和服务。因此，生产者便失去了扩大产出或雇用更多劳动力的动力。只要对商品和服务的需求不足，失业就无法避免。

凯恩斯试图解释需求不足是如何在市场经济中出现的，并指出政府应该如何干预，以及政府干预的原因。凯恩斯确信政府干预对于实现我们的宏观经济目标，尤其对充分就业来说是非常必要的。为此，凯恩斯提倡充分利用财政政策，也就是利用政府的税收和支出力量来改变宏观经济结果。他激励政策制定者使用这些力量，从而使商业周期的震荡降到最低程度。

在本章中，我们将更密切关注凯恩斯的意图。主要围绕以下几个问题展开：


	凯恩斯为什么认为市场具有内在不稳定性？

	财政政策如何稳定经济？

	财政政策的运用将会如何影响政府预算赤字？



总需求的构成要素

财政政策（fiscal policy）的前提是：对商品和服务的总需求（aggregate demand）不总是与经济稳定性相一致。正如第11章所述（以图11.7为例），衰退出现在总需求下降的时候；只要总需求持续低于经济的生产能力，衰退就会继续存在。通货膨胀也是由类似的不均衡产生的。如果总需求比产出增长得快，价格就趋向于上升。而且价格水平会持续上升，直到总需求与生产水平相一致。

但是，为什么会发生这些宏观失灵呢？为什么总需求往往不能反映出经济所拥有的充分就业的潜能呢？

为了确定我们是否拥有适度的总需求数量，我们需要进一步考察消费行为。究竟是谁购买了决定产出决策和工作岗位的商品和服务呢？

总需求的四个主要的构成要素是：

C：消费支出

I：投资支出

G：政府支出

X-IM：净出口（出口减去进口）

消　费

消费（consumption）指所有家庭在商品和服务上的支出——从食品到大学学费的所有商品和服务。环顾四周，你将发现以消费者为导向的经济标志比比皆是。总的说来，消费支出占美国经济总支出的2/3还多（图12.1）。


[image: ]
图12.1　总需求的构成要素
2007年美国经济的总产出将近14万亿美元。其中2/3由生活消费品和服务构成。政府部门（联邦、州和当地政府）的需求占总产出的19％。投资支出占17％。最后，由于进口大于出口，净出口对总需求的影响是负的。
资料来源：US. Department of Commerce.


由于消费性开支在总需求中地位显著，所以消费者行为的任何变化都将对就业和价格产生深远的影响。如果消费者始终保持在同样的水平上消费，对于政策制定者来说，生活将会变得简单，因为不存在任何消费者导致的总需求的变化。然而事实并非如此：消费者确实会改变他们的消费行为。例如，2002～2005年，消费者经历了一个购物狂欢，买新房子、新车、大屏幕电视和iPod。总需求的消费要素使得总需求曲线向右移动，这增加了均衡GDP。

然而，到2007年年底，消费的步伐似乎有些减缓。住房销售和价格的下降，高的油价，对恐怖主义的持续担心以及伊拉克战争让消费者暂停消费。如新闻摘要中报道的，经济学家担心消费支出的下降或许会扭转总需求曲线的走势。
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衰退来了

纽约——收银机在黑色星期五嗡嗡作响，但是毫无疑问：美国的消费者神经紧张，并且看来肯定会使美国经济进入衰退。

在享受着超过自己收入、快乐地生活了很多年之后，美国人最终要面对财务现实。能源价格的持续上升意味着今天冬季更大的取暖账单和更大的汽油账单。工作增长缓慢，工资如同患上贫血症一样少得可怜。房价在下跌，减少了美国人个人财富中最大部分的资产价值。即使是面对削弱的消费者信心而长期反弹的股票市场，在金融部门也显现出衰退的种种后撤迹象。

期待已久的消费紧缩的最新证据是：芝加哥折扣店塔吉特上周报告第三季比预期更糟糕，高利润率的服装销售和家庭用品销售变慢。星巴克首次报告称其上季度客户流量比一年前有所下降。在宣布未见大幅增长后，零售巨头沃尔玛的股价创6年来的最低水平。

美国消费者支出占了美国经济活动的3/4，一些经济学家说在明年某一点上，美国经济不可避免会停止增长，这将会是2001年美国经济温和衰退以来的第一次。“现在，问题是经济会变得多糟，”美林的北美首席经济学家戴维·罗森伯格如是说，“这个问题很重大。”

——Colin Barr

资料来源：CNNMoney.com，November 26，2007. ©Cable News Network LP，A Time Warner Company. All rights reserved.

注：消费者支出占了总需求的2/3，如果消费者支出变慢，总需求曲线将向左移动。



为了预测消费者行为的这些变化，“经济医生”经常给消费者把脉。密歇根大学和调查机构Conference Board每月抽样调查美国家庭的感受。他们询问消费者对他们的工作和收入的自信程度，以及他们对经济的未来有多乐观。他们对这些问题的反应将被合并进消费者信心指数，该指数每月公布。如果信心上升，消费者很可能会保持支出；当消费者信心下降时，例如在2007年10月（见后文新闻摘要），“经济医生”担心总需求曲线或许会向后移动。
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消费者指数的下降引发假日前的担忧

纽约——根据周二发布的最新报告，美国消费者信心指数在10月份连续第3个月下跌，商业环境的进一步恶化拖累了消费者信心。

同时，8月份全国范围内房价连续第8个月下跌，使得未来经济好转的希望渺茫……

私人调查机构Conference Board说10月份的消费者信心指数是95.6，比9月份的99.5和8月份的105.6略有下降……

预期下月收入增加的比重从9月份的20.0％降至10月份的19.6％。

Conference Board的调查基于5000个家庭的邮件调查。

——Deborah Lynn Blumberg

资料来源：The Wall Street Journal，October 31，2007； Page A2，Copyright 2007 by Dow Jones ＆ Company，Inc. Reproduced with permission of Dow Jones ＆ Company，Inc. in the format Textbook via Copyright Clearance Center.

注：对工作和收入的期望值影响当期的消费决策。期望值下降一般将导致支出比率下降。



投资

总需求的第二个要素——投资——同样是容易改变的行为。投资（investment）是指企业在新工厂和设备上的支出。当企业决定建新工厂或更新旧工厂时，所引发的支出将增加总需求。当农民替换旧拖拉机时，他们的购买也增加商品和服务的总支出。

企业存货的变化也被看作投资。零售商店的货架上摆满了从其他厂商那儿买来的商品。电子商务厂商也依赖那些囤积商品待售的人。尽管他们希望以后再售出这些商品，但是存货的累积反映出对商品和服务的需求。如果企业决定减少存货，那么存货的投资支出将为负值。大萧条时期，不仅存货投资支出是负的，连厂房和设备上的支出也是直线下降的。结果，企业总投资在1929～1933年期间下降了70％。投资支出的下降破坏了总需求，同时还损失了数百万个工作岗位。

政府支出

政府支出是总需求的第三个来源。联邦政府现在每年大约支出3万亿美元，州政府和地方政府合起来的支出则更多。然而，并不是所有这些支出都将成为总需求的一部分。总需求指花费在商品和服务上的支出。但是政府支出的很大一部分是用于收入转移——为没有提供服务的人支付报酬。例如，美国每年要寄出将近6000亿美元的社会保险支票。这项支出不能算作对商品和服务的需求。只有当社会保险的接收者将这些转移收入花费在商品和服务上时，这项支出才成为总需求的一部分。

政府预算中只有用于商品和服务上的支出才是总需求的构成部分。总需求包括联邦、州和地方政府花费在公路、学校、治安、国防上的支出，以及其他公共部门提供的其他所有商品和服务。这些支出现在几乎占总需求的1/5。

净出口

总需求的第四个构成要素是净出口（net exports），它等于出口与进口的差额。外国人对于美国制造的产品的需求表现为美国的出口。同时，美国人也将收入的一部分花费在从其他国家进口的商品上。出口与进口的差额代表国内产出的净需求。

美国的净出口是负值。这就意味着美国人从国外购买的商品多于外国人购买的美国商品。因此贸易产生的净效应是减少国内总需求。这就说明了为什么图12.1中净出口的数值是负的。

净出口的变化也受到突然变化的影响。外国经济的强烈增长会刺激对美国出口的需求；另一方面，石油价格的飙升将增加美国进口的价值。净出口的这些变化将导致总需求曲线的移动。

均衡

总需求的四个构成要素共同决定了总需求曲线的形状和位置以及总需求曲线的潜在移动。注意，总需求不是一个单纯的数字，而是计划购买的一览表。市场参与者期望购买的产出数量部分地取决于价格水平。

假设现行价格水平是P1，如图12.2所示，曲线AS代表总供给。产出水平QF代表充分就业。我们想知道的是，总需求是否能够保证价格稳定性和充分就业的双重要求。只有当总需求曲线与总供给曲线相交于a点时，才能实现上述令人满意的均衡（equilibrium）。AD*曲线实现了这个目标。
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图12.2　期望均衡
财政政策的目标是实现价格稳定和充分就业，期望均衡如a点所示。此均衡仅发生在总需求等于AD*时。较少的需求（例如AD1）将导致失业；较多的需求（例如AD2）将导致通货膨胀。


需求不足　然而，总需求可能达不到理想值。记住：总需求包括四种不同类型的支出，即

AD = C + I + G +（X-IM）

但是我们没有明显的理由来说明，在图12.2中，为什么总需求这四个不同的构成要素在价格水平P1下正好会产生QF量的产出。实际上，正如曲线AD1所示，这些构成要素可能会产生较少的支出。在这种情况下，总需求不足，这使得部分潜在产出在均衡点b处未能售出。

需求过剩　曲线AD2表明总需求过剩的情况。市场参与者的总支出超过了经济在充分就业情况下的产出。随之而来的对可获得的商品和服务的抢购，促使价格水平上扬到P2。这一通货膨胀的均衡点是曲线AS与AD2的交点c。


财政政策的本质

显然，我们只有达到合适的总需求数量（图12.2中的曲线AD*），才能实现宏观经济目标。但是这样幸运的几率有多大呢？凯恩斯认为微乎其微。事实上，凯恩斯指出，使C + I + G + （X-IM）刚好等于令人满意的总需求量可谓是奇迹。消费者、投资者和外国人各自做出支出决策。这些独立的决策如何才能恰好导致既保证充分就业，又保证价格稳定的足够需求呢？总需求水平不符合上述要求的可能性很大。在这些情况下，政府支出就必须充当安全阀：依据需要来扩大或缩小总需求。政府支出和税收所具有的调节总需求的作用是财政政策的关键。图12.3中我们将财政政策纳入了宏观模型的基本框架。在此图中，我们将财政政策视为调节宏观经济运行的政策杠杆。
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图12.3　财政政策
财政政策是指利用政府税收和支出的力量来改变宏观结果。财政政策主要通过改变总需求曲线起作用。


财政刺激

假设总需求不能满足我们的目标，并且失业率也很高。图12.4展示了上述假设情况，并增加了一些数据。在目前的价格水平下，当需求为6万亿美元的产出（如图中QF所示）时，就实现了充分就业的目标。但是目前需求仅仅为5.6万亿美元的产出（Q1）。因此在目前的价格水平（P1）下，经济的生产能力（QF）和人们愿意购买的产出数量（Q1）间产生了缺口。图12.4中，GDP缺口（GDP gap）总计4000亿美元。如果不采取任何补救措施，价值4000亿美元的生产能力就被闲置了，而数以百万计的工人将会失业。
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图12.4　需求不足
总需求曲线AD1在现行价格水平（P1）下仅产生了5.6万亿美元的最终销售额。这无法达到充分就业（QF）的目标，只有当产出达到6万亿美元时才能实现充分就业。财政政策的目标是通过使AD曲线向右移动直至经过a点，从而填补GDP缺口。


此时我们的目标是通过使总需求曲线向右移动来消除GDP缺口。在这种情况下，我们每年就必须增加4000亿美元的支出来弥补GDP缺口。财政政策如何才能实现上述变化呢？

更多的政府支出

解决需求不足的最简单的方法就是增加政府支出。如果政府增加对坦克、公路、学校和其他商品的购买，增加的支出将直接导致总需求的增加。这会使总需求曲线向右移动，使我们更接近充分就业的目标。因此增加政府支出是财政刺激（fiscal stimulus）的一种形式。

乘数效应　联邦政府没有必要填补期望支出与当前支出间的全部缺口。事实上，如果政府支出确实增加了4000亿美元，总需求将移至图12.4中的a点右侧。如果是那样的话，我们就从总需求不足的情况（AD1）快速地移动到了总需求过剩的情况。

谜底就在于收入的循环流动性。依照收入的循环流动性，支出的增加将导致收入的增加。政府增加支出使市场参与者产生了额外的收入。得到这些收入的人们又会将其花掉。因此每一美元被重复花费了好几次。结果，政府支出的每一美元都对总需求产生了乘数式的影响。

假设，政府决定每年在巡航导弹舰队上多花费1000亿美元。这新增的1000亿美元的国防支出将直接引起总需求的增加。但这仅仅是开始。巡航导弹制造者将得到大笔收入。更丰厚的薪水、奖金和利润使他们能够增加个人支出。

空间技术人员将如何支配这些收入呢？他们只有两个选择：所有收入不是被花掉就是被储蓄起来。因此，收入中的每一美元不是归于消费支出，就是归于储蓄（saving）。从宏观经济的角度来说，空间技术人员惟一要做的重要决策就是，将多少比例的收入用于支出、多少比例的收入用于储蓄（即不支出）。任何额外的消费支出都会直接引起总需求的增加。收入中用于储蓄（不支出）的部分则被放置在床垫下面或者银行及其他金融机构中。

假设空间技术人员决定将额外收入的75％用于消费，并将其余的部分（25％）用于储蓄。我们将这些比例分别称为边际消费倾向和边际储蓄倾向。边际消费倾向（marginal propensity to consume，MPC）是指额外收入中用于消费的部分。边际储蓄倾向（marginal propensity to save，MPS）是指额外收入中用于储蓄的部分。

图12.5阐述了消费决策与储蓄决策是如何结合在一起的。本例中我们假设MPC等于0.75。因此，任何额外的一美元中都将有75美分用于消费。根据定义，余下的25美分则用于储蓄。MPC与MPS告诉我们当空间技术人员的收入增加时，他们会有怎样的消费行为。
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图12.5　MPC与MPS
边际消费倾向（MPC）告诉我们额外的一美元收入中将有多少用于消费。余下的部分将用于储蓄。MPC与MPS有助于我们预测消费者行为。


根据上述消费模式，空间技术人员将按照下面的方式使用额外的1000亿美元：
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因此全部新收入不是用于消费（750亿美元），就是用于储蓄（250亿美元）。

根据我们的计算，空间技术人员的消费支出增加了750亿美元。新增加的这750亿美元直接增加了总需求。因此总需求被增加了两次：第一次是政府在导弹上的支出（1000亿美元），第二次是空间技术人员的额外消费支出（750亿美元）。因此，由于国防支出的增加，总需求增加了1750亿美元。对总需求的财政刺激不仅包括最初的政府支出增加，而且包括所有由政府支出引发的消费支出。总需求扩张已达到1750亿美元。

政府新增支出的刺激并没有在空间技术人员这里结束。收入的循环流动是一个持续的过程。被空间技术人员花费掉的钱又变成了其他工人的收入。随着这些工人收入的增加，我们预期他们的支出也将随之增加。换句话说，收入在循环流动的过程中被重复花费。图12.6说明了这种乘数过程。
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图12.6　循环流动
在收入的循环流动中，货币被重复花费了若干次。作为乘数过程的结果，总需求的增加比最初政府支出的增加多得多。


消费循环　表12.1描述了乘数过程的细节。假设空间技术人员将750亿美元用于新船的消费。这样就增加了船舶制造者的收入，从而使他们也增加他们的支出。
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表12.1　乘数过程的运转
购买力在循环流动中被传递。循环流动中注入的新支出所引起的总支出的累积变化，取决于MPC和所发生的消费循环的数目。用比例1/（1-MPC）来描述乘数效应的限度。本例中MPC=0.75，因此乘数等于4。也就是说，作为G每年增加1000亿美元的结果，最后总支出每年将增加4000亿美元。


假设船舶制造者的边际消费倾向也是0.75。他们将把新收入（750亿美元）中的75％用于消费，使消费需求又增加了562.5亿美元。

注意，在表12.1中当乘数过程继续时，累积消费的变化情况。当船舶制造者将收入消费在啤酒上时，引起了消费的累积增加：
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消费与收入循环流动的结果，使最初政府支出的影响翻了一倍多。

表12.1遵循乘数过程得出了符合逻辑的结果。沿着连续的每一个循环，所包含的新收入和消费量的增加越来越少。最后，变化小到难以察觉的程度。但是，到那时消费的累积变化将非常巨大。消费的累积变化是4000亿美元：最初政府支出的1000亿美元和乘数效应所导致的3000亿美元的额外消费。因此，由政府支出的增加所引发的需求扩张是最初政府支出的倍数。

乘数公式　为了计算消费的累积变化，我们无需考察乘数过程的每个循环，而是有一条捷径。我们用一个数字来概括乘数过程的全部循环，我们称这个数字为乘数。乘数（multiplier）告诉我们最初的支出刺激将导致总支出变化多少。乘数计算如下：
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在我们的例子中，MPC = 0.75，乘数等于：
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利用此乘数我们就可以确定表12.1中的结论：
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乘数对于总需求的影响如图12.7所示。曲线AD1代表导致了最初失业问题（图12.4）的总需求不足。当政府增加国防支出时，总需求曲线向右移动1000亿美元到达AD2。国防支出的增加又引发了消费的扩张，使总需求曲线继续向右移动到AD3。政府支出的增加（1000亿美元）和引发的消费（3000亿美元）足以恢复充分就业。
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图12.7　乘数效应
政府支出增加1000亿美元使总需求曲线向右移动了同样多的数量（也就是从AD1到AD2）。乘数效应所引致的额外消费再一次推进了总需求。本例中0.75的MPC导致了3000亿美元的额外消费。


乘数的作用是强有力的。财政扩张的每一美元都对总需求产生乘数的影响。这就使得财政政策更加宽松，但是也增加了财政政策的风险性，因为它可以放大所有宏观干预上的错误。

减　税

尽管政府支出能够推进经济实现充分就业的潜力，但是增加G并不是惟一的途径。产出和就业水平从Q1到QF的扩张除了来源于G外，也可以通过C或I的变化来实现。还可以来源于国外，这要通过增加对出口的需求来实现。换句话说，任何大的花销都是有帮助的。当然，我们在图12.7中起初位于Q1而非QF的原因，正是由于消费者和投资者不愿支出那部分可以实现充分就业的财富。

政府或许可以通过减税来刺激更多消费者和企业消费。减税直接增加了私人部门的可支配收入（disposable income）。人们手中的收入一旦增加了，就很可能将它们用于消费。当他们确实消费了这些收入时，总需求就会升高。这正是2003年发生的情形：儿童税收抵免的增加将额外的140亿美元交到了消费者手上。消费者将如何处置这额外的可支配收入？如同新闻摘要，他们会很快地花掉其中的大部分。增加的消费者支出使总需求曲线向右移动。
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零售商看儿童税收抵免账户的效果

零售商销售突然猛增，部分原因是父母拿儿童税收抵免账户付账。

今天国税局寄出了第三次，也是最后一轮的退税支票。零售业市场的1800亿美元——处于返校期的销售高峰——渴望得到140亿儿童税收抵免账户中更大的份额。

国税局说大约2400万家庭将获得平均583美元的退税，这是去年5月将3500亿美元的税收一揽子计划写入法律的结果。随着零售支出的上升，这些美元有助于振兴零售业，同时预示着一种强大的假日购物季节，这是零售商最关键的时期。

“把少量的钱放进人们的腰包，我们就会去花。我们是美国人。”泰德·谢泼德如是说。泰德是一家统计一般商品、服装和家具销售公司ShopperTrak的总裁。该公司称上周零售额比上上周猛增14％。

——Theresa Howard

资料来源：USA Today，August 8，2003. Reprinted with permission.

注：减税增加了可支配收入，推动了消费者消费，这导致总需求曲线向右移动。



税收与消费　降低个人所得税能使AD曲线移动多少，取决于边际消费倾向的大小。如果消费者将减税的部分完全储存起来而不是用于消费，那么AD曲线将不会移动。但是零MPC是一个不可能发生的概念。当人们的可支配收入增加时，一定会增加消费。只要MPC大于零，减税就会刺激更多的消费支出。

我们再一次假定MPC等于0.75。如果减税1000亿美元，则随之而来的消费扩张总计为：
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因此，减税增加了可支配收入，从而刺激消费支出。

减税引起了最初的消费扩张，从而使乘数过程开始运转。乘数过程一旦开始，就会一发不可收拾。新的消费支出创造了生产者和工人的额外收入，他们会用这些额外收入来增加自己的消费。这驱使我们沿着表12.1中早已描述的乘数路线走下去。总支出的累积变化将为：

支出的累积变化 = 乘数 × 最初的消费变化

在本例中，这种累积变化为：
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这里我们再次发现，乘数扩大了减税对总需求的影响。总需求累积增长的数额是最初减税数额的倍数。因此乘数使增加政府支出和减税均成为非常有力的政策杠杆。

税收与投资　减税也可以成为增加投资支出的有效机制。投资决策通常受到对未来利润、特别是税后利润的预期的指引。如果降低企业税能够提高税后利润，那么它将刺激额外的投资。一旦这些增加的投资支出进入循环流动的过程，就会使总支出产生与增加消费支出一样的乘数效应。因此，降低消费者或投资者的税收为刺激总消费提供了增加政府支出以外的另一种机制。

为刺激C和I而设计的减税措施早已被频繁地使用。1963年，约翰·肯尼迪总统宣布了刺激经济的减税意图，并利用了当时普通美国家庭的边际消费倾向非常高这一事实。他的继任者林登·约翰逊赞成肯尼迪的推理。约翰逊同意“将重点从扩大联邦政府支出转移到鼓励私人消费者需求和企业的投资上”。他进一步削减了110亿美元的个人和企业所得税。

历史上最大规模的减税措施之一是由罗纳德·里根于1981年实施的。里根政府说服国会3年内将个人所得税降低2500亿美元，并将企业所得税降低700亿美元。随之而来的可支配收入的增加刺激了消费支出，并将经济推出了1981～1982年的衰退。

乔治·布什总统2001年提出了更大规模的减税计划。他竭力推行一项为期10年、价值1.6万亿美元的减税计划。这项减税计划的主要理由之一是美国经济在2001年的疲软状况。布什强调，减税不但会增加可支配收入，而且还将增加对未来收入的预期。国会最终同意了这项为期10年、价值1.35万亿美元的减税计划。美国经济持续疲软推动了2002年和2003年的进一步减税。正如随后的新闻摘要，2003年的减税是为提高消费者和企业支出而设计的。
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减税能促进增长

消费者支出获得较快提升

华盛顿——周四由布什总统通过的价值3500亿美元的税收一揽子计划将略微提高今年的经济增长。……

Faucher公司预测该项税收法案将促进经济增长，预计今年将提高0.25％，2004年将提高0.5％。

从短期来看，规定了对一些已婚夫妇大幅减税以及减少个人所得税的法案对于今年消费者支出是有帮助的，而不是2004年或者更晚。……

RBS格林威治资本的史蒂文·斯坦利说该税收计划会解决经济面临的一个大问题：缺乏商业投资。该法案将使小企业在新设备上花费10万美元，同时使一些大公司的设备折旧速度更快。“这并不一定意味着他们会在下一个或者两个月投资，但是在接下来的一年左右时间里，它将有助于投资。” 斯坦利如此说。

——Sue Kirchhoff

资料来源：USA Today，May 23，2003. Reprinted with permission.

注：减税可以用来增加消费者和企业的支出，增加的C和I使总需求曲线向右移动。



对通货膨胀的担忧

1992年克林顿竞选总统时，采用了与凯恩斯主义同样的观点。鉴于经济始终大大落后于最大可能产出（QF），他提倡更大程度的财政刺激。但是当选之后，克林顿总统就改变了他对财政刺激的态度。克林顿没有履行他对中产阶层实施减税的诺言，恰恰相反，他决定增加税收。这项政策的突然转变部分是由于认识到了乘数效应的强大力量。当克林顿当选总统时，经济已经开始扩张，并且乘数效应也已开始显现。随着每一个连续消费循环的发展，经济将越来越接近充分就业的目标。任何新的财政扩张措施都将加速这种运转。结果，经济有可能由于扩张过快而超越充分就业的目标。

同样的威胁出现在2005年。这一年大多数时间布什总统为延续前几年的减税辛苦游说。但是经济迅速接近充分就业，早期减税的乘数效应仍然在运转。之后飓风卡特里娜和丽塔迫使联邦政府在飓风救济上支出700亿美元，这为总需求的火焰增添了燃料。来自财政扩张的任何压力将很容易导致价格的上涨。此种风险如图12.2所示。只要总供给曲线是向上倾斜的，任何总需求的增加都将导致价格和产出的增加。注意图12.2中价格水平是如何随着总需求由AD1到AD*的增加而增加的。如果总需求进一步扩张到AD2，价格水平就会猛增。这就说明由总需求增加而引起的通货膨胀的程度，取决于总供给曲线的倾斜程度。只有当AS曲线水平时才不会存在如此多的通货膨胀的风险。凯恩斯认为，这可能就是大萧条时期的情形。由于存在如此多的剩余生产能力，企业在现行价格水平下愿意并且能够——确实是渴望——提供更多的产出。相比之下，2005年通货膨胀的风险更高。


财政紧缩

通货膨胀的威胁说明财政紧缩（fiscal restraint）有时或许可以成为适当的政策策略。如果过量总需求导致价格上升，财政政策的目标就将转变为降低总需求，而不是进一步刺激总需求（参见图12.8）。
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图12.8　财政紧缩
财政紧缩被用来减小通货膨胀压力。此策略是通过降低预算或增加税收来使总需求曲线向左移动的。


联邦政府紧缩总需求的可行性方法依然是从预算的两个方面出发。区别在于此处我们反向使用这些预算工具。现在我们需要减少政府支出或增加税收。

缩减预算

减少政府支出直接降低了总需求。正如增加支出的情况一样，减少支出的影响也被乘数效应扩大了。

乘数循环　假设政府削减了1000亿美元的军费支出。这将迫使许多空间技术人员失业。上千名工人的薪水减少，甚至可能完全失去经济来源。这些工人不得不被迫降低自身消费。因此总需求面临两次打击：首先是政府支出的减少，其次是它所引致的消费支出的降低。在这两个方向上，乘数过程都在运转。

边际消费倾向再一次揭示了乘数过程的强大。如果MPC等于0.75，那么当政府削减了空间技术人员1000亿美元的收入时，这些工人的消费将下降750亿美元。（其余那部分收入损失将体现为储蓄额的减少。）

这些听起来应该非常熟悉。正如我们在表12.1中所详细阐述的，政府支出减少1000亿美元最终将导致消费支出减少3000亿美元。因此支出一共降低了4000亿美元。如同镜像一般，政府支出的减少对总需求产生了乘数效应。对总需求的总影响等于：

支出的累积减少 = 乘数 × 最初的预算降低

增　税

增税也可以使总需求曲线向左移动。增税产生的直接影响是可支配收入的减少。人们为了支付更高的税收，必须降低消费和减少储蓄。消费的减少又导致了总需求的减少。当消费者勒紧裤腰带的同时，又引发了乘数进程，从而导致了总需求曲线更大幅度的移动。

1982年人们非常担忧：1981年的减税力度过大而面临通货膨胀的压力。为了减轻通货膨胀压力，国会撤销了一些早期的减税措施，特别是为了刺激投资支出而设计的减税措施。1982年税收公平与财政责任法的净效应是在1983～1985年间增税约900亿美元。这两项法案使总需求曲线向左移动，从而减轻了通货膨胀的压力（参见图12.8）。

1993年的克林顿增税计划也紧缩了总需求。最初的增加税收和减少支出的财政紧缩总计约400亿美元。这项计划成功地降低了经济增长率，并且有效控制了通货膨胀。但是，增加税收对于克林顿总统的受欢迎程度丝毫没有好处。1994年11月共和党选举胜利后，克林顿总统再次决定减税。2004年当通货膨胀压力再次增加时，布什总统决定不再以预算紧缩的政治主张冒险，让货币政策（第14章）来处理这件事。

财政方针

财政政策的基本规则非常简单，我们用一张表就可以概括。政策目标是使总需求与充分就业的经济潜能相一致。财政策略是通过移动总需求曲线来实现此目标的。工具是：（1）政府支出的变化；（2）税率的变化。表12.2概括了约翰·梅纳德·凯恩斯开发的这些工具的使用方针。
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表12.2　财政政策方针
凯恩斯对于总需求的强调归结为财政政策的简单方针：减少总需求以对抗通货膨胀；增加总需求以对抗失业。政府支出和税收的变化是移动AD的工具。
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不平衡的预算

财政政策的主要杠杆是联邦政府预算。如前所述，无论是联邦政府税收还是支出的变化，都是移动总需求曲线的机制。但是这一机制的使用却带来一个麻烦的问题：利用预算来操纵总需求意味着预算经常处于不平衡的状态。例如在衰退时期，政府有充分的理由在减税的同时增加支出。但是减少税收收入的同时增加支出将导致联邦政府的预算失衡。

预算赤字　只要政府支出超过税收收入，就会产生预算赤字（budget deficit）。当支出超过收入时，用支出与收入的差额来衡量赤字：

预算赤字 = 政府支出 > 税收收入

2007年联邦预算赤字高达1610亿美元。为了支付这些赤字，政府必须直接从私人部门或银行部门借款。从1970到1997年，联邦预算年年亏空（赤字）。正如图12.9所示，20世纪80年代和90年代早期的赤字异常巨大；1992年更是接近了3000亿美元，达到顶峰。这些巨大的赤字导致了周期性的政治危机。联邦政府有好几次不得不关闭几天，而与此同时共和党与民主党正在国会为了如何削减赤字而争论。甚至大部分公民支持增加一个强制国会每年平衡预算的宪法修正案。
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图12.9　预算收支不平衡
从1970～1997年，联邦政府预算年年赤字。20世纪80年代早期，联邦政府预算增长惊人。90年代初由于经济衰退和政府计划的持续扩张，赤字进一步扩大。
从1998～2002年，由于GDP的迅猛增长和联邦政府支出的减少，预算处于盈余。经济放缓、减税以及国防支出的大幅度增加又使预算回到赤字。
资料来源：Congressional Budget Office.


预算盈余　当美国国会就修正案争论不休时，赤字开始收缩。美国经济破纪录的扩张和20世纪90年代末股票市场的繁荣增加了税收。1997年的平衡预算法也减缓了政府支出的增长。税收收入的增长和政府支出的减少，共同削减了赤字。

到1998年赤字彻底消失，并出现了预算盈余（budget surplus）。30年来，税收收入首次超过政府支出：

预算盈余 = 政府支出＜税收收入

盈余开始很小，但是随着经济的持续扩张而迅速增大。2000年，国会预算办公室计划了一项为期10年总额超过4.5万亿美元的预算盈余。

联邦预算从赤字到盈余的转变也改变了政治争论。20世纪80年代和90年代的主要争论是围绕如何减少赤字。1998～2000年，争论变成了如何利用盈余。实际上，这项议题确实成为2000年总统竞选的核心。乔治·布什希望利用盈余中的大部分来实施减税计划。相比之下，阿尔·戈尔则希望在国内规划上增加联邦政府支出。

在大选获胜之后，布什总统开始减税。结果证明财政扩张是适时的。2001年3月，美国经济开始进入衰退。2001年9月恐怖分子袭击纽约和华盛顿，这导致美国的总供给曲线和总需求曲线双双向左移动，威胁到美国经济的健康。因此布什总统推动国会通过的减税被证明是对宏观经济弊病蔓延的及时的解毒剂。然而，减税和衰退的联合不仅消除了预算盈余，并且将其转变成巨大的赤字（再看图12.9）。持续的减税、国防支出的增加以及伊拉克战争使预算保持在赤字状态。

反周期政策　对于约翰·梅纳德·凯恩斯来说，2001～2002年政府财政的好转是完全正常的。依照凯恩斯的观点，预算赤字或预算盈余的希求取决于经济的健康状况。如果经济状况不佳，适宜采取增加政府支出或减税的措施；另一方面，如果经济飞速发展，则需要采取一定的财政紧缩措施（减少政府支出、增税）。因此凯恩斯将首先考察经济的发展情况，然后指出是采取财政紧缩还是财政扩张措施。因为经济状况良好，所以他甚至有可能不做出任何指示。依凯恩斯的观点，当宏观经济条件需要出现财政赤字或盈余时，预算收支不平衡是合乎时宜的。只有当总需求与充分就业的均衡相一致时，预算收支平衡才是恰当的。


总结提要


	凯恩斯对于宏观不稳定性的解释要求政府进行干预：使总需求曲线移动到期望产出率的水平。政府可以通过平衡总支出与经济的充分就业潜能来实现总需求曲线的移动。　LO2

	为了增加总需求，政府既可以通过增加自身支出，也可以通过减税来实现。为了减少总需求，政府也可以通过减少自身支出或增税来实现。　LO4

	政府支出或税收的任何变化都将对总需求产生乘数效应的影响。额外影响来自于可支配收入变化所导致的消费变化。　LO3

	边际消费倾向描述了可支配收入的变化如何影响消费支出。MPC是新增的每一美元中用于消费的部分（也就是说，没有用于储蓄的部分）。　LO3

	乘数的大小取决于边际消费倾向。MPC越高，乘数越大，因为乘数=1/（1-MPC）。　LO3

	财政刺激带有通货膨胀的风险。AS曲线越向上倾斜，通货膨胀的风险就越大。　LO4

	预算收支平衡只有在它所产生的总需求与充分就业和价格稳定的目标相一致时，才是适当的。否则，预算收支不平衡（赤字或盈余）就是适当的。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

财政政策

总需求

消　费

投　资

净出口

（宏观）均衡

GDP缺口

财政刺激

储　蓄

边际消费倾向（MPC）

边际储蓄倾向（MPS）

乘　数

可支配收入

财政紧缩

预算赤字

预算盈余


问题讨论


	新闻摘要“衰退来了”（参见此处）中，哪些因素会减少消费者支出？它们如何影响支出？　LO2

	你会花费多长时间来消费你的收入？你所支出的这些美元出现了什么情况？　LO3

	你的MPC是多少？接受社会救济的人和百万富翁会有相同的MPC吗？什么决定个人的MPC？　LO3

	人们如何处理收入中用于储蓄的部分？　LO3

	乘数过程历时多久？一年中大概会发生多少次循环？这些循环如何改变财政政策的影响？　LO3

	财政政策的制定者确实需要了解MPC和乘数的大小吗？如果没有这些信息，他们的进展仍会顺利吗？　LO3

	要是财政政策的方针（表12.2）如此简单，为什么经济总是遭受失业或通货膨胀的折磨呢？　LO2

	我们真的需要一项要求联邦政府平衡预算（不会产生赤字）的宪法修正案吗？请解释。　LO5

	2003年第二季度，国防支出猛增44％，接近300亿美元。这将如何影响GDP？哪一个非国防工业最有可能受到影响？　LO4




习题


	如果边际储蓄倾向等于0.10，乘数等于多少？如果边际储蓄倾向等于0.20，乘数如何变化？　LO3

	如果MPC等于0.8，图12.6中第5步将发生多少支出？在消费支出增加2600亿美元之前，支出循环了多少圈？　LO3

	（a）表12.1所描述的乘数过程是基于MPC等于0.75的假设。现在假设MPC等于0.50，重新计算前5个循环。　LO3
（b）现在乘数变为多少？
（c）当MPC等于（1）0.80和（2）0.95时，乘数等于多少？

	假设政府增加300亿美元教育支出。此项增加将导致多少额外的消费？　LO4

	如果MPC等于0.8，2003年儿童税收抵免增加将使总需求曲线移动多少？（参见此处）　LO4

	如果减税1万亿美元，并且MPC等于0.95，总支出在以下情况下将增加多少？　LO3



（a）第1年，经历了两个支出循环；

（b）历时5年，每年经历两个支出循环；

（c）无限时期内。


	在2003年布什减税的前两年里，11万亿的经济会增长多少？（参见此处）　LO3，LO4




网络活动


	登陆http://www.conference-board.org/economics/indicators.cfm。



（a）在过去6个月，消费者信心如何变化？消费者信心很可能影响总需求的哪部分？

（b）总需求的这种变化有可能影响什么？请在图表中画出。


	登陆http://www.cbo.gov/hudget/budproj.shtml，点击“预算和经济前景：最新情况”。



（a）查找从1966～2017年联邦赤字或者盈余的历史数据，找到美国盈余的时期，是否对应着通货膨胀时期？

（b）当前预算计划是赤字还是盈余？在不久的将来呢？这对总需求有什么影响？这时候适合作为当前宏观经济的指示器吗？

[image: ]生活中的经济学

你有多少信心

你经常听到关于国债、企业收入和失业水平的媒体报道，但是你有没有停下来想想这些报道如何影响你的信心？不是你的头发看起来有多好看，也不是你的衣服是不是最流行的样式，而是作为一个消费者，你有多少信心？

消费者对国家经济的信心，在决定消费者支出上有着显著作用。如果股票市场价格下跌，你周围的人都下岗，作为消费者，你的信心很可能受到消极影响。事实上你也许担心衰退即将到来。如果你认为经济衰退即将到来，并且你有可能失去工作，那么你将如何行事？你可能会减少支出。如果对经济衰退的担忧足够深、足够广，并且有相当多的人减少他们的支出，那么整个经济会如何？支出的减少也许能引起衰退。

多么现实的预言！如果消费者行事犹如他们对经济有信心，并且像往常一样花钱，经济或许可以暂时存活。然而如果消费者认为“尽头”即将到来，他们可能会加速他的最害怕的经济衰退。私人调查机构Conference Board计算“消费者信心指数”，即估计我们的态度和购买计划（www.conference-board.org）。


第13章　货币与银行

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　“货币”的特征是什么。

2　“货币供给”中包括什么。

3　一家银行如何创造货币。

4　货币乘数如何起作用。

5　货币供给为何重要。
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古希腊剧作家索福克勒斯（Sophocles）对金钱的角色有着强烈的看法。在他看来，“金钱是世界的万恶之首。正是金钱洗劫城邦，驱使人们背井离乡；歪曲和诱惑天赋才智，孕育了欺骗的恶习。”

即便在现代，人们仍然可能受到金钱的诱惑，使生活陷入永无止境的追逐之中。然而，如果没有金钱（货币），我们无法想象经济将如何运行。金钱不仅影响着道德与理想，还影响着经济运行的方式。

本章与下一章将探讨货币在当今经济中所扮演的角色。我们从一个非常简单的问题开始：


	什么是货币？



正如我们将要看到的，货币并不完全是你所想象的那样。一旦我们确立了货币的特性，我们继续探讨下一个问题：


	货币从何而来？

	银行在宏观经济中所扮演的角色是什么？



在下一章中，我们将着眼于联邦储备系统如何控制货币供给，从而影响宏观经济结果。进而，我们将得到基本宏观模型中的第二个政策杠杆。


货币的应用

为了认识货币对现代经济的重要意义，我们暂且设想不存在货币这样的东西。你怎样获得早餐呢？如果早餐你想吃鸡蛋，你将不得不亲自养鸡或者向农场主布朗求助。但是你如何支付布朗的这些鸡蛋呢？没有货币，你只能为他提供对其有用的商品或服务。换句话说，你将不得不参与原始的物物交换（barter）——直接用一种商品交换另一种商品。只有当布朗恰好想得到你所提供的特定商品或服务，并且你们能够对交换条件达成一致时，你才能得到那些鸡蛋。

货币的应用大大简化了市场交易的过程。在超市用货币购买鸡蛋比到乡村与农民用实物交换要简单得多。然而，我们在市场交易中使用货币的能力却是以食品商愿意接受货币作为交换媒介为前提的。食品商出售鸡蛋换取货币，仅仅是因为他可以使用这些货币支付雇工的工资以及购买自己需要的商品。他也可以用货币交换商品和服务。因此，货币在便利具有市场经济特征的一系列交易过程中扮演了核心的角色。

货币还有其他一些优越的特征。食品商得到你用来交换一箱鸡蛋的货币，不必立即花掉这些收入。他可以持有这些货币几天或者几个月，却不用担心它们会损坏变质。因此货币也是重要的价值贮藏手段，也就是将当期收入转变为未来购买力的机制。此外，货币常用的功能是作为价值尺度来比较不同商品的市场价值。如果在超市里鸡蛋比洋葱贵，那么一打鸡蛋就比一打洋葱更有价值。

接下来我们可以确定货币的几个核心特征。具体来说，任何具备了以下所有用途的物品都可以充当货币：


	交易媒介：用来支付商品和服务。

	价值贮藏：能够为了未来购买而保存。

	价值尺度：作为衡量商品和服务价格的尺度。



货币最大的优点在于它简化了市场交易，从而允许生产的专业化。事实上，有效率的劳动力分工需要这样一个体系：人们可以用自己生产的商品去交换他们需要的其他商品。货币使这样的交易体系成为现实。

货币的种类

尽管没有货币市场不能运行，但是没有美元市场仍然可以运行。美元只是货币的一种，在美国殖民时代的早期尚未出现。那时许多交易是通过西班牙和葡萄牙金币进行的。后来，人们还使用印第安人的贝壳串珠、烟草、谷物、鱼和毛皮作为交易的媒介。在整个殖民地，火药和子弹频繁地应用于小型交易中。这些货币的形式虽然不如美元便利，但也起到了货币的作用。只要它们被用作交易媒介、价值贮藏和价值尺度，就完全可以被视为货币。

为了给内战供给经费，美国联邦政府于1861年发放了第一批纸币，由价值1000万美元的美钞组成。南部联盟为了给自己提供经费也发放了纸币。但是当南部沦陷后，人们不再使用联盟货币交换商品和服务，联盟纸币变得一文不值。

在20世纪80年代初的波兰，人们拒绝使用兹罗提（zlory）作为货币形式。波兰人宁愿使用香烟和伏特加酒作为交易媒介和价值贮藏手段。波兰货币（兹罗提）发放过多以至于其价值令人怀疑。20世纪90年代，同样的问题也破坏了俄国卢布的价值。俄国的消费者宁愿持有和使用美元，只有很少的人愿意接受卢布支付商品和服务。香烟、伏特加甚至土豆都是比俄国卢布更好的货币形式。注意在下面的新闻摘要中，1997年电影票是如何以鸡蛋而非现金标价，工人们又是如何以商品而非卢布进行支付的。



[image: ]新闻摘要　物物交换

商品取代卢布，成为俄罗斯交易的主要交换媒介

获得实物工资的工人们为了生存必须进行交易：玻璃制品、鞋子和胸罩成为新的货币形式

俄罗斯GUS-KHRUSTALNY消息——抚恤金领取者瓦伦蒂娜·诺维科瓦在凛冽的寒风中裹紧大衣，在这座制作玻璃水晶的古老城镇外一个人迹罕至的十字路口期盼地守望着。香槟色的长笛整齐地塞在纸箱里，堆放在临时的桦木桌子上。……

这些在路边出售的玻璃和水晶制品是当地经济的命脉。工人们得到的收入是玻璃，社会福利也是玻璃，他们又不得不卖掉这些玻璃制品来维持生计。玻璃制品已经成为一种替代性货币。

工人和他们的玻璃厂是物物交换、贸易和债务这个巨大交易网的一部分——全部使用卢布的代用品——据估计这些交易占俄罗斯全部经济的一半以上。

事实上，俄罗斯的每个部门、每家工厂和每个工人都接触到替代性货币的洪流。若干年前曾一度引起恶性通货膨胀的因素依然存在，并且由于通货膨胀得到控制后工业仍然濒临崩溃，使得替代性货币反而变得更加广泛。从金属片到成品汽车，从香槟酒杯到鞋子，商品在俄罗斯的贸易中取代了货币。

据《消息报》报道，伏尔加格勒Armina工厂的工人决定本月实行罢工。理由是：胸罩成了他们大约每月50美元工资的替代品。……

阿尔泰山西伯利亚市的电影院由于人们没有备用的现金而开始索要两个鸡蛋作为入场费。但是冬天的时候电影院面临了一个问题：由于冬天母鸡下蛋较少，观众数量开始减少。因此现在电影院将空瓶子作为支付手段，再将它们送回到瓶子生产商那里换取现金。

——David Hoffman

资料来源：Washington Post，January 31，1997. ©1997，The Washington Post. Reprinted with permission.

注：当人们对国家货币失去信心时，他们必须使用其他某种物品作为交易媒介。这极大地限制了市场活动。




货币供给

现金与货币

在当今美国经济中，很少使用这些罕见的货币形式。然而，货币的概念却不仅仅局限于你口袋或钱包里的美元钞票和硬币。大多数人在用支票或借记卡而不是用现金支付商品时，便意识到了这一点。经常账户中的货币可以用来购买商品和服务，还可以保存起来以备将来使用。在这些方面，经常账户余额与你口袋或钱包里的硬币和美元一样，成为你财富的一部分。事实上，如果所有人都接受你的支票（并且支票可以用于自动贩卖机和支付电话费），就没有必要携带现金。

这样，在市场涉及的范围内，现金就没有任何独一无二的特性。经常账户可以并且确实发挥了与现金相同的市场功能。因此，在货币（money）的概念中我们必须包括经常账户余额。货币的本质并不在于它的味道、颜色或感觉，而在于它购买商品和服务的能力。

交易账户

在争取顾客的竞争中，银行创造了各种各样不同的经常账户。信用合作社和其他金融机构也创造了经常账户服务。尽管它们拥有许多独特的名字，但是所有的经常账户都有一个共同特征：它们都允许存款者随意花费存款余额，而无需特地到银行提取存款。你所需要的只是一个支票簿、一张借记卡、一张金融卡，或者一个互联网连结器。

因为所有这些经常账户余额都可以在市场交易中直接使用（无需去银行），它们都被称为交易账户。交易账户（transaction account）与众不同的特点是允许直接支付给第三方，而不需要去银行提取存款。支付本身可以采取支票、借记卡划账或自动转账的形式。在所有这些情况下，交易账户余额都取代了现金，而成为货币的一种形式。

基础货币供给

由于所有交易账户都可以像现金一样方便地使用，因此它们包含在货币供给之内。交易账户余额加上公众所持有的硬币和纸币数量，为我们提供了一种衡量货币数量的可行途径——也就是基础货币供给（money supply）。我们用缩写M1来特指基础货币供给。

图13.1说明了目前货币供给的构成。M1的第一个构成部分是人们所持有的现金（商业银行外流通的货币）。很显然，现金只是货币供给的一部分；大部分货币由交易账户余额构成。这一点并不应该引起过分的惊奇。大多数市场交易仍然使用现金，但是这种现金交易通常规模很小（例如购买咖啡、午餐、小商品）。每年800亿美元的非现金交易已经使这种现金交易显得过时了。人们在大多数大宗市场交易中越来越倾向于使用支票而不是现金，而且到处都在使用借记卡（见新闻摘要）。支票和借记卡比现金方便，因为省却了去银行的行程。支票和借记卡也更安全：丢失现金和现金失窃一去不复返；支票簿和借记卡易于替换，手续费低廉甚至免费。
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图13.1　基础货币供给（M1）的构成
货币供给（M1）包括公众持有的所有现金加上交易账户余额（例如支票、NOW账户、ATS账户和信用合作社的股金提款账户）。现金只是货币供给的一部分。
资料来源：Federal Reserve Board of Governors，January 2008.
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借记卡使电子交易量超过支票交易量

美国人总是将支票簿装在口袋里，但根据联邦储备局昨日发布的一项调查，去年数量激增的借记卡使得2003年信用卡等其他电子支付方式第一次极大地冲击了纸质支付方式。

同367亿美元支票支付数量相比，2003年电子支付交易的总额达到了445亿。这种扭转始于2000年，那时候支票交易达419美元，而电子支付方式锁定在306亿美元水平，联邦储备局如是说。

电子支付方式的兴起以及纸质支票的变化趋势已存在数年，但是这种趋势由于借记卡的强势流行而极大地加快了步伐，借记卡现在已几乎可以购买所有的东西——飞机票或者麦当劳的欢乐餐。……

虽然支票已不再那么流行，但是它曾经流行了几个世纪，而且支票形式不太可能消失，因为据专家们说，仅是因为支票的那么很有魔力的一撕，就可以加快货币的流动速度。在2003年，相比电子支付方式27.4万亿的支付规模，支票仍然用于支付了价值39.3万亿美元的商品和服务。这是因为，根据联邦储备的调查，电子方式购买量还是倾向于少于支票方式购买量。

——Griff Witte

资料来源：Washington Post，December 7，2004，p. E1.
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注：人们越来越多地使用电子支付方式如借记卡和信用卡来进行购买支付。使用支票进行的购买量仍然较大，并且支票还用于支付信用卡余额。



信用卡是另一种受欢迎的交易媒介。大约1/3的购买是通过信用卡进行支付的。然而仅是这项应用还不足以证实信用卡是一种货币形式。信用卡余额必须用支票或现金来支付。因此信用卡只是一项支付服务，而不是最终的支付形式（信用卡公司为这项服务索取费用和利息）。与现金或银行账户余额相对照，信用卡本身并不能作为价值的贮藏手段。

基础货币供给的最后一个组成部分是由非银行机构（例如美国运通公司）发放的旅行支票。这些在市场交易中也可以直接使用，正如老式的支付手段现金一样。

准货币

交易账户并不是现金的惟一替代品。甚至传统的储蓄账户也可以为市场购买提供资金。使用储蓄账户可能需要特地去银行提取存款。但是对于消费支出而言，这并不是很大的障碍。很多储蓄银行通过提供计算机化提款和从储蓄账户、甚至超市服务台或自动提款机转账而省却了顾客去银行提款的行程。其他储蓄银行还提供电话指示支付账单的服务。

并不是所有的储蓄账户使用起来都这么方便。以存款单为例，它要求在特定的几个月或几年里在银行保持一个最小余额；提前提取存款将遭受利息损失。存款单中的钱不能自动转移到经常账户（例如银行存折的储蓄余额）或第三方（例如NOW账户余额）。结果，日常的市场购买很少使用存款单。然而，当存款者确实想购买某商品时可以去银行提取现金。从这个角度出发，这些账户还是发挥了“准货币”的功能。

持有货币的另一种普遍方式是购买货币市场共同基金的股份。投入到货币市场共同基金中的存款被集中起来购买有息证券（例如短期国库券）。一般而言，这种证券支付的利息往往高于普通经常账户支付的利息。此外和交易账户的情况一样，货币市场基金常常可以立即提取。但是这些账户每个月只免费开据少数支票，因此消费者使用货币市场基金来支付日常开销时不像使用其他交易账户那样方便。

为了解释运用货币市场共同基金和其他各种存款支付日常开销的可能性，我们建立了货币供给的其他口径（M2、M3，等等）。但是所有这些支付方式的核心仍然是现金和交易账户余额，它们是基础货币供给（M1）的关键要素。因此我们将讨论仅限于M1。

总需求

我们为什么如此注重货币的特征呢？它真的与人们购买时的支付行为有关吗？

我们对于货币本质的关注源于我们对宏观结果的更大兴趣。如前所述，总产出、就业和价格都受到总需求（aggregate demand）变化的影响。人们拥有多少货币可能是他们消费行为的决定因素之一。这就解释了了解 “货币” 是什么及其起源的重要性。


货币的创造

当人们考虑货币从何而来的问题时，经常得到一个简单的答案：货币是由政府印刷出来的。他们甚至可能去华盛顿的制版印刷局参观，亲眼目睹美元钞票从印刷机里印刷出来。他们也有可能去丹佛或费城参观美国造币厂，亲眼看到硬币被冲压出来。

但是这样解释货币的来源是错误的。如图13.1所示，我们称之为货币的大部分形式并不是现金而是银行余额。因此，美国货币局和两家现存的美国造币厂在创造货币的过程中只扮演了次要的角色。货币供给的真正动力一定在别处。

派生存款

为了理解货币的来源，请考虑一下你自己的银行余额。你如何获得经常账户上的余额？你存储现金了吗？你存储支票了吗？还是你收到了自动工资转账？存储非现金存款的行为非常普遍。大多数存进交易账户中的存款是支票或计算机转账，人们很少使用现金。例如，当人们领到工资时，他们一般会将支付工资的支票存在银行里。一些雇主甚至采取了自动工资存款，从而省去了员工去银行的必要。在这种情况下，雇员从未见到现金或存储现金（参见漫画）。
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货币供给只有不到一半是由硬币和纸币构成的。大多数银行交易通过支票或电子化存款与支付进行，而不是现金。
FRANK ＆ ERNEST：©Thaves/Dist. By Newspaper Enterprise Association，Inc.


如果支票被用来存款，那么支票的供给就为我们探究货币的来源提供了一个最初的线索。当然任何人都可以购买空白支票并签署。但是银行在不能确保账户里有钱使支票生效前，是不会兑现支票的。事实上，银行通常持有支票几天以证实存在足够的账户余额来支付支票。同样，零售商在得到存款证明或用户标识前也不会接受支票。因此签署支票的局限并不在于票纸的供给，而是在于交易账户余额的有效性。

就像一部好的侦探小说，对货币来源的探究似乎也循环往复。看起来交易账户存款来自于交易账户余额。这个表面上的谜暗示着货币创造货币。但是对于货币最初是如何到达账户的却没有提供任何线索。谁创造了最初的交易账户余额？什么被用作了存款？

这个谜题的答案完全是出人意料的：银行自己创造了货币。它们并不印刷钞票，但是却对外贷款。贷款转而又变成了交易账户余额，从而成为货币供给的一部分。这就是谜题的答案。非常简单，由于交易账户余额是货币供给的一部分，因此银行通过对外贷款有效地创造了货币。并且你可以自由花费这笔钱，就像这笔钱是你自己赚的一样。

为了理解货币的来源，我们必须明确两个基本原则：


	交易账户余额是货币供给最大的组成部分。

	银行通过对外贷款创造了交易账户余额。



在接下来的两节里，我们将更加详尽地介绍货币创造的过程——派生存款（deposit creation）。

垄断银行

为了使问题简化，我们假设城镇里只有一家大学银行，并且不受任何管制。再假设你通过把零钱放在储蓄罐储存了一部分收入。现在经过几个月的储蓄，你打破储蓄罐，发现已经储存了100美元。你立即将这笔钱存在大学银行一个新开设的经常账户里。

你最初的储存对于货币供给（M1）并没有直接的影响。这是因为储蓄罐里的硬币由于代表公众所持有的现金，已经被算作货币供给的一部分了（如图13.1所示）。当你将现金或硬币存放在银行里时，只是改变了货币供给的构成，而不是它的规模。公众（你）现在少持有100美元硬币，但是交易存款多了100美元。因此，并没有货币随着储蓄罐（最初的储蓄）的破碎而丧失或创造。

大学银行将如何处理你的存款呢？在你提取存款之前（亲自或通过支票），它仅仅只是将这些硬币存放在保险柜里吗？这种可能性很小。毕竟银行也是在做买卖营利的。大学银行如果只是将你的硬币存放起来，就不会获得多少利润。为了从你的存款中获利，大学银行不得不经营你的钱。这就意味着银行将使用你的存款作为对外贷款的基础，贷放给那些愿意为了使用这些钱而支付银行利息的人。

一般而言，银行找到借款者没有什么困难。很多厂商和个人的支出计划都超过他们当前的货币余额。这些市场参与者都渴望借到银行愿意提供的任何贷款。问题在于，银行能提供多少贷款呢？它能够将你所有的存款都贷放出去吗？还是必须留下一部分硬币，以备你提取存款？答案可能会令你吃惊。

初始贷款　假设大学银行决定将100美元全部贷给校园广播站。校园广播站想购买新天线，但是它的经常账户中却没有钱。为了购买新天线，校园广播站必须从大学银行取得一笔贷款。

大学银行如何借给校园广播站100美元呢？它并不是借出100美元的现金，相反，它将贷款存入校园广播站的账户。大学银行只是在校园广播站的经常账户余额中增加了100美元。这就是说，贷款只是一个电子化簿记录入程序。

但是这个简单的簿记录入程序却是货币创造的关键。就在大学银行借给校园广播站账户100美元的那个时刻，它创造了货币。牢记交易存款是货币供给的一部分。一旦这100美元的贷款被存入账户，校园广播站就可以使用这笔钱购买它需要的天线，而不用担心支票被银行退票。

银行能够退票吗？一旦大学银行给予校园广播站一笔贷款，那么你和校园广播站的经常账户中就都有100美元可供花费。但是银行只持有100美元的准备金（reserves）（你的硬币）。换句话说，校园广播站新增加的账户余额并不会限制你开据支票的能力。交易存款的价值净增，但是银行准备金没有增加。

使用贷款　如果校园广播站确实将100美元全部花在购买新天线上，会发生什么情况呢？这会不会用完银行持有的准备金，从而危及你开据支票的特权吗？答案是否定的。

让我们考虑一下当Atlas天线公司收到校园广播站开出的支票后所发生的情形。Atlas将如何处理这张支票？Atlas可以去大学银行兑换100美元现金（你的硬币）。但是或许Atlas并不急需这笔现金。Atlas也许更乐于将支票储存于自己在大学银行（仍然是城镇中那家惟一的银行）的经常账户中。这样，Atlas不仅避免了去银行的周折（它可以通过邮件来储蓄支票），还可以确保这笔钱的安全。如果Atlas后来想花费这笔钱，只要写张支票就可以了。与此同时，银行继续持有全部准备金（你的硬币），而你和Atlas分别拥有100美元的财富。

部分准备金　请注意这里发生的情况。存款创造使（大学银行给校园广播站的贷款）货币供给增加了100美元。此外，银行仅用100美元准备金（你的硬币）便创造了200美元的交易存款（你和校园广播站的账户，或你和Atlas的账户）。换句话说，银行准备金只是总交易存款的一部分。在本例中，大学银行的准备金（你的100美元硬币）只占总存款额的50％。因此银行的准备金率（reserve ratio）是50％——也就是，
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大学银行所持有的准备金只是总存款额的一部分，这是由两个事实产生的：（1）人们在大多数交易中使用支票；（2）不存在其他银行。因此，准备金很少从这家垄断银行里提取出来。事实上，如果人们从来不以现金方式提取存款，并且所有交易账户都被大学银行持有，那么大学银行就不需要任何准备金。事实上，它甚至可以将你的硬币熔化，铸一尊漂亮的金属雕塑。只要所有人都不去视察或提取硬币，每个人都可以幸福地当什么都没发生过。商人和消费者会继续使用支票，认为银行在必要时能够负担一切。在这个最不寻常的例子中，大学银行可以继续随心所欲地贷款，而每一笔贷款都将增加货币供给。

法定准备金

如果一家银行可以任意创造货币，那么它将有极大的控制总需求的权力。实际上，没有一家私人银行拥有这样的权力。首先，可供选择的银行很多，并不是只有一家垄断银行。因此创造货币的权力属于银行系统，而不是某一家银行。系统内上千家银行中的每一个都扮演着很小的角色。

对银行权力的第二个限制是政府管制。联邦储备系统管制银行贷款。它根据可用的准备金数额决定银行的贷款规模。因此，即使是我们所假设的垄断银行，也不能运用你储蓄罐里的硬币去无限地贷款。联邦储备系统要求银行维持最低准备金率。法定准备金直接限制了银行进行新贷款的能力。

为了检验联邦储备系统管制如何限制银行贷款（货币创造），我们需要做些计算。假设联邦储备系统对大学银行规定了75％的最低准备金率。这就意味着大学银行必须持有至少等于总存款额75％的准备金。

75％的法定准备金使大学银行无法向校园广播站贷款100美元。100美元的贷款将使总存款达到200美元（你的100美元加上校园广播站账户余额中的100美元）。但是准备金（你的硬币）仍然是100美元。因此准备金对存款的比率就等于50％（100美元储备金÷200美元存款）。这样就违反了联邦储备系统所规定的75％的法定准备金。75％的法定准备金意味着大学银行必须总是持有等于总存款额——包括那些由贷款派生出来的存款——75％的法定准备金（required reserves）。

银行所面临的两难境地在下述公式中显而易见：

法定准备金 = 法定准备金率 × 总存款额

为了维持200美元的总存款额，大学银行必须满足下述公式：

准备金 = 0.75 × $200 = $150

但是大学银行只拥有100美元准备金（你的硬币），因此如果它向校园广播站贷款100美元从而使总存款额增加到200美元，就违背了法定准备金的要求。

大学银行仍然可以向校园广播站发放贷款。但是为了确保银行符合法定准备金的要求，贷款额必须小于100美元。因此，最低法定准备金直接限制了派生存款的可能性。

超额准备金

银行持有的准备金有时会多于联邦储备系统所规定的最低标准。这样的准备金被称作超额准备金（excess reserves），计算如下：

超额准备金 = 总准备金 - 法定准备金

我们再次假设你的100美元硬币是大学银行的惟一存款，并假设联邦储备系统法定准备金率为75％。在本例中，银行的初始分类账户如下：
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在此T形账户里，有两点需要注意。第一，总资产等于总负债。情况必须总是如此，因为某人一定拥有每笔资产。第二，银行有25美元超额准备金。法定准备金只需75美元，多余的储备金（25美元）是超额的部分。

这家银行并没有充分利用它的贷款能力。只要银行拥有超额准备金，就可以发放更多贷款。如果它这样做了，就将增加国家的货币供给。

多家银行并存的世界

现实里，城镇中远不止一家银行。因此大学银行发放的任何一笔贷款都可能成为其他银行而不是它自己的存款而终止。这样派生存款的计算就更加复杂，但是却没有改变它的基本性质。事实上，多银行系统的存在使货币创造的过程更加强大。

在多家银行并存的世界，关键问题并不是某一家银行持有多少超额储备金，而是整个银行体系存在多少超额准备金。如果体系中存在超额准备金，就说明某些银行拥有未使用的贷款权力。


货币乘数

超额储备金是银行贷款权力的来源。如果银行体系中没有超额准备金，银行就无法发放更多贷款。

尽管缺乏超额准备金排除了发放更多贷款的可能性，但超额准备金的数额也不能界定对额外贷款的限制。我们是从多银行系统的运行方式得到这一惊人的结论的。再考虑一下当某人借走银行的全部超额准备金时的情形。假设大学银行用它的25美元超额准备金发放贷款。如果某人从大学银行将这笔钱借走，大学银行就没有超额准备金了。但是这笔钱不会消失。一旦借款人花掉这笔钱，其他人就会得到25美元。如果这个人在别处将这25美元储蓄起来，另一家银行就会得到一笔新存款。

如果另一家银行得到一笔新存款，派生存款的进程就会继续。25美元的新存款增加了第二家银行的法定准备金和超额准备金。我们所谈论的是25美元存款。如果联邦储备系统的最低标准是75％，那么法定准备金就增加了18.75美元。因此另外6.25美元就是超额准备金。现在第二家银行就可以利用这6.25美元发放更多的贷款。

也许你现在开始感觉到派生存款的进程不会很快结束。正相反，随着贷款的发放和花费，这个过程是无限延续的——循环往复。发放的每一笔贷款都会产生新的超额准备金，从而为发放下一笔贷款提供资金。发放和花费贷款的连续循环与每当花费收入就会产生额外收入的收入乘数非常类似。人们经常称派生存款为货币乘数进程，并将货币乘数（money multiplier）表达为法定准备金率的倒数，即：
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货币乘数进程如图13.2所示。当新存款进入银行体系时，它同时创造了超额准备金与法定准备金。法定准备金代表了货币流动中的漏出，因此它不能被用来发放新贷款。另一方面，超额准备金可以被用来发放新贷款。一旦发放了新贷款，它们就会成为银行体系中其他银行的交易存款（图13.2中的银行#2）。于是又产生了更多变为法定准备金的漏出，并会产生更多的贷款（银行#3和#4）。这个进程会持续下去，直到所有超额准备金都沉淀为法定准备金。一旦超额准备金全部消失，新贷款的总价值就等于超额准备金乘以货币乘数。
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图13.2　货币乘数进程
每个银行都可以利用它的超额准备金发放贷款。贷款又会变成其他银行的存款。这些银行因而拥有超额准备金和它们自己的贷款能力。银行#2可以将它得到的25美元存款中的25％用于贷款。


派生存款的局限

货币乘数创造贷款的潜力概括为下述公式：

银行体系中的超额准备金 × 货币乘数 = 潜在派生存款

注意货币乘数在我们前面的例子中如何运用。货币乘数的数值等于1.33，这是用1除以法定准备金率0.75得到的。你最初的100美元存款产生了25美元超额准备金，银行体系就是以这25美元开始运作的。根据货币乘数，银行体系的潜在派生存款为：
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如果所有银行在货币乘数进程的每一步都充分利用了它们的超额准备金，银行体系就可以贷款33.25美元。

将超额准备金作为贷款资本

当你回顾派生存款的计算时，注意超额准备金在派生存款进程中的重要角色。银行只有拥有超额准备金才能发放贷款。没有超额准备金的情况下，银行只持有法定准备金，不具备发放新贷款的资本从而不会产生新的债权（交易存款）。另一方面，拥有超额准备金的银行可以发放新贷款。事实上，


	每家银行最多只能发放与其超额准备金等值的贷款。



当这些贷款进入循环流动过程并成为其他银行的存款时，会产生新的超额准备金和进一步贷款的能力。结果，


	整个银行体系可以增加的贷款数量就等于超额准备金的数量乘以货币乘数。



通过了解超额准备金，我们可以衡量任何一家银行的贷款能力；或者说借助货币乘数，我们可以衡量整个银行系统的贷款能力。


银行的宏观角色

银行存款和贷款的簿记细节非常复杂，并且时常令人沮丧。但是它们却令人信服地证明了银行能够创造货币这个事实。事实上由于所有市场交易都涉及货币的使用，银行必然对宏观结果具有一定的影响。

融资总需求

我们在本章论证了银行的两个本质功能：


	银行通过利用存款（准备金）发放贷款，将货币从储蓄者转移到花费者。

	银行体系通过发放多于总准备金的贷款而创造了额外的货币。



在履行这两个职能的时候，银行不仅改变了货币供给的规模，还改变了总需求的数量。银行为顾客提供的贷款将被用来购置新汽车、住宅、营业设备和其他产品。所有这些购买都将增加总需求。因此货币供给的增加会增加总需求。

当银行贷款能力下降时，情况恰恰相反。人们将得不到满足消费或投资欲望所需要的贷款或信用。结果，总需求随着货币供给的减少而下降。

银行体系在经济中的核心作用如图13.3所示。在这个循环流动过程的描述中，收入从产品市场经由厂商到达要素市场，又以可支配收入的形式回到消费者手中。消费者花掉大部分收入，但是也会储存（不花费）一部分。如果其他人都不购买消费者没有购买的商品和服务，这些消费者储蓄就会给经济带来一个问题。
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图13.3　循环流动过程中的银行
银行促使收入从储蓄者转移到花费者。银行通过向那些购买欲望大于购买能力的厂商和消费者发放贷款而实现这种转移。通过贷款，银行有助于维持总支出的任何合意比率。


银行体系是连接消费者储蓄和其他经济部门的需求之间的关键要素。为了考察此连接的重要性，我们假设所有消费者的储蓄都存放在储蓄罐里而不是存放在储蓄机构（银行），并且没有人使用支票。在这些情况下，银行就不能通过持有存款和发放贷款而将货币从储蓄者转移到花费者。银行也就不能创造增加总需求所需的货币。

事实上，相当一部分消费者的储蓄存放在银行中。这些存款和其他银行存款可以被用来作为贷款的资金基础，从而将购买力返回到循环流动过程中。此外，由于银行体系能够利用一定准备金发放成倍的贷款，银行无需收到所有消费者储蓄也能履行其职能。正好相反，如果允许银行体系随意提高或降低贷款能力，它就能产生任何水平的货币供给。

货币创造的局限

如果银行能够不受约束地创造货币（发放贷款），它们就可以控制总需求。然而银行并没有如此巨大的权力。银行的贷款能力主要受以下四方面约束：

银行存款　银行贷款能力的第一个约束是人们将钱存放在银行里的意愿。如果人们相对于支票簿而言更愿意持有现金，那么银行就得不到或者难以维持一定数量的准备金，而准备金是银行贷款能力的基础。

自愿借款者　派生存款的第二个约束是消费者、企业和政府从银行贷款的意愿。如果没有人想借钱，派生存款的进程就不会开始。

自愿贷款者　银行本身可能并不愿意满足所有的借款需求。20世纪30年代当银行认为风险太高而拒绝使用超额准备金发放贷款时，就是这种情况。1990～1991年的衰退时期，许多银行再次停止了贷款业务。

政府管制　派生存款的最后一个也是最重要的约束是联邦储备系统。如果没有政府管制，每家银行都将对货币供给和宏观经济结果有着巨大的权力。政府通过调节银行的贷款业务限制了这种权力。联邦储备政策杠杆将在下一章中有所论述。
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电子货币

互联网已经创造了日流量数百万人的虚拟购物商场。2007年网上购物商场大约卖出了价值1200亿美元的商品和服务。然而，专家称互联网的销售潜力才刚刚被开发。浏览网上购物商场的消费者中只有一小部分真正购买了商品。因此，网上销售还只占国内生产总值的一小部分。

网上零售商指出货币是问题所在。在网上购物商场中不能用现金支付，在网络空间里同样不能移交支票。因此，在现实商场中广泛使用的货币形式并不能作为电子商场中的交易媒介。

信用卡　由于网络空间里不能使用现金和支票，几乎所有的网上购买都是通过信用卡进行的。但是对于信用卡的依赖限制了电子商务的潜力。首先存在安全性的问题。一旦你将信用卡号码传输进网络空间，就不能完全确保它的用途。网络中有成千上万个信用卡盗窃者。电脑黑客甚至可以闯进保障信用卡交易安全性的数据库。

消费者同样担心隐私被侵害。零售商编辑购买者信用卡的数据库。他们甚至向其他商家出售这些数据文件，并且大肆进行广告宣传。消费者不想遭受这些市场侵扰；他们不想让全世界都知道他们多长时间会访问一次色情站点，或者在网上购买了性玩具。

电子支付　许多网络公司都曾尝试创造新的网上支付方式。一些公司通过存储消费者和网上零售商都能接受的购买力而提供类似于银行的服务。为了使用这种电子现金，零售商必须安装新软件。消费者必须用信用卡预付电子现金。电子“钱夹”与电子现金略有不同。但是通过使用钱夹，商家可以直接得到真正的信用卡支付，而不是网上货币。其他公司只是担当了具体购买行为的仲裁人，直到消费者对购买满意时才得到最终支付（通过信用卡）。

消费速度　所有这些电子支付方式都是基于使网上消费更快更便捷的思想而设计的。但是当信用卡票据到期时，消费者还是需要用真实货币（现金和经常账户余额）来支付他们的购买。因此可用货币的数量仍然有限，即便是在网络空间中。然而通过更加便利和更安全的支付机制，网上购物商场将会使消费者消费更快，从而提高了总需求。


总结提要


	在市场经济中，货币在促进交易和专业化分工方面起了重要的作用，从而增加了产出。本文中的“货币”指所有被用作交易媒介、价值储藏和价值尺度的物品。　LO1

	货币供给（M1）最普遍的度量是现金和交易账户余额（例如支票账户）。　LO2

	银行创造货币的权力仅仅是通过发放贷款而实现的。通过发放贷款，银行创造了新的交易存款，而这些交易存款又成为货币供给的一部分。　LO3

	银行贷款的能力——创造货币——取决于准备金。银行只有在拥有超额准备金——准备金比联邦管制下的法定准备金高——的情况下才能发放新贷款。　LO3

	贷款一旦被花费，就在其他地方创造了存款，使其他银行具备了发放更多贷款的能力。货币乘数（1÷法定准备金率）指银行体系利用超额准备金所能创造出的存款总价值。　LO4

	银行创造货币的角色既包括将货币从储蓄者转移到花费者，也包括使派生存款超过存款余额。总的来说，这两项职能使银行直接控制了市场中的购买力规模。　LO5

	银行系统的潜在派生存款受到政府管制的限制。另外还受到市场参与者存款或借款意愿的限制。有时，银行本身可能也不愿意使用它们所有的贷款能力。　LO4




概念复习

解释以下概念的含义：

物物交换

货　币

交易账户

货币供给（M1）

总需求

派生存款

准备金

准备金率

法定准备金

超额准备金

货币乘数


问题讨论


	鸡蛋满足货币定义的三个条件么？在俄罗斯，物物交换是简化了看电影的程序还是使其更加复杂？（参见此处）“商品取代卢布，成为俄罗斯交易的主要交换媒介”）　LO1

	如果一位朋友问你花费多少钱，你的回答中将包含哪些项目？　LO2

	为什么信用卡不能算作货币？　LO1

	货币拥有内在价值吗？如果没有，人们为什么愿意接受货币来交换商品和服务呢？　LO1

	你曾经为了买车、支付学费或其他目的而借钱吗？你是通过何种形式得到这笔钱的？你的贷款对货币供给产生了怎样的影响？对总需求又产生了怎样的影响？　LO3

	银行只将你账户余额中的一小部分用作准备金，这个事实会使你不安吗？人们为什么不去银行挤兑存款呢？如果他们去了，会发生什么情况？　LO3

	如果人们从来不从银行提取现金，银行体系将创造多少潜在货币？这种情况真的会发生吗？在这种情况下，什么会对派生存款形成约束？　LO4

	如果所有银行都注意到莎士比亚的警告“既不做借款者，也不做贷款者”，货币供给会发生什么情形？　LO3

	如果银行停止发放新的贷款，将如何影响总需求？　LO5




习题


	你每月的支出中，（a）现金；（b）支票；（c）信用卡；（d）自动转账各占多少比例？你如何还清信用卡余额？你对现金的使用如何与货币供给的构成相比较（图13.1）？　LO2

	当法定准备金率为0.10时，货币乘数等于多少？如果法定准备金率增加到0.1250，货币乘数将发生怎样的变化？　LO4

	图13.2中的银行#4能够发放多大规模的贷款？　LO3

	图13.2中的银行体系能够维持多大规模的贷款？如果法定准备金率为20％，银行系统的贷款能力将为多大？　LO3，LO4

	假设爱尔兰彩票中奖者将2000万美元现金储存于她在美洲银行的交易账户中。假定法定准备金率为25％，并且在此存款之前银行体系中没有超额准备金。请指出当这2000万美元存款发生后，美洲银行资产负债表中的变化。　LO3

	1994年12月，俄亥俄州的一名男子决定将他积攒了65年的800万美分全部存入银行。（他的积蓄重达48000磅！）如果法定准备金率为10％，他的这笔存款将如何改变下列单位的贷款能力？　LO3，LO4
（a）这家银行；
（b）整个银行系统。




网络活动


	登录http://www.pbs.org/wgbh/nova/moolah/history.html。
（a）选择一种原先用作货币的物品，它是如何满足本章中所描述的货币功能的？
（b）同当今的货币体系相比，这种物品的作用如何？

	登录http://www.federalreserve.gov/releases/，点击“货币存量与准备金余额”栏目下的存款机构总储备与货币基础—H.3，查看最新发布数据。
（a）最新的法定准备金水平是多少？总准备金是多少？货币基础是多少？
（b）指出法定准备金率。货币乘数是多少？
（c）银行持有超额准备金吗？其派生存款的潜力是多少？

	登录http://www.federalreserve.gov/releases/，点击“货币存量与准备金余额”栏目下的货币储备衡量—H.6。
（a）点击“关于”按键。M1与M2间的差别是什么？
（b）回到前一页，点击最新发布数据。M1增长的速度有多快？
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你创造了多少货币

当你听到“货币创造”这个词时，你第一时间想到的可能是伪钞。当然这种情况确实发生，但是在本章中你学到的是银行系统通过贷款创造货币——而且是非常合法的。银行接收那些存款人的储蓄，然后将之借给需要花费的人。货币创造的“魔力”发生了，因为银行被要求持有你的储蓄的一小部分，这部分称之为法定准备金；剩下的余额可以用作贷款，此部分称之为超额准备金。

在这个过程中，你扮演了什么角色呢？每次当你将储蓄存进银行系统，你就允许一家银行借出更多的美元。不论何时你借钱去买一辆车或者支付你的大学学费，那么汽车经销商或者你的大学可能重新将钱存进银行系统，所以你又增加了货币的供给。

考虑一下当存款准备金率要求是0.10，而且你把1000美元存进银行时将发生什么。由于银行要持有10％即100美元作为法定准备金，那么90％也就是900美元将成为超额准备金。法定准备金率为10％，那么货币乘数就是由超额准备金900美元加倍而来，就等于9000美元。因此，如果系统中的所有银行在贷款过程的每个环节都充分利用了它们的超额准备金，那么你的储蓄1000美元将创造出9000美元的新货币。很明显，即使你从未想过这些作用，但你已经影响了货币的供给规模。


第14章　货币政策

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　联邦储备系统是如何组织的。

2　联邦储备系统的政策工具。

3　公开市场操作如何运作。

4　货币扩张或者货币紧缩如何实现。

5　货币政策如何影响宏观结果。


[image: ]



[image: ]
为什么会有这么多人仔细聆听联储主席本·伯南克的讲话呢？
AP/Wide World Photos


国会委员会听证会上很少有全体成员都出席的情况。但是当本·伯南克作证的时候，21名参议院“银行、居住和城市事务委员会”的委员一般都会出现，当然还有职员、说客和来自全世界的记者和摄像师。他们不想错过伯南克主席说的每一句话。

参观美国国会大厦的游客们经常会十分激动。当看见这些多媒体和拥挤的人群时，他们还以为是某个影星在慷慨陈辞呢。这可能是金·贝辛格在抗议虐待动物；或者是Metallica乐队的鼓手拉丝·阿瑞其在为音乐的版权保护进行辩护；或者是安吉丽娜·朱莉正在敦促国会为艾滋病的研究和全球贫困增加经费；或者是克林特·伊斯特伍德在请求国会放松美国残疾人法案中的要求。由于想要看看到底是谁，游人们经常排成队进入听证厅做短暂参观。设想一下他们进去之后不知所措的样子吧：那个明星似的证人是一个秃头老人，他在用低沉的声音说一些经济统计数字。人们在离开听证厅的时候都会想：这个人是谁呀？ 

这个人通常被描述为美国经济中最有权力的人。甚至总统也要寻求他的意见和建议。为什么？因为他是联邦储备——控制国家货币供给的政府机构——的主席。正如我们在上一章看到的，货币供给的变化能够改变总需求，所以谁控制货币供给水平，谁就对宏观经济结果有很大的支配权利。这就解释了为什么很多人想要知道联储主席对经济状况的看法。

图14.1简单显示了货币政策（monetary policy）是怎样融入到宏观经济模型中去的。很明显，很多人认为货币政策杠杆是十分重要的。否则就不会有人去参加美联储主席作证的枯燥的听证会了。要想理解为什么货币政策那么重要，我们必须回答两个基本的问题：


	在经济运行中政府如何控制货币的数量？

	货币供给是怎样影响宏观经济结果的？
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图14.1　货币政策
货币政策通过控制经济中的货币数量来改变宏观结果。通过改变货币供给或者利率，货币政策试图改变总需求。



联邦储备系统

美国对货币供应量的控制始于联邦储备系统。事实上，联邦储备系统是由其委员会主席领导的一个区域性银行和中央控制机构相结合的体系。

联邦储备银行

联邦储备系统的核心由12个位于美国不同地区的联邦储备银行组成，其中每一个银行都在充当当地私营银行的中央银行。地区联邦银行担当的这种角色，要求它们必须履行很多关键性的职责，其中一些如下：


	私营银行间的支票结算。假设在旧金山的美洲银行从它的一个客户那儿收到了一份以位于纽约的大通曼哈顿银行为抬头的汇票。美洲银行不用跑去纽约收现款或者其他作为支付的准备金，相反，该银行可以将汇票（支票）存进旧金山的联邦储备银行，然后联储会向大通曼哈顿银行收款。这个重要的票据交换服务将会节省美洲银行和其他私营银行大量的时间和费用。考虑到美国人每年要开350亿张以上的支票，这种票据交换服务就成为联邦储备系统的一个重要特征。

	持有银行准备金。使联邦储备的票据交换服务得以进行的一个事实，就是美洲银行和大通曼哈顿银行都在联邦储备有自己的账户。回忆一下第13章，联储要求银行把最低限度的一部分交易存款以准备金的形式留存。几乎所有这些准备金都存在地区联邦储备银行的账户中，只有很小一部分以现金方式保存在银行金库中。在地区联邦储备银行中的账户为银行准备金提供了更大的安全性和便捷性，它也使得联储能够监控银行的实际准备金储备水平。

	提供现金。因为银行库存的现金很少，如果偶尔发生大量的现金需求，它们将会向联储求助。私营银行只需要向地区联邦储备银行打电话，就能预订现金，它们会在周末或假日前（由武装运钞车）送到。这些现金将会从上面的私人银行在联储的账户上扣除。当假日过后现金收回时，银行可以走一个逆向的程序，将不需要的现金送回联邦储备银行。

	提供贷款。联邦储备银行也向私营银行提供贷款。这个叫作贴现的操作将会在后面讲述。



理事会

在联邦储备系统结构图（图14.2）的顶端是理事会。理事会是货币政策的主要决策制定者。位于华盛顿特区的联邦储备理事会由7名经美国总统任命并经参议院通过的成员组成。成员任期为14年并且不可连任。他们超长的任期是想给联储人员一种独立于政治的标杆。他们不隶属于任何当选的官员，并且任职时间超过任何总统。
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图14.2　联邦储备体系结构
联储理事会的政策由7位理事会成员决定。本·伯南克是联储理事会的主席。
12家联邦储备银行在其各自地区履行中央银行的职能。私营银行必须服从联储关于准备金和贷款活动的规定。


联储独立的目的在于保证国家的货币供给不会落入政治家的直接掌控之中（特别是任期为两年的众议院成员）。联储的设计者担心对货币进行政治控制会导致货币供给的剧烈波动和宏观经济的不稳定。但是，批评者认为联储的独立性造成了它对大多数人的意愿不敏感。

美联储主席

联邦储备系统最为引人注目的成员要数理事会主席了。理事会主席由美国总统任命，需经过国会通过。任期四年，可以连任。艾伦·格林斯潘第一次被罗纳德·里根总统任命为美联储主席，然后被乔治·布什总统、克林顿总统以及乔治·布什总统再次任命。当他的任期于2006年1月31日到期的时候，他被普林斯顿大学前经济学教授本·伯南克代替。如果一切进展顺利，伯南克主席将掌管这一重要职位直至2019年。


货币工具

我们的兴趣不在于联邦储备系统的结构，而是联储运用其权力改变货币供给（money supply，M1）的方式。货币政策的基本工具是：


	法定准备金

	贴现率

	公开市场操作



法定准备金

在第13章我们强调了银行保留最低水平准备金的必要性。联储要求私营银行以准备金的形式保留一部分存款。这种法定准备金（required reserves）可以通过库存现金的方式保留，但更为常见的情况是贷记（存）在地区联邦储备银行里。

联储设定法定准备金率的权力使它对私营银行的放贷行为有极大的影响力。通过改变法定准备金率，联储能直接改变银行系统的放贷能力。

回忆银行系统发放新贷款——创造存款——的能力，它由两个因素决定：（1）银行持有的超额准备金的数量；（2）货币乘数，即：

银行系统放贷能力 = 超额准备金 × 货币乘数

改变法定准备金率可以影响等式右边的两个变量，这就给了这一政策工具双重效力。

准备金率对第一个变量的影响是直接的。超额准备金（excess reserves）就是总准备金和联储规定的准备金的差值，即：

超额准备金 = 总准备金 - 法定准备金

相应地，给定一定量的总准备金，法定准备金减少就会增加超额准备金。反之，法定准备金增加就会减少超额准备金。

法定准备金的变化也会增加货币乘数。回忆一下：货币乘数（money multiplier）是法定准备金率的倒数（也就是1÷法定准备金率），所以较低的法定准备金率会增加货币乘数的值。两个决定银行放贷能力的量都会受到法定准备金的影响。

法定准备金率减少　法定准备金率减少的影响在表14.1中做了一个总结。在这个例子中，法定准备金率由25％降至20％。注意，法定准备金的变化没有影响到起初银行系统内的存款（表14.1的第一行）和总准备金数量（第二行），它们仍然各自保持在1000亿和300亿的水平。
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表14.1　降低法定准备金要求的影响
法定准备金率的降低将会提高超额准备金（第4行）和货币乘数（第5行）。因此，法定准备金要求的变化将会极大地影响银行的放贷能力（第6行）。


法定准备金的降低真正影响的是这些准备金的用法。在超额准备金增加以前，需要250亿的法定准备金（第3行），留下了50亿的超额准备金（第4行）。但是现在银行只需要保留200亿（0.20×1000亿）的准备金，这就留下了100亿的超额准备金。所以法定准备金的减少会立即增加超额准备金数量，如表14.1第4行所示。

这里还有第二个影响。注意表14.1的第5行的货币乘数（1÷法定准备金率）发生了什么变化。先前是4（=1÷0.25）；现在是5（=1÷0.20）。结果，一个较低的法定准备金率不仅增加了超额准备金，而且还提高了银行的放贷能力。

所以，法定准备金的变化对银行有双重效力。法定准备金的变化导致：


	超额准备金的变化。

	货币乘数的变化。



这些变化将会极大地提高银行的放贷能力。虽然起初银行系统只有增加200亿（= 50亿超额准备金 × 4）贷款的能力，现在却有了还没有使用的500亿（= 100亿 × 5）贷款的能力，如表14.1中最后一行所示。如果所有这些额外的贷款能力都投入使用，那么总需求曲线将显著向右移动。

改变法定准备金是影响银行系统放贷能力的一个强有力的工具。联储十分谨慎地使用这个工具，以免造成货币供给的急剧变化和银行业务活动被严重打乱。例如，从1970～1980年，法定准备金率只变化了两次，每次只变化0.5个百分点（从12.0％变至12.5％）。1990年12月，联储降低了法定准备金要求，希望以此创造足够的放贷能力来推动处于低潮的美国经济走出衰退。

2007年中国中央银行以相反的方向推行此政策。由于担心过多的银行放贷会使经济过热，中国提高了法定准备金率（见新闻摘要）。通过这样做，减少中国的银行的放贷能力，抑制了总需求。
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中国提高银行准备金给经济降温

北京——在不到一年时间里，中国中央银行第七次提高了银行存款准备金率，以此作为吸收资金、防止经济过热的政府工具。

该变动于昨天宣布，并将于5月15日开始实施，与之相伴的是加速的经济增长和通货膨胀指标的上升。政府宣布本月GDP，或者说该月生产的商品和服务的总价值，以超过第一季度预期11.1％的速度增长。

经济学家预计政府将在明天五一劳动节期间采取进一步措施以收缩货币供应，同时还说在未来几周，中国人民银行将采取更多措施——包括提高利率——以抑制物价上涨压力，放慢第一季度经济过热增长……

最新宣布的增长将使多数银行的法定准备金率——放贷人的存款必须存在中央银行的比率——上涨11个百分点。理论上来讲，法定准备金的上涨将减少银行可用放贷资金量，但在现实中，很多银行准备金比最低要求要高。

——Rick Carew 和J.R.Wu

资料来源：The Wall Street Journal，April 30，2007，p. A2. Copyright 2007 by Dow Jones ＆ Company，Inc. Reproduced with permission of Dow Jones ＆ Company，Inc. in the format of Textbook via Copyright Clearance Center.

注：由于改变法定准备金是一个影响力极大的货币杠杆，因此很少被使用。法定准备金的变化将会立即导致超额准备金和货币乘数的变化。



贴现率

联储货币政策工具箱里的第二个工具就是贴现率（discount rate）。贴现率是联储对私营银行借出准备金时收取的利率。

要理解这个政策工具是如何使用的，你必须认识到银行是追求利润的。它们不想留存空闲的超额准备金，它们想要使用所有可用的准备金发放能产生利息的贷款。在追求利润的过程中，银行总是试图将准备金水平保持在或接近联储规定的最低额度上。事实上，银行表现出了将准备金保持在接近联储规定水平的超常能力。如图14.3所示，银行留存大量超额准备金的时间是在19世纪30年代的经济大萧条时期。银行那时不愿意发放任何贷款，它们害怕惊慌失措的客户提走他们的存款。2001年9月的恐怖袭击之后，未来异常不确定，因此超额准备金再次剧增。
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图14.3　超额准备金和借款
超额准备金代表着未使用的贷款能力。所以银行尽力使超额准备金保持在一个最低的水平上。在大萧条时期有例外，那时银行十分不愿意发放贷款。
在尽力保持最低超额准备金的过程中，银行有的时候也出现准备金短缺。这个时候可以向其他银行（联邦基金市场）或者向联邦储备借款，后者叫作贴现。
资料来源：Federal Reserve System.


因为银行不断努力保持将过量的准备金保持在最低水平，因此它们有时也会冒险将准备金降至法定准备金以下。一个大的借款者可能稍微延迟偿还贷款，存款提取率也可能会超过预期水平。在这种情况下，银行将会发现它没有足够的准备金去满足法定准备金要求。

银行可以通过保持大量超额准备金去满足联储的准备金要求，但那是无利可图的操作。另一方面，保持最少量准备金的战略又有违反联储规定的风险，银行仅仅在有超额准备金的紧急来源时才会采用这样的战略。

联邦基金市场　紧急准备金有三个来源。一个发现自己准备金不足的银行可以向其他银行寻求帮助。如果一个准备金不足的银行能向准备金充足的银行借入准备金，就可以弥补暂时的赤字并且满足联储的要求。银行间互借指的是联邦基金市场。银行给出借准备金的银行的利率叫作联邦基金利率（federal funds rate）。

证券买卖　准备金不足的银行的另外一个紧急准备金来源是卖出它持有的证券。银行用它的一些超额准备金购买一些有利息收入的政府债券。如果银行需要超额准备金去满足联储要求，它可以售出这些证券并将收入存入地区联邦储备银行。这样，它的准备金水平就会上升。

贴现　避免准备金短缺的第三个选择是向联邦储备银行本身借入准备金。联储不仅制定银行的行为规范，而且还要充当中央银行，或者说银行的银行。银行在地区联邦储备银行有账户，就像你我在当地银行有账户一样。单个银行在这个账户中存取准备金存款，就像你我存取美元一样。如果一个银行发现自己缺少准备金，它就会到联储的贴现窗口借一些准备金。

在贴现操作中，联储为私营银行提供了一个准备金的重要来源，但这并不是没有成本的。联储要对借给银行的准备金收取利息，一种称为贴现率的利息。

贴现窗口是一种直接影响银行准备金的机制。通过提高或者降低贴现率，联储改变了银行的资金成本和银行借取准备金的积极性。在高贴现率水平上，从联储借款成本高昂。高贴现率也表明联储想要限制货币供给增长。另一方面，低贴现率水平使银行从联储借款变得有利可图，并将使银行将自己的放贷能力发挥到极致。联储2007年9月贴现率降低的目标（见新闻摘要）就是增加总需求。看看图14.3中在贴现率降低之后，银行从美联储借款是如何激增的。
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联储出人意料降息0.5个百分点

担心经济跳水，伯南克下调利率

美联储主席伯南克出乎意料地降息0.5个百分点，以防止信贷危机的蔓延引起国家经济的下滑，而抛开对将投资者挤出的担心。

此次降息超出了多数经济学家预期的季度降息点，表明伯南克先生担心一个月之前爆发的市场动荡会造成大范围破坏，他喜欢风险做得太多而不是太少。此次降息是因为住房销售、建设以及房价的大幅度下降。这会使抵押贷款违约率更高，同时抑制消费支出。

美联储将其对联邦基金利率——银行或者其他金融机构对隔夜拆借所收的利率——的控制目标从5.25％降到4.75％。此外美联储还将贴现率——向银行直接贷款收取的利率——下降了相同幅度，降到了5.25％。

——Greg lp

资料来源：The Wall Street Journal，September 19，2007. p. 1. Copyright 2007 by Dow Jones ＆ Company，Inc. Reproduced with permission of Dow Jones ＆ Company，Inc. in the format Textbook via Copyright Clearance Center.

注：贴现率的降低会减少银行的借款成本。通过降低贴现率和联邦基金利率，美联储希望降低消费者和企业的利率，从而刺激更多的支出。



公开市场操作

法定准备金和贴现率是货币政策的重要工具，但是它们在对货币供给的日常影响方面比不上公开市场操作。公开市场操作是直接改变银行系统准备金的主要机制。由于准备金是银行系统的命脉，因此公开市场操作对放贷能力有迅速和直接的影响。它比改变准备金要求更为灵活，可以对放贷能力进行细微的调节（而且，最终对总需求也有影响）。

资产组合决策　要理解公开市场操作的影响，你必须思考闲置资金的各种用途。就如每一个人都有空闲资金，哪怕是钱包里很小的数额或者账户里很小的余额；其他消费者和公司也有大量的空闲资金，动辄数百万美元。我们这里所关心的是人们决定如何使用这些资金。

个人和公司都不会将空闲资金全部留在交易账户里或是以现金形式留存。空闲资金也可以用来购买股票，转为储蓄账户余额和购买债券。这些使用空闲资金的方式因为有利息、红利或资本利得（如更高的股价）形式的额外收入而对我们有吸引力。

持有现金还是债券　联邦储备的公开市场操作关注人们所做的资产组合选择中的一种——是把闲置资金存进交易账户（银行）还是用来购买政府债券（见图14.4）。择要而言，在条件许可的前提下，联储试图通过使债券变得更有或者更缺乏吸引力来影响人们的选择。随后它将引导人们将资金由银行转移至债券市场，反之亦然。在这个过程中，准备金无论进入或者离开银行系统，都能进而改变银行的放贷能力。所以潜在存款的多少取决于人们的财富有多少以现金形式，有多少以债券形式持有。
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图14.4　资产组合选择
持有多余资金的人需要把它们放在某个地方。如果这些资金被存入银行，银行的放贷能力就会增加。


公开市场活动　联储对这些资产组合决策的兴趣起源于其对银行准备金的关注。人们以银行存款形式持有的货币越多，银行系统的准备金就会越多，其放贷能力也会越高。如果人们更多地持有债券并保留较少的银行账户余额，银行准备金就会减少，其放贷能力也会降低。因此，联储买卖债券是为了使银行准备金水平发生变化。这就是联储在债券市场活动的目的。换句话说，公开市场操作（open-market operation）要求买卖政府证券（债券），从而改变进出银行系统的准备金的流量。

购买债券　假设联储想要增加货币供给。要达到这个目的，它必须劝使人们将更多的金融资产存进银行，同时减少其他形式的持有量，特别是政府债券的持有量。美联储怎样能做到这一点呢？解决方案就在于债券的价格。如果美联储以高价收购债券，人们就会把他们的一部分债券卖给美联储，随后他们就会将出售债券的收入存入银行账户。这种向银行账户的货币注入将会直接增加银行准备金。

图14.5展示了这个过程的运作。注意，第1步当美联储从公众手中买入债券的时候，它将以自己的名义开支票。债券的卖家如果想要使用这些收入或者是为了安全，必须将联储的支票存进自己的账户（第2步）。反过来，银行将这些支票存在地区联邦储备银行，用于抵消自己的准备金借入（第3步）。银行准备金直接按支票面值增长。所以，通过购买债券，联储增加了银行的准备金。这些准备金在银行用其发放贷款时能够扩大货币供给。
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图14.5　公开市场购买
联储可以通过向公众购买政府证券来增加银行的准备金。用来购买证券（第1步）的联储支票被存进私营银行（第2步），联储将支票返回联储（第3步），从而得到更多的准备金（和放贷能力）。


为了减少银行准备金，联储将卖出证券，从而使准备金流反向。

卖出债券　如果联储想要减缓货币供给增长，它可以反向操作整个过程。在这个例子中，联储不再购买债券，而是转向卖出债券。如果它将债券价格压至足够低的水平，个人、公司和政府机构就会想要购买这些债券。当他们这样做的时候，他们填写支票，向联储进行支付。随后联储将这些支票转回存款银行，以减少这个银行准备金账户余额的方式接受银行支付。所以银行系统的准备金随之减少，放贷能力也是如此。因此，通过卖出联储持有的债券，联储可以减少银行准备金。

评价公开市场操作的重要性，你必须要有一个宏观的认识。每天美国政府债券的交易量超过1万亿美元，仅联储一家2008年年初就持有8000亿美元的政府债券，并且每天买入售出大量金额的债券。所以，公开市场操作牵涉到大量的货币和潜在的银行准备金。

强有力的杠杆

我们在前几页看到的是联储是如何规范银行系统的放贷行为的。总结一下，我们讨论的三个货币政策杠杆是：


	法定准备金

	贴现率

	公开市场操作



通过使用这些杠杆，联储就可以改变银行准备金和它们的放贷能力。由于银行贷款是新增货币的主要来源，所以我们说联储对整个国家的货币供给起到了控制作用。下一步问题就变成，联储应该怎样使用这些政策杠杆？


移动总需求

所有宏观政策的最终目标是在充分就业下稳定经济。货币政策根据经济环境要求增减货币供给来帮助实现这个目标。表14.2总结了联储用于实现这个目标所使用的工具。


[image: ]
表14.2　货币政策方针
只要宏观条件允许，货币政策通过增加或减少总需求来起作用。改变总需求的工具包括公开市场活动、贴现率和银行法定准备金。


扩张性政策

假设经济处于衰退中，产出少于充分就业下的潜在产出。图14.6中的均衡点E1表示了这种状况。在这种经济环境下，政策的目标是刺激经济，使产出率由Q1增长到QF的水平。
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图14.6　关注需求方
货币政策工具改变货币供给的规模。反过来，货币供给的改变会使总需求曲线移动。在这个例子中，M1的增加使总需求从AD1移到AD2，恢复了充分就业（QF）。


我们前面看到了财政政策是如何帮助带来人们想要的经济扩张的。如果政府增加它自己的支出，总需求（aggregate demand）将会向右移动。减税也可以通过增加消费者和企业的可支配收入来刺激总需求。

同样，可以运用货币政策来使总需求曲线移动。如果联储降低法定准备金，降低贴现率，或者购买更多债券，就会增强银行的放贷能力。银行随后会利用扩张的放贷能力去发放更多的贷款。银行可以通过降低贷款利率或放宽贷款审批来鼓励人们借入并消费更多的钱。这样，货币供给的增加会导致总需求曲线向右移动。在图14.6中，这种总需求曲线向右的移动将经济拉出衰退（Q1），达到其充分就业下的潜在产出（QF）。

紧缩性政策

货币政策也可以被用于冷却过热的经济。过量的总需求会给我们的生产能力施加沉重的压力。随着市场参与者对紧缺物品竞相抬价，价格水平就会开始上涨。

在这个情况下货币政策的目标是减少总需求，即将总需求曲线推向左边。要做到这一点，联储可以通过：（1）提高法定准备金率；（2）提高贴现率；（3）在公开市场上销售债券这三种方法来减少货币供给。所有这些行为都将会降低银行的放贷能力。为获得减少了的社会剩余资金而展开的竞争将会提高贷款利率。较高的贷款利率和紧缩的放贷能力将会减少投资、消费甚至政府支出。这就是美联储2005年紧缩性货币政策（见新闻摘要）的目的所在。由于担心美国经济正在给其生产能力施压，美联储开始抑制货币供给增长，并略微提高了利率水平。限制性货币政策的要素在后文漫画中有一个展示。

利率目标

在下面的新闻摘要中注意看在这个过程中联邦基金利率发挥的关键作用。当美联储想要限制总需求时，它卖出更多债券。当它这样做之后，利率上升，较高的利率阻止消费者和投资者借款，因此放慢了总需求的增长。
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联储提高利率；有可能再次加息

华盛顿——美联储即将退休的主席艾伦·格林斯潘在其最后的一项重要业务中，在周二将借贷成本增至5年来的最高峰，同时暗示有可能再一次加息……

周二在选择提高利率时，美联储政策制定者说“经济活动的扩张看上去很稳固”，即使近期的经济晴雨表“有些不平衡”。他们说，通货膨胀仍然令人关切。“能源价格的上涨增加了潜在的通货膨胀压力。”

在格林斯潘的最后一次会议上，美联储将联邦基金利率上涨了0.25个百分点，上涨至4.5％。联邦基金利率——银行间隔夜拆借利率——影响着消费者和企业的一系列利率。

作为反应，商业银行提高它们特定信用卡、房屋净值信用额度贷款以及其他贷款的最优惠利率至7.5％。

此次加息使得借贷利率达到近5年来的最高水平。

——Jeannine Aversa
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资料来源：The Associated Press，Washingtonpost.com. January 31，2006. Used with permission.

注：当联储担心总需求增长过快的时候，它将会试图用更高的利率使经济降温。



如果美联储想刺激总需求，它会通过购买债券增加货币供应量，当货币供应量增加时，利率下降。因此，利率是在货币供应量变化和总需求曲线移动之间的一个关键环节。美联储宣布提高联邦基金利率（见前面的新闻摘要），表明其计划在公开市场出售债券，同时减少货币供应，直至上升至宣布的目标。市场通常能得到这些信息。


价格与产出效应

货币政策的成功执行依靠两个条件。第一个条件是总需求要对货币供给变化做出反应（曲线移动）。第二个成功的先决条件是总供给曲线要有一个合适的形状。

总需求

第一个前提——有反应的总需求——通常情况下不成问题。货币供给的增加一般会被想要增加支出的消费者和投资者所吸纳。仅仅在极少数经济不振（例如20世纪30年代的大萧条）的情况下，银行或者客户不太愿意动用其具备的放贷能力。在这样的情况下，对经济的担忧会压低贷款利率并且压制可用的放贷能力，如果情况真是如此，货币政策反而会加重人们的忧虑。但是在更多正常的时候，货币供给的增加会使总需求曲线向右移动。
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紧缩的货币政策能减少总需求，并能减轻通货膨胀的压力。
The Dropouts——reprinted by permission of Howard Post.


总供给

成功的货币政策的第二个前提就不是那么确定了。就像我们第一次在第12章中看到的那样，总需求的增加不仅会影响产出，而且还会波及价格水平。价格水平的上升速度取决于总供给（aggregate supply）。明确地说，总需求对价格和产出的影响依赖于总供给曲线的形状。

注意图14.6中当总需求曲线右移的时候产出和价格发生了什么变化。扩张性的货币政策的确成功地将产出提高到了充分就业水平，但是在这个过程当中，价格也升高了。新的宏观均衡点（E2）处的价格水平比货币刺激前的（E1）要高。所以在趋于充分就业的过程中，经济要承受通货膨胀的压力。货币政策的干预不是一个必胜无疑的方法。

图14.7表明了不同形状的总供给曲线是如何改变货币政策影响力的。图14.7a显示的总供给曲线的形状和凯恩斯理论有关联。凯恩斯认为生产者在经济衰退的时候不需要提高价格这样的刺激，他们愿意按照现行的价格提供更多的产品，只要能回到满负荷生产的状态。只有当达到生产能力极限的时候他们才会寻求提高价格。按照这样的观点，总供给曲线在达到充分就业前是水平的，过了这一点，将会急剧向上。
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图14.7　关于总供给的不同观点
需求的增长对产出和价格的影响取决于总供给曲线的形状。
（a）水平的总供给曲线　在简单凯恩斯模型中，产出率会完全并自动地响应需求的增长直到达到充分就业。如果需求从AD1增加到AD2，产出会在没有通货膨胀的情况下从Q1扩张到QF。只有在需求的增长超过了生产力——到了AD3——才会出现通货膨胀的问题。
（b）垂直的总供给曲线　一些批评者坚持认为货币供给的变化不会影响产出而只影响价格。他们将总供给视为一个固定的产出率，定位在长期的、“自然的”失业率（这里用QN表示）。相应地，需求的移动（从AD4到AD5）只能影响价格水平（从P4到P5）。
（c）倾斜的总供给曲线　折衷主义的观点承认总供给曲线可能在低的产出率时水平，在高的产出率时垂直。但是，在中间的区域，总供给曲线是向上倾斜的。在这个例子中，价格和产出都要受货币政策的影响。


图14.7a中水平的总供给曲线为货币政策提供了一个理想的环境。如果经济处于衰退期（例如Q1），扩张性政策（例如从AD1到AD2）会增加产出而不会提高价格。如果经济过热，限制性政策（例如从AD3到AD2）会降低价格而不会增加产出。在每种情况下，货币政策的目标就在没有任何损失的情况下达到了。

虽然水平的总供给曲线是十分理想的，但是不能保证生产商和工人一定会那样行事。相关的总供给曲线反映了生产者的行为，然而经济学家在总供给曲线的真实形状上有着不同的观点。

图14.7b展示了关于总供给曲线形状的另一个不同理论，这个理论是联储的一个梦魇。在这个例子中，总供给曲线是一条笔直的垂线。这个理论的主要观点是，产量主要取决于生产能力、劳动力市场的效率和其他结构性因素。这些结构性力量设定了一个对短期政策干预毫无反应的自然失业率。从这个角度上讲，生产商没有理由在货币供给增加时背离这个自然生产率。生产商足够明智，应该知道当支出增加时价格和成本都会上扬，所以价格的上涨不足以对增加产出构成刺激。企业仍然会以自然生产率进行生产，只是以较高的（名义）价格和成本。结果，总需求的增加（例如从AD4到AD5）并不会提高产出水平。扩张性货币政策只会造成通货膨胀，产出率却不受影响。

图14.7中的第三张图更为合理一些。图14.7c中的总供给曲线形状对前两个例子进行了折衷。向上倾斜的总供给曲线表明，货币政策有效但不是完美无缺的。在向上倾斜的总供给曲线下，扩张性的货币政策会导致一定的通货膨胀；紧缩性货币政策会导致一定的失业。这里没有完全的赢家和输家。相反，货币（还有财政）政策都会面临充分就业与价格稳定性这两个目标的折衷。

许多经济学家都认为图14.7c最好地反映了市场行为。凯恩斯的观点（水平的总供给曲线）认为价格和工资有更好的自制力，而不是飘忽不定的。货币主义者的观点（垂直的总供给曲线）认为工资和价格有即时的反映。另一方面，折衷主义者的观点（向上倾斜的总供给曲线）认为市场的反应行为是缓慢的，并且对政策干预也不是完全灵活的。
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固定规则还是相机抉择

关于总供给曲线形状的争论引出了对中央政策的争论。联储是否应该经常调节货币供给来对经济进行微调？或者只是使货币供给以稳定的速率增长？

相机抉择的政策　积极货币干预的论调基于经济本身就受扩张和收缩力量的困扰。如果没有积极的相机抉择政策，有人担心经济发展会忽快忽慢。为了减少这种不稳定性，联储可以逆向而行——在过度增长时节制经济，在衰退的时候刺激经济发展。这种市场不稳定以及积极要求政府干预的观点反映了凯恩斯主义。应用到货币政策上，就意味着有必要对货币供给进行连续的调节。

固定规则　相机抉择的货币政策的批评者提出两个反对意见。他们的第一个观点依据的是垂直的总供给曲线（图14.7b）。他们认为扩张性的货币政策会不可避免地导致通货膨胀。生产商和工人不会愚蠢到相信更多的货币会创造更多的商品。只要有一点点经验，他们会很快意识到，当更多的货币对应一定的商品时，价格就会上涨。为了保护自己不受通货膨胀的影响，他们只要发觉货币供给扩张，就会要求提高产品的价格和他们的工资。这种防卫性的行为会将总供给推向趋于垂直的位置。

即便有人认为总供给曲线不一定是垂直的，但还是要考虑曲线的倾斜程度。这将不可避免地导致一些臆测和可能的政策错误。如果联储认为的总供给曲线的垂直程度要比真正的小，其扩张货币政策将会导致过多的通货膨胀。所以相机抉择的政策可能解决问题，也可能导致宏观问题的产生。批评者们总结说，管理货币供给的固定规则将会导致较少的错误。这些由米尔顿·弗里德曼领导的批评者强烈要求联储每年以一个不变的（固定的）比率增加货币供给（M1）。

联储的折衷主义　在一个很短的时间里（1979～1982年），联储采用了固定货币供给目标的政策。1979年10月6日，美联储主席（保罗·沃克尔）宣布联储将把精力集中在货币供给上，试图将它的增长保持在一个很窄的限度里。联储的首要任务是降低每年将近14％的通货膨胀。为了减缓通货膨胀的螺旋上升，联储决定大力削减货币供给。

联储成功地减少了货币供给，抑制了通货膨胀的螺旋上升。但是紧缩的货币政策导致利率飞涨，并将经济推入了很严重的衰退（1981～1982年）。采用3年固定规则后，联储就放弃了这一政策。

放弃货币供给固定增长的政策后，联储采用了一个（灵活）规则和（有限）调控的折衷做法。每年联储都要宣布货币供给增长目标。但是这些目标都十分宽泛而且不十分稳定。例如，1986年初，联储设定货币供应M1增长3～8个百分点。这个宽松的目标为利率和周期性调整留出了充足的空间，但是联储事实上远没有达到这个目标——1986年货币供给增长了15％。在向国会解释如此巨大的差距时，保罗·沃克尔强调了实用主义。他坚持认为：“在我看来，成功不能用预定的、武断的目标来衡量，而是要用我们的宏观经济表现来衡量。”由于在1987年经济稳定增长，通货膨胀也没有增加，因此他认为货币政策是成功的。他在听证会结束时向国会声称，联储将不再为M1设定目标，而将着眼于更为广泛的货币供给标准和利率。换句话说，联储将做它们认为对促进价格稳定和经济增长有必要的任何事。

艾伦·格林斯潘也遵循着同样的折衷主义。1992年初，他拒绝为狭义的货币供给（M1）制定目标，而是为广义的货币供给（M2）制定了非常宽泛的目标（2.5％～6.5％）。他要在压制通货膨胀的同时刺激经济发展。为了达到这个平衡，格林斯潘宣称美联储将不会局限于某一种理论，取而代之的是混合使用货币供给和利率调节来达到想要的宏观经济结果。

通货膨胀目标　现任美联储主席本·伯南克对美联储的政策更加具体。他认为美联储应该设定一个通货膨胀上限，并且通过控制利率和货币供给来实现它。伯南克认为，这种“通货膨胀目标”将使市场参与者对与美联储的计划更加有信心。然而，他承认，当月度通货膨胀率稍微升至既定目标之上时，美联储不会每一次坚持严格的干涉规则。有些人需要对报告的通货膨胀的上涨是暂时侥幸还是引起人们关注的真正原因做出明确判断。换句话说，美联储仍需要做些猜测。


总结提要


	联邦储备系统通过规范私营银行（存款机构）的放贷活动（派生存款）来控制国家的货币供给。　LO2

	联邦储备系统的核心是12家向私营银行提供支票结算、准备金存放和贷款（贴现）的地区联邦储备银行。私营银行要在某一个地区联邦储备银行存放最少量的准备金。　LO1

	联储的一般政策由理事会制定。理事会的主席由美国总统任命并经国会批准。主席充当货币政策的主要发言人。　LO1

	联储改变货币供给有三个基本工具：法定准备金、贴现率和公开市场操作（买卖国库券）。利用这些工具，联储能够改变银行的准备金和它们的放贷能力。　LO2

	通过在公开市场买卖债券，美联储改变银行准备金和利率。　LO3

	货币供给的变化会直接影响总需求。基础货币M1的增加会使总需求曲线向右移动；减少会使总需求曲线向左移动。　LO5

	货币政策对宏观经济的影响取决于总供给曲线的形状。如果总供给曲线向上倾斜，就将存在充分就业和价格稳定性两个目标之间的折衷问题。　LO5

	相机抉择的货币政策的鼓吹者要求联储必须控制市场的不稳定性。固定规则的鼓吹者声称相机抉择的货币政策利少弊多。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

货币政策

货币供给（M1）

法定准备金

超额准备金

货币乘数

贴现率

联邦基金利率

公开市场操作

总需求

总供给


问题讨论


	为什么银行想要尽可能少地保留超额准备金？在什么情况下银行想要保留超额准备金？（提示：见图14.3）　LO4

	为什么人们愿意持有债券而不是大额的储蓄账户或者是支票账户余额？他们在什么条件下会改变资产组合，将他们的资金从债券中抽出而存进银行里？　LO3

	如果美联储给每一个人寄上一张新的100美元钞票，价格、产出和收入会发生什么变化？用总需求与总供给曲线展示你的结论。　LO5

	货币供给的增加是怎样进入消费者手中的？他们会怎样使用这些钱？　LO4

	利率的降低会影响到比萨饼的消费支出吗？哪种类型的支出对利率波动敏感？　LO5

	如果银行和信用卡公司实行零利率，人们会提高消费和投资吗？什么会限制企业和消费者的借款活动？　LO5

	美联储主席最害怕图14.6中的哪一个总供给曲线？为什么？　LO5

	正如所有由人组成的机构一样，联储偶尔也会在改变货币供给的时候犯错误。一个连续的（固定的）货币供给增长率能够消除联储的失误吗？　LO5

	有时国会会要求对货币供给有更多的控制权。这是个好主意吗？为什么是财政政策而不是货币政策被委托给当选的政治家去处理？　LO5

	针对当前经济情况，你是支持货币紧缩还是货币刺激政策？谁会不同意你的意见？　LO5




习题


	给定以下数据：　LO2






	银行准备金总和
	60亿美元


	银行存款总和
	1000亿美元


	公众持有的现金
	100亿美元


	公众持有的债券
	2200亿美元


	公众持有的股票
	1400亿美元


	国内生产总值
	5万亿美元


	利率：
	6％


	法定准备金率
	0.05





（a）货币供给是多少？

（b）有多少超额准备金？

（c）货币乘数是多少？

（d）可用的放贷能力是多少？


	假定下列数据描述了商业银行系统的状况：　LO2






	总准备金：
	1000亿美元


	交易存款：
	8000亿美元


	公众持有的现金：
	1000亿美元


	法定准备金率：
	0.125





（a）货币供给（M1）是多少？

（b）银行充分利用了它们的放贷能力了吗？解释你的结论。

（c）如果公众将另外500亿美元存进了交易账户，开始时货币供给会发生什么变化？解释你的结论。

（d）银行系统的放贷能力在公众的这种资产组合决策改变之后会发生什么变化？

（e）如果银行充分利用了它们的放贷能力，货币供给会是多少？

（f）联邦储备会采取哪三个步骤来抵消M1的潜在增长？


	假设联储决定在公开市场上购买100亿美元的政府证券。　LO3
（a）开始时M1会受到什么影响？
（b）如果准备金率是20％，银行系统的放贷能力会受到什么影响？
（c）银行会怎样劝使投资者利用这些扩张了的放贷能力？

	经济在开始时均衡在100的产出水平和100的价格水平。联储随后使得总需求向右移动了20。　LO4
（a）画图表示起初的均衡（E）和总需求曲线的移动。
（b）如果总供给曲线是：
　（i）水平的
　（ii）垂直的
　（iii）向上倾斜的
在图上解释总产出和价格发生了什么变化。

	在图上展示公开市场操作对银行准备金的影响（见图14.4）。　LO3

	当中国提高法定准备金后，货币乘数如何变化（参见此处）？　LO2




网络活动


	登录www.federalreserve.gov/pubs/frseries/frseri.htm，寻找有关当前联邦储备系统结构的信息。从这些信息中总结联邦储备系统的结构。

	登录www.federalreserve.gov/policy.htm，然后点击“提交给国会的货币政策报告”。
（a）点击最近的报告，阅读货币政策和经济展望部分。阅读报告，然后总结联储对经济的理解及其货币政策回应。
（b）回到第10章网络活动问题1与第12章问题1，基于这些活动的信息，你是否同意美联储对经济的预期？为什么？

	登录www.federalreserve.gov/release/h15，点击当前公布的报告。
（a）上月联邦基金利率发生了什么？哪些行动最有可能引起联邦基金利率如上方向的变化？
（b）总需求的这种变化最有可能有什么影响？如果有的话，美联储正在试图解决哪些经济问题？



[image: ]生活中的经济学

我为什么应该关心利率

购买东西时，大多数美国人都受到利率的影响。你遇到的信用卡的最高利率有时很可能会超过20％。出借方对于汽车和住房贷款收取更低利率，因为消费者很可能为了得到更具竞争力的利率而货比三家，而且如果汽车或者住房贷款没有收回来，抵押品就要被收回。然而，尽管有相对较高的利率，美国信用卡贷款金额还是高达9000亿美元。

正如本章描述的，利率的升降基于美联储的政策。如果美联储利用其货币政策工具中的一种工具提高利率，那么利率和你信用卡的每月最低支付将上涨，使你可花费的收入变得更少。每月在新汽车和新房子上的支付也会上升，使得它们更难以负担。因此，人们会减少汽车、住房和其他利率敏感商品的购买，这将引起总需求向左移动，而这将降低实际GDP和价格水平。

相反地，较低的利率不仅使你更容易负担每月在汽车上的支付，而且使总需求向右移动，这将提高实际GDP和价格水平。因此，从长远来看，利率影响失业率、通货膨胀率和经济增长。即使你并不购买汽车或者住房，你的工作前景和购买力也会受到影响。这就是你为什么应该对利率和美联储的行为感兴趣的原因。


第15章　经济增长

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　经济增长是如何衡量的。

2　人均GDP和工人人均GDP衡量的是什么。

3　生产力是如何提高的。

4　政府政策如何影响增长。

5　为什么追求经济增长。
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30年前，没有传真机，没有移动电话，没有卫星电视，也没有数码录音带；个人电脑还在展示台上，笔记本电脑还没有出现；家庭影院不存在，没有人能用微波炉做爆米花；生物技术也没能制造出任何引起轰动的药物，人们在大多数体育活动中几乎都穿着同一双运动鞋。

新产品是经济发展的先兆。随着时间的流逝，我们不仅能够制造出更多的商品和服务，而且还能制造出新的和更好的。在这个过程中，我们变得更富裕，我们的物质生活水平在提高。

然而，生活标准的提高并不是必然的。据世界银行估计，近30亿人口（约占全球总人口的一半）依然生活在贫困水平（每日收入低于3美元）以下。更糟糕的是，许多最穷国家的生活水平在过去10年下降了。

这一章的目的在于从长远的眼光来观察经济。大多数宏观政策都关注我们称之为商业周期的产出和价格的短期波动，当然也有对长期的关注。当我们在考虑下一次商业周期后的经济发展前景时，我们必须正视经济增长问题。在这样较长期的过程中，3个问题就形成了：


	经济增长的重要性何在？

	经济是怎样增长的？

	什么样的政策会促进经济增长？



我们首先通过考察经济增长的性质来回答这些问题，接着我们还要考察增长的源泉和潜力。


增长的性质

经济增长指的是商品和服务产出上的增长，但是经济增长有两种截然不同的方式，它们对我们的经济福利也有着不同的意义。

生产能力利用上的短期变化

最简单的经济增长来源于我们生产能力利用的增长。在任何给定的年份都有一个经济潜在产出的极限，这个极限是由可以获得的资源数量和我们的技术能力决定的。在图15.1a中我们用一个生产可能性（production possibilities）曲线来表示这些短期产出极限。通过使用所有我们可以获得的资源和最好的技术，我们可以生产出生产可能性曲线上的任意产出组合。
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图15.1　经济增长的两种类型
产出的增长可能来源于对现有生产能力的更多利用或者生产能力本身的增长。（a）中的A点没有充分利用生产可能性，所以通过雇用更多的工人或是让他们更有效率地工作，我们能够增长——获得更多的产出。B点（或者是曲线上的任何一点）说明了这种情况。
一旦我们处于生产可能性曲线上，我们只能够通过提高生产能力本身来扩大产出。（b）中生产可能性曲线的外移展示了这种情况。



但是，我们通常不能完全利用我们现有的生产能力。经济经常会生产出一个位于我们生产可能性边界以内的混合产出，就像图15.1a中的A点。在这种情况下，宏观政策的短期目标就是要达到充分就业——使我们从A点移动到生产可能性曲线上的某一个点（比如说B点）。达到充分就业的财政和货币政策杠杆是第12至第14章的焦点。

生产能力的长期变化

充分就业是再好不过了，但是我们通过这种方式可以获得的额外产出的量有一个明显的界限。一旦我们完全使用了现有的生产能力，只有我们扩张这种能力，产出才会进一步地增长。为了达到这个目的，我们不得不使生产可能性曲线像图15.1b那样向外移动。这种移动意味着潜在GDP的增加，那就是我们的生产能力。

随着时间的推移，生产能力的提高是十分关键的。短期内对现有生产能力使用的增加只能产生温和的产出增长。即使很高的失业率（比如7％）也几乎不能增加产出。为了达到大规模和持久的产出增长，我们必须使我们的生产可能性（曲线）向外移动。所以，经济学家倾向于用潜在GDP的变化来定义经济增长（economic growth）。

关注总供给　经济增长的特性也可以用总供给和总需求曲线来表示。短期宏观政策关注总需求。财政和货币政策杠杆被用于使总需求曲线移动，试图达到充分就业和价格稳定下的最优可能组合。但是，正如我们在前面所观察到的，总供给曲线为需求方的政策设定了一个限度。在短期，总供给曲线的倾斜程度决定了为了得到更多产出我们需要付出多少通货膨胀的代价。在长期，总供给曲线的位置限制了总产出。为了使长期产出增长，我们必须移动总供给曲线。

图15.2表明了供给学派经济学家对经济增长的关注焦点。注意，经济增长——总产出的可持续增长——只有在总供给曲线向右移动的时候才能成为可能。
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图15.2　关注总供给
短期宏观政策通过移动总需求曲线来达到经济稳定。然而为了获得长期的增长，总供给曲线也必须移动。



名义GDP与实际GDP

我们通常所说的经济增长，指的是实际GDP而不是名义GDP。名义GDP（nominal GDP）是指使用当前美元表示的产出的价值——就是平均价格水平（P）乘以产出的商品和服务的数量（Q）。相应地，名义GDP的增长可以来源于价格水平的提高或者是产出数量的增加。实际上，名义GDP甚至在商品和服务数量下降的时候也可能上升。比如说1991年的情况就是如此。1991年商品和服务的总产出要比1990年的少。但是，价格水平足够高的上涨使名义GDP仍然保持了增长。

实际GDP（real GDP）指的是商品和服务的实际产出。实际GDP以不变的价格衡量产出，避免了通货膨胀造成的扭曲。


增长指数

GDP增长率

一般说来，实际GDP的变化用百分比来表示，即增长率。增长率（growth rate）就是用两个时期实际产出的差值除以基期的总产出量。例如，1990年，用不变价格衡量的实际GDP为6.708万亿美元。1991年实际GDP下降到6.676万亿美元。所以，1990年到1991年的增长率为：
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1991年负的增长率仅仅是个例外，而非规律。如图15.3所示，美国GDP的增长率通常是正的，平均每年约3％。尽管围绕着平均值存在着许多年度环比差异，但相对来说，实际GDP下降（例如1974、1975、1980、1982、1991年）是十分少见的。
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图15.3　美国最近几年的GDP增长率
总产出一般说来会逐年增长。政策的焦点在增长率上，即一年到另一年的实际GDP增长多快。在历史上，每一年的增长率都各有不同，偶然的情况下还会出现负值。政策面临的挑战就是推动GDP更快更稳定地增长，这可能实现吗？



未来的一项挑战就是保持较高的经济增长率。在1990～1991年的经济衰退以后，美国的经济又回到了它长期增长的道路上。增长率有几年（1997～1999年）甚至高于长期平均值。经济放缓和2001年的9/11恐怖袭击抑制了经济增长。政策制定者们再次面临着将经济增长率从2001年的0.8％提高到3％或以上的挑战。

指数过程　乍一看，将经济增长率从0.8％提高到3％好像不太困难也不太重要。事实上，当你发现经济增长的所得由百分比来衡量的时候，你会觉得经济增长的整个目标是索然无味的。但是，你的这个第一印象不太准确。首先，即使是一年时间的低速增长也意味着产出的损失。想想1991年的经济衰退（见图15.3）。如果我们保持1991年的总产出率——达到零增长率而不是0.7％的负增长率——我们将会有另外的价值370亿美元的商品和服务。摊到每一个人的头上就是148美元的商品和服务。相信会有很多人会喜欢这些额外的产出。

第二，经济增长是一个连续的过程。一年内取得的成果会在将来积累，这就像你在银行获得利息收入一样。如果你将钱在银行里存几年，你就会收取由利息所产生的利息。最后，你将会在银行有一笔数量可观的存款。

经济增长的过程和银行存款一样。每一次生产可能性曲线的移动都会拓宽将来经济发展的基础。随着许多年曲线移动的积累，经济的生产能力将会得到极大的提高。最终，我们将会发现，每年很少的增长率将会造成GDP最终的大幅增加。

这个利息或增长由一年积累到另一年的过程被称之为指数放大过程。为了体验它的作用，我们可以考虑一下年增长率分别为3％和5％时的长期差别。如果以3％的增长率增长，30年后的GDP为32万亿美元（按照2008年币值）。但是如果以5％的年增长率增长，在相同的时间内，GDP为56万亿美元。所以，在一代人的时间内，5％的增长率将使我们的生活水平比3％的增长率时高出80％。从长期的角度来看，增长率细微的差别造成的总体差别是十分巨大的。

人均GDP：生活水平的衡量标准

将指数放大过程放在人均GDP的角度来看就会更有意义。人均GDP（GDP per capita）就是用GDP总量除以人口总数。2007年美国经济的总产出是14万亿美元。因为我们一共有3亿人分享这些产出，那么人均GDP为：
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这并不意味着2007年美国的每一个男人、女人和小孩都会享受到价值46667美元的商品和服务。它只是意味着每一个人潜在可得的产出。

只有产出的增长超过人口增长才能实现人均GDP的增长。在美国，通常能够达到这种情况。我们的年度人口平均增长率仅仅为1％，所以我们3％的平均经济增长率足以确保生活标准的稳步提高。
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经济增长对美国家庭的影响

随着经济的发展，生活标准提高了。但是，这种变化是逐渐的，很多人还没有意识到。但是，经历了20年的增长，一些变化已经十分显著了。我们现在活得更长了，劳动时间缩短了，消费也极大增加了。这里有一些例子：




	 
	1970年
	1990年


	新房的平均面积（平方英尺）
	1500
	2080


	有中央空调的房屋
	34％
	76％


	使用电脑的人数
	＜100000
	7590万


	有彩电的家庭
	33.9％
	96.1％


	有线电视的家庭
	400万
	5500万


	有录像机的家庭
	0
	6700万


	有两部及以上汽车的家庭
	29.3％
	54％


	中产阶级家庭净值（实际的）
	24217美元
	48887


	有微波炉的家庭
	＜1％
	78.8％


	进行心脏移植手术的人
	＜10
	2125


	周平均工作时数
	37.1小时
	34.5小时


	每日平均在家工作时数
	3.9小时
	3.5小时


	每年带薪假期
	15.5天
	22.5天


	参加工作的女性比例
	31.5％
	56.6％


	拥有的游艇数量
	880万
	1600万


	游乐车直接发货量
	30300
	226500


	成人垒球队
	29000
	188000


	休闲高尔夫球手人数
	1120万
	2780万


	出席交响乐和管弦乐的人数
	1270万
	4361万


	完成中学教育的美国人数
	51.9％
	77.7％


	完成4年大学教育的美国人数
	13.5％
	24.4％


	总收入中雇员得到的份额
	29.3％
	40.2％


	出生时预期寿命（岁）
	70.8
	75.4


	自然死亡率（每10万人）
	714.3
	520.2





资料来源：Federal Reserve Bank of Dallas，1993 Annual Report.

注：经济增长不仅产出更多更好的商品和服务，它也会提高健康水平并提供更多的休闲时间。



前面的新闻摘要体现了增长的人均GDP改变我们生活的种种方式。在1970～1990年的20年间，美国家庭的住房面积平均增加了1/3；空调从奢侈品变成了普通消费品；大学毕业生的比例几乎也翻倍了。如果经济发展缓慢一些，我们将不能享受这些新增的商品和服务。

理所当然地认为经济增长能带来好处的想法很诱人，但是这个想法是严重错误的。正如图15.4所示，人均GDP的增长是历史长河中一个相对较新的现象。世界人均GDP在过去的1500年中几乎没有增长。从1820年开始世界总产出才开始相对于人口有了显著的增长。
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图15.4　世界经济增长的历史
人均GDP几个世纪来几乎都停滞不前。1820年左右以来，生活标准开始极大提高。即使这样，大多数人均GDP的增长也发生在西方。
资料来源：Angus Maddison，“Poor until 1820，”The Wall Street Journal，January 11，1999. Copyright 1999 by Dow Jones & Company，Inc. Reproduced with permission of Dow Jones & Company，Inc. in the format Textbook via Copyright Clearance Center.



图15.4还显示了绝大多数的非西方国家没有享受过我们所经历的GDP的健康增长。时至今日，很多贫穷国家还在受着GDP缓慢增长和人口激增的双重折磨。例如，马达加斯加岛，世界上最穷的国家之一，人均GDP低于900美元。但是它的人口增长（每年2.9％）比起GDP增长（每年2.0％）来却要快得多，这样就进一步压低了生活标准。尼日尔从1990～2005年年均人口增长率为3.3％，然而其GDP增长率仅为2.8％。结果，人均GDP每年下降超过0.4％。这么差的数据还比不上海地，从1990～2005年，海地的人口年均增长率为1.4％，而GDP却每年下降0.8％。

比起这些国家来，美国就要幸运多了。我们的人均GDP从罗纳德·里根任总统以来增长了一倍以上。这意味着现在我们每一个人要比前一代人多占有将近一倍的商品和服务。

未来怎么样呢？我们还会继续享受生活水平上如此丰厚的收益吗？这取决于总产出相对于人口以多快的速度增长。表15.1显示了一些可能性。如果人均GDP以每年2％的速度增长——就像20世纪90年代那样——我们的收入在36年后将会增加一倍。

表15.1　72规则
每年增长率的微小差别会积累成GDP的极大差距。这里列出的是在不同的增长率下让GDP翻一番所需的时间。
翻一番所需要的时间可以由72规则来做一个粗略估计。72除以增长率就等于GDP翻一番所需要的时间。




	增长率（百分比）
	翻一番所需的时间（年）


	0
	永远不会


	0.5
	144


	1
	72


	1.5
	48


	2
	36


	2.5
	29


	3
	24


	3.5
	21


	4
	18


	4.5
	16


	5
	14





单个工人的GDP：生产率的衡量标准

就像在马达加斯加岛、海地和尼日尔的人们所知道的那样，那些计划中总产出的增长可能从来就不会发生。如果我们想要提高人均GDP，就得有人生产出更多的产品。20世纪90年代我们的生活水平提高的一个原因就是劳动力（labor force）的增长超过了人口的增长。二战后婴儿潮中出生的人完成了大学的学习，已经成家立业，他们都成为了劳动力大军中的一员。随着移民的涌入和妇女外出工作，更使得劳动力得以继续增加。就业率（employment rate）——实际工作的成年人所占的百分比——从1980的低于60％增加到了2005年的超过62％。

就业率也不可能永远增长下去。在就业率的极限上，每一个人都进入了劳动力市场，不可能找到更多的工人。在这种情况下，人均GDP的持续增长就很可能来源于人均产出的增加。总产出的数量不仅取决于有多少工人被雇用，还取决于每个工人的生产率。如果生产率（productivity）增长了，人均GDP还是有可能增加的。

从历史上看，生产率的提高是经济增长的主要动力。现在平均每个工人的产出几乎是他父辈那时的两倍。如图15.5所示，生产率提高带来的结果很明显。1984～2008年，美国的就业量增长了36％。如果生产率没有提高，总产出会按同比例增长。但是生产率并非停滞不前，每小时的人均产出同期增长了64％。结果总产出翻了一番多。由于工人平均能生产更多商品和服务，我们现在能比父辈消费更多。
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图15.5　生产率上升与生活水准
从1984到2008年，工作时数仅增加了36％，但产出翻了一番还多。人均产出（生产率）的上升，是生活水平（人均GDP）提高的关键所在。
资料来源：Economic Report of the President，2008.




生产率提高的源泉

如果我们想要消费水平持续增长，每个工人每年将不得不生产更多的产品。如何使这成为可能呢？

为了回答这个问题，我们就需要探究如何提高生产率。生产率提高的源泉包括：


	更高的技能——劳动力技能的提高。

	更多的资本——更高的资本对劳动力的比例。

	改进的管理——在生产过程中更好地利用可得资源。

	技术的进步——发展和使用更好的资本设备。



劳动力素质

1950年，美国工人中大学毕业生的比例低于8％。今天，劳动力中超过30％的人完成了大学四年的学业。所以现在进入劳动力市场的工人拥有更多的知识。此外，他们通过公司资助的培训项目、成人教育班和互联网上的远程学习继续获取新的技能。随着教育和培训水平的提高，生产率也会相应提高。

资本投资

无论工人的教育水平有多高，他们还是需要工具、计算机和其他设备去生产大多数商品和服务。所以资本投资（investment）是生产率和经济增长的首要决定因素。更多的投资将为每一个工人提供更多和更好的工具进行工作。

随着20世纪70年代劳动力的增加，资本的增长却变缓慢了。在20世纪60年代后期，资本存量的年均增长率为4.1％，但是到了20世纪70年代和80年代初期，资本的增长率降低到每年2.5％。资本存量的增长仍然超过劳动力的增长，但是差距却变得越来越小。这就意味着虽然每一个工人继续得到更多更好的机器，但是他或她得到这些设备的比例却降低了。结果生产率增长就放缓了。

这种趋势在20世纪90年代得到逆转。伴随着计算机网络和电信方面的投资每年增长10％～12％，资本投资快速增长。结果，生产率的增长率达到2.5％～2.7％的水平。生产率提高使得生产力可能性曲线向外移动，允许在更少的通货膨胀压力下扩大产出。实际上，消除通货膨胀影响的实际GDP在1997～2000年年均增长率超过了4％。

管理

要素投入的数量和质量并不完全决定经济增长率。无论资源多么优质和充足，都必须被组织到生产过程中，而且还要得到很好的管理。所以企业家能力水平和持续管理的质量也是经济增长的主要决定因素。

描述管理技巧的差别或衡量它们的有效性并不是一件简单的事情。但是近年来短期利润和长期生产率之间潜在的冲突引起了人们较多的关注。通过削减投资支出，一个企业可以提高短期利润。但是这样做将会降低一个企业的增长潜力，并且最终影响其长期盈利能力。当企业管理把注意力集中在公司股票的短期价格波动的时候，这种折衷的风险就增大了。

管理者必须学会激励员工发挥他们的最大潜能。闷闷不乐和被疏远的工人是不会做出太多努力的。为了使生产率最大化，管理者必须完善人事构架，建立引导工人愿意为生产做出贡献的激励机制。

研究和开发

生产率进步的第四个也是关键的因素就是研发（R&D）。研发是包括科学研究、产品开发、生产技术创新和管理进步发展在内的一个宽泛的概念。研发活动可以是一个具体的、目标明确的活动（比如在实验室中），或者是“干中学”过程中的一部分。无论哪种情况，从研发中发展而来的洞察力最终会促使新产品和更廉价的制造方式的诞生。过去一段时间，研发被认为为经济增长做出了最大的贡献。爱德华·丹尼森在其关于美国1929～1982年经济增长的研究中总结到：总增长的26％归因于“知识进步”。研发对生产率（单个工人产出）的相关贡献可能是这个数字的两倍。

在研发和资本投资之间有一个重要的联系。每年总投资中的一部分用于更新现有厂房和设备，但是新机器与它所取代的老机器很少是完全相同的。当你得到了一个新的计算机，你不仅仅是更新了旧设备，你同时也用更多的存储器、更高的运算速度和其他一些新特性升级了你的电脑。事实上，得到这些更好技术的可能性正是这些资本投资的动机。同样的动机也促使企业去改进机器和设备。所以通常情况下，技术进步和资本投资是同时进行的。

研发的所有成果并不完全在于新的机器设备。新的思路将会培育产品和生产工序，从而扩大生产可能性，甚至不需要新的资本设备的支持。生物科技打开了小麦和大米的产量限制，使产量成倍增加，并不需要额外的农场机械。非层次化数据库的发展变革了信息技术，实现了用更少的硬件和更少的时间来访问和传递数据。


政策杠杆

在很大程度上，经济增长的节奏是由市场力量——教育、培训和市场参与者的投资决策——决定的。政府的政策也起到了十分重要的作用。事实上，政府的政策对总供给曲线是否移动和移动多少有着重要的影响。

教育和培训

就像前面提到的，劳动力的素质很大程度上取决于教育和培训。相应地，政府支持教育和培训的政策对经济增长和生产率发展有着直接的贡献。从财政政策的角度，在学校和培训上更多的投入有着双重回报：在短期内刺激经济（就像其他投入一样）和增加长期的生产能力。对培训项目的税收激励也会收到同样的效果。

移民政策

劳动力的素质和数量都受到移民政策的影响。每年有将近100万人移民到美国。这种移民的流入是美国劳动力增长的主要来源，也因此是我们生产可能性曲线向外移动的一个直接贡献因素。

移民对我们生产能力的影响不仅仅是数量上的问题，而且还包括了这些新工人的素质问题。最近的移民比本土出生的美国人受教育水平要低，不像本土人那样容易在增长性产业中填补职位空缺。这在很大程度上是由设定国别配额和对美国居民的亲属给予优惠的移民政策造成的。许多观察者建议美国应该将更多的注意力集中在移民的教育和技术水平上，并像加拿大和其他国家那样（详见新闻摘要），以潜在生产率为基准设定优惠政策。无论如何，我们必须意识到进入美国的如潮的移民使得移民政策成为一个重要的经济增长政策杠杆。



[image: ]新闻摘要　劳动力供给

美国移民最受争议的移民分数制度

华盛顿——Ekaterina Atanasova，从保加利亚移民到美国，现居住在南部缅因州的一名土木工程师，想将她的丈夫带到美国来。根据参议院移民法案，他将得到很高的分数——至少74分——因为他也是一名土木工程师，拥有硕士学位并且英语流利。

但是Herminia Licona Sandoval，从洪都拉斯来的一名清洁工，却无法将她30岁的儿子带到美国来。他在一家炼油厂开车，没有高中文凭，英语也差，只能得到15分（满分100分），将通不过参议院法案。

分数制度是参议院移民法案最重要的内容之一，在国会结束一星期的暂停而恢复到立法工作上时将成为争论的核心。它已经引起大家的急切关注，因为它将深刻改变未来挑选移民的标准。

这个法案是由白宫和由12名参议员组成的两党团体撰写的，将建立一个“基于优点的系统”来评估那些寻求绿卡（众所周知的永久公民签证）的人。

申请者可以得到一个满分为100的分数。工作技能和教育占75分，英语熟练程度占15分，家庭关系占10分。

考核标准倾向于具有自然科学、应用科学、工程学和数学硕士学位的专业人士。但是分数制度同样倾向于在30个“高需求”职位工作的人才，比如家庭保健和食品服务。

分数制度的支持者认为它允许美国需要的技术人才来美国工作而不去国外的企业工作，从而使美国在全球经济中更具竞争力。

但是分数制度将给像来自洪拉斯的Licona Sandoval（夜间在政府办公室做清洁）这样的人带来负面影响。“这种制度不可能让我把我的儿子Jose Lionel Duron Licona带来。”她说。

——Robert Pear

资料来源：International Herald Tribune，June 4，2007.©2007，I.H.T./iht.com. Reprinted with permission.

注：移民是人力资本的重要来源。选择移民应依据技术水平或财富而不是家庭关系吗？



投资鼓励政策

政府政策也会影响到资本的供给。通常情况下，较低的税率鼓励人们进行更多的投资——去修建厂房、购进新设备和建造新的办公室。所以税收政策不仅仅是一个主要的短期稳定工具，而且是长期增长的决定因素。

资本利得的税收是备受争议的一个供给派政策杠杆。资本利得是资产价值的增加。当股票、土地和其他资产被出售的时候，任何所得收益都被视为应税收入。许多国家和地区——包括日本、意大利、韩国、中国台湾和荷兰——都不对资本利得课税。其他的欧盟国家以及加拿大对资本利得征收的税率都要比美国的低。降低资本利得税率会刺激投资，并且鼓励人们重新配置他们的资产，以用到更有生产效率的地方。当1997年资本利得税率从28％降到20％的时候，美国的投资增加了。那次经历促使乔治·布什总统推行了2003年的进一步减税。资本利得税率在2003年5月减至15％之后，非住房投资大幅增长。投资增长带动实现了2004年2％的GDP增长。

批评人士认为大规模的资本利得税率削减会对拥有绝大多数股票、财产和其他财富的有钱人有利。他们坚持认为这种不公平性超出了任何效率上的收益。然而支持者认为如果后来的经济增长使得每一个人在长期过上更好的生活，资本利得税率削减这种短期的不公平还是有它的存在理由的。

储蓄鼓励政策

快速增长的另一前提是有更多的储蓄（saving）。在充分就业的情况下，只有削减消费率才能带来更大量的投资。换句话说，更多的投资需要更多的储蓄。所以供给学派经济学家如同支持鼓励投资的税收激励政策一样支持鼓励储蓄的税收激励政策。这种观点与注重刺激消费的凯恩斯主义形成鲜明对比。

在20世纪80年代初期，国会推进了储蓄激励政策。首先，银行被允许对多种储蓄账户提高利率。其次，利息所得的税率降低了。最后，新的免税储蓄形式也出现了[例如个人退休账户（IRA）]。

尽管出台了这些激励措施，美国在20世纪80年代的储蓄率还是下降了。家庭储蓄从1981年占可支配收入的6.2％下降到了1987年的2.5％。流行于80年代的税收激励政策和高利率都没有使得美国人有更多的储蓄。结果美国的储蓄率锐减到低于其他任何国家的水平。美国家庭继续只进行极少量的储蓄，如相关的新闻摘要所证实。结果美国只有严重依靠国外储蓄（储蓄在美国银行或购买美国国债）来支持投资和增长。
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美国人存钱很少

美国家庭储蓄很少。在2006年，平均来讲，每个美国人都入不敷出——储蓄率是负的。就像这里所显示的，美国在2006年储蓄名单中排名倒数。

供给学派特别关注这种低储蓄率。他们认为美国人必须储蓄更多，为投资增长和经济增长融资。他们担心否则美国会在追求高生产率水平和生活水平的道路上落后于其他国家。




	国家
	储蓄率（2006年）


	法国
	11.9％


	瑞士
	7.6


	英国
	4.9


	朝鲜
	4.3


	日本
	3.2


	加拿大
	1.8


	美国
	-1.1





注：储蓄率等于家庭储蓄除以可支配收入。

资料来源：Organization for Economic Cooperation and Development（OECD）.

注：储蓄是投资融资的主要来源。较高的储蓄率意味着比例上较少的消费、较多的投资和更快的增长。



政府财政

经济增长对投资和储蓄的依赖为政府财政赤字的争论增添了问题的另外一个重要方面。当政府借款为其支出融资时，它会动用整个国家的储蓄，这样会减少那些本可以用于投资的贷款。如果这种情况发生，政府赤字将会挤出私人投资。这个挤出（crowding out）的过程——将可用的储蓄由投资转为政府支出——直接限制了私人投资。从这个角度来说，政府预算赤字变成了经济增长的一个限制措施。

从1998～2001年，政府每年都实现财政盈余。这种盈余扭转了形势——不仅终止了政府借款，而且为货币市场注入了新的资金。这种趋势压低了利率，刺激了私人投资。换句话说，挤出变成了挤入（crowding in）。

正如我们在前面的章节看到的那样，预算赤字并不一定是坏事，也不一定是好事。短期循环不稳定要求采用联邦预算不平衡的财政政策。对长期经济增长的关注又给财政政策的制定提出了一个问题：评估财政和货币政策不仅要着眼于短期总需求，还要注意长期的总供给。

解除政府管制

还有其他刺激经济增长的机制。政府可以通过管制就业和生产行为来直接干预供给决策。总的说来，这些管制限制了生产者回应需求变化的灵活性。政府管制倾向于增加生产成本。更高的成本不仅来源于被要求的生产过程的改变，还来源于监控政府政策产生的费用以及填写数不清的政府表格。预算成本和官僚作风的负担打消了生产积极性，进而限制了总供给。从这个角度上讲，解除政府管制将会使总供给曲线向右移动。

要素市场　最低工资是最为常见的要素市场法规形式。1938年的公平劳动力标准法案要求雇主每小时最少付给工人25美分。随着时间的流逝，国会不断提高最低工资（详见第8章相关新闻摘要），2009年7月又进一步提高到7.25美元。

最低工资法案的目的是保证工人能有一个合适的生活水平。但是这项法案也有其他方面的影响。禁止雇主使用低工资的工人，限制了雇主雇用更多工人的能力。这种雇用紧缩限制了移民、年轻人以及不熟练工人的就业机会。如果没有这项限制政策，更多这样的工人将会找到工作并获得宝贵的经验，从而使总供给曲线向右移动。

政府还对工作场所的安全和健康制定了标准。例如，职业安全和健康委员会（OSHA）对工作场所的噪音水平设定了限度。如果噪音超过了这个标准，雇主将被要求采用行政或者工程上的措施来降低噪音水平。工人的个人防护（比如耳塞和耳罩）虽说比较便宜，但只有当噪音源头可控制时才算到位，否则远远不够。所有这些法规都是为了提高工人的福利。但是，在这个过程中，这些法规提高了生产成本，抑制了供给的增加。

产品市场　要素市场上，政府法规趋于提高产品成本并抑制供给。直接施加在产品市场上的政府法规也有相同的效果。我们用一些例子来说明一下。

运输成本　在联邦一级，许多政府机构管理着运输服务的产出和价格。到1984年，民用航空委员会（CAB）确立了航空公司可以飞行的航线，并且制定了相应的价格标准。州际商务委员会（ICC）对卡车、州际班车路线和铁路有着同样的权力。（美国沿岸以及对外商业运营的）轮船的航线、服务和价格由美国联邦海事委员会确立。在所有这些例子中，政府的管制限制了生产者响应需求增加的能力。现有的生产者不能按照自己的意愿增加产出，新的生产者又被排斥在市场之外。放宽这些管制会增加产出，产生更低的价格，并促进航空运输、电信和陆地运输方面的创新。在这个过程中，总供给曲线向右移动。

食品和药品标准　食品药品管理局（FDA）对保护消费者远离危险产品制定了一系列广泛的措施。为了负起责任，食品药品管理局对特殊食物的成分设立了健康标准。食品与药物管理局也为测试新的药物和评估试验药物制定了相关标准。在所有这些事例中，管制的目的在使消费者所承受的健康风险最小化。

就像其他管制一样，食品药品管理局的规定也会带来实际成本。新药物的试验花费巨大而且耗时甚久。让一种新药获准在市场上销售常常需要数年的努力和巨额投资。结果就是：（1）更少的新药能进入市场；（2）那些进入市场的药品要比没有管制的情况下贵很多。换句话说，商品的总供给向左移动了。

很多——或者是几乎所有——这些监管措施还是有益的。实际上，它们原本就是为某个特定的公众目的服务的。实行这些管制的结果是我们确实获得了更安全的食物、更清新的空气和更少具有欺骗性的广告。但是我们必须要考虑其中的成本。所有管制行为都会给我们带来直接和间接的成本，这些成本必须和获得的好处相比较。供给学派经济学家的一个基本论点是监管成本太高了。他们坚持认为，为了改善我们的经济状况，我们必须对制造过程解除管制，使得总供给曲线可以再次向右移动。

经济自由

管制和税收是影响生产可能性的两种政府干预形式。政府还设立并施行了财产权利、法律权利和政治权利。俄罗斯后社会主义时期经济增长的最大一个障碍就是没有法律的保护。没有人愿意对一个可能被偷盗或者是被公有化改造而几乎没有希望得到司法补偿的企业投资，也没有生产者愿意在没有极其可靠的付款保证下发货。与此相反，美国的生产者却愿意在没有预付款的情况下生产和交货，因为他们知道法院、托收机构和保险公司能在需要的时候保证付款。

很难确定所有能使商业经济友好运行的体制的特征。传统基金会，一个保守的智囊团，用50个不同的政府政策标准构建了一套衡量经济自由度的指标。每年它用这套指标对全球的国家进行排名，以此来区分出最自由（最小政府管制）和最压抑（最大政府管制）的经济。根据传统基金会的说法，具有最自由经济的国家不仅有最高的人均国内生产总值，而且能持续保持最快的增长。如新闻摘要所示，市场自由程度最高的那些国家在1995～2003年间增长最快。它们的GDP平均年增长率（4.75％）远超那些市场自由程度很低的国家的GDP平均年增长率（2.68％）——或者那些在原材料市场和产品市场加强政府管制的国家（如委内瑞拉、乌干达、古巴、摩洛哥）的GDP平均年增长率。这些观察数据强调了这么一个观点，经济体制框架——尤其是市场自由程度——对潜在经济增长起重大作用。
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经济自由的进步与经济增长
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资料来源：Heritage Foundation，2005 Index of Economic Freedom，Washisgton，DC，2005. Used with permission.

注：那些对市场力量不加约束的国家，增长要快得多。这些数据比较了市场自由度（来自政府调控）的变化与GDP增率长之间的关系。
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我们需要更多的经济增长吗

很清楚，政府有一套强有力的杠杆来促进更快的经济增长。但是，很多人还在考虑一个问题：我们是否真的需要更多的经济增长。那些在拥挤的高速公路上行进，担心全球变暖，呼吸着污秽的空气和不能找到远离喧嚣的野营地点的人们会成片地高呼：“不要。”但是在我们下结论以前，我们最好先确定人们到底不喜欢持续经济增长的哪一个方面。人们真的反对经济增长本身还是反对过去GDP增长的特定方式？

首先，我们必须将经济增长和人口增加清楚地区分开。拥挤的社区、餐厅和高速公路是人口太多的结果，而不是由太多的商品和服务造成的。也没有迹象表明人口的增长会在短期内结束。随后的新闻摘要给我们揭示了到2050年世界人口将会再增加20亿人。
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与人口增长保持同步

在未来的几年时间里，美国将是高速发展国家名单上仅有的发达国家。为什么美国会繁荣？稳定的移民流入和2.04％的生育率，比大多数发达国家都要高。
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资料来源：U.S. News & World Report，March 12，2001，p. 12.

注：持续的人口增长意味着总产出必须保持增长以维持现有的生活水平。我们还需要更快的产出增长提高生活水平。 



谁为这些人提供衣食住行？我们是要重新分配现有水平的产出，使每个人少得一些？还是生产更多以保证我们的生活水平不会下降？如果我们有更多的商品和服务——如果我们有更多的房屋和交通运输系统——我们现在承受的大部分人口拥挤将会得到缓解。如果我们有足够的资源去满足现有的需求，并且在蒙大拿的中部建起利用太阳能的“新城镇”，人们就有可能搬出拥挤的芝加哥和圣·路易斯社区。当然，这也可能行不通，但是有一点是肯定的：如果只有较少的商品和服务，更多的人只有共享任何现有的产出量。

人均GDP使我们回到经济增长的真实核心标准。有什么严谨的理由解释追求更低人均GDP，降低生活水平吗？不要对持续的经济增长说不，仅仅就因为我们的道路上有太多的汽车或者我们体内有太多的卡路里。这种论点又一次回到了产出组合的问题，但是并没有回答我们是否要求任何更多的人均商品和服务。增长人均GDP有很多种方式，包括你现在正在享受的教育服务。反对经济增长本身就意味着不需要任何一种增长方式。

当然，我们可以通过削减我们认为不必要的产品生产来获取更多我们想要的产品。但是谁来告诉我们哪种生产组合是最好的？现有的产出组合可能被认为是不好的，因为它建立在收入的不合理分配、欺骗性广告以及由外部成本导致的市场失灵之上。如果是这样的话，直接解决这些问题似乎更加有效率（在政治上也更行得通），而不是企图降低我们的生活水平。


总结提要


	经济增长指的是实际GDP的增加。短期经济增长可能来源于生产能力利用上的提高（例如更低的失业率）。但是，长期经济增长要求生产能力本身的提高——长期总供给曲线向右移动。　LO1

	人均GDP是生活水平的基本衡量标准。与此相对应，每个工人GDP衡量的是我们的生产率。随着时间的流逝，生产率的提高是我们生活标准提高的主要原因。　LO2

	生产率的提高可能来源于几种方式。这些方式包括：更高的劳动力素质、增加资本投入、研究和开发以及提高管理水平。　LO3

	促进经济增长的政策杠杆包括教育、培训、移民以及鼓励投资和储蓄，还有更宽泛的制度架构。所有这些政策杠杆均可以提高资源的数量和质量。　LO4

	预算赤字可以通过挤出投资，也就是吸收可用于金融投资的储蓄来拟制经济增长。预算盈余有着相反的（挤入）效果。　LO4

	经济增长的目的意味着宏观经济政策必须根据它对长期供给和短期需求的影响来评估。　LO4

	只要持续的经济增长能够使人们的生活水平提高，使生产和消费社会合意的商品和服务的能力扩大，这种增长就是我们想要的。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

生产可能性

就业率

经济增长

生产率

名义GDP

投资

实际GDP

储蓄

增长率

挤出

人均GDP

挤入

劳动力


问题讨论


	大学教育从哪个特定的方面（如果有的话）提高工人的生产率？　LO3

	为什么我们牺牲一部分现在的消费用于投资，而不是消费掉现在所有的产出？　LO3

	1866年斯坦利·杰文斯预言，当英国的煤炭耗尽时美国经济增长将会陷于停滞，他所估计的世界末日可能会发生在20世纪70年代中期。我们是如何成功避开这种预测的？　LO3

	许多发达国家（如法国）的人口增长率降到了几乎达到零的水平。这将对我们的经济增长有什么样的影响？对生活水平呢？　LO2

	假设经济增长只能通过不断增加的不公平（例如鼓励投资的税收激励）来实现。这种经济增长还是我们想要的吗？　LO4

	没有限制的增长真的可能吗？你认为什么力量在减慢或中断经济增长中最为重要？　LO5

	根据前文的新闻摘要——经济增长对美国家庭的影响，看看工作时间和在家时间是如何减少的。这些变化是怎样表明经济增长的？　LO5

	下列因素是如何影响一个国家经济增长潜力的？　LO4
（a）对私有财产的法律保护
（b）高税率
（c）司法腐败
（d）政府对价格的控制
（e）自由贸易

	美国应该采纳一个基于技能的移民政策（详见前文新闻摘要）还是继续偏向家庭成员因素？　LO4




习题


	1. 2000～2007年中国产出经历了一波惊人的增长，增长率高达10％。在这个水平下，中国GDP增长一倍需要多长时间（详见表15.1）。如果人口增长率为0.6％，人均GDP增长一倍需要多长时间？　LO2

	2. 如果实际GDP的年增长率为3％，需要多长时间实现：
（a）实际GDP翻番？　LO1
（b）人均实际GDP翻番在每年人口增长如下情况下：
　i. 0％
　ii. 1％
　iii. 2％　LO1

	 2007年大约有63％的成年人（2.3亿）被雇用。如果就业率增长到64％，
（a）会增加多少人就业？
（b）如果每个工人的GDP为8万美元，会增加多少总产出？　LO2

	 如图15.4的数据，下列年代间世界人均GDP增长有多快？　LO1
（a）1000～1500年
（b）1500～1820年
（c）1820～1995年

	 假设投资率（投资/国内生产总值）每增加5个百分点就会带动1个百分点的经济增长。设想所有的投资都从消费者储蓄中融资。这里有经济的几个参数：
GDP：　10万亿美元
消费：　9万亿
储蓄：　1万亿
投资：　1万亿
如果要将经济增长率提高1％，
（a）投资应该提高多少？
（b）如果这种情况发生的话，将会减少多少消费？
（c）消费者更富裕了还是变穷了？　LO3




网络活动


	登录http://www.cia./gov/cia/publications/factbook/index.html。建立一个由分布在世界上任何地方的5个国家组成的“梦幻组合”。目标是选择具有如下特征的国家：人均GDP高、实际GDP增长率高、受教育程度高、寿命长、通货膨胀率低、婴儿死亡率低、贫富分化程度低和失业率低。
（a）选择5个国家，利用这些特征值制作一个表格。求出5个国家各特征值的平均值。
（b）这些特征值是否存在平衡？特征是互补的吗？哪些方面是你认为最重要的？

	登录http://www.gapminder.org，选择2006年世界经济变化。
（a）选取经济增长作为X轴变量，选取另一变量作为Y轴变量。点击运行并观察数据变换。观察经济增长与你选的变量之间是否存在某种关系？
（b）将X轴变量换成人均收入，重复练习。与（a）结果比较，有什么关系？
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指数增长如何影响我

下面这两个选择哪个更有价值？（1）今天开始30年后的7000美元；（2）今天的1000美元，你按7％的利率存30年？由于利息是以复利形式计算的，30年后第2个方案给你带来7612美元，因此它是更好的选择。同样，若利率为3％，30年后退休基金可翻一倍多；若利率为7％，则可翻6倍多。这种指数增长解释了为什么需要早点开始储蓄。

GDP增长中指数变化也是非常明显的。如果美国实际GDP以每年3％增长，而中国实际GDP持续以每年7％增长，那么中国经济能在30年内赶上美国。尽管如此，中国的人均GDP仍将低于美国，因为中国人口太多了。

因此，不管谈论的是钱的增加还是GDP的增长，一年的收入会积累成以后多年的额外收入，对于一年来说影响不大，但对于一个时期来说，增加的很多。那么，很小的一笔存款，或很小的经济，在长期会变得非常大，即使利率或增长率存在相对较小的差异。

第16章　理论和现实

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　宏观经济政策的主要工具。

2　宏观经济工具如何解决宏观经济问题。

3　宏观经济结果的跟踪记录。

4　政策成功的主要障碍。

5　相机抉择政策的优点和缺点。
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宏观经济理论似乎应该能够解释商业周期，并且能够提示政策制定者如何来控制它。但是，显然有些事情很不对劲。尽管我们的国家相对繁荣，但是我们始终没有达到以下目标：充分就业、价格稳定和经济的稳健增长。还会时常出乎意料地出现失业、通货膨胀或者经济的缓慢增长。不管我们怎样努力应对，商业周期似乎仍然挥之不去。

为什么会出现经济理论预期和经济运行现实之间的差距呢？是理论不足吗？还是忽视了合理的经济建议？许多人责备经济学家。他们指出，经济学家提供了互相矛盾的理论和建议，使人不知道应该遵循什么理论。试问，如果经济学家们都不能达成一致的话，那么其他人还怎么听从他们呢？

这并不奇怪，因为经济学家看事物的方法有点不同。首先，他们指出，商业周期并不像过去那样糟糕。自从第二次世界大战以来，经济经历了多次兴衰，但是，都没有像大萧条或早期的灾难那样严重。在近几十年，美国经济出现了几个时间特别长且强劲的经济扩张，即使伴随着经济衰退、恐怖袭击和自然灾害。所以，经济记录中成功比失败多。

其次，经济学家将大多数偶尔发生的过失归因于现实世界，而不是他们的理论。他们抱怨，政策总是优先于经济建议。例如，政治家不愿意为控制通货膨胀而提高税收或减少支出。他们所关心的是赢得下一次竞选，而不是解决国家经济问题。

吉米·卡特总统为另一个问题——制定经济决策的复杂性——而感到苦恼。在现实世界中，理论和政策都不能与我们所有的经济目标保持一致。正如卡特总统所说的：

我们不能只将注意力集中于通货膨胀、失业、联邦政府预算赤字或我们的国际支付，我们也不能和其他国家分离。我们必须在全世界范围内同时解决所有这些问题。

本章的目的是对抗现实世界中的所有这些挫折。在这一过程中，我们将努力回答以下问题：


	什么是完美的宏观政策体系？

	我们的宏观运行如何能够很好地达到该政策体系的承诺？

	是什么障碍阻止我们做得更好？




政策工具

表16.1对政策制定者为抗击商业周期（business cycle）和促进GDP增长可利用的宏观经济工具做了一个总结。虽然这个列表很简短，但无需提醒我们就心知肚明：每一种手段都是强有力的。每一种主要的政策手段都能显著改变我们对于基本经济问题——生产什么，如何生产以及为谁生产——的答案。

表16.1　政策工具
经济政策制定者有权使用多种政策手段，他们面临的挑战是在合适的时期选择合适的工具。解决不同的问题所需的工具组合是不同的。




	政策类型
	政策工具


	财政政策
	减税和增税


	 
	改变政府支出


	货币政策
	公开市场操作


	 
	法定准备金


	 
	贴现率


	供给学派的政策
	投资和储蓄的税收激励


	 
	解除管制


	 
	教育和培训


	 
	移民


	 
	贸易政策





财政政策

财政政策（fiscal policy）的基本工具都包含在联邦预算中。减税被认为可以用来刺激支出，因为它把更多的收入留在了消费者和企业手中；增税趋向于缩减支出，并因而减轻通货膨胀的压力。表16.2总结了近年来出现的一些主要税收变化。

表16.2　财政政策的重要事件




	1981年
	经济恢复税收法案
	3年内削减2130亿美元的消费税和590亿美元的企业税


	1982年
	税收公平和财政责任法案
	3年内增加1000亿美元的企业税、消费税和个人所得税


	1983年
	社会安全法案修正案
	增加工资税并减少将来的退休金


	1984年
	直接减税法案
	3年内增加500亿美元的个人所得税、企业税和消费税


	1985年
	格兰姆-拉德曼-霍林斯法案
	要求到1991年实现平衡预算，并首创自动支出削减程序


	1986年
	税收改革法案
	扩大税基的同时降低税率


	1990年
	预算强制法案
	消除赤字上限，限制相机抉择的支出


	1993年
	克林顿政府的“新方向”
	在1994～1997年，通过增加税收和削减支出来减少赤字


	1997年
	平衡预算法案
纳税人减税法案
	实行税收和支出削减，到2002年实现平衡预算


	2001年
	经济增长与税收减免协调法案
	跨度10年的1.35万亿美元的个人减税


	2002年
	就业增加与职工援助法案
	企业减税


	2003年
	工作与增长减税法案
	3500亿美元的减税，包括红利和资本利得税


	2005年
	增税预防法案
	将前期的减税延至2010年


	2008年
	减税和退税
	600美元的退税和企业减税，共计1600亿美元





联邦预算在支出方面提供了另一种财政政策工具。增加政府支出能使总需求增加，从而鼓励了更多的生产。减少政府支出能抑制总需求，从而减小通货膨胀的压力。如果一年的政府支出接近3万亿美元，联邦预算的变化就能对总需求产生显著的影响。例如，2003年第二季度，联邦支出增加了340亿美元，其中多数花在了国防上。由于乘数效应，这种支出的激增显著增加了总需求。在2001、2002和2003年，减税大大增加了财政刺激。在2008年初，减税再一次被用来刺激缓慢的经济。

自动稳定器　预算的变化不一定源自总统决策或国会立法。税收收入和政府支出也是对经济事件的反映。当经济发展减速时，税收收入会下降，政府支出自动增加。例如，2001的经济衰退辞掉了200万名工人，并且减少了数百万的收入。当人们的收入减少时，他们的纳税责任也会降低。结果，政府的税收收入也减少了。

经济衰退也导致政府的支出增加。失业工人数量的膨胀增加了失业保险、福利、食品券和其他转移支付的费用。所有这些预算行动都不需要立法。相反，在现有的法律体系下，上述费用会自动地增加，并不需要新的政策。

所有这些由经济衰退引发的税收收入和预算支出的变化被称作自动稳定器（automatic stabilizer）。在经济发展缓慢时，这些预算变化通过增加税后收入和政府支出将有助于经济的稳定。特别地，衰退自动地


	减少税收收入

	增加政府支出

	加大预算赤字



经济扩张对政府预算起到相反的作用。当经济繁荣时，人们必须为自己不断增加的收入纳更多的税；他们也不那么需要政府的补助了。因此，当经济变热时，税收收入就会增加，并且政府支出也会自动降低。这些变化将会缩减预算赤字。20世纪90年代末期发生的赤字自动缩减就是这种情况。在克林顿总统和国会的共和党人忙着争论如何减少联邦赤字的时候，经济一直保持持续的增长。实际上，1998的经济增长得非常快，以至于预算赤字变成了预算盈余。其后不久，民主党和共和党就都把由这次事件转变而来的荣誉据为己有了。

相机抉择的政策　为了评估缩减赤字的政治主张，我们需要区分预算的自动变化和由政策所引起的变化。税收和支出的自动变化反映的不是当前财政政策的决策，它们反映的是早已出现在本书中的规律。相机抉择的财政政策需要新的税收和支出决策。具体而言，财政政策是指税收或支出立法上的人为变化。这些改变只能由美国国会做出。每年，由总统提出专门的预算和税收议案，提交国会讨论，然后再由总统来决定是接受还是否决国会通过的具体决定。这样所产生的政策决定就是相机抉择的财政政策。政策制定者仅仅因他们成功制定的（或制定失败的）相机抉择政策所产生的效果而受到赞扬（或指责）。

自动稳定器和相机抉择支出之间的区别，有助于解释为什么联邦预算赤字会从1991财政年度（fiscal year）的2210亿美元猛增到1992财年的将近2700亿美元。可笑的是，为了能够弥补这些赤字，国会提高了1992财年的税率；国会还计划减缓政府支出的增长。因此，相机抉择的财政政策是略微带点限制性的。但是，这些相机抉择的政策对1990～1991年的衰退没起什么作用。自动稳定器却引起了税收收入的减少和政府转移支付的增加。净结果是，1992财年发生了更大的预算赤字，而这恰恰与国会最初的希望相反。膨胀的赤字是经济疲软的征兆，而不是财政政策刺激的衡量标准。

2002～2003年的一系列类似事件使联邦预算变成赤字状态（见新闻摘要）。减税和军费的增加使预算进入赤字状态。如此大幅的赤字增加是慎重的财政政策的结果。然而，由于经济的缓慢增长，财政赤字进一步扩大。布什政府希望GDP的快速增长会将赤字遏制在预计水平。当希望被准予时，赤字急剧下降（见第12章图12.9，2004～2007年赤字下降）。



[image: ]新闻摘要　赤字的来源

预算赤字将超过4500亿美元

战争成本、减税和缓慢的经济是主要因素

根据国会中消息灵通人士透露的新的白宫预算预测，战争、减税以及经济的第三年下滑将使预算赤字超过4500亿美元。这将比5个月前布什政府预测的高出50％。

定于今天公布的赤字计划比上周经济学家预测的高出500亿美元，它重点强调了政府财富继续自2000年以来的恶化，那时财政部还有2360亿美元的盈余。这表示财政逆转超过了6800亿美元。

“这让人震惊，”一名资深共和党参议员这样说。……

2003年的预算赤字——针对到9月30日结束的财政年——由于伊拉克战争爆发以来的792亿紧急资金支出而增加了，而预测的2003财年在该项的支出是420亿美元。它也包括5月颁布的长达10年的3500亿美元减税的最初成本……

但是共和党和许多独立的经济学家说，经济的停滞和失业率的上升仍是恶化财政前景的最大因素。

——Jonathan Weisman

陷入赤字

美国政府的盈余/赤字（10亿美元）
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资料来源：Washington Post，July 15，2003，p. 1.©2003，The Washington Post，reprinted with permission.

注：预算赤字受到审慎的财政政策和经济周期变化的影响。减税、支出的增加以及疲缓的经济导致了2002～2004年的预算赤字。



货币政策

表16.1所描述的政策工具中也包括货币工具。货币政策（monetary policy）的工具包括：公开市场操作、调整贴现率和法定准备金。联邦储备系统利用这些工具来改变货币供给（money supply）。为了做到这一点，联邦储备系统尽力改变利率，使总需求曲线向希望的方向移动。

财政政策和货币政策的有效性依赖于总供给曲线的形状。如果总供给曲线是水平的，改变货币供给（和相应的总需求移动）就只能影响产出；如果总供给曲线是垂直的，改变货币供给就只能影响价格；但是，如果总供给曲线是向上倾斜的，则改变货币供给就能同时影响价格和产出。

固定规则与相机抉择　对总供给曲线真实形状的争议引起关于如何实施货币政策的问题。正如第14章中所提到的，一些经济学家力劝美联储积极地调整货币供给来改变经济状况；而其他经济学家则主张，我们应该更好地按照固定规则来决定货币供给的增长。固定规则将会使美联储更像一个被动的机械师，而不是一个积极的政策制定者。

相机抉择的政策有显见的错误风险。1979年，美联储采取限制性的政策从而使经济陷入衰退；1989年，这一事件又一次上演。在这些情况下，美联储不得不改变它的政策（在表16.3中，比较一下1979年10月～1982年10月与1989～1991年实行的政策）。1999～2000年，联储6次大幅度地提高利率。当2000年末经济突然滑坡时，评论家指出，联储的政策过头了。2001年，联储又一次被迫改变措施。

表16.3　货币政策的重要事件




	1979年10月
	联储要采用货币主义者的方法，紧缩货币供给，提高利率


	1982年7月
	深陷经济衰退，联储投票决定放松货币管制


	1982年10月
	联储摒弃单纯的货币主义者的方法，迅速扩大货币供给


	1986年
	货币供给增加了15％


	1987年5月
	联储摒弃了作为政策指南的货币供给目标


	1987年6月
	艾伦·格林斯潘被委任主席；货币供给的增长速度下降；贴现率上升


	1989年
	格林斯潘宣布零通货膨胀的目标，放慢货币供给的速度


	1991年
	在经济衰退期间，联储改变货币政策，利率下降到了十几年来的最低点


	1994年
	随着增长加速和失业下降，联储大大地提高了利率


	1995年
	当第一季度经济停滞时，联储稍微降低了利率


	1997年
	当失业率下降到5％以下时，联储稍微抬高了利率


	1998年
	联储削减利率来弥补亚洲金融危机的冲击


	1999～2000年
	联储在一年内6次提高利率


	2001～2003年
	联储改变政策，降低利率；继续不断降低利率，直至2003年中期


	2004～2006年
	由于担心通货膨胀压力，联储17次加息


	2006年
	艾伦·格林斯潘退休，本·伯南克开始担任联储主席


	2007～2008年
	担心经济衰退，联储不断大幅度降息





评论家们认为，货币政策中重复的U形循环证明，严谨的货币管理规则优于联邦的相机抉择。但是，固定规则也许不能有效实行。固定规则的有效性依赖于市场对货币政策杠杆的配合性反应，这是谁都不能保证的。1991年，联储通过大幅度地降低利率来刺激总需求。但是，消费者和投资者并不积极响应。他们利用较低的利率来减少自己的债务，而不是购买更多的商品和服务。一系列预定的政策规则并没有预见到这种反应。9·11恐怖袭击和随后的消费者信心大幅下降，加剧了2000～2001年期间的经济滑坡。美联储不得不快速做出反应，并且准许比固定政策规则更强有力的措施。

供给学派的政策

供给学派理论为我们提供了第三类主要的政策工具。我们早已看到，总供给曲线的形状是如何限制财政政策和货币政策的有效性的。总供给曲线的移动也是经济增长的一个先决条件。供给学派的政策直接聚焦于这些约束条件。供给学派政策（supply-side policy）的目标是使总供给曲线向右移动。这种移动不但能引起长期的增长，而且还能使需求方面短期的干预更成功。

供给学派的工具箱里装有好多种工具。其中，以激发工作积极性、刺激投资和储蓄为目的的税收削减是最常用也是最有力的。解除管制也可以降低生产成本并刺激投资。用于教育、培训和研发的支出扩展了我们的生产能力。移民政策改变了劳动力的规模和技术水平，从而也能影响总供给。

在20世纪80年代，税率大幅度地下降。1981年，个人的最高边际税率从70％降到50％，并在1987年进一步降到28％。80年代也出现了对航空、货车运输、电话服务和其他行业解除管制的重要事件（见表16.4）。所有这些政策措施都有助于总供给曲线向右移动。

表16.4　供给学派的重要事件




	1978年
	航空系统解除管制法案
	逐步解除联储对航空线路、费用和进入的管制


	1980年
	汽车运输法案
	废除联储对汽车运输业的进入、线路和费用的限制


	1981年
	经济复苏税收法案
	减少30％的边际税率


	1982年
	美国电话电报公司解体
	美国电话电报公司对电话服务业的垄断通过反托拉斯法案终结了


	1986年
	税收改革法案
	取消大多数对投资和储蓄的税收优惠，但是大大降低了边际税率


	1990年
	社会安全法案修正案
	工资税增加至7.65％


	1990年
	美国残疾人法案
	雇主必须为残疾人提供更多的机会


	1990年
	移民法案 
	增加移民配额，为熟练工人提供新的优惠


	1990年
	空气清洁法案
	提高污染控制标准


	1991年
	地面交通运输法案
	加速对高速公路和铁路运输的改善


	1993年
	重建美国计划
	增加基础设施投资 


	1993年
	家庭休假法案
	要求雇主向雇员提供没有报酬的休假


	1994年
	北美自由贸易协定
	降低北美贸易壁垒


	1997年
	纳税人减负法案
	减少资本利得税，实行学费课税扣除


	1998年
	劳动力投资法案
	资助技能培训项目


	2001年
	经济增长与税收减免协调法案
	降低10年内的边际税率


	2002年
	就业增加与职工援助法案
	提供企业减税和奖励


	2003年
	工作与增长减税法案
	减少红利和资本利得税


	2007～2009年
	最低工资
	最低工资从每小时5.15美元增至7.25美元





政府的政策也能使总供给曲线向左移动。2008年，当最低工资涨到6.55美元/小时的时候，商品和服务的成本也增加了。1990年工资税的增加也同样引起了生产成本的增加。20世纪90年代初期，私人雇主也负担了更高的、与政府规定的额外福利（1993年家庭休假法案）及残疾人住宿（美国残疾人法案）相关的劳务成本。所有这些政策都抑制了总供给。

克林顿总统认为，更多地投资于实物资本和人力资本能够扩展经济的生产能力。他的美国重建计划逐步增大了在高速公路和其他公共基础设施方面的支出。他还增加了教育支出，并督促私人雇主提供更多的工人培训。1998年，大学生学费课税扣除的方案也是为了鼓励更多的人力资本投资。

甚至是福利改革也与供给学派有关。1996年的个人责任和工作机会法案设立了依赖福利的时间限制。在1998～1999年期间，当达到时间限定时，更多的福利享受者将不得不进入劳动力市场。当他们进入劳动力市场的时候，总供给曲线就向右移动了。

因为税率是供给学派政策的一个基本工具，所以财政政策和供给学派的政策就经常会交替使用。当国会改变税法时，它也几乎总是改变边际税率并因此而改变生产激励。例如，在表16.2和表16.4中都出现了税法。1997年的纳税人减负法案，不但改变了总的税收收入（财政政策），而且也调整了对生产和投资的激励（供给学派政策）。2001年和2003年，布什通过降低个人边际税率和增加企业投资的税收鼓励，鼓励了更多的生产。


理想化的应用

这些财政的、货币的和供给学派的工具都是控制经济的潜在有力杠杆。原则上而言，它们都能够治愈商业周期带来的过剩。为了理解这一点，我们来回顾一下它们在3种不同的宏观经济情形下的应用。

情形1：衰退

当产量和就业水平远远达不到充分就业的潜在产出时，对公共政策的要求就很明显。GDP缺口（GDP gap）必须得到弥补。总支出必须增加，以使生产者能销售更多的商品，雇用更多的工人并提高经济的生产能力。在这些时候，最迫切的要求是让更多的人回来工作。

衰退怎样才能结束呢？凯恩斯主义者强调刺激总需求的必要性。他们企图通过减税或增大政府支出来使总需求曲线向右移动。刺激的结果将引起乘数（multiplier）效应，推动经济达到充分就业状态。

现代凯恩斯主义者意识到货币政策对此也是有帮助的。具体而言，增加货币供给可以降低利率，并因此而增加投资。为了给经济一个强有力的刺激，我们也许想同时做很多事情，即同时做到减税、增加政府支出和增加货币供给（正如2001～2003年）。我们也可以通过采取这些强有力的措施，来增加消费者的信心，提高投资者的预期，并促使更多的支出和产出。

其他经济学家提出不同的意见。所谓的货币主义者和其他政府干预的批评者，似乎对相机抉择政策不以为然。正如他们所理解的，在正常的失业率下，总供给曲线是垂直的（见图14.7）。货币或财政政策的快速修补可以移动总需求曲线，但不能改变总供给曲线。货币或财政的刺激只能抬高价格水平（更高的通货膨胀），而不能减少失业。就这一点来说，对付经济衰退的适当政策是忍耐。随着销售和产出放缓，利率将会下调，并因此会刺激新的投资。
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对于宏观失灵，不同的宏观经济理论提供了不同的解释和政策选择。
By MAL. © Associated Features，Inc.



供给学派者从正面回应这些异议。他们认为，政策意图应放在改变总供给曲线的形状和位置上。供给学派者强调改进生产激励的必要性。他们强烈主张降低投资和劳动的边际税率。他们也在寻求减少政府管制的方法。

情形2：通货膨胀

经济过热也会引起类似的政策效用差异。在这种情形下，直接目标是限制总需求——也就是说，使总需求曲线向左移动。凯恩斯主义者的手段是：增加税收，减少政府支出，利用乘数效应使经济降温。

货币政策对通货膨胀的反应将是上调利率。通过使借贷更加昂贵，美联储将限制投资和消费，使总需求曲线向左移动。货币主义者只是简单地减少货币供给，以期待达到同样的效果。美联储企图异常艰难地挤压总需求曲线，仅仅是想让市场参与者相信通货膨胀已经被消除了。

供给学派者指出，通货膨胀意味着货币过多而商品不足。他们会着眼于市场的供给方来寻求扩大生产能力的方法。在严重的通货膨胀下，他们会提议更多的储蓄激励。额外的储蓄将会自动地减少消费，并产生更多的投资性基金。供给学派者也提倡削减税收和管制，并降低把较便宜的外国商品拒之门外的进口壁垒。

情形3：滞胀

尽管严重的通货膨胀和衰退为经济政策提供了适度清晰的选项，但是，这些极端之间还有一大片灰色的区域。有时候，经济会同时受到通货膨胀和失业的打击——这种情形就是所谓的滞胀（stagflation）。例如，1975年的失业率（8.5％）和通货膨胀率（9.1％）都是很高的。由于总供给曲线向上倾斜，所以没有一个简单的方法来同时降低它们。任何以充分就业为目标的需求方面的刺激都会恶化通货膨胀，而需求紧缩政策则会加剧失业。尽管任一向上倾斜的总供给曲线都会引起这种交替，但是，曲线的位置也决定了选择的难易程度。图16.1就阐述了这种滞胀问题。


[image: ]
图16.1　滞胀
失业和通货膨胀可能会同时发生。这常常是向上倾斜的总供给曲线的一个潜在问题。更进一步，总供给曲线如果向左移动，则滞胀问题就更加糟糕。在任一给定的总需求水平下，曲线AS1意味着比AS2更高的价格和更高的失业率。



滞胀没有简单的解决办法。任何需求方面的刺激都应谨慎实施，力求能够平衡通货膨胀和失业的双重威胁。这就需要更多地注意供给约束的特殊性质。也许，总供给曲线的早期开始时的上升是由结构性失业（structural unemployment）引起的。例如，当汽车业出现大量失业工人的时候，房地产业的价格却在上升。建筑业较高的价格和工资就是资源由汽车业转移到建筑业的信号。但是，这种资源转移可能不会平稳或立即发生。在过渡时期，就需要公共政策来推动行业间的转移，或者改变供给或需求的结构。

在需求方面，通过提高利率或者财产税，政府可以减少对新建筑的需求；政府也可以延迟自己的建设计划；政府还可以通过对新车购买提供更大的税收扣除、减少汽车购买的税收或者扩大政府自己的车队以增加对汽车的需求。在供给方面，政府可以通过为汽车生产提供税收抵免，教汽车工人如何建造房子，或者加快求职过程。

高税率或高成本的管制也可能引起滞胀。如果其中任何一个发生，高价格（通货膨胀）就不可能是增加产出的足够激励。在这种情况下，降低税率和解除管制就能够使总供给曲线右移，从而缓解滞胀的压力。

减少产出同时提高价格，这种总供给的暂时性紧缩（左移）也可能导致滞胀。在这种情况下，结构性失业和过剩的需求都不是事件的原因。更准确地说，外部冲击（例如一次自然灾害）或世界贸易的突然变化（例如较高的石油价格）是引起滞胀的原因。飓风卡特琳娜和丽塔（2005年）期间出现的石油高价和供给中断就说明了这个问题。在这种状况下，传统的政策工具不可能提供一个彻底解决问题的方法。大多数情形下，经济只是被迫地做出调节以适应暂时的挫折。

微调

在课堂上，什么事情看起来都很简单。的确，经济理论似乎能回答我们所有的宏观问题。一些人甚至设想经济理论有微调经济的潜能，也就是说，可以纠正所有宏观问题。这种微调（fine-tuning）是对政策杠杆进行不断的调整。当失业成为问题时，只要给经济一个财政或货币的刺激；当通货膨胀令人担忧时，只要采取紧缩性财政或货币政策。为了充分实现结构和分配目标，我们只要挑选正确的刺激或抑制对象。只需对经济有一点关注或经验，我们就能发现适当的经济增长速度，经济就会在我们的指引下成功地走向繁荣。


经济记录

经济的记录不能达到这些高预期。固然，经济已经连续增长并且我们的生活水平已达到惊人的程度。在一些重大的年份，如1994～2000年和2004～2006年，失业率和通货膨胀率都很低。我们也不能忽视这个事实：即使在一个坏年度，我们的人均收入也大大超过世界上大多数其他国家的实际甚至预期人均收入。然而，我们也必须承认：衰退、高失业率、通货膨胀和对收入分配及产出组合的反复关注也不时打断我们的经济发展。

图16.2中的曲线图快速概括了我们1946年以来的经历，1946年就业法案规定联邦政府有责任达到宏观稳定。很明显，我们的经济记录远远不够完美。20世纪70年代的记录尤其黯淡：两次衰退、高通货膨胀和持久的失业。20世纪80年代好一些，但是仍然受到两次衰退，其中的一次使失业率达到二战后的新记录。
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图16.2　经济记录
1978年的充分就业和平稳增长法案确定了具体的目标：失业率4％，通货膨胀率3％和经济增长率4％。然而，正如这些曲线图的说明，我们很少达到这些目标。测量、设计和政策实施问题有助于解释这些疑问。
资料来源：Economic Report of the President，2008.



在实际经济增长方面，记录也是有很多污点的。产出在8年内实际下降（例如，衰退），并且在另外19年内增长速度低于3％。由于20世纪80年代的7年扩张逐渐消失，20世纪90年代实际经济增长速度为零。然而，从那以后经济记录改善了很多。美国经济连续8年运行得很好。在通货膨胀相对小的情况下，失业率下降到历史的低点。然而，甚至在经济强盛的20世纪90年代，仍有3000万美国人很贫困。另外，2000年的收入分配状况几乎完全与1946年的相同。我们也没实现所有的经济目标。当经济进入另一个衰退（2001年3月～11月）和恐怖袭击（2001年9月）使经济下滑时，所有经济表现恶化。

美国的经济业绩类似于其他西方国家。在20世纪八九十年代，大多数国家的经济增长不如美国。但是，正如接下来的新闻摘要所说的，一些国家更好地限制了价格或减少了失业。



[image: ]新闻摘要　经济表现比较

20世纪90年代的宏观经济表现

20世纪90年代美国的经济表现优于大多数发达国家。日本在控制通货膨胀（1.2％）方面取得了很大的成功，但是经济却增长缓慢（1.5％/年）。美国经济迅速增长的同时失业率也低于欧洲各国。
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资料来源：International Monetary Fund.

注：没有一个国家在所有的宏观表现上都拿到金牌。通货膨胀、失业率和经济增长记录揭示了经济表现的不均衡。




为什么办法不总是起作用

我们已经注意到，经济学家和政治学家们总是对于我们的经济目标和经济表现之间持续的差距互相指责。但是，不是出于偏袒，我们也注意到一些成功决策的普遍障碍。在这方面，我们能够识别影响政策成功的4个障碍：


	目标冲突

	测度问题

	设计问题

	实施问题



目标冲突

要注意的第一个因素是政策优先权的潜在冲突。假定经济正遭受滞胀，而且所有的宏观政策都涉及到失业与通货膨胀之间的权衡。消除通货膨胀或者消除失业，哪个优先呢？失业的人视达到充分就业为最优先考虑的问题；工会和穷人代表迫切要求经济的快速增长；银行家、债权人和有固定收入的人则更多地担心通货膨胀，他们要求更多紧缩性的财政和货币政策。在这种形势下，没有办法满足每一个人的需求。

实际上，这些目标冲突在决策过程中常常制度化。美联储习惯上被看作是价格稳定的监护人，因此往往倾向于紧缩性政策；总统和国会则更多地担心人们的就业和政府计划，因此倾向于扩张性政策。其最终结果可能是相互矛盾的混合性政策。

分配目标也可能与宏观目标相冲突。抑制通货膨胀政策需要减少对穷人、老人或者贫困学生的支持计划。这些削减可能在政治上是行不通的。同样，紧缩性的货币政策也可能被认为是小企业的沉重负担。

尽管表16.1列出的政策杠杆是有效的，但是它们不能满足我们所有的愿望。只要我们仍然生活在资源稀缺的世界里，所有的政策决策都要承担机会成本。这就意味着我们将总是面临权衡问题：我们所能期望的是达成一系列的妥协以取得最佳结果，而不是理想的结果。

即使我们对政策的优先权都达成了一致，也未必成功。我们仍然不得不面对更普遍的问题：测度问题、设计问题和实施问题。

测度问题

消防队员能非常成功地在整个城市被烧毁之前扑灭火灾，其中一个原因是火灾是可见性很高的现象。经济问题很少如此具有可见性。例如，失业率从5％增加到6％，就不是那类你在穿马路时能注意到的事情。除非你自己失去了工作，否则失业人数增加不太可能引起你的关注。价格也是如此，商品价格的小幅度上涨不可能引起多大的警觉。因此在引起人们高度注意以前，通货膨胀和失业都可能极度恶化。假如我们发现火灾不及时并且消防设备很差，那么在有人拉响警报之前整个附近地区可能已被烧毁。

为制定好的经济政策，我们必须首先确定经济问题的范围。为了这么做，我们就必须测度就业变化、产出变化、价格变化和其他宏观结果。尽管政府花费了大笔的金钱来收集和处理这些数据，然而可利用的信息总是过时的、不完整的。充其量，我们只知道上个月或者上个星期经济方面发生了什么问题。即使是在这个高速的计算机时代，数据收集、汇编和展示的过程也要花费大量时间。一般的经济衰退大约持续11个月，但是官方的数据直到低迷时期开始8个月后才能证实衰退的存在！正如新闻摘要表明的，2001年的经济衰退也不例外。
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尽管存在失业，经济衰退终于被宣布正式结束

国民经济研究局（NBER）宣布从2001年3月开始的经济衰退历时8个月，终于在9·11恐怖袭击之后不久结束了。

多数经济学家在一年多以前认为衰退将于2001年年底结束，但是昨天来自NBER——被认为是衰退时间官方仲裁者的一个私人非营利性经济研究集团——的宣布，正是就不断签署的就劳动力市场合同能否说明经济恢复的问题展开长时间内部辩论的结果。研究局的答案是：毫无疑问。……

众所周知，NBER就商业周期时间做出声明是很慢的。然而，研究局此次宣布经济衰退结束用了20个月，比宣布1990～1991年经济衰退需要的21个月稍微短一点。这就是所谓的失业复苏，尽管裁员并不像之前那么严重。

——Jon E.Hilsenrath

资料来源：The Wall Street Journal，July 18，2003，p. 1. Copyright 2005 by Dow Jones & Company，Inc. in the format Textbook via Copyright Clearance Center.

注：成功的宏观政策需要及时的、准确的经济数据，然而测度过程却是缓慢的、有缺陷的。



预测　在理想世界里，政策制定者不仅要对出现的经济问题有所反应，而且还要预见问题的发生，以采取行动避免它们。例如，如果我们预见通货膨胀将出现，就应该立刻采取行动抑制总需求增长。换句话说，成功的消防队员不仅要对火灾做出反应，而且还要在可能发生火灾的地方排除隐患。

不幸的是，经济政策制定者再次处于不利地位。他们对于将来问题的知识比其所拥有的关于当前问题的知识更糟糕。在制定政策时，制定者必须依赖经济预测，即对未来经济状况的有根有据的猜测。

宏观模型　这些猜测常常基于经济如何运行这类复杂的计算机模型。这些模型——计量经济学的宏观模型——是经济表现的数学总结。模型试图确定宏观经济行为的决定性因素，以此预测当因素变化时对宏观结果有什么影响。接下来的新闻摘要表明：这些计算机模型表面的精确度可以粉饰“这门不可知艺术”。
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尽管利用了经济预测，预言家也常常看到破碎的水晶球

上周四提交其年度经济展望时，克林顿总统的经济顾问委员会主席还认为目前谈论的与经济衰退无关。

马丁·贝利说：“我明确表示，我不认为我们的经济将进入衰退。”

就在第二天玫瑰花园经济告别演说上，克林顿传达了同样的讯息。引用了50位非官方预报员的被认为是蓝筹股民意的预言——“以此谋生的专家”，像他所说的那样——克林顿向美国人民保证，今年经济将以2％～3％的年增长速度继续增长。

总统和他的顾问没有提到的是：自从第二次世界大战以来出现的9次经济衰退，“专家们”没有成功预测过一次。……

“衰退，其本性是一个推测性的说法。”

乍看之下，谦恭似乎与当今时代预报员的品质不相符。运用高速的计算机和精确的美国经济模型，他们不断地修改每件事的两年预测，从失业到商业投资再到长期利率，数字精确到了小数点后一位数。

但是在预报员本身看来，看起来像精确科学的东西其实是不可知艺术，这主要是由于经济结构的变化，以及投资者、消费者和商业主管在现实生活中表现出的与经济模型不一致的非理性和不可预测性。

国家重点预测机构成员，圣路易斯宏观经济学顾问主席帕拉肯说：“我们很难预测衰退的原因是所有的衰退现象都是不规则的。”

——Steven Pearlstein

资料来源：Washington Post，January 15，2001，p. 1.©2001，The Washington Post，reprinted with permission.

注：即使是最精确的计算机模型也依赖于有关消费者和投资者行为的基本假设。如果假设是错误的，那么预测结果很有可能也是错误的。



经济学家向计算机输入两个重要信息。一个是经济如何按照预期运行的模型。这类模型是一个或者多个宏观理论的定量总结。例如凯恩斯模型包括一个等式，表明降低税收对消费的乘数效应；货币主义的模型表明降低税收会提高利率（挤出效应），而不是增加总支出；供给学派模型规定劳动供给和产出反应。计算机不能分辨哪个理论是正确的，它只是根据所编程序进行预测。换句话说，计算机是通过经济专家的眼睛看世界。

计算机预测过程中第二个重要的信息是决定性经济变量的假设值。例如凯恩斯模型必须详细指明预期的乘数有多大。一旦确定了相应乘数的值，那么所有的计算机所能做的就是按照既定的数学程序运行。计算机不能辨明真正的乘数，与它不能选择正确的理论一样。

既然计算机依赖于理论和经济专家的理解，那么计算机的预测结果常常大不相同就不足为奇。结果经常出错就更不足为奇。

即使对经济理论和计算机模型都熟悉的政策制定者也会得出一些非常错误的预测。1990年1月，美联储主席艾伦·格林斯潘向国会保证衰退的风险差不多是20％。尽管他说他“不愿意拿马场做赌注”，但是他很有信心出现衰退的可能性低于50％。宣言发表后5个月，1990～1991年的经济衰退就开始了。

马丁·贝利——克林顿总统的经济顾问委员会主席，在2001年1月也犯了同样的错误。他告诉媒体：“清楚地讲，我们不认为我们会进入衰退。”克林顿总统同意这种乐观的、在2001年预期增长2％～3％的说法（见新闻摘要）。两个月以后美国经济开始进入另一个衰退。
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布什和民主党就经济刺激争论

华盛顿——当布什总统提出了他的经济刺激能够达到1500亿美元的愿景之后，国会中的民主党和政府在如何分配其利益时发生分歧。

当前面临的主要症结是基于广泛的认识，即政府应该迅速做点什么来促进滞后的经济增长。白宫希望减税以帮助广泛的个人和企业。对于私人，已提出一个计划，该计划着重于个人高达800美元或者已婚夫妇1600美元的减税。

除了减税，国会中的民主党说他们也想增加诸如失业等特殊群体的支出。他们还讨论了对于收入超过85000美元的缴税者不减税，并且把它们提供给那些根本就不需要缴所得税的人。这两种观点都有可能遭到白宫的反对，至少在最初会。……

“增长一揽子计划必须建立在基础广泛、直接影响经济增长的税收减免之上，而不是那些对经济增长没有直接影响的支出计划。”布什总统周五早上在白宫警告民主党时如是说。……

在参议院，民主党和共和党的分歧几乎完全一样，领导人需要找到能够避免无休止辩论的途径。共和党不愿意限制低收入者的退税，而参议院中的一些共和党希望将85000美元的保护帽提得更高。下一步将是周二顶级议员和布什先生之间的会议。

——John D. McKinnon，Damian Paletta and Sarah Lueck

资料来源：The Wall Street Journal，January 19，2008. Copyright 2008 by Dow Jones & Company，Inc. Reprinted with permission of Dow Jones & Company，Inc. in the format Textbook via Copyright Clearance Center.

注：一旦对财政刺激的需要显现后，对于应该利用哪些财政工具还有很多选择（经济上的和政治上的）。 



设计问题

暂时抛开所有错误的预测，仅仅假定以某种方式我们能够得到关于经济走势可靠的预测。我们假定前景一片暗淡，现在我们正坐在驾驶员的位子上，试图操纵经济使之度过迫在眉睫的危机。我们需要对自己的行程做个计划——设计一个经济方案。我们应该采取什么行动？市场环境又会对我们采取的特定行动做出怎样的反应？总需求曲线会不会按照预期变动？总供给曲线是什么形状？我们应该用哪一个宏观理论来指导政策决策？

假定我们采用凯恩斯理论的方法解决经济衰退。具体而言，我们减少所得税来刺激消费者支出。我们如何知道消费者会不会按照预期的反应呢？也许边际消费倾向已经变化了，也许消费者信心水平已经下降。从1998～1999年日本政策制定者身上我们能得出一个经验：即使政策的本意是好的，任何一种变化都有可能让人灰心丧气。日本消费者储蓄减少的税收，而不是将它们花掉，这使得政策扩张失去效力。谁能预测到这种反应？

实施问题

假设我们的水晶球可以预测所有这些问题，允许我们设计出一个“完美的”一揽子政策。我们如何实施这些政策？为了充分理解事物出错的原因，我们也必须考虑实施一个设计良好（且可靠的）的政策的困难。

国会方面的考虑　假定总统和他的经济顾问班子（也许还包括财政部的秘书和预算管理办公室的主任）正确地预测总需求会放慢。他们认为减少税收是刺激商品和服务需求的必要措施，那么他们会仅仅采取降低税率的办法吗？不会，因为所有的税收变动必须要经国会立法通过方可执行。当总统决定了某项拨款政策决议时，他还必须向国会征得采取必要行动的权力，这就意味着政策实施上的滞后性，也可能政策根本不能实施（见新闻摘要）。

至少，总统必须要让国会相信自己所建议行动的可取性。税收提议必须经过这么几个步骤：通过众议院和参议院的个别委员会成员，进入国会议程，然后在每个议院获得批准。如果对于税收减免法案，两院的意见有重大分歧，他们必须在联合会议上相互协商。之后修改的建议还必须返回每个议院获得批准。

同样的过程也适用于预算支出。一旦总统提交了他的预算提案（1月份），国会就审查提案，然后制定自身的支出目标。之后，预算被划分为13个不同的种类，每一类都单独设立一项拨款议案。这些议案都详细说明支出了多少，以及为什么支出。一旦国会通过，提案就交由总统决定实施与否。

理论上，所有这些预算审议将在9个月内完成。预算法规要求国会在10月1日（联邦财政年度开始日）以前完成该项程序，但是国会几乎每次都不会按时完成。大部分年份预算商讨都延期到财政年度。有些年的预算商讨直到财政年度快结束了才得以解决！最终的预算法规通常长达1000多页，非常繁杂，以致很少有人能够弄明白其全部的条款。

这类国会行为的描述不是公民学课程的概括，而是经济政策为什么不能充分发挥效用的一个重要原因。即使一项正确的政策明确阐述了如何解决出现的经济问题，也不能保证该项政策会被贯彻实施。即使政策实施了，也同样不能确保它会在恰当的时机发挥作用。对于经济政策最可怕的前景之一是：原本打算解决某个特定问题的政策方案将延期实施，而此时的经济状况已发生了变化。结果，该项政策对经济起了适得其反的效果。

图16.3概括性地说明了为什么事情并不总是按照经济理论预期的那样良性发展。出现问题和发现问题之间总是存在时滞。同样，发现问题与制定政策，制定政策与实施政策以及最后实施政策与政策发挥效用之间都存在时间上滞后的问题。不仅在每一个环节都有可能发生错误，即使决策是正确的，随着经济环境的变化其作用也有可能失效。
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图16.3　政策回应：一系列的时滞
即使是意图最好的经济政策也会受到时滞的打击。发现问题需要时间，制定对策需要时间，实施政策仍然需要更多的时间。当政策开始对经济产生影响时，潜在的问题可能已经发生变化了。



政治与经济　最后一点同时也是非常重要的一点，我们必须考虑经济政策的政治因素。增加税收和削减预算这两项政策很少能够获得大家的赞同（见漫画）。另一方面，减少税收和政治拨款则容易博得选民的欢心。相应地，精明的政治家在竞选前往往趋向于刺激经济增长，而在竞选之后则强调财政紧缩，这就产生了一种政治商业周期现象。经济发展缓慢，然后蓬勃发展，两年一个周期，循环反复。获得连任的迫切需要与设法解决经济问题的必要性之间的冲突导致了经济这种忽上忽下、摇摆不定的不稳定状态。
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即使是经济环境要求实行财政紧缩，大多数选民也不愿实行预算削减的政策措施。
Copyright © Tribune Media Services，Inc. All Rights Reserved. Reprinted with permission.



2005～2006年财政政策的政治化非常明显。2005年经济迅速增长，助长了通货膨胀的压力，是时候采取财政紧缩了。但是随着国会大选的临近，没有人想削减支出或者增加税收。重要拨款委员会主席、参议员特德·史蒂文斯（Ted Stevens）说他宁愿从美国参议院辞职，也不愿意削减支出，甚至包括他在阿拉斯加凯奇坎为选民担保的造价2.33亿美元的“绝路桥”。最后，国会通过了对减税和支出大幅增加的延期——与需要的经济理论相反。在2008年总统大选中，两党候选人都利用增加支出和减税来争取选民的支持，而不服从宏观经济的重点。

理论上讲，政治上的独立性使得美联储理事会可以提供预防措施来防止一些本来错误的但在政治上对他们有利的政策动议，然而在实际操作中，美联储的相对模糊性和独立性可能会产生相反结果。总统和国会都知道如果不采取强有力的措施来抑制通货膨胀——通过提高税收或减少政府支出——美联储将会采取更加强硬的措施来抑制总需求。这就是各司其职而已。当选者因为不加税或者不砍掉某些投票人喜好的支出项目而得到选票，他们也会因为降低了因美联储的政策而导致的通货膨胀率而得到大众的好评。国会和总统还会指责美联储加大利率或因为他们制定的货币政策过于严厉而导致的经济衰退。

最后，我们必须意识到政策的设计被意识的缺乏阻碍了。街上的行人和当选的政府官员不可能时时与经济目标和经济行为相一致；甚至经济学专业的学生都要费好大的劲才能关注经济及其问题。对政府的行政和立法部门来说，只有当经济问题变得严重或选民需要采取行动时，他们才可能关注经济问题。另一方面，一旦经济效果在合意目标可容忍的范围内，政策制定者就容易对经济政策洋洋自得。


[image: ]政策透视

固定还是随机

鉴于决策者面临的目标冲突及测度、设计与实施等问题，事情有时往往误入歧途而非有效地解决也就不足为奇了。理论成为政策前必须经过错综复杂的障碍，这解释了许多经济失效。仅在此基础上，我们可以推断，经济制度一贯的微调既不与我们的设计能力相一致，也不和我们的决策程序相符。

固定性政策　一些经济政策评论家更加偏重这种论调。他们认为如果微调事实上行不通，我们就应该抛弃相机抉择政策。具有代表性的是，政策制定者寻求利率、失业、通货膨胀和经济增长的微调。在选举年度里，为了赢得选票而制定这些政策的压力尤其是不可抗拒的。但是如果这样做的话，政策制定者有可能进一步恶化原有的经济状况而不是改善它，并且这种短期行为还会损害人们对未来经济的信心。

相机抉择政策的批评者认为，如果我们采取固定不变的政策将会更好。他们要求美联储在固定利率上增加货币供应。国会则被要求保持预算平衡或者至少在经济衰退的年份用繁荣时的剩余来弥补赤字。这些原则将会避免政策制定者过高或过低地刺激经济状况，这样会给未来的经济前景带来一些确定性。

米尔顿·弗里德曼是固定政策的坚定支持者，对于相机抉择政策，他主张：

因为政策制定者只考察了一个有限的领域，而没有把政策的累积效果整体考虑进去，所以在很大程度上可能做出错误的决策。另一方面，如果将一些情形作为一个整体而采取通用的规则，那么这条固定规则的存在会对人们的态度、信心和预期产生良好的作用。而在一系列独立的情况下，即使采用完全相同的相机抉择的政策，也不会产生这种效果。(1)

固定政策的立场是基于实际的而非理论的论述。每个人都认为灵活的相机抉择的政策将会产生更好的经济效果。但弗里德曼等人始终认为：财政和货币管理的实际要求太苛刻了，必然导致失败。而且，需要的政策容易因政治压力而妥协。

随机性政策　固定政策的批评者承认存在偶然的政策失误，但是强调如果采取有效的财政货币政策，价格、就业和经济增长的历史记录会因此提高。他们认为，如果货币供给和预算没有灵活性，经济的稳定性将会降低，经济目标也不能实现。政府必须采取有效的随机干预政策。

历史证据没有对任一个政治立场提供强大的支持。维克托·萨诺维茨指出，自1946年以来美国经济比早期时代（1875～1918年和1919～1945年）已经稳定多了。经济衰退的时间变短了，而经济高涨的时间则变长了。多种因素——包括从制造业向服务业的转变，更加庞大的政府部门和自动稳定器——已经对宏观表现的改善做出了贡献，而相机抉择的宏观政策的贡献则比较模糊。观察实际情况发生了什么很容易，但要确定在另外一种环境下将要出现什么情况几乎不可能。当然还有许多明显的特例——9·11恐怖袭击——当时，除了固定的货币和财政政策外，还需要其他政策相配合。甚至弗里德曼教授都认为这是一个偶然事件。因此，即使固定政策适合于大多数情况，偶然的灵活性也是需要的。

最后，我们必须同与任何固定规则联系的内在困难作斗争。例如美联储如何设法在货币供应量中保持稳定增长率？美联储不能独立确定货币供应量（M1），它也依赖于市场参与者买卖债券，保持储蓄平衡和借款的意愿。由于这些行为可以在任何时候改变，因此保持M1 稳速发展是不可能的。

财政政策的原理与上述相同。政府支出和税收直接受到失业、通货膨胀、利率和经济增长变化的影响。这些自动稳定器维持任何固定规则以达到预算平衡，事实上也是不可能的。 而且，如果没有这些自动稳定器，我们又将面临更大的不稳定风险。

谨慎预期　要求固定政策规则的呼声更多的是对过去政策的指责，而不是对可实施的政策的选择。事实上我们除了追求相机抉择政策外别无选择。重视测度、设计和实施问题对理解经济运行方式是非常重要的。尽管达到所有的目标是不可能的，但我们也不能放弃最大的努力，从而获得尽可能接近的目标结果。如果公共政策能提供更多的工作机会、更好的产品组合、更大的增长和价格稳定，或者改善收入分配，那么这些尝试都是值得的。


总结提要


	政府拥有一批政策杠杆，每一个都能显著地影响宏观经济结果。为了结束经济衰退，可以降低税收，扩大货币供给，或者增加政府支出；为了抑制通货膨胀，则可以采取相反的政策；为了克服滞胀，可以把财政和货币杠杆与供给学派的刺激相结合。　LO2

	尽管经济理论的潜力看起来很大，但经济记录结果看起来可没这么好。持久的失业、反复的经济衰退和令人烦恼的通货膨胀表明政策制定的现实比理论设想困难得多。　LO3

	在很大程度上，经济政策的失败是稀缺资源和竞争目标的一种反映。甚至当大多数人立场一致时，仍然存在实施有效经济政策的严重障碍。这些障碍包括：



（a）测度问题。我们对经济表现的了解总是过时和不完善的。我们必须依赖于对将来问题的预测。

（b）设计问题。我们不能确切地知道对于特定的政策，经济会如何反应。

（c）实施问题。国会和总统对一项行动计划的实施取得一致意见需要时间。此外，这种意见的达成可能更多的是对政治需要而不是经济需要的反应。

由于以上这些原因，经济实效的微调很少能取得它的理论效果。　LO4


	许多人赞成规则胜于相机抉择的宏观政策。他们认为，相机抉择的政策不可靠并且易出错。批评家则回击需要相机抉择的政策来应付时常变化的经济环境。　LO5




概念复习

解释以下概念的含义：

商业周期

财政政策

自动稳定器

财政年度（FY）

货币政策

货币供给（M1）

供给学派的政策

GDP 缺口

乘数

滞胀

结构性失业

微调


问题讨论


	凯恩斯主义者、货币主义者和供给学派主义者提倡的是什么？　LO2
（a）抑制通货膨胀
（b）降低失业率

	经济政策应该对报道的失业或通货膨胀率中的变化迅速反应吗？什么时候应该采取反应？　LO4

	假定现在是选举年，并且总需求增长过快以至于将引起通货膨胀的威胁。为什么在理论上可行的情况下，国会和总统却在降低政府支出或增加税收的措施上踌躇不前呢？　LO4

	在2008财年的预算讨论中，国会的几位经济学家建议停止伊拉克战争，以此作为削减联邦支出（以及预算赤字）的机制。军费开支是否应该受到宏观经济紧缩的影响？哪些计划应该被扩大或者缩小以实现预算中需要的变化？　LO4

	新闻摘要“预算赤字将超过4500亿美元”中提到的“这令人震惊”的来源是什么？　LO4

	第12章上的新闻摘要“衰退来了”预测的衰退会发生吗？发生了什么？　LO5

	假定经济陷入衰退并需要财政政策鼓舞。然而，选民却反对联邦赤字扩大。政策制定者应该采取什么措施呢？　LO4

	描述一项一揽子宏观政策，使我们在以后12个月中能够实现充分就业和价格稳定的目标。如果存在，什么障碍将阻止这些目标的实现？　LO2

	民主党人将布什总统2001年的减税计划称为“给富人让路”，因为它给最富有的纳税人提供了最多的减税优惠。但是，收入少的一半家庭几乎没有缴任何联邦收入税。减税绝不能使“富人”受益么？　LO4

	在20世纪90年代，哪个国家有最好的宏观经济表现（参见此处）？　LO3




习题


	2001年的一揽子财政政策包括寄给纳税人的约380亿美元的减税。由于这些税收的减少，总需求（a）最初；（b）最终移动多少？　LO2

	假定联邦预算稳定，但是自动平衡器使税收收益每年增加300亿美元，并使实际GDP增长每变动1个百分点而引起的转移支付（例如社会救济、失业救济）每年减少100亿美元。利用这些信息，完成下表：　LO4
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	根据上题中的信息，如果经济从+2.5％的增长率陷入-2.0％的衰退，联邦预算余额将如何发生变化？　LO4

	下表列出了3种均衡价格（GDP）水平下对政府支出、税收、出口、进口、通货膨胀、失业和污染的假定数据。一位政府决策者试图决定政府支出的最佳水平，每一栏都是一种可能的选择。决策时通货膨胀指数为1.0。美元数值的单位是10亿/年。
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（a）计算每一名义GDP水平下的联邦预算余额、贸易余额和实际GDP。

（b）政府支出的何种水平将最好地实现以下目标？

　　最低税收
　　最大贸易盈余
　　最低污染
　　最低通货膨胀率
　　最低失业率
　　公共商品及服务数量最大
　　最高实际收入
　　联邦预算平衡
　　实现贸易均衡
　　保持价格稳定性
　　实现充分就业

（c）政府支出的何种水平将对实现以上目标产生最大干扰？

（d）何种政策对国家最有利？

（e）除了政府支出的变动之外，政府还可以采用什么政策以实现更多的期望目标？ 


网络活动


	登录http://www.cbo.gov/，点击当前经济预测。



（a）CBO对下一年经济增长的预测是什么？为什么这些预测不可靠？

（b）货币政策如何被用来改善下一年经济？

（c）财政政策如何被用来改善下一年经济？


	登录http://www.irs.gov/formpubs/article/o，id=150856,00.html，并查看联邦所得税计划表。



（a）对于个人纳税者来说，收入分级和边际税率分别是多少？

（b）解释在宏观经济中，不断上升的所得税如何成为财政政策的自动稳定器。

[image: ]生活中的经济学

我应该为我的钱袋投票吗

研究表明经济情况很大程度上影响投票人的行为。如果存在高失业、物价上涨或者收入下降，投票人通常会惩罚当前在位的政府，而选“其他人”。相反，强盛的经济很有可能帮助现任政党获得选举。

然而，这一章解释了经济政策通常对经济有滞后的影响。在经济数据的测度上也存在着延迟，所以今天的经济新闻描述的是昨天的经济。在这种情况下，现任政治领导人最初执行的是正确的政策，但是没有经过必要的时间让经济对政策做出全面反应，进而准确测度经济结果。

事实上，投票人倾向于非常不耐烦，他们根据近期经济状况的好坏决定奖励还是惩罚现任政府，而忽略了长远考虑。了解情况的投票人不应该期望政策行动的快速反应。为了能在今天做出明智的判断，投票者也许需要考虑在前些年他们所做出的决定。





(1) Milton Friedman，Capitalism and Freedom（Chicago： University of Chicago Press，1962），p. 53.



第四编　国际经济学


第17章　国际贸易

学习目标

完成本章学习，你将知道：

1　美国贸易方式看起来如何。

2　贸易如何增加总产出。

3　贸易条件如何建立。

4　贸易壁垒如何影响市场结果。

5　汇率如何影响贸易流动。
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到世界各地旅行的人注意到每个地方的巨无霸口味几乎都一模一样，但是价格却相差甚远。2007年印度尼西亚的雅加达麦当劳店的价格是15900卢比。同样的一块巨无霸在罗马是3.06欧元，在曼谷是62泰铢，在北京是11块人民币。所以，即使美国的旅游者不想见识异国的烹调风格，至少也该知晓外国的价格。

类似的问题甚至也影响呆在家里的消费者。2007年美国的孩子们为日本制造的任天堂游戏机而疯狂，但是他们将要付出多少钱呢？在日本，这个游戏机的售价是35000日元。它合多少美元呢？

为什么现实会如此复杂？为什么不让每个人都只用美元？或者为什么不是每个国家都仅仅为自己的消费者生产，以便使我们不必再受不公平外国竞争的困扰？

这一章对美国与世界其他国家的经济交往做了一个鸟瞰，尤其关注的是下面几个问题：


	美元的国际价值是如何确立的？

	为什么我们进行如此大规模的贸易？

	在进口、出口和以美元计价的交换中谁会受益或受损？



如同我们将要见到的那样，国际贸易的确会使某些产业和工人失去工作或挣钱的机会，不过这些个别的损失可以被大量消费者从国际贸易中的受益弥补。


美国贸易模式

为理解国际贸易如何影响我们的生活标准，对我们实际有多大的贸易规模有个了解是有用的。

进口

棒球通常被称为全美运动，但是在职业棒球比赛中所使用的棒球却是其他国家生产的。咖啡也一样。酿制美国咖啡所用的咖啡豆只有少量产自美国（夏威夷）。所有的Wii游戏机和新的苹果iPhone也都是在美国以外制造的。实际上，我们消费的众多商品中主要或全部是在其他国家生产的。所有这些产品都是美国进口（imports）的一部分。

总的说来，美国从世界其他国家进口了价值超过2万亿美元的产品。它们大部分是像咖啡、棒球和钢铁一样的商品。其他进口的是服务，比如旅行（乘法航或墨西哥航空的班机）、保险（伦敦的Lloyds公司），或者娱乐（外国电影）。加在一起，进口大约占了美国GDP的14％。

出口

在我们从世界其他国家购买棒球、咖啡、视频游戏机以及石油的同时，外国人也在买我们的出口（exports）商品。2007年我们出口了1万亿美元的商品，包括农产品（小麦、棉花、大豆、烟草）、机械设备（计算机、飞机、汽车和汽车配件）和原材料（木材、铁矿石和化工材料）。我们还出口了将近5000亿美元的服务，诸如旅游、保险和软件。

与进口相比，我们的出口只占了GDP一个相对较小的比例。我们出口了总产出的大约10％～11％，而其他发达国家却出口了它们多达25％～45％的产出（参见新闻摘要）。比如，科威特被认为是一个相当富裕的国家，它的人均GDP是世界平均水平的两倍。但是如果没有人买目前占其全部产出一半的出口石油，它还能这么富裕吗？



[image: ]新闻摘要　出口率

出口与GDP的对比

出口的商品和服务占了美国总产出的10％。以国际标准来衡量，这个出口比率相对较低。例如，德国出口占其总产出的1/3，而比利时出口了年产品（特别是钻石和巧克力）的80％多。相比之下，缅甸实际上是一个封闭经济。

资料来源：The World Bank，World Development Report，2000/2001.
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注：出口与总产出的比率是贸易依赖性的一个衡量指标。大多数国家要比美国更多地依赖贸易。



尽管美国的出口率低，但是美国许多产业还是非常依赖出口销售的。我们出口了稻米、棉花以及小麦年产量的25％～50％，大豆的比例还要更高一些。显然，外国消费者停止食用美国农产品的决定，将会给美国众多农民以沉重打击。像波音（飞机）、卡特彼勒（建筑和农用机械）、惠好（原木和板材）、伊士曼柯达（胶片）、道（化工）以及太阳微系统（计算机工作站）这些公司也把它们超过1/4的产出卖到了国外市场。百事可乐和可口可乐正在埃及、阿布扎比、布隆迪以及哈萨克斯坦这些对软饮料没有多大市场价值的地方展开争斗。

贸易余额

数据表明，2007年我们的进出口不相等。正相反，我们的贸易流中出现了很大的不平衡，进口比出口多得多。贸易余额就是用出口和进口的差额计算的，即：

贸易余额 = 出口 - 进口

2007年我们进口多于出口，所以有一个负的贸易余额。负的贸易余额被称为贸易逆差（trade deficit）。2007年美国的贸易余额为7120亿美元。如表17.1所示，总的贸易逆差反映了商品和服务贸易的不同表现。美国在货物贸易上有很大的逆差，这主要归因于汽车和石油的进口。然而，在服务贸易（比如旅游、金融、咨询）上，美国却有大量的盈余。将商品贸易和服务贸易加总起来，美国存在贸易逆差。
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表17.1　贸易余额

国与国之间同时进行货物（商品）和服务的买卖。美国一般存在商品贸易的赤字和服务贸易的盈余。综合起来，美国在2007年仍然是贸易赤字。
资料来源：U.S. Department of Commerce.



如果美国与其他国家的贸易发生赤字，那么其他国家就必定有可抵消这个赤字的贸易顺差（trade surplus）。从全球角度看，进口一定与出口相等，因为一个国家出口的任何一件商品必定被另外一个国家所进口。因此，美国贸易的任何不平衡必定被其他国家的相反的不平衡所抵消。

不论我们的贸易账户总体的余额如何，双边的余额差异却是很大的。比如，美国的贸易逆差就包括了与日本和中国大陆巨大的贸易逆差，我们与墨西哥、德国和加拿大的逆差也很大。不过，如表17.2所示，我们与比利时、澳大利亚、荷兰、中国香港以及阿联酋却有贸易顺差。

表17.2　双边贸易余额
2006年美国贸易赤字是双边赤字与盈余的结果。我们对日本和中国大陆有着非常巨大的贸易赤字，但是对荷兰、比利时、澳大利亚和中国香港却有少量盈余。国际贸易是多国的，对一些国家的盈余总会被相对其他国家的赤字所抵消。




	国家（地区）
	贸易余额（10亿美元）
	 


	赤字最多国家
	 
	 


	　中国大陆
	-232
	 


	　日本
	-88
	 


	　加拿大
	-73
	 


	　墨西哥
	-64
	 


	　德国
	-48
	 


	盈余最多国家（地区）
	 


	　荷兰
	+14
	 


	　阿联酋
	+11
	 


	　澳大利亚
	+10
	 


	　中国香港
	+10
	 


	　比利时
	+7
	 





资料来源：U.S. Department of Commerce.


贸易动机

很多人都很纳闷为什么我们要进行这么多贸易，尤其是因为：（1）我们在出口许多同时也在进口的东西（比如计算机、飞机，服装）；（2）我们能生产我们进口的很多其他东西；（3）我们似乎对进口和贸易逆差思虑过重。那为什么我们不只是进口我们自己生产不了的那一小部分东西，并且刚好出口让贸易平衡的那么多东西呢？

尽管进口我们自己能生产的东西看起来有些奇怪，但这样的贸易完全是理性的。确实，我们与其他国家进行贸易的决策源于与激励个人专业化生产的同样考虑。为什么我们不自己种植食品，自己盖房子，自己为自己录制歌曲？这也许是由于你注意到仅从事一种工作，所需的其他东西去市场上购买，能够让你享有更惬意的生活（以及更动听的音乐）。你这样做的时候，就不是自给自足了。相反，你正在专业化地生产，而依靠其他人提供你需要的一系列商品和服务。当国家间进行商品和服务的贸易时，它们也在做同样的事情——专业化生产，然后交换所需要的商品。为什么如此？因为专业化能增加总产出。

为证明国际贸易的好处，我们将考察两个国家的生产可能性。我们将证明两个互相贸易的国家能够共同生产比它们没有贸易时更多的总产出。如果它们能生产更多，得自贸易的收益将是增加了的世界总产出以及两国更高的生活标准。

无贸易时的生产和消费

考虑只有两个国家时的生产可能性——比方说美国和法国。为了阐述的方便，我们假定两个国家都仅仅生产两种商品：面包和葡萄酒。为了简明起见，我们熟悉的生产可能性（production possibilities）曲线变成图17.1中的直线形式。
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图17.1　没有贸易时候的消费可能性
在没有贸易的情况下，一国的消费可能性与其生产可能性相一致。所假定的美国与法国的生产可能性如图及其附表所示。进入贸易之前，美国选择D点进行生产和消费，即40亿万块面包和30亿万桶酒。法国在其生产可能性边界上选择了I点。通过贸易往来，美法两国都希望增加消费，使其超越先前水平。



图17.1中的直线表明美国有比法国生产更多面包的能力。毕竟，我们有极为丰富的土地、劳动力和其他生产要素，我们假定如果把所有资源都用于生产面包的话，美国每年可以生产多达100亿万块面包。这一点可由图17.1a中的A点和相应的生产可能性表中的A行来表示。同时，法国（图17.1b）每年（G点）最多仅能生产15亿万块的面包，因为它只有较少的土地、燃料和潜在劳动力可用。

图17.1也表明了两国葡萄酒假设的生产能力情况。美国最多能生产50亿万桶葡萄酒（F点），而法国则是60亿万桶（L点），这反应了法国在栽培葡萄树方面具有丰富的经验。两个国家也都有很多面包和葡萄酒的其他生产组合，它们各自的生产可能性曲线可以说明这一点（美国是从B～E，法国是H～K）。

我们已经见过生产可能性曲线（PPC）了，这里我们再看一下，我们强调的是：


	生产可能性曲线界定了一个国家的生产限度。

	没有贸易时，一个国家的消费不能超过其生产。



相应地，生产可能性曲线也界定了一个国家在不从事国际贸易时的消费可能性（consumption possibilities）。跟一个自给自足的人一样，一个国家在没有贸易时仅仅能消费它生产的商品和服务。如果美国关闭了它的贸易窗口而生产在图17.1中D点的产出组合，那么这就是我们不得不消费的葡萄酒和面包的组合。假设自给自足的法国在I点生产，那么这也就是法国不得不消费的产出组合。

国际贸易赋予了全新的选择权。国际贸易打破了生产可能性和消费可能性之间的界线。各个国家不必再只是正好消费它们生产的量，相反，它们可以出口一些东西而进口其他东西。即使产出组合不变，这也可以改变商品的消费组合。现在你真的会感到惊奇了。当各个国家进行专业化生产时，不但消费组合改变了，而且消费的数量也增加了。通过贸易而不再是自给自足的方式，两个国家最后都可以消费更多。换句话说，


	有了贸易，一个国家的消费可能性可以超越其生产可能性。
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为搞清这个惊人的结果是如何出现的，我们需要考察贸易前后的两国行为。

初始条件　假设起初没有任何贸易。美国在D点生产，法国在I点生产（图17.1）。这些产出组合没有什么特定的含义，它们只是每个国家所能做到的许多可能的生产选择中的一个。我们此处看重的是两国共同的产出组合。给定它们的生产选择，产出组合如下：
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贸易促进专业化，增加世界产出

下文是充满智慧的。通过贸易，我们能让两国的总的（组合）产出增加。

乍一看，增加总产出似乎是不可能完成的任务。毕竟，两国都已经充分地利用了它们有限的生产可能性。但是下面会给你带来一个惊喜。再看一下美国面对的生产可能性，设想一下美国在图17.1a中的C点而非D点生产。在C点美国可以生产60亿万块面包和20亿万桶葡萄酒。这个组合显然是可能的，因为它位于美国的生产可能性曲线上。我们起初不在C开始是由于D的产出组合被认为对消费者更有利。不过，现在我们可以借助贸易来打破生产和消费间的界线了。

假设法国也改变了它的产出组合。法国开始在I点生产，现在可以把它移动到K，在该点可以生产48亿万桶葡萄酒和3亿万块面包。法国也许不愿意消费这一产出组合，不过它显然可以生产它。

现在考虑这些变化对每个国家生产组合（总）产出的影响。就像变魔术一样，两种商品的总产出都增加了，这可以由表17.3来说明。图中每个国家旧的（贸易前）和新的产出组合都被标出来了，合并产出也被标识出来。面包的合并产出从49亿万块增加到了63亿万块，葡萄酒从54亿万桶增加到了68亿万桶。每个国家只是变化了一下生产组合，我们就增加了世界的总产出。不错的技巧，不是吗？
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表17.3　来自专业化的收益
仅仅通过改变每个国家的产出组合，就可以增加两国总产出。本例中，当两国专业化生产时，世界产出共增加14亿万块面包和14亿万桶葡萄酒。



美国和法国原先没有分别在C点和K点生产是因为它们不想消费这些特定的产出组合。美国想要的是比C点稍多一点的酒，而法国在K点就没法活了。所以，它们选择了D和I点。不过，我们发现C点和K点能带来更大的总产出，这表明如果我们合作，每个人都可以过得更好。显然，应该专业化地生产，然后开始通过国际贸易用葡萄酒交换面包。此时美国主要生产面包，即从D到C点，而法国主要生产葡萄酒，即从I到K。

两个国家合并产出的增加就是得自贸易的收益。在以上情形下，净收益是14亿万块面包和14亿万桶葡萄酒（表17.3）。通过贸易，美国和法国能分享增加的这部分产出，最终比以前消费更多的商品。

这里没有捣鬼之手。事实上，贸易的收益源于生产中的专业化。当每个国家都单干的时候，它将受限于自己的生产可能性曲线，它的生产决策必须基于自己的消费意愿。然而，如果允许进行国际贸易，则每个国家能够集中生产自己最拿手的商品。然后国家之间通过贸易来获得它们愿意消费的商品。


比较优势

到现在为止，国际贸易能够促进产出增加是显然的了。不过我们该如何达到目的？每个国家该集中在哪种产品的生产上？应该交换多少呢？

机会成本

在前面的例子中，美国集中生产面包，而法国则集中于葡萄酒的生产。这并非主观的决策。相反，这些决策所根据的是两种产品在每个国家生产的相对成本。美国生产面包相对便宜而法国贵，美国生产葡萄酒贵而法国却相对便宜。

我们是怎么得出这样的结论的呢？在图17.1上看不出这一点，它并没有显示实际的用美元或欧元计量的生产成本。然而这并不重要，因为经济学家测量成本，依据的不是美元而是所放弃的商品。

从这一基本的经济学角度重新考察美国的生产可能性曲线（图17.1）。再注意一下美国最多能生产100亿万块面包。然而这样生产的话，美国必须牺牲生产50亿万桶葡萄酒的机会。所以100亿万块面包的真正成本——机会成本（opportunity cost）——是50亿万桶葡萄酒。换句话说，我们正在为每块面包付出半桶葡萄酒的代价。

尽管美国生产面包的机会成本高得也许让人受不了，但是注意，法国生产的机会成本更高。根据图17.1b，法国生产一块面包的机会成本是令人惊愕的4桶葡萄酒。为了生产一块面包，法国必须使用本来能被用于生产4桶葡萄酒的生产要素。

两个国家间机会成本的比较揭示了我们称之为比较优势（comparative advantage）的本质。美国在面包生产上具有比较优势，因为美国为生产面包所必须放弃的葡萄酒要少于法国。或者说，美国生产面包的机会成本比法国低。比较优势就是指生产特定商品的相对（机会）成本。

一国应当集中于它相对地具有效率的生产上，也就是说，机会成本最低的商品上。在这种情况下，美国应该生产面包，因为它的机会成本（半桶葡萄酒）低于法国（4桶葡萄酒）。如果你运作整个世界的生产，你一定希望每个国家发挥它的相对强项，这样世界的产出就将最大化。每个国家也可以通过比较自己与其他生产同样产品的国家的机会成本做出相同的决策。世界产出，从而贸易的潜在获益，将在每个国家都追求自己的比较优势时达到最大化。具体就是通过出口国内机会成本低的商品而进口国内机会成本高的商品。

不考虑绝对成本

请注意，在考虑比较优势的本质时，我们一点也不必知道生产中的真实成本。你看到过在法国或者美国生产一块面包需要多少劳动力、土地或者资本的任何数据吗？我和你所知道的全部事情就是，法国人也许可以用比美国更少的资源生产面包和葡萄酒。这种生产上的绝对优势（absolute advantage）是可能存在的，这或者是因为法国人种植葡萄和小麦的历史更为悠久，抑或仅仅由于他们更有天赋。

我们可以嫉妒这样的优势，不过它不应当动摇我们的生产和国际贸易决策。我们真正关心的问题是机会成本——为了得到更多合意的商品所必须放弃的东西。如果我们进口一桶葡萄酒所需要的面包比我们亲自生产同样多的葡萄酒所必须放弃的面包少，那我们就应该进口葡萄酒，而不是生产它。换句话说，只要我们在面包生产上具有比较优势，我们就应当集中生产它。法国使用更多的资源还是更少的资源生产葡萄酒与我们没有关系。因为与问题无关，前面的证明中我们忽略掉了生产的绝对成本。

为了弄清绝对优势和比较优势的差异，我们考虑一个例子。当奥斯古德加入Willamette Warriors橄榄球队的时候，他是该球队有史以来跑得最快的人；他也可以把球投到大部分人都看不见的地方。换句话说，他在投球和奔跑两方面都有绝对优势。他有望成为橄榄球历来最伟大的四分卫或者边锋，确有这个希望。问题在于，在同一时刻，他只能在一个位置上打。于是球队的教练不得不只让他承担四分卫和边锋中的某一个角色。教练的道理是，他只比其他顶级四分卫投得远一点而却比所有其他边锋跑得快得多。也就是说，他在奔跑方面有比较优势，所以被安排作为边锋。


贸易条件

比较优势原理告诉我们国家如何进行专业化生产。我们已经看到，美国应该专业化生产面包，而法国专业化生产葡萄酒。然而我们还没能确定每个国家应该用多大产出进行贸易。美国应该出口多少面包？它该指望换回多少葡萄酒？我们确乎是精明的美国商人。但除此之外，有什么方法来确定贸易条件（terms of trade），即为换得商品B所必须放弃的商品A的量呢？

贸易条件的限制

贸易条件的第一个根据是每个国家国内的机会成本。除非贸易条件比国内的机会成本更优，否则一个国家不会进行贸易。在我们的例子中，美国一桶葡萄酒的机会成本是两块面包。所以，除非我们运往海外的每两块面包至少能换得一桶葡萄酒，否则我们不会出口面包。换句话说，除非贸易条件优于我们的机会成本，从而给我们带来一些好处，否则我们不会玩这个游戏。

除非交换条件比国内的机会成本更优，任何国家都不会进行贸易。因此我们可以得出结论，任何两个国家间的贸易条件将位于它们各自生产的机会成本之间。这就是说，在国际贸易中一块面包值至少半桶（美国的机会成本）但最多4桶葡萄酒（法国的机会成本）。

市场机制

贸易条件在一块面包值0.5～4.0桶葡萄酒这个范围内的准确位置取决于市场参与者如何行为。假设亨利是一位法国的企业家，在做国际贸易之前造访美国。他注意到，与法国的价格关系的情形相反，美国的面包相对便宜而葡萄酒相对昂贵。这一比较使亨利意识到一个迅速致富的机会。他需要做的只是从法国带一些葡萄酒到美国来换取大量的面包。然后他把面包带回法国去，他就可以交换到更多的葡萄酒。更多！做这样的生意，不用多长时间，他就会积累大笔利润。

我们这位法国企业家的行为不仅让他自己变富，而且使两个国家走向其比较优势。最终美国向法国出口面包而法国向美国出口葡萄酒。做这些事的并非美国商务部及其620位训练有素的经济学家，而仅仅是一个精明的法国商人。帮助和鼓励他的是两国的消费者和生产者。美国的消费者愿意用面包换取葡萄酒。因此，他们最终只是付出了比自己亲自生产所需要的更少的葡萄酒（面包的贸易条件）。或者说亨利开出的贸易条件比本来（国内的）的相对价格条件更有吸引力。在大西洋的另一边，亨利也受到了同样的欢迎。当用葡萄酒来换取进口的面包而不是从本地的面包商那里购买时，法国的消费者也能获得更多好处。

甚至一些生产者也高兴。美国种小麦的农民和面包商渴望与亨利做交易，因为亨利想买很多的面包而且支付更高的价格。确实，在美国生产面包变得如此有利可图以至于许多原本种植和加工葡萄的人也开始种小麦了。这使美国的产出组合朝更多面包的结构转变，正如早先图17.1所示的那样。

在法国相反方向的生产转换发生了。法国的麦农开始种葡萄以便获取亨利慷慨出价的好处。于是亨利把每个国家引向比较优势，顺便也为自己谋取了大量利润。

贸易条件的位置以及最终出口和进口的规模部分依赖于像亨利这样出色的商人，它也取决于千千万万参与市场交换的消费者和生产者的行为。也就是说，贸易流取决于每个国家面包和葡萄酒的供给和需求。贸易条件，跟其他任何商品的价格一样，取决于市场参与者在各种价格上买卖的意愿。我们能够确切知道的东西就是，贸易条件最后将位于被两个国家的机会成本所设定的两个极限中间的某点。


来自保护主义者的压力

尽管国际贸易的潜在获益是确定不疑的，我们却不能由此得出结论说，每个人都乐于看到法美贸易的成功。相反，有些人对亨利建立起来的贸易链感到沮丧。他们不但不会为此而欢庆，反而还将劝阻我们继续与法国进行贸易。

微观经济的失败者

比如，考虑一下纽约的葡萄栽培者。你认为他们会为亨利的本事而高兴么？现在美国人能比从纽约人那里更便宜地从法国买到葡萄酒。不用多久，我们就会听到关于不公平的外国竞争或者美国葡萄更有营养的言论（参见新闻摘要）。纽约的葡萄栽培者也将强调保持足够葡萄供应以及一个强大的国内葡萄酒产业的重要性，就像核战争中的情形一样。
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关于葡萄酒的抱怨

一种新型的酒吧已经在国会山出现了，它不可能激起一个品酒师的味觉。加利福尼亚制酒商正在兜售一个议案，该议案能够在进口酒上强加较高的关税，有迹象表明，国会对制酒商必须供应的酒很在意。这项去年夏天首次被提出的被称为“酒平衡法案”的措施，已经得到了345名国会议员和60名参议员的担保。

制酒商并没有孤注一掷。在幕后他们一直在同美国葡萄栽培者公平贸易联盟联合，该组织代表多家为国内葡萄酒酿造厂提供葡萄的农民合作社。在一月份向商务部和国际贸易委员会提出的一项诉讼中，栽培者们抱怨欧洲人，特别是意大利人，正在不公平地资助他们的制酒者。如果他们的诉讼得到支持，国际贸易委员会将可以对进口货品征很高的税。进口商们声称没有实际的关于政府补助金的确凿证据。

资料来源：Fortune，February 20，1984，p. 41.

注：进口降低进口竞争行业中的销量、就业、利润和工资。这是对国际贸易的微观阻力的根源。



与葡萄栽培者站在一起的是农民，以及所有其他依赖纽约葡萄酒产业而生存的工人、生产商和店主们。如果他们敢做敢为并且足够聪明，葡萄栽培者还会让州政府的官员为他们作证。毕竟，官员必须认识到他所管理的范围内人们的需要，而他管理下的人肯定不包括那些正在国际贸易中大获收益的堪萨斯的麦农。当然，纽约的消费者正从低价的葡萄酒中获益，不过他们却犯不着为每瓶多花几美分而示威。另一方面，正是这额外的小钱变成了国内葡萄酒生产商的数百万美元。

法国的麦农也一样对国际贸易感到不高兴。他们真是盼着所有从美国运送小麦的货船全都沉到海底，这样他们的市场地位就可以保住了。

要弄懂国际贸易政策的涵义，我们就必须意识到现实中一个最核心的事实：某些生产者将由于限制国际贸易而保有既得利益。特别地，与进口产品竞争的工人和生产商——他们从事与进口产品竞争的行业——都会在限制贸易中获得经济利益。这有助于解释为什么通用、福特和克莱斯勒不愿意让汽车进口，以及为什么麻省的工人希望停止从意大利进口鞋子；也可以解释为什么南卡罗莱纳的纺织业主认为中国在美国销售棉衬衫和服装的行为是不负责的。下一篇新闻摘要中还有其他因贸易而受损者的抱怨。
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失败者的冗长陈述

国会听证会关于贸易的一些摘录：

在过去几年中，进口佐餐酒的销量……已经以一个令人担忧的速度剧增。……除非这个趋势立即被阻止，否则国内酒业将面临经济毁灭。……外国酒的进口必须被限制。

——酒研究所

服装行业的工人拥有很少的其他可选择的工作机会。他们确实想工作并靠自己的工作谋生。因此他们希望自己的工作受到保护，不受服装进口日益增加的渗透的影响，这并不怎么让人感到奇怪。

——国际女式服装工人联盟

只要美国作为一个鞋子、电视机、服装、钢铁和汽车等商品的倾销市场而又袖手旁观的话，我们将永远不能提升美元的价值，治愈国际收支平衡问题，克服高失业率，消除不断恶化的通货膨胀。我们是到了应该告诉日本人、西班牙人、意大利人、巴西人和阿根廷人，以及其他坚持使我们国家充满进口鞋子的人们，这一切已经足够多了。

——美国鞋业工人联合会

我们希望同墨西哥和加拿大成为朋友。……我们愿意和他们利益均沾。……我们没想阻碍对外贸易……（但是）得克萨斯州的砖厂由于墨西哥砖厂日夜不停的生产而歇业（过去7年中有17家）。

——美国砖研究所

贸易政策不应该是世界应当怎样运转以达到“自由贸易”或“最大效率”的书本式的绝对化的陈述。它应该……试图去为美国人取得最好的结果。

——汽车工人联合会

注：进口竞争行业中的工人和业主经常把进口描述为美国生活方式的一个威胁。事实上，贸易提高了美国人的生活标准。



一般来说，进口对一些国内产业意味着就业以及收入减少，出口则意味着一些国内产业就业和收入的增加。出口行业的生产商和工人从贸易中获益。这样，在微观层次上，可以辨认出国际贸易的赢家和输家。贸易不仅改变了产出组合，而且将收入从进口竞争产业再分配到出口产业。这一潜在的收入再分配是产生政治经济摩擦的原因。

净收益

不过，我们必须仔细地注意到，贸易的微观经济获益远远多于微观经济的损失。它不是一个简单的挖东墙补西墙的问题。相反，我们要提醒自己国际贸易的结果是消费者普遍地享有了更高的生活标准。像我们前面看到的，贸易提高了世界的效率和总产出。相应地，我们最终可以分割一个更大的馅饼而不再是把原先那个小的切来切去。


贸易壁垒

与进口相关的微观经济损失使限制贸易的呼声日隆。那些工作岗位和收入受到国际贸易威胁的人们倾向于迅速地组织起来发泄他们的不满。另外，他们确信他们的话有人听，这不但是因为他们组成了拥有强大财力的政治组织，而且因为贸易的受益是在非常大的范围内分散存在的。如果他们成功，这些努力将导致一系列贸易限制。

关税

最流行和常见的贸易限制措施是关税（tariff），即专门对进口商品课的税。关税，也被称作“海关税收”，曾经是政府主要的收入来源。18世纪的时候，对美洲殖民地的茶叶、玻璃、葡萄酒、铅以及纸张征收的关税为英国政府提供了额外的收入。茶叶关税是1733年波士顿倾茶事件的导火索，也为美国独立运动提供了额外的动力。在现代，关税曾主要被当作一种保护手段，借以实现特定的微观或宏观经济的利益。目前美国的关税税则规定对9000种不同的商品课征关税——几乎占美国全部进口物品的50％。尽管平均税率仅有3％，但具体关税间的差异却很大。比如对小汽车的税率只有2.5％，而羊毛衫则高达17％。

关税对进口竞争产业的吸引力是显而易见的。关税使进口商品对国内消费者来说变得更贵，因此降低了它对国内商品的竞争力。在2007年实行的关税中，人们熟悉的是对每加仑苏格兰威士忌征收0.20美元的关税，而对每加仑进口的香槟征收0.76美元的关税。这些关税使美国产的雪碧看起来更值得买，而且也因此对国内酿造和栽培葡萄的人提高销售额和利润大有好处。同样方式，对进口的儿童食品课征34.6％的关税，对鞋子征收20％，对立体音响征收从4％～6％不等的关税。在以上的每种情况下，国内的进口竞争行业的生产商获益。受损的是国内消费者，他们不得不支付较高的价格；还有外国生产商，因为做不成生意；受影响的还有世界整体的效率，因为贸易的减少。

配额

关税使进口品价格提高从而减少了进口量。作为一个可供选择的贸易壁垒，一国可以制定进口配额（quota），即对可能进口的某特定商品做数量限制。美国一直持续实施配额的商品包括食糖、肉类、乳制品、纺织品、棉花、花生、钢材、布尿裤，甚至冰激凌。根据美国国务院的数据，大约有12％的进口物品实施配额。

配额跟所有其他贸易壁垒一样，降低了全球的效率并引发报复性行动。另外，由于影响竞争和价格，配额危害更甚。图17.2显示了配额是如何发生作用的。
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图17.2　贸易限制的影响
在缺乏贸易的情况下，某种商品的国内价格和销售额将由国内供给和需求曲线（a图A点）来决定。一旦发生了贸易，市场供给曲线就要受到进口影响而发生移动。在自由贸易和无限进口的价格p2处，在新世界市场价格水平（b图B点）形成了新的市场均衡。
关税提高本国价格并减少销售量。在c图，关税使进口价格从p2升到p3，降低了进口量并提高了国内的销售额（从q2到qt）以及价格。
配额对进口销售额设置了绝对限制，并因此为国内产品的价格上涨提供了极大的空间。在d图，配额Q限制了市场供给曲线能向右移动多远，将价格从p2推向p4。

图17.2a描述了封闭（没有贸易）时的供求关系。此时，纺织品的均衡价格（equilibrium price）完全由国内的需求和供给曲线来决定。均衡价格是p1，而对纺织品的需求量是q1。

假设现在贸易开始了，并且国外的生产商可以在美国市场上出售纺织品。这个决定的直接影响就是市场供给曲线右移，因为国外供给与国内供给加到了一起（17.2b）。如果在世界市场上能够以p2的价格买到任意数量的纺织品，新的供给曲线看起来就像是S2（高为p2，无限弹性），新供给曲线（S2）与旧的需求曲线（D1）相交，新的均衡价格是p2，消费量增加到q2。在这个新均衡点，国内生产商的供应量是qd，而国外生产商供应了其余的（q2-qd）。比较新旧均衡点，我们看到贸易的结果是降低价格和增加消费。
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进口配额会使国内价格和进口价格升高，从而导致消费者的境况更糟。
From Herblock at Large. Used by permission of Herblock Cartoons.



自然，因为要与外国人竞争，国内纺织品生产商会不悦。在没有贸易的情况下，国内生产商可以卖出更多产出（q1），并且是以较高的价格（p1）。一旦贸易之门打开，国外厂商以p2的价格卖出无限量纺织品的愿望就限制了国内厂商的定价行为。于是，我们就可能参加一些限制贸易的宣传运动了。

关税效应　图17.2c说明了如果美国纺织品生产商成功劝说政府征收关税，价格和销量将会发生怎样的变化。我们假设关税使进口纺织品的价格从p2提高到p3，这个较高的价格p3使国外生产商很难以低于国内生产商的价格出售商品。国内产量从qd增加到qt，进口量从q2-qd减少到q3-qt，而纺织品的市场价格也提高了。国内纺织品生产商的日子明显好过了，但是顾客和国外生产商却遭了殃。

配额效应　现在来考虑一下纺织品配额的影响。假设我们取消了关税，不过规定进口数量不能超过Q。由于进口量不能超过Q，供给曲线实际上只能右移Q那么多。新的供给曲线S4（图17.2d）表明当价格低于世界价格p2时，不会出现进口，在此价格之上，将有Q这么多的进口量。于是国内的供给曲线决定了进口后的价格。即使价格进一步上升，国外生产商也不能售出很多的产品。这一市场结果与关税限制下的贸易形成对比（图12.3c），在后一情况下，至少还允许外国生产商对价格提高做出反应。所以，与关税相比，配额对竞争的威胁要严重得多，因为配额在任何价格上都能阻止进口增加。

美国对糖实施进口配额由来已久，配额通过阻止进口便宜的糖，使得内布拉斯加州种植甜菜的农民以及佛罗里达州种植甘蔗的农民获得了经济收益。但由于造成了糖果、苏打和食糖的高价，美国的消费者却不得不为这种保护进行支付——每年大约20亿美元。外国的糖生产商损失了销量、工作以及利润。然而，在2005年美国的糖生产者们利用他们的政治权利阻挠了美国及中美洲地区（中美洲自由贸易协议——CAFTA）的自由贸易进程。
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不是那么甜：制糖产业阻止贸易协定

内布拉斯加州大约840万英亩土地是用于种植玉米的，只有49000英亩用于种植甜菜。这也许可以解释为什么内布拉斯加州现在被称为“强大玉米州”，而不是“无处不在甜菜州”了。

但是如果甜菜种植只是该州农业的一小部分，那么这对政治是一个大的帮助。不如问一下共和党代表汤姆·奥斯本，当他竞选州长时，内布拉斯加州大学的足球教练还未决定是站在玉米农场主一方——他们是支持同中美洲六国以及加勒比国家进行自由贸易的群体，还是站在种植甜菜的农民一方——他们反对自由贸易。
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制糖产业——包括内布拉斯加州的甜菜种植农场主以及田纳西州、路易斯安那州和佛罗里达州的甘蔗种植农场主——决定阻挠中美洲自由贸易协定（CAFTA）。制糖业的反对是对下周即将投票表决的这一议案是否通过产生威胁的最大原因，而布什总统、商业和农业部都在极力寻求通过该议案的支持。

也许，这种反对也是支持贸易协定的惟一最好的争论。

制糖业反对CAFTA是考虑到消费者将被迫接受膨胀的价格。更一般地讲，它表明了对主要贸易协定的反对如何来自最不值得同情的产业。

制糖业想要阻止CAFTA，因为该协定将每年增加109000吨糖的进口。

资料来源：USA Today，May 26，2005. Reprinted with permission.

注：进口限制使得国内消费者和外国生产者都遭到损失，但是它们使国内生产者致富。



非关税壁垒

关税和配额是最显见的贸易壁垒，不过却只是冰山一角而已。实际上，大量被设计出来的贸易保护措施正是人类创造性的明证。世纪之交，德国正式实行对所有贸易伙伴给予平等对待的政策。不过德国想对从丹麦进口的牛征收较低的关税而同样的优惠却不给予瑞士。于是德国人就创造了一个新的而且更高的关税，它对“棕色、带斑点、饲养在海拔300米以上，且每个夏季至少在海拔800米以上呆1个月的牛”征收。虽然这个新关税对所有国家一视同仁，不过丹麦的牛却不会爬那么高，所以不必负担这一新关税。

在过去削减关税的20多年里，非关税壁垒却在增加。美国使用产品标准、许可证限制、限制性采购惯例，以及其他非关税壁垒限制了大约15％的进口。日本用的非关税壁垒甚至更多，用这种手段它限制了大约30％的进口。

在1999～2000年欧盟禁止美国牛肉的进口，声称美国的大牧场使用荷尔蒙，对欧洲消费者来说是一个健康灾难。尽管美国政府和世界贸易组织都怀疑这个声明，但这项禁令是非常有效的非关税贸易壁垒。美国采取了对多种欧洲产品征收100％关税的办法来报复。


汇率

到目前为止，我们还没有提到过人们如何为其他国家生产的商品和服务付费。实际上，比较优势原理仅仅基于机会成本；它不参照货币价格。然而，当法国和美国开始专业化生产后，市场参与者必须购买葡萄酒和面包以便启动贸易流。还记得亨利吧？那个虚构的法国企业家。他通过在美国购买面包然后出口到法国来启动贸易。这意味着他必须用美元购买而卖出时得到法郎。只要每个国家有自己的货币，每笔贸易都需要在某些时刻使用两种不同的货币。

你如果曾经到国外旅游，就会知道货币问题。商店、旅馆、自动售货机以及饭馆都用当地货币标示价格。于是，当你旅游（进口一种服务）的时候，你就不得不把你的美元兑换成当地货币。这时你就会知道汇率（exchange rate）是多么重要。汇率就是一种货币用另一种货币表示时的价值。如果1美元可以兑换2欧元，那么1欧元就值50美分。

全球定价

汇率是商品和服务全球定价的一个严格链条。一瓶法国葡萄酒是贵还是便宜取决于两个因素：（1）用欧元表示的一瓶酒的法国价格；（2）美元和欧元的汇率。准确的表示就是：
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因此，如果每瓶法国葡萄酒在法国卖60欧元，并且1欧元值1.2美元，那么进口法国葡萄酒的美国价格就是：
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升值/贬值

全球定价的公式突出了汇率对于贸易流有多么重要。无论汇率如何变化，进出口的全球价格都是这样决定的。

假设美元对欧元变得坚挺。这意味着1欧元的美元价格将下降。比如说1欧元的美元价格从1.2美元降至只有0.8美元。美元的货币升值（currency appreciation）将把法国葡萄酒的美元价格削减1/3。美国人的反应是购买更多的进口葡萄酒。在2005～2006年间，得益于美元的升值使欧洲游的预订增加了（参见新闻摘要）。



[image: ]新闻摘要　货币升值

当美元坚挺时旅行者蜂拥至欧洲

随着美元相对欧元持续两年的走强，住宿、餐饮变得更便宜

去欧洲度假比原先变得越来越便宜了。

由于在过去的12个月里，美元相对欧元升值了14.6％，相对英镑升值12.1％，大批的美国游客已经预订了在即将到来的一年去欧洲的旅行。

美元的走强对于美国游客来说意味着，从法国宾馆到意大利酒的各种商品的价格都下降了。航线费用同样也下降了，因为更多的横跨大西洋的航线都在筹划当中，而且燃油成本也在下降。因此，旅行社中预订到英国和欧洲大陆旅行的订单激增。AAA旅行社，一个国内的机构，称其去欧洲旅行的订单在去年增加了116％之多。（去意大利的预订增加了236％，英格兰的预订增加了79％，西班牙的订单攀升了170％。）

——Avery Johnson

资料来源：The Wall Street Journal（Central Edition），December 8，2005. Copyright 2005 by Dow Jones & Company，Inc. Reproduced with permission of Dow Jones & Company，Inc. in the format Textbook via Copyright Clearance Center.

注：当美元升值（价值上升）时，欧元自动地贬值（价值下降）。这使得欧洲度假对于美国大学生更加便宜了。



如果美元的价值上涨，那么另一种货币的价值必将下降。特别地，美元的升值意味着欧元的货币贬值（currency depreciation）。如果1欧元的美元价值从1.2美元下降至0.8美元，也就意味着1美元的欧元价值增加了（从0.83欧元增至1.25欧元）。因此法国消费者不得不为一块美国面包付出更多的欧元。受货币贬值之困，他们也许决定减少购买进口面包。就如同上面的公式所表示的那样，如果一国货币价值降低，


	它的出口品变得便宜。

	它的进口品变得昂贵。



想象一下阿根廷人在2001年1月时的感觉，那时他们的货币（比索）贬值了近70％。这种贬值使得所有外国制造的产品对于阿根廷人都太过昂贵，但是却使阿根廷成为美国人廉价的旅游胜地。

衰弱的美元　在2007年，美国也同样遭遇了类似的游客大量涌入的状况。美元在2006～2007年相对于欧元贬值了近20％。这种美元的贬值使一张迪斯尼门票的欧元价格下降了20％。欧洲人由此便蜂拥至了佛罗里达州。

外汇市场

从原理上说，改变世界价格的汇率的变化与其他价格变化实际上没有什么不同。毕竟，汇率不过是一种货币的价格。与其他市场价格一样，汇率也是由供给和需求决定的。

图17.3描述了一个外汇市场。在这个例子中，对欧元的供给和需求是核心。市场的需求方是每个要用欧元的人，包括到欧洲旅游的美国人、欧洲产品的美国进口商，以及购买欧洲股票、债券和工厂的外国投资者。欧元越便宜，其需求量就越大。
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图17.3　欧洲市场
汇率由外汇市场中对某种货币的国际供给和国际需求来确定。本例中欧元的均衡价格是110美分。



欧元的供给来源与之类似。到访迪斯尼世界的德国旅行者在需求美元的同时就供给了欧元。购买美国产品的欧洲消费者建立了换取美元而供给欧元的一个交易链条。欧元的价格越高，他们愿意供给的数量就越多。

图17.3中供给和需求曲线的交点建立了欧元的均衡价格，这就是现行的汇率。不过，如我们已经看到的，汇率是变化着的。与其他价格一样，当货币供给和货币需求中任何一方发生移动时，汇率就会变化。如果美国的学生们突然决定入学欧洲的大学，欧元的需求将增加。欧元需求曲线的右移将促使欧元升值，见图17.4。这样一种欧元的升值会增加在欧洲求学的成本，但是欧元升值会使欧洲学生进入美国大学学习变得便宜。
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图17.4　货币升值
如果对于某种货币的需求上升，其价值也将上涨（增值）。货币需求曲线或供给曲线的移动将改变汇率。
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管理世界贸易

贸易政策一直在比较优势的获益和贸易保护主义的抗辩中摇摆。自由贸易实现了更多的产出、更高的效率，以及更低的价格。同时，自由贸易也威胁着特定行业的利润、就业以及财富。

在政治上，贸易政策的争论往往倾向贸易保护主义者的利益而不是消费者的利益。很少有消费者明白自由贸易如何影响到自己，并且不大可能组织政治抗议——仅仅因为每加仑橘子汁的价格提高了35美分。相反，进口竞争行业却因贸易限制而享有极大的经济利益并且很容易获取政治支持。在说服国会通过新的纺织品配额后的1990年，光纤维纺织服装贸易协会（FFACT）征集了250000个签名和4000个协会成员向白宫施压，要求布什总统签署这个法案。

克林顿总统在1993年寻求国会批准北美自由贸易协定（NAFTA）和1994年批准关税及贸易总协定（GATT）有关条款时也面临类似的政治阻力。确实，自由贸易的政治阻力如此强劲，以至于国会把GATT的投票推迟到1994年11月选举之后。这迫使克林顿总统专门为通过GATT的贸易协议召集了一个特别的选举后的国会会议。

乔治·布什总统在2002年也遭遇了同样的政治力量。他想要争取钢铁生产各州如宾夕法尼亚州、俄亥俄州和伊利诺伊州的选票，为了保证获得选票，他将钢铁制成品的保护性关税提高了30％。在短期内，这样保住了一些钢铁工业的工作，但是却伤害了本国使用钢铁的产业（如家用电器、汽车、住房）以及外国的钢铁生产企业。

GATT　对自由贸易的政治阻力不仅仅在美国存在。在每个进行国际贸易的国家，国际贸易都造就了赢者和输者。因为认识到这一点，世界上许多国家很早就认定，多边的协议是战胜国内贸易保护主义者最有效的方法。范围更大的贸易协定能够涵盖限制贸易的全部领域，而不是每次仅仅集中于一个行业。多边协定也能通过在进口限制取消后提供更多的出口机会获得政治支持。

1947年世界上最大的23个贸易国签署了关税及贸易总协定（GATT）。GATT协定规定这些国家有义务实行自由贸易政策，给予所有GATT成员以平等的（“最惠国”待遇）国内市场进入权。这个目标通过分阶段的多轮和多边贸易协议实施。因为每一轮的谈判都涉及成百上千个行业和产品，因此谈判一般要拖6～10年才能完成。不过，在每一轮谈判之后，贸易壁垒总是降低。1947年，GATT刚刚签署，发达国家的平均关税税率是40％。头7轮谈判使其下降到了6.3％，而1986～1994年的乌拉圭回合把它进一步降低到3.9％。
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WTO　117个签署了1994年乌拉圭协定的国家做出决定，认为为执行自由贸易协定，一个更强有力的机制是必要的。最后，世界贸易组织（WTO）成立了，它取代了GATT。如果一个国家觉得自己的出口受到另一个国家市场不公平的排斥，它可以向WTO提出抗议。这正是当欧盟（EU）阻止美国牛肉进口时美国所做的事情。WTO占在了美国一边。当欧盟拒不撤消它的进口禁令时，WTO允许美国对欧洲的出口品征收报复性关税。

2003年，欧盟与美国间的形势互换了。欧盟向WTO抱怨道美国对钢铁征收的关税违反了贸易协定。WTO认可了该说法，同意欧盟向美国价值22亿美元的出口商品实施报复性关税。此决议促使布什政府于2003年12月削减了该项税收。

实际上，WTO现在是世界的贸易警察。它有权对违反贸易协定的国家指名道姓，甚至对持续的违反协定行为采取补救的措施。为什么这些独立国家赋予WTO这样的权力？因为它们都确信自由贸易是GDP增长的最可信的途径。

对WTO的抗议　尽管自由贸易明显促进经济增长，有些人还是说它不纯粹是好事。环境保护主义者对经济持续增长是否真正合意提出疑问。他们担心资源的耗竭、拥挤和污染，以及增长通常会引起的社会磨擦。劳工组织担心全球竞争将降低工资和工作条件。而且许多第三世界国家认为靠这些贸易规则进行游戏仅仅对富国有利（例如产权保护、进口保护）。

在1999年11月WTO发起“新千年回合”贸易谈判时，这些各种各样的关注就表现在了大街上。在西雅图，成千上万的抗议者上街要求WTO更多地关注社会目标而不仅是GDP的增长。然而当另一回合的谈判于2001年在卡塔尔的多哈举行时，该谈判的关键议题是农业贸易。那些富裕的工业国家仍然在补贴它们的农民，同时对食品的进口设置了严格的贸易壁垒。由于无法进入这些市场，拉美、非洲和亚洲的贫穷国家不能出售它们的农产品从而发展本国经济。2001～2007年间，反对者们在WTO举行会谈的各个城市骚乱，最终，欧盟和美国仅是同意终止它们的出口补贴（2013年前）；但农业进口方面的贸易限制仍然保留。这使得贫穷国家感觉到它们似乎被排斥于“富人俱乐部”之外了。


总结提要


	国际贸易令每个国家把资源集中于它能更有效率生产的那些商品上。这种生产的专业化增加世界产出。　LO2

	在确定在贸易中生产和提供什么的过程中，每个国家可以发现它的比较优势——它生产各种商品的相对效率。一种确定比较优势位于何处的方法是，在国内生产中，比较为了获得给定量的商品B的量所必须放弃的商品A的量。如果通过从事世界贸易，用较少的A就可以获得同样数量的B，我们在A商品的生产上就有比较优势。比较优势取决于相对的机会成本间的比较（国内对于国际）。　LO2

	贸易条件——商品交换的比率——取决于国家间供给和需求的力量。贸易条件位于贸易伙伴各自的机会成本之间的某个地方。　LO3

	贸易摩擦源于工人和厂商必须与进口商品进行竞争，即使国家作为一个整体能从贸易中获益，这些个人和厂商也可能在这一过程中丢掉工作和收入。　LO4

	阻碍贸易的手段非常多样化，关税通过使商品更贵而打击进口；配额限制了允许被进口商品的数量；非关税壁垒即使看不真切，也有削减进口的效果。　LO4

	国际贸易需要把一国货币转换成另一国的货币，汇率就是一种货币用另一种货币表示时的价格。　LO5

	当一种货币的需求或供给发生变动时，汇率就出现变动（货币的升值和贬值）。当一个国家的货币升值的时候，它的出口品变得更贵而进口品则更便宜。　LO5

	世界贸易组织（WTO）监管多边贸易协定，以维持低的贸易壁垒。　LO4




概念复习

解释以下概念的含义：

进口

出口

贸易逆差

贸易顺差

生产可能性

消费可能性

机会成本

比较优势

绝对优势

贸易条件

关税

配额

均衡价格

汇率

货币升值

货币贬值


问题讨论


	假如一个律师打字比哪个秘书都快，这个律师就应该亲自打字吗？你如何证明你的答案是正确的？　LO2

	你能指出美国进口的三种服务吗？三种出口的服务呢？　LO1

	如果一个国家出口过多而进口很少，它将变得更好还是更糟？如果反过来呢？就是说，出口少而进口多？　LO1

	假设我们拒绝把东西卖给任何国家以至于减少或者中断了它们对我们的出口。谁将在这一报复中受益而谁又将受损呢？你有什么可行的办法来确保进口品的供应？　LO2

	国内的生产商常常把某个国家工人的低工资作为进口保护主张的依据。这是保护的正当理由吗？　LO2

	下列事件将如何影响日元的供给和需求？
（a）强劲的美国经济增长。
（b）日本利率的降低。
（c）美国较高的通货膨胀率。　LO5

	美元强势对美国是好还是坏？解释一下。　LO5

	为什么种植玉米的农民支持CAFTA而种植甜菜的农民却反对呢（新闻摘要“不是那么甜：制糖产业阻止贸易协定”）？　LO4




习题


	假设下表反映了对CD唱片的国内供给和需求：　LO4
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（a）画出这些市场条件并确定均衡价格和销量。

（b）现在假设外国人进入了市场，以7美元的价格无限量供给CD机。说明并确定：（1）市场价格；（2）国内消费；（3）国内生产。

（c）如果每台CD机被课以2美元的关税，什么情况会发生：（1）市场价格；（2）国内消费；（3）国内生产？


	阿尔法和贝塔是Tricoli东岸的两个小岛，生产珍珠和菠萝，下面的生产可能性表说明了它们每年以吨表示的潜在产出：　LO3



（a）画出每个岛所面临的生产可能性曲线。

（b）每个岛生产菠萝的机会成本是多少（贸易前）？

（c）哪个岛在珍珠的生产上具有比较优势？
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	假设第2题中的两个岛同意贸易条件是1个菠萝换一粒珍珠，并且很快就进行了10粒珍珠换10个菠萝的交换。　LO2



（a）如果决定贸易前，阿尔法生产了6粒珍珠和15个菠萝，贝塔生产了30粒珍珠和8个菠萝。在贸易变得可行后，每个岛生产多少？假设这两个国家进行专业化生产，仅把出口的东西留下刚好够维持其消费的水平，而且每个岛都用其具有比较优势的东西进行贸易。

（b）由于贸易，它们共同的菠萝产量增加了多少？它们共同的珍珠产量又增加了多少？

（c）两国怎么能生产和消费更多呢？


	均衡的欧元的美元价格是多少：　LO5
（a）在图17.3中？
（b）在图17.4中？
在图17.4中，美元升值还是贬值了？

	按照下列汇率，哪个国家每个巨无霸的美元价格最高？　LO5
（a）9015卢比=1美元
（b）0.75欧元=1美元
（c）35泰铢=1美元
（d）7.60元=1美元

	如果一台任天堂游戏机在日本值35000日元，假设汇率如下，它将值多少美元？　LO5
（a）120日元=1美元
（b）1日元=0.00833美元
（c）100日元=1美元

	根据新闻摘要“当美元坚挺时旅行者蜂拥至欧洲”，一间60欧元每晚的法国酒店，在2005年的美元价值将便宜多少？　LO5

	在糖实施进口配额（新闻摘要“不是那么甜：制糖产业阻止贸易协定”）的情况下，美国的制糖者将从每年700万吨的糖业丰收中增加多少收入？　LO4




网络活动


	麦当劳巨无霸的现价是多少？它的欧元价格是多少？为进行货币转换，登录www.oanda.com/converter/classic，把美元价格转换成欧元价格。

	登录http://www.federalreserve.gov/releases/，点击外国年汇率，打开最近发布的信息，找到一种于去年升值了的货币以及一种贬值的货币。

	登录http://www.cia.gov/cia/publications/factbook/，点击两个国家的利率，并且比较两国的资源优势与主要出口（在“经济”项下）。

	登录www.census.gov/indicator/www/ustrade.html，美国最近的贸易余额情况如何？这种余额在增加还是在减少？
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我应该带上美元出国旅行吗

假设你决定在这个暑假前往墨西哥学习。很明显，当在墨西哥时你需要比索来购买食品、住所以及娱乐。但是你需要在前往墨西哥时在口袋中装进美元，然后在需要时将它们兑换成比索么？或者需要在你去之前就购买比索呢？这个问题的答案取决于你对于汇率的预期——或者是比索的美元价值。大多数汇率是在供求关系的基础上波动的。因此，汇率是一种货币关于另一种货币的价格。

如果美元的需求增加，那么美元升值而相对来说比索贬值。如果这是你的期望，那你应该等到你计划消费比索的时候再去兑换你的美元。这样的话，你的每一美元将换得更多的比索，用比索标价的商品也将看似更便宜。但是，如果你的预期是美元的供给将增加，在这种情况下，你应该在启程之前将美元兑换成比索，以使美元获得最大的购买力。最后，一系列的因素能引起需求和供给曲线在同一时间移动，但是正如新闻摘要“当美元走坚挺时旅行者蜂拥至欧洲”所说，人们在汇率变动基础上改变他们的行为。


术语表

（括号中的数字表示定义出现的章节号）

A

绝对优势
absolute advantage　The ability of a country to produce a specific good with fewer resources（per unit of output）than other countries.（17）

总需求
aggregate demand　The total quantity of output demanded at alternative price levels in a given time period，ceteris paribus.（11）（12）（13）（14）

总供给
aggregate supply　The total quantity of output producers are willing and able to supply at alternative price levels in a given time period，ceteris paribus.（11）（14）

反托拉斯
antitrust　Government intervention to alter market structure or prevent abuse of market power.（9）

自动稳定器
automatic　stabilizer Federal expenditure or revenue item that automatically responds countercyclically to changes in national income—e.g.，unemployment benefits，income taxes.（16）

平均总成本
average total cost（ATC）　Total cost divided by the quantity produced in a given time period.（5）

B

银行准备金
bank reserves　Assets held by a bank to fulfill its deposit obligations.（13）

进入壁垒
barriers to entry　Obstacles that make it difficult or impossible for would-be producers to enter a particular market，e.g.，patents.（6）（7）

物物交换
barter　The direct exchange of one good for another，without the use of money.（3）（13）

预算赤字
budget deficit　The amount by which government expenditures exceed government revenues in a given time period.（12）

预算盈余
budget surplus　An excess of government revenues over government expenditures in a given time period.（12）

商业周期
business cycle　Alternating periods of economic growth and contraction.（10）（11）（16）

C

资本密集型
capital intensive　Production processes that use a high ratio of capital to labor inputs.（2）

其他条件不变
ceteris paribus　The assumption of nothing else changing.（1）（3）（4）

比较优势
comparative advantage　The ability of a country to produce a specific good at a lower opportunity cost than its trading partners.（17）

竞争性厂商
competitive firm　A firm without market power，with no ability to alter the market price of the goods it produces.（6）

竞争性市场
competitive market　A market in which no buyer or seller has market power.（6）

竞争性利润最大化原则
competitive profit-maximization rule　Produce at that rate of output where price equals marginal cost.（6）

消费价格指数
Consumer Price Index（CPI）　A measure（index）of changes in the average price of consumer goods and services.（10）

消费
consumption　Expenditure by consumers on final goods and services.（12）

消费可能性
consumption possibilities　The alternative combinations of goods and services that a country could consume in a given time period.（17）

可竞争市场
contestable market　An imperfectly competitive industry subject to potential entry if prices or profits increase.（7）

挤入
crowding in　An increase in privatesector borrowing（and spending）caused by decreased government borrowing.（15）

挤出
crowding out　A reduction in private-sector borrowing（and spending）caused by increased government borrowing.（15）

货币升值
currency appreciation　An increase in the value of a currency relative to another.（17）

货币贬值
currency depreciation　A decrease in the value of a currency relative to another.（17）

D

通货紧缩
deflation　A decrease in the average level of prices of goods and services.（10）

需求
demand　The ability and willingness to buy specific quantities of a good at alternative prices in a given time period，ceteris paribus.（3）（4）

需求曲线
demand curve　A curve describing the quantities of a good a consumer is willing and able to buy at alternative prices in a given time period，ceteris paribus.（3）（4）

劳动需求
demand for labor　The quantities of labor employers are willing and able to hire at alternative wage rates in a given time period，ceteris paribus.（8）

需求表
demand schedule　A table showing the quantities of a good a consumer is willing and able to buy at alternative prices in a given time period，ceteris paribus.（3）

派生存款
deposit creation　The creation of transactions deposits by bank lending.（13）

派生需求
derived demand　The demand for labor and other factors of production results from（depends on）the demand for final goods and services produced by these factors.（8）

贴现率
discount rate　The rate of interest charged by the Federal Reserve banks for lending reserves to private banks.（14）

可支配收入
disposable income　After-tax income of consumers.（12）

E

经济成本
economic cost　The value of all resources used to produce a good or service；opportunity cost.（5）

经济增长
economic growth　An increase in output（real GDP）；an expansion of production possibilities.（1）（2）（15）

经济学
economics　The study of how best to allocate scarce resources among competing uses.（1）

规模经济
economies of scale　Reductions in minimum average costs that come about through increases in the size（scale）of plant and equipment.（7）

效率
efficiency（technical）　Maximum output of a good from the resources used in production.（6）

排污收费
emission charge　A fee imposed on polluters，based on the quantity of pollution.（9）

就业率
employment rate　The proportion of the adult population that is employed.（15）

均衡（宏观）
equilibrium（macro）　The combination of price level and real output that is compatible with both aggregate demand and aggregate supply.（11）（12）

均衡价格
equilibrium price　The price at which the quantity of a good demanded in a given time period equals the quantity supplied.（3）（6）（17）

均衡工资
equilibrium wage　The wage at which the quantity of labor supplied in a given time period equals the quantity of labor demanded.（8）

超额准备金
excess reserves　Bank reserves in excess of required reserves.（13）（14）

汇率
exchange rate　The price of one country's currency expressed in terms of another country's currency.（17）

出口
exports　Goods and services sold to foreign buyers.（2）（17）

外部性
externalities　Costs（or benefits）of a market activity borne by a third party；the difference between the social and private costs（or benefits）of a market activity.（1）（2）（9）

F

要素市场
factor market　Any place where factors of production（e.g.，land，labor，capital，entrepreneurship）are bought and sold.（3）

生产要素
factors of production　Resource inputs used to produce goods and services，e.g.，land，labor，capital，entrepreneurship.（1）（2）（5）

联邦基金利率
federal funds rate　The interest rate banks charge each other for reserves loans.（14）

微调
fine-tuning　Adjustments in economic policy designed to counteract small changes in economic outcomes；continuous responses to changing economic conditions.（16）

财政政策
fiscal policy　The use of government taxes and spending to alter macroeconomic outcomes.（11）（12）（16）

财政紧缩
fiscal restraint　Tax hikes or spending cuts intended to reduce（shift）aggregate demand.（12）

财政刺激
fiscal stimulus　Tax cuts or spending hikes intended to increase（shift）aggregate demand.（12）

财政年度
fiscal year（FY）　The 12-month period used for accounting purposes；begins October 1 for the federal government.（16）

固定成本
fixed costs　Costs of production that do not change when the rate of output is altered，e.g.，the cost of basic plant and equipment.（5）

搭便车者
free rider　An individual who reaps direct benefits from someone else's purchase（consumption）of a public good.（9）

充分就业
full employment　The lowest rate of unemployment compatible with price stability；variously estimated at between 4 and 6 percent unemployment.（10）

充分就业的GDP
full-employment GDP　The rate of real output（GDP）produced at full employment.

G

GDP缺口
GDP gap　The difference between full-employment output and the amount of output demanded at current price levels.（12）（16）

人均GDP
GDP per capita　Total GDP divided by total population；average GDP.（15）

政府失灵
government failure　Government intervention that fails to improve economic outcomes.（1）（3）（9）

国内生产总值
gross domestic product（GDP）　The total value of goods and services produced within a nation's borders in a given time period.（2）

增长率
growth rate　Percentage change in real GDP from one period to another.（15）

H

人力资本
human capital　The knowledge and skills possessed by the workforce.（2）

I

进口
imports　Goods and services purchased from foreign sources.（2）（17）

收入转移
income transfers　Payments to individuals for which no current goods or services are exchanged，e.g.，Social Security，welfare，unemployment benefits.（2）（9）

通货膨胀
inflation　An increase in the average level of prices of goods and services.（10）（11）

通货膨胀率
inflation rate　The annual rate of increase in the average price level.（10）

实物收入
in-kind income　Goods and services received directly，without payment in a market transaction.（2）

投资
investment　Expenditures on（production of）new plant and equipment（capital）in a given time period，plus changes in business inventories.（1）（2）（12）（15）

投资决策
investment decision　The decision to build，buy，or lease plant and equipment；to enter or exit an industry.（5）

L

劳动力
labor force　All persons over age 16 who are either working for pay or actively seeking paid employment.（10）（15）

劳动供给
labor supply　The willingness and ability to work specific amounts of time at alternative wage rates in a given time period，ceteris paribus.（8）

自由放任
laissez faire　The doctrine of “leave it alone,” of nonintervention by government in the market mechanism.（1）（3）

需求法则
law of demand　The quantity of a good demanded in a given time period increases as its price falls，ceteris paribus.（3）（4）

边际效用递减定律
law of diminishing marginal utility　The marginal utility of a good declines as more of it is consumed in a given time period.（4）

收益递减规律
law of diminishing returns　The marginal physical product of a variable input declines as more of it is employed with a given quantity of other（fixed）inputs.（5）（8）

供给法则
law of supply　The quantity of a good supplied in a given time period increases as its price increases，ceteris paribus.（3）

长期
long run　A period of time long enough for all inputs to be varied（no fixed costs）.（5）

M

宏观经济学
macroeconomics　The study of aggregate economic behavior，of the economy as a whole.（1）（10）（11）

宏观均衡
macro equilibrium　The combination of price level and real output that is compatible with both aggregate demand and aggregate supply.（11）

边际成本
marginal cost（MC）　The increase in total cost associated with a oneunit increase in production.（5）（6）

边际成本定价
marginal cost pricing　The offer（supply）of goods at prices equal to their marginal cost.（6）（7）

边际物质产品
marginal physical product（MPP）　The change in total output associated with one additional unit of input.（5）（8）

边际消费倾向
marginal propensity to consume（MPC）　The fraction of each additional（marginal）dollar of disposable income spent on consumption.（12）

边际储蓄倾向
marginal propensity to save（MPS）　The fraction of each additional（marginal）dollar of disposable income not spent on consumption；1-MPC.（12）

边际收益
marginal revenue（MR）　The change in total revenue that results from a one-unit increase in quantity sold.（7）

边际收益产品
marginal revenue product（MRP）　The change in total revenue associated with one additional unit of input.（8）

边际效用
marginal utility　The change in total utility obtained by consuming one additional（marginal）unit of a good or service consumed.（4）

市场
market　Any place where goods are bought and sold.（3）

市场需求
market demand　The total quantities of a good or service people are willing and able to buy at alternative prices in a given time period；the sum of individual demands.（3）（4）（7）

市场失灵
market failure　An imperfection in the market mechanism that prevents optimal outcomes.（1）（9）

市场机制
market mechanism　The use of market prices and sales to signal desired outputs（or resource allocations）.（1）（3）（6）（9）

市场权力
market power　The ability to alter the market price of a good or service.（6）（7）（9）

市场短缺
market shortage　The amount by which the quantity demanded exceeds the quantity supplied at a given price；excess demand.（3）

市场结构
market structure　The number and relative size of firms in an industry.（6）

市场供给
market supply　The total quantities of a good that sellers are willing and able to sell at alternative prices in a given time period，ceteris paribus.（3）（6）

劳动力的市场供给
market supply of labor　The total quantity of labor that workers are willing and able to supply at alternative wage rates in a given time period，ceteris paribus.（8）

市场过剩
market surplus　The amount by which the quantity supplied exceeds the quantity demanded at a given price；excess supply.（3）

微观经济学
microeconomics　The study of individual behavior in the economy，of the components of the larger economy.（1）

混合经济
mixed economy　An economy that uses both market and nonmarket signals to allocate goods and resources.（1）

货币政策
monetary policy　The use of money and credit controls to influence macroeconomic activity.（11）（14）（16）

货币
money　Anything generally accepted as a medium of exchange.（13）

货币乘数
money multiplier　The number of deposit（loan）dollars that the banking system can create from $1 of excess reserves；equal to 1-required reserve ratio.（13）（14）

货币供给
money supply（M1）　Currency held by the public，plus balances in transactions accounts.（13）（14）（16）

垄断
monopoly　A firm that produces the entire market supply of a particular good or service.（2）（6）（7）

乘数
multiplier　The multiple by which an initial change in aggregate spending will alter total expenditure after an infinite number of spending cycles；1-（1 - MPC）.（12）（16）

N

自然垄断
natural monopoly　An industry in which one firm can achieve economies of scale over the entire range of market supply.（7）

净出口
net exports　Exports minus imports（X - M）.（12）

名义GDP
nominal GDP　The total value of goods and services produced within a nation's borders，measured in current prices.（10）（15）

名义收入
nominal income　The amount of money income received in a given time period，measured in current dollars.（10）

O

公开市场操作
open-market operations　Federal Reserve purchases and sales of government bonds for the purpose of altering bank reserves.（14）

机会成本
opportunity cost　The most desired goods and services that are forgone in order to obtain something else.（1）（3）（6）（8）（17）

机会工资
opportunity wage　The highest wage an individual would earn in his or her best alternative job.（8）

最优产出组合
optimal mix of output　The most desirable combination of output attainable with existing resources，technology，and social values.（9）

P

专利
patent　Government grant of exclusive ownership of an innovation.（7）

人均GDP
per capita GDP　Total GDP divided by total population；average GDP.（2）

收入的个人分配
personal distribution of income　The way total personal income is divided up among households or income classes.（2）

掠夺性定价
predatory pricing　Temporary price reductions designed to drive out competition.（7）

价格上限
price ceiling　Upper limit imposed on the price of a good.（3）

需求的价格弹性
price elasticity of demand　The percentage change in quantity demanded divided by the percentage change in price.（4）

价格下限
price floor　Lower limit imposed on the price of a good.（3）

价格稳定
price stability　The absence of significant changes in the average price level；officially defined as a rate of inflation of less than 3 percent.（10）

私人成本
private costs　The costs of an economic activity directly borne by the immediate producer or consumer（excluding externalities）.（9）

私人物品
private good　A good or service whose consumption by one person excludes consumption by others.（9）

产品市场
product market　Any place where finished goods and services（products）are bought and sold.（3）

生产决策
production decision　The selection of the short-run rate of output（with existing plant and equipment）.（5）（6）（7）

生产函数
production function　A technological relationship expressing the maximum quantity of a good attainable from different combinations of factor inputs.（5）

生产可能性
production possibilities　The alternative combinations of goods and services that could be produced in a given time period with all available resources and technology.（1）（10）（15）（17）

生产力
productivity　Output per unit of input，e.g.，output per labor hour.（2）（15）

利润
profit　The difference between total revenue and total cost.（5）（6）

利润最大化准则
profit-maximization rule　Produce at that rate of output where marginal revenue equals marginal cost.（7）

累进税
progressive tax　A tax system in which tax rates rise as incomes rise.（2）

公共物品
public goods　A good or service whose consumption by one person does not exclude consumption by others.（9）

Q

配额
quota　A limit on the quantity of a good that may be imported in a given time period.（17）

R

实际GDP
real GDP　The inflation-adjusted value of GDP；the value of output measured in constant prices.（2）（10）（11）（15）

实际收入
real income　Income in constant dollars；nominal income adjusted for inflation.（10）

衰退
recession　A decline in total output（real GDP）for two or more consecutive quarters.（10）

累退税
regressive tax　A tax system in which tax rates fall as incomes rise.（2）

相对价格
relative price　The price of one good in comparison with the price of other goods.（10）

法定准备金
required reserves　The minimum amount of reserves a bank is required to hold by government regulation；equal to required reserve ratio times transactions deposits.（13）（14）

准备金率
reserve ratio　The ratio of a bank's reserves to its total transactions deposits.（13）

S

储蓄
saving　Income minus consumption；that part of disposable income not spent.（12）（15）

萨伊定律
Say's Law　Supply creates its own demand.（11）

稀缺
scarcity　Lack of enough resources to satisfy all desired uses of those resources.（1）

需求曲线移动
shift in demand　A change in the quantity demanded at any（every）given price.（3）

短期
short run　The period in which the quantity（and quality）of some inputs cannot be changed.（5）

社会成本
social costs　The full resource costs of an economic activity，including externalities.（9）

滞胀
stagflation　The simultaneous occurrence of substantial unemployment and inflation.（16）

结构性失业
structural unemployment　Unemployment caused by a mismatch between the skills（or location）of job seekers and the requirements（or location）of available jobs.（16）

供给
supply　The ability and willingness to sell（produce）specific quantities of a good at alternative prices in a given time period，ceteris paribus.（3）（5）（6）

供给学派政策
supply-side policy　The use of tax rates,（de）regulation，and other mechanisms to increase the ability and willingness to produce goods and services.（11）（16）

T

关税
tariff　A tax（duty）imposed on imported goods.（17）

贸易条件
terms of trade　The rate at which goods are exchanged；the amount of good A given up for good B in trade.（17）

总成本
total cost　The market value of all resources used to produce a good or service.（5）

总收益
total revenue　The price of a product multiplied by the quantity sold in a given time period，p × q.（4）（6）

总效用
total utility　The amount of satisfaction obtained from entire consumption of a product.（4）

贸易逆差
trade deficit　The amount by which the value of imports exceeds the value of exports in a given time period.（17）

贸易顺差
trade surplus　The amount by which the value of exports exceeds the value of imports in a given time period.（17）

交易账户
transactions account　A bank account that permits direct payment to a third party（e.g.，with a check）.（13）

转移支付
transfer payments　See income transfers

U

失业
unemployment　The inability of labor-force participants to find jobs.（10）（11）

失业率
unemployment rate　The proportion of the labor force that is unemployed.（10）

效用
utility　The pleasure or satisfaction obtained from a good or service.（4）

V

可变成本
variable costs　Costs of production that change when the rate of output is altered，e.g.，labor and material costs.（5）
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